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ITHIB, New York'ta 32 ihracatci firmanin
katilimiyla sektorel ihrac iiriinleri fuar1 diizenledi.
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ABD ile Cin
ticaret
anlasmasi
imzaladi

YAKLASIK (ic yildir stiren ABD-Cin ticaret
savasl, imzalanan ticaret anlasmasiyla
durdu. ABD Baskani Donald Trump ile Cin
Devlet Baskan Yardimcisi Liu He, 15 Ocak'ta
Beyaz Saray'da duizenlenen térenle ABD-Cin
birinci faz ticaret anlasmasina imza atti.
Yaklasik 96 sayfalik ve 8 boltiimden olusan
anlasma; ticari sirlar, gizli ticari bilgiler ve fikri
mulkiyet haklari, piyasa erisimi ve teknoloji
transferi, gida ve tarim trdnleri ticareti, mali
hizmetler, makroekonomik politikalar ve déviz
politikalari, anlasmazliklarin cozimlenmesi
gibi konulart kapsiyor. Bu anlasma iki tlke
arasinda baslayan yeni strecin ilk asamasi
olarak nitelendiriliyor.

Tiirkiye'den
Ingiltere’ye
AB lilkesi
muamelesi

TICARET Bakanligl, AB'den ayrilan ingiltere
ile Turkiye arasindaki ticari iliskilere iliskin
yazil aciklama yapti. Aciklamada, "AB ile
ingiltere arasindaki Brexit mtizakereleri 14
Kasim 2018 tarihinde neticelenmis ve 'Geri
Cekilme Anlasmasi' tizerinde mutabakata
varilmis olup, Brexit 31 Ocak 2020'de
gerceklesmistir. Brexit tarihi sonrasinda
Birlesik Krallik'in AB'den ayrilmasi ile 31
Aralik 2020 tarihinde sona ermesi éngorulen
'gecis donemi' baslamistir. Bu stire boyunca
Birlesik Krallik, ticaret acisindan AB yesi bir
Ulke gibi muamele gorecek, boylelikle ayni
stre icinde tlkemiz icin Gumrtk Birligi ortagl
konumunu koruyacaktir" denildi.
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Avrupa Birligi, Ingiltere’siz kald

INGILTERE'NIN 1973te baslayan ve 47
yil sliren Avrupa Birligi (AB) liyeligi 31
Ocak’ta sona erdi. Birlesik Krallik, yaklasik
dort yil siiren ‘Brexit’ siirecinin ardindan
yerel saatle 23.00°da AB’den resmen
ayrildi. Kararin ardindan agiklama yapan
ingiltere Bagbakam Boris Johnson “Bu
gece sOylenecek en 6nemli sey, bunun bir
son degil, baslangi¢ oldugudur. Bu, gercek
bir ulusal yenilenme ve degisim zamanu.
Bu, yeni bir ¢cagin safag1” ifadelerini
kullandi.

Ingiltere ile AB arasinda varilan
Brexit anlagsmasina gore, tilke 31 Aralik
2020’ye kadar fiilen birligin iiyesi kalacak

ancak siyasi karar mekanizmalarinda yer
almayacak. Bu gecis doneminde taraflar,
kapsaml bir serbest ticaret anlasmasina
varmak i¢in miizakere yiiriitecek.
Ingiltere’nin gecis dénemini uzatmak
istemesi halinde en gec¢ haziranda talepte
bulunmasi gerekecek. Ancak ingiltere
Bagbakani Boris Johnson hiikiimeti,
uzatma talep etmeyecegini ve bir
anlagmaya varilsa da varilmasa da tiilkeyi
AB’den 31 Aralik’ta biitiiniiyle ayiracagini
ilan etmis bulunuyor.

Ingiltere 23 Haziran 2016’da yapilan
referandumda yiizde 48’ karsi yiizde 52
ile Brexit karar1 almisti.

IRAN'A TEKSTILDE DE YAPTIRIM GELIYOR

ABD, Irak'taki iki Amerikan Gssuntn
vurulmasina yanit olarak, iran'a yonelik yeni
yaptirim kararlari aldi. iran’a uygulanacak
genel yaptirimlarin arasinda tekstil trtinleri de
bulunuyor.

Amerika, 10 Ocak tarihinde iran'a yonelik

yaptirimlarini genislettigi kararini acikladi.
Disisleri Bakani Mike Pompeo ve Maliye Bakani
Steven Mnuchin, Beyaz Saray'da dtizenledikleri
basin toplantisinda, yeni yaptirimlarin 8 tist
duizey iranl yetkilinin yani sira tekstil, imalat,
madencilik ve diger sektorlerden sirketleri
hedef alacagini belirtti. ABD boylece 2018'den
bu yana uyguladigi havacilik, enerji ve

petrokimya sektorlerini kapsayan yaptirim
kararlarini genisletmis oldu.

Ticaret Bakani Mnuchin, Washington'in
ihtiyac duydugu takdirde ilave yaptirimlar
getirecegini kaydetti. “iran yaptigl teror
saldirilarini birakip niikleer silahsizlanma
teminati verene kadar ekonomik yaptirimlara
devam edecegiz. Iran hukiimetinden milyarlarca
dolar destegi geri cekecegiz” ifadelerini kullandi.

ABD, iran‘a uzun yillardir uyguladigy
yaptirimlari, 2018 yilinda Niikleer Anlasma
olarak bilinen Kapsamli Ortak Eylem Plani'ndan
tek tarafli olarak cekildigini aciklamasinin
ardindan yeniden kapsamli olarak baslatmisti.
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Is Bankasi'ndan ihracata
MaxiPuan veren kart:
IHRACATCI KART
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is Bankasi aracihigiyla yaptiginiz
ihracatinizi MaxiPuan'a donustdiirir,
kredi kartinizda biriktirdiginiz puanlari
dilediginiz gibi harcamanizi saglar.

is Bankasi araciliiyla gerceklestirilen aylik mal ihracat hacmi, ilgili ayin son isginindeki Bankamiz gise déviz alis kuru Gzerinden TUye cevrilerek bu tutarin %0,05'i
oraninda TL cinsinden MaxiPuan verilecektir. lhracat hacmi Gzerinden verilecek MaxiPuan “lhracat¢i Kart” icin aylik 150 TUyi; “lhracatgi Kart Premium” icin ise aylik
250 TLlyi gecemeyecektir. ihracat hacmi Gzerinden MaxiPuan kazanilabilmesi icin kartlarla ekstre tutarindan bagimsiz ilgili ayda asgari 1.000 TUlik alisveris islemi
yapilmasi gerekmektedir. ihracatci Kart kredi kartinin sundugu hizmetler ve diger tiim kredi cesitleri icin son karar is Bankas! tarafindan verilecektir. is Bankasi, ihracatci
Kart ile sundugu hizmetlerde ve kosullarda degisiklik yapma, kart talebini reddetme ya da gerekli gordigi takdirde farkli sartlarda kart tahsis etme hakkina sahiptir.
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Better Cotton’a
200 yeni firma
katildi

2019 YILININ ilk yarisinda aralarinda
Turkiye'nin de oldugu 25 tlkeden 200
organizasyon daha Better Cotton
Initiative'e (BCI) katilim sagladi. Boylelikle
BCl tiye sayisi bin 600'tn Usttne cikti.
BCl'ya 2019 yilinda katilan perakendeciler
ve markalar arasinda Anta International
(Cin), Asics Corporation (Japonya), Blue
lllusion (Avustralya), Fillippa K (isvec),
Giorgio Armani Operations (italya), Kiabi
(Fransa), Kohl's Department Stores
(Amerika Birlesik Devletleri), MAC Modu
(Almanya), Melco Resorts ve Eglence
(Cin), Mos Mosh (Danimarka), O'Neill
Avrupa (Hollanda), Sok Corporation
(Finlandiya), Ses Norge (Norvec), Walmart
(Amerika Birlesik Devletleri) ve Whistles
(Birlesik Krallik) bulunuyor.
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Pamuk Gretimi

2020’de
artacak

TEXTILES Intelligence tarafindan hazirlanan
‘Textile Outlook International’ raporuna
gore; pamuk fiyatlari 2019-20 ve
2020-21 sezonlarinda pamuk arzinin
artmasi nedeniyle dusuk kalacak. ABD-Cin
ticaret savasindan kaynaklanan belirsizligin
pamuk talebini dustrdugt vurguland..
Diger yandan 2020 yazinda pamuk
stoklarinin artacag tahmin ediliyor. Zayif
talebe karsin, 2020-21 yillarinda karesel
pamuk mahsultintn simdiye kadarki
en yiksek ikinci seviyesine ulasmasi
bekleniyor.

8 sueaT 2020

Saint Laurent Italya’da deri
mamulleri fabrikas: acacak

KERING GROUP’A ait olan Fransiz moda
markasi Saint Laurent’in bagkani ve
CEO’su Francesca Bellettini, firmanin
italya’nin Floransa kenti disinda bir
iiretim tesisi acarak deri el cantasi

ve clizdan liretimine baglayacagini
duyurdu.

Bellettini’nin aciklamasina gore,
Scandicci sanayi bolgesinde yeni agilacak
olan 29 bin metrekarelik tesise 340 calisan
transfer edilecek, 300 kisiye de ayrica
istihdam saglanacak.

Yerel haberlere gore Saint Laurent,

2022 yilinin Eyliil ayinda yenilenip teslim
edilecek olan iki binay italyan devletine
bagli yatirim bankasi Cassa Depositi e
Prestiti’den 27 yilligina kiraladi.

Uretim tesisinde deri canta ve ciizdan
tasarimlarinin prototiplerinin iiretilecegi,
imalat yapilacagy, aragtirma ve gelistirme
calismalarinin yapilacagi ve ¢calisanlarin
egitilecegi belirtildi.

Saint Laurent ayrica italya’nin kuzey
dogusunda yer alan Veneto bolgesindeki
ayakkabi iiretim tesisini bityiitmek icin de
yatirim yapiyor.

86 MODA FIRMASI SURDURULEBILIRLIK
ICIN IS BIRLIGI CAGRISI YAPTI

MADRID'DE duzenlenen BM Iklim Degisikligi
Konferansinda 86 moda firmasindan olusan
bir grup, dnemli moda tretimi ve tlketici
pazarlarina sahip Ulkelerin siyasi liderlerine,
etkili ve iddiall iklim eylemi gerceklestirmeleri
icin is birligi cagrist yapti. “iklim krizi, ele
alinmasi gereken en 6nemli konulardan
biri. Ktiresel bir moda perakendecisi olarak
oynayacagimiz buytk bir rol var ve is birligi kilit
6nem tasiyor "diyor H&M Group Karl-Johan
Persson’'un CEQ'su.

Konferansta dtizenlenen etkinlikte,
modadaki en buiytk markalardan bazilari,

2030 yilina kadar ttim deger zincirinde sera
gazi emisyonlarinda en az ytizde 30'luk bir
azalma elde etme, yenilenebilir eneriji ve iklim
programlarini 6lceklendirme konularindaki
kararliliklarini yeniden vurguladi.

Moda endlistrisinin bu cagrisi, sadece
moda markalarini degil, ayni zamanda
Ureticileri, perakendecileri, lojistik ve yatirm
sirketlerini, sivil toplum érgtitlerini ve medya
sirketlerini bir araya getirmenin yani sira
surdurtlebilir bir endtstriye dontsmek icin
tedarik zincirindeki tuim aktorlerle somut
katilimi genisletmeye yonelik yapildi.




[ -~
®

AOSHEN

AOSHEN ECO dunyanin ilk ve tek
GRS sertifikali 100% geri donustarilmus
malzemeden Uretilmis elastani
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iletisim: www.NOGATEX.com Tel: +90 212 80145 47 ibrahim@nogatex.com




> TURKIYE VE DUNYADAN KISA KISA

HABERLER

AB, surdiirilebilir
moda icin
inovasyon
yarismasi
diizenliyor

AVRUPA KOMISYONU, ‘Reimagine Fashion:
Surdurtlebilir moda icin degisen davranislar’
temasi altinda 2020 Avrupa Sosyal
inovasyon Yarismasrnin basladigini duyurdu.
Moday tretme, satin alma, kullanma ve

geri dontstim seklimizi degistirecek ve
tuketici davranisinda daha surdartlebilir bir
degisimi tesvik edecek erken asama projeler
araniyor.

Yarismanin, Avrupa Birligi tiyesi tlkeleri
ve Horizon 2020 ile iliskili tlkelerden
katilimcilara acik oldugu bildirildi. Son
basvuru tarihinin 4 Mart 2020 oldugu
aciklanirken, her biri 50 bin Euro 6dul alacak
tic proje ve kazananlarin Kasim 2020'de
aciklanacagl aciklandi.

2020 yarismasinin amacinin, modanin
cevresel ve sosyal etkisini artirmak oldugu
vurgulandi. Cunku AB vatandaslari her
yil ortalama 12 kilodan fazla kiyafet satin
aliyor, bu kiyafetlerin tretiminde atmosfere
195 milyon ton karbondioksit katiyor ve
bunun icin 46 milyar metrekip su kullaniyor.
Hazir giyim, toplam AB ttketiminin cevresel
etkisinin ylizde 2 ila 10'unu olusturdugu
belirtiliyor.

Ayni zamanda, Avrupalilarin
gardiroplarindaki giysilerin yiizde 30'undan
fazlasi en az bir yildir kullanilmiyor.

BT, SERLARRE L A

iPLiK FUARI

" L |
Turyap F ubr vt Rosgs Markar] Boysbiehmets - Biantul

10 sueat 2020

Fas, Turk hazir giyim ve
tekstil iirtinlerinde giimriik

vergisini giincelledi

Fas, 10cak 2020 itibariyla Turkiye'den ithal edilen
tekstil trtinlerinde glimriik vergisini yikseltti.

FAS, TURKIYE'DEN ithal edilen tekstil ve
hazir giyim iiriinlerine 1 Ocak 2018 yilindan
itibaren giimriik vergisi uygulamaya
baglamusti. Fas, yeni yil ile birlikte vergi
oraninin yiizde 25 baz puan yerine yiizde 30
puan {izerinden hesaplayacagini acikladi.

1 Ocak 2020°de yiiriirliige giren giimriik
vergisinin 31 Aralik 2021 tarihine kadar
devam edecegi ve bu durumun Fas-Tiirkiye
ticaretini olumsuz etkileyecegi belirtildi.
Yeni uygulama sonrasi Tiirkiye’den

hazir giyim ve diger tekstil iirtinleri ithal
eden Fasli firmalar, ylizde 30 iizerinden
hesaplanarak giimriik vergisi 6demek

zorunda kalacaklar. Tiirkiye’nin Fas’a yillik
2 milyar dolarn {istiinde ihracati bulunuyor
ve bu ihracatin yarisini da hazir giyim ve
tekstil iiriinleri olusturuyor.

Tiirkiye ve Fas arasinda, 2004 yilinda
serbest ticaret anlagmasi imzalanmis ve
2006 yilinda uygulamaya konulmustu.
Serbest ticaret anlagmasi uygulanmaya
basladigindan itibaren gecen 14 yil icinde,
Fas-Tiirkiye ticareti artmis ve 2018 yilinda
Fas’a Tiirk tekstili satis1 1 milyar dolara
ulagmisti. Yeni oran, Fas’taki Tiirk tekstil
iirlinlerinin maliyetini 6nemli 6l¢iide
artiracak.

IPLIK SEKTORU 17. KEZ BiR ARAYA GELECEK

ULUSLARARASI stanbul Iplik Fuari, 27-29

Subat 2020 tarihleri arasinda global pazarlara

i ulasmak ve musteri portfoylnl genisletmek
isteyen iplik treticilerini profesyonel
ziyaretcilerle bir araya getiriyor. Avrasyanin

en buyik iplik fuari olan Uluslararas istanbul
Iplik Fuart, gecen yil 22 tilkeden 302 firma ve
firma temsilciliginin katilimi ile gerceklesmisti.
Ayrica 81 tlkeden gelen yerli ve yabanci

9 binin tizerinde ziyaretciyi agirlamisti.




Tekstil Diinyasi‘nda kendimizi
evimizde hissediyoruz

Hem kokleri merkezinin bulundugu bdlgede ¢ok saglam hem de hiitiin diinyada
kendini evinde hissediyor. Groz-Beckert'i farkli yapan 6zellik bu. Endiistriyel makine
ignelerinin, hassas makine parcgalarinin ve sistemlerin diinyada lider iireticisi olarak,
tirinlerimizin ve servislerimizin kalite ve hassasiyet standartlarini miimkiin olan en
yliksek seviyede tutuyoruz. Yaklasik 9.000 ¢calisanimiz ve érme, dokuma, kece, tafting,
tarak ve dikis alanlarinda kullanilan yaklasik 70.000 adet iiriin cesidimiz ile tekstil
endiistrisine en ideal destegi sunuyoruz. Ve 1852'den beri bu sekilde sizi hedeflerinize
ulastiriyoruz.
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YOGA
giyim

pazari
her yil

yiizde 6
biiytiyor

INSANLARIN gelir seviyesi yiikseldikge,
giyim bir ihtiya¢ olmanin da 6tesine
cikiyor. Giinliik kiyafetlere, 6zel
giinler icin hazirlanan kiyafetler, spor
ve kayak kiyafetleri gibi liiks iiriinler
ekleniyor. Kiiresel spor kiyafet
pazarinin 2018 yilinda 167,7 milyar
dolara ulastig1 belirtilirken, pazar
degerinin 2026 yilinda 248 milyar
dolara ¢ikacagi tahmin ediliyor.

Her spor dali icin iiriin grubu da
kendi icinde yeni bir pazar hacmine
ulasiyor. Stresli is hayatinin getirdigi
yorgunluktan kacmak isteyen
insanlarin yoga sporuna yonelmesi,
yoga kiyafet pazarinin olugmasini
sagladi. 3,5 milyar dolar1 bulan pazar
hacminin yillik yilizde 6 biiyiidiigi
belirtiliyor. ‘

167,7 milyar ol

KURESEL SPOR
KIYAFET PAZARI

3,9 milyar dolar

YOGA GiYiM PAZARININ
BUYUKLUGU

12 susat 2020




> TURKIYE VE DUNYADAN KISA KISA

iTki8 HEDEF 13



ERDING TERCAN

(7ZAK GLOBAL HOLDING TESVIK VE
MEVZUAT YONETICIS|

Firmalar, devletin sagladig
tegviklerden, ihracat¢i
birliklerinin organize ettigi
egitim ve bilgilendirme
toplantilariyla daha etkin bir
sekilde bilgi sahibi olsalar

da maalesef bu tesviklerden
cok etkin bir sekilde
yararlanamiyorlar. Burada
firmalarin yasadig1 en biiyiik
sikinty; siirec icerisinde
muhasebe, giimriikleme ve
diger hizmetler sirasinda
eksik evrak hazirlanmasi.
Eksik evraklar sebebiyle
birkac¢ miiracaat sonrasinda
beklenen karsilig1 alamayan
firmalar, devlet destek
vermiyor algisi ile siireci
durdurarak, devam
etmiyorlar. Bu sebeple
ihracatci birliklerinin
bilgilendirme ve egitimleri,
siirece hakim olmak acisindan
biiyiik 6nem tasiyor.
Firmalarin yararlandig:
tesvikler degiskenlik
gosterebiliyor fakat fuar, test
analiz, pazara giris, tasarim ve
iiriin gelistirme firmalarin en
cok yararlandig: tesviklerden.

Firmalar, devletin verdigi
tesviklerden yeterince
yararlanabiliyor mu?

CEMAL AYDIN

SARACIYE SANAYICILERI DERNEGI
(SSD) BASKANI

Devlet, son yillarda
firmalara bircok alanda
destek sagliyor fakat
firmalar, devletin

verdigi tesviklere dair
yeterli bilgiye sahip
olmadiklari icin maalesef
yararlanamiyorlar.
Firmalar, sistemin nasil
ilerledigini bilmiyor ve
sistemle ilgili eksik bilgileri
sebebiyle hak ettikleri
tesviki alamiyor. Tegvik
sistem ve prosediirlerinin
firmalara anlatilmasi

sart. Bu konulara agirhik
verilmeli ve firmalarin,
tesvikler konusunda yeterli
bilgiye sahip olmasi icin
0zel seminerler yapilmali.
Ticaret Bakanlig’’nin
hazirladigi mevzuatlardan
ziyade firmalara, tegvikler
icin daha 6zel bir calisma
yiiriitiilmeli. En ¢ok
yararlanilan tesviklerden
biri olan fuar tegvikinde
zamaninda bilgilendirme
cok 6nemli o sebeple
STK’lara biiyiik gorev
diisiiyor.

!

BEKIR TANER ATES

BAYRAMPASA TEKSTILCI VE SANAYICI IS
ADAMLARI DERNEGI (BATIAD) BASKANI

Firmalar, devletin verdigi
tesviklerden dernekler ya

da birlikler araciligiyla bir
sekilde haberdar oluyorlar
fakat en cok zorluk yasadiklar
kisim, tegviklerin karisik
prosediir asamalari. Mevzuat,
anlasilmayacak durumda

ve bu kaynaklara ulasmak

hi¢ kolay degil. Genel olarak
bizim firma sayimizin sadece
ylizde 5i tesviklerden
yararlanabiliyor. Rakamin

bu kadar diisiik olmasinin
sebebi isin ¢ok prosediirlii
olmast ve firmalara yeterince
bilgi akisi saglanamamasi.
Tesvikler, firmalarin islerini
kolaylastirmak icin ama bizde
isler daha zor bir hale geliyor.
Firmalar, prosediir coklugu
ile ugrasmak istemiyorlar.
Prosediirlerde, sadelesmeye
gidilmesi, islerin biraz daha
basitlesmesi gerektigini
diisiiniiyorum. Bu sekilde
daha ¢ok firma devletin verdigi
tesviklerden yararlanabilir.
Su an Istanbul 6lgeginde
gordiiglim kadariyla en cok isci
tesviklerinden yararlaniliyor.

OYTUN OZER

ITKIB DEVLET YARDIMLARI
SUBE MUDURU

Ticaret Bakanlhgi'nin,
firmalara sagladig1 ihracat
desteklerinin gesitliligi son
yillarda artti. Yillar itibariyle
firmalarn da devlet
desteklerinden faydalanma
oranlarinda artig goriiliiyor.
Bununla birlikte hala
destek alabilecek
durumdayken alamayan
firmalar oldugunu da
goriiyoruz. Firmalarin

bir kismi desteklerden
haberdar degilken, bir
kismi ise bagvurularin
biirokrasiye takilacagi ve
sonu¢ alamayacaklarini
diisiintiyor. Bu sebeple,
farkindalik yaratmak icin
her firsatta destekleri

ve basvuru siireclerini
anlatmaya calistyoruz.
2019 yilinda firmalarin en
cok faydalandigi tegvikler
sirastyla; yurtdisi fuar
destegi, tasarim destegi,
yurtdist birim marka ve
tanitim faaliyetlerinin
desteklenmesi hakkinda
teblig kapsaminda verilen
destekler.

Ticaret Bakanhgi'nin yaptig1 yeni calismalarla,
firmalar 2020 yilinda devletin sagladign tesviklerden

14 sugat 2020

daha etkin bir sekilde yararlanabilecek.



AYSAF Hall 8 CO1
Lineapelle Hall 11 K26
Hong Kong 3G E02

A
o TURGUT

www.turgutkardesler.com.tr KAR D I- I I- R
info@turgutkardesler.com.tr H L
3 » v FiE )
T i ihl
i i \ \ . 4 i : ; % f
Fi * ¥ vid ¥




Global Recycled
w_ Standard

controunion madal TENCEL BOH)

6rme sanayi ve ticaret a.s.
Knitting industry & trade co.

EEEEEEEEEEEEEE

Better
Cotton




Yedek Kovan
'\

Sistem

Aciklama

é; Pilotelli _ ‘22;26 F 78 Sistem Acik en full elastanli siprem, 2 iplik, lakost, krep
S -:5""-7 Pilotelli~ . | 3 | 22-5{-26-32 F 90 Sistem Acik en full elastani stiprem, 2 ipliki, lakost, krep
12 | Pilotelli - ‘* 2'8'&:;.;1 0-12-08-26-32F | 96 Sistem | Atk en full elastanli stiprem, 2 iplikylakost, kiep"
8 Pilotelli 34"28 F | 10-12-24-22-26 F | 102 Sistem | Acik en full elastanli stiprem, 2 iplik, lakost, krep
2 Pilotelli 34" 22 F 102 Sistem | Acik en full elastanli stiprem, 2 iplik, lakost, krep
1 Orizio 84" 22 F «| 28F 102 Sistem | Full elastanli, 4 celikli stiprem, lakost, 2 iplik
1 Orizio e W2 T 123 F 96 Sistem Vanize 3 iplik, elastanl stiprem donisumld
1 Orizio 34" 18 F 72 Sistem Full elastanli, celikli interlok, ribana, selanik
P Orizio SO § 72 Sistem Full elastanli, celikli interlok, ribana, selanik
2 Orizio 340165 68 Sistem Full elastanli, celikli interlok, ribana, selanik
1 Orizio J0'w16iE 64 Sistem Full elastanli, celikli interlok, ribana, selanik
4 Orizio 36" 18 F 72 Sistem Full elastanli, celikli interlok, ribana, selanik
1 Orizio 08" 1o 76 Sistem Full elastanl, gelikli interlok, ribana, selanik
2 Terrot SO 64 Sistem Full elastanl, ¢elikli interlok, ribana, selanik
1 Mayer 34"20F | 13F 102 Sistem | Vanize 3 iplik + Diagonal
1 Mayer 32" 20 F 96 Sistem Vanize 3 iplik + Diagonal
4 Pailung | 32"20F | 13F 96 Sistem Vanize 3 iplik + Diagonal
2 UNITEX | 32"20F 96 Sistem Vanize 3 iplik + Diagonal

Makinalarimiz 4 celikli ve elastan tertibatlidir.

Tim makinalarimizin her tiirlii yedek kovani mevcuttur.
Stiprem - Elastanli stiprem - Acik en full elastanli - iki iplik - Ug iplik - Ribana - Elastanli; Ribana, Kaskorse

interlok — Waffel — Ottoban - Selanik - Vanize siiprem - Krep - Balik sirti - Lakost — Buzi buzi — Ajurlu Peter

Oriimcek - Tam dolu elastanli stiprem — Kaskorse ve her tiirlii 4 celikli kumas yapilrr.

2 adet agik en, 1 adet tup kontrol makinamiz mevcuttur. Kumas kontrolleri ayri ayr yapilimaktadir.
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'richRE'r BAKANLIGI VE TiM
ISTISARE TOPLANTISI

| 41|If|

TiM Istlsare Toplantlsl nin
giindeminde daha fazla ihracat
icin beklentiler vardi

Ticaret Bakanm Ruhsar Pekcan'in yonetiminde Ankara'da gerceklestirilen TiM istisare Toplantisr'na katilan
ITKIB birlik bagkanlarinin dile getirdigi taleplerin odaginda daha fazla iiretim ve ihracat vardi.

.C. TICARET BAKANLIGI ve TIiM
T Istisare Toplantisi, IHKIB Baskam

Mustafa Giiltepe, ITHIB Bagkam
Ahmet Oksiiz ve IDMIB Baskani
Mustafa Senocak’in da katilimiyla
3 Ocak 2020 tarihinde Ankara’da
gerceklestirildi. Ticaret Bakani1 Ruhsar
Pekcan’in yonettigi, TIM Baskani
Ismail Giille ve ihracatg birlikleri
temsilcilerinin katilimci olarak yer aldig1
Istisare Toplantisr’nda tiger dakikalik
siire ile sektore yonelik karsilasilan
sorunlar ve beklentiler dile getirildi.
Toplantida hazir giyim sektoriiyle ilgili
degerlendirmelerde bulunan istanbul
Hazirgiyim ve Konfeksiyon Ihracatcilan
Birligi (IHKIB) Yonetim Kurulu Baskani
Mustafa Giiltepe, Yatirim Tegvikleri,
Dahilde isleme Rejimi ve AB iizerinden
ATR ile yapilan ithalatta uygulanan
geriye doniik cezalar ile ilgili sektor
adina talepte bulundu. Bagkan Giiltepe,
hazir giyim ve tekstil sektoriiniin kiiresel
pazarda rekabet giiclinii artirmaya
yonelik THKIB olarak Yeni Tegvik
Sistemleri kitapg¢igi hazirladiklarin
belirterek, bu cercevede diizenlenecek
tegvik paketlerinin hem Anadolu’da
iretimi ve istihdami artiracagi hem de

18 sueat 2020

Tiirk hazir giyim ve tekstil sektoriiniin
kiiresel pazardan daha fazla pay alacagini
vurguladi.

“IHTISAS GUMRUKLERINDE TEKSTIL
MUHENDISLERI CALISTIRILSIN”
Tekstil ve ham maddeleri sektoriiniin
giindem maddelerini paylasan Istanbul
Tekstil ve Hammaddeleri Thracatcilan
Birligi (ITHIB) Yénetim Kurulu Bagkani
Ahmet Oksiiz, sektériin 2020 yili
hedeflerini, ihracat beklentilerini ve
sektorel Onerilerini
dile getirdi. ITHIB
Bagkan Oksiiz,
siirdiiriilebilir

uriin tretiminin
artirllabilmesi icin
Bakanlik nezdinde
ortak calismalarin
gerceklestirilmesi
gerektigine dikkat
cekti. Serbest
Ticaret Anlasmalari
(STA) ile ilgili tekstil
ve ham maddeleri
sektoriiniin
goriislerini
paylasan Oksiiz,

mevcut STA’larin gozden gecirilmesi,
gelismekte olan ekonomilerden ziyade
gelismis ekonomilerle STA imzalanmasi
gerektiginin altini ¢izdi. Bagkan Ahmet
Oksiiz konusmasinda ayrica, tekstil sektérii
iirtinlerine iligkin yapilacak incelemelerin
0zel bir ihtisas gerektirdigini belirterek
Tekstil Thtisas Giimriiklerinde tekstil
miithendislerinin caligtirlmasinin gerek
tekstil mithendisligi bursu projesine
gerekse glimriik islemlerine ¢cok daha
pozitif katkilar saglayabilecegini belirtti.
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ITKIB'den ihracata yénelik devlet
destekleri semineri

Devlet Yardimlarn Subesi tarafindan gerceklestirilen “fhracata Yonelik Devlet
Destekleri Semineri“"nde, Ticaret Bakanligi'nin sunmus oldugu ihracat
destekleri konunun uzmanlan tarafindan anlatildi.

Ihracatc Birlikleri (ITKiB), Genel

Sekreterligi tarafindan gerceklestirilen
“fhracata Yonelik Devlet Destekleri
Semineri”, 28 Ocak tarihinde Dis
Ticaret Kompleksi'nde yapildi. Ticaret
Bakanligr'nin sunmus oldugu ihracat
desteklerinin konunun uzmanlari
tarafindan anlatildig1 seminere,
firmalar ve derneklerden yogun katilim
oldu. istanbul Tekstil ve Konfeksiyon
Thracatc Birlikleri Devlet Yardimlarn
Sube Miidiirii Oytun Ozer’in acilig
konusmasini yaptigi seminer, iki oturum
halinde gerceklesti. Oturumun ilk
ayaginda, Devlet Yardimlar Subesi’nin
inceledigi bes destek tiirii olan yurtdisi
ve yurtici fuar destegi, fuarlar ve tasarim

|
I STANBUL Tekstil ve Konfeksiyon
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destegi ile yurtdisi birim, marka ve
tanitim desteklerinden bahsedilirken;
oturumun ikinci ayaginda, Turquality,
UR-GE ve Destek Yonetimi Sistemi’nden
bahsedildi.

Devlet Yardimlar Sube Miidiiri
Oytun Ozer, 2019 yilinda verilen devlet
desteklerine dair genel bir degerlendirme
yaptiktan sonra Ticaret Bakani Ruhsar
Pekcan’in acikladigi rakamlari paylast.
2019 yilinda ihracatcilara, toplamda 3,2
milyar lira dagitildigini ve bu destegin
320 milyon lirasinin ise ITKIB Devlet
Yardimlan Subesi tarafindan dagitildiginin
altini ¢izdi. Sube olarak iki hedeflerinin
oldugunu sdyleyen Oytun Ozer, “ilk
hedefimiz, inceleme siirelerini kisaltmak;
ikincisi ise firmalarimizin devlet yardimlari

konusundaki farkindaligini artirmak. Bu
sebeple bu yil seminerlerimizi devam
ettirecegiz” dedi. Devlet Yardimlar
Subesi’nin bagvuru sayisinda, son {i¢ yilda
ciddi bir artig goriildiigiinii ve bunun
giderek daha da artacagim diisiindiiklerini
ifade eden Ozer, devlet tarafindan
saglanan bes destek tiiriiniin dagilimina
bakildiginda firmalarin en ¢ok yararlandig
destek tiirlerinin; yurtdisi fuar destegi,
tasarim destegi ve yurtdigi birim marka
tescil tanitim destegi seklinde siralandigini
belirtti.

Ozer, ayrica Ticaret Bakanligi'mn www.
kolaydestek.gov.tr sitesinden de Ticaret
Bakanligr'nin verdigi 14 farkl destegin
daha kolay ve anlagilir bicimde sunuldugu
raporlarn incelenebilecegini ekledi.
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Corap imalaty, egitim ile degerlenecek

Diinyamn ikinci biiytik tedarikcisi konumunda bulunan Tiirk corap sektorti, nitelikli isgticii ve katma
degerli iirtinlerle ihracati iki kat artirmay: planhyor.

fhracatcilan Birligi (IHKIB) ve Gorap

Sanayicileri Dernegi (CSD) is birliginde
yiiriitiilen, IHKIB Egitim Vakfi tarafindan
koordine edilen Tekstil Teknolojisi Corap
Makineci Modiiler Programi ilk mezunlarini
verdi.

Corap imalatinda Cin’den sonra
diinyanin ikinci tedarikgisi konumunda
olan Tiirk ¢orap sektdrii, 2019 yilin1 1,1
milyar dolar ihracat ile kapatti. Sektoriin
orta vadedeki ihracat hedefi ise 2 milyar
dolar. Tiirk corap ihracatcisi, bu hedefle
sektore nitelikli isgiicii kazandirmak ve
katma degerli ihracat: arttirmak i¢in THKIB
ve CSD onciiliigiinde, Tiirkiye Is Kurumu

u ‘o .
I STANBUL HAZIRGIYiM ve Konfeksiyon

(ISKUR), istanbul Biiyiiksehir Belediyesi
Hayat Boyu Ogrenme Merkezi (ISMEK) ve
Marmara Universitesi’nin katihmiyla egitim
programi yiiriitmeye basladi. Yiiriitiilen
proje ile sektore bir yilda en az 200 ¢orap
O6rme operatoriiniin kazandirilmasi
amaclaniyor.

istanbul Hazirgiyim ve Konfeksiyon
fhracatcilan Birligi (IHKIB) Bagkani
Mustafa Giiltepe, programla ilgili yaptigi
aciklamada; “En kisa siirede ¢orap
ihracatinda 2 milyar dolarn yakalamak
istiyoruz. Bu hedef dogrultusunda Ticaret
Bakanhigimizin destegi ve 19 ihracatci
firmamizin katilimu ile gerceklestirdigimiz
‘Gorap Ihracatgilanmin Dig Pazarlara

Acilim1 UR-GE Projesi’ni biiyiik bir bagar
ile tamamladik. Projeyi ytiriitiirken

bir kez daha gordiik ki sektoriin katma
degerli iiretimi arttirabilmesinin yolu iyi
yetismis is giiciinden geciyor. Nitelikli is
glicii icin Corap Sanayicileri Dernegi (CSD)
ile birlikte ISKUR, ISMEK ve Marmara
Universitesi’nin ig birliginde ortak bir
proje baslattik. Diger sektorlere de 6rnek
olacagini diisiindiigimiiz proje ile bu

yil en az 200 ¢orap 6rme operatoriinii
sektore kazandiracagiz. Is garantili egitim
programini tamamlayan kursiyerlerimiz,
ihracat hedeflerimize ulasma noktasinda
en 6nemli itici gliclerimizden birini
olusturacak” dedi.

“En kisa siirede corap ihracatinda 2 milyar dolari yakalamak istiyoruz.
Sektorin katma degerli liretimi artirabilmesinin yolu iyi yetismis is
glicliinden gectigi icin egitim programlarini 5nemsiyoruz.”

MUSTAFA GULTEPE

22 supat 2020



“YUZDE 90'INI IHRAC EDiYORUZ”
Tiirkiye’de irili ufakh 2 binin iizerinde
isletmede y1lda 2,5 milyar ciftin iizerinde
corap liretimi yapildigi bilgisini veren
GSD Bagkan ilker Oztas ise firmalann
iirettigi coraplarin yaklasik yiizde 90’mnin
ihrac edildigini acikladi. 12 milyar dolarlik
diinya corap ihracat1 pazarinda Tiirkiye’nin
yaklagik yiizde 10 olan payin ikiye
katlamak istediklerini séyleyen Oztas,
“Thracatimizi artirabilmemiz icin yeni
yatirimlarin yani sira iyi yetismis nitelikli
isgiicii bilyiik 6nem tasiyor. IHKIB’in ve
GSD’nin énciiliigiinde ISKUR, ISMEK ve
Marmara Universitesi’nin ig birligi ile
diizenlenen Corap Makineci Modiiler
Programr’nin sektoriin nitelikli ig giicii
ihtiyacimi karsilanmasinda ¢ok 6nemli rol
oynayacagina inaniyor, katkida bulunan
herkese tesekkiir ediyorum” dedi.

iTKiB'den

Ikinci Program 3 Subat'ta Basladi

EGITiM, ISTIHDAM, tretim iliskisini
guclendirmek ve ihracatta devlet, 6zel sektor,
yerel yonetim ve tniversite is birliginde
referans olusturan "Tekstil Teknolojisi Corap
Makineci Modtler Programi" icin kursiyerlerin
gunlitk harclik ve egitmen ticretleri, ISKUR
destekleri ile karsilaniyor. Kursiyerlerin is
basinda egitim programi kapsaminda alti aya
kadar gunluk tcretleri ve genel saglik sigortalari
da yine ISKUR tarafindan karsilaniyor. Her
danemde 20 kursiyerin katilacag egitim
programi ISMEK'in Giingoren yerleskesinde
tahsis ettigi sinifta gerceklestiriliyor. Marmara

Universitesinin egitmen destegi verdigi kursun
egitim makineleri, yemek ve yol harclig

gibi giderleri CSD tarafindan karsilaniyor.
Yaklasik iki ay stiren 224 saatlik kurs programi
IHKIB Egitim Vakfi tarafindan yirtttliyor.
Egitim mekaninin ve egitim materyallerinin
hazirlanmast ile programin yuritmesi de

IHKIB tarafindan saglaniyor. ilki basariyla
tamamlanan ve 20 kursiyerin sertifikasini
aldigr kurs programinin ikincisi 3 Subat'ta
baslayacak. Programa katilacak kursiyerler,
16 yasini tamamlayan adaylar arasindan sinav
ve mulakatla belirleniyor.

ILKER OZTAS

“ihracatimizi artirabilmemiz icin yeni yatirimlarin yani sira iyi

yetismis nitelikli isglicti bliylik 5nem tasiyor. Corap Makineci Modiiler
Programi’nin sektoriin nitelikli is glicii ihtiyacini karsilanmasinda cok
6nemli rol oynayacagina inaniyoruz.”
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ingiltere Biiyiikelciligi Brexit ekibi agirland

INGILTERE Biiyiikelciligi Brexit Ekibi,
IHKIB Yénetim Kurulu Bagkan Yardimcisi
ve THKIB Yonetim Kurulu iiyeleri
tarafindan 22 Ocak 2020 tarihinde Dig
Ticaret Kompleksi’nde agirlandi. Brexit
Boliim Bagkani Paul Creary, Ticaret
Atagsesi David Machin ve Brexit Politika
Yetkilileri Richard Cox ve Seyfi Ozmay’dan
olusan Brexit Ekibi ile IHKIB Bagkan
Yardimcisi Jale Tungel bagkanliginda
toplant: gerceklestirdi.

Toplantida gecis siireci, Birlesik
Krallik’in Brexit sonrasi ticaret politikalari,

Tiirkiye ile ticaret iligkileri ve Brexit
sonrasi Birlegik Krallik ile ticarette

hazir giyim ve konfeksiyon sektoriiniin
beklentileri iizerine konusuldu. THKIB
tarafindan BK ile iilkemiz arasinda
imzalanacak STA’da, hazir giyim ve
konfeksiyon sektoriiniin Glimriik Birligi
ile kazandig1 avantajlan siirdiirebilmesi,
dolayisiyla menge kurallarinin esnek
olmasi ve {iciinctii tilkelerden girdi
tedariginin kolay saglanabilmesine
yonelik vergilerin geri 6denmesinin
yasaklanmamasi talep edildi. Vizelerin

kolaylikla ve uzun dénemli olarak
saglanabilmesi ile tasima kotalarinin
kaldinlmas: giindeme getirildi. ikili
ticarette kur degisimlerinin muhtemel
etkisi, mense kurallarinda derogasyon
esnekligi, Ingiltere’deki alicilarn siireg
hakkinda bilgilendirilmesi, ingiltere’nin
Genellestirilmis Tercihler Sistemi’nin nasil
olacag ve Ingiltere’nin Pan-Euro-Med
politikasinin ne yonde sekillendirecegi
konularinin takip edilecegi ve gerekli
taleplerin IHKIB olarak Brexit ekibine
iletilecegi ifade edildi.

IHKIB NY TTM her ay farkl bir tema ile tamitim etkinligi diizenliyor

p—

2017 yilindan bu yana ABD’nin New
York sehrinde her ay farkli temalarla
yerlesik Tiirk iireticileri ve markalari
bir araya getiren IHKIiB New York TTM
(TAC), 21 Ocak’ta diizenlendi. Tanitim
etkinliginde, 12 yildir New York Brooklyn
Moda Haftasi etkinliklerini diizenleyen
Brooklyn Style Foundation is birligi
ile “2020 Hazir Giyim Glindemi”
baslikli bir panel diizenlendi. Panelin
moderatorliiglinii C.J.P.L Marketing
Network moda pazarlama sirketinin
sahibi olan Courtney Pointer Lewis
gerceklestirdi.

Panel konusmacilari arasinda
video shopping konusunun 6nemli
isimlerinden olan David Schieffelin,
TTM’de yerlesik firma temsilcilerinden
Mehmet Ulu, biiyiik markalara
siirdiiriilebilirlik danigmanlig1 yapan
Anthony Lilore ve siirdiiriilebilir tirtinler
ve tasarimlar gelistiren marka sahibi
Kristen Louung yer aldi. 60’1 agkin
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katilimcinin yer aldigi panelin biiyiik
bir kismin1 Amerikali butik tasarimcilar
olusturdu.

Panelde siirdiiriilebilirlik ve
geri dontistiiriilmiis iiriin basliklar
konusuldu. Bunlar 2020 yili icin ABD
pazarinda alicilarin en fazla iizerinde
durdugu konularin baginda geldiginden
katilimcilar tarafindan ilgiyle takip
edildi.

[HKIB New York TTM, ABD’nin
sektorel kurum ve kuruluslarinin
yani sira taninmis moda editorleri
ve tasarimcilar ile igbirligi kurularak
diizenleniyor. Sektoriin giindemini
olusturan konularin ele alindig1 tanitim
etkinliklerinde, Tirkiye’nin hazir giyim
ve konfeksiyon sektoriiniin rekabetci
Ozelliklerini ortaya koyan seminer,
panel ve soylesiler diizenleniyor. Ayrica
TTM’de yer alan firmalarin showroomlar
tanitilarak firmalarin temsilcileri ile
gorlismeler gerceklestiriliyor.

e e
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Anna Laudel icin 6zel gece

HAZIR giyim ve moda sektorii
imalat¢ilarini kendi organizasyonlarinda
bir araya getiren is insani1 Anna Laudel
icin 12 imalatgi firma bir araya gelerek
27 Ocak’ta 6zel bir gece diizenledi. Opus
ve Someday markalarinin 20’inci yilini
kutlama vesilesiyle organize edilen
geceye, hazir giyim sektori icin 6nemli
bircok firma yetkilisi katilim gosterdi.
Asay Tekstil, Bolero Tekstil, Erak Giyim,
Ergiinler Tekstil, Gabya Tekstil, Karteks,
Kokten Tekstil, Modeo Tekstil, Petek
Tekstil, Save Tekstil, Sera Tekstil ve
Seteks Tekstil firmalarindan 45 kisi
geceye katilirken Anna Laudel geceye
35 kisilik ekibi ile katild1.

IHKIB Yénetim Kurulu Bagkan1 Mustafa
Giiltepe ve ge¢mis dénem [HKIB Yonetim
Kurulu Bagkani1 Hikmet Tanriverdi de
geceye katilanlar arasindaydi. Plaket takdim
etmek {izere geceye davet edilen Mustafa
Giiltepe, konugsmasinda Anne Laudel’in
Tiirkiye’de miimesillige bagladig1 yilda
hazir giyim ihracatinin 4,5 milyar dolar iken
bugiin 17,7 milyar dolar olmasina dikkat
cekti. Giiltepe, “Ureticisiyle miimessiliyle
calisaniyla hepimiz iirettik, kazandik,

kazandirdik. Anna Laudel de siiphesiz bu
basarinin ortaklarindandir. Gosterdiginiz
katkilardan dolay: tegekkiir ederiz” diyerek
plaketi takdim etti.

Anna Laudel 1994 yilindan bu yana
Tiirkiye’de miimesillik yapiyor. Yaklasik 18
yildir 12 imalatci firmasi ile y1lda ortalama

6 bin parca iiretim gerceklestirerek Tiirkiye
hazir giyim sektoriine katki saghyor. Ayni
zamanda Opus ve Someday markalarinin
yetkili Tiirkiye temsilcisi. Laudel,

sektore katkilarinin yaninda, Karakoy ve
Diisseldorf’teki sanat galerileri ile binlerce
kisiyi sanatla da bulusturuyor.

Ozbekistan heyetiile is blrllgl bulusmasi

ISTANBUL Hazir Giyim ve Konfeksiyon
Ihracatcilan Birligi (IHKIB), Tiirkiye-
Ozbekistan is birligini giiclendirmek
amaciyla 29 Ocak'ta Tiirkiye’ye gelen
Ozbekistan heyetine ev sahipligi yapti.

Buhara Vali Yardimcisi beraberinde
gelen 21 kisilik heyeti, IHKIB Yénetim
Kurulu Uyesi Mustafa Pasahan Dis Ticaret
Kompleksi’nde agirladu.

Yaklasik 1,5 saat siiren toplantida
hazir giyim ve konfeksiyon sektorii icin
iki iilke arasinda kurulabilecek is birlikleri
goriisiildii. Heyet tarafindan Ozbekistan
tanitimi ve yatirim imkanlar {izerine bir
sunum gerceklestirildi. Ardindan iki biiytik
[HKIB iiye firmasi olan Ozak Tekstil ve
Ugur Konfeksiyon’a ziyaret gerceklestirildi.
Fabrika ziyaretleri yapilarak Tiirkiye
hazir giyim ve konfeksiyon sanayisinin
isleyisi hakkinda bilgi alind1. Ozak Tekstil
firma ziyaretinde, iHKIB Yénetim Kurulu
iiyesi Erding Tercan eslik etti. Ugur
Konfeksiyon’da ise heyet, Muratcan Ugeyler
tarafindan karsilandi.

Buhara Vali Yardimcisi, IHKIB
tarafindan cok giizel agirlandiklarini
belirterek kendilerini de Ozbekistan’da
agirlamak istediklerini ifade etti.
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IHIB, halilara islenen
Canakkale Zaferi'ni bir sergi
ile ziyaretcilere aciyor

istanbul Hali thracatcilan Birligi (IHIB), istiklal Mars1'min kabuliiniin 99. yil
déniimiinde 6nemli bir kiiltiirel etkinlige imza atmaya hazirlaniyor. Canakkale
Savasi, Seyit Onbasi ve bircok milli degerin haliya dokundugu sanat eserleri, 10

Mart'ta Ankara Cumhuriyet Miizesi'nde ziyaretcilere acilacak.
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ilgili yapilan aciklamada

su bilgilere yer verildi:
“Isparta’da uzun yillar
portre hali sanatgisi olarak
calismus olan, merhum,
Ahmet Aksakal’in yapmis
oldugu, Canakkale Savasi,
Seyit Onbasi ve bircok
milli degerimizin haliya
dokundugu sanat eserleri,
Ankara’da Istiklal Mars’’mizin
kabul edilmesinin ve
Canakkale Zaferi’nin de
yildoniimlerinin icinde
bulundugu 10 Mart’ta Ankara
Cumbhuriyet Miizesi’nde
sergilenecek.

Sanatcit Ahmet Aksakal,
hayat1 boyunca bir¢ok {inlii
ismi haliya dokutturmustur.
Bu {inlii isimler arasinda Tiirk
siyasi hayatindan Siileyman
Demirel, Turgut Ozal, Tansu

LI
I HIB TARAFINDAN sergiyle
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N Termrmae 1977 cen it

Ciller ve Mesut Yilmaz gibi
isimler bulunmaktadr.
Aksakal, diinya siyasetinden
de bircok ismin portresini hali
olarak yapmuistir. Bu isimlerin
arasinda ABD Bagkanlari
George Bush, Bill Clinton,
Ingiltere Bagbakani Margaret
Thatcher vardir.

Her bir pargasinin
birbirinden daha etkileyici
oldugu bu koleksiyonda, en
dikkat ¢eken halilardan birisi
de fstiklal Margr’mizin Tiirk
Bayragi fonunda dokundugu,
olctilerinin 220cmx135cm
oldugu haldir. 6 aylik siirede
dokunan ve yaklasik 1.070.000
diigiim iceren bu muhtesem
halinin 10 kitasinin da imla
hatasi olmadan dokunmasi
bu haliy1 daha da degerli
kilmaktadir.

Koleksiyondan sergilenecek
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yaklasik 12 adet hali, hem
sanat1 hem kiiltiirtimiizii bir
araya getiriyor. Sanat¢inin
Mustafa Kemal Atatiirk’ii
dokuttugu hali iizerine
sOyledigi s6zii de bir hayli
anlamh ve etkileyici: ‘Ilmik
ilmik, diigiim diigiim seni
dokudum; ipim yetmedi...
Bir giizel diinya birakmigsin
bizlere, sana olan borcum
bitmedi.”

Koleksiyondan
sergilenecek
yaklasik 12 adet hal,
hem sanati hem
kiiltiiriimiizii bir
araya getiriyor.
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TAMER MUFTUOGLU:

INOVASYONLA

SEKTORE ONDERLIK

EDECEGIZ

“We are not just suppliers” slogani ile yola ¢ikan denim iireticisi Ereks,
stirdiirebilirlik kavramim bas kdseye koyarak yiiksek kalite tiretim
yapiyor. Sirketin kurucusu Tamer Miiftiioglu, “inovasyonla sektore

onderlik etmek istiyoruz. Fark yaratmak, mor inek olmak istiyoruz” diyor.

amer Miiftiioglu tarafindan 1985 yilinda kurulan Ereks sirketi,
1995 yilindan bu yana auditli iiretim yapiyor. O yillarda Avrupa
Birligi tarafindan tekstil sektoriine dayatilan auditli iiretimi
biinyesine katarak 6mriinii ve kapasitesini artiran sirket, bugiin
Tiirkiye ve Avrupa’da 70 markaya yiiksek katma degerli iiretim
gerceklestiriyor.

Ereks, cogu sirketin aksine liretimini artirma kaygisi
tasimiyor. Bunun yerine biinyesine kattig1 yeni teknolojilerle
iiretimini gelistirmeyi hedefliyor. Son donemde gerceklestirdigi
Ar-Ge calismalari, sektoriin de yoniinii degistirecege benziyor.
Su ve elektrik kullanimini minimalize eden sirket, kot
iireticilerinin katil ilan edilmesine neden olan eskitme iglemini
modernize etti ve konvansiyonel yikama isleminin tarihe
karigmasi icin ¢calismalarini tamamladi. Ereks’in 7.5 milyon Euro

yatirimla GCorlu’da hayata gecirdigi yikama ve konfeksiyon fabrikasi, ayni
zamanda bir Ar-Ge merkezi ve yaraticilik platformu olarak kurgulanda.
Tamer Miiftiioglu ile Yenibosna’da bulunan sirketin merkez binasinda bir
araya gelerek sektorde nasil farklilastiklarim konustuk.
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“EKOSISTEME UYUMLU

BiR FABRIKA KURDUK”

insanlar artik driinlerinin sirdaralebilir olmasini istiyor. Bu da
daha az eneriji, daha az su, daha kisa zaman demek. “Bunu
ancak biz yapabiliriz’ deyip yikama isine girdik. Avcilar ve
Kirac'tan Ar-Ge kurulumu icin CED raporu alamayinca Corluda
20 bin metrekarelik bir yer aldik. Kocaman bir alan oluncais,
sadece Ar-Ge olmaktan cikti. Gegen yilin mart ayinda temel
attik. Eyltl'in sonunda da tretim testlerine basladik. Su anda
Corluda 150 kisinin calistigy bir yikama/konfeksiyon fabrikamiz
var. Buras! sadece bir ylkama fabrikasi degil; tirtin gelistirme,
arastirma gelistirme, ykama, dikim, t( ve paketleme...
“Bluematters Uretim Platformu”. Sadece bize ait degil,
herkese acik bir alan buras. Dahasi bu fabrikayi digerlerinden
ayiran 6nemli bir fark; Leeds sertifikall olmasl. Bu sertifika,
ekosistemi bozmadan, dogal yasami desteklemek icin
surdurulebilirligin temel kriterlerine uyumluluk gésteren
binalara verilen bir takdir belgesi. Ontimtizdeki donemde
fabrikanin calisan sayisi 300%e clkacak.

)
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Ereks firmas1 1985 yilinda kurulmus olsa da 95 yilina
kadar 6nemli bir iiretim yapmamuis. Dahasi Era
adinda bagka bir sirketiniz daha var. Ereks ve Era
birbirinden farkl sirketler mi?

Bizim ana sirketimiz Ereks. 1985’te kurulmasina
ragmen ataga gectigi y1l 1995’lerden sonradir.

Kendi ayaklar {izerinde iiretim yapan bir sirkete
doniismesini 2000’ler olarak kabul edebiliriz. 2009
yilina geldigimizde ise ¢cok biiyiidii. Ayr bir kar
merkezi kurulmasinin gerekli oldugunu diisiiniip
2012 yilinda sirketleri ayirdik. Giinkii belirli bir is
hacmine ulastiktan sonra is artik fazla biiyiimiistiir.
Daha ¢ok personelle yonetmek yerine sirketi bolerek
yonetmek daha verimlidir. Biz de bélerek ayni isi
yapan iki firma ortaya ¢ikardik. Tatli rekabet icinde
iki firmamiz olustu. Ancak iiretim birimlerini ortak
kullanmyorlar.

Sadece fason iiretim mi yapiyorsunuz yoksa
markaniz da mevcut mu?

Biz hi¢ perakendecilik yapmadik, yapmay1 da
disiinmiyoruz. Giinkii bir kursunumuz var. Onu da
farkli yerlere ziyan etmek yerine sadece iiretimde
kullanmak istiyoruz. Dikkat dagilmasini hicbir zaman



“Yillar 6nce tekstil sektdriinde var olan vasifl eleman
sikintisini cézmek ve vasifsiz elemanla dahi Uretim yapabilmek
icin mumkiin olabilecek buittin dikim operasyonlarinda
otomasyona gectik. Cin, 2005 yilinda Dtinya Ticaret Orgtitiine
tyelik protokolt imzaladiginda “Oyle bir tiretim yapalim ki
Cin'in rekabet algisinin disinda kalalim” deyip katma degeri
yiksek Uretim yapmaya basladik. 20007 yillarda Turkiyede
Uretime yeni kistaslar getirilince "Nerede yaparsan yap, benim
malimi yikle" donemi geride kaldi. Denetleme yapildiginda
gecer raporu alinmayan siparisin kesilme riski olustu. Birkac
auditli firma ile calistik ancak uzun émirli olmadi. Biz de kendi
isimizi kendimiz yapmaya karar verdik. Esenyurt'ta entegre bir
konfeksiyon fabrikas actik. Bugtin tam auditli kesim, dikim ve

\Utu yapilan fabrikamizda 300 kisi calisiyor.”

=

tercih etmedik. Biz hep ‘iyi’ iiretecegiz. Iyi saticiyla
evlendigimiz takdirde harikalar yaratabiliyoruz.

Bir siirii 6rnek var hayatimizda. Ornegin, ismini
vermem dogru olmaz ancak yaklagik 10 yillik bir
miisterimiz var, Danimarkali. Bizimle birlikte, hatta
ilk finansmanini bizden alarak ciktig1 yolda, su anda
Avrupa’nin ilk dérdiinde yer aliyor. Ciinkii cok iyi
satiyor. Onun liretime girmesi cinayet olur. Biz de ¢ok
iyi tiretiyoruz. Bizim de satisa ya da perakendecilige
girmemiz ayni sekilde cinayet olur. Bu ¢ok giizel

bir evlilik. Onlar iiretimi akillarindan gecirmiyorlar
clinki buna liizum yok. Onlar varken bizim de satis
yapmamiza hig ihtiyacg yok.

Tekstil suyun en fazla tiiketildigi sektor. Ote
yandan diinyada siirdiiriilebilirlik ve cevre dostu
iiretim hizla yayiliyor. Bu konuda nasil calismalar
yapiyorsunuz?

Su kullanimini 6nemli dl¢iide kistik. Elektrik
kullanimin1 minimalize ettik. Zamandan tasarruf
etmek icin endiistri miithendisligi ¢calismalarimizi
olaganiistii hizda siirdiiriiyoruz. En 6nemlisi

de kimyasal kullanmadan tiretim yapiyoruz.
Biliyorsunuz, eskiden denim pantolonlara eskimis
goriintiisii vermek icin zimpara yaptirirdik. Bu insan
saglig1 bakimindan arzu edilen bir yontem degildi.
Ondan 6nce kumla eskitiyorduk. Bir siirii insanin
oliimiine sebep olan bir sektore doniismiistiik.
Sonrasinda piiskiirtme ve kimyasallarla bu goriintiiyi
elde etmenin yollarn arandi. En sonunda ikisinin
birlikte kullanildig: tiretim tarzi benimsendi. Biz
kimyasalin asla konusulmayacak bir malzeme
oldugunu bildigimiz icin bunu ortadan kaldirmanin
yollarini aradik ve bulduk. Esas burada fark yarattik.
Bu farki, kisa zamanda seri iretime doniistiiriip
sektore onderlik yapmak istiyoruz.

Bu teknigi ne zaman hayata gecirdiniz?

Prototip ¢alismalarini 3-4 senedir yapiyoruz. Hayata
gecireli ise iki ya da ii¢ ay oldu. Siparise doniistiirmek
iizere tiim hazirliklarimizi noktaladik. Miisterimize
bu iirint kabul ettirdigimizde bu sekilde iiretim
yapacagiz. Uriinlerimizi biitiiniiyle siirdiiriilebilir
metodlarla lireterek sunabilme noktasina geldik.

Uretim kapasiteniz ile alakal1 bilgi verir misiniz?
Aylik 150 bin civarinda {iretim yapip satiyoruz.
Kontrol edilebilir hacmi asmamasi icin bu rakamin
cok yiikselmesini istemiyoruz. Baz sirketler ayda
bir milyon iiretim yapiyor ama bizi onlardan ayiran
cok 6nemli bir 6zellik var: Biz pahali mal satiyoruz.
Ortalama tiretici satis fiyatimiz 19-20 Euro’dur.
Piyasada bizim gibi calisanlarin ortalama fiyatlar ise
11-12 Euro. Bu fiyatlarda sattiginiz mali, cok yiiksek
rakamlarda tretebilirsiniz. Zaten bir iki miisteriniz
vardir. Basiniza gelebilecek herhangi bir problem,
batisiniza sebep olabilir. Bizim su anda 70 miisterimiz
var. Miisterilerinizden biri ‘hayir’ dese bile riskte
degiliz. Ona ragmen kaliteyi diisiirmiiyoruz. Bask:
olmadig siirece ayda 150 bini gecmiyoruz.

iTkis HEDEF S



Biiyiik sirketler 2019 yilinda daha da biiyiidii. Bu
konuda ne diisiiniiyorsunuz?

Sirketler ya miktar ya da ciro olarak biiyiiyor. Ancak
karlilik bliyiimesinden bahsedilmiyor. Bizim i¢in
onemli olan karhlik. Biz karlilig1 diisiirmeden
biiyiimenin yollarini ariyoruz. Giinkii tiretim
sayimizin artmasi, kazanacaginiz paranin artmasi
anlamina gelmez. Tam tersine zarar etme ihtimalinizi,
daha fazla riske girmekten kaynakl artirir. Mevcudu
korumak biiyiimenin ta kendisidir. Biz 2019’da
mevcudu koruduk. 2014’ten beri de ufak caplh
biiyiimelerimiz oldu ama hic kii¢iilmedik. Bu belki
sektoriin genelini ilgilendirmiyor olabilir ama bizim
dayanaklarimizdan en 6nemlisi kredi kullanmadan

0z sermaye ile tiretmek. Boylece hareket alaniniz da
daha genis acili oluyor. Dolayisiyla bizim hacmen
biiyiime gibi bir kaygimiz yok. Biz yeni pazarlar arayip
biiyiimek degil, yenilik yapip biiyiiyelim istiyoruz.
Fark yaratmak, mor inek olmak istiyoruz.

“KURESELLESME,
DUITALLESME,

OTOMASYONVE
SURDURULEBILIRLIK SART”

“1995'ten itibaren katma deger ile ilgili hazirlik yapan sirketler
ayakta kaldi. Bundan sonra da kiresellesme, dijtallesme,
otomasyon ve stirddrtlebilirilik konularina egilmemis sirketleri
sikintili gtinler bekliyor. Yapay zeka, btk veriyi kullanma,
otomasyona gecis bir zorunluluk. Strdrtlebilirik de dyle.

Aksi takdirde yarin sizden sertifika isteyecekler. “Strdurtilebilir
nitelikte mi yoksa konvansiyonal bir Uretim tarziyla mi tretim
yapildi” diye soracaklar. Son alict buna bakiyor artik. “Ne kadar
su harcanmis, pamuk mu kullanilmis, kimyasal kullanimis m,
cinsi ne?" diye soracak. Msteri sorgulayinca tabii ki ithalatc
musteri de bunu sorgular. Biz talep edilmeden kendimizi buna
hazirladik.”

\ )
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“Kimsenin
haberinin olmachg
bir yenilige yelken
actik. Kisiye ozel
uretim yapacagiz.”

2020’de pazar anlaminda biiyiime

hedefleriniz yok mu?

Sectigimiz iilkeler, bizim hizmet verebilecegimiz
yerler. Kalkip Amerika’ya satmay1 hicbir zaman
disiinmedik. Ortadogu’yu da hi¢ diisiinmiiyoruz.
Japonya olabilir. Ciinkii Avrupa pazarinin digina
ciktigimiz zaman, bizim tiriniimiize talep
gosterebilecek, parasim 6deyebilecek, Japonya’dan
bagka bir yer yok. Rusya’daki rekabete, oradaki
iiretim ve satis kosullarina da hicbir zaman
0zenmedik. O bagkalarinin isi. Seri iiretim yapip,
miisterinin ayagina gidip, riskleri satin alip sunma
hi¢bir zaman hedefimiz olmadi. Zaten Ortadogu
pazari bizim tiriinlerimize uygun degil. Keza Tiirk
Cumbhuriyetleri’ni de hicbir zaman diistinmedik.
Kalite ve fiyattan dolay1 boyle séyliiyorum. Bir de
zevk aldigimiz iiriinii yapmak istiyoruz. Dolayisiyla
yeni kurulan Corlu’daki fabrikamizla mevcut
miisterilerimize daha fazla hizmet vermek istiyoruz.
Ek olarak yeni ama bizim aradigimiz tarzdaki
miisterilerin ilave siparigleriyle biraz daha biiyiimeyi
disiinebiliriz.

Oniimiizdeki donemlerde baska hangi yenilikler
yapacaksiniz?

Hi¢ kimsenin haberinin olmadigi bir yenilige yelken
actik. Kisiye 6zel iiretim yapacagiz. Yani bir tane
istiyorsaniz bir tane iiretecegiz. Belki 15 saat icinde
iiretip bir giinde teslim edecek hale gelecegiz.

Bizim hedefimizin kisisel satis yapmak olmadigini
soylemistim ama miisterilerimize ¢ok hizl reaksiyon
vermek zorundayiz. Ciinkii bizden numune
istediklerinde artik eskisi gibi 1-2 ay beklemiyorlar
-ki kimse stoga girmek istemiyor. Bu da daha hizlh
olmanizi gerektiriyor. Sektoriin su andaki en biiyiik
problemlerinden biri hizla ilgili. Daha seri iiretim
yapmak zorundayiz. Bunun yolunu bulduk. Yakin bir
zamanda hayata gecirecegiz. Oyle bir iiretim yapacagiz
ki dikis, bugiinden daha hizli olacak ve yikama
fabrikasina gerek kalmayacak. Uriin, evdeki camagir
makinasinda yikandiginda ayni sonucu verecek.
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Ekonomide Bityiime Go

Jeopolitik ve siyasi risklerin cok artmayacag
varsayimiyla, 2020 yilinda Tuirkiye Ekonomisi igin

blyiime beklentimiz ytizde 3,5-4 civarinda. 2020 sonras|
artmas! muhtemel ticaret savasl, gelir dagilimi sorunlar,
iklim meselesi ve yiiksek borgluluk gibi faktorlerle kiiresel
ekonominin zorlu hirkac yil gecirecegi diistincesindeyiz.

ABD - CIN arasinda kizisan ticaret savasinin etkisiyle 2018
yilindan itibaren diinya ekonomisinde biiyiime oranlar
yavaslamaya bagladi ve bu yavaglama hep beklenenden daha
fazla oldu. 2019 yih icin son tahminler yiizde 3’iin altina gitmeye
bagladi. Kiiresel ekonomi icin yiizde 2,5 resesyon esigidir.

Bu oran diinyada bazi iilkelerin resesyona girdigi ve bulagsma
riskinin yiiksek oldugu bir seviyeye isaret eder. Ornegin 2008
yilinda kiiresel biiyiime yiizde 3 seviyesine gelmis, bir sonraki
yil negatif yiizde 0,4 oranina gerilemisti. 2008 yilindan sonra ilk
kez kiiresel biiylime yiizde 3 oraninin altina geldi.

ABD ile Cin arasinda aslinda bir hegemonya savasi bulunuyor.
ABD diinyanin en biiyiik ekonomisi, Cin de ikinci biiyiik
ekonomi. Cin birinci olmaya aday, ABD de bu koltugu birakmak
istemiyor. Dolayisiyla aralarinda uzun yillar devam edecek bir
teknoloji, ideoloji ve ticaret savagi var goriintiyor. 2020 yilinin
basinda ABD ile Cin arasinda ategkes niteliginde birinci faz
anlagma imzalandi. Bu yil Kasim ayinda secimlere giden ABD’de
Trump, ekonominin bozulmasini istemedigi icin bu anlagsmay1
cok istedi goriiniiyor. Cin de zaten yavaglayan ekonomisinin
daha fazla yavaglamasini hatta bir finansal krize girmesini
istemedigi, ayn1 zamanda siyasi ve jeopolitik sorunlarla ugrastig
icin boyle bir ateskesi sonunda istedi. Dolayisiyla, bu ateskes
yilin baginda 2020 yilinda kiiresel biiyiimenin toparlanmasi i¢in
giiclii bir faktor oldu.

Diger taraftan, 2018 yilinin ortalarindan itibaren baslayan
2019’a sarkan yavaglamayla miicadele icin basta Fed olmak
iizere merkez bankalar faiz indirimlerine basladi. Para
politikasinin etkisi 6 ile 18 arasinda ortaya ¢ikar. 2019 ortalarinda
olan faiz indirimlerinin biiyiimeye pozitif etkisinin ¢ikacagi
donem de 2020 oluyor. Hem ticaret savasina verilen ara hem
de para politikalarinin beklenen olumlu etkisiyle 2020 y1lina
kiiresel piyasalar daha iyimser basladi. Bunun etkisini basta
hisse senetleri piyasasi olmak iizere finansal piyasalarda gordiik.
Fakat maalesef bu durum kisa siirdii. Gin’de ortaya ¢ikan korona
viriisiiniin etkisiyle alg1 bozuldu ve piyasalar terse dondii. Subat
aymin bagi itibariyla kesinlikle cok ciddiye alinmasi gereken bir
riskle kars1 karsiyayiz. Bu asamada en énemli nokta hepimizin
saglig1 ve bu salginin en kisa siirede kontrol altina alinmasi.
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Hem ticaret
savasina
verilen ara
hemde para
politikalarinin
beklenen
olumlu
etkisiyle 2020
yilina kiiresel
piyasalar
daha iyimser
basladi. Bunun
etkisini basta
hisse senetleri
piyasasi olmak
lizere finansal
piyasalarda
gordiik.

KOSESI

ERHAN ASLANOGLU | PiRi REIS UNIVERSITESI

Gecmis deneyimler 2-3 aylik cok sikintili
bir doneme isaret ediyor. Ekonomik
acidan baktigimizda diinya ekonomisinin
biiylime oranina yiizde 17 etkisi olan Cin
ekonomisinin durma noktasina geldigi bir
durumla karsi karstyayiz. Bu gelismenin
2020 yilinin ilk ceyrek kiiresel biiyiimesine
onemli 6l¢iide olumsuz etkisi olacaktir.
Normal kosullarda, Cin’de Gtelenen talebin
yilin ikinci yarisinda devreye girmesini
bekleyebiliriz. Bu durumda, 2020 yilinin
biiyiimesi icin tekrar pozitif bir tablo ortaya
cikacaktir. Fakat basta da belirttigimiz gibi
ABD ile Cin arasindaki miicadele uzun yillar
siirmeye aday goriiniiyor. ABD se¢imini
kim kazanirsa kazansin, ticaret savasinin
tekrar baglama olasilig1 yiiksek goriiniiyor.
Eger Trump secilirse bu miicadele ¢cok daha
keskin olmaya aday. Bu cercevede Kasim
ayindaki ABD secimi 6ncesi, muhtemelen
yaz aylarinin sonunda kiiresel piyasalarda
risk istahi tekrar azalacak ve biiylime
oranlar yavaglama egilimine girecektir.
Tiirkiye ekonomisi 2019 yilinin
son ceyregi ile beraber para ve maliye
politikalarinin da etkisiyle toparlanma
siirecine girdi. Bu gelismede 6telenen
talebin katkisi da biiyiik oldu. Bu
faktorlerin 2020 yilinin ilk yarisinda
benzer bir katkiy1 yapmasini bekliyoruz.
Fakat yasanan salginin kiiresel biiytimeye
olumsuz etkisi Tiirkiye’ye de ilk ceyrekte
kismen yansiyacaktir. Bu yilin son
ceyreginde hem baz etkisi hem kiiresel
piyasalarda risk istahinin azalmasi
hem de Tiirkiye’de 6telenen talebin
azalmasi ile biiyiime oraninda gerileme
bekliyoruz. Jeopolitik ve siyasi risklerin
cok artmayacag varsayimiyla 2020
yilinda Tiirkiye Ekonomisi icin biiyiime
beklentimiz yiizde 3,5-4 civarinda. 2020
sonrasi artmasi muhtemel ticaret savasi,
gelir dagilhim sorunlari, iklim meselesi ve
yiiksek bor¢luluk gibi faktorlerle kiiresel
ekonominin zorlu birkag yil gecirecegi
diisiincesindeyiz. Tiirkiye ekonomisinin
bu yil reform siirecinde ilerlemesi gelecek
yillara hazirlik agisindan ¢ok 6nemli
olacaktir.
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iZER - FABRIKA

Fabrika : Cobancesme Mah. Mithatpasa Cad.
S6gutlu Sk. No: 3/5 Yenibosna
Bahcelievler / ISTANBUL

Telefon : 0212 447 35 47

Telefon : 0212 447 35 48

Fax : 0212 447 35 40

Gsm : 0554 582 60 55

Mail : fabrika@izerfermuar.com

iZER - ZEYTINBURNU

Zeytinburnu Magaza : Telsiz Mah. Balikli Yolu
No: 62 Zeytinburnu / ISTANBUL

Telefon : 0212 664 06 66

Telefon : 0212 664 06 68

Gsm : 0555 803 04 86

Mail : zeytinburnu@izerfermuar.com

iZER - BAGCILAR

Bagcilar Magaza : Fatih Mah. Maslak Cad.
No: 90/A Bagcilar / ISTANBUL

Telefon : 0212 55178 44

Telefon : 0212 55178 62

Telefon : 0212 55187 62

Fax : 0212 55169 59

Mail : bagcilar@izerfermuar.com
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FUAR KUNYESI

Fuara katilan IHKIB tyesi
firma sayisi: 26

Fransa'ya yapilan 2019 yili
hazirgiyim ihracatr:

874 Milyon Dolar

Who's Next Paris'te
Turkiye riizgan esti

Fransa'nin en prestijli moda fuan sayilan Who's Next Paris Fuarr'na, IHKIB 26 firmanin katihmiyla
milli organizasyon diizenledi. Ge¢mis yillara nazaran Tiirk firmalarn fuara bu sene daha fazla katilhm
gostermesi dikkat cekti.
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ARIS’te 17-20 Ocak
P 2019 tarihleri arasinda
diizenlenen Who’s
Next Paris moda fuari, gegmis
yillarda oldugu gibi bu y1l da
diinyanin bir ¢ok iilkesinden
katilimci ve ziyaretciye ev
sahipligi yapt1. 2018 yilinda
diizenlenen fuara 18 firma ile
katilan Istanbul Hazirgiyim ve
Konfeksiyon Thracatcilan Birligi
(IHKIB), gecen yil 23, bu y1l
ise 26 ihracatci firma ile milli
katihm sagladi.
Diinyanin dort bir tarafindan
gelen ziyaretcileri agirlayan
Who’s Next Paris Fuar’nda, 2021
sonbahar/kig kadin, erkek giyim
ve aksesuarlarinda trendler
sergilendi.

Uluslararasi markalarin ve
ziyaretcilerin bulusma noktasi
olan fuara her sezon yaklasik
ylizde 601n1 yabanci markalarin
olusturdugu 2 bin 500 hazir
giyim ve aksesuar markasi
katiliyor. Fuarin bir sezonunda
gelen ziyaretci sayis1 50 bin
civarinda olup ziyaretcilerin
ylizde 40’11 ise uluslararasi
ziyaretci profili olusturuyor.
Gecmis yillara gore fuara katilan
ziyaretci sayisinda artis s6z

konusu. Toplam ziyaretgcilerin
yaklasik yiizde 65’ini Avrupallar
olusturuyor. En yogun
ziyaretciler basta Fransa olmak
iizere Almanya, italya, Ispanya,
Belcika gibi tilkelerden geliyor.

Fuarda 6zellikle tasarima
onem veren ve kendi markasiyla
iiretim yapan firmalar yer
almayn tercih ediyor. Fuarda
basta kadin hazir giyim olmak
iizere erkek, kadin, aksesuar,
ayakkabi ve deri tiriinlerinin
oldugu béliimler bulunuyor.

Markali koleksiyonlarin 6ne
ciktig1 ve dort giin boyunca
devam eden fuar siiresince
markalar kadar tilkeler de
tasarim ve modada yaristi.
Avrupa ve Orta Dogu iilkelerinin
agirlikh olarak katildigi fuarda
Tiirk firmalarin koleksiyonlari
kalite ve model olarak olduk¢a
ilgi gordi.

COLOREVE iS BIRLIGI TEKLIFi ALDI
ColoReve Tekstil Genel Miidiirii
Sinem Yemez Dikmen, her
kesimden, satin almacy, ziyaretci
ve katihmc1 diger markalar
tarafindan cok iyi geri dontisler
aldiklarini belirterek, fuarin

bu anlamda beklentilerini

karsiladigini s6yledi. Yeni bir
marka olduklarini ve fuara
heniiz ikinci kez katihim
gerceklestirdiklerini sdyleyen
Dikmen, fuarda Fransa,
Japonya, Arap Emirlikleri,
Yunanistan, ispanya, Polonya,
Rusya 'dan satin almacilar ile
tanigsma sans1 yakaladiklarini
belirterek sunlar soyledi:
“Tasarim ve iscilik kalitesi
yoniinden 6zellikle iyi dontigler
aldik. Tasarimcimiz, ashnda
hi¢ de aklimizda olmayan bir is
birligi icin teklif aldi. Lansmani
Fransa'da Eyliil ayinda yapilacak
ve Avrupa’y1 yedi y1l boyunca
dolagacak 6zel bir sergiye
‘Association Modefenster’ bir
parca hazirlayacagiz."

FONEM EN iYi FUARINI GECIRDI
Fuardan olduk¢a memnun
dondiiklerini sdyleyen Fonem
Tekstil Genel Miidiirii Murat
Koca da fuara 2020-2021 kis
sezonu i¢in 6zel hazirlanmig
koleksiyonlarla katildiklarini
belirtti. Avrupa iilkeleriyle

hali hazirda cahistiklarini ifade
eden Koca, fuarda Amerika ve
Kanadali alicilar da ulagtiklarini
belirterek, “Who Next fuarina
altinc katihimimiz oldu. Bu yil
diger yillara gore en basarili
fuanmiz gerceklestirdik.
Onemli bir miisteri portfoyii
olustu, iirtinlerimizi basaril
buluyorlar ve ilgiden ¢cok
memnunuz. Kalitede italya
standartlarini gérdiiklerini
soylityorlar. Kendimizi siire¢
icerisinde oldukga gelistirdik.
Miisterilerimizin, sadece kalite,
trend iiriin anlaminda degil
ayni zamanda stant tasarimi ve
sunumda da ¢ok 6nemli gelisme
kaydettigimizi belirtmeleri
bizleri mutlu etti” dedi.

TIMUR BOZDEMIR
JHKIB YONETIM KURULU UYESI

“Fuar tecriibesi
yeni koleksiyonlar
kazandiryor”

iHKIB adina fuara katllarak
incelemelerde bulunan IHKIB
Yonetim Kurulu Uyeleri Timur
Bozdemir ve Mithat Samsama,
fuar sonras yaptiklari
degerlendirmede, Who's Next
Paris fuarina ulusal katilimin
devam etmesi gerektigini
belirtti. Timur Bozdemir, bir
yill askin stiredir devam eden
‘sart yelekliler’ eylemi olarak
adlandirilan halk hareketi
sebebiyle Fransizlarin sehir
merkezine gelme egilimlerinde
ciddi duists oldugunu ve bu
durumun da fuar katilimini
olumsuz etkilediginin
gozlemledigini sdyledi. Bozdemir,
uzun yillar fuara katilan firmalarin,
bu durumun gecici oldugunu
belirterek kendilerini cok rahatsiz
etmedigini ifade ettiklerini
soyledi. Katilimet firmalarin
memnuniyet derecesinin orta
duizeyde oldugunu belirten Timur
Bozdemir, diinya modasinin
merkezlerinden biri olan
Fransa'da fuar tecrtibesinin de
buyik 6nem tasidigini vurgulad,
Turk firmalarinin gecen
ylla oranla yaklasik ytizde 15
civarinda daha fazla katilim
sagladiginin altini cizen
Bozdemir, gelecek yillarda fuara
Turk firmalarin farkindaliginin
artirimasina yonelik fuar
yonetimiyle bir toplanti yaparak
Birlik olarak beklentilerini
ilettiklerini soyledi.
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FUAR KUNYESI

Fuar alani: 180.000 m?
Katilimet firma sayist: 2.850
Ziyaretci sayisi: 80.000
Ulke sayisi: 120

i
o0

Uciincii yilinda ISP
MUNICH'e ilgi artt1

IHKIB'in ii¢iincii kez milli organizasyon diizenledigi ISPO Munich fuarina, Tiirk
ihracatcilann ilgisi artti. 25 hazir giyim firmasi, 26-29 Ocak 2020 tarihleri arasinda
diizenlenen fuarda 2021 sonbahar/kis koleksiyonlarini sergiledi.

Urban Lab
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IS sporlari, dagcilik,
K kapali alan sporlari,

spor ekipmanlari ve
takim sporlar gibi tiriin
gruplarinda diinya genelindeki
iiretici ve aliclar1 bulusturan
ISPO Munich fuari, 26-29
Ocak 2020 tarihleri arasinda
Almanya’da diizenlendi. 2
bin 850 uluslararasi katilimci
firmanin tiriinlerini sergiledigi
fuar, bu yil 120 iilkeden 80 bin
civarinda ziyaretciyi agirladi.
Fuara bir 6nceki yil 2 bin 926
firma katilmisti.

Istanbul Hazirgiyim ve
Konfeksiyon Ihracatcilan
Birligi (HKIB) tarafindan
bu yil iiclincii kez milli
organizasyon diizenlendi.
Gecen y1l 19 firmanin katildig1
organizasyona bu yil katilim

saglayan firma sayisi 25 oldu.
Thracatgilar, 2021 sonbahar/
kis koleksiyonunun sergiledigi
ISPO Miinich fuarini, ziyaret
eden iilkelerin ilk siralarinda
Almanya, italya, Avusturya,
Fransa, Isvicre, Ingiltere ve

Rusya Federasyonu bulunuyor.

ALMANYA DUNYANIN EN BOYUK
IKINCI ITHALATCISI

Almanya, diinyanin en

biiyiik ikinci hazir giyim

ve konfeksiyon ithalatcisi
konumunda bulunuyor.
Almanya, 489,5 milyar dolar
olan diinya hazir giyim ve
konfeksiyon ithalat pazarinda
44,6 milyar dolar ile yiizde 9,1
paya sahip. Almanya’nin sahip
oldugu bu konum, tilkedeki
fuarlara da ilgiyi artinyor.

Tiirkiye’nin
Almanya’ya
gerceklestirdigi
hazir giyim ve
konfeksiyon
ihracati Ocak
2020°de artisa
gecti. Bir onceki
yilin ayn1 ayma
gore Almanya’ya
hazir giyim
ihracat1 ytizde 4,7
artti.
I

LY

“SIPARISE DONUSECEK
GORUSMELER YAPTIK”

ITKIB tarafindan iiciincii kez
milli katilhim organizasyonu
diizenlenen ISPO Munich
fuarina bu yil 25 seckin
konfeksiyon ve aksesuar
iiretici firmasi katildi.

Tiirk firmalar fuar
siiresince bin 93 aliciile
gorlismeler yapti. Firmalar,
oniimiizdeki dénemde
is birligine doniisecek
goriismeler yaptiklarini
belirttiler. Tiirk firmalarini
Almanya diginda 40’1n
iistiinde iilkeden gelen biiyiik
perakende markalar, kiiciik
ve biiyiik 6l¢ekli toptancilar,
magaza zincirleri, distribiitér
firmalar ve online aligveris site
yoneticileri ziyaret etti.

NAZIM KANPOLAT

IHKIB YONETIM KURULU UYESI VE
AB, ABD FUARLAR KOMITE BASKANI

“Katilimei
sayisindaki artis
memnuniyetin
gostergesi”

iHKiB'l temsilen ISPO Munih
fuarina katilan ve katilimci
firmalarin stantlarini gezen IHKIB
Yonetim Kurulu Uyesi ve AB,
ABD Fuarlar Komite Baskani
Nazim Kanpolat, fuarla ilgili
yaptig1 degerlendirmede sunlari
soyledi: “ISPO Munih fuarinin
hem Aimanya hem de diger
Avrupa tlkelerine katma degerli
{rtin satmak icin énemli bir
pazar. IHKIB olarak tictinct kez
milli organizasyon duizenledik.
Bir onceki yila gore katilime
sayimizda bir artis vardi.
Bireysel katilimlarla birlikte fuara
50 civarinda Turk imalatct firma
katildl,

Firmalarimiz, binin Gsttinde
aliciyla gériisme yapma

imkani buldu. Genel anlamda
memnuniyet yiiksekti. is birligine
dontisebilecek goriismeler
yaptiklarini, bu nedenle sonraki
yll da fuara katlmaya devam
edeceklerini belirtiler. 2019
ylinda, yurt disi fuarlara
katilimda ytizde 95 gibi ciddi bir
artis vardi. Bu yil ki basvurulara
baktigmizda yuzde 40 bir artis
goruliyor. ki yil icin onemli

bir artis. IHKIB olarak biz de
fuarlara katilimin artirimasi

icin firmalara baz destekler
vermeye baslayacagiz. Cnku
ne kadar cok firma ile disa
acilirsak, yeniis birlikleri
sansimiz o kadar artar diye
dustntyoruz.”
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Fuar | INTERFILIERE
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Interfiliere&Salon
International de la Lingerie

Uluslararas1 markalarn ve ziyaretcilerin bulusma noktasi olan Interfiliere

& Salon international de la Lingerie fuarina, her sezon yaklasik yarisindan

fazlasimi yabanci markalarn olusturdugu 160 i¢ giyim, ev giyim, plaj giyim
ile bu iirtinlerin hammaddelerini iireten ve pazarlayan firmalar katiliyor.
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FUAR KUNYESI

Milli katihm: 14
Bireysel katilim: 21
Yabanci ziyaretci
orani: %50

Milli katilim gosteren
firmalarin toplam stant
genisligi: 308 m?

Defile organizasyonlari
ve trend alanlari

ile modacilarin
kreasyonlarini tanitan
ve ic giyim sektoriine
onemli katkilar saglayan,
Interfiliere&Salon
International de la Lingerie
Fuar'na milli katiim ile
gelen alti Turk firma, 16
parca urtn ile fuarda
defile diizenleyerek
Grtinlerini ziyaretcilerin
begenisine sundu.

VRUPADA diizenlenmeye
A basladig1 1963
yilindan bugiine kadar

sektordeki liderligini hic
kaybetmeyen, ic giyim ve
mayo denilince diinyada akla
gelen ilk fuar Interfliere&Salon
International de la Lingerie,
18-20 Ocak 2020 tarihlerinde
Paris’te diizenlendi. Yilda
iki kere diizenlenen fuara,
Istanbul Hazir Giyim ve
Konfeksiyon fhracatcilar
Birligi (HKIB), milli katihm
gerceklestirdi.

Uluslararasi markalarin
ve ziyaretcilerin bulusma
noktasi olan Interfliere&Salon
International de la Lingerie
Fuarr’na, her sezon yaklasik
yarisindan fazlasini yabanci
markalarin olusturdugu 160 i¢
giyim, ev giyim, plaj giyim ile
bu iiriinlerin hammaddelerini
iireten ve pazarlayan firmalar
katihiyor. Toplam ziyaretcilerin
yaklagik yiizde 65’ini
Avrupalilarin olusturdugu
fuara, en yogun katilim basta
Fransa olmak iizere Almanya,
italya, ispanya, Belcika gibi
iilkelerden gerceklesti.

Uc giin boyunca sektériin
oncii firmalarini bir araya
getirerek, yenilikgi fikirlerin

W AR
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olusmasini saglayan fuar, hem
ziyaretciler hem de katilan
firmalarin yeni ilham ve
trendleri gérmesi adina oldukg¢a
iglevli bir platform.

ULUSLARARASI FUARA
MILLI KATILIM
ic giyim sektoriindeki firmalara
kacinilmaz firsatlar sunan
Interfliere&Salon International
de la Lingerie, i¢ camasiri ile
corap, pijamalar, ev giysileri,
plaj giysileri, mayo ve aksesuar
sektorlerinde faaliyet gosteren
firmalarin katilm sagladig bir
fuar. Sezonda katilan ziyaretci
sayisinin 10 binlere ulastigi
fuara katilan kigilerin yaklagik
yiizde 50’sini uluslararasi
ziyaretciler olusturuyor.
istanbul Hazir Giyim ve
Konfeksiyon Thracatcilan
Birligi’nin (IHKIB), milli katthm
gerceklestirdigi fuara Istanbul
Tekstil ve Konfeksiyon Thracatci
Birlikleri (ITKIB) patronajinda
14 i¢ giyim markasi ve milli
katilim disinda gelen 21 Tiirk
firmasi katildi.

Markalarn, ziyaretcilere
daha iyi sunulabilmesi
ve iirlinlerin daha iyi
algilanabilmesi amaciyla
boliimlere ayrilan

Interfliere&Salon International
de la Lingerie Fuarrnda
iirlinler; konulari, konsept ve
fiyat farkliliklarina gore farkl
béliimlerde sergileniyor. i¢
giyim, plaj giyimi ve ev giyimi
alanlarinda faaliyet gosteren
firmalar, Salon International
de la Lingerie boliimiinde;
iiriinlerin {iretiminde kullanilan
malzemeler ve lretici firmalar
ise Interfiliere boliimiinde
sergilendi.

iC GiYiM VE YATAK KIYAFETLERI
IHRACATINDA ARTIS

Hazir giyim ve konfeksiyon
sektoriiniin en gelismis alt
sektorlerinden biri olan I¢ giyim
ve yatak kiyafetleri, 2019 yilinda
biiyiik gelismeler gosterdi.

2019 yihinda Tiirkiye’den 664,5
milyon dolar degerinde dokuma
ve 6rme, erkek ve kadin kiilot,
slip, sutyen, pijama, gecelik,
sabahlik, bornoz, ropdésambir
gibi i¢ giyim ve yatak kiyafeti
ihrac edildi. 2019 yilinda
yapilan ihracat 2018 yilina
kiyasla ylizde 2,9 oraninda

bir artis gosterdi. 2019 yilinda
Tiirkiye’den en fazla i¢ giyim ve
yatak kiyafeti ihrac eden iilkeler
ise; Almanya, Irak, ingiltere,
Fransa ve ABD olarak siralandi.
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ITHIB New York'ta sektorel
ihrac iiriinleri fuan diizenledi

Tiirkiye-ABD ticari iliskilerinde 2019 yilinda yasanan diisiis ibresini tersine cevirmek isteyen Tiirkiye'nin
lokomotif sektorii olan tekstil sektorii, bir ilke imza atarak New York'ta 32 ihracat¢: firmanin katihimiyla
sektorel ihrac iiriinleri fuan diizenledi. Ihracatci Tiirk firmalan Amerika'nin farkl eyaletlerinden gelen

kiiresel alim gruplanyla gériisme imkani buldu.

Ihracatei birlikleri
arasinda organize
edilen tek sektorel ihrac
iiriinleri fuar: ‘I of the
World’, Istanbul Tekstil
ve Hammaddeleri
Thracatcilar
Birligi (ITHIB) ev
sahipliginde ve Ticaret
Bakan Yardimeisi
Riza Tuna Turagay’mm
istirakleriyle
gerceklestirildi.
|

42 supat 2020

I _-.quri?* T R

WS '

URKIYE'NIN 6nde gelen
T 32 kumas firmast ile

bu yil ilk kez New
York’ta 21 -22 Ocak tarihleri
arasinda diizenlenen ‘I of
the World’ fuar1 Amerikali
ziyaretcilerin yogun
katilimiyla gerceklestirildi.
ITHIB’in 2020 yil1 stratejisi
olan siirdiiriilebilirlik
temasinda kurgulanan fuarda
Tiirk firmalari, ITHIB’in
Ozel davetiyle New York’tan
ve Amerika’nin farkl
eyaletlerinden gelen kiiresel
alim gruplanyla bulustu.

Yillik 30 milyar dolar

tekstil ithalati bulunan
ABD pazarinda, Tiirk tekstil

sektoriiniin ihracati artirma
potansiyeli oldukca yiiksek.
Tekstil ve ham maddeleri
sektoriiniin ABD'ye 2019 yili
ihracati 582 milyon dolar
oldu. ABD’ye ihracati artirmak
isteyen tekstil ihracatcilar,
ITHIB 6nciiliigiinde New
York’ta diizenlenen sektorel
ihrac iiriinleri fuan ‘I of the
World’e katilim sagladi.

214 ZIYARETGI AGIRLADI
Tanitim ve davet calismalari
sonucunda fuar ziyaret
eden firma sayisinin 99
oldugu belirtilirken, bireysel
katiimcilarla birlikte iki

giin boyunca toplam 214

ziyaretcinin fuar ziyaret ettigi
aciklandi. Standart kapali/
acik standli fuarlardan farkl
olarak, fuarda katilimcilara
masa ve askilik saglanarak,
katiimci ile ziyaretci arasinda
B2B ikili goriismeler seklinde
gerceklesti. Bu sekilde fuar
katilim ve organizasyon
maliyeti diisiiriilerek, katihma
ve ziyaretciler arasinda hizl
iletisim imkanlar1 saglanmis
oldu.

SURDURULEBILIR
KOLEKSIYONLAR SERGILENDI
Tiirk tekstil sektoriinii yurt
disinda daha iyi tanitmak
amaciyla Tiirkiye Tanitim



Turagay 'l of
the World'
fuarinda
tekstil
firmalariyla
bir araya geldi

iKi GUN devam eden
fuar stresince, Turk
ihracatcilarini yalniz
birakmayan Ticaret Bakan
Yardimcisi Riza Tuna
Turagay, Turk ihracatel
firmalarinin stantlarini
ziyaret ederek,daha
fazla ihracat yapabilmek
icin atilabilecek adimlar
noktasinda firmalarin
goruslerini aldi.

RIZA TUNA TURAGAY
TICARET BAKAN YARDIMCIS

“ABD'ye olan ihracatimiz gercek potansiyelimizi yansitmiyor”

ABD'nin tekstilde toplam ithalati 30 milyar dolar
civarinda, buna konfeksiyonu da dahil ettigimiz
zaman toplam ithalat 100 milyar dolarin tizerine
cikiyor. Bizim ABD'ye tekstil ihracatimiz 582 milyon
dolar, tilkemizin toplam tekstil ve konfeksiyon
ihracat rakamlarina baktigimizda bunun 29,5 milyar
dolar seviyelerinde oldugunu goriiyoruz. Ancak
bunun sadece 1 milyar dolari ABD'ye ihracatimizi
olusturuyor. Dolayisiyla ABD'ye olan ihracatimiz
Turkiye'nin gercek potansiyelini ne yazik ki

yansitmiyor. Hedeflenen 100 milyar dolarlik dis
ticaret hacmine ulasmak icin ABD pazarini en iyi
sekilde degerlendirmemiz lazim. Bu acidan ‘| of

the World' gibi B2B yontemi ile firmalari bir araya
getirmeyi hedefleyen bu sektorel fuar 6rnegini diger
sektorel alanlara da yansitmayi planliyoruz. ikili

tlke iliskilerini gelistirmek ve 100 milyar dolarlik dis
ticaret hedefini gerceklestirmek icin calismalarimizi
strdurtyoruz, tekstil ve konfeksiyon sektéri de bu
calismalarda énceliklendirdigimiz alanlardan biri.
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Fuar | I OF THE WORLD

AHMET 0KSUz
(THIB YONETIM KURULU BASKANI

“Beklentimizin
lizerinde

katilim oldu”

BU YIL ilk kez
gerceklestirdigimiz 1 of the
World' fuarini basariyla
tamamlamis olmaktan

blytk mutluluk duyuyoruz.
ihracatci birlikleri arasinda
organize edilen tek sektorel
ihrac trtinleri fuari olan | of
the World', beklentilerimizin

de tizerine cikan ziyaretci
katilimiyla yogun ilgi

gordu. Turkiye tekstil ve
hammaddeleri sektort olarak
dunya'nin en biytk 6., ABD'nin
ise 10. buytk tedarikcisiyiz.
Duinya pazarindan %3 oraninda
pay alirken ABD'nin tekstil ve
ham maddeleri ithalatindan
%2,2 oraninda pay aliyoruz.
Hedefimiz ABD'de pazar
payimizi gerceklestirdigimiz
ihracat ataklariyla artirarak
ABD'nin ana tedarikcilerinden
biri olmak. Turkiye ABD'nin

ilk 5 tedarikcisinden biri
olabilecek glice ve potansiyele
sahiptir. Bu sebeple Turkiye
ve ABD arasinda hedeflenen
100 milyar dolarlik dis ticaret
hedefinde ¢ncli sektorlerden
biri olan tekstil sektorti olarak
gerceklestirdigimiz fuarla ilk
somut adimi atmis olduk.
Amacimiz | of the World'
fuarimiz gibi fuarlar yaz-kis
moda sezonuna bagl olarak
her alti ayda bir devam ettirmek
ve fuarimizi ABD'nin farkli
noktalarina da tasimak.
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Grubu Tasarim onayi ile
temaya uygun bir trend alani
kuruldu. Bu trend alaninda
fuara katihm gerceklestiren
firmalarin siirdiiriilebilir
iiretim teknikleri ile iirettikleri
koleksiyonlarindan 6ne
cikan parcalar sergilendi.
Ayrica, trend alanina sponsor
olan “The Lycra Company”,
“Lenzing” ve “Cotton USA”
firmalarina trend alaninin
bulundugu salonda birer
danigsma masasi verildi.
Fuarin 6ntimiizdeki
donemlerde de organizasyon
planlamasi yapilarak ABD’den
gelen tiim hazir giyim
iireticileri, tasarimcilari ve
tekstil distribiitorlerini tek
cati altinda toplayan bir tekstil

fuan olmasi amaclaniyor.

ABD, EN COK TEKNIK TEKSTIL
VE EV TEKSTILI iTHAL EDIYOR
ABD’nin 2019 yilimin ilk ii¢
ceyreginde en fazla tekstil

ve ham maddeleri ihracat1
gerceklestirdigi iiriin gruplarn
icerisinde yaklasik 7 milyar
dolar degerinde ihracatla
teknik tekstiller birinci sirada
bulunuyor. 6 milyar dolar
degerinde ihracatla elyaf iirin
grubu ikinci sirada yer aliyor.
ABD’nin en fazla teknik tekstil
ihracati gerceklestirdigi
ulkeler Meksika, Kanada ve
Cin olurken, en fazla elyaf
ihracat: gerceklestirdigi
ulkeler ise Vietnam,
Hindistan ve Tiirkiye oldu.

ABD'YE EV TEKSTILIi VE
TEKNIK TEKSTIL iHRACATI
ARTTI

Tiirkiye’nin ABD’ye 2019
yilinda tekstil ve ham
maddeleri ihracat1 ylizde

3,2 gerileyerek 582 milyon
dolar degerinde gerceklesti.
Tiirkiye’nin ABD’ye
ihracatinin yarisindan
fazlasini ev tekstili ve

teknik tekstil iriin gruplari
olusturuyor. 2019 yilinda
Tiirkiye’nin ABD’ye ev tekstili
ihracati yiizde 0,7 artarak 242
milyon dolar, teknik tekstil
ihracati da yiizde 7,4 artarak
124 milyon dolar degerinde
gerceklesti. Tiirkiye’nin
ABD’ye iplik ihracat1 ise
2019 yilinda yiizde 6 diisiisle



87 milyon dolar degerinde
gerceklesti. Tiirkiye’nin
ABD’ye tekstil ve ham
maddeleri ihracati icerisinde
iplik sektoriiniin pay1 yiizde
15 seviyesinde bulunuyor.
Tiirkiye’nin ABD’ye
dokuma kumas ihracat
da 2019 yilinda yiizde 4,7
gerileyerek 81 milyon dolar
degerinde gerceklesti.
Tiirkiye’nin ABD’ye tekstil
ve ham maddeleri ihracati
icerisinde dokuma kumasg
iiriin grubunun pay1
yiizde 14 seviyesinde.
Tiirkiye’nin ABD’ye tekstil
ve ham maddeleri sektorii
ihracatindaki en diigiik paya
sahip 6rme kumas iiriin
grubunda ise 2019 yilinda

ihracat yiizde 26,6 oraninda
azalarak 7 milyon dolar
degerinde gerceklesmis.

Orme kumas iiriin grubu,
Tiirkiye’nin ABD’ye tekstil ve
ham maddeleri ihracatinda

en fazla gerileme gerceklesen
iirlin grubu olarak dikkat cekti.

Yillik 30 milyar dolar
tekstil ithalati bulunan
ABD pazarinda, Tiirk
tekstil sektoriniin
ihracatim artirma
potansiyeli oldukca
yiiksek.

Tiirkiye'nin
ABD’ye ihracatinin
yarisindan
fazlasim ev tekstili
ve teknik tekstil
uiriin gruplar:
olusturuyor.
I

Akin Tekstil A.S.

Almodo Altunlar Tekstil San. ve Tic. A.S.

Altinyildiz Tekstil ve Konfeksiyon A.S.

Antik Dantel San. Tic. A.S.

Arsan Tekstil Tic. ve San. A.S.

Bahariye Mensucat Sanayi ve Ticaret A.S.

Barutcu Tekstil San. Tic. A.S.

Bezsan Tekstil Sanayi ve Ticaret A.S.

Btd Tekstil San. ve Tic. A.S.

BOSSA Ticaret ve Sanayi Isletmeleri T.A.S.

Can Tekstil Entegre Tesisleri San. ve Tic. A.S.

Dynamo/Denim Kumascilik San. Tic. Ltd. $ti.

Ekoten Tekstil A.S.

Elyaf Tekstil San. Tic. A.S.

Esenteks Teks. ve Konf. San. Tic. Ltd. Sti.

Etiteks Kumas San. ve Tic. A.S.

Ets Ezgi Tekstil San. Tic. Ltd. Sti.

Gallus Tekstil Sanayi ve Ticaret Ltd.sti.

Giille Entegre Tekstil Isl. Eml. Dan. San. ve Tic. A.S.

Karma - Kokteyl Orme San. ve. Tic. A.S.

Kivang Tekstil San. ve Tic. A.S.

Kipas Mensucat isletmeleri A.S.

Oguz Tekstil A.S.

Olgerler Tekstil Sanayi ve Tic. Ltd. Sti

Ozdoku Tekstil San. ve Tic. Ltd. Sti.

Ozel Tekstil ins. San. Tic. Ltd. Sti.

Oztek Tekstil Terbiye Tesisleri San. ve Tic. A.S.

Soktas Dokuma Isletmeleri Sanayi ve Ticaret A.S.

Ugurteks Tekstil Uriinleri Tic ve San. A.S.

Yilmaz Kumascilik Tekstil San. ve Tic. Ltd. Sti.

Yurt Kumas Tekstil San. ve Tic. A.S.

Yiinsa Yiinlli Sanayi ve Ticaret A.S.
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Turk ihracatcilar, London
Textile’de giiven tazeledi

Tiirk tekstil ve ham maddeleri sektorii, 15-16 Ocak tarihleri arasinda diizenlenen London Textile Fuari'na

FUAR KUNYESI

Firmalarimiza tahsis edilen
toplam alan: 648 m?

ITKIB patronajinda katllan
firma sayisi: 70

Turk firma sayisi toplami; 140

Toplam katilimct firma sayis!:
470
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VRUPANIN ve diinyanin
Aénde gelen tekstil

ureticileri, tasarimcilan
ve distribiitorlerini tek
cat1 altinda toplayan
Londra Tekstil Fuari (The
London Textile Fair), 15-
16 Ocak tarihleri arasinda
gerceklestirildi. istanbul
Tekstil ve Hammaddeleri
Thracatcilan Birligi (ITHIB),
bu y1l da Avrupa pazarinda,
payin biiyiitmek icin fuara
milli katilim diizenledi.

Ocak ve Temmuz aylari

olmak iizere iki kez diizenlenen
fuarin bu déneminde, bir

onceki yil ile ayni sayida firma
milli organizasyonda yer aldu.
Yiinsa, Altiny1ldiz, Soktas,
Konak Tiil Perde, BTD ve

Kipas Mensucat gibi Tiirkiye
ve diinyada markalagmis ve
markalasma yolunda olan,
Avrupa pazarina acilmak
isteyen toplam 70 tekstil
firmas1 ITHIB'in milli katihm
organizasyonuyla fuara katildi.
Milli organizasyon disinda fuara
bireysel katilan Tiirk firmalar
da vardi. 70 Tiirk firmasi ayrica
yeni koleksiyonlarini fuar
ziyaret eden iist diizey alicilara
sundu. London Textile Fuari,

70'i milli katilim olmak iizere 140 firma ile katilim sagladi.

konseptiyle bircok fuardan
ayriliyor. Bu yil 470 firmanin
katilim sagladigi fuarin ziyaretci
sayist da 4 bin 523 kisi oldu.
Ziyaretcilerin iist diizey ve
karar verici kisiler olmasi fuarin
verimli ge¢cmesine biiyiik

katki sagladi. Standart kapali/
acik standh fuarlardan farklh
olarak, katihmcilara masa ve
askilik saglanan ve katilimci

ile ziyaretci arasinda B2B ikili
gorlismeler seklinde gecen
fuar, bu sekilde maliyetlerini
diisiirtirken, katilime1 ve
ziyaretciler arasinda hizh
iletisim imkanlan sagliyor.



Boylelikle katilan firmalar

ve ziyaretciler tarafindan da
olumlu karsilamyor. Ozellikle
Avrupa pazarina giris icin
onemli bir organizasyon olan
fuar, ilgili alicilar, acentalar
ve tasarimcilar tarafindan
yakindan takip ediliyor.

TURK STANTLARINA iLGi
YOGUN OLDU

Fuarda Istanbul Tekstil ve
Hammaddeleri thracatcilan
Birligi’ni (ITHIB), Yonetim
Kurulu Uyeleri Natan
Yakuppur ve Muammer
Akcay temsil ederken, Londra
Ticaret Miisavir Yardimcist
Ahmet Enes Tekcan da fuara
katihim saglayarak yonetim
kurulu iiyeleri ile birlikte

Tiirk firmalarin stantlarim
ziyaret etti. Fuara iligkin
aciklamalarda bulunan yonetim
kurulu iiyeleri, Tiirk tekstil
sektoriiniin pazardaki yerini
koruyarak pazar payini daha
da arttirmanin 6nemini dile
getirirken, Tiirkiye standina
gosterilen yogun ilgiden
olduk¢a memnun olduklarini
ifade ettiler. Yonetim Kurulu
Uyeleri, “ITHIB olarak Tiirk
tekstilini diinyanin her yerinde
tanitmaya ve Tiirkiye’nin marka
algisina deger katmaya devam
edecegiz” dedi.

London Textile Fuari,
basta Tiirkiye, ingiltere, italya,
Fransa, Portekiz ve ispanya
olmak iizere Avrupa’dan ¢ok
sayida katilimciy1 bir araya

getiriyor. Tirkiye tekstil
sektorii, en biiyiik ihracatcilar
arasinda bulundugu Avrupa
pazarindaki mevcut konumunu
korumak ve sektordeki gelisimi
artirmak adina fuara katihimi
Onemsiyor.

Fuar idaresinin tasarlamis
oldugu trend alaninin disinda,
Milli Katilim Organizasyonu'na
katilan firmalarin
numunelerinin yer aldig1
ITHIB trend alan1 bu y1l ilk kez
kurularak ziyaretcilerin ilgisine
sunuldu.

Fuara katilan
iilkeler arasinda
Tiirkiye %30
ile ilk sirada yer
alirken, diger
Avrupa iilkelerinin
katilinm soyle
siralandx:
_Italya %28,
Ingiltere %11,
Fransa %10,
Portekiz %8 ve
Ispanya %4.

Ingiltere'nin Tekstil ve
Ham Maddeleri Ticareti

iINGILTERE; 4 milyar dolar degerinde gerceklesen ihracati ile
diinyanin en buytk 20., 6,7 milyar dolar ithalatiyla diinyanin

en buyuk 13. tekstil ve ham maddeleri ithalatcisi konumunda
bulunuyor. 56 milyon niifusa sahip olan ingiltere'nin tekstil ve
ham maddeleri ithalati icerisinde Turkiye'nin pay 486 milyon
dolar ile ytizde 7,2 seviyesinde gerceklesmis. ingiltere, tekstil ve
ham maddeleri ithalatinin ytzde 21,7'sini Cin'den, ytzde 8,8'ini
Pakistan'dan ve yuizde 8,5'ini Almanya'dan gerceklestiriyor.
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FUAR KUNYESI

Toplam katilim: 2.952
Katilan Tirk firmasi: 304
Katilan tlke: 66

Ttirk firmalara tahsis edilen
toplam alan: 23.000 m?2

Ziyaretci sayisi: 63.000

48 susat 2020

URESEL EV TEKSTILI
K sektoriinii Almanya’da
bulusturan Heimtextil

fuari, 7-10 Ocak 2020 tarihleri
arasinda diizenlendi. 2 bin
952 katilimcinin iiriinlerini
sergiledigi fuar, bu y1l 63
bin ziyaretciyi agirladi.
Fuar yonetiminden yapilan
aciklamada, fuara katilan
firma ve ziyaretci sayisinda
bir 6nceki yila gore kiigiik
oranda bir diisiis olmasina
karsin, fuara katilan
firmalarin memnuniyetinde
gecen yila benzer bir oran
olurken, ziyaretcilerin
memnuniyetinin yiizde 93
seviyesine ¢iktig1 vurgulandi.

Tiirk ev tekstili sektori
ise her gecen y1l fuara

katilimini firma bazinda
arttirmaya devam ediyor. Ev
tekstili sektoriiniin mihenk
taslan Tiirkiye Ev Tekstili
Sanayicileri ve isadamlar
Dernegi (TETSIAD), Uludag
Tekstil Thracatcilan Birligi
(UTIB) ve Denizli Thracatcilar
Birligi (DENIBY’in destekleriyle,
Tiirkiye’den 304 firma yaklasik
23 bin metrekare alanda
ziyaretcilerini agirladi. Istanbul
Tekstil ve Hammaddeleri
fhracatcilan Birligi (ITHIB)
Bagkam Ahmet Oksiiz, yénetim
kurulu tiyeleriyle birlikte fuar
ziyaret ederek firmalar ile goriis
aligverisinde bulundu.
Heimtextil 2020’ye katilan
66 iilke arasinda Tiirkiye,
katilimci sayist ile Cin ve

Turk ev tekstili sektorii 304 firma
ile Heimtextil'de pazar buyiittil

50. yilin1 geride birakan ev tekstili sektoriiniin en biiyiik fuan olarak kabul edilen Heimtextil'e,
300'iin iistiinde Tiirk firmasi katilim sagladi.

Hindistan’in ardindan 3. sirada,
metrekare bazinda ise ilk sirada
yer aldi.

Fuara katilan Tiirk
firmalarinin yetkilileri,
gordiikleri ilgiden memnun
kaldiklarini ve 2020 y1li igin
umutlu olduklarim belirtti.

“FIRMALARIMIZ FUARDAN
MEMNUN AYRILDI”
Frankfurt Baskonsolosu
Burak Karart1 da fuara katilan
firmalar yalniz birakmadi
ve stantlan ziyaret ederek
sektorle ilgili fikir alis verisinde
bulundu. Bagkonsolos
Burak Kararti, fuara katilan
firmalarn olumlu baglantilar
kurduklarinm belirterek
sunlan soyledi: “Frankfurt’ta
diizenlenen fuarlar,
Tiirkiye’den en kalabalik
katilimin oldugu fuarlarin
basinda yer aliyor. Gegen yil
284 firmamiz vardi. Bu yil
304 firmamiz katiliyor. Firma
ziyaretlerinde fuara katilan
firmalarimizin izlenimlerinin
olumlu oldugunu gordiik.
Her y1l katihmin artmasi da
bunu gosteriyor. Katilimin
artmasi, firmalarimizin
olumlu izlenimleri iilkemiz
ve ihracatimiz agisindan
onem arz ediyor. Firmalarimiz
goriistiikleri alicilarla
giizel baglantilar kurarak
aynldiklarini bizlere aktardilar.
Katilan firmalardan yasanan
sorunlar hakkinda bilgiler
alarak goriis alisverisinde
bulunduk. Hem kendi
makamlarimiz nezdinde, hem
de buradaki yerel makamlarla
goriismeler ve girisimlerde
bulunacagiz.”

Fuan ve katilimci firmalar
ziyaret eden Istanbul Tekstil
ve Hammaddeleri thracatcilan



Birligi (ITHIB) Bagkan1 Ahmet
Oksiiz de, Tiirk firmalarn
yenilik¢i koleksiyonlariyla
biiytik ilgi gordiigiinii soyledi.
Bagkan Oksiiz, Almanya’mn
Tiirk ev tekstili sektorti icin
onemli bir pazar oldugunun
altin cizdi.

UTIB ETKINLIK ALANI BUYUK
iLGi GORDU

Tiirk firmalarin trend
iirinlerinin yani sira
gliniimiiziin olmazsa olmazi
haline gelen siirdiiriilebilir
tekstil {iriinlerinin yer aldig1
UTIB etkinlik alaninda,
dogaya yeniden baglanan

bir ipin siirdiiriilebilir bir
kumasa doniisiim hikayesini
anlatan “Fabrictale” adli eser
ziyaretcilerden tam not aldi.

EV TEKSTILINDE ALMANYA EN
BUYUK PAZAR
UTIB Yénetim Kurulu Bagkani
Pinar Tagdelen Engin fuarla
ilgili yaptig1 aciklamada,
“Almanya, yiiksek alim giicli
ile Tiirkiye’nin ihracat yaptig1
Onemli pazarlan arasinda
yer aliyor. Almanya’nin 2018
yilinda tekstil ithalat1 9.4 milyar
dolar, mekan tekstilleri ithalati
da 3.1 olarak gerceklesmisti.
Almanya’ya ihracat yapan
iilkelere baktigimizda Cin
yiizde 25’lik pazar payi ile ilk
sirada, Tiirkiye’de yiizde 15
oraninda pazar payi ile ikinci
sirada yer aliyor. Gectigimiz yil
iilkemizin Almanya’ya yaptigi
tekstil ihracati ise 456 milyon
dolar olarak gerceklesti” dedi.
Tiirkiye’nin ev tekstili
sektorii igin ihracat degeri
bakimindan en biiyiik
pazarnin Almanya oldugunu
soyleyen Engin sozlerine soyle
devam etti: “Ulkemiz hala
Almanya pazarinin en biiyiik
ikinci tedarikcisi konumunu
siirdiiriiyor. Bu sebeple,
Heimtextil Frankfurt Fuar’’ni
oldukca 6nemsiyoruz. Ancak
sunu da belirtmek isterim ki,
Heimtextil sadece Almanya
pazarna erisim icin degil,
diinya pazarlarina erisim igin de
en 6nemli fuardir. Avrupa’nin

bu sektoérdeki tiim oyuncular
bu fuan ziyaret ediyor.”

“FIRMALARI EVTEKS FUARI'NA
DAVET ETTIK”

Tiirkiye’nin {ilke olarak kiiresel
ev tekstili pazarinda marka
oldugunu sdyleyen TETSIAD
Baskani Hasan Hiiseyin Bayram,
"Diinyanin en 6nemli ev tekstil
fuari olarak kabul edilen
Heimtextil’e, katilim giliciimiiz
ve sergilenen koleksiyonlarla
marka glicimiizii gosterdik"”
dedi. Binin iistiinde {iyesi

olan TETSIAD iiyelerinin
yaklasik iicte birinin fuara
katilim sagladiginin altini ¢izen
Bayram, sektoriin diinya icin
iiretim yaptigini belirterek,
“Ev tekstili sektoriindeki
iireticilerimizin yiizde 901
ihracat yapryor. Bir giin

biitiin iireticilerimizin ihracat
yapacagina inaniyorum. Biz

de dernek olarak bu konuda
calismalar yapiyoruz. Nisan
ayinda diizenleyecegimiz
Evteks Fuari da bunlardan
biri. Buradaki goriismelerde
firmalarn ve alim gruplarini
Evteks Fuarimiza davet

ettik. Diizenleyecegimiz alim
heyetleriyle iiyelerimizin

daha fazla ihracat yapmasini
saglayacagiz” dedi.

Tiirkiye, Cin ve
Hindistan’dan
sonra firma sayisi
olarak Heimtextil
fuarma en yiiksek
katilm yapan
iilke oldu.
I
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LeShow Deri ve Moda
Fuar1'nailgi biiyiiyor

Bu y1l ikinci kez istanbul Kongre Merkezi'nde diizenlenen LeShow Deri ve Moda Fuari, katihmci
ve ziyaretci sayillarindaki artisin yani sira diizenlenen defilelerle de kendinden s6z ettirdi.

140 firmanin stant
kurarak yeni
koleksiyonlarii
sergiledigi ve ii¢
giin devam eden
LeShow Fuari'm,
2 binin iistiinde
kisi ziyaret etti.
I
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Fuari, 18-20 Ocak

2020 tarihleri arasinda
istanbul Kongre Merkezi’nde
140 firmanin katihimiyla
diizenlendi. Sektoriin biiyiik
ilgi gosterdigi fuarin acilisi,
Ticaret Bakan Yardimcisi Riza
Tuna Turagay, TIM Bagkan1
ismail Giille ve IDMIB
Bagkani1 Mustafa Senocak
tarafindan yapildi.

Bu yil ikincisi diizenlenen
fuara katilimda, bir 6nceki
yila gore yiizde 25 artis
oldugu vurgulandi. 140
firmanin stant kurarak yeni
koleksiyonlarim sergiledigi ti¢
gilin devam eden fuari, 2 binin
ustiinde kisi ziyaret etti.

L ESHOW DERi ve Moda

Tiirker Fuarcilik
Yonetim Kurulu Bagkani
Korhan Yazgan, “Fuarimizi
Moskova’nin yani sira
ikinci defa istanbul’da
diizenliyoruz. Bu sene
fuarimizda gecen seneye
gore ylizde 25 biiyiime
gerceklestirdik” diyor.

Bakan Yardimcisi
Turagay da fuar acilisinda
yaptigi konusmasinda,
fuara katilan 140 firmadan
yaklasik 90 firmanin Tiirk
firmasi oldugunu belirterek,
fuarda ayrica 15 tasarimcinin
da bulundugunu soyledi.
Tiirkiye Thracatcilar Meclisi
Bagkani (TIM) Ismail Giille
de deri sektoriiniin moda,

Fuar | LESHOW _

marka, tasarim, Ar-Ge ve
inovasyonun bulustugu

bir sektor oldugunun altini
cizerek "Yiizlerce dolarlik
katma degerle ihracat
gerceklestiriyorlar. Daha

cok ihracat yapilabilir. Deri
sektoriimiizde tiim tirtinlerin
cok yiiksek sansi var. Bu
fuar, sektoriin 6nemli bir
fuar. Katihmcilarin yurt
disindan gelen heyetlerle
karsilik buldugu bir fuar”
degerlendirmesinde bulundu.

DERi SEKTORUNDEN 2019'DA
1,7 MILYAR DOLAR iHRACAT
Istanbul Deri ve Deri
Mamulleri Thracatcilan Birligi
(IDMiIB) Bagkam Mustafa



Senocak da yaptig acilig
konusmasinda deri ve deri
mamuller sektorii olarak
2019 yilin1 1.7 milyar dolar
ihracatla tamamladiklarini
belirterek, sunlar soyledi:
“LeShow Fuari, inaniyorum
ki sektor ihracatina katki
saglayacak. Deri ve kiirk
konfeksiyon sektoriinde
ihracat gerceklestirdigimiz
ilk bes iilke sirasiyla Rusya,
Fransa, ABD, Almanya ve
italya. ABD ile ilgili ciddi
calismalar yapiyoruz.

Gectigimiz yila gore ABD’ye

ihracatta ytlizde 12’lik bir artis

yakaladik. inaniyorum ki
Giiney Kore de 6niimiizdeki
yillarda ilk besin icerisine
girecek. Fakat 6nemli olan
katma degerli {iriin ihracati
gerceklestirmek. Katma
degerli ihracatta sektor
olarak 4. siradayiz. ihracat
birim fiyatinda sekt6riimiiz
genelinde Tiirkiye
ortalamasinin 10 katiyiz.
Deri ve kiirk konfeksiyon
sektoriinde ise 100 katiy1z.”

HOSGELDINIZ / WELE

& O

Alim Heyeti, ihracatcilari yabanci firmalarla bulusturdu

BU YIL iKINCI kez diizenlenen
LeShow Deri ve Moda Fuari
kapsaminda Ticaret Bakanlig
destegiyle IDMiB organizasyonu
ile 16 Ocak 2020 tarihinde Alim
Heyeti diizenlendi. Turkiye'den
13 deri ve deri mamulleri
ihracatcisi, Bosna Hersek,
Arnavutluk, Tunus ve Urdan'den
gelen alicilar ile bir araya geldi.

Ttm gtin devam eden Alim
Heyeti gdriismeleri stiresince,
ihracatci firmalar, 45 ayri alici ile
ikili is gorusmesi gerceklestirdi.
Heyet kapsaminda yapilan ikili
gortsmelerini takiben yabanci
alicilar, yerli firmalari fuar
stantlarinda ziyaret etme ve
trunlerini inceleme sansi da
buldu.
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DOMOTEX Hannover'a katilim
2020 icin sektore umut verdi

FUAR KUNYESI

Katiime sayisi: 1.400

ITKIB patronajinda katilan
firma sayisi: 20

Toplam katilan

Turk firma sayist: 190
Fuar alani: 97.296 m?
Toplam alan: 1.985 m?
Ziyaretci sayisi: 35.000
Ulke sayisi (ziyaretci): 80
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Hali ve zemin kaplama endiistrisinin diinyadaki en biiyiik bulusma
noktasi olan DOMOTEX Hannover'a 190 firmayla katilim saglayan en
biiytik tilke Tiirkiye oldu.



ECEN y1l ihracatta cift
G haneli biiyiiyerek 2,5

milyar dolara ulasan
Tiirk hali ihracatcilar,
mevcut ig birliklerini
siirdiirmek ve yeni pazarlar
yaratmak icin DOMOTEX
Hannover Fuari'na yiiksek
katilim sagladi. Hali ve
zemin kaplama endiistrisinin
diinyadaki en biiyiik bulusma
noktasi olan DOMOTEX
Hannover, 10 - 13 Ocak
2020 tarihleri arasinda
Almanya’nin Hannover
kentinde bu yi1l da yogun
bir uluslararasi ilgiyle
tamamlandi. Fuara, 60 farkl
iilkeden bin 400 firma katildi.
Son trend iiriinler ve yeni
¢oziimlerin sunuldugu fuara
yiizde 70’i diinya genelinden
olmak iizere toplam 35 bin
ziyaretci katilim saglada.

TURKIYE KATILIMINI ARTIRDI
Tiirkiye ise, toplam 26 bin 991
metrekare alanda 190 firmayla
simdiye kadarki en biiytik
katilimini gerceklestirdi ve
yine DOMOTEX’te en biiyiik
katilimi saglayan iilke unvanini
yeniledi. Makina halis, el
halisi, duvardan duvara hali,
esnek zemin, iplik, paspas,
makina ve aksesuarlari, parke
ve laminant iir{inleriyle fuara
katilan Tiirk firmalarinin
birbirinden sik standlari ve
iiriinleri ziyaretciler tarafindan
biiyiik ilgi gordii.

30 senedir araliksiz olarak
DOMOTEX te basarili

bir sekilde milli katilim
organizasyonunu yiiriiten IHIB
(istanbul Hali fhracatgilan
Birligi), bu y1l da hem 2.
salonda el halisi sektoriinde
Tiirk pavilyonunu diizenledi
hem de makina halis1
salonlarinda firmalarini
agirladi.

FINALISTLERIN TASARIMLARI
DOMOTEX'TE SERGILENDI
Istanbul Hah Thracatcilan
Birligi (THIB), Hali Tasarim
Yarismasr’nda finale kalan
sekiz finalistin desteklenmesi
ve sektor tecriibesinin
artirllmasi i¢in genclerin
DOMOTEX fuarina katilimini
da sagladi. Geng tasarimcilar
fuar siiresince, diinyadaki
trendleri yakindan izleme
imkamni bulurken, tasarimlarini
da diinyanin dért bir yanindan
gelen ziyaretcilere sergileme
firsat1 yakaladi.

ViZE SURECI BIRGOK
IHRACATCIYI MAGDUR ETTI
Tiirkiye, firma katilim sayisi
acisindan DOMOTEX’e en fazla
katilim saglayan iilke olmasina
ragmen, bircok ihracatgi

vize siirecinde sikinti yasadi.
Alman Konsoloslugu’nda vize
islemlerinin ¢cok uzun siirmesi
ve pasaportlarin ¢ok gec teslim
edilmesi nedeniyle bircok
ihracat¢inin ucgak bileti yand

Muhammed Tiirk, diinya
devleriyle yarisiyor

HAMMED TURK

FUARDAKI yarismada birincilik kazanan Kirkit Rugs kurucusu
Ahmet Diler géruslerini su sekilde dile getirdi "DOMOTEX Hali
Fuarr’nda duizenlenen yarisma, diinyanin en énemli uluslararasi
hall tasarim yarismasi bu sebeple buradan aldigimiz ¢dtil bizim

icin cok kiymetli. Premium el halilari boliminde sergilenen ve
herkesin ortak kanaati sonucunda 'Visitors Award' kategorisinde
birinci olan 'FULL MOON! isimli tasarimimiz, iHiB'in 2016'da
duizenledigi Hali Tasarim Yarismasinda da birinci olan Muhammed
Turk'tin cizimlerinden olusuyor. Muhammed Turk, artik dinya
devleriyle yarisan tasarimlara imza atmaya basladi. Uretilen halilar
geleneksel kendir dokumalari ve Yoruk cadirlarindan elde edilen
keci kil iplerinin geri donustartlmesiyle elde edildi. Piyasa degeri
olmayan trtnlerin geri dontsttrtlerek kullanildigr stirddirtilebilir
halilarimiz, teknik olarak Turk dugtmu kullanilip, inovatif desenlerle
gortictiye cikarildi. Ayrica yarismada bir ilk yasandi, Tuirkiye'den
bir firma, Hannover'daki Hall Tasarim Yarismasi'nda yarismaya
katildigi tic kategoride de ilk tice girdi. Kirkit Rugs olarak, 2020
Uluslararasi Hali Tasarim Yarismasi'nda tlkemizin adina alinan bu
basarilardan dolayi gurur duyuyoruz."

Bir sonraki DOMOTEX Fuari 15 - 18 Ocak 2021 tarihlerinde yine Hannover, Aimanya'da gerceklesecek.
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ve yeniden bilet alarak, otel
rezervasyonlarini yenilemek
zorunda kaldig belirtildi.

ZIYARETGILERIN %60l
AVRUPA'DAN

Bu yilki fuari degerlendiren
Deutsche Messe

Yonetim Kurulu Uyesi

Dr. Andreas Gruchow,
“DOMOTEX, bugiine kadar
gerceklestirdigimiz en
uluslararasi fuarimiz ve boyle
olmaya da devam ediyor.
DOMOTEX Hannover’in,
yiiksek oranda katilimcilarin
ilgisini cekmesinden biiyiik
bir memnuniyet duyuyoruz.
Fuar stiresince %601
Avrupa’dan, %25’i Asya’dan,
%10’u da Amerika’dan olmak
ilizere Afrika ve Avustralya
bolgelerinden de oldukca
fazla ziyaretcimiz katihm
sagladi1” diye konustu.
DOMOTEX Uluslararasi
Direktorii Sonia Wedell-
Castellano ise “Domotex
2020’de karsilastigimiz
olumlu tepkiler ve genel
fuar atmosferinden dolay1
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cok mutluyuz. Ziyaretci
rakamlar, artan pazar
yogunluguna yonelik devam
eden bir egilimi yansitiyor.
Sektor profesyonellerinin
ylizdesindeki artis, 2020 icin
ticari biiylime noktasinda
oldukca 6nemli bir faktorii
olusturuyor. Gelen
ziyaretgilerin yaklasik ylizde
90’1, sirketlerinde karar
verme yetkisine sahip ve
bunlarin yarisi iist yonetim
diizeyinde” ifadelerini
kullandi.

ANA TEMA “ATMYSPHERE”
Fuarin bu seneki ana temasi

olan “ATMYSPHERE”, iiriinlerin

dogallik ve siirdiiriilebilirlik

temalarini tesvik eden yonlerini

vurguladi. Sonia Wedell-

Castellano “Ana tema zamanin

ruhunu mitkemmel bir
sekilde yansitiyordu ve bunun
6nemi tiim salonlarda agikca
hissediliyordu. DOMOTEX
202r°de slirdiirtilebilirligi daha
da avantajli hale getirmenin
yollarini arastirmakla
mesguliiz” dedi.

FRAMING TRENDS ALANI
ETKILEYICIYDI

Fuar kapsaminda
diizenlenen ve tim
yoOnleriyle ana tema
ATMYSPHERE’e odaklanan
8. salondaki “Framing
Trends” alani, etkinligin
en yaratici ve dikkat

ceken merkezi oldu.
“Framing Trends” alaninda
Tiirkiye’den de Stefany
Home & Living, “Evolution”
isimli caligmasiyla
ziyaretcilere essiz ve

Fuar‘ DOMOTEX _

evrimsel bir deneyim sundu.
Ote yandan, premium el
halilar1 boliimiinde katilimci
olan Kirkit Rugs firmasi ise
“Moon Collection” isimli
koleksiyonuyla ziyaretci
oylamasi ile “En Iyi
Koleksiyon” odiiliinii ald1.

Stefany Home & Living’in
Tiirkiye CEO'su Hakan Ding
“Buradaki asil dikkat edilmesi
gereken nokta yiiksek
ziyaretciler degil, dogru
ziyaretciler. DOMOTEX bunu
karsiliyor” dedi.







Fuar | DOMOTEX

“DOMOTEX SEKTORUMUZ
iCIN ONEMLI BIR
PLATFORM"

all

CEM AKGUN l
AKGON HALI

DOMOTEX 2020'nin bizim
icin glizel ve verimli gectigini
soyleyebilirim. Glizel baglantilar
kurduk. Bu sene fuarda hemen
hemen her iilkeden muisteri

vardi. Biz fuarin cesitliliginden
memnunuz. Fuarlarda miisterilerin
talepleri, firmalarin cesitliligine
gore sekilleniyor. Eger farkl bir
Uriin ya da imalat varsa miisteri
her zaman talepte bulunuyor. Biz
daha cok Amerika ve Avrupali
alicilarla iletisim sagladik.
DOMOTEX, sektériimiiz acisindan
6énemli bir platform, DOMOTEX gibi
buyuk fuarlara katiim saglayarak,
diinyada neler oldugunu ve nelere
talep oldugunu takip edebiliriz.
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“MUSTERILERIN ARTMASI
BiziM URETTGiMiz
URUNLERE BAGLI"

DENIZ KARY(Z
ETNIK HALI

DOMOTEX, alti senedir bir fiil
katildigimiz bir fuar. Hali sektériiniin
diinyadaki en btiyiik ve en 6nemli
fuari, sektoriimiiziin olmazsa olmazi
diyebilirim. Bu sene miisteri profili
olarak bir énceki yillara gére sayi
daha fazlaydi fakat alim olarak
ayni seyi sdyleyemeyecegim. Daha
korkak ve temkinli bir musteri
| portféyii vardi. Ornegin, gecen
yil 50 hali alan birisi bu sene belki
30 tane hal almistir. Fuarda Tiirk
2 firmalarina ilgi gayet gtizeldi.

* (Ozellikle iHiB'in kurdugu ortak alan
| olan “Lunch Merkezi"nde, ciddi
bir kalabalik ve giizel bir ortam
olustu. Miisterilerin dinlenirken
stantlari izleyebildigi ve firmalarla
| iletisime gectigi bir ortam olustu.
Ziyaretci olarak daha cok Amerikali
% misteriler vardi. Yeni misterilerle

. tanistik ama miisterilerin, 6nceki
. yillara baktigimizda alim kapasiteleri
" cok dustikti. Musterilerin artmasi
ve alim anlaminda cesaretlenmesi
bizim Urettigimiz trinlere bagli.
Ulkemizde tiretim fiyatlarinin
yiiksek olmasi sebebiyle yeni tirtin
tretemiyoruz, bu da bizim yeni
miisteri cekme konusunda sikinti
| ' yasamamiza sebep oluyor.

—-agy

o KARAVAN HALI

“YENi ALICILARLA
BULUSTUGUMUZ GUZEL
BIR ORTAM"

HUSEYINKAPLAN [ ; "l '\
o
FUARDA son birkac yildir azalan
bir katiimci sayisi var. Bu sene de
gecen yila gére bir azalma oldugu
goruliiyordu ama ben fuara gittigim
ve katildigim icin mutluyum. Bizim
sektérimiz icin nemli olan birkac
fuar var DOMOTEX de bunlardan
biri. Ben tic yildir katiyorum ve
6nuimiizdeki sene de katilmayi
distintiyorum. is acisindan da
herkese iyi geldigini, yeni baglantilar
kuruldugunu diistiniiyorum. HiB'in
bize sagladigi ortak alan cok gtizel
bir bulusma noktasi oldu. Burada
diger kisimlardan gelen miisterilerle
tanisma imkani yakaladik ve sicak
bir ortam olustu. Avrupa ve diger
tilkelerden katihm cok nadirdi.
Yogunluk Amerikali alicilardan
olusuyordu.

T




DOMOTEX Fuari'na katilan Tirk firmalarmin biiyiik cogunlugu,
fuar ziyaret eden alici sayisinda gecmis yillara nazaran bir
diisiis oldugu konusunda hemfikir. Fakat yine de DOMOTEX'e
katilmaktan memnun olduklarim belirtiyorlar. Ciinkit DOMOTEX
Fuari'min sadece yeni alici bulmak icin degil, yeni trendleri takip
edebilmek icin de dogru bir adres oldugunu diisiiniiyorlar.

“YENi MUSTERI
POTANSIYELI iGIN FUARIN
ONEMI BOYUK”

ESRA ASLAN
AGA CAN HALI

YAKLASIK 17-18 senedir DOMOTEX
Fuarr'na katilan bir firmayiz. Bizim
sektérumuz icin cok buyuklugl
acisindan cok 6nemli bir fuar.
Fuarda bu sene hem katilim hem de
ziyaretci acisindan ciddi bir duistis

vardi. Cok fazla yeni ziyaretci yoktu.

Gelenlerin cogu zaten tanidigimiz
ve calistigimiz musterilerdi. Agirlikh
olarak Amerika ve Avrupa'dan
katilim vardi. Biz fuara cogunlukla
yeni musteri potansiyeli icin
katiliyoruz ama cok fazla yeni
musteri bulamadik o ylizden

fuar bizim icin bu sene normal
gecti. DOMOTEYX, insanlarin neye
taleplerinin oldugunu, yeni trendleri
gosteren bir fuar oldugu icin bize
oldukca fayda sagliyor. Bu sebep
énuimizdeki sene de katilmayi
disuniyoruz.

“ORUNLERINDE FARK
YARATAN MUTLAKA ALICI
BULUYOR"

HAMZA KUDEN I < ;

A

ALTINBOYNUZ
HALI
YAKLASIK 10 senedir fuara katilan
bir firmayiz. DOMOTEX, her sene
kendini gelistiren bir fuar olarak
bu sene cok verimli gecti. Bizim

L i i acimizdan oldukca giizeldi fakat

Ziyaretci sayisinda ciddi bir diistis
vardi. Ozellikle Avrupa'dan gelen

| alici sayisi her sene azaliyor.

Bu sene, gectigimiz senelere

| kiyasla neredeyse hic Avrupali

alici gbremedik. Biz de daha cok
Amerikali alicilarla baglantilar
kurduk. Bu sene cok olmasa da

Cin biraz etkindi ve canlandirdi
diyebilirim. Artik isler daha cok
online olarak yurituldiigt icin
eskiden gelen miisteriler gelmiyor.
Yeni musteri sayisi az olsa da
mutlaka bulunmamiz gereken bir yer
clinkl fuara giden bir firma farkinda
olmasa da buradaki tic firmaya
muisteri kazandiriyor. Onemli olan

fark yaratmak. Uriinlerde fark
¢+ vyaratildig takdirde mutlaka alici

buluyorsunuz. Giizel tasarim yapan

' her firmaya talep var.
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Fuar ve Etkinlik Takvimi

MAGIC
COTERIE LAS VEGAS
11-13.02.2020 4-7.02.2020
ABD ABD

ITKIB
Milli Katilim
Fuar Harita

ITKIB, Subat ayinda
diinyanin farkli yerlerindeki
fuarlara katiliyor.

Ihracatc Birlikleri (ITKIB), her sene,

milli katilim sagladig: fuar sayisim
artiriyor. Sektorler, diinyanin 6nde gelen
fuarlarina milli katihm saglayarak, bir
yandan pazarda meydana gelen yeni
olusumlar yakindan takip ediyor diger
yandan da Tiirk tekstil ve konfeksiyon
sektoriiniin rekabetci giiciinii yansitiyor.

ITKiB’in verdigi desteklerle, Tiirkiye
olarak fuarlara genig katihm saglayan
iilkelerin baginda gelmemiz, sektorlerimizin
giiciiniin ve kalitesinin daha net sekilde
ortaya konulmasina imkan taniyor. Diger
yandan da fuarlara katilan Tiirk firmalarinin
hemen tamaminin fuarlardan memnun
ayrilmasi ve 6nemli i birliklerine imza
atmasi Tiirkiye tekstil, hazir giyim ve
konfeksiyon sektoriiniin ihracat ve katma
degerli iiretim anlaminda 6nemli kapilarin
aralanmasina zemin hazirhyor.

Subat ayinda; Istanbul Hazir Giyim ve
Konfeksiyon fhracatcilan Birligi (THKIB),
Amerika, Ukrayna, ispanya, ingiltere
ve Rusya olmak tizere tam bes iilkeye
cikarma yapacak. Istanbul Tekstil ve
Hammaddeleri thracatcilan Birligi (IiTHIB),
Paris’te diizenlenecek Premiere Vision ile
Almanya’da diizenlenecek Munich Fabric
Start fuarlarina katilacak. istanbul Deri ve
Deri Mamulleri Thracatcilan Birligi (IDMiB)
ise Italya’min Milano sehrinde gerceklesecek

n .
I STANBUL TEKSTIL ve Konfeksiyon

S 11 3

olan MICAM 2020 ve Lineapelle fuarlarina lilke : fuar : sektor
katilacak. ' '

ITKiB’in; degisen rekabet kosullar,
ticaret savaglar1 ve ekonomik dengeler Birlikler, bu ay; New York, Paris, Milano,
neticesinde 6nemi her gecen giin artan Londra, Las Vegas, Kiev, Madrid, Moskova
uluslararasi fuarlara y1l boyunca katilimi ve Istanbul'da boy gésterecek.
devam edecek.
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MUNICH
FABRIC MOSKOW CPM

24-27.02.2020
START
PREMIERE RUSYA
VISION +-6.02.2020

11-13.02.2020 - ALMANYA
FRANSA

CFJ CHILD
AND JUNIOR
FASHION

24-27.02.2020
RUSYA

PURE LONDON
9-11.02.2020
INGILTERE

KYIV FASHION
5-7.02.2020
UKRAYNA

MICAM 2020
16-19.02.2020
ITALYA

LINEAPELLE
19-21.02.2020
ITALYA

> 4
LINEAPELLA PURE LONDON MAGIC LAS VEGAS PREMIERE VISION
Deri, aksesuar, kumas ve Ingiltere’nin en énemli ABD’nin ve dilnyanin 6nde  En prestijli tekstil fuarlarindan
modellerin sergilendigi uluslararas1 moda fuari gelen moda fuar1 Magic Las biri olan ve yilda iki kez
Lineapelle, deri sektoriiniin olan Pure London’in bu Vegas, fast fashion’daki son diizenlenen Premiere Vision’a
en prestijli fuar1. sene 47’ncisi gerceklesiyor. trendler ile iiretici firmalara diinyanin dort bir yanindan
lokomotif gorevi goriiyor. binlerce firma katiliyor.
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Anadolu'da Yatirm | ROPORTAJ

“2002 YILINDAN
BU YANA ‘SIFIR
ATIK POLITIKASI
iLE CALISIYORUZ

2002 yilindan bugiine kadar benimsedikleri inovatif yaklasim ve siirdiiriilebilir tiretim
anlayisi ile son yillarda uluslararasi arenada daha rekabetci bir yapiya ulastiklarini
ifade eden Iskefe Holding CEO’su Murat Gog, temel hedeflerinin kendileri ile beraber
sektort de daha ileriye tasimak oldugunu séyliyor.

SKEFE HOLDING CEO’su Murat G4g¢, calisma politikalarinin; inovasyon ve siirdiiriilebilirlik
ekseninde, katma degeri yiiksek iiriinler gelistirmek oldugunu ve bu politika neticesinde
global 6lcekte rekabet edebilen bir yap1 olusturduklarini belirtiyor.

Yillardir geleneksel metotlarla ilerlemeye ¢alisan ve bir varolus ¢abasi i¢cinde bulunan
deri sektoriinde global bir firma olma yolunda emin adimlarla ilerlediklerini ve sektore
rol model olmay1 amacladiklarini da séyliiyor.

Tirkiye deri sektoriiniin diinyada yasanan gelismeleri geriden takip ettigine
dikkat ceken Murat Go¢, sektoriin Ar-Ge’ye ve teknolojiye daha fazla yatirim yapmasi
gerektiginin altini ciziyor. iskefe Holding olarak, konsolide cironun yiizde 10’unu Ar-
Ge’ye ayirdiklarini ifade eden Goc, yaptiklan yenilikci yatirimlarla uluslararasi alanda
daha rekabetci bir statii yakalayacaklarina olan inancin 6zellikle belirtiyor.

Murat Gog, gectigimiz sene basarili bir sene gecirdiklerini ve bu basariy1 ontimiizdeki
donemde de devam ettirmek icin yatinnmlara devam edeceklerini soyliiyor.

60 susat 2020
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MURAT GOC




Anadolu'da Yatirm | ROPORTAJ

Oncelikle firmanin kurulus hikayesi ile

baslamak isteriz. Ozelikle son yillarda inovatif

ve siirdiiriilebilir calismalarinizla 6n plana
cikiyorsunuz. Firma adina nasil bir degisimden
bahsediyoruz?

Alkoc Ailesi yaklasik 100 yildir deri sektoriinde
faaliyet gosteren bir aile. Bu bir asirlik siire¢ icinde
temel misyonumuz hep, diinyadaki gelismeler ve
globallesme siirecleri icinde, uluslararasi rekabeti baz
alan bir stratejide ilerlemek oldu. Caligmalarimizda
inovasyon ve siirdiiriilebilirlige maksimum diizeyde
0zen gosteriyoruz. Yaptigimiz inovasyon temelli
calismalar sonucunda, 2002 yilinda iskefe Deri’yi
kurduk ve sonraki tiim islerimizde inovasyon ve
siirdiiriilebilirligi ilk siraya koyarak; iilkemizdeki deri
iiretim standartlarim yiikseltmeye ve heniiz hayata
gecirilmemis yeni iiriin ve iiretim teknolojilerini
gelistirmeye konsantre olduk.

Iskefe Deri’nin kurulmasindan sonra hayata
gecirdigimiz ilk proje; deri yan iirtinlerinin gida, ilag
ve kozmetik sektorlerinde kullanilabilecek diizeye
getirilmesi iizerine oldu. Deride olusan yan tiriinleri
tekrar kullanilabilir hale getirmeyi amagladik. Deri
iiretim prosesinde “kire¢ yarma” olarak ifade edilen
prosesi lilkemizde gelistirmeye konsantre olduk
ve yaklasik 20 yildir bu ham madde kaynaklarini
zenginlestirmeye calistyoruz. flgili ham madde
kaynaklarinin siirdiiriilebilir olarak gelismesini
saglamak icin yedi ayr tesisimizde sepi prosesimizi
yiriitiiyor ve fabrikalarimizda bu ¢calisma metodu ile
uretim yapiyoruz.

Iskefe Deri firmamiz kurulduktan sonra, 2012
yilinda Ar-Ge ekibini bir araya getirerek; deri yan
sanayiinde katma degeri yiiksek {iriinler iretmeye
odaklandik. 2012 yilinda kurulan Kazlicesme Ar-Ge
merkezimizde su an 45 kisi gorev yapmaktadir.

Holding olarak, gecen siire icinde yaklasimlarimiz
is odakli calismadan; insan ve ¢evre odakl olmaya
evirildi. insana ve cevreye saygih isletmeler olmay: bir
vizyon haline getirdik. Bu kapsamda deri sektoriinde
aldigimiz LWG Altin Sertifikasi da cevreye duyarlilik
konusunda deri sektoriine 6rnek olacak bir adimdir.

Ar-Ge merkezinizde ne gibi calismalar yapiliyor?
2012 yilinda faaliyete baglayan Ar-Ge merkezimizin
ilk projesi yenilebilir gida jelatinini hayata
gecirmek oldu. Bugiin tesisimiz yilda yaklagik

10 bin ton iiretim yapmaktadir. Bu projenin
devaminda, yine deri yan tirlinlerinden protein,
hidrolizat, yem, giibre ve kolajen iiretimlerine
basladik. Bu ham maddeden daha katma degerli
urinler olan sentetik dokular, insan dokulari,
ameliyat iplikleri ve kolajen yara bantlari gibi farkl
projelerimiz devam ediyor. Uzerinde ¢alistigimiz
ve Tiirkiye’de hi¢c olmayan “yaghlikla miicadele”
olarak nitelendirdigimiz calismalar kapsaminda
kolajen ve tiirevleri iizerine ciddi calismalarimiz
vardir. Bu projelerimizden bir tanesi ii¢ boyutlu
(3D) yazicilar ile beraber sentetik insan dokusu
iiretmektir. Bu yatirimi 2020 yili icerisinde hayata
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gecirmek oncelikli hedeflerimiz arasindadir.

Senelik ciromuzun yiizde 10’unu Ar-Ge’ye
ayirdigimizi belirtmistik. Yapilan calismalar
neticesinde, ii¢ patentimiz ve 15’in {izerinde faydal
modelimiz var. Ayrica yeni yapilan ¢alismalarin
tamamina Ar-Ge merkezimiz yon vermektedir.

2020 yili icerisinde Tiirkiye’de iiretimi
bulunmayan ve ithalata ikame olacak kolajen kapsiil
fabrika yatirimi ve Gerede’de yeni jelatin fabrikasi
yatinmini tamamlamayi hedefliyoruz. Gerede’ye
kurulacak yeni jelatin fabrikasi sonrasinda; 10 bin ton
olan yillik kapasitemiz 20 bin tona ¢ikacaktir.

Yurt disinda yaptigimiz pazar arastirmalari
neticesinde; Hollanda/Amsterdam’da bulunan
teknopark icerisine Collagen Research Center acilisi
icin siireci baglatmis durumdayiz. Ayrica italya’da deri
fabrikasi yatirimi icin calismalar devam etmektedir.

inovasyon temelli iiretim anlayisim tetikleyen
neydi? Ticari olarak nasil bir yansimadan
bahsediyoruz?

Sirketlerimiz 2002 yilindan bugiine, deri yan
iiriinlerini gida, ila¢ ve kozmetik sanayiine
kazandirmaya calisiyor. Deri yan {iriinlerinin

Diinya’ da ¢cok katma degerli bir alani1 bulunmasina
ragmen, Tiirkiye’de 2002 yilina kadar ¢c6p muamelesi
gorityordu. Dolayistyla bu atil olarak goriilen kaynagi
gida, ilag, kozmetik gibi alanlarda kullanilabilir hale
getirip bunu Tiirkiye ekonomisine kazandirmak

icin calistik. Bu siirec, sirketlerimiz icinde 6nemli

bir ekonomik kazang kapisi oldu. Diger anlami da
siirdiiriilebilirlik felsefemize sadik kalmak adina
onemli bir calisma kolu yaratmis olduk. Yukarida
belirttigimiz konular 1s181nda, 2002 yilindan bugiine
kadar “sifir atik” politikasi ile calismaktayiz.

iskefe Holding olarak kac adet iiretim tesisine
sahipsiniz? Yillik ne kadarlik bir iiretimden
bahsediyoruz?

Istanbul, Bursa, Bolu/Gerede ve Nigde/Bor’da
fabrikalarimiz bulunuyor. iskefe Deri olarak su

anda yillik 65 bin ton sepi ve 5 milyon m? retenaj
kapasitemiz bulunmaktadir. 2020 y1l1 sonunda bunu

“Iskefe Holding olarak.

sektordeki kalifiye

eleman sorununu ¢cozmek
icin 2020 yilinda “Iskefe

Akademi”yi kurduk ve
akademimiz Ocak ayinda

cahsmalara basladi.”



90 bin ton sepi ve 7,5 milyon m? retenaj kapasitesine
citkarmayi hedefliyoruz.

Gida Jelatini tarafinda yillik 10 bin ton {iretim
kapasitemiz vardir. Yapacagimiz yeni yatinmlardan
sonra, 2020 yili sonunda kapasitemizi yillik 20 bin
tona ¢ikarmay1 hedefliyoruz.

Bu iiretimin ne kadar ihrag ediliyor peki? Hangi
pazarlara hitap ediyorsunuz?

Deri sektoriine iki sekilde hizmet sunmaktayiz. i1k
olarak, kendi markamizla yaptigimiz deri satislari.
Ikinci olarak, miisterilerimize fason tiretim imkani
sunmaktayiz.

Deri sektoriindeki markamiz iskefe Deri’dir. Gida
jelatinde ise Halavet Gida markasiyla piyasada s6z
sahibiyiz. Kendi markamizla yaptigimiz satiglarin
yiizde 60’1n1 ihrac etmekteyiz.

Grubumuzun temel pazarlarini Isvicre, Almanya,
italya, ispanya, ingiltere ve diger Avrupa iilkeleri
olusturmakla beraber toplamda 60’1n iizerinde
iilkeye ihracat yapiyoruz. Ayrica yakin bir tarihte
Amerika pazarina girmis olacagiz. Rusya pazarina
da farkli iiriinlerle girmek icin ¢calismalarimiz devam
etmektedir.

Anadoluw’nun farkh boélgelerinde iiretim
yapiyorsunuz? Tercih sebebiniz neler?

Geleneksel yontemler ile deri iiretimi yapan
sanayicileri bir uzmanlik alanina yoneltip, global
rekabete uyum gosterebilecek kabiliyete gelmelerini
saglamak i¢in fason iiretim hizmeti veriyoruz.

Ayni zamanda islerimizin temelinde ham madde
kaynagi olusturmak ilk sirada yer aliyor. Tiim

bu sebeplerden dolay1 ham madde kaynaklarini
iilke genelinde gelistirebilmek icin biiyiikbas deri
sanayisinin gelistigi tiim organize sanayi bolgelerinde
faaliyet gostermeyi 6nemsiyoruz.

Anadolw’daki yatirimlarla ilgili olarak tesvik ve
destekleri nasil yorumlarsiniz?

Devlet, sanayiciler icin elinden gelen destegi vermeye
calisiyor. Yatirim s6z konusu oldugunda sanayicinin
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temel problemi; tesviklerden ziyade, organize sanayi
bolge yonetimlerinin yaklagimlaridir. Organize sanayi
bolgelerindeki s6z sahibi kisilerin, sahip oldugu
rantc1 yaklasim, sanayicinin geri adim atmasina
neden olmaktadir. Bir bagka sorun da taleplerimize
hizl ve saglikli bir sekilde cevap alamamaktir.
Maalesef sanayi bolgelerinde altyap: calismalar: cok
yavas ilerliyor. Suyun, enerjinin, arsanin yiiksek
fiyatlara sunulmasi, iiretim miktarimizi, dolayisiyla
ihracatimizi kisitlayan temel etkendir.

Devletin tesvik ve destekleri kadar, sanayiciye
yardim icin bu carpik sistemin diizeltmesi gerektigini
diisiiniiyorum.

Genel olarak sektorii nasil degerlendirirsiniz? Tiirk
deri sektorii diinyada nerede duruyor?
Tiirk deri sanayisi diinyada hak ettigi yeri alabilmis
durumda degildir. Bunun temelinde geleneksel
iiretim anlayisindan kendini kurtaramayan ve inovatif
diisiinemeyen yapilarin bulunmasidir.

Diger yandan sanayicilerin 6niinde siirekli
bir engel var. Uretim yapmak icin diinyanin
neresine gitseniz, islerin yatirimcilar lehine siirekli
kolaylastirildigim goriirsiiniiz. Maalesef iilkemizde
tamamen sanayicinin isini zorlastiran, duvar ceken
bir sektorden bahsediyoruz. Bunun sonucu olarak
sektorde nitelikli marka olusturma sorunu yasiyoruz.

Sektoriin temel sikintilarindan bir tanesi de
nitelikli insan kaynagidir. Ne yazik ki, {iniversitelerde
deri miihendisligi ve deri teknikerligi boliimlerinden
yeterli mezun verilemiyor. iskefe Holding olarak,
bunu ¢ézmek adina 2020 yilinda “Iskefe Akademi’yi”
kurduk. Calismalara 6ncelikle kendi ekibimizle
basladik. ilerleyen dénemde tiim sektére hizmet
vermeyi planliyoruz. Amacimiz bilgiyi giincel ve
siirdiiriilebilir kilmaktir.

Son olarak gectigimiz seneyi nasil gecirdiniz, yeni
donemde neler bekliyorsunuz?

2019 yili icerisinde yaklasik 100 milyon TL degerinde
yatirim gerceklestirdik. Organize Sanayi Bolgelerinde
yasanan problemler nedeniyle, yaklasik 250 milyon
liralik yatirimi da alt1 ay ertelemek zorunda kaldik.

Is hacmimizi 2019 yih icerisinde yiizde 60 oraninda
biiyiittiik. Yaklasik 100 kisiye yeni istihdam olanaklar
saglayarak, toplamda 750 kisilik bir ekibe ulastik.
2020 yilinda da yeni yatirimlarimiz olan gida

jelatini, kapsiil, sentetik doku ve deri fabrikasiyla
beraber isimizi yiizde 80 oraninda biiyiitecegimizi
ongoriiyoruz. Yatirimlar sonrasi ekibimizin yaklasik
1.000 kisiye ulasmasini hedefliyoruz.

2020 y1li igerisinde iskefe Holding olarak,
yatinimlarina basladigimiz saglik sektoriine hitap
edecek, sentetik doku ve kolajen kapsiil projelerimizi
yil icerisinde tamamlamay1 planliyoruz. Yine yil
icerisinde Gerede’de yeni bir gida jelatin fabrikasi
ve bir deri iiretim tesisinin yatirimini tamamlamayi
hedefliyoruz.

Deri tarafinda italya’da yatinnmlar yapmay1
diisiiniiyoruz. italya katma deger anlaminda ¢ok
onde. Buraya yapacagimiz yatirimlarla rekabetci
gliciimiizii de artiracagimiza inaniyoruz. Bu seneki
bir diger hedefimiz mevcut deri fabrikalarimizin
kapasitelerini yiizde 30 oraninda artirmak olacak.

iTkie HEDEF B3



Siirdiiriilebilirlik

AVRUPANIN YENI
BUYUME STRATEJISI

GREEN DEAL

Tiirkiye'nin en biiyiik dus ticaret ortagi konumunda olan Aorupa Birligi'ndeki gelismeler,
Tiirk imalat sektoriinii de yakindan ilgilendiriyor. Avrupa Komisyonw'nun yeni Baskana
Ursula von der Leyen'in acikladigr Avrupa Yesil Diizeni plane da, Tiirk is diinyasinin
yakindan takip etmesi gereken giindem olarak one cikiyor:
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giyim ve tekstil endiistrisi, cevre konusunda en ¢cok

elestirilen sektorlerin basinda geliyor. Tekstil ve
moda endiistrisi, yeni yol haritasina geri doniisiim ve
cevreci iiretimi alsa da baskilardan kagamiyor. Avrupa
Komisyonu Bagkani Ursula von der Leyen, yaptigi
aciklamada tekstilin, yeni Avrupa Yesil Anlasmasi’nda
dongiisel ekonominin merkezinde olacagini
aciklamasi buna bir 6rnekti. Leyen, “Tekstil sektorii,
celik ve cimento gibi diger karbon yogun endiistriler
ile birlikte, daha genis bir AB sanayi stratejisinin bir
parcasi olarak Mart 2020°de masaya konacak yeni
bir dongiisel ekonomi eylem planinin merkezinde
olacak” aciklamasiyla, moda endiistrisine mesaj
verdi.

Avrupa Komisyonu’nun hazirlayacagi eylem
plani, daha az malzeme veya iiriiniin yeniden
kullanilabilmesi ve geri doniistiiriilebilmesini
saglamaya yonelik “igleri nasil yaptigimizla ilgili
receteleri” iceren siirdiiriilebilir bir {iriin politikasini
kapsayacak.

]
I NSAN YASAMININ vazgecilmez bir parcasi olan hazir

ABD, GREEN DEAL'i GERGEKGI BULMAMISTI

Yesil Diizen Anlasmasi, ilk olarak 2018 y1li sonrasinda
bir grup Demokrat Partilinin, 2020 yili secimleri

icin Yesil Yeni Diizen ad1 altinda karbonsuzlagsmay1
hedefleyen ekonomide yeni déniisiim planlarini
tartismaya agmasiyla giindeme gelmisti. ABD’de

cok fazla elegtirilen ve gercekci bulunmayan plani,
AB’nin yol haritasi olarak belirlemesi, tiim diinyanin
dikkatini cekti.

AVRUPANIN YENi BUYUME STRATEJISI

Avrupa Komisyonu, Aralik 2019°da acikladig1 Avrupa
Yesil Diizeni” (European Green Deal-AYD) plani ile
Euro bolgesinde 2050 y1l1 yol haritasini “karbon
notr” (sifir emisyon) olarak acgikladi. AB, 2050 yilina
kadar kiiresel 1sinmay1 yavaslatip etkilerini azaltmak
suretiyle ilk iklim-notr kita olmay1 hedefliyor.

Green Deal, AB’nin daha 6nceki hedef ve
programlarindan ¢cok daha kapsaml ve koklii
adimlarn iceriyor. AB, yeni plani ile kirli, karbon
temelli ekonomik biiyiime yerine enerji ve materyal
verimli, dongiisel ekonomiyi esas alan karbonsuz bir
ekonomik biiyiime modeli gelistirecek. AYD, biyolojik
cesitlilikten, atik ve hava kirliligine kadar tiim cevre
konularini 6ncelige aliyor ve dongiisel ekonomiyle
kaynaklarin verimli kullanimini artiracak eylem
planlarini iceriyor.

Bu nedenle Avrupa Yesil Anlasmasi’nin kamuoyu
ile paylasirken; “Yesil Anlasma, Avrupa’nin yeni
biiylime stratejisi olacak. Emisyonlar1 azaltirken yeni
is imkanlan yaratacak ve yasam kalitemizi arttiracak”
denildi.

Planin bir diger adimu ise kiiresel 6lcekte bir eylem
haline doniistiirme potansiyeli tasimasi.

1 TRILYON EURO’LUK YATIRIM DESTEKLENECEK
Prof. Dr. Etem Karakaya, iklimhaber.org web
sayfasinda kaleme aldig1 yazida, AB’nin Yesil

|
Avrupa Ko-
misyonu Bas-
kam Ursula
von der Leyen,
tekstil endiist-
risinin yeni
Avrupa Yesil
Anlasmasi'n-
da dongiisel
ekonominin
merkezinde
olacagim
acikladi.

Ekonomi Diizeni’ni tiim detaylariyla irdelemis. AYD
cercevesinde, temiz enerjiye yatirim yapilacak,
karbon ticareti artirllacak ve dongiisel ekonomi
hizlandirlacak. Bircok Avrupali sirketin yesil bakis
acisini benimsemeye basladig belirtiliyor. Firmalar,
karbon ayak izlerini azaltiyor ve temiz teknolojileri
kesfediyorlar.

Avrupa Komisyonu ayrica, belirlenen hedefler
dogrultusunda firmalar i¢in Stirdiiriilebilir Avrupa
Yatirim Planr’ni devreye sokmaya hazirlaniyor.
Gelecek on yilda bir trilyon Euro’luk yatirim
desteklenecek. Projelerin finansmani noktasinda
Avrupa Yatinm Bankasi ile el ele ¢alisilacak.

MARTTA YOL HARITASI ACIKLANACAK
Komisyon Mart ayinda, plani garantiye almak ve
yatinimcilar, yenilikciler ve girisimcilerin uzun
vadeli yatirnmlarim planlamalarn igin net kurallarn
belirlemeye yénelik ilk Avrupa iklim Yasasim teklif
etmeye hazirlaniyor.

Avrupa Yatinnm Bankasi ve 6zel kaynaklarin
destegiyle, 6ntimiizdeki yedi yilda 100 milyar
Euro’luk bir tutarin harekete gecirilmesi planlaniyor.

DONUSUME KARSI OLAN AB ULKELERI DE VAR

Prof. Dr. Etem Karakaya, koklii doniisiimiin
basarilabilmesi i¢in, adil doniisiim ayag, endiistriyel
politika ayagi ve yatinm-finansman ayaginin saghkl
islemesi gerektiginin altini giziyor. Fakat AB’nin
planini onaylamayan tiilkeler de mevcut. Bu iilkelerin
basinda da sanayisi fosil yakita dayali olan Polonya gibi
iilkeler geliyor. Yesil diizenin 6ncelikli sektorlerinin
hangileri olacagi tespit edilmesi ve bu sektorlerin nasil
desteklenecegi 6ncelikli konu olarak 6ne c¢ikiyor.
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Sirdiiralebilirlik

Ilgili sektérlerde hedeflenen doniisiimiin
gerceklesmesi icin teknolojik inovasyona destek
saglamak ve toplumun tiiketim davraniglarinin
degistirilmesi gerekiyor.

YESIL LISTE HAZIRLANDI

AYD’nin duyurulmasinin hemen ertesinde, Avrupa
Parlamentosu ve Konseyi, diinyada ilk defa
siirdiiriilebilir ekonomik faaliyetlerin neler oldugunu
siniflandiran bir “yesil liste” hazirladi. Bu yesil liste
sayesinde, ilk kez yatinnmcilar ve iireticiler “yesil”
faaliyetin ne oldugunu net bir sekilde bilecek ve bu
gruba giren faaliyetlere ucuz ve kolay finansman
destegi saglanacakken, sahte-yesil ve listede olmayan
kirli iiretim faaliyetleri 6niimiizdeki dénemde ciddi
engellerle karsilasacak.

PARIS ANLASMASI’NI ONAYLAMAYAN ULKELERLE

STA YAPILMAYACAK

Yesil diizene gore, AB bundan boyle baska iilkelerle
yapacagi serbest ticaret anlagmasi gibi liberallesmeye
yonelik anlagmalar icin aday partner iilkenin

Paris Anlagmasr’nm1 “onaylama ve etkin bir sekilde
uygulamas1” 6n sartini getiriyor.

Paris Anlagsmasi’n1 simdiye kadar onaylamayan
tek partner iilke Tiirkiye ve anlasmadan ¢ikan iilke de
ABD’dir. Tiirkiye’nin halihazirda AB ile Giimriik Birligi
ortaklig1 mevcut ancak giindemde bu ortakligin
giincellenmesi bulunuyor.

KARBON SINIR DUZENLEME MEKANIZMASI

“AB, 2021 yilinda ticari partnerlere kars: “sinir karbon
diizenleme mekanizmas1”ni uygulamay1 planliyor”
diyor Prof. Dr. Karakaya ve esoyle devam ediyor:
“Bu sinirlama, Tirkiye gibi AB’nin tedarikg¢ilerini
yakindan etkileyecek. Diger yandan Giimriik Birligi
anlasmasina gore, dogasi geregi, Tiirkiye ile AB
iilkeleri arasinda tiim sanayi mallar giimriiksiiz
olarak ticarete konu olmali. O nedenle, Tiirkiye’ye
karbon sinir vergisi uygulamak, ortakligin ilkelerine
aykiri. Ancak AB icinde yerli iireticilerin tabi oldugu
ETS kurali geregi, ithalat¢ilara emisyon kullanim
tahsisi ile karbonun fiyatlandirilmasi, nispeten daha
uygun sekilde ticari ortak tilkelere de uygulanabilir.
Tiirkiye acisindan bir pozitif gelisme, AB tarafindan
toplanacak bu kaynagin, tekrar Tiirkiye’de iklim
finansmaninda kullanilmasi s6z konusu olabilir.”

TURKIYE'NIN AB'YE MAL SATMASI ZORLASACAK

Yesil liste yatinnm yapilacak ya da finansman
saglanacak ekonomik faaliyetler, Avrupa sinir1 disinda
da gecerli olacak. AYD’de 6ngoriildiigii gibi her bir
iiriin tizerinde ne kadar karbon icerigi oldugu cevresel
etiketle zorunlu hale getirilirse ve sadece yerli iiriin
degil, ithal iirtinler de bu standarda tabi olacaksa,
Tiirkiye’nin AB’ye mal satmasi daha da zorlasacak.

DONUSUMUN ONUNDE BUYUK ENGELLER VAR

Uye iilkeler arasinda emisyonlarini en fazla azaltan
iilkelerin basinda gelen ingiltere’nin AB’den
ayriliginin kesinlesmesinin, AB’nin doniisiim planini
olumsuz etkileyecegini diisiinen Prof. Dr. Karakaya,
sunlar1 soyliiyor: “Ayrica AB’nin toplamda yol actig1
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Komisyona

gore; 10 Avru-
pa vatanda-

sindan dokuzu

kararh bir

iklim eylemi
talep ediyor.

emisyonlardan {i¢ kat fazla emisyon salan diinya
lideri Cin ve diinyanin ikinci en biiyiik kirleticisi
ABD yonetiminin negatif tutumu da planin diinya
genelinde yayginlasmasinin zor olacagim gosteriyor.
Ayrica AB ekonomilerinin, yaklasik son 20
yilda ekonomik biiyiimelerini saglama yoniinde
ciddi bir zayiflama ve hantallasma déneminde
olduklar gortilebilir. Bu sekilde diistik ekonomik
biiylime potansiyeli, Yesil Diizen icin belirlenen
hedeflere ulasma noktasinda bir handikap olarak
degerlendirilebilir fakat argiimanin aksine, sahsen,
AYD yol haritasinin, Avrupa ekonomileri i¢in bir
kurtulus recetesi olabilecegini diisiinenlerdenim.
Soyle ki, yeni diinya diizeninde iklim degisikligi ciddi
bir sorun olarak goriiliip, tiim diinyada dontisiime
yol acacak sekilde gelisirse, bu yolda ekonomik
ve teknolojik doniisiimii ilk gerceklestiren kita
Avrupa olacaktir. Negatif faizlerin kalic1 olmaya
basladig1 bu donemde, yesil diizen i¢in gerekli olan
trilyonlarca Euro’nun finansmanini saglamak cok
da zor olmayacak. Dahasi, kamu ve 6zel sektor
eliyle yapilacak bu ilave doniisiim yatirimlari,
orta ve uzun vadede Avrupa iilkelerinin diisiik
biiyiime potansiyellerine ivme kazandirabilir,
uygulanacak yesil politikalar sonucu materyal ve
enerji verimli teknolojik doniigsiimle uluslararasi
rekabet saglanabilir. 27 ortakli bir ekonomik
pazarda, fosil temelli {iretimi cezalandiran, yesili
ozendiren tiim politika ve enstriiman ve soylemle,
AB bunu basarabilecek kapasiteye sahip. Bu ¢agin
yeni endiistriyel devriminin 6nciisii olmak, Avrupa
iilkelerine ciddi avantaj saglayabilir.”
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HARMANLANAN
TASARIMLAR

Bora Aksu, tasarimla illiistrasyon ve cizimi harmanlayarak kendini ayristirdigi moda kariyerinde,
2003 yilindan beri Londra Moda Haftasi resmi listesindeki ender Tiirk tasarimeilarindan.
[zmir'de baslayan hikayesi, Londra'dan Uzak Dogu’ya uzanan Bora Aksu, Tiirkiye'de yeni nesil
moda tasarimeilarinin yetismesini destekleyerek, Istanbul Moda Akademisi'nde (IMA) moda
tasarimi ve yonetimi dersleri de veriyor.

“BORA AKSU KADINLARINI”, doganin icinde
yaramaz ¢ocuklar olarak biiyiiyen ve
feminenligini gec kesfeden cocuksu
kadinlar olarak tammmliyorsunuz.
Londra Moda Haftasrda sundugunuz SS
2020 koleksiyonunuzda dikkati ceken,
sorbe paleti renklerindeki romantik
siluetleri cocukken bayram sabahi
giyilen kirmizi ayakkabilar1 ammmsatan
ayakkabilarla kombinlemigsiniz. SS
2020 koleksiyonunuzun temasi ve
siluetlerinden bahseder misiniz?

Aslinda koleksiyonlarimda hep bir
sekilde cocukluk hatiralarima, aileme,
kisisel tecriibelerime doniiyorum. Ancak
her koleksiyonun kahramani bir kadin
oluyor. Bu koleksiyonumu da Qajar
Hanedanligindan tinlii Fars Prensesi Taj
Saltanel’in tizerine kurgulamistim.

Qajar Hanedanliginin iinlii Prensesi Taj
Saltaneh, 20. Yiizyilin baglarinda prenses
olmasinin yani sira feminist ve kadin
haklarinin 6nciisii olarak da biliniyordu.
Kadin Ozgiirliik Organizasyonu’nun
kurucularindan olan Taj, gizlice kadin
gruplarini organize ediyordu. Taj’in geng
bir prensesten bir aktivist haline doniigme
yolculugunun yaninda, Kolombiyali
ressam Maria Berrio’nun resimlerinde
kullandig1 renkler ve kolajlar ilkbahar /
Yaz 2020 koleksiyonun konseptini ve renk
paletini olusturdu.
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Tiirkiye’nin modada uluslararasi
platformdaki gururu olan bir tasarimci
olarak, diinyada Uzakdogu basta olmak
iizere 42 magazamz ve dort cocuk
butiginiz var. Magazalagma siireciniz
nasil gelisti?

Magazalasma siirecine ilk adimi beg yil
once attik. Hong Konglu yatirnmci bir
grupla yaptigimiz bir anlagma ile cok
hizl olarak magazalasma siireci basladi.
Ilk magazamiz 2016 yilinda Beijing’de
acildi ve su an toplam 42 magazamiz
bulunuyor. Magazalarimizi olabildigince
kisisel ve 6zgiin tutmaya calisiyoruz.
Mesela ¢izimlerim duvarlarda,
mobilyalarda ve hatta mankenlerin
yiizlerinde. Magazaya adim atan herkes
biraz olsun Bora Aksu’nun kisisel
diinyasina girebilsin istiyoruz.

Bora Aksu Kids butikleri ve cocuk
line’1mizin konsepti nedir?
Cocuk tasarimlari aslinda “Mini Me”
konseptiyle ana koleksiyonlarin yaninda
miisteriye sundugumuz deneysel bir
calisma olarak bagladi. Zaman i¢inde o
kadar biiyiik bir ilgi gordii ki kendi basina
duran ¢ocuk koleksiyonlar: yaratma
karar aldik.

Benim tasarimcilik yolculugumda
da belki en 6nemli nokta tasarimci
kimligimi kesfettigim zaman, yani

tasarimci olarak kim oldugumun farkina
vardigim nokta... Cok ufakmis gibi
goriinen bu detay aslinda Oyle 6nemli
ki. O noktay: kesfettiginiz zaman,
yarattiginiz her seyin konustugu dil ayni
oluyor.

Elinizde bir zaman makinesi olsa, moda
tarihindeki hangi doneme gitmek
isterdiniz, en ilham aldigimiz d6nem
hangisi?
Moda donemleri aslinda bir sekilde
evrimleserek tekrar giiniimiize doniiyor.
Ancak ben kendi stilimden dolayi olsa
gerek genelde romantizmin daha baskin
oldugu donemlere kendimi daha yakin
buluyorum.

Moda doénemleri olarak bakarsak
70’ler, 30’lar, 19. yiizyilin sonlar1
ve Edwardian dénemi beni en ¢ok
etkileyen donemler olmustur. Bunun
yaninda vurgulamak istedigim diger
konu ise, koleksiyonlarin benim
icin tek yonlii olmamasi gerekliligi.
Bence tasarimlari tasarimciya 6zel
kilan sadece esin kaynagi degil, ayni
zamanda farkli donemlerin bir sekilde
harmanlanabilmesi. Belki dénemler
koleksiyonu besleyen noktalardan
birisi ama onun yaninda koleksiyonu
etkileyen ve ona yon veren ¢cok
fazla sey var.



Son yillarda diinyadaki yiiksek moda
markalarinin bas tasarimcilan artik

o markanin bile 6niine gecebiliyor.
Moda endiistrisindeki siirekli degisen
trendler ve sektoriin sosyal medyanin
da etkisiyle artan hiziyla, tasarimcilarin
iizerindeki baski da gitgide artiyor. Bu
baglamda, marka ve tasarimci dengesi
sizce nasil konumlanmali?

Evet, son yillarda 6zellikle tasarimci-
marka is birliklerinin yeni bir evrime
girdigini soylemek yanlis olmaz.
Eskiden marka ve tasarimcilar cok uzun
soluklu is birlikleri yasarlar ve markalar
aslinda o tasarimcilar ile bilinirdi. Son
donemlerde ise markalarin tasarimcilarla
yolculuklar o kadar ¢cabuk degisiyor

ki bence tiiketicide markalara olan
giiven de dolayisiyla azalmaya basladi.
Degisen tasarimcilarla beraber degisen
stillerin, markalarin sadakat duygusunu
sarstigini diisiiniiyorum. Daha 6nceki
donemlerde markalarin belli bir stili ve
ona uyan tasarimcilar s6z konusu olurdu,
simdi ise tasarimcilarin stiliyle degisen
marka yonleri bence tiiketiciye karmasik
mesajlar veriyor.

Kendi cizimleri ile farklilagan sanatla
icice bir tasarimci olarak, anatomiyi
ve birebir gercekligi yansitan klasik
resim mi, algiy1 daha cok izleyicinin
hayal giiciine birakan soyut resim mi
sizi daha cok besliyor? Uzak Dogu’daki

basarimizda bu kreatif cizimlerinizin
anime ve manga kiiltiiriiniin popiiler
oldugu tiiketici iizerindeki katkisi nedir?
Sanat beni her zaman besliyor. 1848
ingiltere’sinde ortaya ¢ikan Pre
raphaelite (On Raffaeloculuk akimi)
sanati beni ¢ok etkiledigi gibi, Hilma af
Klint’in soyut resimleri de beni etkiliyor.
Saniyorum sanatin ait oldugu akimlardan
ziyade, bende uyandirdig1 duygu cok
Onemli.

Mliistrasyon ve ¢izim benim icin
modadan once de vardi. Cizim 6yle bir
sekilde hayatima islemis ki, kendimi
bildim bileli kagit ve kalemle oldugumu
ve saatlerce hi¢ bikmadan ¢izdigimi
hatirhiyorum. Simdi bile ekibime bir sey
anlatmak istersem, yeni bir konsept
gelistiriyorsam bunu yazarak degil
cizerek yapiyorum. Cizmek benim icin
Oyle dogal ki... O yliizden de moda ile cok
el ele yiiriiyor dogal olarak. Ben artik
cizimi sadece kiyafetleri tanimlamak
icin degil, ayn1 zamanda “Bora Aksu
kizim” yaratmak ve tanimlamak icin de
kullaniyorum. Her sezonun mood’unu,
durusunu, kizini ¢izerek anlatiyorum.
Cizimlerim Uzak Dogulu tiiketicilere
sempatik geliyor. Tabii ki olaya sanat
olarak bakarsak, Tasarim ve sanat el ele
yiiriise de kesinlikle ayrilan ¢ok biiyiik
yonleri var;

Moda, sanat kadar kendi basina
duramiyor ¢iinkii viicut, insan,

\Vi[(@]DA

TASARIMCISI

illiisstrasyon ve cizim
benim icin modadan
once de vardi. Cizim dyle
bir sekilde hayatima
islemis ki, kendimi bildim
bileli kagit ve kalemle
oldugumu ve saatlerce
hic¢ bikmadan cizdigimi
hatrhyorum.

giyilebilirlik gibi cok yonlii kavramlarla
anlam bulmak zorunda. Tasarimcilik,
yaraticilik izerine inga edildigi icin diger
yaratici platformlarla her an etkilesim
halinde olmasi ¢cok dogal.

Moda diinyasina adim attigimz ilk
koleksiyonunuz tamamini satin alan
Dolce Gabbana’nin feminen italyan
kadinini baz aldig tutarh stili gibi,
sizin de naif, romantik ve lady- like
siluetlerden olusan bir tasarimci
cizginiz var. Koleksiyonlarinizda asla
uygulamam dediginiz bir tarz var m1?
Ben kadinin giydigi kiyafet ne olursa
olsun, kendini rahat ve giivenli
hissetmesi gerektigini diisiiniiyorum.
Kadin kendini rahat hissederse,
kendine giiveni de ona orantili olarak
artiyor. O yiizden gece elbiselerinde ve
kokteyl elbiselerinde bile biiyiik cepler
kullanirim. Hi¢ yapmam diyebilecegim
sey, cok rahatsiz kiyafetler yapmak
olurdu.

Benim icin kiyafetlerin rahat
olmasinin yaninda, bir sekilde el emegi
islerin siirdiiriilebildigi bir platform
olmasi da ¢cok 6nemli. Kiiciikken
annem, anneannem ve teyzem el igleri
ve orgiilerle ugrasirlardi. Cevremde
hep bu el emegi isler, oyalar ve ceyiz
sandiklarindan ¢ikmis isler olurdu.
Cocuklugumdan beri bu giizel el islerinin
yok olmamasi gerektigini diisiiniirdiim.
Bu yiizden koleksiyonlarimda hep bir
sekilde o el islerini, orgiileri ve t1§ islerini
kullaniyorum.
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Tiirk hazir giyim ve tekstil sektorii icin 6nemli bir pazar olan Fransa ile
Tiirkiye arasindaki ticaret hacminde ibre, 2019 y1h itibariyle Tiirkiye lehine
dondii. Peki, Tiirkiye ekonomisinin lokomotif sektorleri olan hazir giyim ve
tekstil, gelecek donemde aradaki farki acilmasim saglayabilir mi?
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HER YIL 80 milyonun iistiinde ziyaretciyi agirlayan
bir iilke Fransa. Tarih, kiiltiir, moda, sanat, sinema,
miizik ve egitim gibi bircok alanda diinyada

iin yapmis olmasi, Fransa’y1 Avrupa’nin diger
iilkelerinden farkli bir degere tasiyor. Avrupa’nin

en kalabalik ikinci biiyiik niifusu ve en biiyiik
ticlincii ekonomisi konumunda. ingiltere’nin AB’den
ayrilmasiyla Fransa, ikincilige oturacak ve iizerindeki
mali yiik de artmis olacak.

Fransa, asirladir hem iireten hem de diinyaya
iiriin satan bir iilke. Fransa’nin en biiyiik dis ticaret
ortaklar1 da ABD ve Cin disinda AB iilkelerinden
olusuyor. Diinyanin en biiyiik altinci ekonomisi
olan Fransa, 569 milyar dolar ile diinyanin en biiyiik
sekizinci ihracatcisi, 660 milyar dolar ithalat ile de
diinyanin en biiyiik altinci ithalat¢is1t konumunda
bulunuyor. Fransa’nin uzun yillardan beri hem
ithalatinda hem de ihracatinda ilk sirada yer alan
ticari partneri de Almanya. Tiirkiye ile Fransa

FRANSA | Hedef Pazar

Diimyann en fazla turist
agirlayan tilkesi olmasinm
vaninda diinya moda
endistrisinde oynadig
rol ile Fransa, markalar
icin cazibe merkezi
konumunu siirdtirtyor.

arasindaki ticaret hacmi, Tiirkiye ile Avrupa Birligi
arasinda imzalanan Giimriik Birligi Antlagsmasi ile
dinamizm kazansa da zaman icinde Tiirkiye ve
kiiresel ekonomideki durgunluklar nedeniyle iki iilke
arasinda ticaret hep degisim gosterdi. Tiirkiye ile

AB arasinda 1996 yilindan itibaren yiiriirliikte olan
Gumriik Birligi sayesinde Tiirkiye’den Fransa’ya ATR
belgesi ile glimriik vergisiz ihracat yapilabiliyor.

iKi ULKE DIS TICARETINDE iBRE

TURKIYE LEHINE DONDU

Tiirkiye bugiin Fransa’nin hem ithalatinda hem de
ihracatinda 14. iilke konumunda bulunuyor. Fransa
ile Tiirkiye’nin dis ticareti, 2019 yilina kadar hep
Fransa lehineydi. Fakat 2019’da Tiirkiye, Fransa’dan
ithal ettiginin daha fazlasini iilkeye ihra¢ etmeyi
basardi. Ticaret Bakanlig1 Bilgi Sistemi’ne gore; 2018
yilinda Tiirkiye, Fransa’ya 7,5 milyar dolar ithalata
karsilik, 7,3 milyar dolar ihracat gerceklestirdi.

2019 yilinin ilk 10 ayinda ise 5,1 milyar dolar
degerinde ithalata karsilik, 6,4 milyar dolar ihracat
gerceklestirildi. Tiirkiye Thracatcilar Meclisi (TIM)
2019 yili verilerine gére, Fransa’ya yapilan ihracat
7,6 milyar dolar oldu.

MODANIN BASKENTI, TURKIYE iCIN ONEMLI BIR PAZAR
Diizenledigi moda haftalarinin yani sira marka

degeri yiiksek firmalaryla Fransa, diinya moda
endiistrisinde 6nemli rol oynuyor. Fransa’da tekstil
iiretiminin, son 15 y1llik dénemde bagka iilkelere
kaymasi ile birlikte Fransa’da daha ¢cok moda, marka
ve tasarim alaninda faaliyet gosteren firmalar ayakta
kaldi. Bu firmalar da katma degerli ve markal
iiriinlere yoneldi.

Diinya hazir giyim ve konfeksiyon ithalatindan
Fransa, 27 milyar dolar degerinde ithalat ile yiizde
5,5 pay aliyor. Boylelikle diinya hazir giyim ve
konfeksiyon ithalatinda 5’inci sirada bulunuyor.
Fransa’nin hazir giyim ve konfeksiyon ithalatinda
en biiyiik tedarik¢isi konumunda 7,5 milyar dolar
degerinde ithalat ve yiizde 27,8 pay ile Cin bulunuyor.
Tiirkiye, yiizde 5,7 pay ile Fransa’nin 4’iincii biiyiik
tedarik¢isi konumunda bulunuyor. 2019 yilinda
sektoriin Fransa’ya ihracati, bir 6nceki yila benzer bir
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degerle 874 milyon dolar olarak gerceklesti. Cin ve
Banglades disinda Ttirkiye’nin Fransa pazarnndaki en
biiyiik rakibi ise Italya.

ORME GiYiM, EN COK IHRAG EDILEN URUN GRUBU
Fransa’ya yapilan hazir giyim ve konfeksiyon
ihracatinda en fazla pay1 6rme giyim iiriin grubu
aliyor. Toplam hazir giyim ihracatinda yiizde 32,3
paya sahip 6rme giyimi, yiizde 18,4 ile kadin giyim,
yiizde 14,7 pay ile de erkek giyim iiriin gruplar takip
ediyor. Hazir egyalarin yilizde 13,6, corap ihracatinin
ylizde 13,5 ve i¢ giyimin de yiizde 3,8 pay1 bulunuyor.

FRANSA, DUNYANIN EN BUYUK 10. TEKSTIL

VE HAM MADDELERI iITHALATCISI

Son 15 yillik donemde Fransa, rekabetten dolay1
tekstil tiretimini Kuzey Afrika ve Uzak Dogu
iilkelerine kaydirmak zorunda kaldi. Boylelikle tekstil
ihracati da siirekli diisiis kaydetti. Bugiin gelinen
noktada Fransa, diinyanin en biiytik 13. tekstil ve
ham maddeleri ihracatgisi, ayn1 zamanda diinyanin
en biiyiik 10. tekstil ve ham maddeleri ithalat¢isi
konumunda bulunuyor. Fransa’nin tekstil ve ham
maddeleri ihracat1 2018 yilinda yiizde 9,3 oraninda
artarak 5,2 milyar dolar degerinde gerceklesti. Fransa,
diinya tekstil ve ham maddeleri ihracatinin yiizde
2’sini gerceklestiriyor.

Fransa tekstil ve ham maddeleri ihracatinin, yiizde
10’unu Almanya’ya (519 milyon $), yiizde 9’unu
Tunus’a (492 milyon $) ve yiizde 9’unu Belcika’ya
(490 milyon $) gerceklestiriyor.

Uriin grubu bazinda incelendiginde ise Fransa,
tekstil ve ham maddeleri ihracatinin 2,9 milyar
dolar teknik tekstil, 1,1 milyar dolar1 dokuma kumasg
ve655 milyon dolari ev tekstili tirlin grubunda
gerceklestirildigi goriiliiyor.

TEKNIK TEKSTIL iTHALATINDA FIRSAT SUNUYOR
Fransa’nin tekstil ve ham maddeleri ithalati ise 2018
yilinda yiizde 5,9 oraninda artarak 7 milyar dolar
degerinde gerceklesti.

Fransa’nin en biiylik tekstil ve ham maddeleri
tedarikgileri; yiizde 17 pay ve 1,2 milyar dolar
degerinde ithalat ile Cin, yiizde 13 pay ve 900 milyon
dolar degerinde ithalat ile italya, yiizde 9 pay ve 653
milyon dolar degerinde ithalat ile Almanya, Tiirkiye
ise Fransa’nin tekstil ve ham maddeleri ithalatindan
yiizde 4,3 pay aliyor.

Fransa’nin en fazla tekstil ve ham maddeleri
ithalat1 gerceklestirdigi iiriin gruplari ise 3,8 milyar
dolar ile teknik tekstil, 2,1 milyar dolar ile ev tekstili
ve 1,1 milyar dolar ile dokuma kumasglardan olusuyor.

Tiirkiye’nin ise Fransa’ya 2018 yilinda tekstil
ve ham maddeleri ihracati yiizde 3,7 azalarak 265
milyon dolar degerinde gercgeklesti. Tiirkiye’nin
toplam tekstil ve ham maddeleri ihracati icerisinde
Fransa’nin yiizde 3 pay1 bulunuyor.

2019 yilinda ise Tiirkiye’nin Fransa’ya tekstil
ve ham maddeleri ihracati yiizde 10 gerileyerek
238 milyon dolar degerinde gerceklesti.
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FRANSA'DA TICARI ILISKILER UZUN VADELI
PLAN VE PROGRAMLAR HEDEF ALINARAK
KURULUYOR. BU NEDENLE FRANSIZ
FIRMALARLA TEMASA GECMEK iCiN UZUN SURE
ONCEDEN RANDEVU ALMAK GEREKiYOR. PLANLI
HAREKET EDILMESI i$ ILiSKiSINDE GUVEN
SAGLIYOR.

FRANSIZLAR iS BIRLIGi iCERISINE GIRECEKLERI
iS ORTAKLARINI TANIYIP GUVENMELERI iCIN
ZAMANA iHTiYAC DUYARLAR. iS BiRLIGINE
GIRMEYi PLANLADIKLARI MUHTEMEL
ORTAKLARININ CALISMA ORTAMINI VE
KOSULLARINI YERINDE GORUP iZLEMEK iSE
GUVEN KAZANILMASI VE PEKISTIRILMESINDE
ONEMLI BiR ROL OYNUYOR.

RANSA'DA FUARLARA DEVAMLI KATILIM GEREK
YENi iS BAGLANTILARININ YAPILMASI GEREKSE
MEVCUT iLiSKILERIN PEKiSTIRILMESINDE
VERIMLI SONUCLAR VERIYOR. FRANSA'NIN
AFRiKA BAGLANTILARININ DA, OZELLIKLE
FUARLAR ARACILIGIYLA, IHRACATCILARA

FIRSATLAR SUNDUGU GOZLEMLENMIS.

FIRMALAR / MUSTERILER ILE YAKIN iLiSKi VE
TEMAS ICERISINDE OLUNMASI, FRANSIZLARIN
TERCIH ETTiGi BIR DAVRANISTIR.
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. FRANSA'DAKI iS ADAMLARI
, TICARI ILISKILERINDE RiSK ALMAK
ISTEMEMEKTEDIRLER. YAPILAN ARASTIRMALAR,
FRANSIZ iS ADAMLARININ BELIRSIZLIKTEN
KACINMA EGILiMi iCINDE OLDUKLARINI
GOSTERMEKTEDIR.

Va\ sUERSSEZ A,

FRANSIZ iS KULTURUNDE TiCARI ILISKILER
ANCAK OTORITEYE SAHIP EN YUKSEK

MEVKIDEKi KiSILERIN ONAY VERMESi HALINDE

BASLAYABILIR.
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TORKIYE'NIN FRANSA'YA YAPTIGI
TEKSTIL URUN GRUBU iHRACATI

EV TEKNIK DOKUMA
TEKSTILI TEKSTIL KUMAS
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Osmanh déneminin ilk gelisen mesleklerinden biri olan
debbaglk, teknolojiye yenik diisiip ortadan kalkmus olsa bile
dericilik, 6nemini korumaya devam ediyor. Bir zamanlar tiim
diinyaya deri islemenin nasil yapilacagimi 6greten Tiirkler, bugiin
de dericilikte diinyanin 6nde gelen isimleri arasinda yer aliyor.
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OSMANLI DONEMININ en 6nemli zanaatlarindan

olan debbaglik, Cumhuriyet’in ilk zamanlarinda

da -6zellikle 1920°1i yillarda- bol kazang getiren
mesleklerden biriydi. Ancak bu 6zelligini 40-45

y1l 6nce yitirmeye basladi. Teknoloji, el emegi ile
iiretilen diger mesleklerde oldugu gibi debbaghgin da
iizerinden, tabiri caizse, silindir gibi gecti.

Debbaglik, anlami itibariyla “dericilik” demek. Deri
isiile ugrasanlara da “debbag” deniyor. Yillar icinde
dilin torpiilenmesi ile harfler ve kelimeler degisse de
anlam hep ayni kalmis. Debbag kelimesi zaman icinde
“dabak” olmus. Giiniimiize ise tabak ve tabakhane
olarak gelmis. Arapca’da debbag, hayvan postunu
isleyen ve deriyi terbiye eden kimselere deniyor.
Debbaglikta deriler, bir ugundan uzun sopalara
baglanarak gergin hale getiriliyor. Sonrasinda deriler
tabaklama kuyularina daldiriliyor ve katki maddeleri
sayesinde kullanilabilecek hale getiriliyor.

Deri islemek o donemlerde oldukga zor, emek
isteyen ve severek yapilmasi gereken bir isti. Bir
islemi yanlis veya eksik yapmak derinin kullanilamaz
hale gelmesine sebep olabilirdi. Derinin kullanisli,
kaliteli ve saglam olmasi icin ¢ok dikkatli olmak
gerekirdi. Debbaglik, Osmanli déneminde o
kadar 6nemli bir isti ki, deri tekelleri vardi.
Debbagligin 6nde gelen bolgeleri kendi sistemlerini
olusturmuglardi. Ornegin, tabaklanmayan deriyi
satanlardan donemin tiiccarlari alisveris yapmazdi.

DERI, SOSYAL HAYATTA STATU GOSTERGESIYDi
Eskilerde, deriden yapilan esyalarin kullanilmasi,
insanlar arasinda iktisadi ve sosyal hayatta bir
iistiinliik gostergesi olmus.

Pek cok insanin gecim kaynag olan deri sanati, her
gecen donemde gelisme gostermis. Tabaklama, deri
islemeciligi ve deri boyama 6zellikle Islam diinyasi
icinde 6nemli bir sanayi koluna déniismiis ve oldukca
ileri bir seviyeye ulagmus.

Istanbul’daki ilk debbaghane, Fatih Sultan
Mehmet’in istanbul’u fethinden sonra kuruldu.
Fatil’in kurdurdugu 360 adet debbaghaneye, Istanbul
merkezinde kesilen hayvan derileri tahsis edilmisti.

Evliya Celebi’nin Seyahatname’sinde verdigi
bilgilere gore, istanbul’daki mevcut debbaghaneler,
700 taneydi ve ustasiyla, kalfasiyla, ciragiyla toplam
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16. yiizyilda Fransiz
gezgin Pierre Belon, Tirk

dericiliginin basarisim éverken,

bati1 diinyasindaki dericilikten
“yamacilik” diye bahsediyor.

calisan sayist ii¢ bindi. Istanbul’daki debbaglarin
pirinin Zeyd Hindi oldugunu aktaran Evliya Celebi,
Anadolu’daki debbaglarin pirinin ise Ahi Evran
oldugunu belirtiyor.

TABAKHANELERDE KOPEK BESLENMEYE BASLANDI
Gliniimiizdeki adiyla tabakhane olan debbaghanelere
her cinsten hayvanin postu yas ya da tuzlu olarak
gelir ve bitmis deri olarak ¢ikardi. Buradaki
esas, organik derinin inorganik bir tirtine
doniistiirilmesiydi.

Bundan yaklasik 45-50 y1l 6nce debbaglar icin
en 6nemli ihtiya¢ kopek pisligiydi. Taze kdpek
pisligi icinde bekletilen deri yumusacik, homojen
ve kaliteli olurdu. Debbaghanelerin oldugu yerlerde
coluk cocuk herkes, ellerinde teneke ve masrapalarla
kopek kakasi toplardi. Kopegin digkisini sicak ve
kurumadan tabakhaneye yetistirmek icin hummal
bir calisma olurdu. iste bu toplama isleminin
acelesinden “tabakhaneye bok mu yetistireceksin”
so6zli dogmus ve bugiin hala acelesi olana sdyleniyor.
Ancak sonrasinda bu ise bir ¢6ziim bulmak isteyen
debbaglar, tabakhanelerde yaygin olarak kopek
beslemeye baslamiglar.

TEMEL GIYIM ESYALARI DERIDEN YAPILIYORDU
Osmanli déneminin en 6nemli ve bilinen
mesleklerinden debbagligin ciktisi olan deri,
insanligin ilk zamanlarindan bu yana giinliik
hayatin i¢inde. Derinin dibaglanarak giinliik hayatta
kullanilmas1 insanligin en ilkel déonemlerine kadar
ulasiyor. Diinyada debbaghanelere ait ilk bilgiler,
Milattan Onceki dénemlere kadar uzamyor ve

ilk bulgular da Misir’da yapilan arkeolojik kazilar



sonucunda ortaya ¢ikmis.

Kaynaklara bakildiginda, Tiirk topluluklarinin
tamaminda deri isciliginin ilerlemis bir sanayi kolu
oldugu goriiliiyor ve giinliik hayatin icinde pek cok
alanda kullaniliyor. Tiirk topluluklarinin temel giyim
esyalari deriden yapiliyordu.

Deri iiretim tekniginin ileri seviyeye ulastig1 Orta
Cag’da Islam diinyasindaki carsilarda deri mamulleri
en fazla satilan iiriinler arasinda yer aliyordu. Ozellik
de ciltcilik alaninda deri ¢cok kullaniliyordu.

Anadolu’da ilk gelisen meslek olan dericilik,

15. ve 16. yiizyillarda sehirlerden kasabalara kadar
yayildi. istanbul, Edirne, Kayseri, Ankara, Bursa,
Manisa, Tokat ve Konya gibi sehirlerin ticari hayatina
biiyiik bir canlilik kazandirdi. Bu dénemde Tiirklerin
dericilikte yakaladig1 basariy1 Fransiz gezgin Pierre
Belon en net sekilde aktariyor. Belon, Tiirk dericiligini
overken, bat1 diinyasindaki dericilikten “yamacilik”
diye bahsediyor.

18. yiizyila gelindiginde debbaglar, sanatlarinin
altin cagini yasiyordu ve zenginlik acisindan diger
esnaf gruplarindan ¢ok 6ndeydiler. Diger esnaflar bir
usta, bir veya birkac ¢irak ile calisirken debbaglar,
en az 20 kisilik gruplarla calisiyorlardi. Ancak
Tanzimat doneminden sonra debbaglarin gedik ve
tekel sisteminin ortadan kalkmasi, yabancilarin ham
deriyi daha yiiksek fiyata alip disariya gotiirmesi,
oradaki isleme sistemlerinin gelisip makinelegmesi ve
Osmanlrnin bu gelismelere ayak uyduramamast ile
debbaglik gerilemeye bagladi.

Tiim bunlara ragmen, Tirk dericilik sanayii,
bugiinlere kadar gelebildi ve bugiin diinyada
onde gelen deri sektorlerinden biri olarak yerini
koruyabildi.

“40 yilhik cadilarin
ahirvandir dermeni”

Bir zamanlarin en 6nde gelen mesleklerinden
olan debbaglik, diger pek cok meslek gibi
bereketi artirmanin kendince yollarini
bulmustu. Bunlardan bir tanesi de bir

batil inancla ilerliyordu. Debbaghanelerin
epeyce fazla oldugu dénemlerde, evinde
huzuru olmayanlar, isleri ters gidenler ya da
kendilerine biiyii yapildigina inanlar, Cuma
selasi sirasinda debbaghaneye giderek, o giin
sile cukurunda hangi su varsa (ahirvan suyu
da denilen bu su; képek pisligi, doviilmiis mazi
kozalagi ve sumak yapragindan olusuyordu)
bir siseye doldurur; ardindan da sile cukuru
etrafinda dénerek su maniyi séylerlermis:

Dagda dar1 harmam
Icinde degirmeni
Kirk yilhik cadilarin
Ahirvandir dermeni

Biitiin bu seremoni bittikten sonra da
sisedeki su “civi civiyi s6ker” mantigi ile evlerin
veya diikkanlarin énlerine serpilirdi. Béylece
huzursuzlugun, biiyiiniin, bereketsizligin,
bitecegine; kismeti artiracagina inanilirdi.
Ancak giiniimiizde debbaghanelerin
faaliyetlerini durdurmasi ile beraber, bu inanis

da 30 yil kadar 6nce sona erdi.
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Ingiltere AB'den
Resmen Ayrildi

Birlesik Krallik'in 47 yillik Avrupa Birligi sertiveni,
31 Ocak 2020 tarihi itibariyla resmen sona erdi.
Uyeligin basladigi giinden bu yana uyum sorunu
vasayan Birlesik Krallik, bu birlikteligin kendisi
icin yarardan cok zarar getirdigini ifade etse de
gercegin ne olacagini oniimtizdeki yillarda hep
birlikte gorecegiz.

BIRLESIK KRALLIK'IN (BK) 47 yillik A Birligi Birlesik Krallik,
yillik Avrupa Birligi
seriiveni, 31 Ocak 2020 giinii resmen sona erdi. Avrupa bundan sonra
Parlamentosu’ndaki térenin ardindan, Birlesik Krallik’ top lulukla
temsil eden 73 temsilci, Briiksel’e veda etti. Parlamentodaki ticari
751 olan temsilci sayis1 simdilik 678’ inmis oldu. Birlesik i li§ki lerini,
Krallik temsilcilerinin parlamentodaki ofislerinde ¢alisan, o geve
sekreterlerin ve biiro elemanlarinin anlagsmalari da iptal Avrupa B lrllg 1
edildi. ve Kanada
Gelismeler bununla sinirl: degil. Komisyonda komiser, An lagmasz’nda
hakim gibi iist diizey Birlesik Krallik gorevlilerinin islerine o ldugu gi bi
son verilirken, dis temsilciliklerdeki Birlesik Krallik .o
diplomatlar Briiksel merkeze ¢agirildi. Komisyonun, vergisiz
Briiksel ve Litksemburg ofislerinde cesitli diizeyde personel ve kotasiz
calismaya devam edecek. Ancak bunlar Birlesik Krallik ile bir (STA)
ilgili konularda gorev alamayacak. diizenlem eyl e
BU SERUVENIN BASLANGICI DA amaisci
SONU DA OLAYLARLA DOLU haklar,
Birlesik Krallik, Avrupa Toplulugu’na ilk bagvurusunu cevre, devlet
1963 yilinda yapmusti. Fransa Devlet Bagkani De Gaulle, diml
bu bagvuruyu “Topluluk iginde ABD’nin Truva atini 4 ar. l!" art
istemiyoruz” diye reddetmisti. gibiAB
1967 yilinda yapilan ikinci bagvuru da yine De Gaulle standartlarinin
tarafindan ayni nedenlerle veto edilmisti. di sin da kalarak
Nihayet 1973 y1linda yapilan {iciincii bagvuru sonunda o g
Fransa vetosunu kaldirdi ve Birlesik Krallik, topluluga iiye sur du.rmek
olabildi. niyetinde.
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Basladigl giinden itibaren bu
ortakligin uyumlu gectigi soylenemez.
Birlesik Krallik, Avrupa Birligi tiyeligi
siireci icinde komisyonun tam kontrolii
altinda olmamak icin her yolu denedi.
Cesitli ortak projelere katilmamak icin
ayak siiriidii. Tek para uygulamasinin ve
serbest dolasimin disinda kaldi. Sonunda
bu birlikteligin kendine yarar degil,
zarar verdigini one siirerek, topluluktan
ayrilmaya karar verdi. Bunun ne kadar
dogru bir karar oldugunu 6niimiizdeki
yillarda gorecegiz.

Birlesik Krallik, bundan sonra
toplulukla ticari iligkilerini, Avrupa
Birligi ve Kanada Anlagmasr'nda oldugu
gibi vergisiz ve kotasiz bir diizenlemeyle
ama isci haklari, cevre, devlet yardimlar
gibi AB standartlarinin diginda kalarak
stirdiirmek niyetinde. Ayrica mense
kurallarinda da Pan Avrupa Akdeniz
(PEM) uygulamasi yerine ikili bir anlagma
ile yola devam etmek istiyor.

Komisyon hic de ayni fikirde
degil. Kanada STA’sinin ¢ok
kapsamli bir anlasma olduguna ve
iceriginin degistirilmesinin veya bazi
boliimlerinin ¢ikarilmasinin s6z konusu
olamayacagina dikkat ¢ekiyorlar. Bu
aciklamalardan sonra taraflar nasil
masaya oturacak, nasil bir sonuc ¢ikacak
bekleyip gorecegiz.

TURKIYE DIS TICARETINDE

AB BIRINCI SIRADA

Tiirkiye’nin dis ticaretinde, AB ilk sirada
yer aliyor. Topluluk iilkeleri icinde
Almanya’nin ardindan en ¢ok ihracat
yaptigimiz iilke Birlesik Krallik. Ayrica
Tiirk tekstil ve hazir giyim sektorleri,
AB’nin ve BK’nin tedarik zincirinde
iiciincii biiyiik tedarik¢i konumunda.

AB ile BK’nin, Brexit sonrasinda
ticaret miizakerelerinin ne zaman ve
hangi kosullarda baglayacag: ve ne
siirede sonuglanacagi bizim agimizdan
cok 6nem tasiyor.

Avrupa Birligi ile Glimriik Birligi
iligkimiz, her ne kadar Avrupa Birligi ve
Birlesik Krallik ticaret miizakerelerinin
icinde bizim de yer almamaiz icin yeterli



neden sayilsa da komisyonun nasil Cin’de bas KgRONAviRﬁsﬁ CiN’DE ABD iLE ANLASMAYI

bir yol izleyecegini bilemiyoruz. Her . GOLGEDE BIRAKTI

haliikarda Birlegik Krallik ile kapsamli bir gosteren . Bir siire 6nce Cin’de bas gosteren salgin hastalik, tilkedeki
STA icin biitiin sartlar zorlayarak hemen sa lg indan bir yasami felce ugratmis durumda. Cin’e ulasim neredeyse

masaya oturmamizda sonsuz yarar var. hafta ('jnce, imkansiz, biitiin ucak seferlerinin iptal edildigi goriiliiyor.
. 15 Ocak’ta Salgin hastalik nedeniyle bircok sehirde baslatilan sokaga

PAN AVRUPA AKDENIZ . 5 cikma yasagi, zincirleme olarak iiretimi ve Cin’in uluslararasi
KONVANSIYONU (PEM) Was’"ng L On. da, pazarlara yonelik mal teslimlerini de etkilemeye bagladi.
MUZAKERELERINDE, SANKI BiR YOL ABDile C in Diinya piyasalarinda kaygi yaratan bu olumsuz gelismelerin
AYRIMINA GELINIYOR arasinda ne kadar siirecegini tahmin etmek zor.
AB Komisyonu, miizakere taktigini ticaret Ulke ekonomisinin daha simdiden ugradigi zaran
degistirerek Fas ve Tunus’u, biitiin hesaplamak miimkiin degil ama salgin kontrol edilemezse
diger taraflara bikkinlik veren ayak savasinda cok biiyiik boyutlara ulasmasi kacimlmaz olacak.
diretmeleriyle bas basa birakmaya karar ilk ate§kes Cin’de bas gosteren salgindan bir hafta dnce, 15 Ocak’ta
verdi. Bu gelismeyi, siirekli problem saglanml st1. Washington’da, ABD ile Cin arasinda ticaret savasinda ilk
cikaran iki Kuzey Afrika iilkesi disinda A k Cin’deki ateskes saglanmisti. Taraflar, bu mutabakatin esas biiyiik
herkes olumlu karsiladi. ncak Cindeki anlagsmanin baglangici oldugunu agiklamiglardi. Ama bu

Komisyon, gériismeleri bloke salgin olay, salgin olay1, ABD ve Cin anlagmasim golgede birakt.
eden iilkelerle sorunlar ¢6ziimlenip, ABD ve gin Herkes anlasmanin zamanlamasina farkli yaklasiyor ama
nihai anlagsma yapilincaya kadar PEM anla smasini genel kani Donald Trump’in, bu yil Ekim ayinda yapilacak
Konvansiyonu’nu ve modernize edilmis . baskanlik secimleri i¢in yatirima basladig1 yoniinde.
PEM menge kurallarini uygulamayi gOIgede birakti. Sebebi ne olursa olsun anlagma biitiin iilkelerde bir
isteyen iilkelerle olan ikili protokolleri rahatlama yaratmisti ama Cin’deki salginin, piyasalarin
revize etmeyi planlyor. bekledigi biiyiik bir sicramay1 engelledigini séylemek

Pan Euro-Med iilkelerinin yani sira mimkin.
EFTA ve CEFTA iilkeleri de komisyonun Bir an icin olay tersten okunsa yani eger anlagsma
ikili protokollerle yola devam etme olmasaydi piyasalar nasil etkilenirdi dense, herhalde “koétii
Onerisine destek vereceklerini etkilenirdi” diye nitelemek dogru olur.
acikladilar. Diisiinsenize, diinyanin en biiyiik iki ekonomisi

Uygulama sirasinda islemi yapacak durmadan birbirlerine parmak sallayip, yeni vergilerle
olanlarin, halihazirda gecerli olan veya tehdit ederken boyle bir ortamda ne yatirim ne de ticaret
revize edilmis mense kurallarindan birini yapilabilir. O nedenle, hangi sebeple olursa olsun bu ateskes
secmeleri miimkiin olabilecek. onemli bir baglangic.

iTkig HEDEF 79



\JLEVZUAL

KOSESI

ERDOGAN KARAHAN | YEMINLI MALI MUSAVIR
ISTANBUL DENETIM VE YMM A.S. GENEL MUDURU

Vergide e-dontisiim

VUK Genel Tebligi ile; belgelerin elektronik ortamda

diizenlenmesine yonelik olarak yayinlanan VUK Tebligleri,
elektronik belge uygulamasinda bittnligin saglanmasi

amaclyla tek bir tebligde toplanmistr.

GELISEN, teknolojik imkanlar vergilerin daha etkin sekilde
toplanmasi ve miikelleflerin belirli yiikiimliiliiklerini daha
kolay yerine getirebilmesini saglamak anlaminda cesitli
elektronik uygulamalarin 6niinii agtyor.

Kamu kurumlari icinde bu e-doniisiim stirecine en ¢ok
ayak uyduran kurumlarin basinda da Maliye Bakanlig1 ve
Gelir idaresi Tegkilat1 geliyor.

19 Ekim 2019 Tarihli ve 30923 Sayil1 Resmi Gazete’de Vergi
Usul Kanunu uyarinca diizenlenmesi zorunlu olan elektronik
belge uygulamalarina yonelik zorunlu gecis tarihlerinin ve
uygulama esaslarinin yer aldigi 509 Sira No.lu Vergi Usul
Kanunu (VUK) Genel Tebligi yayinlanmistir.

VUK Genel Tebligi ile; belgelerin elektronik ortamda
diizenlenmesine yonelik olarak yayinlanan VUK Tebligleri,
elektronik belge uygulamasinda biitiinliigiin saglanmasi
amaciyla tek bir tebligde toplanmistir. Bu teblig ile 397 Vergi
Usul Tebligi, 415 Vergi Usul Tebligi, 421 Vergi Usul Tebligi,
433 Vergi Usul Tebligi, 462 Vergi Usul Tebligi, 463 Vergi Usul
Tebligi yayindan kaldirilmis oldu.

509 NOLU TEBLIG iLE TEMEL OLARAK YAPILAN
DEGIiSIKLIKLER

« Yayinlanan 509 sira numaralari yeni Vergi Usul Kanunu
Genel Tebligine gore e-fatura uygulamasinda zorunlu gecis
icin ciro sinir1 10 milyon TL’den 5 milyon TL’ye indi.

« E-fatura miikelleflerine e-arsiv fatura zorunlulugu

gelmis oldu.

« E-miistahsil makbuzu zorunlu hale gelerek, zorunlu
e-miistahsil uygulamasina dahil olanlara e-fatura, e-arsiv
fatura ve e-irsaliye de zorunlu hale geldi.

» 5957 sayili kanun hiikiimlerine gore komisyoncu veya
tliccar olarak meyve ve sebze ticaretiyle istigal edenlerin ciro
sinir1 olmaksizin e-miistahsil miikellefi olmalari zorunlu hale
getirildi.

« E-serbest meslek makbuzu zorunlu hale getirildi.

« E-arsiv fatura uygulamasina dahil olmayan miikellefler
(zorunluluk kapsami disindakiler) 1.1.2020 den itibaren
diizenledikleri fatura tutarinin vergiler dahil 30.000-

TL’yi agsmasi halinde (vergi miikelleflerine diizenlenenler
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E-fatura
uygulamasina
gecmek
zorunda olan
miikellefler de
hasilatlarina
gore10cak’tan
itibaren
e-defter
uygulamasinin
kapsaminda
olacak.

acisindan 5.000-TL) diizenleyecekleri
faturalan GIB'in agacag ilave fatura
portali tizerinden E-Arsiv Fatura

olarak diizenlemek zorundadirlar. Bu
miikelleflerin e-arsiv fatura uygulamasina
dahil olmasi veya bu faturalan “Ozel
Entegrator” iizerinden diizenlemesi
zorunlulugu yoktur.

« E-gider pusulasi, e-sigorta policesi,
e-dekont, e-déviz alim-satim belgesi,
e-sigorta komisyon gider belgesi, e-yolcu
listesi yeni cesit e-belgeler olarak tebligde
yer aldi.

RiSKLi MUKELLEFE E-BELGE SARTI
E-fatura uygulamasina gegmek zorunda
olan miikellefler de hasilatlarina gore 1
Ocak’tan itibaren e-defter uygulamasinin
kapsaminda olacak. E-defterin kapsamina
yilbasindan itibaren bagimsiz denetime
tabi sirketler ile 2018 yilinda internet
iizerinden mal ve hizmet satis1 yapan

ve briit satis hasilati 5 milyon lira ve
iizerindeki miikellefler de girecek.

Riskli ya da vergiye uyum diizeyi
diisiik oldugu tespit edilen miikellefler,
ii¢ aylik gecis siirecinin ardindan, zorunlu
olarak e-fatura, e-arsiv, e-irsaliye,
e-miistahsil makbuzu ve e-defter
uygulamasina gececek.

Bu calismalarla e-belge kullanan
miikellef sayisinin 140 binden 300
bine yiikselmesi bekleniyor. Belgelerin
elektronik ortama taginmasiyla anlik
izleme yapilarak, sahte veya yaniltici
belge kullaniminda azalis gerceklesecegi
tahmin ediliyor.

Yapilan bu diizenlemeler ile Gelir
idaresi Bagkanligrnin, isletmelerin
e- doniisiim uygulamalarina gecis icin
gerekli olan parasal miktar kriterlerini
asgari diizeye indirerek isletmeler
tizerindeki hakimiyet giiclinii artirdig1
goriilmektedir.

Bu konuda temennimiz e-arsiv fatura,
e-irsaliye ve e-defter uygulamalarinda
mevzuat acisindan gri alanlarin
giderilmesi, firmalarin sorunsuz bir gecis
yasamalari ve uygulamalarin hem otorite
hem de miikellefler acisindan yararl ve
verimli olmasidir.
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Asil isveren- alt

‘ KOSESI

AV. H. 0ZAN OGUT | AYDIN&OGUT HUKUK BUROSU

isveren iliskisi nedir?

Kamuoyunda taseron olarak adlandirilan bazi uzmanlik
gerektiren islerde is alan ve bu is icin gorevlendirdigi

iscilerini sadece bu isyerinde aldigr iste calistiran diger
isveren ile is aldigi isveren arasinda kurulan iliskiye asll

isveren-alt isveren iliskisi denmektedir.

GUNUMUZDE BAZI UZMANLIK gerektiren isleri isveren

baska isverene verebilmektedir. Mesela miiteahhit

ingaat1 yapar fakat insaatin hafriyati ayr bir uzmanlk
gerektirebilmektedir veya dis cephe kaplamasi ayr bir
uzmanlik gerektirebilmektedir. Kamuoyunda taseron olarak
adlandinlan bu gibi uzmanlik gerektiren islerde is alan ve
bu is icin gorevlendirdigi is¢ilerini sadece bu isyerinde aldig1
iste calistiran diger isveren ile is aldig1 isveren arasinda
kurulan iliskiye asil isveren-alt igveren iligkisi denmektedir.

Bu makalemizde siz degerli okurlarimiza is Hukuku’na
gore asil isveren- alt isveren iliskisinden bahsedecegiz.

4857 Sayih yeni Is Kanunu, 1475 Sayil eski Is
Kanunu’ndan farkl olarak alt igverenligin tanimina yer
vermistir. Is Kanunu’na gére asil isveren-alt isveren
iliskisinin kurulabilmesi icin gerekli bazi kosullarin varligi
sarttir.

Oncelikle asil isverenin bulunmasi gerekmektedir. Diger
bir anlatimla, kanunda belirtilen alt isverene isi veren asil
igverenin kendi iscilerini caligtirarak isveren sifatini tagimasi
gerekmektedir. Eger kisi isci calistirmiyorsa bir isi tiimiiyle
bagkasina vermigse buna “anahtar teslim” diyoruz. Anahtar
teslim varsa alt is s6z konusu olmaz.

Asil isverenden is alan bir alt isverenin olmasi
gerekmektedir. Alt isverene verilen isin asil isverenin is
yerinde yiiriitiilen mal veya hizmet iretimine iliskin olmas1
gerekmektedir. Mal veya hizmet iiretimi disinda kalan bir
isi veriyorsaniz burada asil isveren-alt igveren iligkisinden
bahsedemeyiz. Bu hususa 6rnek verecek olursak ek bina
yapilmasi iiretim siirecinin bir parcasi degildir; alt isveren
iligkisi olmaz.

Alt isveren iliskisi olabilmesi icin yardimci is veya asil
isin bir boliimiinden is alinmas1 gerekmektedir. Yardimci
is ve asil ig kavramlan Alt Isverenlik Yonetmeligi’nde
diizenlenmektedir. Yonetmelik’in ilgili maddesi uyarinca
asil is, “mal veya hizmet iiretiminin esasini olusturan” istir.
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Yasa koyucu
alt isverenlik
iliskisinde
iscinin yararim
ve haklarini
gozetmistir
veiscinin
kanundan,
sozlesmeden
dogan haklarim
alamamasi
durumunda
altisverenle
birlikte asil
isverenide
sorumlu
tutmustur.

Asi1l isin bir boliimiinde aranan kosul

ise verilen isin isletmenin ve isin geregi
ile teknolojik nedenlerle uzmanlik
gerektirmesidir. Eger bu kosul bulunmaz
ise asil isveren-alt igveren iligkisi gecersiz
sayilir ve isciler bagtan itibaren asil
isverenin iscisi sayilir.

Yonetmelik’in ilgili maddesi uyarinca
yardimct is ise, “isyerinde yiiriitiilen mal
veya hizmet {iretimine iliskin olmakla
birlikte, iretimin zorunlu unsuru
olmayan, is devam ettikce devam eden
ve asll ise bagh olan” istir. Giivenlik,
temizlik, ulasim, yemek gibi hizmetleri
isyerinde yiiriitiilen mal ve hizmet
iiretimine iligkin yardimci isler olarak
siralayabiliriz.

Onemle belirtmek gerekirse, alt
isverenin bir grup isciyi sadece bu
is yerinde aldig1 iste calistirmasi
gerekmektedir.

Son olarak, birlikte sorumluluktan
da kisaca bahsedecek olursak; is¢ilerin
is Kanunu’ndan, is S6zlesmesi’nden
ve Toplu Is S6zlesmesi’nden dogan
haklari (icret haklari, yillik izin
haklar1 vs.) bulunmaktadir. Kural
olarak, bu haklardan herkesin kendi
isvereni sorumludur. Ancak cogu kez
alt isverenler zayif, giicsiiz kisiler
olabilmektedir. Dolayisiyla yasa
koyucu alt isverenlik iligkisinde iscinin
yararini ve haklarini gézetmistir ve
iscinin kanundan, s6zlesmeden dogan
haklarini alamamasi durumunda alt
isverenle birlikte asil isvereni de sorumlu
tutmustur. Diyelim ki, iiniversitede
calisan giivenlik gorevlisi iicretini
alamadu. Iscinin ticret alacagindan
giivenlik firmasi sorumlu oldugu gibi
ayni zamanda {iniversite de sorumludur.
Giivenlik gorevlisi ugradigi zararlarin
tazmini icin dilerse alt isverene dilerse
de dogrudan asil isverene gidebilir.
Odemeyi asil isverenin yapmasi
durumunda, asil isverenin alt isverene
kars1 riicu hakk: saklidir.

Bu makalemizde siz degerli
okurlanimiza Is Hukuku’na gore asil
isveren alt isveren iliskisinden bahsettik.
Goriildiigi iizere, asil isveren alt
isveren iliskisinin kurulabilmesi icin
kanunun aradig1 baz sartlar1 tasimak
gerekmektedir. Bu kosullar olustugu
takdirde, asil isveren ve alt isveren
iliskisinden bahsedebiliriz.
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Ziyaretler

Giiltepe, Bakan Selcuk'u z1yaret etti

iHKIB Baskani Mustafa IHKIB Meslek Liseleri ihtiyacinin kargilanmasi
Giiltepe, 10 Ocak tarihinde ile siirh olan Moda icin meslek liselerinde
Milli Egitim Bakani Ziya Tasarim Teknolojileri kalitenin artmasi

Selcuk ile bir araya geldi. Beceri Yarismasi’nin, MEB gerektigini ifade eden
Goériismede IHKIB ve MEB ve IHKIB dayanigsmasi Giiltepe, meslek liselerine

is birligi ile yiiriitiilen ile Marmara Bolgesi’ne girislerde yetenek sinavi
projelerin karsilikli yayilmasinin bagarisini olmasini talep etti.
faydalar iizerinde duran hatirlatti. Meslek liselerinin Hazir giyim sektoriiniin
Giiltepe, mevcut projelerin ~ hazir giyim sektori icin egitim ile ilgili taleplerini
basarisindan ve hazir O6nemi ve bu konuda dikkatle dinleyen MEB
giyim sektériine olan calisilmasi gerektigini Bakami Ziya Selcuk, THKIB-
katkilarindan s6z etti. vurguladi. Hazir giyim MEB is birliginin uzun yillar
Mustafa Giiltepe, sektorti nitelikli is giicii slirecegini ifade etti.

Eximbank’a hayirli olsun ziyareti

IHKIB Baskam Mustafa Giiltepe ve IHKIB Yonetim Kurulu iiyeleri, géreve yeni baslayan Tiirk Eximbank
Genel Midiirii Ali Giiney'i 22 Ocak’ta makaminda ziyaret ederek basarilar diledi.

GORUSMEDE Tiirk Eximbank Genel sagladiklarini, yatirimlarin ytizde 80’inin
Miidiiri Ali Giiney, hazir giyim Anadolu tarafinda yapildigini ve uzun
sektorliniin kendileri icin son derece vadede finansman ihtiyacinin oldugunu
onemli oldugunu belirtti. 2019 yilinda belirtti. Konusmasinda firmalarin mevcut
44,1 milyar dolarlik destek sagladiklarini,  sermayelerini ingaata vermelerinin
12 bin 84 miisteriye ulastiklarini ve sikint1 yarattigini, ham madde alma ve
bunun yiizde 74’tiniin KOBI niteliginde iiretip satma siirecinin bes aydan kisa
oldugunu ifade etti. 2020 yili igin ise siirmedigini, firmalarin en erken beg
50 milyar dolarlik destek hedeflerinin ay sonrasinda nakite ulagabildiklerini
oldugunu, ihracatcilarin kaynaklarina vurguladi. 2-3 y1l 6demesiz kredileri 10 yila
ulagimi artirmak istediklerini ve kadar uzatmakta fayda oldugunu ifade etti.
kaynaklarinin fazla olmasina ragmen IHKIB Yénetim Kurulu tiyeleri ise
firmalardan yetersiz talep geldigini sektorde karsilasilan sorunlan dile getirerek
vurguladi. Eximbank’tan iyilestirme talep etti. Ali
Mustafa Giiltepe ise Ali Giiney’e yeni Giiney mevcut sorunlara aciklama getirerek
gorevinde basarilar diledikten sonra ihracatcilarin yaninda olduklarini ifade
Eximbank’a ge¢mis yillarda ulasiminin etti. Toplant: sonunda sektoriin 6nde gelen
zor oldugunu ancak son zamanlarda Exim firma sahipleri ve Eximbank iist diizey
destekleri ile farkli bir konuma geldigini yoneticileri ile Subat ayinda Dis Ticaret
ifade etti. 2019 yilinda 560 bin istihdam Kompleksi’'nde toplanma karar alindi.

EXTBANK
Ao
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ACI KAY BIMIZ,

Hazr giyim ailesi degerli bir iiyesini
kaybetmenin tiziintiisiinii yastyor

Ulkemizin lider sektorlerinden hazir giyim sektoriiniin
bugiinlere gelmesinde stiphesiz ki bircok kurumun, sirketin ve
kisinin emegi bulunuyor. Bugiine kadar sektoriimiiz ve tilkemiz
icin iireticisiyle, miimessili ile, calisani ile herkes iizerine diiseni
yapti, tiretti, kazandi, kazandirdi.

2003-2011 yillan arasinda Tesco Tiirkiye ile 2011 yi1lindan
itibaren Spring Near East Manufacturing Company Limited’in
Kurucu Ortag ve Tiirkiye Genel Miidiirii olarak gérev yapan
Sayin Esra Ercan da ¢alismasiyla, vizyonuyla ve tiim taraflarla
kurdugu miistesna iletisimi ile sektoriin bugiinlere gelmesinde
cok biiyiik cabalari ve katkilar oldu.

Sektoriimiize biiyiik emekleri gecen sayin Esra Ercan’ 9 Subat
2020 tarihinde kaybettik. Hazir giyim ailesi olarak derin tiziintii

icindeyiz.

Rahmet ve saygiyla aniyoruz.




Ziyaretler

Yatirim tesvik Onerileri raporu
Cumhurbaskanligi’na sunuldu

IHKIB Bagkam Mustafa Giiltepe ve IHKIB Yonetim Kurulu iiyeleri, Cumhurbaskan: Basdanismani
Hatice Karahan ziyaret ederek, IHKIB tarafindan hazirlanan “Hazir Giyim Sektériinde Ihracat Odakh
Yeni Nesil Yatirnm Tegvik Onerileri” final raporunu, kendilerine sundu.

IHKIB tarafindan hazirlanan “Hazir Giyim
Sektoriinde Thracat Odakli Yeni Nesil
Yatirim Tesvik Onerileri” final raporu,
Dolmabahce Cumhurbaskanligi Ofisi’nde
diizenlenen toplantida Cumhurbagkani
Basdanigmani Hatice Karahan’a sunuldu.
20 Ocak’ta gerceklestirilen toplantiya
IHKIB Yénetim Kurulu Bagkan1 Mustafa
Giiltepe, IHKIB Yonetim Kurulu Uyeleri
Urfi Akbalik, Ismail Kolunsag, Birol
Sezer, Erding Tercan, Haldun Boz,
Hayrettin Giimiiskaya ve ilker Karatas
katildi.

IHKIB Yénetim Kurulu Bagkan1
Mustafa Giiltepe toplantida, hazir giyim
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sektoriiniin Tiirkiye ihracati icindeki

Onemini vurguladi. Sektore yonelik alginin

degistirilmesi yoniinde IHKIB olarak
amaclari ve ¢abalar oldugunu dile getirdi.
Tercihim Tekstil Miihendisligi Projesi,
Vizyon Belgesi, 4x4’liik Strateji Belgesi

ve Yeni Nesil Yatirim Tegvik Onerileri
calismalarinin bu amaca hizmet eden
onemli calismalar oldugunu vurguladi.
Toplantida ayrica hazir giyim sektoriiniin
yatirim tesvik sisteminin iyilestirilmesi ve
giiclendirilmesi ile bulundugu noktadan
¢ok daha ileriye gotiiriilebilecegi vurgusu
yapildi. Final raporunda ortaya ¢ikan
politika onerileri ve eylem planlarinin

biiytik kisminin Tiirkiye iiretim ve
ihracat stratejileri ile dogru orantili
oldugu ve desteklenmesi gerektigi ifade
edildi. Giiltepe ayrica Kalkinma Planlar
kapsaminda hazir giyim ve tekstil sektorleri
olarak desteklenen sektorler arasinda yer
almak istediklerini hatirlatti.
Cumhurbagskani1 Basdanigsmani Hatice
Karahan, “Hazir Giyim Sektoriinde fhracat
Odakl1 Yeni Nesil Yatinm Tegvik Onerileri”
calismasini takip ettigini belirterek
sonuclarina deger verdigini ifade etti.
Karahan, yatirim tegvikleri calismasinin
gerekli yerlere ulasmasi noktasinda IHKiB’i
destekledigini belirtti.



HAZINE ve Maliye Bakan Yardimcilar
Dr. Nureddin Nebati ve Osman Dincbas,
10 Ocak’ta Istanbul Vergi Dairesi
Baskanligi’'nda diizenlenen toplantida,
IHKIB Baskam Mustafa Giiltepe, ITHIB
Bagkam Ahmet Oksiiz, Gelir idaresi
Baskan ve Bagkan Yardimcilari ile sektor
sorunlarini konusmak iizere bir araya
geldi. THKIB ve ITHIB Yénetim Kurulu
iiyelerinin de katildig1 toplantida, hazir
giyim ve tekstil sektoriinde karsilagilan
sorunlar, sektoriin beklentileri ve sektore

Sektor sorunla

yonelik talepler tizerinde duruldu.

Gerceklestirilen toplantida hazir giyim
ve tekstil sektorlerinin sorunlari, ihtiyaglarn
ve ¢Ozlim Onerileri dile getirilerek Bakan
Yardimcilarina kiiresel rekabette sektorleri
ileriye tasiyabilecek bilgiler sunuldu.

Sektoriin sorunlarini dile getiren
IHKIB Yénetim Kurulu Baskam Mustafa
Giiltepe, KDV iade siirecleri, sektordeki
vergi oranlar1 ve maliyetler, Dahilde isleme
Rejimi uygulamalari, yatirim tegvikleri,
giincel ticaret anlagmalarn gibi sektor
sorunlarini Bakanlik biirokratlarina iletti.
Bagkan Giiltepe, devlet destekli fabrikalarin
yapilabilmesi, yeni nesil yatinnm tegvikleri,
hastaneler-yurtlarda teknik tekstil iirtinleri
kullanilmasi, rekabet edilebilir kur oranlar
gibi hususlarda talep ve ¢oziim 6nerilerinde
bulundu.

Mevcut STA’larin tekrar gdzden
gecirilmesinin altini ¢izen ITHIB Yénetim
Kurulu Bagkani Ahmet Oksiiz de,
Tiirkiyerde sanayicinin listlenmek zorunda
oldugu enerji maliyet kalemlerinin,
bircok rakibinden ¢ok daha yiiksek
oldugunu belirterek Tiirkiyerde sanayi
sektoriindeki elektrik fiyatlarinin hane
halkindaki elektrik fiyatlarini astigina
dikkat ¢ekti. ITHIB Yonetim Kurulu Bagkan
Yardimcis1 Ahmet Sisman ise diinyanin

r1 masaya yatirildi

bircok yerinde 6zellikle Avrupa Birligi
iilkelerinde uygulanmasina ragmen,
Tiirkiye’de kamu binalarinda, yurtlarda ve
otellerde anti bakteriyel, nefes alabilen,
yanmayan, burugsmayan vb. gibi nitelikli
tekstil tirtinlerinin kullanimi zorunlulugu
bulunmadigin belirtti. Sisman, Bakanliklar
tarafindan kamu binalar, okullar, yurtlar,
oteller, hastaneler gibi alanlarinda
kullanilan tekstil {iriinlerinin, 6zellikli
tekstil tirtinleri ile kullaniminin zorunlu
olmasi saglanmasi gerektigini ifade etti.
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Tiiketicinin her hareket ve tercihinden veri toplayabilen markalar,
yapay zekalar aracihgiyla, musterilerin bir sonraki giin ne giymek
istediklerini tahmin etmeye odaklanarak, markalarin triin tasarimi ve
trtn geligstirme yaklagimini yeniden sekillendirmeye cahsiyor.
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insanlarin bireysel olarak muamele gorme

istahini her gecen giin daha da kabartiyor.
Dijital diinya ile beraber belirli aligkanliklar1 olan
biiyiik bir grubun parcasi olmaktansa tercihlerimizi
bireysel olarak ifade etmeye yoneliyoruz.
Teknolojinin cevrimici kesif ve doniisiimleri
kolaylastirmaya yonelik sagladig: katkiyla viicut
bulan bu istekler, ister istemez markalar1 da “kisisel
tercihlere uygulanabilir” sistemlere dogru yoneltiyor.

insanlarn bu isteklerine ise en hizli cevabi veren

sektorlerin basinda moda geliyor. Giiniimiizde,
sinir1 olmayan ve herkesin kendi tarzini yaratma
trendini vurgulayan moda sektorii, gelecegini
teknolojinin icine sikica yerlestirmis durumda. Oda
sicakligina gore viicut 1si1sin1 dengeleyen elbiselerden
leke tutmayan kumaslara, kinetik dengeyi
saglayan ayakkabilara dek yasanan degisim, moda
teknolojisinin hizla yiikselecegini gosterirken artan
kisisel talepler ise cok daha fazlasinin yolda oldugunu
soyliiyor.

Oniimiizdeki birkac sene icinde moda
teknolojisinin bireysellige en fazla katki sunacagi
alanlarin baginda ise stilistlik geliyor. Tiiketicilerin
ilhamdan satin almaya kadar hayatini kolaylastiran
moda diinyasi, son yillarda agirhik verdigi
yatirimlaryla, tiiketicilerin stillerini yansitacak yapay
zekalar olusturmaya basladi. Pek ¢cok marka, dijital
stilistlerin, miisterilerle iletisim kurma yolunda
biiyiik bir art1 olacagin diisiiniiyor.

T EKNOLOJININ HIZLA yasadig1 dongii ve gelisim,

KiSISELLESTIRILMiS GARDIROPLAR

Bugiin moda ikonu olarak adlettigimiz Hollywood
starlarindan sahneye ¢ikan diinyaca iinli yildizlara,
kirmizi halida boy gosteren isimlerin giyimlerinden
moda dergilerinde boy gosteren mankenlerin giydigi
kiyafetlere kadar imrenerek baktigimiz tiim tarzlarin
arkasinda basaril stilistler, moda danismanlari yer
aliyor. Modanin homojen olarak devam ettigi 10 yil
oncesine kadar, onlarin dizaynlarini ve giydirdiklerini
taklit ettik. Derken moda, “zamansiz” ve “kisisel”
olarak kendini giincelledi. Diger yandansa iiriin
yelpazesinin hizla cesitlenmesi beraberinde biiyiiyen
gardiroplar ve hangi kombinasyon sorusunu getirdi.
Bu da miisterilerine her zamankinden daha iyisini
sunma yariginda olan markalari, teknolojinin
nimetlerinden yararlanmaya bir kez daha itti:

Dijital stilistlere.

Tiiketicinin her hareket ve tercihinden veri
toplayabilen markalar, yapay zekalar araciligiyla,
miisterilerin bir sonraki giin ne giymek istediklerini
tahmin etmeye odaklanarak, markalarin iiriin
tasarimi ve iiriin gelistirme yaklasimini yeniden
sekillendirmeye ¢alisiyor. Bu durum markalara fikir
acisindan kolaylik saglarken, tiiketicilere de kendi stil
danigmanlariyla calisma firsatini sunuyor.

Gectigimiz sene Google, Alman moda platformu
Zalando ile birlikte hayata gecirdigi “Project Muze”
ile kullanic1 odakl yapay zeka moda tasarimini test
etmeye basladi. Proje, Google’in Moda Trendleri

|
Pek ¢ok
marka, dijital
stilistlerin,
miisterilerle
iletisim kur-
ma yolunda
biiyiik bir
arti olacagim
diisiiniiyor.

Raporu'ndan elde edilen renklerin, dokularin, stil
tercihlerinin ve diger “estetik parametrelerin” yani
sira Zalando tarafindan olusturulan tasarim ve trend
verilerinin anlasilmasi icin kullandig1 ag1 da gelistirdi.
Boylece Project Muze kullanicilarinin ¢ikarlarina
dayali tasarimlar olusturmak ve ag tarafindan taninan
stil tercihleriyle uyum saglamak icin bir algoritma
yaratildi.

Bu alanda ¢alismalar yapan markalardan biri de
Amazon. Firma, Israilli arastirmacilar tarafindan
yonetilen projesinde, bir 6genin “sik” olup
olmadigim degerlendirmek icin yapay zeka ogretisini
kullaniyor. Amazon diger yandan Kaliforniya’daki
Ar-Ge merkezinde, belirli bir moda stilini gelistirip,
benzer 6rnekler sunabilecek dijital stilistler {izerine
aragtirmalar yapmak icin Lab126 projesini devreye
aldi. E-ticaret devi, hazir giyim iiretimini desteklemek
icin gectigimiz sene liretim sistemi {izerine bir patent
de aldi.

Ancak dev markalarin yaptigi calismalara
ragmen, insansiz yapay zeka tasarimlar, heniiz
yeteri kadar podyuma hazir degil. Google’in Project
Muze kullanicilar igin hazirladig: tasarimlar ve
kombinasyonlar su an i¢in istenmeyen karalamalar
olarak nitelendirilirken, Lab126’n1in tasarim sonuclari
ise uzmanlar tarafindan “kaba” olarak tanimlandi.
Ancak heniiz isin basi oldugu gercegi ve teknolojinin
glicli goz oniine alindiginda yapay zekalar tarafindan
gelistirilen tasarimlar ile insan yapimi tasarimlar
arasindaki farkin yakin bir siire icinde kapanacagi da
kesin. Nitekim, Nisan 2019’da Cin’de gerceklestirilen
Uluslararasi Moda Tasarim inovasyon Yarismasi'nda
“Halkin Secimi Odiilii”nii DeepVouge isimli “yapay
zeka tasarimc1” aldi. Cinli teknoloji firmas: Shenlan
Technology tarafindan tasarlanan sistem, insan
tasarimcilarin ithal ettigi goriintiilerden, temalardan
ve anahtar kelimelerden 6zgiin tasarimlar iretmek
icin “derin ve detayci 6grenme” kullaniyor. Ancak
bu bagari, markalarin insan stilistleri ortadan
kaldirip, tamamiyla dijital stilistlere gecis yapmadan
once daha fazla Ar-Ge bilgisi olusturmasi gercegini
degistirmiyor.
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MARKALAR YAPAY ZEKADAN ETKILENIYOR

Yapay zekanin, kisisel stilist olarak hayatimizda yer
almasi icin biraz daha zamana ihtiyacimiz olsa da
moda sektorii icindeki yerini ¢oktan almis durumda.
2018 yilinda Tommy Hilfiger, Amerikan merkezli
bilisim firmasi IBM ve New York merkezli Moda
Teknoloji Enstitiisii ortak bir calisma yiiriittiiklerini
acikladilar. “Reimagine Retail” isimli projede
IBM’nin yapay zeka araclari kullanilarak, gercek
zamanli moda endiistrisi trendleri, Tommy Hilfiger
iirtinleri etrafinda miisteri duyarliligi ile renk ve

stillerde yenileme bagliklari {izerine analizler yapildi.

Yapay zeka sistemlerinden gelen bilgiler, markanin

sonraki koleksiyonlari insan tasarimcilarla paylasildi.

2011 yilinda San Francisco’da kurulan Stitch Fix
ise yapay zeka algoritmalarini ve insan stillerini
bir araya getirerek, miisterilerine en sevdikleri
renklerin ve trendlerin kombinasyonuna dayanan
tasarim Onerileri sunuyor. “Hybrid Design” ad1
verilen sistem, canli tasarimlarin onayindan gecen
desen ve tekstil 6nerileri sunuyor. Miisteriler
“Ozel stil aboneligi” sayesinde kendisine en
uygun kombinasyonlara ulasiyor. Hybrid Design
metodolojisini kullanarak onlarca tasarim gelistiren
sirket, yapay zeka tasarimli parcalarin marka
satiglarinda -tedarikcilerinden gelen bilgilerden yola
cikarak- olumlu sonuclar yarattigini soyliiyor.

Yapay zeka asistan sayisi artikca, markalarin
iirtin gelistirme ve yeni is kollar etrafinda daha akilli
stratejik kararlar almasi da kolaylasacak. CLO 3D gibi
tasarim platformlari, tasarimlarimizi aninda ve en
bize en uygun sekilde hazirlamamizi saghyor. Bu,
markalarin kiyafet iiretiminde isleme bagladiklarn
andan itibaren yapay zeka fikirlerini kullanabilecegi
anlamina geliyor. Stillerin dijital sinyallerden gelen
bilgi ile kisisellesmesi, artan talep ile
daha da artacak.

Amazon’un Lab126 girisimi ve Google’in
Project Muze’una benzer sekilde, UC San Diego
ve Adobe’dan bilim adamlari, yapay zekanin
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bir bireyin stilini 6grenmesinin ve bu stile uyan
yeni 6gelerin 6zellestirilmis bilgisayar tarafindan
olusturulan goriintiilerini yaratmasinin bir yolunu
belirledi. Sistem, markalarin yalnizca gorsel
iceriklerle olan iligkilerine dayanarak bir kisi icin
kisisellestirilmis kiyafetler iiretilmesini saglhyor.
Daha makro diizeyde, bir markanin tiim kullanici
tabanindan gecmis verilere dayanarak daha genis
moda trendlerini tahmin etmesine de izin verebilir.
Tahminler, bir lirliniin veya tiim bir etiketin
tasarimini yonlendirmek icin kullanilabilir.

Akilli montajdan ve verilerden yararlanan bir
baska sirket olan Virtusize, cevrimici aligveris
yapanlarin dolabindaki giysileri 6lcerek, markalari
ve stilleri birbiri ile kiyaslayip, tiiketicinin dogru
bedeni almasina yardimci oluyor. Firma, moda
alisverisinde en biiyiik sorunlardan biri olan beden-
uyum sorununu ortadan kaldirarak ortalama
siparis degerlerini yiizde 20 artiracagini, geri doniis
oranlarini ise yiizde 30 azaltabilecegini iddia ediyor.

True Fit firmasi da 102 milyon dolar fon ayirdig:
yapay zeka destekli moda kegfi ve tam fit giyim
Onerileri platformu ile markalar adina “tiiketici
yolculugunun tiim temas noktalarini” kisisellestiren
islem verileri kullaniyor.

Giderek artan bir sekilde, tiiketici tercihleri
tasarim ve iiretim siirecinin her etabim
yonlendirmeye devam ediyor. Yapilan ¢alismalar ve
ortaya konan veriler, bir sonraki moda déneminin
tamamen kigisellestirme ve tahmine dayal
olacaginin bilgisini vermeye basladi. Daha fazla veri
sayesinde algoritmalar, yeni trend avcilar ve kisisel
stilistler haline gelecek.

Basit aplikasyonlar ile baglayan sanal stilist
ve kisisel tasarim konusu, birka¢ sene sonrasinin
moda donemini yaratmak icin gerekli yatirimlarin
biiyiik bir kismini almis durumda. Herkesin kendi
asistanina sahip olma istegi, bugiin “hizli moda”
olarak adlandirdigimiz giyim sektoriinii daha da
hizlandiracaga benziyor.
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Trend | KIYAFET KIRALAMA

KIYAFETTE KIRALAMA DONEMI

Avrupada baslacl
diinyaya yayiliyor

Popiiler moda markalarina taahhiit vermeden ve iiriine cok daha
ucuza ulasilmasini saglayan “kiyafet kiralama” sistemi, gelecek 10 y1l
icinde moda ve giyim sektoriindeki en biiyiik egilim olarak gosteriliyor.

hizmetleri, en giincel goriiniimleri dogrudan
kapiniza getirerek, trendde kalmanin ekonomik
ve stirdiiriilebilir yolu.
Uzun senelerdir smokin, balo kostiimii veya
gece elbisesi kiralama sekliyle hayatimizda
var olan sistem, 6zellikle de sosyal medyanin
da etkisiyle, geceden giindiize dondii. Sosyal
medyada ayn kiyafet ile iki kere gériinmeyi
. istememe arzusunun, global anlamda artan
~ kayafet fiyatlar ve tiim diinyay etkileyen cevre
~ dostu yasam hareketleri ile tetiklenmesi, kiyafetleri
paylagilabilir bir sistemin icine yerlestirdi.

Son 10 yilda global anlamda, miisterilerine
giinliik kiyafetler kiralayan firma sayisi yiizleri
ast1. Bu firmalar, miisterilerine bir kereye mahsus
kiralamalar sunmanin yani sira, sabit bir aylik icret
karsiliginda birkag giysiye sahip olmalarini saglayan
abonelik paketleri de sunuyorlar.

Kiyafet kiralama pazarinin 6niinii acan
firmalardan biri olan New York merkezli Rent the
Runway, ayda 159 dolarlik abonelik karsiliginda
miisterilerine istedikleri giysileri temin etme sansi
sunuyor. Diinya genelinde 9 milyonun iizerinde
abonesi bulunan sirket, miisterilerine bluzdan

paltoya, clizdandan sapka, ¢cantadan elbiseye kadar
tam zamanlh gardirop olusturma garantisi veriyor.
Gectigimiz sene, 100 milyon dolardan fazla
satis gerceklestiren Rent the Runway’in
CEO’su ve kurucu ortagi Jennifer Hyman,
“H&M ve Zara” gibi diinyanin en

prestijli markalarinin 6niine gecme

konusundaki arzusunu ise her
seferinde dile getiriyor.

Business Fashion, modadaki bir sonraki

biiyiik ivmenin “kiralama” dénemi olacagini,
marka ve sirketlerin buna hazirlikli olmasi
gerektigini acikladi.

Kiralama sistemi, dahasi isin siirdiiriilebilir
olmasi durumu tiiketici davranislarindaki temel
bir gelisme ve bu gelismenin 6niimiizdeki yillarda
moda sektoriinde de oturmasi bekleniyor. Daha
simdiden American Eagle, Ren the Runway,
Express, NY&C gibi pek cok sirket, kiralama
pazarinin 6niinii agmis durumda. Miisterilerine
tek seferde parca basi kiralama ya da aylik
abonelik hizmeti sunan sirket sayisinin
her gecen giin artmasi, bu alanda faaliyet
gosteren firmalar bir toptanci zihniyetinden
alip “yeni anlayis” marka statiisiine
tasiyacak.

Sanal magazaciligin kurulumunun
kolay olmasi ve e-ticaret ile sosyal
medya kullanimindaki artisin
katkistyla hizla gelisen “tek
kullanmimlik elbise” pazarinin
oniimiizdeki 5-10 icinde
sektordeki pek cok tasin
yerini degistirmesi bekleniyor.

M ODA MEDYASININ lider gruplarindan The

ABONELIK KARSILIGI KIRALAMA
Giyim diinyasi, modanin hizl
akimi ve giin be giin degisen
trendleri sonrasinda olusan “trend” kalmak
isteyenler icin biit¢e ve gardirop konularina
“kiralama hizmeti” ile cevap verdi. Kiyafet kiralama
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Pazarin bir diger iddial1 ismi ise NY&C. Ayda 50
dolar iiyelik ile bir seferde {i¢c adede kadar kiralama
secenegi sunan firma, yeni stillere ve trendlere
yonelik iiriinleri haftalik olarak giincelleyerek,
miisterilere sinirsiz erisim imkani sagliyor.

Moda diinyasinin iinlii markas: American Eagle
da bu senenin basinda “American Eagle Style Drop”
ismini verdigi bir kiralama modeli baslatti. Ayda 50
dolara abonelik yapilabilen firmadan tek seferde
fi¢ iiriin kiralanabiliyor. Ucretsiz olarak génderilen
iiriinlerden almak istenen olursa da yiizde 25 ve
iizeri indirim uygulaniyor. Ayrica kuru temizleme
masraflarini da firma iistleniyor.

EN BUYUK EGILIM iS KIYAFETLERINDE

Ingiliz giyim magazas1 Hirestreet’in yaptig1 bir
aragtirmaya gore, insanlar 6zel giinler icin alinan bir
kiyafeti bir, en fazla iki kez giyiyor. Bu anlayisin en
net belirleyicisi ise hizli moda oldu. Bu da kiralama
anlayisinin tetikleyicisi haline geldi.

Ingiltere’de yapilan “Gardirop Raporu”na gore,
kadinlarin yiizde 70’i daha 6nce giymedikleri bir
kiyafeti giydiginde kendini giivende hissediyor. Bu
oran diinya genelinde yiizde 40-50 seviyesinde.

Yapilan aragtirmalar sonucunda, kiralama
sisteminde en biiyiik egilimin is kiyafetlerinde
oldugu ortaya cikiyor. Genel olarak kiralama
sisteminde oldugu gibi is kiyafetlerinde de en
biiyiik pay kadinlara ait. Konuya dair yapilan bir
ankette ise ilk alinanin kiyafet oldugunu diisiinen
kadinlar, bu sistem sayesinde hem tasarruf ettiklerini
hem de ekstra giiven kazandiklarini belirtiyorlar.
Kullanicilarin biiyiik bir kismi, “Moda ¢ok hizli ve
siirekli degisiyor. Bu sebeple, sadece birkag¢ anahtar
parcaya ulasmak cok masrafli ve hi¢c ekonomik degil”
diyerek, kiralama modelinin hayat kurtarici oldugunu
ekliyorlar.

Yapilan incelemeler kiyafetin miilkiyet sinirini
asacagini ve yepyeni bir dongii yaratacagini
gosteriyor. Kiralama sisteminin perakende
sektoriinde ince etkiler yaratmasi ve bazi ig
modellerinde degisim dalgasi yaratmasi bekleniyor.
Ingiltere’nin zincir alisveris merkezi Westfield’in
yaptigl arastirma, 6niimiizdeki bes sene icinde
insanlar kiralama isi ile daha fazla ilgilenecegini
gosteriyor. Aragtirmaya dahil olanlar giyebilecekleri
her sey ve trend kalabilmek icin aylik 250 dolar
harcamaya istekli olduklarini belirtiyorlar.

Su anda diinya niifusu g6z 6niine alindiginda
kiralama isi yapan firma sayis1 “bir avug” kadar.
Ancak 10 sene icerisinde modadaki kilit egilim olacagi
ongoriisii ve tiiketicilerin liiks ve trend olana diisiik
iicretle ulagma istegi hem magaza sayisini hem de
pazar biiylikligiini artiracak.

Diger yandan katilimin daha fazla artmasi icin
firmalarin da siirekli yeni bir seyler katmasi gerekiyor.
Kiralamanin ucuz olmasinin yaninda erisilebilir
ve cesitli de olmasi gerekiyor. Nakliyeden kuru
temizlemeye, hijyene kadar pek cok sey goz oniinde
bulundurulmali.

2023 YILI ONGORUSU 1,9 MILYAR DOLAR

Hizla hedef biiyiiten giyim kiralama pazarinin
2015-2023 doneminde yiizde 10’1uk bir biiyliime
gerceklestirmesi ve 2023 sonu itibariyle 1,9 milyar
dolar tutarinda énemli bir rakama ulasmasi
bekleniyor. Yine 2015-2023 arasinda 485 milyon dolar
civarinda bir firsat yaratacag ongoriiliiyor.

Bolgesel pazar bakimindan, Kuzey Amerika giyim
kiralama piyasasina hakim durumda ve 2023 yilinda
ise yiizde 3,7’lik bir biiyiime saglayacak. Asya Pasifik
giyim kiralama pazar ise ikinci sirada yer aliyor ve
2023 yilina kadar yiizde 3.7’lik bir biiytime yakalamasi
bekleniyor. Asya Pasifik bolgesinde, Cin ve Hindistan
gibi gelismekte olan ekonomilerin ve pozitif GSYIH
rakamlarinin giiclendigi, raporlarca ortaya konulmus
durumda.

Pazarin en biiyiik {iciincii bolgesini ise Avrupa
olusturuyor. Fransa, italya, Almanya ve ingiltere
gibi gelismis iilkelerdeki tiiketicilerin satin alma
glicli ve moda bilincinin yiiksek olmasi, Avrupa’nin
pazarda s6z sahibi olmasini sagliyor. Pazarin sadece
Ingiltere’de 923 milyon Sterlinlik bir satis rakamina
sahip oldugu belirtiliyor.

Diger yandan internet, cevrimici alisveris,
mobilin e-ticaret icindeki payinin biiylimesi gibi
teknolojik gelismeler ise, kiyafet kiralama pazarini da
beklenenden daha hizli biiyiitecek faktorler olarak
ortada duruyor.

§ elbise
kirala

PTTAGEARY T DWW R0

KSALIK SATIE  ERoday MARRWALAR  BAREIETTIA

G T <
Ly Y _—
VENEGELENLER \ BRIDAL
Wi ( =
il
HASIL CALISIR

iTkis HEDEr 93



infografik

Hazir giyim lbracatl
o ER——

2020 0CAKAYI | (o) _;' J;qj |
iHRACATI g : = "%

Almanya'ya %4 Z o
Ispanya va %8,7 \ racat %7,7
ingiltere’ye %3.9_.,{_, =

artarak 1,1 milyar
arttl. ‘%olar oldu.

IHRACATIMIZIN EN ULKELERE GORE 2020 OCAK AYI IHRACATI

FAZLA ARTTIGI ULKE
o o —~

Hollanda

Danimarka

Malezya

%141

] Ingiltere
2020 Ocak ayindailk 50
ulke icinde hazir giyimve |
konfeksiyon ihracatinin :
en cok arttig tlke %141
ile Malezya olurken, g

Ukrayna'ya ihracat
%129,3, Urdin’e ise
%90,6 artt.

BAZI ALT URUN ORMEGIYiM VE AKSESUARLARI
GRUPLARININ .
.2020 OCAK AYI 748.1 mI|VOI'I $
IHRACATI DOKUMA GiYiM VE AKSESUARLARI

570,8 milyon $

DIGER HAZIR ESYALAR VE EV TEKSTILI

I 160 milyon $
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Tekstil ve ham maddeleri ibracati

2020 OCAK AYI R L e
iHRACATI ] IHRACATINDAKI
] PAYI
Ocak ayinda, Eski | Ocak ayinda teknik
Dogu Bloku ulkelerine tekstillerde 149
tekstil ve ham i milyon dolar ile
maddeleri ihracati tim zamanlarin
deger bazinda %21,6 en yUksek ocak
artt. ] ayl ihracati
' gerceklestirildi.
IHRACATIMIZIN EN ULKELERE GORE 2020 OCAK IHRACATI

FAZLA ARTTIGI ULKE

Urdiin

Ispanya

Bulgaristan

ABD Hollanda
2020 Ocak ayinda ilk 50

% 69;7

tlke icinde tekstil ve ham
maddeleri ihracatinin en
cok arttigi tlke %69,7
ile Urdtn olurken,
Rusya'ya ihraacat %49,6,

ingiltere

Ukrayna'ya %47 artti.
BAZI ALT URUN DOKUMA KUMASLAR
GRUPLARININ 194,5 milyon $
2020 OCAK AYI1  ipLK
IHRACATI 155 milyon $
TEKNIK TEKSTIL
I 148,5 milyon$
EV TEKSTILI

I 148 milyon'$
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Deri mamulleri ibracatl

2020 OCAK AYI
IHRACATI

- ‘Z.

% 25 artarak
64 mllyondb
oIdu

IHRACATIMIZINEN I'.'ILKELERE GORE 2020 OCAK AYI iHRACATI
FAZLA ARTTIGIULKE

Endonezya
(o)
%1.138,9
2020 Ocak ayinda
ilk 50 tilke icinde
ihracatin en cok arttig

tlke %1.138,9 ile
Endonezya olurken, Romanya Suudi
Nijerya'ya ihracat ;
%308,3, Slovakya'aise | Arabistan
%143,6 artt.

ingiltere

BAZI ALT URUN  AYAKKABI
GRUPLARININ
2020 OCAK AYl . cncive

RACAT I 19,6 milyon
YARI ISLENMIS / BITMIS DERI VE KURK
I 16,3 milyon$

DERI VE KURKTEN GiYiM ESYALARI

I 13 milyon $

84 milyon $
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Hal1 7thracati

2020 OCAK AYI TOPLAM
PAYI

Ocak ayinda, Orta Ocak ayinda, bir énceki ;

Dogu tlkelerine hali g yilin ayni ayina gére el
ihracati %6,1, Amerika | halisiihracati %37,6,
ulkelerine %44,3, AB | makine halisi ihracati
ulkelerineise %5 artis | %19 tfte hali ihracati

gosterdi. ise %36 artt.
IHRACATIMIZIN EN ULKELERE GORE 2020 OCAK AYI IHRACATI

Suudi
Arabistan

- FAZLA ARTTIGI ULKE

B3|

Malezya

%67,7

y ingiltere
Almanya
2019 yilinda en fazla hali
ihracatlnln yapildigi ilk 20

Ulke arasinda Malezya'ya

ihracat %67,7 artarken,
Israil'e ihracat %34.

Amerika'ya ise

%32 arttl

BAZI ALT URUN
GRUPLARININ
2020 OCAK AV
IHRACATI

MAKINE HALILARI

189,5 milyons

TUFTE HALILAR
B 28,2 nilyon s

EL HALISI

] 3,9 milyon $
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ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON iHRACATCI BIRLIKLERI (ITKIB)

Adres: Dis Ticaret Kompleksi B-Blok Cobancesme Mevkii Sanayi Cad. Yenibosna / istanbul
Telefon: 0212 454 02 00 Faks: 0212454 0201 e-mail: info@itkib.org.tr Web: www.itkib.org.tr

TORKIYE IHRACATCILAR MECLISI (TiM)

Adres: Dis Ticaret Kompleksi Cobangesme Mevkii
Sanayi Cd. B Blok Kat: 9 P.K 34196 Yenibosna-istanbul
Tel: 0212 454 0490 / 454 0491

Faks: 0212 454 04 13 / 454 04 83
e-mail: tim@tim.org.tr

Web: www.tim.org.tr

IHRACATCI BIRLIKLERI

TICARET BAKANLIGI

Adres: Dumlupinar Bulvari No: 151

Eskisehir Yolu 9. Km 06800 Cankaya/ANKARA
Bakanlik Santrali: + 90 312 449 10 00
Bakanlik Genel Evrak Fax: +90 312 449 18 18
Web: www.gtb.gov.tr

Akdeniz ihracatg Birlikleri (AKiB) Dogu Anadolu ihracatgilar Giineydogu Anadolu ihracatc Karadeniz ihracati
Tel: 0324 32537 37 Birligi (DAIB) Birlikleri (GAIB) Birlikleri (KiB)
Faks: 03243254142 Tel: 0442214 11 85-86 Tel: 03422110500 Tel: 0454 216 24 26
e-posta: akib@akib.org.tr Faks: 0442214 11 89-90 Faks: 03422110509 Faks: 0454 216 48 42
Web: www.akib.org.tr e-posta: daibarge@daib.org.tr e-posta: gaibevrak@gaib.org.tr e-posta: kib@kib.org.tr
Web: www.daib.org.tr Web: www.gaib.org.tr Web: www.kib.org.tr
Bati Akdeniz ihracatgilar
Birligi (BAIB) Dogu Karadeniz ihracatgilar istanbul Maden ve Metaller Orta Anadolu ihracatg
Tel: 0242 31180 00 Birligi (DKiB) ihracatgi Birlikleri (IMMiB) Birlikleri (OAiB)
Faks: 02423117900 Tel: 04623261601 Tel: 0212 454 00 00 Tel: 0312 447 27 40
e-mail: baib@baib.gov.tr Faks: 0462 326 94 01 - 02 Faks: 0212454 00 01 Faks: 0312 446 96 05
Web: www.baib.gov.tr e-posta: dkib@dkib.org.tr e-posta: immib@immib.org.tr e-posta: oaibwebmaster@oaib.org.tr
Web: www.dkib.org.tr Web: www.immib.org.tr Web: www.oaib.org.tr
Denizli ihracatgilar
Birligi (DENiB) Ege ihracatgi Birlikleri (EiB) istanbul ihracatgi Birlikleri (iiB) Uludag ihracatg Birlikleri (UiB)
Tel: 0258 274 66 88 Tel: 02324886000 Tel: 0212 454 05 00 Tel: 02242191000
Faks: 0258 274 72 22-62 Faks: 023248861 00 Faks: 02124540501 Faks: 02242191090
e-posta: denib@denib.gov.tr e-posta: eib@egebirlik.org.tr e-posta: iib@iib.org.tr e-posta: uludag@uib.org.tr
Web: www.denib.gov.tr Web: www.egebirlik.org.tr Web: www.iib.org.tr Web: www.uib.org.tr
Ayakkabi Yan Sanayicileri Laleli Sanayici ve is Adamlari Tiirkiye Ev Tekstili Sanayicileri Tiirkiye Ayakkabi Sektorii Aragtirma
Dernegi (AYSAD) Dernegi (LASIAD) ve is Adamlari Dernegi (TETSIAD) Gelistirme ve Egitim Vakfi (TASEV)
Tel: 0212549 36 12 Tel: 02125169052 - 53 Tel: 0212 292 04 04 (pbx) Tel: 02124705153
Web: www.aysad.org Web: www.lasiad.org.tr Web: www.tetsiad.org Web: www.tasev.org.tr
. L. . . . L. Tiirkiye Giyim Sanayicileri Dernegi (TGSD)
Bayrampasa Tekstilci ve Sanayici Merter Sanayici ve Is Adamlan Tiirkiye Denim Sanayici ve Tel: 0212 639 76 56
is Adamlar Dernegi (BATIAD) Dernegi (MESIAD) is Adamlar Dernegi (DENIMDER) Web: www.tgsd.org.tr
Tel: 02126139723 Tel: 0212 643 47 22 Tel: 02124747530
Web: www.batiad.org.tr Web: www.mesiad.org.tr Web: www.denimder.org.tr Tiirkiye Deri Vakfi (TURDEV)

Tel: 0212558 23 02

Birlesmig Markalar Dernegi (BMD) Moda Tasarimcilari Tiim i¢ Giyim Sanayiciler Web: www.turdev.org
Tel: 0212 329 82 00' Dernegi (MTD) Dernegi (TiGSAD) Tiirkiye Deri Sanayicileri Dernegi (TDSD)
Web: www.birlesmismarkalar.org.tr Tel: 0212 296 90 45 Tel: 021243865 15 Tel: 0 216 394 07 40-41
Web: www.mtd.org.tr Web: www.tigsad.org Web: www.tdsd.orgtr
Corap Sanayicileri Dernegi (CSD)
Tel: 02124383208 Osmanbey Tekstilci Tiirkiye Ayakkabi Sanayicileri Tiirkiye Triko Sanayicileri
Web: www.csd.org.tr is Adamlan Dernegi (OTiAD) Dernegi (TASD) Dernegi (TRISAD)
Tel: 02122319285 Tel: 02125497171 Tel: 0212 438 06 60
iHKIB Egitim Vakfi Web: www.otiad.org.tr Web: www.tasd.com.tr Web: www.trisad.org
Tel: 0212 454 91 65-66 " . s . A 5 Tiirkiye Tekstil Terbiye Sanayicileri
Web: www.ihkibev.org.tr Orme Sanayicileri Dernegi (ORSAD) Tiirk Deri Konfeksiyonculan Dernegi (TTTSD)
Tel: 02126376805 Dernegi (TDKD) Tel: 0282 758 3564
Kiirk Sanayicileri ve is Adamlar Web: www.orsad.org.tr Tel: 0212 665 27 47 Web: www.tttsd.org.tr
Dernegi (KSIAD) Web: www.tdkd.org.tr .
Tel: 021241582 32 Saraciye Sanayicileri Dernegi (SSD) Tiirk Tekstil Vakfi (TUTEV)
Web: www.ksiad.com Tel: 02125433907 Tiirkiye Tekstil, Hazir Giyim, Tel: 0212227 06 05 . .
. . . . Web: www.turktekstilvakfi.com
Web: www.saraciye.org.tr Deri Sanayi Teknoloji
Konfeksiyon Yan Sanayicileri ve Tasarim Arastirma Zeytinburnu Tekstil Sanayici ve
Dernegi (KYSD) Tescilli Markalar Dernegi (TMD) Gelistirme Vakfi (TARGEV) is Adamlari Dernegi (ZETSIAD)
Tel: 02124381296 -97 Tel: 021224569 29 Tel: 02324886123 Tel: 02124834000
KWeb: www.kysd.org.tr Web: www.tescillimarkalar.org.tr Web: www.targev.org.tr Web: www.zetsiad.org.tr j
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