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GUNDEM

HAZIR GIYiM VE TEKSTIL SEKTOR
AMERIKA'YA IHRACATTA ONCO OLACAK

ABD Ticaret Bakani Wilbur Ross

ile yapilan toplantida, iHKiB ve
ITHIB, iki lilke arasinda Tercihli
Ticaret Anlagsmasi imzalanmasi
durumunda, Tiirkiye’nin ABD’nin
tekstil ve hazir giyim sektorii icin en
onemli pazar olacagina vurgu yapti.

BD Ticaret Bakani Wilbur
A Ross ve beraberindeki heyet,

Tirkiye ile ABD arasinda

yeniden sekillenen ticari
iliskilere dair yol haritasi ¢cimek lizere
6-11 Eylul tarihleri arasinda Turkiye'ye
ziyarette bulundu. T.C. Ticaret
Bakani Ruhsar Pekcan ve 6zel sektor
temsilcileri ile bir araya gelen Bakan
Ross, Cin-ABD ticaret savaslari ve
Tirkiye-ABD ticaret hacmini 100 milyar
dolara ¢cikarma hedefi dogrultusunda
cesitli gorismeler gerceklestirdi.

Bes glinliik ziyaretin ana konusu
Tirkiye Cumhurbaskani Recep Tayyip
Erdogan ve ABD Baskani Donald
Trump’in belirledigi 100 milyar
dolarlik ticaret hacmine ulasmak
icin atilacak adimlar ve yol haritasi
oldu. Bu baglamda, ABD tarafinin
ozellikle Gizerinde durdugu ve yapilan
calismalarin da teyit ettigi bazi alanlar
oncelikli sektorler olarak belirlendi.
Tekstil, hazir giyim, mobilya, mermer,

otomotiv, otomotiv yan sanayi,
muicevherat, sivil havacilik, cimento,
kimya, makine ve lojistik sektorleri

ikili ticaret hacminin artirllmasinda en
oncelikli sektorler olarak belirlenirken,
bunlar iginde tekstil ve hazir giyim lider
sektor olarak 6n planu cikt.

Boylece 1980 ve 1990’1 yillar
boyunca, Tiirkiye’de liretimin ve
ihracatin lokomotif sektorleri olan
tekstil ve hazir giyim, bir kez daha
kurtarici olarak 6n plana ¢ikiyor. 80 ve
90’larda oldugu gibi Turkiye’nin ihracat
yukunu sirtlayacak olan iki sektor,
teknik altyapisi, kalitesi ve kapasitesi ile
100 milyar dolar ihracat hedefinde en
fazla destegi sunacak.

Diger yandan ABD’nin Cin’e
uygulama karari aldig1 ek vergiler
icinde tekstil ve hazir giyim
sektorlerinin de yer almasi, ABD
adina bu iki sektoriin 6nemini daha
da artiriyor. Tiirkiye ise diinyanin en
buyuk tekstil ve hazir giyim ithalatgisi




konumunda bulunan ABD’ye ihracatini
artirmak i¢in 6nlerine konulan bu
firsati en iyi sekilde degerlendirmek
icin temas ve calismalarina basladi.
Bu baglamda tekstil ve hazir giyim
sektori, Bakan Ross ile bir araya
gelerek, neler yapilmasi gerektigi
konusunu masaya yatirdi.

“TERCIHLI TICARET
ANLASMASI” HEDEFE VARMAYI
KOLAYLASTIRACAK

Karsilikl ekonomik iliskilerin
dahaileriye tasinmasi yoniinde
gerceklestirilen gérismeler
kapsaminda Bakan Ross, ABD Ankara
Buytikelcisi David M. Satterfiel, ABD
istanbul Baskonsolosu Ticaret Atesesi
John Coronado, istanbul Hazir Giyim
ve Konfeksiyon ihracatcilari Birligi
(IHKIB) Baskani Mustafa Giiltepe,
istanbul Tekstil ve Hammaddeleri
ihracatcilari Birligi (ITHIB) Baskani
Ahmet Oksliz ve Adana Sanayi

Odasli Baskan Yardimcisi Biilent

Baser ile 8 Eyliil tarihinde, Ciragan
Palace Kempinski’de bir araya geldi.
Gorlismede Tlrkiye ile ABD arasindaki
100 milyar dolarlik dis ticaret hedefine
yonelik gerceklestirilmesi planlanan is
birligi imkanlari degerlendirildi.

Ana glindem maddesini, iki tilke
arasinda yapilabilecek “Tercihli Ticaret
Anlagmasi”nin olusturdugu toplantiya,
Turkiye hazir giyim ve tekstil
sektorinun biyukligini yansitan
verilerin paylasilmasiyla baslandi.
Toplantida, Tiirkiye hazir giyim ve
tekstil sektorlerinin diger tlkeler ile
rekabette; sahip oldugu entegre Uiretim
altyapisi, guigli yan sanayi varligi,
hizli olusu, lojistik konusunda sahip
oldugu esneklikler, tiriin gelistirmede
sahip oldugu cok yonlulik ve
kalite gibi unsurlar sayesinde 6nde
olduguna vurgu yapildi. Tirkiye’nin
sahip oldugu geng ve sirdirdlebilir
is glict sayesinde herhangi bir 6lcek
problemi yasamadigi aktarilirken;
sosyal sorumluluk, seffaflik, etik
ticaret ve geri donistirilebilir Griin
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iILAVE GUMRUK VERGILERI
SONRASI MENSE SAPMASI
OLUSABILIR
Bakan Ross’un “Turkiye olarak,
ABD’li markalarin tirtin ihtiyacini
karsilayabilecek kapasitede misiniz?”
sorusuna Baskan Gliltepe, kendilerine
sektorliin mevcut durumunu
anlatan ve kapasite aritimiigin
gereken yeni yatinmlara iligkin bir
rapor sunabileceklerini aktararak,
“Oniimiizdeki 5-7 yil icinde tekstil
ve hazir giyimde yillik ylizde 20
biiylime yakalayabiliriz. ABD’ye 5
milyar dolar ihracat yapabilecegimizi
hesapliyoruz. Cin ile olan ticaret savaslan
neticesinde ABD pazarinda olusacak
firsatlan dlistindtglimizde bu 5 milyar
dolar olan ihracat potansiyelini tekstil,
hazir giyim ve hali seklinde sektorleri
bitlinsel olarak ele aldigimizda rahatlikla
10 milyar dolara ¢ikarma kabiliyetimiz
var” seklinde cevap verdi.

Toplantida, ABD’nin Cin’e,
hazir giyim ve tekstil sektorlerinde
getirilmesi 6ngorilen yizde 25’e
yakin ilave glimriik vergilerinin olasi
sonuglari da konusuldu ve ortaya
¢ikabilecek sorunlara deginildi.
Baskan Ahmet Oksiiz konuyla alakali
olarak, bu durumun mense sapmasi
problemini dogurabilecegini belirterek,
“ABD’nin en blyik tekstil ve hazir
giyim tedarikgileri arasinda yer alan
Vietnam, Endonezya, Pakistan ve
Kambogya lilkeleriyle Cin’in Serbest
Ticaret Anlasmasi bulunuyor;
dolayisiyla Cin’e getirilecek ilave
glmriik vergileriyle bu lilkelere mense
sapmasi olabilir, Cinli treticiler,
Urtinlerini bu ulkelere kaydirabilir.
Ancak Turkiye ile imzalanacak Tercihli
Ticaret Anlasmasi ile Tirkiye, ABD’nin
ihtiya¢ duydugu tekstil tedarikini
rahatlikla saglayabilir” dedi.

Toplantida, Turkiye ile olasi bir
Tercihli Ticaret Anlasmasi imzalanmasi

TURKIYE HAZIR
GiYiM VE TEKSTIL
SEKTORU

Diinyanin

Tiirkiye’nin

2.

ihracatgisi

........
28

MILYAR DOLAR
Sektoriin

ll?h ﬂ?h
2

MILYON

dcaret ve geri donistart SEKTORUN ALDIGI PAY

lizerinde hassasiyetle durdugu Dijnya AB ABD
basliklara da buyuk bir titizlikle islerlik pazanndan pazarmdan pazarmdan

kazandinldiginin alti ¢izildi. “Made in .
0/03’3 0/012’8 0/01,6 MILYAR DOLAR

Turkey” etiketinin 6zellikle havlu ve 1 A=nl
bornoz gibi Tiirk tekstil ve hazir giyim Uretim degeri
tekstil Grtinlerindeki saglamis oldugu

pozitif etki de detayli sekilde paylasildi.
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Toplantida, ABD ve
Tiirkiye dis ticaretinde,
sektorlerin rekabetci
degil, birbirini
tamamlayici sektorler
oldugu, dolayisiyla
kazan - kazan iliskisi
icerisinde, birbirlerini
destekleyecegi
belirtildi.
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durumunda, Turkiye’nin Cin’e alternatif
bir glic oldugu vurgulandi. Tekstil ve
hazir giyim sektérlerinde ABD ve Tirkiye
dis ticaretinde, sektorlerin rekabetgi
degil, birbirini tamamlayici sektorler
oldugu, dolayisiyla kazan - kazan iligkisi
icerisinde, birbirlerini destekleyecegi
belirtildi. Turkiye’nin tekstil ve hazir
giyim sektoriinde, diinyanin blyiik

alim gruplari arasinda yer alan
markalarin en 6nemli tedarikgilerinden
biri oldugu ifade edildi ve sektdriin
ABD’li alim gruplarinin da taleplerini
karsilayabilecek kapasitede olduguna
dikkat cekildi.

MUSTAFA GULTEPE

“ABD ILE TICARETTE ONCU
SEKTORUZ”

ABD’nin, AB’nin ardindan diinyanin

en buylk hazir giyim ve tekstil pazari
oldugunu belirten Gultepe, Tlrkiye’nin
AB’nin en buytk ikinci tedarikgisiyken,
116 milyar dolarlik ABD pazarinda ise
14. sirada olduguna dikkat cekti ve
devam etti: “ABD, 103 milyar dolarlik bir
pazar. Oysa bizim bu llkeye 2018’deki
ihracatimiz sadece 600 milyon dolar.
Tekstilin 357 milyon dolarlik ihracati
ile birlikte 1 milyar dolar sinirina
yaklasiyoruz. Bu rakamlar, diinyanin
en 6nemli birkag tedarikgisinden biri
olan Tirkiye icin cok duisiik. Hem
kaliteli Giretim anlayisimiz hem lojistik
avantajimiz hem de teknik altyapi

ve donanimizla ¢ok daha iyisini
yapabilecegimizi biliyoruz. iki lilke
arasindaki yeni ticari hedefler de bunun
icin bir firsat” dedi.

iki tilke arasindaki 100 milyar
dolarlik ticari hedefe en buylk katkinin
hazir giyim ve tekstilden gelecegine
vurgu yapan Giiltepe, “Tiirkiye’nin
ABD’ye 50 milyar dolarlik ihracatinda
en avantajli sektor, hazir giyim ve
tekstil. Zaten ABD ile ticarette en 6ncii
sektdr olmak zorundayiz. iki iilke siyasi
otoritelerinin de destegini alabilirsek,
ABD’ye ihracatimizi kisa vadede
3 milyar dolara gikarabiliriz. Orta
vadede ise 5 milyar dolarlik bir ihracat
hacmine ulasmamizin éniinde higbir
engel yok. ABD’ye 50 milyar dolarlik
ihracat hedefinin asgari ylizde 10’una
hazir giyim ve tekstil olarak bizimza
atabiliriz” seklinde konustu.

AHMET OKSUZ

“IHRACATIMIZI 5 MILYAR DOLARA
CIKARABILIRIz”

100 milyar dolar dis ticaret hedefi
kapsaminda o6ncelikli sektorlerin
basinda yer alan tekstil sektorii adina
konusma yapan Ahmet Oksiiz, ilk
olarak, Turkiye tekstil ve hazir giyim
sektorlerinin ABD pazarindan aldigi
payin cok distik olduguna dikkat cekti
ve bu durumun gerek sektorlerimizin
diinya pazarindaki giiclinli gerekse ABD
ile tekstil ve hazir giyim dis ticaretinde
sektorlin potansiyelini ortaya
koydugunu dile getirdi.

ABD ile Turkiye arasinda
gerceklestirilmesi planlanan 100 milyar
dolarlik ihracat hedefine ulasmak
icin yeni bir bakis agisi ve vizyon
olusturulmasi gerektigini belirten
Okstiz, “Turkiye’nin ABD’ye ihracatindan
sektorlerimiz yiizde 20 pay aliyor. ABD
ile potansiyelimizin farkindayiz. Ortaya
koydugumuz rakamlar da gosteriyor
ki, sektoriimiiziin bir kapasite sorunu
bulunmuyor. iki lilke arasinda ‘Tercihli
Ticaret Anlasmasi’ imzalanmasi
durumunda ticari iligkilerimizin hizla
artacagina inaniyoruz. Boylesi bir
anlasmanin imzalanmasiyla, Turkiye
ve ABD arasindaki 100 milyar dolar
degerindeki dis ticaret hacmi hedefine
en blylik katkiyr sektorlerimizin
verecegine stiphem yok. Hazir giyim
sektori ile birlikte toplamda ABD’ye
ihracatimizi 5 milyar dolara rahatlikla
cikarabilecegimizi sdyleyebilirim” dedi.
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ABD PAZARI, SEKTORUN REKABET GUCUNU
ARTIRMADA SICRAMA TAHTASI OLACAK

TiM ev sahipliginde
gerceklestirilen “ABD Pazari
Calisma Toplantisi”, Ticaret
Bakan Yardimcisi Riza

Tuna Turagay’in katilimi

ile gerceklesti. Toplantida
goriislerini aciklayan iTHIB
Baskani Ahmet Oksiiz,
Turkiye’nin 100 milyar dolarlik
ihracat hedefinde tekstil ve
ham maddeleri sektoriiniin
en oncelikli sektor olarak
belirlendigine dikkat ¢ekti.

irkiye ihracatgilar Meclisi’nin
T (TiM) ev sahipliginde, 27

Agustos Sali glinli diizenlenen

“ABD Pazari Calisma
Toplantisi”, Ticaret Bakan Yardimcisi
Riza Tuna Turagay, istanbul Tekstil
ve Hammaddeleri ihracatcilar Birligi
(ITHIB) Yénetim Kurulu Baskani Ahmet
Okstiz, Yénetim Kurulu Oyeleri ve tekstil
sektoriiniin 6nde gelen isimlerinin
katilimi ile gergeklesti.

Toplantida ABD ve Cin’in birbirine
uygulayacag ilave vergi ve 6nlemlerin
lilkemiz ekonomisine yansimalari
konusunda bilgi alisverisi yapilirken, ABD
pazarinda etkin olabilecegimiz konular
ve sektorler lizerine calismalar yapildi.

“EK VERGILER SEKTORUN
REKABET GUCUNU ARTIRACAK”
Tirkiye’nin 100 milyar dolar dis ticaret
hedefine yonelik olarak, tekstil ve
ham maddeleri sektoriiniin goris ve
onerilerini paylasan Baskan Ahmet
Okstiz, yaptigl konusmada “ABD,
diinyanin en biiylk tekstil ve ham
maddeleri ithalatgisi. En blyiik
tedarikgilerinin basinda ise 13 milyar
dolar ile Cin geliyor. Turkiye ise ABD’nin

tekstil ve ham maddeleri ithalatinda
sekizinci sirada yer aliyor.

ABD tarafindan Cin menseli tekstil ve
ham maddeleri Griinlerinin ¢cok biytik bir
kismina uygulanacak olan yiizde 25 ilave
glimriik vergileri; Turkiye’nin ABD’ye
tekstil ve ham maddeleri ihracatini
artirmak icin 6nemli bir firsat” dedi.

ABD’nin uygulayacag ek vergilerin,
Tiirk tekstil Grtinlerinin ABD hazir
giyim pazarindaki sansini ve rekabet
gliclinii daha da artiracagini vurgulayan
Bagkan Oksiiz, “Katildigimiz ABD
fuarlarinda gordiglimiz ilgi, yaptigimiz
is birlikleri ve simdiden artan siparis
miktarlari, onimuzdeki donemde
¢ok daha basarili bir performans
sergileyecegimizin, ABD’deki yerimizi
daha da saglamlastiracagimizin nemli
gostergeleri” dedi ve Turk tekstil
sektoriinlin pazara girisini kolaylastirmak
adina alternatif calismalara hiz
kazandirdiklarini sézlerine ekledi.

Tuirk tekstil sektoriintin 2019 hedefiolan
11 milyar dolarlik ihracatin {izerine cikmak
icin ABD pazarinin kilit unsur niteliginde
oldugunun altini cizen Oksiiz, bu konuda
iki Glke arasinda tercihli ticaret anlasmasi
yapilmasi gerektigine dikkat gekti.
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tirkiye Thracatcilar Meclisi
(TiM) ve Kiigiik ve Orta Olcekli
isletmeleri Gelistirme ve
Destekleme Dairesi Bagkanligi
(KOSGEB) arasinda baslatilan “Yurtdisi
Pazar Destek Programi” is birligi icin
imzalar, 14 Eylil Cumartesi glindi atild1.

Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan ile
Sanayi ve Teknoloji Bakani Mustafa
Varank’in tesrifiyle Dis Ticaret
Kompleksi'nde gerceklestirilen protokoliin
imza térenine istanbul Hazir Giyim ve
Konfeksiyon ihracatcilar Birligi (IHKIB)
Yonetim Kurulu Baskani Mustafa Gliltepe,
istanbul Tekstil ve Hammaddeleri
ihracatcilari Birligi (ITHIB) Yonetim Kurulu
Baskani Ahmet Oksiiz, istanbul Deri ve
Deri Mamulleri ihracatcilar Birligi (iDMIB)
Yonetim Kurulu Baskani Mustafa Senocak
ve diger birliklerin baskanlar katildi.

TiM Baskani ismail Giille ile KOSGEB
Bagkani Cevahir Uzkurt'un imzaladigi “TIM-
KOSGEB ihracatta ilk Adim Seferberligi
ishirligi Protokolii” ile ihracat yapan ve
ihracata baslayacak olan KOBP’lere 300 bin
liraya kadar destek saglanacak.

TIM VE KOSGEB “IHRACATTA ILK ADIM
SEFERBERLIGI” ICIN IMZALARI ATTI

Program kapsaminda KOB/’lere,
yazilim ve donanim giderleri desteg;,
tanitim giderleri destegi, yurt disi fuar ve
seyahat giderleri destegi, personel gideri
destegi, test, analiz ve belgelendirmeye
yonelik destek ve hizmet alimi giderleri
destegi olmak izere alti farkli kalemde
destek saglanacak.

KOBI’ler, 16 Eyliil Pazartesi giiniinden
itibaren, KOSGEB’in internet sitesi veya
e-devlet lizerinden programa basvuru
yapabilecekler.

ISMAIL GULLE
“3,5 MILYON KOBi’Yi iIHRACATA
KATMAK iSTIYORUZ”
Torende yaptigl konusmada, ihracatin
Tiirkiye ekonomisi icin 6nemine dikkat
ceken TiM Bagkani Iismail Giille, KOBI’lere
destek vermenin ekonomi igin stratejik
mahiyette oldugunu soyledi.

2019’un ilk sekiz ayinda 12 bin
firmanin ihracat yapmaya basladigini
kaydeden Baskan Gilille, “Bu firmalar,
2,2 milyar dolar ihracata imza attilar.
Koklu firmalarimiz ile birlikte, ihracata



baslayan KOBI’lerimiz, gectigimiz yil 168
milyar dolar olan ihracatimizi, Agustos
ayinda 12 aylik periyotta 180 milyar
dolara tasimayi basardi” dedi.

Giille, 3,5 milyon KOBP’'nin ihracata
katilmasinin TiM olarak en biiyiik hedefleri
oldugunu ifade etti.

“KOBI’LER iGiN DUNYA PAZARLARINI
ERIiSILIR KILACAGIZ”

imzalanan protokolle KOB/’leri ihracata
6zendirmeyi hedeflediklerini belirten
Baskan Ismail Giille, yiiriitecekleri
mentorliik ve egitim programlari ile
KOBV'ler icin diinya pazarlarini erisilir
kilacaklarini aktardi.

“TiM ve KOSGEB olarak giiclerimizi
birlestirerek, firmalarimiza egitim ve
danismanlik hizmeti verecek, en dogru
Uriinle en dogru pazarda yer almalarini
saglayacagiz” diyen Giille, egitimi basari ile
tamamlayan firmalara “Dis Ticaret Egitimi
Katilim Sertifikasi” verilecegini sdyledi.

MUSTAFA VARANK

“300 BIN LIRALIK DESTEGIN %70’i
GERi ODEMESIZ OLACAK”

Torende yaptigl konusmada daha fazla
Uretim ve ihracata ihtiya¢ oldugunu
sdyleyen Sanayi ve Teknoloji Bakani
Mustafa Varank, Yurtdisi Pazar Destek
Programi ile KOBI’lere daha fazla katki
saglayacaklarini belirtti ve “Protokolii
imzalanan bu destek programinin asil
amaci, KOBP’lerin ihracattaki payini,
ylizde 60’lara gikarmaktir” dedi.

Varank, devreye aldiklari Yurtdisi Pazar
Destek Programi ile ihracata yonelen
KOB?'lere verecekleri 300 bin liralik destegin
% 70’inin geri ddemesiz olacagini séyledi
ve soyle devam etti: “300 bin lira destek
almaya hak kazanan bir KOBi’miz, bunun
sadece 90 bin lirasint KOSGEB’e geri
Odeyecek. Proje bazli olarak hayata gececek
programin destek sliresi alti aydan 24 aya
kadar siirebilecek. KOBP’lerin {iriinlerini
tanitmak tizere yapacaklari reklamlari ve
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e-ticaret platformlarindaki harcamalarini
100 bin liraya kadar biz karsilayacagiz.”

RUHSAR PEKCAN

%70 MILYAR DOLARLIK iHTiYAG
KREDISi VERMEYi HEDEFLIYORUZ”
Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan ise,
“Bu sene KOBI’lere 1,7 milyar dolar
ihracat destegi verdik. Biitgemiz

ise 3,7 milyar dolar. Duyurular
yapiyoruz, desteklerimizi anlatiyoruz.
Melek yatinmcilarla girisimcileri
birlestirmek lizere bir web platformu
gerceklestirmeyi planliyoruz. Ayrica
esnafi daihracatci yapmak tlizere
mevzuatta da degisiklik yapmaya
calisiyoruz” dedi.

Eximbank’in KOB/’lere ydnelik
desteklerini artirdigini vurgulayan
Pekcan, bu sene 48,4 milyar dolarlik bir
ihracat kredisi vermeyi planladiklarini,
asil hedefin ise 70 milyar dolar
oldugunu soyledi.

Bakan Pekcan, “Tiirkiye, KOBI
agirlikli bir ekonomi. istihdamin yiizde
74U, Gretilen katma degerin ylizde
54’Uinii ve ihracatin da yiizde 56’sini
KOB?’ler olusturuyor. Dogrudan ihracatci
olan KOB/’lerimiz daha diisiik teknoloji
yogunluklu ihracat yapiyorlar” dedi.

CEVAHIR UZKURT

“KOSGEB OLARAK SON DONEMDE
ONEMLi UYGULAMALARI
YURURLUGE KOYDUK?”

KOSGEB Baskani Cevahir Uzkurt ise,
son zamanlarda hayata gegirdikleri
uygulamalarla ihracati artirma ve yurt
disi pazarlarina agilma noktasinda
onemli kademeler kaydettiklerini
soyleyerek, “Bundan sonra da KOSGEB
olarak KOB/’lerin 6l¢egini biyitmek,
dijitallesmesini saglama ve teknoloji
ile katma degerli Griinler liretmeye
doniik biitiin calismalarinda her
zaman destekgisi olacagiz” diyerek
sozlerini tamamladi.

Protokol ile KOBi’lere

300 BIN TL

kredi destegi
verilecek.

KOBi’lere verilecek
300 bin liralik destegin

%70’

geri 6demesiz olacak.

12

BIN
ilk sekiz ayda ihracat
yapmaya baslayan yeni
firma sayisi




iTKiB’DEN

TiM DELEGELER CALISTAYPNDA
SEKTORLERIN SORUNLARI DILE GETIRILD

Tiirkiye ihracatcilar Meclisi’nin

ev sahipliginde iigiincii kez
gerceklestirilen “TiM Delegeler
Calistayr”, sektorlerin sorunlarina
IStk tuttu. Yogun katilimla gecen
calistayda iHKIB, iTHIB ve IDMiB
de sektorlerinin sorunlarina
¢oziim aradi.

tirkiye Ihracatcilar Meclisi’nin
T (Tim), 83 bin ihracatgisini

temsil eden Tiirkiye’nin farkli

bolgelerinden 450 delegesi,
istanbul’da iigiincii kez bir araya geldi. TIM
Baskani ismail Giille’nin ev sahipliginde
14 Eyliil Cumartesi giinii yapilan 3. TiM
Delegeler Calistayi, ayni giin diizenlenen
TIM-KOSGEB isbirligi Protokolli imza
Toreni’nin hemen ardindan gergeklesti.
Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan ve Sanayi
ve Teknoloji Bakani Mustafa Varank’in da
katiim sagladigi toplantida, sektorlerin
sorunlari dinlendi.

Birlik baskanlarinin sektorler adina
sorunlari dile getirip ¢6zim onerilerini
paylastigi calistayda, Istanbul Hazir Giyim
ve Konfeksiyon ihracatcilar Birligi (IHKIB)
Yonetim Kurulu Baskani Mustafa Gltepe,
istanbul Tekstil ve Hammaddeleri
ihracatcilari Birligi (ITHIB) Yonetim Kurulu
Baskani Ahmet Oksiiz ve istanbul Deri ve
Deri Mamulleri ihracatcilan Birligi (IDMIB)
Yonetim Kurulu Baskani Mustafa Senocak
da tekstil ve konfeksiyon sektorlerinin
taleplerini dile getirdi.

Yogun katilimin yasandig TIM
Delegeler Calistayr’nda ihracatgilar
sorunlarini dile getirirken, hiikiimet
yetkilileri de projeksiyonlarini ve ihracatgi
firmalardan beklentilerini paylasti.

iHKIB BASKANI MUSTAFA GULTEPE
“MAKINELERIN TASINMASI iCiN
VERILEN SURE UZATILMALI”
Konusmasina TiM ile KOSGEB arasinda
gerceklestirilen is birligi protokoliiniin
lilkemiz ve ekonomimiz adina ok
onemli bir gelisme oldugunu ve hayirli
olmasini dileyerek baslayan iHKIB
Baskani Mustafa Giiltepe, konusmasina
sektoriin ¢6ziim bekledigi sorunlari
anlatarak devam etti.

Hazir giyim sektori icin yeni
yatirim tesviklerinde verilen siirelerin
yeterli olmadigini ve firmalar zor
durumda biraktigini dile getiren Baskan
Gultepe, hazir giyim sektdriine yonelik
kullanilmis makinelerin tasinmasi
seklindeki bu yatirim tesvikleri, sektérde
buylik bir memnuniyetle karsilandi.
Ancak makinelerin taginmasi igin verilen



sure yetersizdir ve bunun uzatilmasini
talep etmekteyiz” dedi.

IHKIB olarak sektoriin ileriye yénelik
rekabetgiliginin suirdiirebilmesi icin detayli
bir sekilde yeni nesil yatirim tesvikleri
calismasi yaptiklarini kaydeden Giiltepe,
sektoriin Uretim ve yatinmlarinda yol
haritasi niteligindeki bu calismanin,
en kisa suirede ilgili bakanliklara
iletilecegini ve sektoriin ileriye yonelik
rekabetini etkileyecek bu 6nerilerin
degerlendirilmesini talep ettiklerini soyledi.

“SEKTORUN IMAJIICIN

GUCUNE VURGU YAPILMASI
GEREKMEKTEDIR”

Hazir giyim ve konfeksiyon sektoriiniin
lilke Uretiminde, ihracatinda ve
istihdaminda en blytk paya sahip
sektorlerden ve diinyada da 6nde
gelen tedarikgilerinden biri oldugunu
animsatan Gliltepe, sektore dair
rakamlar paylasarak, sektoriin 6nci
roliine dikkat cekti.

Hazir giyim ve konfeksiyon sektoriiniin
yillik 17,6 milyar dolarlik ihracatla
diinyada besinci Avrupa’da ise iglincii
ihracatgli konumunda oldugunun altini
¢izen Glltepe, tim bunlara ragmen
sektériin ihracat Ana Plani ve 11. Kalkinma
Plan’nda yer almamasini Gzlintlyle
karsiladiklarini ifade ederek, “Ulkemizde
6nde ve 6ncii bir konumda olan
sektorimiiziin yurt icinde ve yurt disinda
olumlu imaji i¢in bakanliklarimizin,
soylemlerinde sektorin bu giiclini
vurgulamasini 6nemsemekte ve talep
etmekteyiz” dedi.

“ABD Ticaret Bakani ziyaretinde
sektorlimiiz agisindan saglanan
goriismeler icin Ticaret Bakanligimiza
tesekkir ediyoruz” diyen Baskan Giltepe,
hazir giyim sektori igin Gglincli buytk
pazar konumunda olan ingiltere ile Brexit
cercevesinde devam eden miizakerelerin
de hizli sekilde sonuglanmasini
beklediklerini ekledi.

Baskan Mustafa Giiltepe konusmasinin
sonunda numune ithalatinda yasanan
sorunlara deginerek, sézlerini tamamlad:
“Daha 6nce hizli kargo ile 22 Euro’ya kadar
glimriik vergisi muafiyetli numune ithalati
s6z konusuyken, bu sinir kaldirilmis olup,
son yapilan dlizenleme ile ticari nitelikte
olmayan gonderilerde, AB’den dogrudan
gelenlerigin ylizde 18, diger (ilkeler igin
ylizde 20 olmak lizere tek ve maktu
vergi uygulanmaktadir. Bu diizenleme
sonrasinda sektor firmalari, numunelerin
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guimriikte 12 giine kadar bekledigini ve
yuksek maliyetlerle ugrasmak zorunda
kaldiklarini belirtmektedir. Bu nedenle,
numuneye dayali hizli bir calisma
bicimine sahip sektériimiiz icin bu
sorunlarin giderilmesi sektériimiizce
talep edilmektedir.”

iTHIB BASKANI AHMET OKSUZz
“STA MUZAKERELERI
BASLAMADAN ONCE SEKTOR
KURULUSLARI iLE ISTISARE
EDILMELI”
Konusmasina tekstil ve ham maddeleri
sektorlerinin 6nemine deginerek
baslayan iTHIB Bagkani Ahmet Oksiiz,
sektorlerin dis ticaret fazlasi veren birkag
sektdrden biri olduguna dikkat gekti.
Tekstil ve hazir giyim sektorlerinin
Tirkiye’nin en biylk ikinci ihracatgisi
konumunda oldugunu hatirlatan
Oksliz, ihracatin sekillenmesinde
o6nemli nianslar olan serbest ticaret
anlasmalarinin sektorler icin Gnemine
degindi. “Tlrkiye’nin mizakereleri
devam eden ve girisimlerde bulunulan
olmak lizere 25 lilke ile serbest
ticaret anlasmasi (STA) goriismesi
bulunmaktadir. STA’larda henuiz diger
devletlerle muzakerelere baslanmadan
once sektorel gorisler alinmali” diyen
Okstiz, STAlara iliskin gorislerin
muizakereler basladiktan sonra
alindigina dikkat cekti ve devam etti:
“Tayland STA’si mUzakerelerinde 6.
tur, Japonya’da 17. tur, Endonezya’da
ise 3. tur goriismeler tamamlanmistir.
Vietnam ve Hindistan STA muizakereleri
icinse girisimler baslatilmistir.
Yurirlukteki STA'larin, sektorimiiz
6zelinde tekrar gbzden gecirilmesi
gerekmektedir. Urdiin, Tirkiye ile
STA’sini askiya almis; Tunus ve Fas bazi
tekstil ve hazir giyim triinlerini STA
kapsaminin disinda birakmistir.
Tirkiye’nin Gliney Kore ile
2013 yilinda imzaladig STA sonrasi
Tiirkiye’nin, Gliney Kore’ye tekstil
ve ham maddeleri ihracati 9 milyon
dolardan 14 milyon dolara gikarak,
yuzde 44°lik bir artis yasanmistir.
Gliney Kore’den tekstil ve ham
maddeleri ithalati ise 262 milyon
dolardan 432 milyon dolara ¢ikmistir.
Buradaki artis ise ylizde 65'tir. Bu lilkeye
tekstil ve ham maddeleri sektdriimiiziin
dis ticaret agig1 STA'dan sonra 253
milyon dolardan 418 milyon dolara
yikselmistir.”

iHKIB BASKANI
MUSTAFA GULTEPE

“|HKIB olarak sektoriin
rekabetgiliginin
siirduiriilebilmesi

icin yeni nesil

yatirim tesvikleri
calismasi yapiyoruz.
Bakanliklarimizdan

bu onerilerin
degerlendirilmesini
talep ediyoruz.”



iTKiB’DEN

ITHIB BASKANI AHMET OKSUZ
“Yatirim Tesvik

Mevzuaty, il yerine ilce ve
sektor bazli olarak ilcelerin
gelismislik diizeyi ve
ozellikle issizlik orani g6z
oniine alinarak yeniden
diizenlenmeli.”
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“TEKSTIL URUNLERININ YERLI MALI
ONCELIGINDEN YARARLANMASI
SAGLANMALIDIR”
Hikimetin yaptigl calismalar sonrasinda,
kamu alim ihalelerinde yerli mali teklif
edenlere teknoloji sanayi Grtinlerinde
ylizde 15 oraninda fiyat avantaji
saglanmasinin, sektorler adina ¢cok
onemli bir diizenleme oldugunu aktaran
Baskan Oksiiz, bu uygulamada tekstil
sektoriine sinirli 6lgekte yer verildigini
hatirlatarak, “3177 Uirlin grubunu iceren
‘Orta ve Yuksek Teknolojili Sanayi
Urlinleri Listesi’nde sektériimiize son
derece sinirli dlgekte yer verilmistir.
Ulkemizin gelecegi acisindan olduk¢a
onemli bir potansiyel tasiyan tekstil
Grlnleri ve fonksiyonel konfeksiyon
Urlnleri, Sanayi ve Teknoloji Bakanlig
tarafindan 6niimuzdeki donemde
olusturulacak listede yer almalidir” dedi.
“Diinyanin bircok yerinde 6zellikle
AB iilkelerinde uygulanmasina ragmen,
Turkiye’de kamu binalarinda, yurtlarda ve
otellerde anti bakteriyel, nefes alabilen,
yanmayan, burusmayan vb. gibi nitelikli
tekstil Griinlerinin kullanimi zorunlulugu
bulunmaktadir” diyen Oksiiz, bu
niteliklere sahip, 6zellikli tekstil Girlinlerinin
kullaniminin bakanlik tarafindan zorunlu
tutulmasi gerektigini vurguladi ve soyle
devam etti: “Getirilecek yasal mevzuat;
sektorlin de bu alandaki Giretiminin
artmasini saglayacak ve liretimi artirarak
firmalan istihdama tesvik edecek, bu
alandaki uzmanlasma orta vadede daha
fazla ihracat artisina imkan saglayacaktir.
Ayni zamanda bu zorunlulugun getirilmesi,
hali hazirda geleneksel tekstil tiretimi
gerceklestiren tekstil firmalarinin da
teknolojik dontstimiine katki saglayarak,
bu alanda liretim gergeklestirmelerini
tesvik edecektir”

“PAMUK URETIMINIiN ARTIRILMASI
TESViK EDILMELIDiR”

Pamukta disa bagimliligi azaltmanin
yolunun, tiretim tesvikinden gegtigini
ifade eden Baskan Ahmet Oksiiz, “Dis
ticaret agigimiz ve ekilebilir alanlarimizin
zenginligi g6z 6nline alindiginda, pamuk
Uretiminde artirlacak tesvik sistemi hem
dis ticaret agiginin azaltilmasina katki
saglayacak hem de ciftcilerin ekilebilir
tarim arazileri, tretimle degerlenecektir.
Pamuk uretiminin tesviki; tohumculuk
sektorl, tekstil sanayii, hazir giyim
sanayii, tarim sektori gibi bircok
sektorlimiizli olumlu etkileyecek;

ayni zamanda sektorimiiz kendi

ham maddesini treten sektor olarak,
uluslararasi alanda daha rekabetgi bir
yaplya kavusacaktir.

“DOGUDAKI DESTEKLER URETIME
KAZANDIRILMALIDIR”
Gliney Dogu ve Dogu Anadolu
bolgelerinde istikrarin gliclendirilmesi,
tersine go¢lin engellenmesi ve issizligin
ontine gegilebilmesiigin devletin
bolgede verdigi sosyal yardim ve
desteklerin Uretime kazandirilmasi
gerektigine vurgu yapan Okstiz, “Turkiye
Tekstil Sektér Kurulu olarak yaptigimiz
proje ile isverenler, vatandasimiza
verilen sosyal yardim haricindeki
maliyetleri Ustelenecek. Sosyal
yardimlar, yeni kurulacak isletmelerde
istihdam saglanacak personel icin
kullanilacak ve bu biitce liretime ve
istihdama kazandirilacak; boylece
hem devletimiz hem isverenler hem de
sosyal yardim alan vatandaslarimizin
fayda saglayabilecegi bir model hayata
gecirilecektir” dedi.

Ahmet Oksiiz, mevcut tesvik
sisteminin de glincellenmesi gerektigini
sozlerine ekledi.

“EMLAK VERGISi MUAFIYETININ
KAPSAMI GENiSLETILMELIDIR”
Konusmasinin sonunda emsal alana
iliskin yeni diizenleme gerekliligine ve
emlak vergisi muafiyetinin kapsaminin
genisletilmesine deginen Oksiiz, sézlerini
su sekilde tamamladi: “OSB’lerde
uygulanan emsalin minimum 1,5 olarak
yeniden diizenlenerek, daha 6nceden
oldugu gibi yardimci Unite ve sosyal donati
alanlarinin emsal alana dahil edilmemesi
talep edilmektedir.

OSB'leri; serbest bolgeler, endustri
bolgeleri, teknoloji gelistirme bolgeleri
ve sanayi sitelerinde faaliyet gdsteren
isletmelere uygulanan emlak vergisi ile
birlesme ve ayirma islemlerinde tahakkuk
eden vergi muafiyeti uygulamasi, bu
bolgeler disinda Uiretim yapan sanayi
sicil belgesine sahip tlim isletmeleri
kapsayacak sekilde genisletilmelidir.”

iDMIB BASKANI MUSTAFA SENOCAK
“TTM’LER YENIDEN
YAPILANDIRILMALI”

Konusmasina ihracatin 6nemine
deginerek baslayan IDMIB Baskani
Mustafa Senocak, bu baglamda TiM
ve KOSGEB arasinda gergeklestirilen



ihracat seferberliginin tilkenin ekonomik
gucuinl daha da artiracagini belirterek,
her iki kuruma da katkilarindan dolayi
tesekkiirlerini iletti.

Sektoriin taleplerine ve yasadiklar
problemlere yurt disi faaliyetlerinden
kaynaklanan sorunlardan baslayan
Baskan Senocak, bu baglamda kendileri
icin en kritik meselenin Tirk Ticaret
Merkezleri oldugunu belirtti ve soyle
devam etti: “Turk Ticaret Merkezlerinin
(TTM) yeniden yapilandirilmasi en
6nem verdigimiz konularin basinda
gelmektedir. ilgili merkezlerin ihracat
ne 6lclide artirdigina yonelik etki
analizlerinin yapilmasi elzemdir. Bu
merkezlerdeki firmalarin ihracat
artislarinin sektorel mi yoksa firmalarin
bu merkezlerdeki verimli calismalarindan
mi kaynaklandigi kesin degildir. Bu
konunun uizerinde hassasiyetle durulmasi
gerekmektedir ve gerekli bakanliklarin bu
isi takip etmesini rica etmekteyiz.”

“HEDEF ULKELERE DAIR AMAGLAR
SEKTOREL BAZDA BELIRLENMELI”
Ticaret heyetleri, UR-GE’ler, fuar
organizasyonlari, STK vb. etkinliklerin
konsolide edilmesi mevzusunun da
Uzerinde dikkatle durduklari bir baska
konu oldugunu aktaran Baskan Senocak,
“Tlrkiye’deki sivil toplum kuruluslarinin,
heyetlerin ayni lilkeye benzer
organizasyonlar diizenlemesi kaynak
israfina yol agmaktadir. Bunun 6niine
gecebilmek adina bu gruplarin tek bir ¢at
altinda toplanarak konsolide edilmesi
gerekmektedir” dedi.

Baskan Senocak, ihracat Master
Planr’nda, Ticaret Bakanlig’’nca
belirlenen 17 hedef lilkede, hedeflerin
sektorel bazli belirlenmesi gerektigine
vurgu yapti. Bu tilkelerde ticaret
ateselerine ek olarak Ulkeleri dahasi,
sektorleri iyi tantyan sektorel uzmanlarin
da atanmasi gerektiginin altini gizdi
ve ekledi: “Buna ek olarak bos ticaret
atasesi kadrolari da doldurulmalidir.
Ornek vermek gerekirse, deri ve deri
mamulleri sektori olarak ticaret heyeti
diizenleyecegimiz, hedef lilkelerimizden
biri olan Giliney Kore’de ticaret atasesi
bulunmamaktadir”

“Fuar ve diger yurt dis
organizasyonlariigin yurt disina
¢ikarilan ticari olmayan mallarda
diizenlenen EK-71 belgesinin
alinmasinda istanbul giimriigiinde
sorunlar yasanmaktadir” diyen Senocak,
bu durumun ithalat konusunda
firmalara sorunlar yasattigini sdyledi.

Bu sorunun ortadan kalkmasi igin
belgelere 43. Fasila 42.03.10°da oldugu
gibi “Tamir Amacli Olanlar Hari¢”
ibaresinin eklenmesi gerektigini aktaran
Senocak, Atatlirk Havalimanr’ndaki kargo
islemlerinde artik gimriikleme islemi
yapilamamasinin da asilmasi gereken bir
diger sorun olduguna dikkat cekti.
Baskan Senocak konusmasini
sektoriin kapasite kullanim oranlarinin
ylkseltilmesi icin desteklenmesi ve
sosyal uygunluk kriterlerine gore tiretim
yapamayan sektor kiimelerinin fiziki
yapilarinin iyilestirilmesi gerektigine
deginerek tamamlad.

Sanayi ve Teknoloji Bakani Mustafa Varank, toplanti éncesinde IDMIB ekibini kirmayip
deri ceket giydi. Bakan Varank’in deri ceket giymesi, ortamin keyiflenmesini sagladi.

iDMiB BASKANI MUSTAFA SENOCAK
“Sivil toplum orgiitleri ve
heyetlerinin ayni iilkeye
benzer organizasyonlar
diizenlemesi kaynak israfidir.
Bunun o6niine ge¢cmeliyiz.”
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YARININ MODA ENDUSTRISI

SURDURULEBILI

Tiirk hazir giyim ve tekstil sektorii,
EURATEX istanbul Kongresi ile

12. istanbul Moda Konferansi’nin
birlikte yiriitiildiigii organizasyon
vesilesiyle basin mensuplariyla

bir araya geldi ve sektordeki son
gelismeler hakkinda kamuoyunu
bilgilendirdi.

URATEX (Avrupa Giyim ve
E Tekstil Konfederasyonu)

istanbul Kongresiile 12.

istanbul Moda Konferansr’nin
ayni zamanda yapilacak olmasina
yonelik, istanbul Hazir Giyim ve
Konfeksiyon ihracatcilari Birligi (IHKIB)
Baskani Mustafa Giiltepe, istanbul Tekstil
ve Hammaddeleri ihracatcilari Birligi
(iTHIB) Bagkani Ahmet Oksiiz, Tiirkiye
Giyim Sanayicileri Dernegi (TGSD)
Baskani Hadi Karasu’nun katiliminda
basin toplantisi yapildi. 19 Eylil tarihinde
Ciragan Sarayr’nda diizenlenen basin
toplantisinda, istanbul’da ilk kez
gerceklestirilecek EURATEX Kongresi’nin
ve 12. istanbul Moda Konferansi’'nin
onemine vurgu yapildi.
Toplantinin agilis konusmasini yapan
Mustafa Gliltepe, diinya ticaretinde eksen
kaymalarinin yasandigi bu dénemde,
Avrupa’nin en biiyiik hazir giyim ve tekstil

RLIK ILE SEKILLENECEK

kuruluslarindan biri olan EURATEX’in
kongresine ev sahipligi yapmanin
dnemine deginirken; Ahmet Oksiiz

ise, strdirllebilirlik ve teknik tekstil
konularina agirlik verilmesi gerektigine
dikkat cekti ve “Tekstil ihracatinda
diinyanin en biiyik ilk bes tlkesinden
biri olabilmek icin suirdiiriilebilir Gretim,
etik ticaret, kurumsal sosyal sorumluluk
konularina daha fazla hassasiyet
gostermek ve projeler tiretmek
zorundayiz” dedi.

“Better Together/Birlikte Daha
Gucliiytuiz” sloganin ruhuna yakisir sekilde
EURATEX, IHKIB, ITHIB ve TTSiS ile is
birligine imza attiklarini séyleyen Hadi
Karasu, “Hazir giyim ve tekstilin dort
onemli birligi ve STK’lari olarak bas basa
verip, sektorlimiiziin sorunlarini bertaraf
etmenin ve firsatlardan en st diizeyde
yararlanmanin yollarini arayacagiz”
seklinde konustu.
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Kuzey Ren-Vestfalya’da Yeni Yatirrm Firsatlari
Avrupa’daki Yatirnm Merkeziniz

Bir boélgeyi guglu bir yatirrm merkezi yapan en énemli sey; ekonomik gg, altyapi ve kiltirel yagsam
gibi faktorlerin mikemmel etkilesimidir. Bu bakimdan Kuzey Ren-Vestfalya birgok agidan essizdir.
Almanya’nin bu en kalabalik niifusa sahip olan eyaletinin size sundugu sayisiz imkan ve kosullardan
faydalanin. Hangi sektdr veya proje igin olursa olsun, yeni firsatlar i¢in ideal yatirim ortamini burada
bulacaksiniz. Yaklasik 20.000 yabanci sirket tercihini metropol bélge Kuzey Ren-Vestfalya lehine kullandi.
Bizimle iletisime gecin ve sizi de memnuniyetle bilgilendirelim. Bir One-Stop-Acentesi olarak yatirim
projelerinizde size destek veriyoruz: www.nrwinvest.com

NORDRHEIN-WESTFALEN
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12. EKOTEKS ULUSLARARASI TEKSTIL SEMPOZYUMU

«S{/RDURULEBILIR TEMiZ BIR DUNYA
iCIN YENi YAKLASIMLAR”] PAYLAST!



1.6

MiILYON
2019’da denetlenen
uirtin sayisi

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

19.8

BIN
Tespit edilen giivensiz
lirtin sayisi

[ stanbul Hazir Giyim ve Konfeksiyon
I ihracatgilar Birligi’nin (IHKIB) istiraki
Ekoteks Laboratuvar ve Gozetim

Hizmetleri A.S. tarafindan bu yil 12’ncisi
diizenlenen Uluslararasi Tekstil Sempozyumu, 24
Eyliil Sali giinii Istanbul’da, Dis Ticaret Kompleksi
Binasrnda gerceklesti. Turkiye ihracatcilar
Meclisi’nin (TiM) ev sahipliginde diizenlenen
sempozyum, bu sene “Surdiriilebilir Temiz Bir
Diinya icin Yeni Yaklagimlar” temasi altinda,
onuimtizdeki yillara damgasini vuracak olan
“stirdiirtlebilirlik” konusunu mercek altina ald.

Surdirilebilirlik kavrami gercevesinde
yerli yabanci uzmanlarin katkisiyla bir bilgi
havuzuna déniisen sempozyuma; Ekoteks
Yénetim Kurulu Baskani Nilgiin Ozdemir, TiM
Baskani ismail Giille, istanbul Hazir Giyim ve
Konfeksiyon ihracatcilar Birligi (IHKIB) Yénetim
Kurulu Bagkani Mustafa Giiltepe, istanbul Tekstil
ve Hammaddeleri ihracatgilan Birligi (ITHIB)
Yénetim Kurulu Baskani Ahmet Oksliz, Ticaret
Bakanligl Piyasa Gozetim ve Denetim Daire
Baskani Meral Karaaslan, ithalat Politikalarini
izleme ve Degerlendirme Dairesi Baskani Asuman
Kilig Keles, akademisyenler, 6grenciler, firmalarin
Ust diizey yoneticileri ve cok sayida konuk katildi.

Acilis Konusmalari ile baslayan 12.
Uluslararasi Tekstil Sempozyumu, dort
oturumla devam etti. istanbul Teknik
Universitesi’nden (ITU) Prof. Dr. Biilent Ozipek’in
moderatorlugiinde gerceklesen oturumlarda
sanayi ve akademi diinyasindan 6nde gelen
isimler, konusmaci olarak yer aldi.

Sempozyum; “Tekstil Diinyasinda Tiirk
inisiyatifi”, “Saglik ve Cevre Giivenligi Odakl
Siirduriilebilir Uretim”, “Su: Tekstilde Onemli Bir
Kaynak” ve “Surdiirtilebilir Tekstil Teknikleri”
basliklarinda yapilan oturumlarin ardindan
Nilgiin Ozdemir’in etkinlige dair yaptigi
degerlendirme ile son buldu.

NILGUN OZDEMIR

“DUNYANIN EN KALITELi ORGANIK
PAMUGU TURKIYE’DE URETILIYOR”
Sempozyumun agilis konusmasini yapan
Nilgiin Ozdemir, sbzlerine sempozyumun
hazirlanmasinda katkisi gecen tiim kurum ve
kisilere tesekkiir ederek basladi. Ekoteks’in
sadece bir laboratuvar olmadigini belirten
Ozdemir, sektdre maksimum fayda saglamanin
kendileri igin dncelikli hedef oldugunu ve her
tuirlli Ar-Ge galismasina destek sunmak icin hazir
olduklarini sdyledi.

“Surdurilebilirlik” kavraminin dinyanin
onlmuzdeki 20-25 yilini domine edecegine vurgu
yapan Ozdemir, bu sempozyum ile hem (reticilere
hem de tlketicilere en yiiksek faydayi sunmayi,
farkindaliklarini artirmayi ve daha fazla bilgi sahibi
olmalarini saglamayr umduklarini ifade etti.
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NiLGUN OZDEMIR

“Ulkemizde 2 bin 700 hektar
alanda 7 bin 700 ton organik
pamuk iiretimi yapiliyor.
Alan olarak diinyada besinci,
tiretimde ise dordiincii
siradayiz.”

E4

Diinyanin en kaliteli organik
pamugunun Tirkiye’de Uretildigine
vurgu yapan Ozdemir, konusmasini su
sekilde stirdiirdii: “Ulkemizde 2 bin 700
hektar alanda 7 bin 700 ton organik
pamuk tretimi yapiliyor. Alan olarak
diinyada besinci, Uretimde ise dordiincii
siradayiz. Kalite olarak ise diinyanin bir
numarasi oldugumuzu biiyiik bir gururla
s6yleyebilirim. Organik pamuk tiretimi
konusunda Ekoteks olarak bir 6nemli
ise daha imza attik. Turk ve uluslararasi
akademisyenlerin is birligi ile ‘Organik
Tiirk Pamugu Projesi’nin alt yapisini
tamamladik. Bu proje sayesinde pamugun
DNA’si ile oynanip oynanmadigini, riiniin
ylizde 100 organik olup olmadigini
kolaylikla anlayabiliyoruz. Bu yontemle
kiiresel ticarette lilkemiz adina haksiz
rekabetin 6nlenmesi icin de 6nemli bir
adim atmanin gururunu yasiyoruz.”

AHMET OKSUZ

“ORGANIK PAMUK URETIMINi
ARTIRMALIYIZ”

Konusmasina hazir giyim ve tekstil
sektorlerinin buylkligiine, yarattig
istihdama ve katma degerli yapisina
deginerek baslayan ITHIB Bagkani Ahmet
Okstiz, sektér ihracatinin diismedigini
ancak eskisi gibi artan oranlarda bir
seyirde ilerlemedigini ifade ederek,
bunu yeniden canlandirmanin
yolunun ise siirdiirlebilir bir yapidan
gectigini kaydetti.

GDO’suz (genetigi degistirilmis
organizma) pamuk iiretimi ile alakali bir
proje tizerinde calistiklarini belirten Oksiiz,
“Turkiye’de uretilen pamuk, GDO’suz olarak
Uretiliyor. Diinyada bizim disimizda sadece
Yunanistan ve ispanya’da liretiliyor. Bu,
bizim i¢in dnemli bir deger. Yapacagimiz
proje ile sektdriimuze ve lilkemize deger
saglayacagimiza inaniyoruz” dedi.

MUSTAFA GULTEPE

“KiRLI NUMUNE ORANINDA
CiDDIi ARTIS VAR”
Surdurlebilirligin, diinyanin lizerinde
ehemmiyetle durdugu ve en fazla kafa
yordugu konularin basinda geldigini
ifade eden IHKIB Baskani Mustafa
Gliltepe, moda endustrisinin devasa bir
Uretim hacmine sahip olduguna isaret
etti. Dinyada her yil 55 milyon ton
hazir giyim Gretimi yapildiginin altini
cizen Giiltepe, bu kiyafetlerin yaklasik
50 milyon tonunun da ¢6pe gittigini

vurguladi ve sdyle devam etti: “Bu
durumun artik béyle devam edemeyecegi
cok agik. Ulkemizden her yil milyarlarca
dolarlik tedarik yapan kiresel markalar,
ontimiizdeki 10 yil iginde Uretim sekillerini
tamamen surdiirtlebilir hale getirecekler.
Turkiye olarak bu konuda rakiplerimize
gore avantajli konumdayiz. Bu da alim
gruplari nezdinde bizi 6ne ¢ikariyor. Biz,
yerli Gretimin kalitesine ve standartlara
uygunluguna giiveniyoruz. Ancak
Ticaret Bakanlig’’nin denetimlerinde
ithal Grtinlerde ciddi sikintilar oldugunu
gozlemliyoruz. Ornegin 2009°dan bu
yana yapilan denetimlerde yaklasik
234 ton ithal Griinin kirlilik denetimini
gecemedigi icin imha edildigini
goriyoruz. Ote yandan bu yil ithal
arinlerdeki ‘kirli numune’ oraninda
dikkate deger bir artis var. Gegen yil yiizde
0,7 olan kirlilik orani, bu yil ylizde 1,10’a
ylikselmis durumda. Artisin nedenlerini
ve alinmasi gereken 6nlemleri mutlaka
konusmamiz gerekiyor. Bununla birlikte
yine Ticaret Bakanligimiz oyuncak,
deterjan, hazir giyim, kirtasiye, cocuk
ekipmanlari, mobilya ayakkabi, dekoratif
malzemeler, lazer Urlnler gibi pek ¢cok
alanda i¢ piyasayi da denetliyor. 2019’un
dokuz ayinda denetlenen toplam 1
milyon 601 bin 387 iiriinden 19 bin
849’unun glivensiz ¢iktigini gériiyoruz.
Bakanligimiz, yaptig bu calismalarla halk
saglig ve giivenligini tavizsiz koruyor.”
Turkiye’nin stirdirilebilir Gretimde
soz sahibi olabilmesi i¢in organik pamuk
Uretimini artirmak zorunda olduguna
vurgu yapan Gliltepe, Ekoteks’in
organik pamuk Uretiminde 6nemli
bir rol listlendigini ve “Organik Tlrk
Pamugu Projesi” icin gerekli altyapiy
hazirladigini soyledi.

ISMAIL GULLE

“SURDURULEBILIR BASARI,
GEVRECi GELISMELERDEN
GECiYOR”

TiM Baskani ismail Giille de yaptigi acilis
konusmasinda diinyada gevreye saygili
ve suirdiirtilebilir tiretimin dncelikli konu
haline geldigini belirterek soyle devam
etti: “Kiiresel ticarete konu olan mal ve
hizmetler ile ilgili yeni standartlar artik
tlim tlkelerin korumacilik stratejilerinin
basinda geliyor. Standardizasyon ve
sertifikasyon, tlkeler arasinda kiiresel
ticarette ve rekabette giderek 6ne ¢ikan
bir miicadele alani olmaya basladi.
GlinlimUzde gevre ve sosyal inovasyona



dayali, bambasgka nis bir pazar olusuyor,
ekolojik tliketim konusu, her gecen giin
yeni talepler doguruyor. Bu, oyunun kuralini
farklilastiracak bir argtiman. Tiirkiye ise
kuresel degerler konusunda en hassas
Uretimi yapan Ulkelerin basinda geliyor.
Gevreye ve dogaya sayg! konusunda ‘sifir
tolerans’ iddiamizi siirdiirmeye kararliyiz.”

ASUMAN KILIC TURKES
“EN FAZLA KiRLi URUN
CiN’DEN GELiYOR”
Agilis konugmalarmin ardindan
oturumlarla devam eden sempozyumun
ilk oturumu olan “Tekstil Diinyasinda
Tiirk inisiyatifi’nde konusan ithalat
Politikalarini izleme ve Degerlendirme
Dairesi Bagskani Asuman Kilig Turkes,
“ithalat Denetimi ve Strdurdlebilirlik”
isimli bir sunum gerceklestirerek, Ticaret
Bakanligi’'nin ithal hazir giyim, tekstil ve
ayakkabida Riske Dayali Denetim Sistemi
(RDDS) sonuglar hakkinda bilgi verdi.
Turkiye’ye yurt disindan getirilen
Urtinlerde, yapilan denetimler sonucunda
mevzuatlara uygun olmayan urtinlerin
bertaraf edildigini belirten Kilig, bu
Urlinlerin hangi llkelerden geldigini
de tespit ettiklerini sdyledi. 2019’un ilk
altrayinda 12,5 ton ithal “kirli” Girtiniin
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bertaraf edildigini ifade eden Kilig
aciklamasina su sekilde devam etti: “2019
yilina baktigimizda 230 bin beyanname
goriiyoruz. Bunlardan risk fonksiyonuna
baktigimizda 2019 yilinda 11 bin numune
karari ¢itkmis. Bunlarin 129 tanesinde
mevzuata uyumsuzluk goriilmus. 2009’dan
bu yana 3 milyon beyannameye bakilmis
ve 144 bin numune karari ¢tkmis, bin 590
dosyadaki kirli esyalarin tamami bertaraf
edilmis. Bunlarda insan sagligina uygun
olmayan kanserojen madde tespit edilmis.
Gelen esyanin cinsine gore 2009 yilindan
bu yana toplamda 2 milyon adet, 1 milyon
cift ve 233 ton esya bertaraf edilmis. 2019
yilinda tilkelere gére dagilima baktigimiz
zaman, ilk sirada ylizde 33,3’lik oranile Cin
var. ikinci sirada yiizde 18,6 ile Hindistan,
ardindan Pakistan, italya, Ispanya ve
Banglades geliyor. Yani bu iirlinler sadece
Uzak Dogu’dan gelmiyor; Avrupa’dan da
cok fazla kirli Griin aliyoruz.”

Kilig, stirdurilebilir bir dizende
yasayabilmek icin sadece, zararli Girlinleri
kimlerin Urettigine degil; kimlerin
sattigina, kimlerin aldigina ve neden
aldigina da bakmak gerektigini ve buna
uygun bir denetleme ve diizeltme sistemi
olusturulmasi gerektigini sdyleyerek
konusmasini tamamladi.

MERAL KARAASLAN
“GUVENSIZ URUNE KARSI
‘SIFIR TOLERANS’ ILE
HAREKET EDIYORUZ”

ilk oturumun bir diger konugmacisi

olan Meral Karaaslan, Piyasa Yonetimi

ve Gozetimi Daire Bagkanligi olarak
yaptiklari calismalara iliskin bilgi verirken,
glivensiz tirline karsi “sifir tolerans”
ilkesiyle hareket ettiklerini s6yledi. AB’ye
tam uyumlu mevzuatlarla galismalarini
gerceklestirdiklerini belirten Karaaslan,
“Yaptigimiz sey, sadece denetim degil; ayni
zamanda uretici ile is birligi icinde hareket
ederek, sistemin en basindan itibaren
diizglin islemesi icin calismalar yapiyoruz.
Tiiketicilere farkindalik kazandirmaya
calistyoruz” dedi.

2019’un dokuz ayinda 1 milyon 601
bin 387 {iriinden 19 bin 849’unun glivensiz
¢iktigini aktaran Karaaslan, sozlerine séyle
devam etti: “Yaptigimiz denetimlerde tekstil
sektoriiniin bu konuda gayet ilerleme
kaydetmis oldugunu gordiik. 2018’de
114 bin (irlinden sadece 2 bin 114’linde
glivensiz trin bulunmus, kimyasal risk
ise sifir. Bu glivensiz Grlinler ise kordon ve
bagciklara iliskin. Bu yilin dokuz ayinda
tekstilde denetlenen 262 bin 602 triinden 2
bin 670’inin glivensiz oldugunu tespit ettik.
40 Uirlinde kimyasal risk var. O risk de cocuk
giysilerindeki diigmeden kaynaklanan
kursun. Bununla ilgili regtilasyonumuz yeni
oldugu icin risk bulunmus. Ayakkabida ise
bu yilin dokuz ayinda 7 bin 410 {iriinde 182,
kirtasiyede ise 204 bin 576 iirlinde 5 bin
97’si glivensiz ¢iktl. Bu da aslinda merdiven
altinda uretilen drtinlerle ilgili. Blylk
firmalarimizin Griinlerinde herhangi bir
sikintiya rastlamadik.”

Gocuk urtinlerinin kendileri igin
oncelikli oldugunu dile getiren Karaaslan,
cocuklarin suya alismasi icin kullanilan
oturaklara ve icinde yanici gaz bulunan
ucan balonlara 6zellikle dikkat edilmesini
sOyleyerek, “Bunlarlailgili mevzuat
yayimlayarak Ozellikle reticilerimizi
bilgilendirdik” dedi.
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{ATANEXPRESS
GIELNITE

)
(

Heyeti, iHKIB, iTHIB ve IDMIB

biinyesinde yer alan firmalarin

katiimiyla gerceklesti. is
birliklerinin degerlendirildigi

ve katilimci firmalarin oldukga

memnun ayrildigi etkinlikte,
Rus firmasinin temsilcileri de
sektorleri yakindan tanima
firsati buldu.

EKLESTIRILD

KazanExpress Ozel Nitelikli Aim

] stanbul Hazir Giyim ve
I Konfeksiyon ihracatcilari Birligi
(IHKIB), istanbul Tekstil ve

Hammaddeleri ihracatcilari
Birligi (iTHIB) ve Istanbul Deri ve Deri
Mamulleri ihracatgilan Birligi (IDMiB) tyeleri,
Rusya pazarinin 6nde gelen firmalarindan
KazanExpress'in Uist diizey satin alma
yetkilileri ile 24 Eyliil 2019 tarihinde, Dis
Ticaret Kompleksi’nde 6zel nitelikli alim
heyeti organizasyonu kapsaminda bir araya
geldi. Etkinlik T.C. Ticaret Bakanligi’nin
destegi ve Tiirkiye ihracatcilar Meclisi
(TiM) koordinasyonunda, istanbul
Tekstil ve Konfeksiyon ihracatc Birlikleri
Genel Sekreterligi organizasyonunda
gerceklestirildi.

Organizasyonda KazanExpress firmasi
tarafindan belirlenen tekstil, hazir giyim ve
deri sektorlerinde faaliyet gosteren toplam
84 Uretici firma, KazanExpress’in satin alma
direktorleriile ikili is gorismeleri yapti. Bir
glin stiren gorismelerde liye firmalar bir
yandan koleksiyonlarini tanitirken, diger
yandan olasi ticari is birligi imkanlarin
degerlendirdi.

Toplantiya katilan tiye firmalar,
gorlsmeleri son derece faydali bulduklarini
aktarirken, KazanExpress firmasi yetkilileri
ise bu basarili organizasyonun en kisa
stirede is birligine dontismesine yonelik
adimlar atacaklarini ifade etti.

Birlik yoneticileri, stirdiriilebilir ihracat
artist hedefi ile diinyanin dért bir yanindan
alici firmalar ile tiye firmalan bulusturmak
adina benzeri organizasyonlara devam
edeceklerini aktarirken, katilimei firmalarin
da organizasyondan memnuniyetle
ayrildiklarini dile getirdiler.

KazanExpress yetkilileri, Tirk hazir
giyim, tekstil ve deri sektorlerinin gliciine ve
kalitesine vurguda bulunarak, bu gériismeler
sayesinde tiretimdeki know-how’1 yakindan
tanima firsati yakaladiklari igin tesekkiir etti
ve is birliginin somutlastirilmasi igin yeni
firsatlar yaratilacagini belirtti.
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TTC NEW YORK, ABD'LI ALIC

TURK FIRMALARINI B

Tiirkiye moda endiistrisinin ABD’deki

varliginin daha da gelistirilmesi,

sektoriin gelisen taraflarinin tanitilmasi,
marka faaliyetlerinin yiiriitiilmesi ve
ABD’li alicilar ile Tiirk markalan arasinda
is birliginin gelistirilmesine yonelik
gerceklestirilen TTC New York tanitim

organizasyonu, iki iilke arasindaki

iliskilerin gelisimine yonelik firsatlarin

degerlendirilmesini saglad.

[ | stanbul Hazir Giyim ve
I konfeksiyon ihracatcilar Birligi
(HKIB) Fuarlar Komitesi Baskani

Nazim Kanpolat ve iHKIB

Yonetim Kurulu Uyesi ve Egitim Komitesi
Baskani Timur Bozdemir, 16 Eylil Pazartesi
glinli New York Tiirk Ticaret Merkezi’'nde
gerceklesen davet organizasyonuna
katildi. ABD’nin 6nde gelen sektor
temsilcileri ve alicilarinin katildig
etkinlikte, New York Baskonsoloslugu’nda
ticaret ateseleri ve temsilcileri ile sektoriin
farkli alanlarindan uzmanlar yer ald.

Turkiye moda endustrisinin ABD’deki
varliginin daha da gelistirilmesi,
sektorlin gelisen taraflarinin tanitilmasi,
marka faaliyetlerinin ylritilmesi
ve ABD’li alicilar ile Tuirk markalari
arasinda is birliginin gelistirilmesine
yonelik faaliyetlerin gelistirilmesi
adina gergeklestirilen organizasyon,
Catherine Schuller, Billie Blunt ve Yasemin
Demirci’nin sunumlart ile baslad.

“Runway the Realway” adli moda
show firmasinda moda show’larini
organize eden moda kiiratorii Catherine
Schuller, konusmasinda New York " ta
markalarin ve modacilarin ge¢misle

LARLA
2 ARAYA GETIRDI

kiyaslandiginda magazalara bagli kalmak
yerine dogrudan misteriye ulasmaya
calistigini aktard.

Moda dergisi yayinciliginda alti yili
geride birakan Billie Blunt, konusmasinda,
eskiye oranla sektorde yeni moda
tasarimcilari ve markalarin daha kolay
¢iktigini ancak bunlarin varliklarini
devam ettirmede zorlandigini belirterek,
“Tasarimcilar; Giretim anlaminda daha
az adet ve hizli servis bekliyorlar.

Tiirk tireticileri de bunun icin en ideal
aktorler” dedi. Blunt, dergisinin gelecek
sayisinda Tiirk hazir giyim Ureticilerine
ve modacilarina yer vermek istedigini de
sozlerine ekledi.

Programin bir diger konugsmacisi
olan Yasemin Demirci, New York’taki pek
¢ok firmada tasarimci olarak gecirdigi
25 yilin ardindan “Adam Smith” adli
liks segmentli erkek i¢ giyim markasini
¢ikarmis. Konusmasinda yillara yayilan
tecriibesini de paylasan Demirci,
kendisinin de blitiin tedariki Tiirkiye’den
yaptigini Tuirk tireticilerin Avrupa’da iyi
servis verdiklerini soyleyerek, Amerika’da
oOzellikle hizliiletisime dikkat ederek bu
servisi vermeleri gerektigini aktard.



HER AY FARKLI TEMALARLA
ETKINLIKLER DUZENLENMEYE
DEVAM EDILECEK

Katilimcilarin Tirk Greticilerden
beklentileri, organizasyona katilan Tiirk
firmalar agisindan bilgilendirici ve
dikkate alinmasi gereken pazar bilgileri
icerirken; 6zellikle satin alimcilarin hangi
is kiiltlrd ile alisveris yapmak istediklerini
belirtmesi, Ureticiler agisindan son derece
yonlendirici oldu. Tiim katilimcilarin,
Tirkiye pazarinin tekstil ve hazir giyim
sektorleri agisindan son derece zengin
oldugunu diisinmeleri, (ilke imajinin ABD
pazarinda olumlu yonde gelismeye devam
ettigini gosterdi.

Toplantiya dair goriislerini agiklayan
Nazim Kanpolat, Tiirkiye ile ABD
arasindaki ticari bagin 6nemine deginerek,
“Karsilikli beklentilerin paylasilmasinin,
olusacak yeni is imkanlarina saglam bir
altyapr hazirlayacagini biliyoruz. Stiphesiz,
bu faaliyet; Tlrkiye ABD arasinda
gerceklesmesi hedeflenen 100 milyar
dolarlik ticaret hacminden, tekstil ve
hazir giyim sektorlerinin 5 milyar dolarlik
pay almasi yoniinde atilmis adimlardan
biri oldu. inaniyoruz ki, bu kiiciik ama
6nemli adimlarla hedefe makul bir siirede
ulasacagiz” dedi.

Kanpolat, organizasyonun, her ay
farkli temalarla diizenlenmesi planlanan
etkinliklerin ilki olarak merkezin tanitimina

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

katki sagladigini ifade ederek, “Katiimcilar,
etkinlikten memnun kaldiklarini ifade
ederken, TTM’de faaliyet gdsteren
firmalarimiz igin yeni is firsatlari ortaya
cikt1” seklinde konustu.

iKi ULKE ARASINDAKI

TiCARi SUREG, BAKANLIKGA
DESTEKLENECEK

Bu etkinligin sonrasinda, 19 Eyliil
tarihinde New York TTM’de Ticaret Bakan
Yardimcisi Riza Tuna Turagay ve New
York Ticari Atesesi ismail Balci ile bir
araya gelen Nazim Kanpolat ve Timur
Bozdemir, gerceklestirdikleri istisare
adina atilabilecek adimlarla alakali fikir
alisverisinde bulundu.

Toplantiya dair agiklamada bulunan
Bozdemir, “Bu gériisme sirasinda da Tiirk
Ticaret Merkezi’nin halihazirda Tiirkiye
ABD ihracatini gelistirmeye yonelik
ciddi bir 6n adim oldugunu ve izleyen
suiregte Bakanligimizin merkezimizi
daha yakindan destekleyerek, miimkiin
oldugunca daha fazla Tiirk firmasina
ulasilmasi icin gerekli adimlarin atilmasini
destekleyecekleri s6ziinii aldik. Sirecin
yasal altyapisi hakkinda kendilerini
bilgilendirdik ve IHKIB olarak gerek
Bakanlik gerekse Tiirkiye ihracatcilar
Meclisi (TIM) tarafindan verilecek gérevlere
hazir oldugumuzu dile getirdik” dedi.

New York Ticari Atesesi ismail Balci, Ticaret Bakan Yardimcisi Riza Tuna Turagay ve
IHKIB Yénetim Kurulu Uyesi ve Egitim Komitesi Baskani Timur Bozdemir

NAZIM KANPOLAT
“Bu etkinlik; Tiirkiye ABD
arasinda gerceklesmesi
hedeflenen 100 milyar dolarlik
ticaret hacminden, tekstil ve
hazir giyim sektorlerinin 5 milyar
dolarlik pay almasi yoniinde
atilmis adimlardan biri oldu.”

TIMUR BOZDEMIR

“Ticaret Bakan Yardimcisi

ile yaptigimiz goriismede,
Tirk Ticaret Merkezi’nin hali
hazirda Tiirkiye ABD ihracatini
gelistirmeye yonelik ciddi

bir 6n adim oldugunu ve
izleyen siirecte Bakanligimizin
merkezimizi daha yakindan
destekleyecegi soziinii aldik.”
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[HKIB, MALATYADA YATIRIM
FIRSATLARINI DEGERLENDIRD

IHKiB, “Stratejik Yapilanma ve
Yapilandirma” basligi altinda
Malatya’da gerceklestirdigi

sektor bulugma toplantisinda,
Malatya’daki is imkanlarini
degerlendirdi. Yeni yatirinmlari
yerinde inceleyen iHKiB ekibi,
konuya dair istisarelerde bulundu.

[ ] stanbul Hazir Giyim ve
I Konfeksiyon ihracatcilari Birligi
(IHKiB), Anadolu’da {iretim

yapan bolgelerde gerceklestirdigi
sektor bulusma toplantilarina bir yenisini
ekledi. ilki gectigimiz aylarda Trabzon’da
gerceklesen toplantinin ikincisi 22-23
EylUl tarihlerinde, “Stratejik Yapilanma ve
Yapilandirma” baslig) altinda Malatya’da
diizenlendi.

Malatya Park Otel’de yapilan toplantiya,
iHKIB Baskani Mustafa Giiltepe, Malatya
Valisi Aydin Barus, AKP Malatya Milletvekili
Biilent Tiifenkgi, Biyiiksehir Belediye
Baskani Selahattin Giirkan, inéni
Universitesi Rektorii Prof. Dr. Ahmet Kizilay,
Azerbaycan Devlet Universitesi Rektorii
Prof. Dr. Mustafa Babanli, Malatya Ticaret
ve Sanayi Odasi Baskani Ata Sadikoglu,
Malatyali isadamlar Dernegi (MIAD) Bagkani
Yunus Akdas, IHKIB Yénetim Kurulu Uyeleri
ve is dlinyasinin 6nemli temsilcileri katildi.

iki giin siiren organizasyonda;
alternatif projelerin degerlendirilmesi,
Anadolu’da yatirnnmin artirilmasi,

sektoriin ihtiyag duydugu nitelikli insan
gliciinlin yetistirilmesi, bolgeler arasinda
koordinasyon saglanmasi gibi konular
glindeme alindi. Malatya’da ticaret hacmini
gelistirmek ve buradaki is adamlarina

yeni firsatlar sunmak amaciyla yapilan
etkinlikte, Malatya’daki yatinm imkanlari da
degerlendirildi.

Bagkan Mustafa Giiltepe ve iHKIB
Yonetim Kurulu, Malatya’da yapilan yeni
yatirnmlari yerinde inceleyerek, yatirm
imkanlar hakkinda istisarelerde bulundu.

MUSTAFA GULTEPE

“MALATYA SEKTOR iSTIHDAMINA
ONEMLI FAYDALAR SAGLIYOR”
Organizasyonda yaptigl konusmaya
Malatya’nin tekstil ve hazir giyim
sektdriindeki 6nemine deginerek baslayan
Baskan Mustafa Giiltepe, Malatya’nin
sektorde onde gelen sehirlerden biri
olma hedefiyle hareket ettiginin farkinda
olduklarini sdyledi ve séyle devam

etti: “Sektoriimiiz istihdam konusunda
Turkiye’nin 6ncelikli sektorlerinden



biri. Bu sektorde cok sayida Malatyali is
insanlarimiz var. Onimiizdeki dénemlerde
onemli yatinimlar yapacaklarina
inaniyorum.”

“Malatya, hazir giyim ve tekstil alaninda
istihdama dnemli faydalar saglayan
sehirlerin basinda geliyor. Bunu devam
ettirmesi ve uluslararasi pazarda rekabet
Ustlinligl saglayabilmesi icin daha fazla
yatirima ihtiyaci var” diyen baskan Giiltepe,
yatinmlarla saglanacak teknolojik altyapi,
marka ve tasarim Ustuinligl sayesinde
Malatya’nin pazarda 6nemli bir yere
gelebilecegine dikkat gekti.

VALI AYDIN BARUS
“SEKTORUN NITELIKLi ELEMAN
SORUNUNU GOZECEGiz”
Bugtin sahip olduklar iki organize sanayi
bélgesindeki 300 firmada 23 bin civarinda
kisiyi istihdam ettiklerini ve bunlarin ylizde
60’1nin tekstil ve hazir giyim sektoriinde
calistigini sdyleyen Vali Aydin Barus,
Malatya icin bu sektérlerin cok dnemli
olduguna vurgu yapti. Barus, Malatya
disinda hazir giyim ve tekstil sektoriinde
yatirim yapan Malatyali is insanlarinin,
kendi sehirlerinde yapacaklari yatinmla
sehrin bu noktadaki degerini ve giiciinli
daha fazla artiracagini aktardi.
Malatya’nin, tekstil ve hazir giyim
alaninda Turkiye’nin sayiliillerinden birine
doéntismesi icin yogun sekilde galistiklarini
ifade eden Barus, “Sanayicilerimizin
sikintilarini, problemlerini ve yapilmasi
gerekenleri yakindan takip ediyorum.
Ticaret ve Sanayi Odamizile birlikte,
sanayicilerimizin isini kolaylastirmak icin
elimizden geleni yapiyoruz” seklinde konustu.
Malatya’nin yogun geng bir niifusa
sahip olmasinin hazir giyim ve tekstil
sektori agisindan 6nemli oldugunu ve
sektorlin kalifiye eleman sikintisina ¢6ziim
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sunabileceklerini dile getiren Barus, “Teknik
tekstil alaninda sektoriin ihtiyaci olan insan
gliclini yetistirmede Milli Egitim Bakanlig
ve Uiniversitemiz ile birlikte hareket
ediyoruz. Mesleki ve teknik lisemizde

1000, meslek yliksek okulumuzda ise 600
6grencimiz bulunuyor. Bu nitelikli is glicti
ile sektore ve ekonomiye glizel katkilar
sunacagimiza eminim” dedi.

ATA SADIKOGLU

“TEKSTILDE ADINDAN SOZ ETTIREN
BiR L OLACAGIZ”

Programda yaptig| konusmada, Organize
Sanayi Bolgeleri’nde (OSB) nitelikli istihdam
yaratabilecek firmalara destek verdiklerini
aktaran TSO Bagkani Ata Sadikoglu, “Yogun
emek ve is glicli gerektiren hazir giyim ve
tekstil sektorlerinde yapilacak yatirimlarin
2-3 sene gibi kisa bir stirede kendini

amorti edecegini garanti edebiliriz. Biz,
Ticaret ve Sanayi Odasi olarak, 6zellikle
tekstil sektorlinde vizyoner bir sehir

olma hedeflerimizi gerceklestirme adina
calismalanimiza devam edecegiz. Tekstilde,
Tirkiye’de adindan s6z ettiren bir il olmayi
hedefliyoruz” dedi.

MUSTAFA GULTEPE
“Sektoriimiiz istihdam
konusunda Tiirkiye’nin

oncelikli sektorlerinden
biri. Bu sektorde ¢ok sayida
Malatyali i adamimiz var.
Oniimiizdeki donemlerde
onemli yatinmlar
yapacaklarina inaniyorum.”

AYDIN BARUS

“Teknik tekstil alaninda
sektoriin ihtiyaci olan
insan giiciinii yetistirmede
Milli Egitim Bakanlig

ve liniversitemizile
birlikte hareket ediyoruz.
Yetistirdigimiz nitelikli

is gucil ile sektore ve
ekonomiye giizel katkilar
sunacagimiza eminim.”

il
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MALATYA’DAKI OSB’LERE DEVLET DESTEGH

Malatya’da OSB’lerde gerceklestirilecek yatirnmlara devlet, 6nemli tesvik ve istisnalar sunuyor.
Devletin bolgesel olarak sagladigi bu tesviklerde Malatya icin belirlenen sektorler arasinda;
konfeksiyon, tekstil ve ayakkabi de yer aliyor.

Yurtiginden ve yurt disindan temin edilecek yatirim mali
makine ve techizat icin KDV 6denmemektedir.

Yatinmci tarafindan yapilan yatirim tutarinin yiizde 50si
(2019 yili igin +9%15) oraninda vergi indirimi elde edilene
kadar, gelir veya kurumlar vergisi %22 yerine %2,2 indirimli
vergi oraniyla 6denmektedir.

Yurticinden ve yurt disindan temin edilecek yatirim mali
makine ve techizat icin glimriik vergisi muafiyeti vardr.

Yatinm desteginin %70’ine kadar kullanilan krediye iliskin 6denecek
faizin veya kar payinin belirli bir kismi, azami ilk bes yil icin 6denmek

kaydiyla, Sanayi ve Teknoloji Bakanligr’'nca karsilanmaktadir.

%5 O+°/o 1 5

Yatinmlarla saglananilave istidam igin
yatinmci tarafindan 6denmesi gereken;
Sigorta primi isveren hissesi
Sigorta primi isci hissesi
Gelir vergisi stopaji
Sanayi ve Teknoloji Bakanligi’nca 10 yil
boyunca karsilanacaktir.

DESTEK ORANI AZAMi DESTEK TUTARI
TL Cinsi Kredi Doviz Cinsi Kredi

1.800.000 TL
7 puanindirim 3 puan indirim

imalat sanayi yatinmlarinda
gerceklestirilen bina insaat
harcamalari igin 6denen KDV

iade edilmektedir.

Devlet destekleri ve yatirim alanlari
hakkinda bilgilendirme

Yatinm 6ncesinde, asamasinda ve sonrasinda
rehberlik ve destek

Yabanci yatinmlara yonelik eslestirme

Sektor ve pazar durumu hakkinda bilgilendirme
Ucretsiz danismanlik

Yatinm tesvik belgesi diizenleme ve ekspertiz hizmetleri
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TURKIYE’NIN ILK TEKNIK TEKSTILLER
YUKSEK LISANS PROGRAMI BASLIYOR

istanbul Tekstil ve Hammaddeleri

ihracatcilan Birligi (iTHIB) ve
istanbul Teknik Universitesi

(iTU) tarafindan, iiniversite-sanayi
is birligi cercevesinde Tiirkiye’deki
ilk tezli Teknik Tekstiller Yiiksek
Lisans Programi hayata geciyor.

] stanbul Tekstil Hammaddeleri
ihracatcilar Birligi (ITHIB) ve
istanbul Teknik Universitesi
(iTO) tarafindan desteklenen,

Universite-sanayi is birligi adina 6nemli

bir adim olan Teknik Tekstiller Yiksek

Lisans Programi, 2019-2020 egitim

yilinda hayata gegiyor. Program; tekstil

muhendisliginin yani sira malzeme,
polimer, nanoteknoloji ve elektronik
uygulamalarini da iceren ¢ok disiplinli
bir yapiya sahip. Sanayi-liniversite is
birligi adina Tiirkiye’de ilk niteliginde
olan program ile Tiirkiye’de teknik
tekstiller alaninda sektériin gelisimine
liderlik edecek nitelikli insan gilictiniin
yetistirilmesine ve Universite-sanayi

is birligi vasitasiyla firmalarin Ar-Ge

potansiyellerinin gelistirilmesine katki

saglanmasi hedefleniyor.

Programin tanitimina yonelik
dlizenlenen basin toplantisi 30 Eylil
tarihinde, ITHIB Yénetim Kurulu Baskani
Ahmet Oksiiz, Tiirkiye ihracatcilar Meclisi
(TiM) Baskani ismail Giille, ITU Rektor
Yardimcisi Prof. Dr. Ali Fuat Aydin, 6gretim
Uyeleri ve is dlinyasindan isimlerin katilimi
ile gerceklesti.

ISMAIL GULLE

“LISANSTAKI iLGiYi LISANSUSTU
PROGRAMLARDA DA GORECEGiz”
is birligi imza téreninde konusan TiM
Baskani ismail Giille, Tekstil Miihendisligi
Burs ve istihdam Projesi ile elde

edilen basariya vurgu yaparak, proje
kapsaminda verdikleri burs ve istihdam
destekleriyle tniversite sanayi is birligine
sagladiklar katkinin meyvelerini
vermeye basladigini séyledi ve “Eminim




ki lisansta gordiigimuz ilgiyi lisansusti
programlarimizda da gorecegiz” dedi.
“Turkiye’nin en iyi Uiniversitelerinden
olan ITU’niin yetistirdigi lisanstistii
ogrencilerimizin, liretecekleri
tezlerle hem akademik literattirGi
gelistireceklerine hem de yeni Gretim
teknikleriyle sektoriimiize katma deger
saglayacaklarina inancim tam” diyen
Gille, kalifiye is gliciintin ihracat icin son
derece 6nemli oldugunun altini gizdi.
Bu is birligi sayesinde katma degerli
Uretimin daha da artacagina inandigini
ifade eden Gille, “Bizleri en cok
motive edecek netice; yapilan projeler
ve yazilan tezlerin hayata gegerek,
Ulkemize birer milli teknoloji Grlnu
olarak katma deger saglayabilmesidir.
TiM olarak belirledigimiz ‘Dis Ticaret
Fazlasi Veren Tiirkiye’ hedefimize ancak
gelistirecegimiz milli teknolojiyi ihrag
ederek ulasabiliriz” seklinde konustu.

AHMET OKSUZz

“SEKTORUN DONUSUMUNU
TEKNiK TEKSTILLERLE
GERGEKLESTIRECEGiz”

ITHIB Yénetim Kurulu Baskani Ahmet
Oksiiz, tezli Teknik Tekstiller Yiiksek
Lisans Programr’nin Universite sanayi
is birligine gosterdikleri hassasiyetin
bir sonucu oldugunu dile getirerek,
“Teknolojik gelismeler diinyay!

hizla donustirtiyor. Bu sartlar
altinda geleneksel tekstil anlayisiyla
devam etmek orta ve uzun vadede
sektorimiiziin rekabetgi gliciini
etkileyecektir. Sektorimiiziin
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donistimini kesinlikle teknik tekstillerle
gerceklestirmek zorundayiz. Bunun

icin gerekli olan adimlardan belki de en
o6nemlisini burada atiyoruz. Tuirkiye geneli
ihracatimizin diinya pazarindan aldig1 pay
binde dokuzken, tekstil ve ham maddeleri
sektorii olarak diinya pazarindan yiizde
3,5; AB pazarindan ise ylizde 15,5 pay
aliyoruz. Bu gliclimiizli artirmak igin yeni
bir vizyona ihtiyag duyuyoruz. Bu vizyonu
da ancak ve ancak Uiniversite sanayi

is birliginin en somut 6rneklerinden

biri olan iTU ile gerceklestirdigimiz bu
yuksek lisans programi gibi projelerle
yakalayabiliriz” dedi.

PROF. DR. ALi FUAT AYDIN
“DiSIPLINLER ARASI BiR
PERSPEKTIF SUNACAGIZ”

ITU Rektor Yardimcisi Prof. Dr. Ali Fuat
Aydin, programin nitelikli insan giict
olusturmanin yaninda, firmalarin
Ar-Ge potansiyellerini de gelistirecegini
soyledi. Programda egitim goren
ogrencinin, yenilikgi teknik tekstillerin
farkli alanlarinda, ham maddeden
nihai trline kadar yer alan tiim siiregler
hakkinda detayli bilgiye sahip olacagini
dile getiren Rektor Yardimcisi Prof. Dr.
Aydin, “Ogrenci, yeniliki ve 6zglin teknik
tekstil Grtinleri tasarlama, gelistirme
ve son kullanim alanina bagli olarak
Urtin kalitesini degerlendirme becerisi
kazanmanin yani sira, programin
sundugu disiplinler arasi perspektif
sayesinde mesleklerinde rekabet
avantaji yaratabilme potansiyelini
biinyesine katacak” dedi.

AHMET OKSUZ
Sektoriimuziin doniigiimunii
kesinlikle teknik tekstillerle
gerceklestirmek zorundayiz.
Bunun icin gerekli olan
adimlardan belki de en
onemlisini iTU ile

beraber atiyoruz.
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“1 OF THE WORLD” FUARI AB

HEDEFI ICIN ONEMLI BIR CALISMA

ITHIB Bagkani Ahmet Oksiiz ve
Yonetim Kurulu Uyeleri, 21-22

Ocak 2020 tarihinde New York’ta

diizenlenecek olan ¢l of the
World” Fuari ile alakali olarak

katilimci firmalan bilgilendirerek,
sektoriin ABD pazarindaki giiciinii

artirmak adina fuarin onemine
dikkat cekti.

THIB Yénetim Kurulu Bagkani
I Ahmet Oksliz, ITHIB Yonetim

Kurulu Bagkan Yardimcisi

Fatih Bilici, ITHIB Yonetim
Kurulu Uyeleri Natan Yakuppur ve Fatma
Ugurum; 21-22 Ocak 2020 tarihinde
ITHIB organizasyonunda New York’ta
diizenlenecek olan “I of the World” fuariyla
ilgili katilimci firmalar ile bir araya gelerek,
istisare toplantisi gerceklestirdi.

10 Eylil Sali glindi Dig Ticaret
Kompleksi’nde gergeklestirilen toplantida
hem fuarla alakali bilgi verildi hem de
ABD pazarinin saglayacagl potansiyelin
6nemine vurgu yapildi.

ITHIB Yénetim Kurulu Bagkani Ahmet
Oksiiz, tekstil ve ham maddeleri sektdriiniin
ABD pazarinda 6ne ¢ikabilecek giiglii
yonlerini ve 6nemini vurgulayarak, 8 Eylil
2019 tarihinde ABD Ticaret Bakani Wilbur
Ross, ABD Ankara Biiyiikelgisi David M.
Satterfield, ABD istanbul Baskonsolosu
Daria Darnell, ABD istanbul Ticaret Atesesi
John Coronado ve ABD'li diger katilimcilarla

gerceklestirilen toplanti hakkinda bilgi verdi.

) PAZAR

Bagkan Oksiiz, tekstil sektériiniin, Tiirkiye -
ABD 100 milyar dolar dis ticaret hedefinde
en 6ncelikli sektér olarak belirlendigini
vurgulayarak; “100 milyar dolar dig

ticaret hedefinde hepimize ¢ok 6nemli
sorumluluklar diistiyor. ‘1 Of The World’

Fuari da 100 milyar dolar dis ticaret hedefine
ulasma noktasinda sektorimiiziin en 6nemli
¢alismalarindan biri olacaktir” dedi.

ITHIB Yénetim Kurulu Baskan Yardimcis
Fatih Bilici ise “ Of The World” Fuarina iliskin
hedefler, pazarlama etkinlikleri, tanitim
faaliyetleri ve ziyaretgi profilleri konularinda
katiimci firmalara bilgi vererek, firmalar ile
gorlis alisverisinde bulundu.

ALIM OFISLERI ILE BiR
ARAYA GELINDI
Bagkan Ahmet Oksiiz, Baskan Yardimcisi
Fatih Bilici ve Yonetim Kurulu Uyeleri,
konuya dair bir sonraki toplantiyi, 24 Eyliil
tarihinde ABD alim ofisleri ve Turrkiye'nin
onde gelen hazir giyim firmalari ile
gergeklestirdi.

Yapilan istisare toplantisinda, |
of the World Fuari’nin sektoriin en
6nemli calismalarindan biri olacagini
vurgulayan Ahmet Oksiiz, “Bu kapsamda
firmalanmizla sik sik bir araya gelerek
istisare toplantilar gergeklestirecegiz.
Guinki bir komite kurarak, 100 milyar
dolar dis ticaret hedefi kapsaminda
neler yapabilecegimize iliskin goriis
alisverislerimizi cok 6nemsiyoruz” dedi.

Toplantida, katiimcilardan olusan
bir komite olusturulmasi yéniinde karar
alinarak, | of the World Fuariile ilgili olarak
geri donusturlebilir tiriinlerle birlikte
inovatif ve stirdiirlilebilir calismalarin
desteklenmesinin gerekliligine dikkat cekildi.
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GUNEY AFRIKA

KALKINMA
AJANSI’NDAN

ITHIB'E ZIYARET

Gliney Afrika Kalkinma Ajansi Heyeti,
20 Eyliil 2019 tarihinde istanbul Tekstil
ve Hammaddeleri ihracatcilari Birligi
(ITHIB) Yénetim Kurulu’na bir ziyaret
gerceklestirdi. ITHIB Yénetim Kurulu
Baskani Ahmet Oksiiz ve ITHIB Yénetim
Kurulu Uyeleri Serafettin Demir, Vehbi
Canpolat, Orhan Aydin, Muammer
Akgay, Ali Sami Aydin ve Mehmet
Toraman’in katilimiyla gerceklesen
toplantida, Tiirkiye ve Giiney Afrika
Ulkeleri arasindaki is birliginin
gelistirilmesi icin fikir alisverisinde
bulunularak, iki Glke arasindaki dis
ticaret hedefleri degerlendirildi.

Gliney Afrika Kalkinma Ajansi
Heyeti, yillik 250 bin balya degerinde
pamuk Uretimi yaptiklarini ancak
tekstil Gretiminin dlke igin yeterli

seviyede olmadigini belirterek,
Turkiye’nin olasi tekstil yatirimlari
sonucunda, 300 milyonluk niifusa
sahip bir cografyaya ulasabilecegini
aktardi. Heyet; bahse konu yatirimlarin
gerceklesmesi halinde giimrik

vergisi muafiyeti, KDV muafiyeti ve
arazi tahsisi gibi hususlarda Turk
yatinmcilara tesvikler saglanabilecegini
de dile getirdi.

ITHIB Yénetim Kurulu Basgkani
Ahmet Oksiiz ise degerlendirmesinde;
iki tilke arasindaki dis ticaret hacminin
artirilabilmesiicin 6ncelikle ylizde
30’lara varan glimriik vergilerinin
dusurulmesinin gerektigini sdyleyerek,
iki ilke arasinda Serbest Ticaret
Anlasmasi ya da Tercihli Ticaret
Anlasmasi dlizenlenebilecegini soyledi.

TMO’DAN ITHIB'E “TEBRIK” ZIYARET]

Tekstil Mihendisleri Odasi (TMO)
Baskani Emre Fidan ve TMO
Bursa Baskani Fiisun Ekren, 13
Eyliil Cuma giini, istanbul Tekstil
ve Hammaddeleri ihracatgilari
Birligi (ITHIB) Yonetim Kurulu
Bagkani Ahmet Oksiiz’Ui ziyaret
ederek, tekstil miihendisligi
algisinin yiikseltilmesi yoniinde
gerceklestirilen calismalar
sonucunda ortaya ¢ikan basari igin
memnuniyetlerini dile getirdiler.
Toplantida ITHIB, IHKIB ve
iDMIiB’in YOK ile birlikte hayata
gecirdigi “Tekstil Miihendisligi Burs
ve istihdam Projesi”nin elde ettigi

basarilar ve sonuglari degerlendirildi.
Baskan Ahmet Oksliz toplantida
yaptigl konusmada, “Tiirkiye’nin
dis ticarette en fazla doviz girdisi
saglayan sektorleri olarak,
nitelikli genclerimizin de aramiza
katilmasiyla var olan katma
degerimizi artiracagiz. Tekstil
mihendisligine yonelik algiyi pozitif
hale getirerek, genclerimizin gelecegi
icin glizel bir adim attigimizdan
dolayi ¢ok gururluyuz” dedi.
Baskan Ahmet Oksiiz, yarattiklari
olumlu alginin dagilmamasi igin
projenin, tizerine eklenerek devam
ettirilecegini de soyledi.
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ITHIB SEKTORDN
SORUNLARIN
DINLEDI

ITHIB Yonetim Kurulu Baskani
Ahmet Oksiiz ve Yonetim Kurulu
Uyelerinden olusan heyet,
ZETSIAD’I ziyaret ederek,
sektoriin sorunlarina dair
bilgi edindi. iITHIB olarak dahil
olduklar tiim platformlarda
sektoriin sorunlarini dile
getirdiklerini aktaran Oksiiz,
¢oziim siireglerinin takipgisi
olduklariniifade etti.

[ stanbul Tekstil ve
I Hammaddeleri ihracatcilari
Birligi (ITHIB) Yonetim Kurulu

Baskani Ahmet Oksiiz ve
ITHIB Yénetim Kurulu Uyeleri Orhan
Aydin, Mehmet Toraman ve Vehbi
Canpolat, Zeytinburnu Tekstil Sanayici
ve isadamlari Dernegi (ZETSIAD) Yénetim
Kurulu Uyeleri ile 13 Eyliil Cuma glini
bir araya geldi. Toplantida tekstil ve
ham maddeleri sektoriine iliskin goris
alisverisinde bulunuldu.

Toplantida sektoriin ihracat
hedefleri dogrultusunda yapilan
calismalar hakkinda bilgi vererek,
sektor temsilcilerinin, sektorel konulara
dair sorunlarini dinleyen Baskan
Ahmet Oksiiz, ITHIB olarak dahil
olduklari tim platform ve yapilarda
sektoriin sorunlarini en net sekilde
dile getirdiklerini belirterek, ¢c6zim
suireglerinin yakin takipgisi olduklarini
ifade etti.

Zeytinburnu’nun Tlrkiye tekstil ve
ham maddeleri sektoriindeki 6nemine
deginen Ahmet Oksiiz, 90 milyar
dolar Gretim degerine sahip, entegre
bir sekilde ¢alisan tekstil ve hazir
giyim sektorlerinin gliciniin birlik ve
beraberliginden geldigini, sik sik benzer
toplantilar gergeklestirilerek sektore
yonelik ortak is birliklerinin artirilmasi
gerektigini vurguladi.

ZETSIAD Yénetim Kurulu Bagkani
Mustafa Sartik ise, ITHIB Yénetim
Kurulu’nun ZETSIAD’1 ziyaretinden
duydugu memnuniyeti ifade
ederek; birlikte ne tiir calismalar
gerceklestirilebilecegi hususunda fikir
alisverisi yapilmasi gerektigini ifade etti.

Toplantida tekstil ve ham maddeleri
sektorlinde Afrika atagi baslatilmasi
gerektigi ve ortak bir calisma
gerceklestirilerek, Afrika 6zelinde bir
strateji belirlenmesi konusunda fikir
birligine varildi.
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DERI SEKTORU, GUNEY KORE’DE TICARI HEYET

ONCESI INCELEMELERDE BULUNDU

IDMIB ve EDMIB iiyelerinden olusan
heyet, Giiney Kore’nin baskenti
Seul’da bir dizi goriismeler
gerceklestirerek, Kasim ayinda
yapilmasi planlanan ticari

heyet oncesinde hem Tiirk deri
sektoriiniin algisini yiikseltti hem
de Kore pazari hakkinda bilgi aldi.

] stanbul Deri ve Deri Mamulleri

ihracatcilar Birligi (IDMiB) ve

Ege Deri ve Deri Mamulleri

ihracatcilari Birligi (EDMIB), 5-7
Eylil tarihleri arasinda Giiney Kore’nin
baskenti Seul’de bir dizi ziyaretler ve
gériismeler gerceklestirdi. IDMIB Yonetim
Kurulu Baskani Mustafa Senocak, IDMIB
Yénetim Kurulu Uyesi Tanju Gecgéren,
EDMIB Yénetim Kurulu Bagkani Erkan
Zandar, EDMIB Yénetim Kurulu Uyesi
Selahattin Glven ve ITKIB Deri Sektér
Sube Miduri Gagn Oztirk’ten olusan
heyet; hedef pazar olarak belirlenen
Gliney Kore’de Tiirk deri sektoriiniin
algisini yiikseltmek, bulundugu konumu
anlatmak ve yeni is birlikleri olusturmak
adina Seul’de 6nde gelen kurum ve
kisilerle bir araya geldi.

ABD iLE YASANAN SUREC,

GUNEY KORE iLE iLiSKILERDE
BELIRLEYiCi OLACAK

iki glin boyunca yedi farkli gériisme
yapildi. 6 Eylil Cuma glnu
gerceklestirilmesi planlanan sektorel
ticaret heyetinde lilkenin 6nde gelen
danismanlik firmalarindan biriyle
yapilan gérlismede, olasi heyete iliskin
beklentiler paylasilarak, giincel durum

degerlendirmesi yapildi.

Deri heyeti, sonrasinda T.C. Seul
Blytkelcisi Ersin Ergin’i ziyaret ederek,
planlanan sektorel ticaret heyet
hakkinda buytkelgiyi bilgilendirdi.
Sektore ve organizasyona her tiirli
destegi vermeye hazir olduklarini
ifade eden Ergin ise, iki tilke arasindaki
STA’nin su anda Turkiye aleyhine bir
seyir izledigini ifade ederek, ilkemizin
ihracatinin artirllmasi igin yogun bir
caba icinde olduklarini séyledi ve
soyle devam etti: “Kore ile Japonya
arasinda yasanan siyasi gerilim, bu iki
llke arasindaki ticari iliskilere olumsuz
yansidi. ABD ile Cin arasinda yasanan
ticaret savaslari da Gliney Kore’ye
zarar veriyor. Bu gelismeler, Turkiye’nin
bolgedeki potansiyelini artiryor. Bu
da Turkiye’nin buradaki sansini daha
da artiriyor. Kore, ABD ile Tiirkiye
arasindaki ikili iliskileri yakindan takip
ediyor. Bu suiregte ABD ile yasanacak
olumlu gelismeler, dolayli olarak Gliney
Kore ile olan iliskilerimizin de gelismesi
adina bir referans olacak ve tlkemize
yatirim yapmak isteyen Koreliler adina
tesvik edici bir rol oynayacaktir.

Turkiye, katma degeri yiksek ve nis
riin pazarinda 6nde gelen tilkelerden




biri. Pahali zevkleri olan Korelilere
uygun bir liretim anlayisimiz var.
Burada yapilmasi gereken, sektoriin
algisini ytkseltecek ¢alismalar
gerceklestirmek.”

Goriismede hali hazirda
Blyukelgilik biinyesinde bos bulunan
Ticaret Musavirligi kadrosunun bir
an once doldurulmasina yonelik
beklentiler de dile getirildi.

TURK DERI SEKTORU GEREKLI
ALTYAPIYA SAHIP

Baskan Senocak ve deri heyeti ayni
giin yapilan Giiney Kore’de yerlesik,
llkenin 6nde gelen Department
Store’larindan bir tanesinin yetkilileri
ile bulustu. Heyet, calisma ortaklarina
muhtemel ticari heyete dair bilgiler
vererek, karsilikli gorus alisverisinde
bulunuldu.

Senocak ve heyet katilimcilari,
Turkiye deri sektorlntin, her tiirli
Urtinlin Uretimi icin gerekli altyapiya
sahip oldugunu ve Kore’nin dnde gelen
markalari icin en ylksek kalitede Giriin
saglanabilecegini aktardi.

Firma yetkilileri ise ziyaretten
duyduklari memnuniyeti dile getirerek,
destek verebileceklerini aktardilar.
Yetkililer, Turk Griinleri hakkinda
detayli bilgi almak istediklerini ve
rtinlerin tanitimina dair destek
verebileceklerini séylediler.

iKi ULKE ARASINDAKI STA

TURKIYE ALEYHINE iSLIYOR

Kore ithalatcilar Birligi'nde

(KOIMA) ile yapilan gériismede

ise; deri grubu, heyetle alakali bilgi
vererek, iki lilke arasindaki STA’nin
sonuglarinin Turkiye’ye olumlu girdiler

Seul Bliytikelgisi Ersin Ergin’e ziyaret
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saglamadigini, bu anlasmadan her iki
Ulkenin de kazangli ctkmast icin ortak

hareket edilmesi gerektigini vurguladi.

Kore’nin Turkiye’nin hedef
pazarlarinda biri oldugunu ifade eden
Baskan Senocak, “Karsilikli ticaretimizi
artirma hedefindeyiz. Turkiye deri
sektori, katma degerli triinleri ve
Uretim kapasitesi ile diinyanin 6nde
gelen pazarlarindan biri. Kasim ayinda
yapmayi planladigimiz heyetin, ticari
iliskileri gelistirmesi adina énemli
firsatlar barindiracagina inaniyorum”
dedi ve Turk deri sektoriiniin Kore’de
tanitilmast icin is birligi ve 6nerilere acik
olduklarini ekledi.

Baskan Mustafa Senocak ve
beraberindeki heyet, iki glinlik
gorlismelerin sonunda Seul Incheon
Havaalani’nda incelemelerde
bulunarak, Giiney Kore’de tax free
satig yontemlerine ve bu siirecin
lojistik ayaginin isleyisine yonelik
incelemelerde bulundu.

iDMIB BASKANI MUSTAFA SENOCAK
Giiney Kore ile karsilikli
ticaretimizi artirma
hedefindeyiz. Tiirkiye deri
sektorii, katma degerli
uiriinleri ve tiretim kapasitesi
ile diinyanin onde gelen
pazarlarindan biri. Kasim
ayinda gerceklestirmeyi
planladigimiz heyetin,

ticari iliskilerin gelismesi
acisindan onemli firsatlar
barindiriacagina inaniyorum.

i
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[DMIB YENI OGRETIM YILINDA
OGRENCILERE DESTEK VERDI

iDMIB Ba;kanl Mustafa $enocak [ stanbul Deri ve Deri Mamulleri
ve Yonetim Kurulu Uyeleri, yeni Ihracatglan Birligi (IDMIE)

Yénetim Kurulu Bagkani

egitim o6gretim yilinda Zeytinburnu Mustafa Senocak ve Yonetim
iDMIB Mesleki ve Teknik Kurulu Uyelerinden olusan heyet, 12

Eyliil Persembe glinii Zeytinburnu IDMIB

C e
el:'adOI.u Lisest I‘.II Zvl}l‘::\re'.t.?der:ek’ Mesleki ve Teknik Anadolu Lisesi’ni ziyaret
ogrencilere yeni egitim ogretim ederek, 8grencilere yeni egitim 6gretim
ylllnda ba§ar|lar diledi. ylllnda ba$ar|lar diledi.

Ogrenciler, egitimciler ve Okul
Miidiirii Aylin istek ile keyifli bir sohbet
gerceklestiren Baskan Mustafa Senocak
ve beraberindeki ekip, okulun ihtiyag ve
taleplerini dinledi.

“EGITIMIN GUCUNE iNANIYORUZ”
Ziyaret esnasinda bir konusma gerceklestiren
Baskan Mustafa Senocak, s6zlerine
ogrencilere yeni yilda basari dileyerek
basladi ve kendilerini agirladiklarindan
dolayr hem okul yénetimine hem 6grencilere
hem de 68retmenlere tesekkir etti ve s0yle
devam etti: “Kuruldugumuz glinden bu yana
egitimin glicline inanan bir birlik olduk.
Hedefe ulasmada egitimli ve nitelikli is
glicliniin hayati 6nem tasidiginin farkindayiz.
Bu bilingle egitime yaptigimiz yatinmlari ve
destegi her gecen giin artiryoruz.

Sektoriimiiziin bugiin geldigi noktada,
ihracatta yakaladigimiz basarida mesleki
egitim almis genglerimizin emeg;, kattig
bilgi cok fazla. Donanimli genglerimizle
bir yandan katma degerli tiretimimizi,
bilinirligimizi artirmaya devam ederken
diger yandan da tasarim ve inovasyon
alaninda daha da ilerleyecegimize
ylrekten inaniyorum.

Giktiginiz bu giizel yolda sizden,
llkemiz ve sektoriimiiz adina basarili
isler bekliyoruz. isinizi severek yaparsaniz
mutlaka kendinize, ailenize, sektore ve
llkeye cok yararli bireyler olursunuz.”

Mudiir Aylin istek de Baskan Mustafa
Senocak ve IDMIB iiyelerine, okula verdikleri
destek ve katkilardan dolay tesekkiir etti.
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DERi KONFEKSIYON VIZYON GRUBU
LK TOPLANTISINI GERCEKLESTIRDI

Deri sektoriinde ihracatin
artirilmasi ve sektoriin
uluslararasi platformlarda
tanitilmasi amaciyla bir araya
gelen “Deri Konfeksiyon Vizyon
Grubu?, ilk toplantisini iDMiB
Baskani Mustafa $enocak’in
baskanliginda yapti. Senocak
konusmasinda, ihracati
gelistirmek ve ¢esitlendirmek icin
sektoriin bilinirliginin daha da
artmasi gerektigine vurgu yapti.

u stanbul Deri ve Deri Mamulleri
I ihracatcilari Birligi (iDMiB);
deri ve deri mamulleri

alt sektorleri bazinda

olusturdugu vizyon gruplari ile sektoriin
yonlni belirlemek adina lyeleri ile
birlikte calismaya devam ediyor.

ihracatin gelistirilmesi ve sektériin
uluslararasi tanitimina yonelik projeler
gerceklestirmek adina olusturulan
“Deri Konfeksiyon Vizyon Grubu” da
ilk toplantisini sektor temsilcilerinin
yogun katilimlariile 12 Eylul Persembe
glinl, Dis Ticaret Kompleksi’nde
gerceklestirdi.

iDMIB Baskani Mustafa Senocak’in
baskanliginda yapilan toplantiya,
Yonetim Kurulu Uyeleri Tamer Geggdren
ve Remzi Ozbay basta olmak iizere
sektoriin ileri gelen temsilcileri katild1.

Toplantida, deri konfeksiyon sektori
ihracat performansi; hedef llkeler ve alt
Urtin gruplar bazinda degerlendirildi
ve sektoriin uluslararasi tanitimini
projelendirmek tizere iki ayri calisma
komitesi olusturuldu.

Baskan Senocak, toplantida yaptigi
konusmada, “ihracat pazarlarimizi
gelistirmek ve gesitlendirmekicin
bilinirligimizi daha da artirmaliyiz. Bu
baglamda 6zellikle uluslararasi fuarlara
katilimi 6nemsiyoruz. Diinyanin 6nde
gelen fuarlarina milli katilim saglamayi
gereklilik olarak goriiyoruz. Diger
yanda deri tanitim grubumuz, Turk
derisini diinya ¢apinda tanitmak icin
calismalarini yogun sekilde devam
ettiriyor. Tum sektoriin bu baglamda
birlikte hareket etmesi, islerin daha hizli
ylriimesi adina 6nemli” dedi.
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SARACIYE VIZYON GRUBU 3. KEZ BIR ARAYA GELD

4 Eylul tarihinde iigtincii kez bir

araya gelen Saraciye Sektorii
Vizyon Grubu’nun giindem
maddelerini, yeni hedef
pazarlara yonelik stratejik
yol haritasinin ¢ikarilmasi ve
sektoriin bilinirliginin global
anlamda daha da artmasi icin
yapilacak projeler belirledi.

¢lincii toplantisini 4 Eylil
U Carsamba giinii istanbul Deri

ve Deri Mamulleri ihracatgilari

Birligi (iDMIB) Baskan
Yardimcisi Giiven Karaca baskanliginda
gerceklestiren “Saraciye Sektori Vizyon
Grubu”; ihracat performansi, yeni hedef
Ulkelerin belirlenmesi, devlet tesvikleri,
sektorln tanitimi igin yol haritasinin
belirlenmesi, kiimelenme faaliyetleri ve
e-ticaret konularini masaya yatirdi.

iDMIB Yénetim Kurulu Uyesi Kamuran
Uyar ve Saraciye Sanayicileri Dernegi
Yonetim Kurulu Baskani Cemal Aydin ve
yonetim kurulu tyeleri basta olmak lizere
sektorin ileri gelen temsilcilerinin katiim
sagladigi toplanti, deri ve deri mamulleri
sektoriline yonelik ihracat-ithalat
performansina iliskin detayli yapilan
bilgilendirme sunumu ile baslad.
Toplantinin ana glindem maddelerini

ise Turkiye Tanitim Grubu’nun faaliyetleri,
sektorlin tanitimini saglayacak bir film
yapilmasi ve hedef pazarlara yonelik
stratejik yol haritasinin hazirlanmasi

olusturdu. Sektoriin tek pazara olan
bagimliligini bitirmesi ve geleneksel
pazarlarin disina gikmasi gerektigini
vurgulayan Giiven Karaca, Amerika,
Uzak Dogu ve Kuzey Avrupa ile olan
etkilesimin artmasi gerektigini sdyledi.
Turkiye’'nin deri mamullerinde diinyanin
onde gelen birkag oyuncusundan biri
oldugunu hatirlatan Karaca, “ihracatimizi
artirmak ve katma degeri yliksek
Urlinlerimizi yeni pazarlarla bulusturmak
icin sektorimizin bilinirligini artirmak
zorundayiz” dedi.

Stratejik yol haritasi kurgusunun
e-ticaret ve online satis lizerine yapilmasi
ve hedef pazarlara yonelik tanitim
calismalari icin bir komite kurulmasi
hususunda gorts birligine varildiktan
sonra, saraciye sektorliniin e-ticaret ve
online satis adaptasyonu igin atilmasi
gereken adimlarin bir sonraki toplantinin
ana glindemi olmasi karari alindi.
Toplantida, IDMiB’in temel faaliyetleri
ve Uyelere hizmet sundugu konular
hakkinda da katilimcilara bilgiler verildi.
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KSIAD Yonetim Kurulu Baskani
Dogan Kiilekgi ve beraberindeki
heyet, iDMiB Bagkani Mustafa

Senocak’i ziyaret ederek, kiymetli
kiirkte OTV’nin uygulama usul ve

esaslarinda yasanan sikintilarin
¢oziime kavusmasi adinda fikir
alisverisinde bulundu.

KSIAD’DAN IDMIB’E ZIYARET

tirk Sanayicileri ve is Adamlari
K Dernegi (KSIAD) Yénetim

Kurulu Baskani Dogan Kiilekgi

ve beraberindeki heyet, 12
Eyliil Persembe giinii istanbul Deri
ve Deri Mamulleri ihracatcilari Birligi
(iDMIB) Yénetim Kurulu Baskani Mustafa
Senocak’t makaminda ziyaret etti.

Kiymetli kiirkte OTV’nin uygulama

usul ve esaslarinda yasanan sikintilarin
toplantinin ana gliindem maddesini
olusturdugu toplantida goruslerini ifade
eden IDMIB Baskani Mustafa Senocak,
“Bu senenin basinda kiymetli klirkte
OTV’nin kaldinlmast ile artik kiymetli kiirk
pazarinda daha aktif rol oynayabilecegiz.
Diinya ¢apinda 15 milyar dolarlik bir
pazar buyukligline sahip olan bu alanda
Uretici pozisyonunda bulunan tg dort
tilkeden biri olmamiz, sahip oldugumuz
potansiyelin en net gostergelerinden
biri. Hem birligimiz hem de birliklerin

ve sektorlerin temsilcileri ile yaptigimiz
girisimler sonucunda OTV’nin
kaldirilmasini sagladik. Bu bizim icin
onemli bir adimdi ancak tek basina
yeterli degil. Uygulama usul ve esaslarina
iliskin olarak yasanan aksakliklari
¢6zlime kavusturmak icin de girisimde
bulunarak; katma degerli ihracatimizin
artmasina katki sunacagiz”

seklinde konustu.

KSIAD Yénetim Kurulu Baskani
Dogan Kiilekgi ise, “Rakip tlkelerde
olmayan, bizde ise ¢ok yiiksek oranlarda
seyreden OTV’nin kaldirilmis olmasi,
diinya pazarindan daha fazla pay
almamiz adina geg kalinmis bir karardi
ancak yine de kaldirilmis olmasindan
dolayi blylik memnuniyet duyuyoruz.
Simdiki cabamiz ise OTV’nin kalkmasi
ile olusan bosluklari ve uygulamanin
ihracatimizi artiracak sekilde
diizenlenmesini saglamak” dedi.

4ﬂ




iTKiB’DEN

[HIB, BAKANLIK

LIYARETLERINE
DEVAM EDIYOR

iHiB Yonetim Kurulu Baskan
Yardimaisi ibrahim Geyikoglu
ve beraberindeki heyet, Milli

Egitim Bakani ile Turizm ve Kiiltiir
Bakanini ziyaret ederek, el halisi
sektoriiniin sorunlarini dile getirdi.
IHiB ayrica, iilkemizde bir hali kilim
miizesinin agilmasinin gereklilik

oldugunu da dile getirdi.

] stanbul Hali ihracatcilari Birligi
I (IHiB), Yénetim Kurulu Bagkan
Yardimcisi ibrahim Geyikoglu ve

beraberindeki heyet, Eylil ayinda,
Milli Egitim Bakani Ziya Selguk’u ziyaret etti.
Bakan Selcuk’un daveti tizerine gerceklesen
gdriismede, IHIB heyeti, el halis sektdriiniin
glincel sorunlarindan bahsetti ve ¢oziim
yollarina dair bilgi verdi.
Bakan Ziya Selcuk ise, bakanlik olarak kendi
alanlariile alakali ¢6ziim yollari aramaya
6nem vereceklerini ifade etti.

Bakanligin, Halk Egitim Kurslari ile
hali ve kilim Gretimine katki sunduguna
ve bu kurslarin stirekli hale getirilmesinin
sektore katki saglayacagina vurgu yapilan
toplantida, yerel kiiltiiriin bir pargasi
olan el hali ve kilimlerinin okullarin
miifredatinda yer almasi konusu da
glindeme getirildi. Egitimde bu kiiltlre
yer verilmesinin ¢ok énemli oldugunu
dile getiren ibrahim Geyikoglu, “Bu
degerli kiiltliriin yasatilmasi hususunda
yeni nesillere biylik gorevler disuyor. EL
halisinin miifredatta yer almasinin yani
sira, okullar arasi bir yarisma yapilmasi
durumunda, IHIB olarak her tiirlii destegi
vermeye haziriz” dedi.

TURIZM VE KULTUR BAKANLIGI DA
ZIYARET EDILDI

iHIB heyeti, bir sonraki bakanlik

ziyaretini Turizm ve Kultiir Bakanligr’'na
gerceklestirdi. Bakan Mehmet Nuri Ersoy’un
da katilim sagladig toplantida,Tiirk
halisinin ve kiliminin gegmisten glinlimiize,
llkemiz icin hem kiiltiirel hem de ticari

bir Griin oldugunu, bu konuda da Kiiltiir

ve Turizm Bakanligi’na pek cok gorev

dustiiglini anlatan HIB, bakanliktan
birtakim istek ve ricalarda bulundu.

Ulkemizde bir hali kilim miizesinin
acilmasinin gereklilik olduguna dikkat ¢eken
IHIB heyeti, miize icin hali hazirdaki miizelerin
depolarinda binlerce eser oldugunu, sadece
Tiirk-Islam Eserleri Miizesi deposunda bin
500’ten fazla hali kilim bulundugunu, bunun
disinda Vakiflar Genel Miidiirliigii depolarinda
binlerce eserin oldugunu aktard.

ibrahim Geyikoglu konuyla alakali
olarak, “Bu eserler ile dlinyada esi benzeri
olmayan, tilkemizi temsil edecek, turizm
alanina ok katkisi olacak bir mize
acabiliriz. Boyle bir miize, diinyada kiilttrel
anlamda biiytik bir ses getirecektir” seklinde
konustu. IHIB heyeti, Sultanahmet’te
bulunan eski adliye binasinin bu amag
dogrultusunda kullanilabilecek en dogru
mekan oldugunu belirtirken, Bakan Ersoy ise
konuyla ilgilenecegini séyledi.

El halisi ticaretinin turizmde ilk sirada
oldugunu ve bunun igin de Tiirkiye’de
hali tiretiminin 6nemli oldugunu aktaran
iHiB, daha énce Kiiltiir ve Turizm Bakanlig
biinyesinde olan DOSIMM magazalarinin
yeniden acilarak, treticilerden Grtn
alinmasinin sektére faydali olacagini
dile getirdi.

Bakan Ersoy, turizm alisverislerindeki
yliksek komisyonlardan hayli rahatsiz
oldugunu ve bunu bitirmek istedigini
soylerken, iHIB ise yiiksek komisyonlardan
ziyade esas problemin turiste yanlis veya
sahte Uriin satilmasi oldugunu, bu konu
hakkinda turizmdeki acente ve diikkan
sahipleriile bir toplanti yapmanin faydali
olacagini ifade etti. Her iki taraf da bu
konuda hemfikir oldu.
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ORAP UR-GE PROJELER| BASLAD!

IHKiB, “Corap Dijital Doniisiim ve
Kurumsal Gelisim” UR-GE kiime
projelerinin ilk egitim faaliyetini

gerceklestirdi. 25 firmadan

katiimcinin yer aldigi etkinlikte,

liderlik yaklasimina ve sirket

yonetimine iligkin bilgiler aktanldi.

icaret Bakanlig tarafindan
2010/8 sayili “Uluslararasi
Rekabetgiligin Gelistirilmesinin
Desteklenmesi Hakkinda Teblig”
kapsaminda desteklenen ve istanbul
Hazir Giyim ve Konfeksiyon ihracatcilari
Birligi (IHKIB) tarafindan yiiritilen “Corap
Dijital DOnuistim ve Kurumsal Gelisim”
UR-GE kiime projelerinin ilk egitim
faaliyeti 26 Eylll Persembe glinii Dis
Ticaret Kompleksi Omer Halisdemir
Konferans Salonu’nda gerceklestirildi.
Yaklasik U¢ saat sliren ve 25 firmadan
katiimcilarin yer aldig) “Liderlik
Yaklasimlar Semineri”, egitmen Giiler
Oral tarafindan verildi. Bu ilk faaliyetle

birlikte, UR-GE firmalarinin tig yillik proje
serliveni resmen baslamis oldu. Projeye
katilan firmalarin Ust dlizey yoneticilerinin
hazir bulundugu seminerde, dis ticaret
yonetiminde liderlik, yetki devrimi, sirket
ve ekip yonetimi, misteri kazanimi ve
bunun igin ekiplerin motivasyonunun
artinlmasi gibi konular ele alindi. Egitmen
Gller Oral'in interaktif sunumuiile
baslayan proje, katilimcilarin yer aldig
grup aktiviteleri ile devam etti.

Seminer sonunda ise katilimcilarin
grup aktivitelerinden yaptigi ¢cikarimlari,
kendi sirketleri ve liderlik yetkinlikleriyle
degerlendirerek bir sunum yapmalari
istendi.
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FARK YARATANLAR

ZORLU HOLDING YONETIM KURULU BASKANI AHMET NAZIF ZORLU:

MADE BY ZORLU
DUNYADA
ONCELIKLI
TERCIH
SEBEBI

“Diinyanin bircok lilkesinde
‘Made by Zorlu’ oncelikli tercih
sebebi. Biz de bu durumu
bugiin, diinya pazarlarinda
70’e yakin tilkeye yaptigimiz,
toplamda 200 milyon dolara
ulasan ihracatla karsilayarak,
kiiresel tekstil pazarinda emin
adimlarla biiyiimeye

devam ediyoruz.”
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uguin bes kitada 155 lilkeye
B ihracat gerceklestiren,

Tirkiye’nin en buyuk birkag

grubundan biri olan Zorlu
Holding’in temelleri, bundan 65 yil 6nce,
Denizli’nin Babadag ilgesinde, dokuma
tezgahlarinin basinda atilmis. Baba Haci
Mehmet Zorlu tarafindan baslatilan
hikaye, Denizli’den Trabzon’a, oradan
istanbul’a, sonrasinda da diinyaya
acilmis.

1960 yilinda Trabzon’da “Babadag
Yerli Mallar Pazari”ni agan ogul
Ahmet Nazif Zorlu, diikkant icin fason
tretim yaptirmak adina sik sik geldigi
istanbul’un canliligi ve sundugu
firsatlarin karsisinda buraya yerlesmis.
“Ticaret yapiyorsaniz sezgilerinizin guiglu
olmasi gerekiyor. istanbul’a geldigimde
pazardaki bosluklari cok iyi gordiim, bu
bosluklari dolduracak tirtinler Grettim”
diyen Zorlu, 1972 yilinda Turkiye’nin
itk desenli king size carsafini Gretmis
ve artan siparislere yetisilemeyince ilk
fabrikayl kurmaya karar vermis. 1976’da
Bursa’da Korteks Kadife Dokuma Tesisi
hayata gectikten sonra Tiirkiye tekstil
sektoriinde pek cok ilk; bunlari da 1979
yilinda gergeklestirilen ilk ihracat izlemis.

Pesi sira devam eden yatirimlarla hem
Tiirkiye hem de globaldeki blylmesini
devam ettiren Zorlu, bugiin tekstilde
Turkiye’nin en buyk ihracatcilarindan
biri. Tlrkiye tekstil sektoriinde birgok ilkin
ve yeniligin 6ncusu olarak, bes kitaya
Urtin ihrag ediyor.

“Bilindigi gibi Tlrkiye’de bircok
buyiik grubun da kokeni tekstil ancak
bircogu yillar 6nce gekildi. Biz Zorlu
Holding olarak, tekstilin gelecekte
de katma deger yaratacak en kritik
sektorlerinden biri olacagini 6ngorerek,
bu alandaki yatinmlarimiza devam ettik”
diyen Zorlu Holding Yonetim Kurulu
Baskani Ahmet Nazif Zorlu, biiyiime
hikayesinin temelinde inang ve yenilikler
sunmak oldugunu séyliyor. Yeni ve
kaliteli Gretim arzusunun neticesinde
buralara geldigini belirten Ahmet Nazif
Zorlu, Zorlu Tekstil’in hikayesinin, ayni
zamanda Tirkiye tekstil sektoriinlin de
hikayesinin 6zeti oldugunu vurguluyor
ve basliyor anlatmaya...

Bu siire zarfinda tekstilin
hikayesi nasil evrildi, Tiirkiye’de
ve diinyada?

Buglin ne Tirkiye 50’li 60°li yillarin
Turkiye’si ne de tekstil o glinlerin

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

tekstili. Artik evlerdeki tezgahlardan
dev fabrikalara, pazarlarda satilan
Urtinlerden diinyanin doért bir yanina
ihrac edilen katma degerli tekstil
Urtinlerine dénlsmus bir yapi var.
Tekstil sektort, 2018 yili itibariyle 188
llkeye 10,5 milyar dolarlik ihracat
gerceklestirdi. Tekstil, dis ticaret fazlasi
verebilen nadir sektorlerden; hatta
gecen yil toplam tekstil ihracatinin
yuzde 17’ye yakini, yani 1 milyar 750
milyon dolar, teknik tekstiller gibi
oldukga katma degerli tirtinlerden
olustu.

Bilindigi gibi Tlrkiye’de bircok blyiik
grubun da kokeni tekstil ancak bircogu
yillar 6nce ¢ekildi. Biz Zorlu Holding
olarak, tekstilin gelecekte de katma
deger yaratacak en kritik sektorlerinden
biri olacagini 6ngodrerek bu alandaki
yatinnmlarimiza devam ettik. Bugtin
tekstil, bes ana faaliyet alanimizdan
biri ve gelecekte de dyle olmaya devam
edecek. Ozellikle bugiin 160 milyar
dolari bulan akilli tekstil pazarinda
gidilecek daha ¢ok yol oldugunu
dislnuyoruz.

Zorlu Tekstil Grubu, tekstil
sektoriinde nerede duruyor,
sektore katkilariniz neler?

Zorlu Holding olarak, tekstilde

her zaman ilkleri gerceklestirdik;
sektoriimize her zaman 6ncullik

ettik ve etmeye de devam ediyoruz.

Ev tekstilinde bes kitada 68 lilkeye
ihracat gerceklestiriyoruz. Tiirkiye
tekstil ihracatinin; nevresim grubunda
ylizde 23’1, perdede ise ylizde 17’sini
tek basimiza gerceklestiriyoruz. Ev
tekstilinde Bed Bath and Beyond’tan
IKEA'YA, HM’den, Marks&Spencer ve
Zara Home’a kadar uzanan 250 seckin
dlinya perakende devinin inovatif is
ortagl olmaya devam ediyoruz. Yine
Avrupa’nin en blyik entegre polyester
iplik Ureticisi ve ihracatgisi olan
Korteks ile bugiin bes kitada 57 lilkeye
ihracat gerceklestiriyoruz. inovatif
urlinlerimizle, sadece tilkemizde degil;
diinyada da 6rnek oluyoruz. Kendini
temizleyen, nefes alan, en zor kosullara
dayanan, nano ya da antimikrobiyal
kumaslar ve Dry Touch teknolojsi ile
Uretilmis nem yonetimi saglayan,
organik pamuktan uretilmis ylizde
100 organik ev tekstili Griinlerimiz ile
diinyada “Made by Zorlu” markasini
kabul ettirmis durumdayiz. “Kendini
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Temizleyen Perde”, “Serin Tutan Pike”,
“Led Isikli Perde”, “icerik Ureten QR
Kodlu Nevresim” gibi akilli ve yenilikgi
Urtinlerimiz ile sektoriin gelisimine 1s1k
tutuyoruz. Tlrkiye’nin uzun suredir
glindeminde olan katma degerli
Uretimin, tekstil sektoriindeki en gilincel
orneklerini sunarak, sektériimiize
onculuk ediyoruz.

Biinyenizdeki markalar genel
hatlariyla nasil ayrisiyor? Rekabet
yogun bir sektor olan tekstilde
markalagmanin 6nemine deginerek
anlatabilir misiniz bu ayrismay1?
Tekstilde markalasma, her sektorde
oldugundan daha da fazla 6neme sahip.
Glnku ucu, bucagi olmayan bir sektor.
Rakiplerden ayrismak adina marka
olmanin énemini 1970°li yillarda fark
ettim. Bunun sonucu olarak da 1971’de
“TAC” markasi dogdu. Tabii ki pazara

ve tliketici talebine gére markanizi
farklilastirmaniz, gerekirse yeni
markalar olusturmaniz gerekiyor. Clinki
her pazarin, her miisterinin beklenti

ve istekleri farkli olabiliyor. Valeron

ve Linens markalarini da kurarak, ev
tekstilinde suriikleyici glicimiiz olan

lic marka olusturduk. i¢ pazarda 96’s
merkez magaza olmak lizere 4 bin

satis noktasinda variz. TAC, Turkiye’nin
ve diinyanin en begenilen ve taninan

markasiyken; Linens, Turkiye’nin ilk
uzmanlasmis, uluslararasi pazara
acilmis ev tekstili magazalar zinciri.
Valeron da Avrupa ev tekstili pazarinda
adini duyurmus ve Ust gelir grubuna
hitap eden bir marka. Bu ti¢ marka ile
dinyanin pek ¢ok yerinde magazalastik,
bu stire¢ devam ediyoruz.

Zorlu Tekstil’in ihracat yaptig
iilkeler hangileri? Hedef pazarda
neler var?

Korteks ile bes kitada 57 llkeye,
Zorluteks ile bes kitada 68 ulkeye
ihracat gerceklestiriyoruz. ihracatimizi
agirlikli olarak Avrupa olmak tizere
Almanya, Belcika, ingiltere, italya,
ispanya, Fransa, Polonya, Portekiz,
iran, Misir, ABD, Kanada, Meksika ve
Guiney Afrika gibi bircok farkli Glkeye
yapiyoruz. ihracat pazarlarimizi siirekli
gelistiriyoruz. Bunun disinda yurt
disinda magazalarimizla da blyiimek
istiyoruz. Bu konuda ana pazarlarimiz
Avrupa ve Amerika. Bu pazarlara
odaklanmaya devam edecegiz. Mevcutta
calistigimiz musterileri bliylitmek ve bu
pazarlardan potansiyeli yiiksek miisteri
bulmak, 6ncelikli hedeflerimiz. Ayrica
bugtine kadar satis yapmadigimiz her
llkeye satis yapmayi da hedefliyoruz.
Bu kapsamda bu yil Suudi Arabistan,
Birlesik Arap Emirlikleri, Makedonya,
Arnavutluk, Tunus, Kibris ve Katar gibi
llkelerde magazalar agma hedefiyle
ilerliyoruz. Amerika’da Zorlu Home
Textiles magazasini agtik. Cin’de de TAG
ve Linens icin gériismeler devam ediyor.

Zorlu tekstilin global

pazardaki yeri nerede?

Zorlu Tekstil, yurt disinda bilinen,
kalitesi, yenilikciligi ve guivenilirligi

ile her zaman tercih edilen bir marka.
Diinyanin bircok tilkesinde “Made by
Zorlu” dncelikli tercih sebebi. Biz de
bu durumu bugtin, diinya pazarlarinda
70°e yakin llkeye yaptigimiz, toplamda
200 milyon dolara ulasan ihracatla
karsilayarak, kiiresel tekstil pazarinda
emin adimlarla blylimeye devam
ediyoruz.

Ozellikle Uzak Dogu ve Asya
iilkelerinin pazardaki payini hizla
artirmasi, rekabetin her gecen
giin daha da zorlagsmasini sagliyor.
Siz bu konuda nasil bir ayrigma
sagliyorsunuz?



Biz, bunu katma degerli Giretime agirlik
vererek asiyoruz. Ozellikle Ar-Ge,
inovasyon ve tasarima ciddi yatinmlar
yapiyoruz. Bununla birlikte tiiketici
beklentilerini iyi ydnetiyoruz. Kaliteli ve
yeni trend Urtinleri tiiketicilere zengin
koleksiyonlarla sunuyoruz. Diinyadaki
trendleri ve -6zellikle Avrupa ve Kuzey
Amerika’daki- fuarlar yakindan takip
ediyor, buralardaki yenilikgi fikirleri
etkin bir sekilde degerlendiriyoruz.
Ayrica musteri deneyimine ¢ok

onem veriyoruz. Onlarla surekli
iletisim halindeyiz; taleplerini en hizli
sekilde ve kaliteden 6diin vermeden
karsiliyoruz.

Uzak Dogu ve Asya llkelerinin bu
kalitede, bu hizda ve boyle yenilikgi bir
sekilde Grlin sunmasi ¢ok zor. Biz, fiyat
odakli olarak degil; kalite, yenilikgilik
ve Uretim esnekligi ile fark yaratiyoruz.

Son yillarda moda ve

tekstil pazarinin en 6nde

gelen akimlarindan biri de
siirdiiriilebilir tekstil. Bu alanda
ne gibi caligmalariniz var?

Zorlu Grubu’ndaki tiim faaliyetlerimizi,
Birlesmis Milletler 2030 Siirdiirilebilir
Kalkinma Hedefleri ile uyumlu

“Akilli Hayat 2030” vizyonumuz ile
sekillendiriliyoruz. Bu kapsamda
surdirilebilirligi, adim adim tiim

grup sirketlerinin uzun vadeli yénetim
stratejisi, is politikasi ve stireglerine
dahil etmeye devam ediyoruz.
Fabrikalarimizda ham madde ile proses
yonetiminden, rlinlere ve hizmetlere
kadar her seyi surdiiriilebilirlige uygun
bir sekilde yonetiyoruz.

Bunun en glizel 6rneklerini de
tekstilde sunuyoruz. Siirdurilebilirlik
alaninda gelistirdigimiz kalite,
standartlar ve uygulamalar sayesinde
bugtin, diinya devleri tarafindan
tercih ediliyoruz. Ornegin bir
kilogram pamuklu kumas lretiminde
diinya ortalamasi 120 litre su iken,
Zorluteks’te ortalama 80 litre su
ile liretim yapryoruz. Kati atiklarin
yiizde 90’in1 geri donlislime aliyoruz.
Son dénemde misir, seker kamisi
gibi yiksek oranda nisasta iceren
tarim Urtinlerinden elde edilen PLA
iplikler Uretiyoruz. PET siselerin
ham madde olarak kullanildig
recycle polyester filament iplikler
tretiyoruz. TAC markamiz, bir stire
Once pet sise ve polyester ipliklerin
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geri donustiriulmesiyle Uretilen TAG
Reborn Perde Koleksiyonu’nun yani
sira pamuk ve tencel ipliklerin geri
dondistlrilmesiyle elde edilen TAC
Reborn Nevresim Koleksiyonu’nu
sundu. Ayrica gelecek sene Korteks
blnyesinde, kendi polyester

geri donlislim tesisimizi devreye
almakicin ¢alismalarimizi devam
ettiriyoruz.

Teknolojinin hizla niifuz ettigi
tekstilde, siz dijitalizasyon
siirecini nasil yasiyorsunuz?
Dijitallesen endustriye paralel olarak,
fabrikalarimizi Endustri 4.0 ile uyumlu
hale getiriyor, makinelerimizi akilli
hale getirerek, hatalari olusmadan
onluyor, arizadan kaynakli tiretimde
kapasite dusiikligiiniin 6nline
geciyor, islerimizin verimliligini
artiriyoruz. Bu kapsamda Zorluteks,
bir siire 6nce AB’nin Horizon 2020
Hibe Programi kapsaminda RECLAIM
adinda bir projeye dahil oldu. Bu proje
kapsaminda yapay sinir aglariyla;
makine/ekipman ve malzemelerin
Omriiniin uzatilmasini saglayacagiz
ve kaynaklarin gereksiz kullanimi
Onleyecegiz.

Akilli tekstiller kapsaminda teknik
tekstillere ciddi yatirrmlarimiz var.
Diinya akilli tekstil pazarinin, 2025
yilinda 475 milyar dolara ulasacagi
Ongoriluyor. Bugin, toplam
satiglarimizin ylzde 20’si akilli
tekstillerden olusuyor. 2025’e kadar
tekstildeki ciromuzu yaklasik t¢ kat
artirarak 1,9 milyar dolara ¢ikarmayi
hedefliyoruz. Bu cironun yarisinin da
akilli tekstil Griinlerinden gelecegini
ongoriliyoruz.

Tekstilde en buylik gliicimuz
olan Ar-Ge ve inovasyona yaptigimiz
yatirimlara araliksiz devam ediyoruz.
iki Ar-Ge ve bir tasarim merkezimiz
ile 2019’da da inovasyon temelli
surdirdlebilir Grinler yaratmayi
surdirilyoruz. Tekstilde Ar-Ge’ye her
yil yaklasik 10 milyon TL ayiryoruz.
Patent ve tescile de bugiline kadar ciddi
yatirimlar yaptik ve bu yatinmlarimizin
meyvesini toplamaya devam ediyoruz.
Bu anlayisla 2019’da da yine patent
ve tescilde ylizde 50°lik bir artis
6ngoriiyoruz. Tiim bunlara paralel
olarak, strdurilebilir ve akilli Griin
kategorisinden gelen cirolarimizda da
bu yil yiizde 10 artis 6ngoriiyoruz.

7,000

istihdam

lilkeye ihracat

YILLIK URETiM MIKTARI
Korteks Zorluteks
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BRUKSEL MEKTUBU

AB KOMiSYONU’NDAN
AB POLITIKASINA DAIR
YENI HEDEFLER

Temmuz ayinda AB Komisyonu Baskanligi gorevine
atanan Ursula von der Leyen, gectigimiz ay gerceklesen,
calisma arkadaslarini basina tanitma toplantisinda yaptigi

N konusmasinda, AB’ye dair yapacaklari ¢calismalar hakkinda
&Q@ bilgi verdi. Dikkat ¢eken basliklara deginen von der Leyen,
0,{;0&@@‘7* bazi tartismalari da beraberinde getirdi.
N >
Q&’@S@ B Komisyonu baskanligina AB iilkelerine gelen milyonlarca
Q"{ﬁb A tartismali bir sekilde secilen siginmacinin Avrupa’nin yasam sekli ve
< Ursula von der Leyen, ortak degerlerini asindirmasina karsi

onlimuizdeki bes yil beraber
gorev yapacagl calisma arkadaslarini bir
stire 6nce basina tanitti.

Bir bakima AB toplulugunun
kabinesi sayilan AB Komisyonu’nun yeni
dulizeninde sekiz baskan yardimcisi yer
aliyor. Bunlardan tgl, 6nemli konulardan
sorumlu icraci baskan yardimcisi olarak
gorev yapacak.

Bu komisyonun en biiytik 6zelligi,
baskan da dahil olmak tizere 13 kadin ve
14 erkek komiserden olusmasi. Kasim ayi
basinda gorevi resmen devralacak olan
komisyon baskani, calisma arkadaslarinin
hangi konulardan sorumlu olacaklarini
ve yeni gérev tanimlari konusunda bilgi
verdi. Bu goérevler arasinda “Protecting
Our European Way of Life”, en dikkat ¢eken
konu olarak 6ne cikiyor. Diger yandan bu
konu hakkinda tartismalar basladi bile.

Bazilarina gore, “European Way of Life”
diye bir tarif yapilamaz. Finli ile Portekizli,
Hollandali ile Bulgar veya Slovak ile
Norvegli nasil ayni kaliba sokulabilir?

Aslinda bu insanlarin kiilturleri, yagam
sekilleri, 6rf ve adetleri, hatta mutfaklari
bile birbirinden o kadar farkli ki...

Oldukga asiri bir baska goriis ise bu
farkliliklari kabul ediyor ama yine de
Avrupa’da yasayan insanlarin ortak bir
paydada birlestiklerini, bunun da din
oldugunu soyliiyor.

Tabii bir de “siginmacilar” gercegi
var. Galiba AB Komisyonu, son yillarda

“nasil bir koruyucu 6nlem uygulanabilir?”
arayisinda. Bu siginmacilarin blytk ¢cogu
egitimli ve meslek sahibi oldugu halde,
AB’nin gosterdigi duyarlilik dikkat cekici!
Bundan 6nce Alman Savunma Bakani
olarak gorev yapan Ursula von der Leyen’in
komisyon baskanligina secilmesi hi¢ de
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kolay olmadi. Avrupa Parlamentosu’nda
gecen temmuz ayinda yapilan oylamada
327 hayir oyuna karsilik 383 evet ile az
bir farkla, bu géreve geldi. Bir 6nceki
Baskan Juncker, 422 oy alarak komisyon
baskanligina secilmisti.

Avrupa Parlamentosu’nun yeni
baskana verdigi mesaj, hi¢ de rahat ve
kolay bir ¢alisma ortami vadetmiyor.

Komisyonun yeni baskani gectigimiz
ay, 2019-2024 dénemini kapsayan
surede izleyecekleri AB politikasina dair
hedefleri konusunda bilgi verdi. Alti
basliktan olusan yeni “politika kilavuzu”
icindeki en carpici basliklar, “A European
Green Deal”, “An Economy that Works
for People” ve “A Europe For Digital Age”
olarak dikkat ¢ekiyor.

AB’NiN TOPLULUK DISINDAKi
ULKELERE YAPTIGI iHRACAT ARTTI
AB Istatistik Ofisi, 2019 yili Ocak-Temmuz
aylari arasinda “AB 28”lerin dis ticaret
rakamlarini agikladi.

Yilinilk yedi ayinda Uye (lkelerin
“Extra Trade” olarak tanimlanan topluluk
disindaki tictinci tilkelere yaptiklari ihracat
bir &nceki yila gore yiizde 4,5 artisla 1 179,7
Milyar Euro, ithalat ise yiizde 5,2 artigla 1
189,8 Milyar Euro olarak gerceklesmis.

Topluluk (ilkeleri arasinda yapilan
“Intra Trade” dahili ticaret ise 2019 yilinin ilk
yedi ayinda bir 6nceki yilin ayni ddnemine
kiyasla ylizde 2,3 artis gostererek 2 112,9
Milyar Euro diizeyine ulasti.

AB lkelerinin kendi aralarindaki
glimrik birligi icinde tamamen serbest
olarak gerceklestirdikleri “intra” ticaretin
blytiklugu, topluluk ici ticaretin liye
llkeler agisindan ne kadar 6nemli
oldugunu gosteriyor.

istatistik Ofisi verilerine gore icinde
bulundugumuz yilin ilk ayinda AB’nin en
cok ticaret yaptig ilk 10 Ulke siralamasinda
bir degisiklik olmadi.

ilk sirada toplam 430,4 milyar Euro
ile ABD geliyor (ihracat 260,6, ithalat
169,8). Cin, 366,5 milyar Euro ile ABDyi
izliyor (ihracat 128,7, ithalat 237,8). isvicre
167,1 milyar Euro ile iglincl siradaki
yerini koruyor (ihracat 94,0, ithalat 73,1).
Dérdlincii sirada 143,4 milyar Euro ile
Rusya (ihracat 51,0, ithalat 92,4) ve besinci
sirada 89.5 milyar Euro (ihracat 42,3,
ithalat 47,2) ile Tiirkiye geliyor. Burada
dikkat ¢eken nokta, yillardan beriilk defa
Tirkiye’nin AB’ye olan ihracatinin (47,2
milyar Euro) ithalatindan (42,3 milyar
Euro) daha fazla olmasi.

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

AB Komisyonu tarafindan yayimlanan
bir rapor, lye lilkelerde, 2018 yilinda
ele gegirilen yaklasik 27 milyon sahte
ve korsan Grliniin piyasa degerinin 740
milyon Euro diizeyinde olduguna isaret
ediyor. Raporda Sahte iiriinlerin kii¢lik
partiler halinde ve posta yoluyla adreslere
ulastigina dikkat cekiliyor.

El konulan toplam sahte Uriinlerin
icinde ylizde 15 pay ile sigara birinci
sirada. Daha sonra yiizde 14 ile
oyuncaklar, yiizde 9 ile ambalaj
malzemeleri, yine yiizde 9 ile marka ile
etiket ve yiizde 8 ile hazir giyim geliyor. Ote
yandan giinliik yasamda kullanilan viicut
losyonlari, ilaglar ve elektrikli ev aletleri,
ele gecirilen toplam korsan trlnlerin
icinde ylizde 37’lik paya sahip.

Raporda, fikri milkiyet haklarini
en fazla gigneyen ulkenin Cin
oldugu vurgulaniyor. Ayrica Kuzey
Makedonya’nin sahte alkollu ickilerin
kaynagini olusturdugu, Tiirkiye’nin ise
diger iceceklerle, parfiim ve kozmetik
Urlinlerinin en ¢ok tedarik edildigi yer
oldugu ileri stiriliiyor.

AB giimriiklerinde ele gegirilen gok
sayida sahte saat, mobil telefon, her tiir
kartus, toner ve CD/DVD’nin Hong-Kong ve
Gin, bilgisayar malzemelerinin Hindistan,
sigaralarin Kambocgya ve ambalaj
malzemelerinin Bosna kaynakli oldugu,
raporda yer alan bilgiler arasinda.

AB Komisyonu’nun
yeni baskani Ursula
von der Leyen,
gectigimiz ay yaptigi bir
konusmada, 2019-2024
donemini kapsayan
surede izleyecekleri

AB politikasina dair
hedefleri konusunda
bilgi verdi. Alt basliktan
olusan yeni “politika
kilavuzu” icinde, en
carpici basliklar, “A
European Green Deal”’,
“An Economy that
Works for People” ve “A
Europe For Digital Age”
olarak dikkat cekiyor.
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BIST. KURUCUSU BUKET KIZILTAN

“IMA SiZi OLMAK
ISTEDIGINIZ KISIYE
DONUSTUREN BIR KURUM”

oda tasarimi alanindaki egitimine
M Beykent Universitesi Glizel Sanatlar
Fakiiltesi Tekstil ve Moda Tasarimi
boéliimiinde baslayan Buket Kiziltan,
aldig1 egitime ragmen nereden baslanmasi
ve nasil olmasi gerektigi ile alakali soru
isaretlerinin oldugunu ve ilerlemek istedigi
bu alana dair kafasindaki soru isaretlerini ve
bosluklari istanbul Moda Akademisi’nde (IMA)
aldig1 egitimle doldurdugunu ifade ediyor.

Modaya dair kurdugu hayallerinin
gerceklesmesinde IMA’nin cok biiyiik bir pay
oldugunu ifade eden Kiziltan, IMA’nin bu
alanda hayaller kuran herkes icin miikemmel
bir rehber oldugunu séyliyor ve ekliyor: “IMA
tam olarak ne isterseniz onu alabileceginiz
bir egitim kurumu. Egitmenler, yolun sonuna
kadar elinizi asla birakmiyor.”

Yaklasik bir sene evvel kendi markasi
“Bist.”i kuran Buket Kiziltan, IMA’nin hem
tasarimcinin kendi markasini olusturmada
hem de kariyer yapmasi konusunda yol
gosterici oldugunu belirtiyor.

Moda alaninda bir kariyer plani yapmaya
giden siireci bizimle paylasir misiniz?
Beykent Universitesi Giizel Sanatlar Fakiiltesi
Tekstil ve Moda Tasarimi mezunuyum.
Universite hayatimin son iki yilinda istanbul
Moda Akademisi Moda Tasarimi Diploma
Programi’na katildim. Her &grenci gibi

benim de endiselerim vardi. Evet, bu bélimii
okuyordum ama neyi nasil yapacagim, nereden
baslayacagim konusunda higbir fikrim yoktu.

Sektorle hig alakasi olmayan bir ailede
buyldim. Bu sebeptendir ki, konuyla alakali
danisabilecegim kimse yoktu etrafimda.
Nitekim, IMA bu konudaki boslugumu
doldurdu ve beni sektére adim atma
konusunda cesaretlendirdi.

Mezun olduktan yaklasik bir sene sonra
Bebek’te bulunan ofisimi tuttum. Uretim
stiregleri, egitim slreglerinden ¢ok daha zorlu
gecti. Adapte olma konusunda ¢ok zorlandim
ama pes etmeme konusunda da israrciydim.
Deneyerek, yanilarak ve yorularak gegen
mesakkatli bir stirecti benim igin.

S6z konusu siirecte istanbul Moda Akademisi
(IMA) sizin icin ne tiir bir vizyon yaratti?
IMA, hayallerimi planlamamda bana rehber
oldu. Bakig agimin tamamen degistigi,
kafamdaki soru isaretlerinin cevap buldugu
keyifli iki yil gegirdim.

Universite stajimi, IMA is paylasimlari
vesilesiyle, Dice Kayek’te yaptim. Bist., bu
donemde kafamda iyice sekillenmisti.

Hayallerin gerceklesmesinde istanbul
Moda Akademisi’nin ¢ok blytk bir payi var.



Aldiginiz egitimde teorik egitimlerin
yani sira derslerde yapilan uygulamalar
da 6nemli olsa gerek. Bu anlamda
iMA’da ne tiir uygulamali egitimler
aldiniz? S6z konusu uygulamali
egitimlerin size moda sektériiniin
gercek dinamikleri ile tanigsma imkani
sagladigini soyleyebilir miyiz?
Drapaj, kalip ve dikim uygulamalari yaptik.
Uretim siiregleri isin en zor yani. Aldiginiz
egitimi pratikte uygulayabilmek, en
azindan slirece miidahale edebilmek ¢cok
dnemli. IMA, bu konuda kendinizi hangi
yonde gelistirmek isterseniz size o yonde
alanlar sunuyor. Ben egitim siirecinde
kendimi, 6zellikle neden kalip konusunda
gelistirmedigimin pismanligini yasiyorum.
IMA tam olarak ne isterseniz onu
alabileceginiz bir egitim kurumu.
Egitmenler, yolun sonuna kadar elinizi asla
birakmiyor.

Tiirkiye’de moda tasarimini ve
yonetimini nasil degerlendiriyorsunuz?
Bu sistem igerisinde basarili ve yaratici
olan herkesin bir seyler yapabilecegini
diisiiniiyor musunuz?

Tirkiye’de moda tasarimi ¢ok glizel bir
ivme kaydetti. Geng tasarimcilar igin
misteriye ulagsmak, eskiye nazaran ¢ok
daha kolay. Sevgili ismail Kutlu’nun geng
tasarimcilara da agmis oldugu kapi Gizia
Gate, sektorde var olabilmek, markanizi
tanitabilmek adina size harika firsatlar
sunuyor.

Tasarim yaparken ilham olusturan
unsurlar var mi? Tasarimda kendi
tarzinizi yaratmaniza yardimci olan
kaynaklar neler?

Aslinda, tasarim yaparken ilham olusturan
unsurlar her defasinda degisiklik
gosteriyor. O anki ruh halim, gérdigim,
duydugum seye ylkledigim anlamla
alakali bir durum bu. Kendi tarzimi
yaratma konusunda ilham aldigim bazi
markalar ve tasarimcilar var. Bunun
disinda Pinterest, gorsel olarak kendimi
besledigim basucu uygulamam. Her gece
yatmadan énce, uzunca vakit gegirdigimi
soyleyebilirim.

Moda diinyasindan kendinize 6rnek
aldiginiz, en begendiginiz yerli yabanci
moda tasarimcilari kimler? Hangi
acilarda basarili buluyorsunuz?
Phoebe Philo favorim. Tasarimlarinda
yarattigl zamansiz siluetleri, son derece
ilham verici buluyorum.

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

Su an profesyonel anlamda neler
yapiyorsunuz?

“Bist.” profesyonel anlamda bir yilini yeni
tamamladi, hala gelisim slrecinde olan gok
geng bir marka.

Su an sonbahar kis koleksiyonu
hazirligimizi tamamlamak tizereyiz.
Kendimize ait ufak bir atlyemiz var.
Modelleri ve numuneleri burada Uretiyoruz.
Uriinlerimiz Bebek’te bulunan magazamizin
disinda, Gizia Gate Nisantasi, Aqua Florya,
Palmarina Bodrum’da miisteriyle bulusuyor.

Bunlarin disinda kisiye 6zel calismalar
yaparak da misterilerimize hizmet veriyoruz.

Tiirkiye’de moda tasariminin gelisimini
nasil buluyorsunuz? Bu sistem icerisinde
basarili ve yaratici olan herkesin bir seyler
yapabilecegini diisiinliyor musunuz?
Egitimini aldiginiz IMA’nin bu anlamda

bir mezuna kariyer yapmasi icin ne tiir
destekleri var?

Gerek Avrupa’da gerek Orta Dogu’da

Tiirk markasina ve Tiirk tasarimcisina
verilen 6nem artti. Bu da Tlirk modasinin
basarili bir gelisme igerisinde oldugunu
gosteriyor. Artik Tirkiye’de buyiik multi
brand showroom’larda yabanci markalarin
yerini yerli Tlrk markalar aldi. Bu durum,
genc¢ markalar igin aslinda bir avantaj.

Bu tecriibeli showroom’lar, Uriinlerin
pazarlanmasi anlaminda markaya deger
katan bir tutum icerisindeler. Bu gelisme
stirecini kendine glivenen, markasina inanan
herkes firsata cevirebilir.

IMA, paylastigi ilanlarla kariyer
anlaminda mezun 6grencilerine is bulma
firsatlar sunuyor. Keza ben, (iniversite
stajimi bu ilanlar vesilesiyle, cizgisini cok
sevdigim Dice Kayek’te yapabilme sansi
yakaladim.

Uzun vadede diisiindiigliniizde, moda
endiistrisi yonetiminde kendinizi nerede
gormek istiyorsunuz?
Gok geng, kendini gelistirme hevesinde bir
markayiz. Oniimiizde uzunca bir yol var. Su
an icin ilk hedefimiz, markamizi yurt disinda
konumlandirabilmek ve Bist.'i diinya ¢apinda
taninan bir marka haline getirebilmek.
Ulkemiz konumu itibariyle Avrupa’yla
Orta Dogu arasinda 6nemli bir pazar
niteliginde. Kuveyt, Katar, Bahreyn, Dubai
gibi Ulkelerden tilkemize olan yogun talep,
tlkemizin bu tilkeler nezdinde moda ve
trend merkezi olmasi, bize firsatlar sagliyor.
Bu firsatlari avantaja cevirebilecegimiz,
llkemize deger katan bir marka olabilmeyi
hedefliyoruz.

Moda sektorii ile ilisigi ve
bilgisi olmayan bir ailede
biiyiidiigiinii belirten

moda tasarimcisi Buket
Kizittan, IMA’nin sektore
dair soru isaretlerini
ortadan kaldiran ve
kendisine yol gosteren bir
rehber oldugunu soyliiyor.
“IMA’daki egitmenler,
olmak istediginiz kisi icin
biiyiik bir 6zveriyle ¢alisiyor
ve elinizi hi¢ birakmiyor”
diyen Kizittan, IMA’nin kisiyi
yeteneklerine ve isteklerine
gore sektore hazirladigina
vurgu yapiyor.
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NEWGEN'IN
GENC YETENEKLERI
PODYUMA CIKTI

odanin her alaninda modern

ve yenilikgi bir egitim anlayisi

ile hareket eden istanbul Moda

Akademisi’nde (IMA) moda
tasarimi egitimi almis geng yetenekleri
sektoérle bulusturan New Gen, IMA
mezunlarina koleksiyonlarini Mercedes-
Benz Fashion Week Istanbul’da
sergileme firsati sunmaya devam ediyor.
Her yil sektdriin uzman isimlerinden
olusan jiiri kadrosunun degerlendirmesi
sonucu segilen isimler, bu sene 8-11
Ekim tarihleri arasinda Zorlu PSM’de
gerceklesen MBFW/I’nin ikinci sezon
takviminde yer aldi.

Bu sezon 53 geng ve yetenekli
tasarimcinin koleksiyonlarinin
degerlendirildigi New Gen jlrisinde
London College of Fashion (LCF) Tasarim
ve Teknoloji Fakultesi Dekan Yardimcisi
John Lau, LCF Moda Program Direktori
Lindsey Riley, IMA Kreatif Direktérii ve
Moda Tasarimi Egitmeni Raf Stesmans,
moda tasarimcilarindan; Bora Aksu,
Mehtap Elaidi, Ozgiir Masur, Ozlem
Kaya, Sebnem Giinay, moda basinindan;
Ozge Sarikadilar, Kaner Kivang, Burak
Sanuk, Duygu Bengi, moda buyer’lari,
fotografcilar, stylist’ler ve influencerlar
olarak Alper Uzel, ilke Giizelsoy Cerci,
Aytekin Yalgin, Mert Yemenicioglu, Oguz
Erel ve Burcin Unald yer ald1.

53 geng tasarimci arasindan 13 ismin
belirlendigi elemede, Mercedes-Benz
Fashion Week Istanbul podyumunda
yer alarak koleksiyonlarini etkinligin
sahip oldugu uluslararasi moda agina
tasima firsati bulan geng tasarimcilar
ise, Altan Toygar Rona, Arda Paris
Akay, Ayca Canan, Avishan Daneshfar,
Beyza Nur Eyliboglu, Engin Ekinci,

Essin Baris, Ezgi Karayel, Gulsah Aypak,
Natallia Korkmaz, Senem Kula, Sevgi
ve Sevilay Yildirim oldu. Mercedes-Benz
Fashion Week Istanbul’da 13 New Gen
tasarimcisina ait 65 look sergilendi.



10 sene sonra kendinizi nerede
goriiyorsunuz?

Kendimi bundan 10 yil sonrasinda;
birtakim deneyimler sonucu kendini
gerceklestirmeye daha yakin biri ve
alaninda uzman bir tasarimci olarak
gorlyorum.

Mercedes-Benz Fashion Week Istanbul’da
sergilediginiz koleksiyonunuzun hikayesini
anlatabilir misiniz?

Podyumda, “Koma” halindeki dislerin,
hislerin giyilebilir halini yansittim.
Hazirlik siirecinde bazen zorlansam da
yillarca anlatamadiklarimi yiiksek sesle
soyleme firsati, farkli bir 6zgurliik hali
yakalamis oldum. Bu yiizden hazirlik
surecinden defileye kadar siirecin her
asamasi benim icin keyifliydi.

En begendiginiz tasarimailar kimler?

Chris Leba, Thierry Mugler, Marc Jacobs.

Tiirkiye’de moday li¢ kelimeyle 6zetler
misiniz?
Kaygili, risksiz ve gelismekte.

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

10 sene sonra kendinizi nerede
goriiyorsunuz?

10 yil ilerisi planlayabilmem igin cok
uzak bir tarih. Her sey o kadar hizla
degisiyor ki; terimler, olgular hatta
kendi algimiz... Bu degiskenlikte
tasarim, her seferinde kendimi
bastan kesfettigim ve bunu insanlara
anlattigim en iyi yol oldu. Bundan
sonra tasarimdan kisinin tavrina,
stiline, dinledigi muzige kadar
tasarlayabildigim bir olusum yaratmaya
calisacagim.

Mercedes-Benz Fashion Week Istanbul’da
sergilediginiz koleksiyonunuzun hikayesini
anlatabilir misiniz?

“A Night in the Ghetto”da gece
hayatinin isiltili ve sik sokak stilini
yansittim diyebilirim. Koleksiyon siireci
kosturmali ve tempolu gecti ama
benim icin eglenceli ve keyifli. Defileye
ciktigimda ise her seye degdigini fark
ettim.

En begendiginiz tasarimcilar kimler?
Alessandro Michele, Demna Gvasalia,
Jacquesmus, Virgil Abloh.

Tiirkiye’de moday li¢ kelimeyle 6zetler
misiniz?
Cabalayan, modern ve ticari.

10 sene sonra kendinizi nerede
goriiyorsunuz?

10 sene sonra kendi markami yoneten
basarili bir tasarimci olarak goriiyorum
kendimi. Hayallerimi gerceklestirmek
icin calisacagim.

Mercedes-Benz Fashion Week Istanbul’da
sergilediginiz koleksiyonunuzun hikayesini
anlatabilir misiniz?

Kendi kiiltlriimi ve beni yansitan
“Nerden geldigini asla unutma” temali
bir koleksiyon sundum. hazirlik siireci
de defile de benim son derece 6gretici
oldu.

En begendiginiz tasarimailar kimler?
Alexander McQueen, Maison Margiela,
Tarkov, Thom Browne

Tiirkiye’de moday lig kelimeyle 6zetler
misiniz?
Yenilenme, merak, yeni nesil.



KAPAK KONUSU

10 sene sonra kendinizi nerede
goriiyorsunuz?

10 sene ¢ok uzun bir slre, bir senede
bile cok sey olabilir. Ama sunu
diyebilirim ki uzun vadeli hayalim,
kendi markami yaratmak ve Kuzey
Afrika’da satislarinin olmasi.

Mercedes-Benz Fashion Week Istanbul’da
sergilediginiz koleksiyonunuzun hikayesini
anlatabilir misiniz?

Erkek kaliplardan kadinlar igin
maskulen bir koleksiyon olusturdum.
Cezayir kiltlri benim icin cok blyuk
bir ilham kaynagi oldu. Hiisni Cezayir
kumaslari almak icin Cezayir’e (Alger)
gittim. Ekstravagan ve klasik bir hava
olusturdum. Yogun ve heyecanli gegen
hazirlik stireciyle beraber basarili bir
defile yasadim.

En begendiginiz tasarimcilar kimler?
Jacquemus, Céline by Phoebe Philo,
Dior Homme by Kim Jones.

Tiirkiye’de moday i kelimeyle 6zetler
misiniz?

Bu soruya cevap vermek biraz zor ¢uinku
Tiurk modasinin bir tane kimligi yok,
aksine ¢ok cesitli.

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

10 sene sonra kendinizi nerede
goriiyorsunuz?

Kendi tasarim markami kurdugumu
goruyorum.

Mercedes-Benz Fashion Week Istanbul’da
sergilediginiz koleksiyonunuzun hikayesini
anlatabilir misiniz?

Defilede biraz daha sert ama ayni
zamanda daha detayli ve neseli bir
koleksiyon sundum. Defilede aldigim
tepkilerden de begenildigini gordiim.
Bu da beni son derece mutlu etti.

En begendiginiz tasarimailar kimler?
Kim Jones, Feng Chen Wang.

Tiirkiye’de moday li¢ kelimeyle 6zetler
misiniz?
Klasik, net bir durus ve zamansiz.

10 sene sonra kendinizi nerede
goriiyorsunuz?

Moda sektoriinde derin uzmanliga
sahip iki tasarimci olarak gortyoruz.

Mercedes-Benz Fashion Week Istanbul’da
sergilediginiz koleksiyonunuzun hikayesini
anlatabilir misiniz?

Moda haftasinda ilk defa yer aliyor
aldim, bu da bizim icin biiyiik bir
heyecandi. Bizim icin ¢ok glizel bir
deneyim oldu.

Koleksiyonumuzda, 1974’te
gerceklesen ve popilaritesi hala devam
eden bir banka soygunundan ilham
aldik. Ceteye sonradan dahil olan
ve olayin dikkat cekmesini saglayan
Stockholm Sendromlu Patty Hearst’in
duygusal travmatik ruh hali, giicli
olma istegi ve bu istekle kendinin en
guclu haline donlsimu koleksiyonun
tavrini ortaya ¢ikardi. Koleksiyonumuza
zitliklar, bloklasmis renkler ve cilgin bir
ruh hali hakim.

En begendiginiz tasarimcilar kimler?
Sevgi: Thom Browne, Gucci, Bobby
Abley.

Sevilay: Dries Van Noten, Gucci, Raf
Simons.

Tirkiye’de modayi li¢ kelimeyle 6zetler
misiniz?

Sevgi: Influencer,

influencer,

influencer.

Sevilay: Yenilige

acik, degisken,

homojen.
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STYLING DIJITAL DUNYANIN NEDEN DIJITAL STIL

TEKNIKLERI YILDIZLARI PAZARLAMA? DANISMANLIGINA
INFLUENCER'LAR GIRIS

PROFESYONEL MODADA CiziM ORME ve DOKUMA GUVENLI SATIS

SATIS TEKNIKLERI  TEKNIKLERI MALIYETLENDIRME ICiN MUSTERI

ve SATISLARINIZI  (ORTA DUZEY) ve URETIM TAKIBI  ISTIHBARATI

ARTTIRMANIN TAHSILAT ve

PUF NOKTALARI RISK YONETIMI
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arihin kendisi kadar eskidir
T ayakkabicilik. Insanligin en

eski kayitlarinda dahi izine

rastlaniyor. MO 1000 gibi erken
tarihlerde, herhangi bir zarar gormeden
yiruyebilmek igin sandalet bigciminde
uretilen ayakkabilar, bugtin onlarca
farkli tiirde, binlerce gesit modelde
uretiliyor. Yiizyillar icinde koruma, islev
egilimleri ile sekillenen ayakkabilar, son
olarak isin icine “moda”yi da katarak,
bugtinlere ulasti. Modern diinyanin
fabrikasyon sistemi, ayakkabiciligi yok
olmaya mahkum etti.

2000’li yillara kadar aile isi ve 6nemli
bir zanaat olarak varligini devam ettiren
ayakkabicilik ya da eskilerin tabiriyle
kunduracilik, glinimiizde pek ¢ok
zanaat gibi sembolik bir kiilttr olarak
varligini devam ettirmeye calisiyor.

20. ylizyila kadar tamamen el
isciligine dayanan ayakkabicilik
hem Osmanli déneminde hem de
Cumbhuriyetin ilk donemlerinde “Ermeni
meslegi” olarak aniliyordu. Ermeni ve
Rumlarin topraklarimizda bir meslege
donistlirdigu is, yizyillardir tilkemizde
varligini devam ettiriyor. Rumlarin ve
Ermenilerin meslege katkilari bugiin
dahi, bu meslegi devam ettirmeye
calisanlar tarafindan minnetle aniliyor.

1942’de ¢ikartilan Varlik Vergisi, 6-7
Eylil Olaylari ve Yunanistan ile Tiirkiye
arasinda yapilan miibadele; meslekteki
gayrimuslim sayisinin azalmasina,
zamanla yok denecek saylya dismesine
neden olmus. Onlardan arta kalan
boslugu da ¢ogu onlarin yaninda pismis

Tirk ustalar doldurmaya baslamis. Bugiin
oOzellikle Beyoglu’ndaki ve Gedikpasa’'daki

kunduracilari ziyaret ederseniz, hemen
¢ogunun bir Ermeni, Rum ustasi veya
tanidik hikayesi oldugunu géreceksiniz.
Ustalarimiz hikayeyi anlatirken, meslegin
1900’lerin basinda bytik bir itibar
sahibi oldugunu hem 6viinerek hem de
hayiflanarak anlatiyor.

Ermeni ve Rumlardan Turklere
gecen bu zanaatin glinimiiz ustalan
ise belki de ayakkabicilikta el isciliginin
son temsilcileri. Hepsinin serzenisi de
senaryosunun sonu da ayni: “Hayatin
diinden bugiine fabrikasyon rtinlerine
donistiigli cagimizda, bizim meslegimiz

de kisa zaman iginde tarih sayfalarindaki

yerini alacak.”
Kunduracilik mesleginde sanayinin
evrimlesme dinamiklerini belirleyen en

6nemli unsurlardan biri iliskiler. O gliniin
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model ve liretim miktarlarini belirleyen
ve Ureticilerle alicilar arasinda bag kuran
tliccarlar, bu yontemle ayni zamanda bir
rekabet ortami da yaratiyordu. Bu iliski,
bir yandan kugiik tiretimin déntsim
kosullarini belirleyen sermaye siirecini
hizlandirirken diger bir yandan da
sermayenin olusumunu sinirliyordu.

Bu da kiiguk tretimin ¢ézilmesine, pek
¢ok kunduracinin pazardan cekilmesine
neden oldu. Bazilari ise dontisimn(i
tamamlayip fabrika oldu. Gedikpasa’da
parca basl is yaparak calisma yasamina
baslayip, ayakkabicilikta Tiirkiye’nin
onde gelen aktorlerinden birine dénlisen
Yesil Kundura, degisen dongliniin ve
iliski sisteminin sonuclarinin en basarili
orneklerinden biri. Gedikpasa’nin diger
aktorleriyse genel olarak el ayak cekti.
Ancak onlara bazen istanbul’un ara
sokaklarinda denk gelebiliyorsunuz.

ARIF USTA

“GEDIKPASA DA KUNDURACILIK
GIBi NOSTALJIK BiR ANIYA
DONUSTU”

Bin bir zorluga dayanarak giiniimiize
ulasmis birkag ayakkabi ustasindan
biri Arif Ozsoy, nam-1 diger Arif Usta.
Beyoglu Koca Sokak’ta “ipek Kundura”
adi altinda 40, normalde ise yarim
asirlik bir hikaye onunki. Meslege 16
yasinda baslamis. 1979’da atdlyesine

ARIF BZSOY

Ayakkabilarin eskiden daha
saglam oldugunu ve itinayla
yapildigini vurgulayan Arif
Usta, fabrikasyon sistemin
uirettigi daha kalitesiz iriinlere
ragmen bu meslegi, iyi olanin
vasifsiz olana maglubiyetinin
bitirdigini soyliiyor.

Eiil



KULTUR

ALi OSMAN BAL

71 yasina ragmen bu isi
severek devam ettirdiginin
altini cizen Osman Usta,
sadece ayakkabicilikta degil,
hemen pek ¢ok zanaatin

yok olmasinda asil sorunun
sistemden kaynaklandigini
belirterek, devletin kiigiik
yaslardan gencleri zanaatlara
yonlendirmek icin programlar
olusturmasi, tesvik sistemleri
yapmasi gerektigine dikkat
cekiyor.

ismini veren Beyoglu ipek Sokak’ta kendi
dikkanini agmis. “Kendimi bildim bileli
bu isi yapiyorum. Simdilerde sadece
model ¢ikariyorum ama eskiden bir
ayakkabiyi bastan sona yapardim”
diyerek, endUstriyel sistemin giktilarina
-istemese de- bir sekilde cevap verdigini
belirtiyor.

Buglnlerde diikkani ogluna
devretmis ama 75’i askin yasina ragmen
tezgahin basinda. “Evde oturamiyorum,
gelip yardim ediyorum” diyor. Arif Usta
meslege dogup blylidiugi Yesilkdy’'de
baslamis. Beyoglu’na yerlesmeden 6nce
de bir zamanlar kunduraciligin en 6nemli
bélgesi olan Gedikpasa’da galismis.
“Eskiden bizim isimizde en dnemli yerdi
Gedikpasa. Ancak simdilerde bélgenin
bu 6zelligi, meslegimizle beraber,
nostaljik bir aniya donustii” diyor ve
“Gittigi yere kadar” diye ekliyor.

NURETTIN USTA
“AYAKKABILAR ESKIDEN
ISMARLAMA USULU YAPILIRDI”
Ayakkabiciligin tarihi gelisiminde 6nemli
bir merkez olan Anadolu’da eskiden
her mahallede, her kdyde kunduracilar
olurmus. “Simdi magazalarda oldugu
gibi ayakkabilar sergilenmezdi. Siparis
Uzerine yapilirdi” diyor Ankara’nin
emektar kunduracisi Nurettin
Cebeci. Ismarlama usuliiyle yapilan
ayakkabilarin éncelikli ihtiyag oldugu
bilindiginden, énceligin kalite oldugunu
da belirtmeden ge¢cmiyor.

Kunduraciliga 14 yasinda istanbul’da
baslayan Nurettin Usta, sonrasinda

Ankara’ya gecmis ve meslegini burada
devam ettirmis. 1963 yilinda Ankara’da
Cebeci’deki Ziya Gokalp Caddesi’nde
“Bale Kundura” adini verdigi diikkaninda
Blilent Ecevit’ten Zeki Miiren’e, Kbksal
Toptan’dan Adnan Senses’e kadar

sanat ve siyaset camiasindan pek ¢ok
Unld ismin ayakkabilarini yapmis. Bu
tanidik simalarin her birinin fotograflan
dikkaninin duvarlarini sisliyor hala.
Her seyin kaydini tutmus. 80 yasindaki
Cebeci, Bale Kundura igin “Burasi
sadece bir ayakkabi diikkani degil, ayni
zamanda bir dénemin hafizasi” diyor.
“Peki, ne olacak bu hafizaya sizden
sonra?” “Meslegin 6mrii cok kisa ama
neyse ki, fotograflar ve belgeler daha ¢ok
yasayacak.”

FABRIKASYON SISTEM ZANAATI
RAFA KALDIRDI

Diinden bugtine kaybolan ya

da kaybolmaya yiiz tutmus tiim
mesleklerin ve zanaatlarin 6niinde
duran ve asilamayacak en temel sebep,
fabrikasyon. Kunduracilik mesleg;,
varligini bugiinlere ulastirmis olsa da
aslinda 1980’lerin basinda, lilkemize
ithal ayakkabilarin daha sik gelmesi ve
fabrikalarin sayisinin ¢cogalmasi ile yok
olma evresine girmis.

Ayakkabilarin eskiden daha saglam
oldugunu ve itinayla yapildigini
vurgulayan Arif Usta, fabrikasyon
sisteminin Urettigi daha kalitesiz
Urtinlere ragmen, bu meslegi bitirenin,
iyi olanin vasifsiz olana maglubiyeti
oldugunu soyliiyor. “Bu, yadirgadigim
bir durum ancak biz eski ayakkabicilar,
hep iyiyle, kaliteyle anilacagiz, bundan
da stiphem yok” diyor ve fabrikasyonun
sadece meslege degil, yasam
standartlarina da zarar verdigini ekliyor.

OSMAN USTA

“MESLEGIN ASIL SORUNU
YETiSTIRECEK CIRAK BULAMAMAK?”
1962 yilinda kunduraciliga baslayan
Trabzonlu Ali Osman Bal, Sariyer
Yenikdy’deki atolyesinde yaklasik 60
yillik bir deneyim sakliyor. O da merkez
bolge Gedikpasa’da 6grenmis isin
inceliklerini.

Osman Usta da geleneksel
zanaatkarligi devam ettirmenin
giderek zorlastigini ifade ediyor
ancak fabrikasyon ayakkabilarin
higbirinin el yapimi ayakkabinin yerini
tutamayacagini da Ustiine basa basa



soyliyor: “Bugtinlere ulasabilmissek,
bunun nedeni yaptigimiz isin temelinde
‘kalite’ olmasidir.” Dogal malzemeden
dogal yontemlerle yapilan ayakkabilarin
insan sagligi icin son derece faydali
oldugunu belirtiyor ve kullanim siresi
ile dayaniklilik agisindan da ¢ok daha
basarili oldugunun altini giziyor.
Uretim kalitesini koruyabilmek
icin haftada en fazla 30 cift ayakkabi
Urettiklerini soyleyen Osman Usta,
siyasetcilerden sanatgilara, is
adamlarina kadar 40 yillik musterileri
oldugunu gururla dile getiriyor. Hatta
yaptigl isin kalitesini takdir eden
musterileri arasinda diinyanin farkli
yerlerinden isimler de var: “ispanya,
Hollanda, Almanya, Belcika, italya gibi
Ulkelerden musterilerim var. Miitevazi
atolyemde mitevazi bir ihracat.”
Osman Usta, bu basariya ragmen ¢ok
umutsuz, “5-6 sene icinde bu meslek yok
olabilir” diyerek, nedenini acikliyor: “Bu
isi devam ettirecek insan bulamiyoruz.”
“Her sey, herkes makinelesti. Kimse
ugrasmak istemiyor. Emek vererek
para kazanma devri coktan sona erdi.
Bu meslek 6zveri istiyor. Ancak bu
Ozveriyi verecek insanlar artik yok.
Cirak bulamiyoruz. Bu meslegi 6gretip
devredecek 6grenciler bulamadigimiz
icin de yok olmaya mahkum?” diyen Arif
Usta da Osman Usta’ya destek gikiyor.
71yasina ragmen bu isi severek
devam ettirdiginin altini cizen Osman
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Usta, sadece ayakkabicilikta degil, hemen
pek cok zanaatin yok olmasinda asil sorunun
sistemden kaynaklandigini belirterek,
devletin kiiglik yaslardan gencleri zanaatlara
yonlendirmek icin programlar olusturmasi,
tesvik sistemleri yapmasi gerektigine dikkat
cekiyor. “Bizler, bu meslegi bugiinlere

kadar tasidik artik devletin isin bir ucundan
tutmasi lazim yoksa ayakkabicilik icin de
cok gec kalinmis olacak” diyen Osman Usta,
meslegin gelecegi icin yardima ¢agiriyor.

NURETTIN CEBECI

Ankara’da Cebeci’deki Ziya
Gokalp Caddesi’nde “Bale
Kundura” adini verdigi
diikkaninin sadece bir atolye
degil, ayn1 zamanda bir
donemin hafizasi oldugunu
soyleyen Nurettin Usta,
hafizalarin tarih kadar giiclii
oldugunu belirtiyor.

61'



HILAL CANTA YONETIM KURULU BASKANI
TURHAN AKYUZ

~ “TEMEL HEDEFIMZ, CALISMA
DISIPLINIMIZI YURT DISINA TASIMAK”



Tiirkiye saraciye pazarinin
yeni aktorlerinden olan Hilal
Canta’nin Yonetim Kurulu
Bagkani Turhan Akyiiz, en
temel hedeflerinin, miisteri
memnuniyeti ve kalite odakli
biiyiimelerini yurt disina
tasimak oldugunu soyliiyor.
Akyiiz, Tiirkiye ekonomisine
ihracat odakli bir katki
saglamak istediklerini de
ifade ediyor.

baslayan Hilal Canta, sektorde
¢ok yeni olmasina ragmen,
kalitesi ve profesyonel hizmet
anlayist ile rakiplerinden siyrilmayi
basarmis. “Misteri memnuniyetini
ve kaliteyi odaga almis bir firma
olarak, temel hedefimiz, teknolojik ve
inovatif sistemde bu iki degeri stirekli
iyilestirmek” diyen Hilal Canta Yonetim
Kurulu Baskani Turhan Akyiiz, firmasinin
buglinlere ve daha iyiye ulasmak icin
musteri ile biylk bir sinerji icinde
hareket ettigini sdyleyerek, miisteriye
ve musteri memnuniyetine verdikleri
degeri anlatiyor.
Kurulduklari glinden bu yana basarili
bir blylime grafigi sergilediklerini
dile getiren Turhan Akyliz, simdiki
hedeflerinin, bu basariyi yurt disina
tasimak oldugunu soéyliyor. Yurt
disinda da private label Ureticisi olarak
konumlanma arzusunda olduklarini
aktaran Akytiz, 2020 ile beraber ihracata
da yoneleceklerini belirtiyor ve sdyle
diyor: “Kapasitemizin yiikselmesi
ile birlikte, 2020 yilindan itibaren,
kademeli bir yiikselisle, ciromuzun en
az yltizde 20’sini ihracattan elde etmeyi
planliyoruz.”

2 001 yilinda faaliyet hayatina

Hilal Canta, ¢cok yeni bir marka
olmasina ragmen piyasada giiclii
bir yerde duruyor. Bu basarinin
arkasinda neler var?

Uc ortak olarak, bundan 18 yil énce
basladigimiz Gretim yolculugumuz,
Ordu’da faaliyete gecirdigimiz yeni
fabrikamizla bambaska bir boyut
kazandi. Kendimizi her zaman uretici
bir firma olarak tanimladik. Kurumsal
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firmalar icin promosyon ¢antalari
tiretirken, promosyon sektoriinde
yasanan daralma nedeniyle, hem
lisansor firmalara fason uretime
hem de perakende zincirlerine
private label (6zel etiket) Gretimine
basladik. Sektérdeki degisimi gordiik
ve buna gére makine parkurumuzu
ve urlin gruplarimizi farklilastirdik.
Uriinlerimizde kalite ve saglik
unsurlarini en yukariya tasidik.
Misteri memnuniyetini ve kaliteyi
odaga almis bir firma olarak, temel
hedefimiz, teknolojik ve inovatif sistemde
bu iki degeri stirekli iyilestirmek.

Biinyenizde hangi iiriinlerin
iiretimini yapiyorsunuz?

Hilal Canta, askeri ve sivil olmak lizere
iki ana baslikta onlarca farkli segmentte
Urlin Gretme kabiliyetine sahip bir firma.
Askeri amacli portféyiimiizde hiicum
takimlarindan ilk yardim ¢antalarina,
sivil kategoride ise okul ¢antalarindan
seyahat cantalarina kadar onlarca gesit
Urlind Gstln saglik, glivenlik ve kalite
kriterlerine gore uretiyoruz.

Yurt icinde/yurt disinda nasil bir
konumlanmaniz var?

Kuruldugumuz giinden bu yana yiikselen
bir basari grafigine sahibiz. Perakende
zincirlerinin glivenilir tedarikgilerinden
biri olmamiz bunun en énemli
gostergelerinden. Simdiki hedefimiz ise
disipline ettigimiz bu calisma seklimizi
ve kalitemizi yurt disina tasimak. Avrupa
basta olmak lizere yakin cografyamizdan
baslayarak ihracat yaptigimiz musteri
sayisini ve ciromuzu artiracagiz.
Kendimizi yurt disinda da private label
uretici olarak konumlandiracag)z.

Uretiminizin ne kadarini ithal
ediyorsunuz? Yillik ihracat

hacminiz nedir?

Biz, ham madde ithalati yapiyoruz veya
ithalatci firmalardan bu rtinleri temin
ediyoruz. Ham madde disinda bir ithalat
kalemimiz bulunmuyor. Gegtigimiz

yila kadar ihracat yapmak oncelikli
hedeflerimiz arasinda degildi. Ancak
kapasitemizin ylikselmesi ile birlikte, 2020
yilindan itibaren, kademeli bir yiikselisle,
ciromuzun en az ylizde 20’sini ihracattan
elde etmeyi planliyoruz. Hedefimize
ulasmak icin yurt disi fuar katiimlari
baslangic noktamiz olacak. Buna da 19-
22 Eyliil’de Kéln’de diizenlenen “Kind

Asil hedeflerimizden
biri, disipline ettigimiz
¢alisma seklimizi ve
kalitemizi yurt digina
tasimak. Avrupa
basta olmak lizere
yakin cografyamizdan
baslayarak ihracat
yaptigimiz miisteri
sayisini ve ciromuzu
artiracagiz. Kendimizi
yurt disinda da
“private label”

uretici olarak
konumlandiracagiz.




ANADOLU’DA YATIRIM

Anadolu’da is hacmi yaratmasi
acisindan desteklerin hayati
derecede 6nemli oldugunu
diisiiniiyorum. Firmalar
gelistikce ve is hacimleri
arttikca, degisik ihtiyaclar
ortaya ¢ikiyor. Bu anlamda
devletin, firmalar bazinda

ve proje bazli tesvikler
vermesinin ¢ok yerinde olacagi
kanaatindeyim.

Und Jugend” Fuari’na stantli katilim
gostererek basladik.

Uretiminizde deri, diger ham
maddeler icinde ne kadarlik bir paya
sahip?

Hilal Canta tekstil malzemeden ¢antalar
ve aksesuarlar treten bir firma. Bu
nedenle miisterinin 6zel bir talebi
olmaz ise genellikle deri kullanmiyoruz.
Nadiren lrettigimiz cantalarin bazi
béliimlerinde bazen tasarimsal agidan
bazen mukavemeti arttirmak igin deri
kullandigimiz olmustur.

iTO Deri, Kiirk ve Saraciye Meslek
Komitesi Bagkani olarak sektorle
ic ice olan bir isimsiniz. Sektoriin
temel sorunlari neler, bunlarin
¢oziimii icin ne gibi katkilar
sunuyorsunuz?

Canta dediginizde deri parcalarinin
veya imperteks, kanvas veya pamuklu

kumaslarin dikilmesinden olusan bir esya
anlasiliyor. Eger bu bir tekstil canta ise en
buiytk girdi kalemi tabii ki kumas oluyor.
Tekstil cantalarinin gogu imperteks
dedigimiz bir tarafi lamine edilmis kumas
malzemeden Uretiliyor. Bu laminasyon
islemi hem su gegirmezligi sagliyor hem
mukavemeti arttiriyor. Ayni zamanda
gorsel olarak da ¢antaya bir hava katiyor.
Bu Uriin maalesef, Glkemizde Uretilen

bir Grtin degildi. Ancak her zaman yerli
Uretimin desteklenmesi gerektigine
inandigimizdan, bu konunun (izerine
egildik. Bu nedenle 31 Aralik 2018’e kadar
sanayide ham madde olarak kullanilan
bu malzemede uygulamasi askiya alinmis
gumrik vergileri ve ilave vergiler hayata
gecirildi. Bu da ithal malzemenin fiyatinin
ylizde 20 oraninda en az yiikselmesine
sebebiyet verdi. Bu da ithal malzemenin
fiyatinin ylizde 20 oraninda yiikselmesine
sebep oldu. Bu konu daha 6nce kumas
Uretip imperteks Gretmeyen firmalarin



dikkatini ¢ekti ve simdi, yerli Greticiler
bu konuya egilmeye basladi. Kismen de
olsa Uretim var. Cesit ve miktarin artmasi
icinse biraz zamana ihtiyag var.

2014 yilinda Fatsa’da yeni bir

tesis kurdunuz. Tesisinizin nasil

bir altyapisi var? Son yillarda
fabrikalarin yasadigi teknolojik
doniisiim baz alindiginda, sizin
fabrikaniz bu doniisiimiin neresinde
duruyor?

Bu fabrikayi hayata gegirirken, 6zellikle
dikis makineleri konusunda hizi
artirabilmeye odaklandik. Bu bakimdan,
makine parkurumuza elektronik
cihazlar ekledik. Yeni bir fabrikanin
sagladig en buylk arti, alani etkin ve
¢aga uygun olarak kullanabilmenize
olanak saglamasi. Kiralik bircok binada
kurmasi ¢ok zor olan saglik ve glivenlik
altyapisini kendi fabrikamizda rahatlikla
hayata gecirdik. Bu fabrika sosyal
uygunluk denetimlerinden de rahatlikla
gecebiliyor.

Bununla birlikte dikis makinelerini
kullanmak lizere hala insan giicline
ihtiyag duyuyoruz. Bizim gibi sektorlerde
simdilik makine altyapisi modernize olsa
bile insan kaynagi olmaksizin tiretim
mimkiin degil.

Ar-Ge’ye yilicinde ne kadarlik bir
biitce ayirnyorsunuz?

Kendimize ait faydali modellerimiz olsa
da su an, daha ziyade, musteri talebine
gore Uretim yapiyoruz. Ancak 6zellikle
modelleme alaninda siirekli yenileme
calismalari yapiyoruz; var olan Grlind,
sistemi ve know how’1 gelistirmeye
cabaliyoruz. istanbul’daki genel
mudurligiimuzde de bir “Modelhane”
kurduk. Burada evcil hayvanlar igin
tasarlanmis cantalardan isi korumali
¢antalara kadar her boyda ve 6zellikte
modeller tasarliyor ve uretiyoruz. Bu
calismayi bir Ar-Ge ¢alismasi olarak

ele aliyoruz. Bu ¢alismanin maliyeti

de ciromuzun yaklasik yiizde birini
olusturuyor.

Yeni projeler ya da fabrika
kurulumlan s6z konusu mu?

Fatsa fabrikamiza, ilave bir bina
yapiyoruz. Kisa zamanda insaatini
sonuglandiracagiz. Uretim arttikca
depolama ve lojistik ihtiyaci da elbette
artiyor; biz de yeni yatirrmlarimizi bu
alanda genisletmeyi tercih ettik.
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Anadolu’da yatirimin artirilmasi
icin devlet desteklerini nasil
buluyorsunuz, yatirnmcilar olarak
ne gibi beklentileriniz var?

Orduiili, tesvik sisteminde “5. Bolge”
olarak geciyor. Biz de fabrikamizi bu
nedenle Ordu’da kurmayi tercih ettik.
Yatirim tesviki kapsaminda fabrikamizin
temellerini attik. Faaliyete baslarken, ilk
etapta ¢ok zorlandigimizi belirtmeliyim
¢linki yetismis bir insan kaynagi
maalesef yoktu. Oncelikle, bélgedeki
kamu kurumlariile bir araya gelerek,
kalifiye ve isi bilen insan kaynagini
olusturduk. ISKUR, bu anlamda bize cok
destek oldu ve olmaya devam ediyor.
isbasi egitim programi bizim agimizdan
faydali oldu. Anadolu’da is hacmi
yaratmasi agisindan bu tiir desteklerin
hayati derecede 6nemli oldugunu
dustintiyorum. Firmalar gelistikce ve

is hacimleri arttikca, degisik ihtiyaclar
ortaya ¢ikiyor. Bu anlamda devletin,
firmalar bazinda ve proje bazli tesvikler
vermesinin ¢ok yerinde olacagi
kanaatindeyim.

Son olarak neler eklemek istersiniz?
Tirkiye gliclu bir ekonomi ve gliglii

bir iiretici iilke. Uretim giicii oldukca
hem kiiresel hem yerel ekonomik
dalgalanmalari atlatacaktir. Ancak

her Uretici firmanin bir miktar ihracat
yapmasinin i¢ pazardaki dalgalanmalari
atlatabilmek icin gerekli oldugunu
dusunlyoruz. Biz de kendimize bir
ihracat hedefi koyduk. Galismalarimizi
bu yonde siirdlrecegiz.

1855
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TASARIM

MBFWI, ¢cok degerli buldugum
bir fuar. Basarisini 6nemser
ve katiim gosterirsek, ayakta

kalip diinyaya, bulundugumuz

noktayi isaret edebiliriz.
Evrensel bir moda dili ve
soylemi icinde olmak i¢in bu
rotada olmamiz 6nemli.

“DUNYA MODASININ TUM

GERCEKLERI NY COTERIE'DE I ICE”

eni koleksiyonu “OzlemSier
v 20”yi gectigimiz ay gerceklesen

New York Coterie Fuari’nda

ilk kez gorticliye ¢ikaran
basarili moda tasarimcisi Ozlem Sier,
koleksiyonun, yaraticiligin ¢ikis noktasi
olan cesaretten ilham aldigini syliyor.
Ozlem Siier markasinin tekniklerini
natirel ve deneysel formiillerle bulusturan
koleksiyon, siyah beyaz bir kurguya sahip.

NY Coterie Fuar’nin hem koleksiyonu

hem de markasi agisindan son derece
basarili gectigini ifade eden Siier, New
York’un bir moda uisst oldugunu dile
getiriyor ve Istanbul’'un béyle olabilecegine
dikkat ¢ekiyor. Fuarlarin moda
endstrisinin ayakta kalabilmesi adina ¢ok
degerli bir yerde durdugunu belirten Siier,
bu sebeple MBFWI'yi cok 6nemsedigini ve
gereken ilginin gosterilmesi durumunda
Coterie gibi diinya tarafindan nemsenen
bir yere ulasacaginin altini ¢iziyor.

Eyliil ayinda diizenlenen New York
Coterie Fuari’nda 2020 ilkbahar Yaz
Koleksiyonu’nuzu tanittiniz. Fuar, sizin
adiniza nasil gegti?

Uzun yillardir Paris, Milano, Londra hatti
Uzerinden markamizin tanitim ve satisini
gerceklestiriyoruz. New York, bizim igin
yeni bir hedef; daha dogrusu, New York
merkezden daha doguya hareket etmek
yeni bir hedef.

Coterie Fuari bizim adimiza oldukga
basarili gecti. lyi kontaklar elde ettik,
buylk yerlerden siparisler aldik.
Tasarimci markasi igin sadece satis
degil, satis ve tanitim bir arada yiirlimesi
gereken bir ikili. Bu anlamda son derece
hareketli bir stanttik. Stylist’ler, ajanslar
gibi ulasmak istedigimiz pek cok kisiyle
tanistik, iletisim kurduk.

Koleksiyonunuzda 6n plana ¢ikan
noktalar neler, nasil bir felsefesi var?
Yaraticiligin baslangi¢ noktasi olarak kabul
goren “cesaret” kavrami, koleksiyonun
ana temasini olusturuyor. Tasarimlar, siyah
beyaz kurgusu lzerine kurulu asimetrik
kesimlerle; natirel, serbest ve deneysel
formdllerle “daily couture” gizgisini;

Ozlem Siier markasinin 6zel drapaj teknigi
dahilinde yansitiyor. Unik Gretimi sayesinde
ise “pret-a couture” izlerini tasiyor.

New York, hazir giyim sektorii icin onde
gelen sehirlerden biri. Bu baglamda
Coterie Fuarr’ni nasil degerlendirirsiniz?
New York, tam bir moda ssi; her an
gercek bir ilham kaynagi olarak nefes
aliyor ve enerjisi cok yliksek. New York
Coterie Fuari’'nda ise diinya markalari,
junior girisimci tasarim markalari ve tiretim
odaklariyla hareket eden lokal markalar
yani moda diinyasinin tim gercekleri

ic ice. Renkli, keyifli ve gercekgi bir fuar.
Farkli niteliklerde katilimcilar vardi ve
stantlar hareket alanlarina tagsmadigindan
gezilmesi ve gozlem yapilmasi son derece
kolaydi. Hazirlikli ve diizenli gidildiginde,
katiimcilar icin muhtesem sonuglar
doguracak bir fuar. Butikler, zincirler,
on-line satis siteleri, departman store’lar,
showroom’lar, ajanslar, PR’cilar ve daha
fazlasi standinizi kesfedebilir.

Katilimci profili agisindan nasildi? Tiirk
firmalari nasil bir goriintii sergiledi?
Diinyada birgok merkezde yaygin satis
agi olan markalarla, yeni, girisimci
ruhuyla yuksek enerji tastyan markalar
bir aradaydi. Bu da muhtesem bir sinerji
yaratiyor. Tirk markalarinda ok keyifli
stantlar vardh. lyi tasarim, nitelikli tiretim
ve fuar katilim gelenegine uygun hazirlik



yapanlar, Glkemiz adina gurur vericiydi.
Tabii bunda IHKIB y6netiminin ve fuarlar
ekibinin itinali ydnlendirmesi de etkiliydi.

Bu ay yeniden gerceklesen Mercedes-
Benz Fashion Week Istanbul (MBFWI)

icin neler soylersiniz?

MBFWI, cok degerli buldugum bir fuar.
Basarisini 5nemser ve katilim gosterirsek,
ayakta kalip diinyaya, bulundugumuz
noktay! isaret edebiliriz. Evrensel bir moda
dili ve sdylemi iginde olmak igin bu rotada
olmamiz énemli. istanbul, inaniimaz
Uretken bir kent. Tiim sanatlar ve sektérler
icin 6nemli bir nokta.

Sizce fuarlar ve moda haftalari; sektoriin
tanitimi ve ticari iliskilerin gelisimi
noktasinda nasil bir 6nem arz ediyor?
Fuarlar, bir endustrinin ayakta kalmast icin
cok onemli. Dijitallesen dlinyada, satis
yaklasimlarinin farklilastig ve cagdas
tanitim ve satis hareketlerinin, ilkelerinin
teknolojiyle yeni alanlara evrildigi

bir donemdeyiz. Fuarlarin gelecekte
markalara dokunup tanimak icin nemi
daha da artacak. Her sey dijital network’e
gidiyor ancak markalarin alicilariyla
sosyallesmeleri her zaman 6nemli olmaya
devam edecek.

Son yillarda global ve zincir markalar
kadar tasarimci markalarina da olan ilgi
artiyor. Bunun arkasinda yatan sadece
farklilagsma istegi mi?

Degisen ve gelisen toplumsal yapi
dogrultusunda, bireylerin yasamlarinda
kullandig1 her obje, tasidiklari
gostergelerle birlikte benliginin bir
pargasi haline geldi. Bunun yani sira
hedonik tiiketim de géz 6nilinde
bulundurulursa, tek faktoriin farklilasma
olmadig agikga gorilir. Tasarimcilar
akill tasarim pesinde. inovasyonu da
kullanarak yeni farkindaliklari yasatma
konsantrasyonundalar.

Artan etkilesim sayesinde, insanlar ¢ok
ve yaygin bilineni degil, kendi kesfettigini
daha ¢ok seviyor artik. Tasarim markalari
da uinik servisleri ve 6zgiinlikleriyle daha
da ilgi cekiyor. Moda diinyasinda dijital
okuma farkindaligy, aliskanliga doniistl ve
bu yolda tasarimcilar ¢ok yol kat ettiler.

Uretiminizin ne kadar disanya ihrag
oluyor? Arkanizda bir marka olmadan
bu isi yapmak ne kadar zorlayici?
Markamiz her yil yaklasik 70-80 arasi
noktada satisini siirdlirliyor. Tasarim,

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

satis ve Uretim ¢ok yogun siiregler. Cok
seckin noktalara 6zel tiretimler yapmak,
gercekten bir uzmanlik istiyor. Yurt ici
ve yurt disi ylizdesini dengede tutmaya
calisiyoruz. Kendi 6z kaynagimizla

yol aliyoruz. Cesitli yabanci fonlar,
yatinmcilar zaman zaman is birlikleri
teklif etti bundan sonra daha hazir
oldugumuzu diistiniiyoruz bu tekliflere.

Katiliginiz sov, hafta ve fuarlarda yeteri
destegi gorebiliyor musunuz?

Fuarlar, showroom’lar, siireklilik
gosterildiginde satin almaci ve diger
alanlara bir sey ifade ediyor. Su an bu
denli ylksek katilim rotalarinda degiliz
ama yeni bir yol haritasiyla dijital
etkilesimi yiiksek bir dilde ilerlemeye
calistyoruz, ¢linku her an her yerde
olmamiz mimkiin degil.

Daha gok yurt disi gésterimleri,
teknolojiyi cok daha iyi kullanacagimiz,
Uretim ve satis sonrasi kolayliklar igin
destekler cok 6nemli. Dijital degisimi
iyi degerlendirecegimiz yeni modellere
acildik ve bu kanallarda olursaniz is
yapabiliyorsunuz. iHKIB gibi birliklerin
ve devletin sagladigi kolayliklar
ve tesvikler var. Tasarim odaginin
ve modanin konusuldugu yerlere
tesvik ve kolayliklar hareketliliginin
daha da yiikselecegine inaniyorum.

Dijital dlinyada ge¢mise oranla
kendinizi tanitmaniz daha da kolay.
Sadece rekabet ¢ok yiikseldi
ve Distincelerin ve fikirlerin
aninda ¢ogaltilip, kolay
kopyalanmasina neden oldu.

Yani tasarim ve Uretim ahlakinin
ozendirilmesi konusunda sektore
ve hepimize ¢ok sey dislyor.

Tiirk tekstil ve moda sektor,
lokomotif sektdr olarak ilerlemesini
surdiirmeli. Bunun icin daha
girisimci, kesif dolu, teknolojiye
hakim evrensel bir dille yenilenmeli
ve dinamizmini diinya rekabetine
rahatlikla sunmali.

Son olarak neler soylersiniz?
Tasarim glicti yiiksek sektorimiize
¢ok inaniyorum. Bu sene 30.

yilim ve hayatim boyunca

sadece tasarim odakli is tirettim.
Kendimi ifade bigimim ve yasam
enstrimanim bu oldu. Hem
kendim hem de sektor adina
tasarimi, yaratimi bol nice

yarinlar diliyorum.
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KAPAK KONUSU

SEKTORLER, FUARLARLA

HEDEF BUYUTUYOR

stanbul Tekstil ve
I Konfeksiyon ihracatgl

Birlikleri (ITKIB) catis

altinda faaliyet gosteren
iHKIB, ITHIB ve IDMIB; bilyiikligu,
prestiji, katilimci ve ziyaretgi
sayisiyla diinyanin 6nde gelen
fuarlarina milli katilim saglayarak,
bir yandan pazarda meydana
gelen yeni olusumlari yakindan
takip ediyor diger yandansa Tiirk
tekstil ve konfeksiyon sektoriniin
rekabetgci gliclini yansitiyor.

Eylul ayinda diinya genelinde
fuar sezonunun acilmasiile
beraber hareketli bir doneme giren
birlikler, bu ay i¢inde diinyanin
onde gelen alti moda, tekstil ve
ayakkabi fuarina katilim sagladi.

ITKIB’in verdigi desteklerle,
Tirkiye olarak fuarlara en fazla
katilim saglayan llkelerin basinda
gelmemiz, sektorlerin glictinii ve
kalitesini de ortaya koydu. Diger
yandan fuarlara katilan Tiirk
firmalarinin hemen tamaminin

ILB

fuarlardan memnun ayrilmasi

ve 6nemli is birliklerine imza
atmasi mutluluk verdi. Ayrica
saglanan is birlikleri, tilkemiz ile
diger bolgeler arasindaki iletisimi
artirmak adina da basarili bir PR
yaratmis oldu.

ITKIB; degisen rekabet
kosullari, ticaret savaslari ve
ekonomik dengeler neticesinde
Onemi her gegen giin artan
uluslararasi fuarlara katilimini,
Ekim ve Kasim aylarinda da
devam ettirecek.

10

ITKiB’in milli katiim
sagladigi toplam
fuar sayisi
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EYLUL AYI FUAR KUNYESi

5 6

ITKIB’IN Ulke Fuar
EYLUL AYINDA

MiLLi KATILIM

SAGLADIGI

FUARLAR 393

B CPM Moscow

M MICAM Milano

M Premiere Vision
Paris

M New York Coterie
B Who'’s Next Paris
W Kyiv Fashion

Toplam katiimci firma

209

Milli katilim saglayan
firma sayisi
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FUAR - iHKIiB

Katiima tilke sayisi
35
Katilimci firma sayisi
1.300
iHKIB patronajinda
katilan firma sayisi

~ " RUSYA PAZARINA GIRi§ KAPISI

Tiirk firmalarina ayrilan alan

2.049 m?
Ziyaretgci sayisi

Rusya pazarina giris kapisi
olarak nitelendirilen Collection
Premiere Moscow (CPM) Fuari,
sezonun ikinci etkinliginde de
gorkemli bir “moda sovu”na
imza att. Tiirkiye, italya,
Fransa ve Almanya gibi hazir
giyimin onde gelen iilkelerinin
milli katiim gerceklestirdigi
fuar, 2020 ilkbahar yaz
modasini tiim yelpazesiyle
diinyanin begenisine sundu.

ogu Avrupa’nin en biyiik
D moda fuari olan Collection

Premiere Moscow (CPM),

3-6 Eyliil tarihleri arasinda
2019’un ikinci etabini gergeklestirdi.
Kadin ve ¢cocuk hazir giyim ve
aksesuarlari alaninda diinyanin en
bilyiik ve en nis markalarini ayni ¢ati
altinda bulusturan fuar, bu sene 35
Ulkeden bin 300 katilimci ve 21 binden
fazla ziyaretginin esliginde sona erdi.

Bolgesinde son 15 yilda ziyaretgi ve
katilimci firma sayisini li¢ kat artirarak
sektorlin en 6nemli tanitim ve satis
mecralarindan biri haline gelen CPM,
Rusya ekonomisinde yasanan olumlu
gelismelerin de etkisiyle, bu seneyi
daha yogun gegirdi.

Yiiksek potansiyeli ile pek cok
alicinin siparis verdigi uluslararasi bir
ticaret merkezi konumunda bulunan
CPM’nin genis ve gesitli segmentleri

0 (OLLECTION PREMIERE MOSCOW

yogun bir talep goriirken; fuar, bircok
uluslararasi markayi da global moda
diinyasina sunma hizmeti veriyor.

CPM’de hem alicilar hem de
katilimcilar igin 40°in (izerinde defile,
trend seminerleri, CPM Fashion Night,
Rus Moda Perakende Forumu gibi bir
dizi destekleyici etkinlik de yapiliyor.
Sayisiz aktivite ile network olusturma
imkani saglaniyor.

Hazir giyim ve aksesuara dair, bes
ayri kategori altinda onlarca farkl
baslik acan fuarda, lilke bazli olarak
Made in Turkey, Made in France, Made
in Germany ve Made in Italy gibi lilke
bolimleri de bulunuyor.

MILLi KATILIM SAYISINDA

ARTIS YASANDI

Fuarcilik sektériinde yarim asirdan
daha eski bir tecriibeye sahip olan
IGEDO Company firmasinin organize
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FUARA MiLLi KATILIM

SAGLAYAN ULKELER
Turkiye, italya,
Almanya, Fransa

ettigi Collection Premiere Moscow
(CPM), basta Rusya olmak tizere
Dogu Avrupa pazarinin en énemli
hazir giyim fuarlarindan biri. CPM’de
Dogu Blogu lilkeleri, Orta Dogu ve
Avrupa ulkelerinin ziyaretgileri dikkat
cekerken, italya, Fransa, ispanya gibi
Ulkelerle birlikte milli katilim yapan
Turkiye hem katilimci sayisinda hem
de kullandigi alan buytkliginde artis
gosteren Ulkelerden biri oldu.

istanbul Hazir Giyim ve Konfeksiyon
ihracatgilan Birligi’nin (IHKIB) bu dénem
30’uncu kez milli katilim sagladig;
fuara, birligin patronajinda 69 firma
katildi. Bu seneki milli organizasyonda,
firma sayisinda 6nceki yillara oranla
artis oldu. Bununla beraber, katilimci
markalar, bir sonraki dénemde de yer
almak istedigini dile getirdi.

Fuara katilan Turk firmalari, gecen
yilin Ocak dénemine gore, Rusya
ekonomisinde son dénemde yasanan
canlanmaya da paralel olarak ciddi

SABRI SAMi YILMAZ
JHKIB RUSYA-BDT FUARLARI
KOMITE BASKANI

CPM, “IHRACAT”
ADINA ONEMLI
BiR BASAMAK

CPM, bolgenin en blylk ve en
prestijli fuar olmasi agisindan,
diinyanin 6nde gelen hazir
giyim tlkelerinin yogun katilim
sagladigi fuarlardan biri.
Rusya’nin sektérimiiz agisindan
6nde gelen pazarlardan biri
olmasi sebebiyle, senelerdir
buraya milli katilim sagliyoruz.
Ayni sekilde Italya, Almanya,
Fransa gibi dnde gelen moda
Ulkelerinin de milli katilim
sagladigl bir organizasyon.

Fuar; 6zellikle Laleli, Osmanbey
ve Merterde faaliyet gosteren
firmalarimiz ve zincir magazacilik
noktasinda gelisim saglayan
markalar igin ayri bir &nem
taslyor. Katilimcilarimiz bu
fuarda direkt satis yapmaya
yonelik cok fazla firsat buluyorlar.
Firmalarimizin hemen tamami da
fuardan memnun ayrildi, glizel is
birlikleri sagladi. ihracata yonelik
planlariolan ya daihracatini
artirmak isteyen firmalarigin
CPM 6nemli bir basamak.

CPM Fuar, ITKIB olarak
katildigimiz tim fuarlariginde
en fazla milli katilim yaptigimiz
fuar. Her sene ylzlerce talep
aliyoruz firmalarimizdan ancak
hem Rusya pazarinin dinamikleri
hem de Rus alicilarin isteklerini
g6z dnlinde bulundurarak, bir
takim kriterler esliginde eleme
yapiyoruz. Yine de 6niimiizdeki
ddnemlerde sayimizi artirarak,
yolumuza devam edecegimizi
soyleyebilirim.
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Fuara katilan Tiirk firmalan,

gecen yilin Ocak donemine gore,

Rusya ekonomisinde son donemde
yasanan canlanmaya da paralel olarak ciddi
anlamda bir miisteri ve talep artisi tecriibe
ettiler. Fuar stant ingaatlarinda ulasilan
seviyenin sagladigi imajin da katkisiyla
yiiksek verimlilikle gecen fuardan

firmalar, genel itibariyle yiiksek
memnuniyetle dondiiler.




anlamda bir musteri ve talep
artisi tecrlibe ettiler. Fuar stant
insaatlarinda ulasilan seviyenin
sagladigl imajin da katkisiyla
yiksek verimlilikle gecen fuardan
firmalar, genel itibariyle yiksek
memnuniyetle dondler.
Aralarinda Fimka, Asilem,
Mees, Climber, Of White, Giovanne
Gentile, Ricardo Ricco, Whitney ve
Zingalriche gibi Tiirkiye’nin 6nde
gelen markalarinin da yer aldig
fuarda Tiirk firmalari, diinyanin
farkli yerlerinden gelen satin
alimcilara ve ziyaretgilere Griinlerini
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tanitti ve basarili is birlikleri
gerceklestirdi.

Ayrica IHKIB Baskani Mustafa
Giltepe de fuari ziyaret ederek,
katilimci firmalarin goris ve
Onerilerini dinledi ve dnerilerini

paylasti.

FUAR TURKIYE MARKALARI

iCiN PAZARA GiRi$ KAPISI
NITELIGINDE

Rusya’da her yil binlerce fuar
diizenleniyor. Yalnizca Moskova’da
400 civarinda fuar diizenlendigi
g6z 6niine alindiginda, bu pazara
giriste fuarlarin 6nemi daha iyi
anlasiliyor. Bolgenin en biyiik
fuari niteliginde bulunan CPM
Fuari ise, Rusya pazarina giriste en
o6nemli sicrama tahtalarindan biri
olarak kabul ediliyor.

Rusya’da 2000 yilindan
itibaren yillik ortalama yuizde
10-15 oraninda biylme tasiyan
perakende sektori, son yillarda
baskent Moskova’nin disindaki
buyuk kentlere dogru kaymaya
baslamis olsa da baskent, hazir
giyim alaninda diinyanin en
onemli merkezlerinden biri
olarak varligini devam ettiriyor.

Sektoriin aktorleri ve
analizcileri, Rus alici profilini
“moda bilinci yliikselmeye
baslayan halk” olarak
tanimladigindan, Moskova
pazarini bu agidan okumak,
pazara etkili giris yapmak adina
ayirt edici olur. Bu sebeple
de Moskovali alicilara tilke ve
marka imajini iyi yansitabilmek,
rakiplerden ayrismak adina
onemli. Refah diizeyi yliksek
kitleye kaliteli ve modaya
uygun tarzi sunmak, pazar
surdurilebilirligi agisindan
kritik degerde.

Moskova hazir giyim
piyasasindan pay almak adina
fuarin 6neminin farkinda
olan iHKIB de milli katilim
icin basvuruda bulunan Turk
firmalari arasindan bu kriterler
dogrultusunda secim yapti.
Turkiye’de ve dlinya ¢apinda
kendini ispatlamis markalarla
fuar organizasyonu yaparak,
Tirk moda endiistrisinin
basarisini da sergiledi.

CPM FUARI 2019

IKiNCi DONEM
CALISMALARI

iHKiB info Stand. Tiirkiye
moda sektoriiniin ve katilimel
firmalarin tanitiminin yapildigi
stantta ayrica firmalar icin
internet ve yeme-icme gibi
hizmetler de sunuldu.

iHKiB Bar. Ulusal katilim
yapilan salonda olusturulan
bardan, katilimci firmalara
ve ziyaretgilere sicak-soguk
icecek servisi yapildi.

Stant Hizmetleri. Tiirk
firmalarimizin talepleri
dogrultusunda, stant insaat ve
dekorasyonunda ekonomik,
sade ama g6z alici yeni bir
stant tasarimi hazirlandi.
Dinamik, modern ve canli bir
tasarima sahip olan fuar hem
firmalar hem de ziyaretciler
tarafindan cok begenildi.

PR Tanitim Calismalari.
iHKIB patronajinda katilan
firmalarin bilgilerini iceren
Ozel bir katalog hazirlandi
ve fuar boyunca ziyaretgilere
dagitildi. Gegtigimiz donem
yapilan Mercedes-Benz
Fashion Week Istanbul
(MBFI) goruntuleri ekrana
yansitilarak, hem Tirkiye milli
katiliminin yeri belirtildi hem
de istanbul’un moda ¢ekim
merkezi olmasi amaciyla,
hazir giyim sektériiniin
reklami yapildi.

Hall 2.2°nin girisine Turk
firmalarinin yerini gésteren
yer plani haritasi kuruldu.

Nakliye/Giimriikleme
Hizmetleri. Bu hizmetten
faydalanan firmalarin mallari
teslim alinarak fuar alanina
gotlruldi. Mallara iliskin tim
gumrikleme islemleri de
yapildiktan sonra firmalarin
fuar teshir mallar stantlarina
teslim edildi.

Temizlik ve Giivenlik
Hizmetleri. Tirk firmalarinin
stantlarinin temizligi diizenli
olarak iHKIB personeli
tarafindan yapildi. Firmalara
stant glivenlik hizmeti de
verildi.
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FUAR - iHKIB

HAZIR GiYiM, UKRAYNADA
HRACATI YENIDEN
ARTIRMAY! HEDEFLIYOR

CPM Moskova Fuarr’ndan sonra bolgenin en biiyiik ve en prestijli hazir giyim fuan niteliginde
olan Kiev Fashion Show, bu senenin ikinci etkinligini de geride birakti. Bir siiredir zayif

bir goriintii sergileyen fuar, senenin ikinci ayaginda gerceklestirdigi performansla, eski
giinlerine 1s1k yakti. Fuarina katilan Tiirk firmalarn da yakin zamanda bdlgeye yapilan
ihracatin yeniden yiikselise gececegine inandiklarini kaydetti.

krayna moda endiistrisinin iHKiB FUARA 5’INCi KEZ MiLLI
U ana “B2B” etkinligi olma KATILIM SAGLADI

ozelligine sahip olan Kiev istanbul Hazir Giyim ve Konfeksiyon

Fashion Show, 20 yildir sektor  ihracatgilar Birligi (iHKiB) de, sektér icin
profesyonellerini bir araya getiriyor. énemi her geen giin artan Ukrayna’nin
Hazir giyim ve tekstil sektoriine ait en bu énemli fuarina besinci kez milli katiim

6zel koleksiyonlari, (irlin ve aksesuarlari gerceklestirdi. IHKIB patronajinda 10,
moda diinyasinin aktorleriile bulusturan  toplamda ise 13 Tiirk firmasinin

fuar, herkes igin bircok pazar segmentini katildig1 fuarda firmalar, basta
kapsayacak en uygun kosullari yaratiyor.  Ukraynali olmak iizere, cesitli

Kiev Fashion Show, gerek sergilenen  {ilkelerden gelen alicilarla
ardn §e§ltllllgl, alan buyuklugu, g('jr[]§me ve Urtnlerini
katilimci sayisi ve ziyaretci sayisi tanitma imkani
agisindan Ukrayna’nin en 6nde gelen buldular.
fuarlarindan biri olarak 6ne ¢ikiyor.
Fuarda, hazir giyimden kumasa,
aksesuardan ayakkabiya kadar tekstil,
hazir giyim, deri, yan sanayi ve tekstil
makineleri sektorlerinin tiim bilesenleri
etkin bir potada eritilerek, gosterisli bir
sekilde sergileniyor.

Hazir giyim, tekstil ve deri
sektorlerinin tim bilesenlerinin
sergilendigi prestijli fuarin bu
seneki ikinci boliimi, 10-11-12 Eylil
tarihlerinde 15 Brovarskoy Ave’de
gerceklesti.

Bolgede, Rusya CPM Moskova
Fuar’ndan sonraki en buytik hazir giyim,
tekstil ve aksesuarlari fuar kabul edilen Kiev
Fashion Show’da bu sene diinyanin farkli
yerlerinden 350’ye yakin katilimci firma, 700
marka kapsaminda tirtin ve koleksiyonlarini
tanitti. Fuara Ukraynali firmalar disinda
Tirkiye, Cekya, Cin, Belarus, Fransa,
Polonya, Litvanya, ispanya ve italya
firmalan katildi. Fuari ti¢ glin boyunca 12
bin 500’den fazla kisi ziyaret etti.

IiZ



Katilim saglayan diger yabanci firmalar gibi
Tirk firmalari da fuarin kendileri icin son derece
basarili gectigini kaydetti.

Toplamda 13 bin metrekarelik alanda
gerceklesen organizasyonda, Tiirk firmalarina
193 metrekarelik bir alan ayrildi. IHKIB de
kurdugu info standi ile ziyaretgilere katilimci
Turk firmalarini tanitti.

TURK FIRMALAR, UKRAYNA'YA iHRACATIN
YENIDEN ARTACAGI KONUSUNDA HEMFIKIR
Gegtigimiz yillarda yasadigs siyasi ve ekonomik
istikrarsizlik nedeniyle bir stiredir zayif bir
gorlintli sergileyen Kiev Fashion Show’un bu
son ayagindaki katilimci firma ve ziyaretgi
sayisindaki artis, fuarin yeniden ylikselen bir
ivme yakalayacagini gosterdi. Diger yandan hem
Tirk firmalarinin hem de diger ilkelerden gelen
firmalarin olumlu gérisleri, bu durumu destekler
nitelikteydi. Turkiye’den katilim saglayan
firmalar, fuarla ilgili olarak, yakin zamanda bu
bélgeye yapilan ihracatin yeniden yiikselise
gececegi konusunda hemfikir oldu.

Fuarda alicilarin biylik cogunlugunu Ukraynali
butik alicilar olustururken, alicilarin ylizde 50'si ise
sirket sahibi ya da genel miidiir seviyesindeydi.
Fuarda en yiiksek katilim, 5’te 2 oraniyla i¢ giyim
firmalaninindi. Diger yandan Ukraynali katilimcilar,
ozellikle kadin mont, palto, kiirklii kaban
urtinlerinde fuar domine etti.
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ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

Katilimci sayisi
350
Katilan Tiirk firma sayisi
13
iHKIB patronajinda katilan
Tirk firma sayisi
10
Tiirk firmalarina ayrilan alan
193m?
Ziyaretgi sayisi
12.500+

FUARA KATILIM
SAGLAYAN
ULKELER

Ukrayna, Tirkiye,
Gekya, Cin, Belarus,
Fransa, Polonya,
Litvanya, ispanya, italya

ERCAN HARDAL
IHKIB Yanetim Kurulu Uyesi

“UKRAYNA'YA iHRACATIMIZI
YENIDEN ARTIRACAGIMIZA
INANIYORUM”

Ukrayna’nin bir
stredir devam eden
ekonomik sikintilar
sebebiyle, Kiev Fashion
fuarlarinin durgun
gectigini gdriyorduk.
Ancak bu fuarile
beraber gdzlemledik
ki, eski gorkemli
glnlerini yeniden
yakalayacak. Fuara
katilan firmalarimiz
da genel olarak memnun aynldi. Ozellikle dogru
Grlin ve dogru koleksiyon ile katilim saglayanlar,
fuarin ciddi anlamda faydasini gordiik. Bundan
sonraki stirecte biz de IHKIB olarak, firmalarin
daha yiksek fayda saglamalarricin daha genis
perspektifte firmalarimizi bilgilendirecegjz.
Ukrayna, bizim icin bolgedeki en 6nemli
llkelerden biri. Fuarin yeniden canlanmaya
baslamasiyla, son yillarda azalan ihracatimizi
artiracagimiza dair umutluyuz.
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FUAR - iHKIB

Katiimci firma sayisi
1.340

iHKIB patronajinda katilan

firma sayisi
23
Ziyaretgci sayisi
50.000

Kadin giyim modasinin en
onemli yonlendiricilerinden
olan Who’s Next Paris Fuari,
senenin ikinci ayaginda,
kapilarini Porte de Versailles
Sergi Merkezi’nde acti. Dort
giin boyunca binden fazla
markayi 50 bin ziyaretgi ile
bulusturan fuarda, gectigimiz
yillarda oldugu gibi, bu yilda
Tiirk markalarina biiyiik ilgi
gosterildi.

u yil 25’inci yilini kutlayan
B Who’s Next Paris Fuari,

Avrupa’da, kadin giyiminde

lider uluslararasi moda
fuarlarindan biri. Her yil 100’den fazla
Ulkeden satin almacilar, markalar,
tasarimcilar, moda editérleri ve trend
belirleyicilerle birlikte her mevsim icin
trendlerin yaratildigi fuar; hazir giyim,
aksesuar, glizellik ve yasam tarzi icin
blyuk bir ilham kaynagi.

Koleksiyonlarin yani sira

konferanslar, atdlye ¢alismalari ve
sovlari da barindiran Who'’s Next Paris,
kis ve yaz donemi olmak lizere senede
iki kez diizenleniyor. Oniimizdeki
ilkbahar ve yaz trendlerinin belirlendigi
organizasyonun ikinci etabi bu sene
6-9 Eylil tarihleri arasinda gerceklesti.

{\ER\

Paris’teki Porte

de Versailles Sergi

Merkezi’nde kapilarini

acan fuar, dort giin

boyunca, bin 340 Fransiz

ve uluslararasi markanin

50 bin ziyaretgi ile bulugmasini sagladi.
Hazir giyim ve aksesuar basliklari

altinda pek cok farkli kategoride

Uriinlerin sergilendigi fuar, kadin hazir

giyimine ve glzelligine dair her turla

ayrintiyl en net sekilde ortaya koydu.

iHKiB’TEN YENIDEN MiLLi KATILIM
Enternasyonel katilimci ve ziyaretgileri
ile moda endiistrisindeki konumunu
her gecen yil daha da artiran Who's
Next Paris Fuari’na, istanbul Hazir
Giyim ve Konfeksiyon ihracatcilari



Birligi (IHKIiB) bu sene de
milli katilim organizasyonu
gerceklestirdi.

HKIB’in 23 firma ile katilim
sagladigi Who'’s Next Paris’te
Turk firmalari, basta Fransiz
olmak Uzere, gesitli tilkelerden
gelen alicilarla birebir goriisme
ve Urlinlerini tanitma firsati
buldu. Fuarin biytkligiine
yakisir koleksiyon ve tirlin
gruplanyla katilim yapan hazir
giyim, ayakkabi ve aksesuar
firmalarimiz, fuardan memnun
sekilde ayrildi. Katilim yapan 23
firmanin 20’si fuara yeniden katilim
saglayacagini belirtirken, diger
firmalar ise yeni koleksiyonlarini
tamamlayabilmeleri halinde
yeniden dustineceklerini aktardi.

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

AVRUPA ULKELERi FUARA
YOGUN iLGi GOSTERDI

Fuari ziyaret eden alici profilinde
Avrupa ulkelerinden gelenlerin
yogunlugu ilgi cekerken, en fazla
alici Italya, ispanya, Belcika,
Japonya ve ingiltere’den geldi.
Fransa, 2019’un basinda birgok
sosyal ve politik hareket tarafindan
isaretlenmesine ragmen,
ziyaretgilerin ylizde 70’ini temsil
eden Bazar Chic, Brand Alley, La
Redoute, Place des Tendances
gibi cevrimigi platformlardan ve
Sarenza’nin yani sira Citadium, Le
Bon Marché gibi biiylik ve konsept
magazalar, Les Galeries Lafayette,
Le Printemps, El Corte Ingles

gibi departman store alicilarinin
fuarailgisinin hala yogun oldugu
gozlendi.

Diger yandan fuarda her
Ulkeden ¢ok sayida butik ve zincir
magaza alicisinin bulunmasi
nedeniyle, Turk firmalarinin
koleksiyonlari -kalite ve model
olarak- yogun ilgi gérdi. Tirk
firmalari, dort glinde, 38 farkli
Ulkeden 180 adet siparisli, 571
adet de siparise doniismesi
muhtemel alici gériismesi
gerceklestirdi. Firmalar, fuarda
kalict msteriler edindiklerini de
belirttiler.

‘

. TURK
FIRMALARI

38

Ulkeden

751

musteriyle
gortsme yapti

180

adet
siparis aldi

\ 4

MUGE .
HEPYUKSEL KECIK
JHKIB YONETIM KURULU UYESI

“DUZENLI
KATILIM BASARIYI
ARTIRIYOR”

Bizim icin dnemli fuarlardan
biri ve oldukga basarili

gecti. Katilimcilarimizin da
memnuniyetle ddonmds

olmasi beni ayrica mutlu etti.
Firmalanmiz, farkli Glkelerden ve
musterilerden siparis aldi. Diger
yandan katilimci firmalarimiz
bu fuara her sene dizenli
olarak katiliyor ve 6nimiizdeki
donem de katilacaklarini ifade
ettiler. Bu fuarin bir marka fuari
oldugu goz 6niine alindiginda
da duzenli katilim, basariyi da
artiran bir faktor.

TURK FIRMALARININ

STANTLARINI ZIYARET

EDEN ULKELER

Amerika, Kanada, Meksika,
ispanya, italya, Yunanistan,
ingiltere, Fransa, Isvicre,
Portekiz, Japonya, Urdiin,
Kuveyt, Suudi Arabistan,
Dubai, Katar, Liibnan, Fas,
Rusya, irlanda, Almanya, Misir,
Belgika, Hollanda, Danimarka,
Hong Kong, Bahreyn, Cin,
Zanzibar, Makedonya,

Avusturalya, Senegal, Mauritius,

Liksemburg, Gliney Kore.
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FUAR - iHKIiB

ABD’NIN GIRIS KAPIS|

Katiimci firma sayisi
1.200+
Ziyaretgi sayisi
17.000+
Katilan Tiirk firmasi sayisi

ool |\ YORK COTERIE FUARI

firma sayisi
25
Alan buyiikligii
25.000 m?

30 yildir diinya modasina
yon veren New York Coterie
Fuan, Tiirk markalarinin
modern ve kaliteli iiriinlerine
sahne oldu. Tiirkiye’nin ABD
ile olan iliskilerinin farkl bir
evreye girmesi ile dahada
onemli hale gelen fuarda,
Tiirk markalari ve iHKIB,
Turkiye hazir giyim pazarinin
biiyiikliigiinii sergiledi.

Uytklaga, katilimcr ve ziyaretgi
B sayisiyla ABD’nin ve diinyanin en

6nde gelen moda fuarlarindan

New York Coterie, 15-17 Eyliil
tarihlerinde, Jacob Javits Center’da, bu sene
ikinci kez kapilarini agti.

Hazir giyimden deri kiirk drlinlerine,
aksesuardan ayakkabiya, tekstil, deri ve hazir
giyim sektorliniin en iyi moda markalari ve
moda perakendesinin en etkileyici karar
vericilerinin bir araya gelecegi fuar, diinya
modasinin lokomotiflerinden biri olarak
gorev aliyor.

Kadin giyimi ve aksesuarlari alaninda
diinyanin énde gelen markalarini ve fast
fashion’in son trendlerini bir araya getiren
NY Coterie, modasini ve trendlerini zaman
icinde degistiren kadinlar i¢in miikemmel
bir sov platformu.

Fuar, goz alici koleksiyonlari ve Uriinleri
gorliciiye cikarmanin yani sira diinyanin

dort bir yanindan gelen Ureticiler, satin
alimcilar, moda editorleri markalar ve
moda tutkunlari arasinda da kiiresel bir
koprii gorevi yapiyor.

Moda diinyasindaki varligini 30 yildan
uzun siiredir devam ettiren NY Coterie, New
York Moda Haftas’’nin hemen ardindan
gerceklesmesi bakimindan da markalarin ve
alicilarin ticari faaliyetlerini ylrtitmeleri icin
en dogru mecra olarak gosteriliyor.

Bu dénem, bin 500 standin yer aldig)
fuar, sagladig B2B goriismeler, sovlar ve
bilgilendirici etkinliklerle firmalarin yeni
is birlikleri kurmasina ve ticari yapilarini
gelistirmelerine de olanak sagliyor.

Bu donem, bin 200’(in lizerinde katilimci
ve 17 binden fazla ziyaretcinin katilimi ile
gerceklesen Coterie, dlinyanin en biiylik
hazir giyim pazari olan ABD’ye yatirim
yapmak isteyen ya da ihracatini artirmak
isteyen firmalar i¢in de ayri bir 6nem tasiyor.



iHKiB, FUAR UZERINDEN

ABD iLE OLAN iLiSKILERIN
GELISTIRILMESINE

DESTEK SUNDU

Son dénemde ABD ile artan
ekonomik iliskiler sayesinde, bu
dev pazara olan ihracatini artirma
hedefinde olan istanbul Hazir Giyim
ve Konfeksiyon ihracatcilari Birligi
(HKIB), fuara 25 firma ile milli katilim
sagladi. Toplamda 33 Tiirk firmasi
fuardan memnun kalinirken, yerli
firmalarin cogu 6nemli is birlikleri
ile dondiiglinii agikladi. Firmalar,

basta Amerika olmak lizere,
cesitli tilkelerden gelen alicilarla
goriisme ve Uriinlerini gdsterme
imkani buldular.

ABD pazarinda daha fazla
yer bulmayi ve sektoriin iilkeye
olan ihracatini artirmayi amag
edinen iHKIB, fuarda kurdugu info
standindan, hem firmalarin satin
alimcilar ve ziyaretgiler nezdinde
daha yakindan taninmasi igin
calismalar yapti hem de Tiirkiye
hazir giyim pazarinin reklamini
gerceklestirdi.

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

HIKMET UNAL
IHKIB Yonetim Kurulu Uyesi

“100 MILYAR DOLARLIK
IHRACAT HEDEFi”
FUARI DAHA DA
ONEMLI KILIYOR”

Dort kategoride gerceklesen fuar, son
derece disipline bir organizasyona ve
dizayna sahip oldugundan katilimcilarin;
koleksiyonlari, degisen trendleri,
iliskileri ve 6nceki senelerden farkli olani
en net sekilde gozlemleyebilmesini
sagladi. Bunu séyliyorum ¢iinku fuar
ayni zamanda gozlem yapip notlar
aldigin, bu dogrultuda kendi revizelerini
gerceklestirebildigin bir platform olmal.
Ancak bunu her fuarin saglayamamasi,
basarabilenleri degerli kiliyor. Diger
yandan NY Coterie, fuar alaninin
ferahligy, genisligi ve ambiyansinin
yanisira ulasiminin kolay olmasi da
katilimeilaricin avantaj sagliyor.

ABD'liler genel olarak rahat
kiyafetlerden hoslanirken, New York
bolgesindekiler liks ve sik giyimi tercih
ediyorlar. Bu sebeple fuarin alt kati
timayle, diinyaca Gnli markalara
ayrlmisti. Rebecca Taylor, 7 for All
Mankid, Ba&sh, Glamorous, Halston
Heritage, Trina Turk, Vince, Zadig
Voltaire, Marella ve Ted Baker gibi
dinyanin 6nde gelen markalarinin dahi
fuarda yerini almis olmasi NY Coterie’nin
ne denli dnemli oldugunu bir kez daha
ortaya koyuyor aslinda.

NY Coterie, Amerika pazarina
acilmak i¢in son derece dnemli ve dogru
bir adres. Bu sene Glney Koreliler de
fuara milli katilim sagladi. Ozellikle ABD
ile Cin arasindaki ticari savaslardan
sonra onlar da bu pazardan pay almaya
calisyorlar. Bu da “100 milyar dolarlik
ihracat hedefi” dogrultusunda fuari
bizim igin daha anlamli kiliyor.
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PREMIERE VISION

TURK MODA VITRININE BUYUK LGl

ITHIB tarafindan bu yil 25’inci kez milli
katilim organizasyonu diizenlenen Premiere
Vision Paris Fuari, Tiirk markalarinin zengin
icerik ve modern iiriinlerine sahne oldu.

200 firmaiile en fazla katilim yapan birkag
tilkeden biri olan Tiirkiye, tekstil ve hazir
giyim sektoriiniin tanitimi adina minyatiir
bir goriintii sergiledi.

Katilan iilke sayisi
173
Fuara katilan firma sayisi
2.056
Fuara katilan
Tiirk firma sayisi
200

FUAR KUNYESi

ITHIB patronajinda katilan
firma sayisi

37
Fuara katilan Tiirk tekstil
firmasi sayisi
99

Ziyaretgci sayisi
50.000+

PARIS'TE

aris-Nord Villepinte’de yilda iki
kez diizenlenen (¢ giin boyunca
diinya moda endiistrisine ve
yan uriinlerine ev sahipligi
yapan Premiere Vision Paris’in ikinci
organizasyonu 17-19 Eylil tarihleri
arasinda gercgeklesti. Koleksiyonlari;
tasarimdan liretime kadar en basarili
hale getirmek icin ihtiyag duyulan her
seyi tek cati altinda toplayan fuar, en son
Urtin yeniliklerini ve know how’lari yine
binlerce moda tutkununun begeni ve
bilgisine sundu.
Uluslararasi moda aginin kalbi
olarak kabul edilen Premiere Vision;
profesyoneller, mevcut egilimler
ve yenilikler hakkinda bakis agisi
kazanilmasini saglamanin yaninda,
B2B goriismeleri ve sagladig) is birligi
olanaklariile yeni pazarlar yaratma ve
kaynak bulma adina da 6nemli bir vitrin.
Premiere Vision bu yil da, yaratici
etkinlikleri, 6diilleri, yarismalari,
sempozyumlari, sunumlari ve
konferanslari ile yarinin endUstrisini
donustiirmek adina birbirinden basarili

etkinliklere imza atti. 173 lilkeden 2
binden fazla marka ve 50 binden fazla
ziyaretginin katilimi ile gerceklesen fuar,
4 binden fazla Girini moda severlerle
bulusturdu.

Diinyanin dort bir yanindan hazir
giyim Uretimine yonelik kumas Ureticileri,
moda tasarimcilari ve alim gruplarini
bir araya getiren ve moda otoritelerinin
yakindan takip ettigi en 6nemli etkinlikler
arasinda yer alan Premiere Vision,
dlinya modasinin kiiresel gelisimine
paralel olarak New York, Sao Paulo ve
Sanghay gibi 6nemli merkezlerde de alt
etkinliklerini stirdtruyor.

TURKIYE, EN FAZLA KATILIM SAGLAYAN
ULKELERDEN BiRi OLDU

Fuara bu sene toplamda 200 Tirk firmasi
katilirken, bunlardan 101 tanesini
tekstil, 99 tanesini ise hazir giyim firmasi
olusturdu. Fuara, istanbul Tekstil ve
Hammaddeleri ihracatcilari Birligi
(ITHIB) patronajinda ise 37 firma katild.
Tirkiye, fuara en fazla katilim saglayan
dorduinci ilke oldu.




Tirkiye’den fuara katilan tekstil
Ureticisi firmalarin koleksiyonlarinin,
fuar ziyaretgilerine tek bir cati
altinda sunulabilmesi ve kolay erisim
saglanabilmesi amaciyla, ITHIB
tarafindan bir “trend alani” ve info stant
olusturuldu. Bu alanda Tiirk firmalari
2020-2021 Sonbahar-Kis sezonuna

ait tirtinlerini tanitti. Yabanci alicilar
tarafindan yogun ilgi ile takip edilen
ITHIB trend alaninda bu yililk defa,
sanatgi Garip Ay tarafindan ebru sanati,
canliolarak icra edildi.

ITHIB, sektdre ve katiimcilarin
Urlinlerine ait bilgilerin yer aldig;
kitapgiklari ve brosirleri dagitarak hem
firmalarin tanitimina katki sagladi hem de
ziyaretgilerin sorularini cevapladi. Ayrica,
gecmis donemde oldugu gibi bu dénem
de Hall 5 ve Hall 6’ya ulasan ylriyls
yolu tizerinde ve tren istasyonu gikis
Uzerindeki isikli ilan panosuna milli katilim
ilani yerlestirdi. Ayrica, Hall 5’in girisinde
yer alan bliyiik banner ile Hall 5 ve Hall
6 girisinde yer alan dort tarafli reklam
panosuyla firmalarin tanitimi yapild.

ITHIB tarafindan bu yil 25’inci kez
milli katiim organizasyonu diizenlenen
fuara, iITHIB Baskani Ahmet Oksiiz,
Baskan Yardimcilari Fatih Bilici ve
Ahmet Sisman ile Yonetim Kurulu Uyesi
Zekeriya Tanriverdi de katilarak tiim Tiirk
firmalarini ziyaret ettiler. ITHIB’in biiyiik
bir tanitim atagi gerceklestirdigi fuara,
T.C. Paris Biiyiikelcisi ismail Hakki Musa
ve Paris Ticaret Basmiisaviri Sibel Kaplan
da katilim gdstererek hem ITHIB Yonetim
Kurulu hem de Tiirk firmalariyla goris
alisverisinde bulundular.

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

FATiH BiLiCi

ITHIB Yonetim Kurulu Bagkan Yardimcisi

“|HRACATI ARTIRMAK
ADINA FUARA DESTEK
VERMEYE DEVAM
EDECEGiz”

Premiere Vision Paris Fuari,
diinyanin dort bir késesinden kumas
Ureticilerini, moda tasarimcilarini

ve alim gruplarini bir araya getiren
ve moda otoritelerinin yakindan
takip ettigi en 6Gnemli tekstil
fuarlarindan biri. Firmalarimizin
koleksiyonlarini fuar ziyaretgilerine
tek bir catr altinda sunulabilmesi

ve kolay erisim saglanabilmesi
amaciyla, bir trend alani olusturduk.
Kumas ureticilerimizin en son
kreasyonlarindan ornekleri, giincel
kumas doku ve renk egilimlerini
sergiledik. Firmalarimizin ticari
temaslart ile alakali aldiklart olumlu
donusler bizi cok fazla motive

etti. Yaraticilik ile endstrinin

bir araya geldigi fuara, ihracati
artirma gergevesinde 6nimuzdeki
dénemlerde de ITHIB olarak gereken
destegi vermeye devam edecegz.
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IDMIB, MICAM D

FUARI’NDA
AYAKKABI

SEKTOR
REFERA

UNE

NS OLDU

Unya ayakkabi sektoriinlin
en 6nemli ve en prestijli fuari
niteliginde olan MICAM,
15-18 Eyliil tarihleri arasinda
italya’nin Milano kentinde gerceklesti.
Ayakkabi sektord icin uluslararasi sergi
niteligi tasiyan fuar, ticaret ve modayi
birlestiren iki binin Gizerinde ayakkabi
koleksiyonu ile tiirtinlin essiz bir drnegi.

Yilda iki kez, Subat ve Eylil
déneminde Fiera Milano Rho fuar
alaninda gerceklesen MICAM, Uretici
firmalardan distriblitorlere, acentelerden
ayakkabi temsilcilerine, moda
tasarimcilarindan moda editérlerine
kadar sektoriin tim paydaslarini bir
araya topluyor.

Ayakkabi endistrisi igin referans
noktasi olan MICAM,; liiks, yenilikgi,
tasarim ve sira disi kavramlarini
vurgulayarak, ayakkabi diinyasina dair
benzersiz bir deneyim sunuyor.

Katilima tilke sayisi
30
Katilimci firma sayisi
1.300
Tiirk katilimci sayisi
55

FUAR KUNYESI

iDMIB patronajinda katilan
firma sayisi
45
Ziyaretgi sayisi
45.000
Fuar alan biiyukligii
63.000 m?

Her yil diinyanin farkli yerlerinden
ayakkabi meraklilarini bir araya getiren
fuar, bu sene 30 tilkeden bin 300 katilimci
ve 45 bin ziyaretgiyi agirladi.

MICAM, bu sene 50°nci yil doniimii
vesilesiyle, birbirinden basarili
etkinliklere de imza atti. 1970’lerden
glinlimiize en blytik hitler ve muhtesem
bir mlzikal performansla start alan
fuarda; sergiler, seminerler, sunumlar ve
projeler de gerceklesti.



ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

IDMiB’in her gecen sene daha fazla katiimci ile milli katiim
sagladigi ayakkabi endiistrisinin referans fuari MICAM Milano’da
en fazla begenilen ve on plana ¢ikanlar, Tiirk markalari oldu. Tiirk
firmalari, modern, ultra kaliteli ve ik ayakkabilari ile Avrupa
tilkelerine sektoriin giiciinii gosterdi.

IDMIB YONETIM KURULU UYES] OGUZ INNER o
“IDMIB OLARAK MICAM’DA HER SENE DAHA DA BUYUYORUZ”

MICAM Fuari’ni 2011’den bu yana takip ediyorum ve sunu
soyleyebilirim ki, 0 zamandan bu yana ger¢eklesmis en
iyilerden bir tanesiydi. Tuirkiye olarak 6nemli bir katilim
sagladik. Tum firmalarimizdan olumlu geri donisler aldik.
Avrupa’da Tiirk ayakkabisina karsi olan imaj pozitif yonde
evrilmeye basladi; bunu fuarda da gozlemledik. Avrupa’da
kugllen ayakkabi pazarinda Tiirk ayakkabisi biiyiimeye
devam ediyor.

MICAM kendi alaninda Avrupa’nin en 6nemli fuari.
Katilimci ve ziyaretgci profili agisindan son derece kaliteli bir
fuar. IDMIB olarak burada her gecen sene biiyliyoruz. Bunun
icin de ¢ok ¢aba sarf ediyoruz. Katilimci firmalarimizin
stantlarini fuarin en iyi noktalarina tasimak igin ugrasiyoruz.
Bu arada bu seneki standimiz katilimcilar ve ziyaretgiler
tarafindan ¢ok begenildi. Oldukga ilgi gektik; bu da Tirk
firmalariin tanitimina biylk katki sagladi.

IDMIB YONETIM
KURULU BASKAN
YARDIMCISI ISLAM SEKER

“MICAM
BiR AB FUAR!”

MICAM sadece bizim
degil, genel olarak
diinya ayakkabi
sektoriiniin en fazla
onemsedigi fuarlardan
biri. Firmalanimizla
yaptigimiz
gorismelerde,
fuardan memnun
ayrildiklarini ve saglam
is birliklerine imza
attiklarini duyuyoruz.
Benim gozlemledigim
en 6nemli sey ise
firmalarimizin bu sene
sergiledigi Grtinler,
onceki yillara oranla
¢ok daha modern, sik
ve Ust kaliteydi. Bu da
firmalarimizin fuara
artik daha da adapte
oldugunu gosteriyor.
MICAM’In
organizatorleri, fuara
bir AB fuar goziyle
bakiyor. Bundan
dolayi da sadece AB
llkelerinin, AB’ye
aday olan Ulkelerin ve
ABD gibi 6nde gelen
Ulkelerin katilabildigi
bir fuar. Su an Uzak
Dogu’daki llkeler, bu
fuara katilmak igin
can atiyorlar. Ancak
organizatorler fuarin
kalitesinin diigmesini
istemediginden, bu
kapiy1 agmiyorlar ¢linkii
fuarin marka degerini
korumak istiyorlar.
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FUAR - iDMIB

iDMiB, MiLANO’DA BUYUMEYE

DEVAM EDIYOR

istanbul Deri ve Deri Mamulleri
ihracatcilari Birligi’nin (IDMIB) milli
katilim organizasyonu kapsaminda 45
firmanin, toplamda ise 55 Tirk firmasinin
yer aldigi fuarda Turk markalari son
derece olumlu donusler aldi ve glizel

is birlikleri gerceklestirdi. Ayakkabi
ihracatgilari, diinya ayakkabi sektoriiniin
bir araya geldigi bu platformda, yeni
pazarlar yaratmak adina Ust dlizey
gorlismeler yapti.

iDMiB’in bu seneki milli katiim
oraninda yuizde 18 artis yasanirken, Tiirk
firmalarina ayrilan alanda ise ylzde 17°lik
bir atis oldu. Turk firmalari kendilerine
ayrilan 2 bin metrekarelik alanda
Uranlerini tanitt. Firmalanmiz, kaliteli
ve modern Urtinleri ile fuarin en fazla ilgi
ceken markalar arasinda yer ald.

Fuarin en fazla ilgi ceken
stantlarindan biri ise IDMiB’in dinamik,
hareketli ve canli bir gériintii sergileyen
info standi oldu. IDMIB, fuarda hem
Tirkiye ayakkabi sektoriiniin ve katilimci
firmalarin tanitimini yapti hem de standi
ziyaret eden yabanci ziyaretgilerin
sorularini cevapladi.

iDMIB Yénetim Kurulu Baskani
Mustafa Senocak, Baskan Yardimcisi
islam Seker ve Yénetim Kurulu Uyelerinin
Tirk firmalarini ziyaret ettigi fuara, T.C.
Milano Bagkonsolosu Ozgiir Uludiiz ve
Milano Ticaret Atasesi Emre Oztelli de
katilarak firmalarla goriismeler yapti ve
fuara dair bilgi ald.

Fuar esnasinda ABD Ayakkabi
Perakendecileri Birligi Bagskani Chuck

IiZ

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATGI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

Schuyler ve UBM Informa Ayakkabi
Bolim Baskani Leslie Gallin ile toplanti
yapma imkani da yakalayan iDMIB
Yonetim Kurulu, ABD’ye yonelik ihracatin
artinlmasi adina potansiyel is birligi
imkanlarini degerlendirdi.

Fuara dair bir degerlendirmede
bulunan iDMiB Baskani Mustafa Senocak,
iDMIB olarak MICAM Fuarr’nda gecen sene
daha fazla biytidiiklerini ve buradaki
yerlerini saglamlastirdiklarini ifade etti.
Senocak, “Her gecen yil fuara katiim
saglayan Tiirk firmalarinin sayisinda
meydana gelen artis, bizleri son derece
memnun ediyor. Firmalarimiz, yaptigimiz
gorlismelerde fuarin kendileri igin
oldukga basarili gectigini belirttiler, bu da
ayri bir memnuniyet sebebi.

Hedefimiz, bir sonraki fuara daha
fazla firmaile katilim saglamak. Buradaki
firmalarimizin yeniden katilmak
istemelerini belirtmesi ve her sene
aldigimiz onlarca katilim istegi, bu hedefe
¢ok yakin oldugumuzu gosteriyor” dedi.

IDMIB YONETIM KURULU YEDEK UYES]
ILHAN KUSELI

“FUARIN EN HAREKETLI
STANTLARI TURKLERE AITTi”

Bu sene IDMIB olarak rekor
diyebilecegimiz bir firma sayisiyla
milli katilim organizasyonu
gerceklestirdik. Gegtigimiz yillara
oranla daha bliylik metrekarelerde
temsil etmeye basladigimiz
sektorlimiiz adina son derece
basarili bir fuardi. Ozellikle
Avrupali zincir magazalar ve
departman store’larin hemen
tamami firmalarimizin stantlarini
ziyaret edip bilgi aldi. Fuarin en
hareketli stantlar kesinlikle Tiirk
firmalarina aitti.

Son derece memnun ayrildigimiz
bu fuar sadece burada katilimci olan
firmalarimizicin degil, ayni zamanda
ayakkabi sektériimiiz adina da bir
basari. Tuirk ayakkabisinin giicii
ve kalitesi artik Avrupa’da ciddiye
aliniyor. Eskiden tereddiitle yaklasan
alicilar ve markalar, su an en fazla
Tiirk stantlarini ziyaret ediyor. Bu da
bizim icin gurur verici.






EGITIM

iHKIB Avcilar Mesleki Teknik Anadolu Lisesi

[HKIB YONETIMI, MESLEKI LISELERE

“HER ZAMAN YANINIZDAYIZ” MESAJI VERDI

IHKIB yonetimi, 2019-2020 egitim ogretim
yilinin agilisinda, iHKIB protokoliindeki
okullarin acilisina katilarak ogrencilere

adindan siirekli soz ettiren bulundu.

gitime verdigi desteklerle dikkat ceken iHKIB yénetimi de hazir
E istanbul Hazir Giyim ve Mesleki egitim almis genglerle

basari dileklerini iletti. Egitimin kendileri
icin odak noktalardan biri oldugunu ifade
eden HKIB, her kosulda 6grencilerin ve
egitimin yaninda oldugu mesajini verdi.

Konfeksiyon ihracatcilari
Birligi (IHKIB) ¢atisi altinda egitim veren
Avcilar, Kagithane ve Yenibosna Mesleki
ve Teknik Anadolu Liseleri, 9 Eyliil
tarihinde gerceklestirilen torenlerle
2019-2020 egitim 6gretim yilina
“merhaba” dedi.

Ogrencilerin, egitmenlerin ve
velilerin hazir bulundugu acilislarda,
moda endiistrisinin gelisiminde mesleki
egitimin kritik 6Gnemine her zaman

sektorde katma degerli Gretimin,
inovasyon ve yenilikci tasarimin daha
ileri dlizeye ulasacagini ve sektoriin
ihracatinin daha da artacagi bilincinde
hareket eden [HKIB yénetiminden
isimler, yeni sezonun acilisinda
ogrencilerle bulusarak, onlara moral
verdiler. IHKIB, dgrencilere, bu sektériin
en degerli paydaslari olduklarini
hatirlatarak, her zaman destek vermek
icin yanlarinda olacaklarini tekrarladi.
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MEHMET MAHFUZ GONULLU .
“IHKIB’IN YATIRIMLARINI EKONOMIYE
KAZANDIRMA AMACINDAYIZ”

Toérende acilis konusmasini
gerceklestiren Okul Mudiirii Mehmet
Mahfuz Gonulld, bu okulu bir numarali
meslek lisesi haline getirme amacinda
oldugunu ifade ederek, IHKIB Avcilar
Mesleki Teknik Anadolu Lisesi’nin

¢ok sayida artisi oldugunu, yapilacak
yeni yatirimlarla daha da basarili

hale gelecegini belirtti. Bu basarinin
ogrencilerin basarisina donuisecegini
soyleyen Gonulli sdyle devam

etti: “IHKIB’in okulumuza yaptig
yatirimlari, gliniimiiz ekonomisine
kazandirmak amaciyla ¢alismalar
yapacagiz. Bu baglamda il Milli Egitim
Mudirliguimiz ile gerceklestirdigimiz
proje sayesinde okulumuzda uretilen
Urtinleri satacagiz. Okul biinyesinde
acacagimiz bir magazaile siz
Ogrencilerin Uretimi daha okurken

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

emege ve kazanca donlsecek.

Bizim IHKIB okullari olarak vermek
istedigimiz de tam olarak bu.
interaktif bir egitim ile sizleri gelecege
donanimli gengler olarak hazirlamak.
Turkiye; sosyal, ekonomik ve kilttrel
anlamda yeni atilimlar gergeklestiren
bir llke. Biz de sizleri bu heyecana ve
basariya ortak etmek istiyoruz.”

TIMUR BOZDEMIR

“AKADEMIK VE MESLEKI EGITIM
BiRBIRINDEN KOPUK OLMAMALI”
IHKIB Yénetim Kurulu Uyesi ve Egitim
Komitesi Baskani Timur Bozdemir

de acilisa katilarak 6grencilere
basarilar diledi. IHKIB ve hazir giyim
sektori olarak, 6grencilerin her
zaman yanlarinda olacaklarini ifade
eden Bozdemir, sektorin nitelikli
personel ihtiyacinin en {ist seviyede
oldugunu, moda tasarim teknolojileri
alanini tercih eden 6grencilerin, bu
tercihlerini firsata cevirme imkani
bulacagini vurguladi.

Egitimin kendileri igin odak
noktalardan biri oldugunu ifade eden
Bozdemir, konusmasini su sekilde
stirdiirdii: “Biz IHKIB olarak her sene
egitim alaninda bir 6nceki yila oranla
daha fazla projeye imza atiyoruz.

Bu sene gerceklestirdigimiz tekstil
mihendisligi kampanyasi sonrasi
ortaya cikan basari, yaptiklarimizin
teminatidir diyebilirim. Bu
calismalarimizi teknik ve mesleki
egitimde de gerceklestirme
hedefindeyiz. Clinkli akademik egitim
ile mesleki egitim birbirinden ayr
hareket ederse, bitiinsel basaridan
uzak, kopuk hedefleri olan bir endiistri
olusturmus oluruz. Bu sebeple de
sektorel egitimin her asamasi icin
daha fazla mesai harciyoruz. IHKIB
olarak, gelisen ve degisen diinyanin
dinamikleri ile paralel bir egitimin
daha dogru olduguna inandigimizdan,
bu sene okullarimizda dijitallesmenin
startini verecegiz.”

SULEYMAN CAKIROGLU
“OGRENCILERIN URETEREK
OGRENEBILECEGI BiR ORTAM iNSA
ETMEYE CALISIYORUZ”

IHKIB Kagithane Mesleki ve Teknik
Anadolu Lisesi’nde gergeklestirilen
acilis térenine katilan iHKIB Egitim
Vakfi Genel Sekreteri Siileyman

TIMUR BOZDEMIR

“Akademik egitim ile mesleki
egitim birbirinden ayri hareket
ederse biitiinsel basaridan
uzak, kopuk hedefleri olan bir
endiistri olugturmus oluruz. Bu
sebeple de sektorel egitimin her
asamasi i¢in daha fazla mesai
harciyoruz.”

MEHMET MAHFUZ GONULLU
“IHKiB’in okulumuza yaptig1
yatinimlari, gliniimiiz
ekonomisine kazandirmak
amaciyla caligmalar

yapacagiz. Bu baglamda il

Milli Egitim Midiirliigiimiiz

ile gerceklestirdigimiz proje
sayesinde okulumuzda iiretilen
uiriinleri satacagiz.”

Qil



EGITIM

SULEYMAN CAKIROGLU

“|HKiB okullarina olan ilgimizi
her gecen giin artiryoruz.
Okullarimizdaki egitim
siirecini, 6grencilerin caligma
hayatina ve meslege en iyi
sekilde hazirlanmalan icin
tasarliyoruz. Siz 6grencilerin
uireterek 6grenebilecegi bir
ortam insa ederek, ilk 6nce
kendinize yatirnm yapmaniz
gerektigi bilincini uyandirmaya
calisiyoruz.”

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

IHKIB Kagithane Mesleki ve Teknik Anadolu Lisesi

Cakiroglu, 6grencilere yonelik yaptig
konusmasinda, IHKIB’in mesleki
egitime verdigi dnemin altini gizerek,
“Egitimi sadece sektoriin degil,
lkemizin ekonomik, sosyolojik ve
kiltirel gelisiminin en 6nemli unsuru
olarak goren bir birlik olarak, bu alana
olan ilgi ve alakamizi her gecen giin
artinyor, egitimin gelecegin dinamikleri
ile sekillenen bir yapida ilerlemesi igin
her turlu destegi sunmaya calisiyoruz.
Bu sebeple, IHKIB okullarina olan
ilgimizi her gegen glin artiriyoruz.
Okullarimizdaki egitim surecini,
ogrencilerin calisma hayatina ve
meslege en iyi sekilde hazirlanmalariigin
tasarliyoruz. Siz 6grencilerin Ureterek
Ogrenebilecegi bir ortam insa ederek,
ilk 6nce kendinize yatirim yapmaniz
gerektigi bilincini uyandirmaya
calisiyoruz. Tiim bunlarin sonunda da
diploma sahibi yapmaktan ¢ok, meslek
sahibi olacak genclerin mezuniyetini
buyik bir coskuyla birlikte kutlamak
istiyoruz” dedi.

IHKIB Yenibosna Mesleki ve Teknik
Anadolu Lisesi’nde yapilan térende ise
IHKIB Yénetim Kurulu Baskani Mustafa
Glltepe’nin, 6grencilere yonelik
mesaji okundu. Mesajinda, yeni egitim
Ogretim yilinda tim 6grencilere basari
dileklerini sunan Baskan Gliltepe,
sektoriin hedeflerine ulasmasinda
nitelikli is glictiniin ne denli 6nemli
oldugunu bildiklerini ve bu dogrultuda
hareket ettiklerini aktardi.

Okulun agilis konugmasini yapan
Okul Mldurl Kadir Tasdelen de
ogrencilere basari dilekleri sunarak,
Turkiye’nin 6nde gelen sektdrlerinden
birinde is hayatina atilacaklari igin
kendilerini pek ¢ok kisiye oranla sansli
saymalari gerektigini soyledi.

Ayrica Nisantasi Riisti Uzel Mesleki
ve Teknik Anadolu Lisesi ile Nahit
Mentese Mesleki ve Teknik Anadolu
Lisesi’nin acilislarinda da Baskan
Mustafa Gultepe’nin yeni egitim
ve 6gretim yilinda basari dilekleri
aktarild.



iZER - FABRIKA

Fabrika : Cobancesme Mah. Mithatpasa Cad.

Sogutlt Sk. No: 3/5 Yenibosna
Bahcelievler / ISTANBUL
Telefon : 0212 447 35 47
Telefon : 0212 447 35 48

Fax : 0212 447 35 40

Gsm : 0554 582 60 55

Mail : fabrika@izerfermuar.com

IZER

FERMUAR

iZER - ZEYTINBURNU

Zeytinburnu Magaza : Telsiz Mah. Balikli Yolu
No: 62 Zeytinburnu / ISTANBUL

Telefon : 0212 664 06 66

Telefon : 0212 664 06 68

Gsm : 0555 803 04 86

Mail : zeytinburnu@izerfermuar.com

iZER - BAGCILAR

Bagcilar Magaza : Fatih Mah. Maslak Cad.
No: 90/A Bagcilar / ISTANBUL

Telefon : 0212 55178 44

Telefon : 0212 55178 62

Telefon : 0212 55187 62

Fax : 0212 551 69 59

Mail : bagcilar@izerfermuar.com
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KISA EGITIMLER

Sektérle ic ice ilerleyen iHKIB Kariyer Akademi egitimleri ile profesyonel diinyaya giivenli adimlar atin!

MS EXCEL ORTA DUZEY

Slre: 1Gln (6 saat)

Egitmen: ESRA GOKGELIOGLU

iTKiB / YENIBOSNA

SATISTA ETKILi SUNUM
VE iKNA TEKNIKLERI

Slre: 1 GUn (6 saat)

Egitmen: BULENT BASAR

ITKIB / YENIBOSNA.

TOPLAM .
KALITE YONETIMI

Sure: 1GUn (6 saat)

Egitmen: DAMLA OZDEMIR

ITKIB / YENIBOSNA

DENiM URETIMINDE
KALITE KONTROL

SUre: 1GUn (6 saat)

Egitmen: SELIN SARIKAYA

iTKiB | YENIBOSNA

HRBKARDER

IHKIB KARIYER AKADEMI EGITIMLERI iTKiB UYELERINE

%50 INDIRIMLI!

HAZIRGIVIMURETIM
SURECLERI VE i§ ETUDLERI

Sure: 1 GUn (6 saat)

Egitmen: SELIN SARIKAYA

A/ NISANTAS!

iPLIK CiNSi TESPITi
iPLIK VE DOKUMA KUMAS
GRAMAJI

Sure: 1GUn (6 saat)
Egitmen: KASIM UZUNOZ

iTKiB / YENIBOSNA

POWER POINT iLE
ETKILi SUNUM
TEKNIKLERI

Stre: 1Gun (6 saat)
Egitmen: ALi ERDONMEZ

ITKIB ] YENIBOSNA

MA

YENi NESiL )
iSLETME ENGELLERI VE
GOZUMLERI

Sure: 1GUn (6 saat)

Egitmen: EVREN COLAK

11

iHRACATTA .
FIVATLANDIRMA MALIVET
VE RiSK YONETIMi

SUre: 1Gun (6 saat)

Egitmen: CEYHUN YESILSERIT

iTKiB ] YENIBOSNA

SATIS ORGUTU YONETIMi
VE SATISTA LIDERLIK

Stre: 1Gun (6 saat)
Egitmen: BULENT BASAR

ITKiB / YENIBOSNA

MOTIVASYON VE
BASARI ODAKLILIK

Sure: 1GUn (6 saat) R
Egitmen: MELTEM AYVACIOGLU

ITKIB / YENIBOSNA

ZAMAN YONETIMi
(ERTELEMEYi
ERTELEMEK)

Slre: 1Gln (6 saat)

Egitmen: EVREN COLAK

iTKIB / YENIBOSNA.

ETKIiN YONETICILIK_
BECERILERI GELISTIRME

Stire: 1 Gln (6 saat)
Egitmen: SEVTAP YASIN

IMA /NISANTAS!

ETKILi INSAN KAYNAKLARI
YONETiMi
Sure: 1GUn (6 saat)

Egitmen: HULYA MUTLU

ITKIB / YENIBOSNA

iLETiSIMDE
4 OLUMCUL HATA

Sure: 1Gun (6 saat)
Egit INANG CIVELEKOGLU

-IMA/ NISANTASI

ULUSLAR ARASI
FRANCHISE
OPERASYONLARI

Sure: 1GUn (6 saat)

Egitmen: AYTEKIN SUNGERLI

iTKiB / YENIBOSNA

iHKiB: 0212 454 02 00 (1190)
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Sektérle ic ice ilerleyen iHKIB Kariyer Akademi egitimleri ile profesyonel diinyaya giivenli adimlar atin!

ETKILi VE ETKIN TEKNIK
FOY HAZIRLAMA
TEKNIKLERI

Sre: 1Gln (6 saat)

Egitmen: SELIN SARIKAYA

URUN YASAM EGRisi
YONETIMI (PLM)

Sure: 1Gun (6 saat)

Egitmen: SELIN SARIKAYA

iS VE YASAM DENGESi

SUre: 1Gun (6 saat)

Egitmen: EVREN COLAK

SATISTA KARI ARTTIRMAK
ICIN STRATEJIK
I$ TASARIMLARI

Slre: 1GUn (6 saat)

iIHKIB KARIYER AKADEMI EGITIMLERI iTKiB UYELERINE

%50 iINDIRIMLI!

MiCROSOFT EXCEL iLERI

Sure: 2 gun (12 saat)
Egitmen: ESRA GOKGELIOGLU

ISTATISTIKSEL
PROSES KONTROL

Sure: 1Gln (6 saat)

Egitmen: DAMLA OZDEMIR

IHRACAT ISLEMLERI VE
i$ AKIS$ SUREGLERI

Stre: 1Gun (6 saat)
Egitmen: CEYHUN YESILSERIT

LIDERLIKTE
KOGLUK BECERILERI

Sure: 1GUn (6 saat)

ENDUSTRI 4.0

Sure: 1 GUn (6 saat)

Egitmen: .
ENGIN AKCAGUN
ABDURRAHIM YILMAZ

HAZIR GiYiM SEKTORUNE
YONELIK ULUSLAR ARASI
PAZAR ANALIZi

Stre:1Gn (6 saat)

Egitmen: CEYHUN YESILSERIT

X.Y.ZKUSAKLAR ARASI
YONETIM

Stre: 1Gun (6 saat)
Egitmen: SEVTAP YASIN

GLOBALPAZAR
STRATEJILERI BELIRLEME

Sure: 1GUn (6 saat)

Egitmen: AYTEKIN SUNGERLI

STRATEJIK
INSAN KAYNAKLARI
YONETiMI

Sure: 1GUn (6 saat)

Egitmen: AYTUL KALKAN

DIS TICARETE GiRi$

Stre: 1Gun (6 saat)
Egitmen: ALi KEMAL YAZAR

SATIS VE FINANS EKIPLERI
iCIN "MUSTERI iSTIHBARATI,
TAHSILAT VE

RISK YONETIMI"

Sure: 1GUn (6 saat)

Egitmen: BULENT BASAR

SAGLIKLI KARAR VERIYOR
VE PROBLEMLERI
¢6zUYORUM

Slre: 1Gun (6 saat)

Egitmen: MELTEM AYVACIOGLU

BAHANE SizSiNiz

Slre:1Gun (6 saat)

Egitmen: EVREN COLAK

Egitmen: CEYHUN YESILSERIT Egitmen: INANG CIVELEKOGLU

iHKiB: 0212 454 02 00 (1190)

HRBKARDER




EGITiM

HKiB
FARKINDALIK
YARATMAK iiN

14 YENI SOSYAL UYGUNLU
NLANDI

KILAVUZU YAY

IHKIB, isletmelerin ve calisanlarin is
kosullarina dair giincel gelismelerden
ve haklarindan haberdar olmasi,
cevreye yonelik sorumluluklarin
bilincinde olmasi ve siirdiiriilebilirlik
gibi pek cok konuya dair iiyelerinin
farkindaligini artirmak igin 14 adet
yeni sosyal uygunluk kilavuzu
hazirladi. Evrensel ILO kodlar ve
ulusal mevzuat uyarinca hazirlanan
kilavuzlar, vaka analizleri ve prosediir
sablonlar gibi anlatimlar sayesinde
kolay anlasilir bir yapiya sahip.

EO

[ stanbul Hazir Giyim ve
Konfeksiyon ihracatcilari Birligi
(IHKiB); ihracatta, yatinmda,
istihdamda ve katma deger
yaratmada 6nct ve lider olmanin
bilinci ile hazir giyim sektoriine yonelik
calismalarina devam ediyor. IHKIB,
gerceklestirmis oldugu tiim calismalarda
ve hayata gecirdigi projelerde; calisan
haklari ve is kosullarinin iyilestirilmesini
hedefliyor ve sosyal uygunluk sartlarinin
gelistirilmesi adina ¢aba sarf ediyor.

Bu baglamda IHKIB, basta
Uluslararasi Calisma Orgiitii (ILO) olmak
lzere, sektorde sosyal sorumlulugun
gelistirilmesi tizerine ¢alismalar yuriiten
uluslararasi orgitler ve tye firmalar ile
yakin temas halinde. Diger yandan sektore
dogrudan niifus eden ve is Kanunu, Is
Sagligi ve Glivenligi Mevzuati, Cevre
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Kanunu ile dogrudan ilgili olan “Sosyal
Uygunluk” kriterlerinin saglanmasinda
onemli rol aliyor.

Sosyal Uygunluk, isletmelerin
calisanlarina ve gevreye nasil
davrandiginin ve sosyal sorumluluk
kavramini kendi icinde ve etki alanlarinda
nasil uyguladiginin gostergesi niteliginde
bir kavram. Bu sebeple de IHKIB tarafindan
tye firmalarin, sosyal uygunluk (SU)
denetim siireglerini i¢sellestirmeleri
ve kendi denetimlerini yapabilir hale
gelmelerini amaclayarak, hedef pazarlarda
talep edilen sosyal uygunluk belgelerine
(WRAP, BSCI, Sedex, SA8000, WCA, marka
denetimleri vb.) sahip olmalari amaciile
uyum ve iyilestirme konusunda bir dizi
calismalar yapiliyor.



Bu kapsamda 2016 yilindan itibaren alt
sektor kiimelerinde (i¢ giyim, corap, denim ve
orme), konfeksiyon kiime projeleri kapsaminda
sosyal uygunluk iyilestirme programlari
uygulamaya alindi ve UR-GE projelerinde hala
uygulanmaya devam ediyor.

iHKiB’iN i$Ci VE iSVERENLERI
BiLGILENDIRMEK iGiN CIKARDIGI

ONCEKI YAYINLARI

29 sayili, 25 Haziran 2015 tarihli Yonetim Kurulu
toplantisinda, Birlesmis Milletler ve IHKIB
koordinasyonunda yiriitilen “Tlrkiye’de Tekstil
Sektoriinde KOBP'ler igin Sirdiiriilebilir Aglar

ve iligkiler Zinciri Olusturulmasi” programi
kapsaminda; isci ve isverenin, is haklari
konusunda bilgilendirilmesi amaciyla, “isci
Haklar Kitapgiklan” basildi. Bu kitapgiklara IHKIB
web sitesinden de ulasilabiliyor. Kitapgiklarin
basliklari su sekildedir:

M 10 Adimda s Saglig) ve Giivenligi

M 50 Soruda is Kanunu’nda Calisma Siireleri

M 50 Soruda Kadin iscilere Ozel Calisma Kosullari
M 40 Soruda is Kanunu’nda Ucret

M 30 Soruda Cocuk ve Genc iscilere Ozel Calisma
Kosullari

M 10 Adimda Diizenli Galisma Kosullari

I 30 Soruda iscinin Dinlenme Hakki

Kitapgiklara https://www.ihkib.org.tr/tr/
bilgi-bankasi/kss-yayinlari/sosyal-uygunluk-
kilavuzu/k-380 adresinden ulasabilirsiniz.

SOSYAL UYGUNLUK iYiLESTIRME PROGRAMLARI

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

IHKiB tarafindan iiye
firmalarin, sosyal uygunluk
denetim siireglerini
i¢sellestirmeleri ve kendi
denetimlerini yapabilir hale
gelmelerini amaglayarak,
hedef pazarlarda talep edilen
sosyal uygunluk belgelerine
(WRAP, BSCI, Sedex, SA8000,
WCA, marka denetimleri vb.)
sahip olmalari amaciile uyum
ve iyilestirme konusunda bir
dizi calismalar yapiliyor.

Tedarik zincirinde sosyal diyalogu etkinlestirmeyi, calisanlari haklari ve sorumluluklari ile ilgili
bilinglendirmeyi amaglayan programlar, Ticaret Bakanligi’nin finansal destegi ile hazirlaniyor.

BASLANGIC DUZEYi: BELGELENDIRME VE FARKINDALIK ARTIRMA

M K Yonetimi ve Sosyal Uygunluk Sistemi Egitimleri

B Firma icinde bagimsiz denetgiler tarafindan izleme

M Belgelendirme siirecinin desteklenmesi

ORTA DUZEY: FIRMANIN ICSELLESTIRILMES]

M Bas denetgi egitimi ve sertifikalandirma

M Sosyal Uygunluk Sistemi Egitimi ve sertifikalandirma
M Firma icinde bagimsiz denetgi ile 6n izleme (2 giin)

M Final izleme denetimleri (1 giin)

iLERi DUZEY: TEDARIK ZINCiRI YONETiMi
ORTA DUZEY PROGRAMI VE FASONDA DENETIMLER:

B Uzman denetgi tarafindan (yetistirilen denetgi esliginde) 6+24
W Yetistirilen denetgi tarafindan (uzman denetgi nezaretinde) " al

SOSYAL UYGUNLUK
KILAVUZLARI

IHKIB liyelerinin
farkindaligini artirmak
tizere, iHKIB ve ILO

is birliginde, Calisma
Bakanligi ile EKOTEKS’in
destekleriyle KSS Sosyal
Uygunluk Kilavuzlar
hazirlanmistir. Evrensel
ILO kodlari ve ulusal
mevzuat uyarinca
hazirlanan 14 kitapgikta,
calisma siirelerinden

atik ydnetimine,
surdurulebilirligin

tiim alanlarina yonelik
prensipler, vaka analizleri
ve prosedir sablonlar
yer aliyor. Kolay bir dille
hazirlanan kitapgiklara
iHKIB web sitesinden de
ulasilabiliyor. Kitapgiklarin
basliklari su sekildedir:

M Kurumsal Sosyal
Sorumluluk Kurallar ve
Kaideler

W Sosyal Uygunluk Yonetim
Sistemi

M Tedarik Zincirinde Sosyal
Uygunluk Yonetimi

M is Sagligi ve Glivenliginin
Saglanmasi icin Adimlar

M Calisma ve Dinlenme
Sirelerinin Diizenlenmesi
m Adil Ucretlendirme

M Sosyal Yonetim Sistemine
Calisanlarin Katilimi ve
Korunmasi

M istihdamin Surekliligi

B Cocuk Emegiyle Miicadele
M Taciz ve Ayrimciligin
Onlenmesi

M Riusvet ve Yolsuzlugu
Onleme

M Yabanci isci Calistirma

W Atik Yonetimi ve Enerji

M Hassas Gruplar Geng
Kadin Hamile Emziren
Engelli ve 50 Yas Uzeri
Calisanlar

Kitapgiklara https://www.
ihkib.org.tr/tr/bilgi-bankasi/
kss-yayinlari/sosyal-
uygunluk-kilavuzu/k-380.
adresinden ulasabilirsiniz.
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EGITIM

EBRU GOKBULUT
SOSYAL UYGUNLUK DANISMANI

SOSYAL UYGUNLUK
SATIN ALMADA ON SART
HALINE GELDi

Bugiin, imalat ve ihracat yapan
her isletme igin “Sosyal Uygunluk”
olmazsa olmaz kavramlardan birine
donisti. Musterilerin -6zellikle Avrupa
ve Amerikalilarin- eski satin alma
aliskanliklari, sadece fiyat ve kalite
Uzerineyken, son 10 senedir ivme kazanan
“Sosyal Uygunluk Denetimleri”’nden
basari ile gegmek satin alma sisteminde
temel kosul oldu. Dolayisiyla artik satin
almada fiyat ve kalite ile beraber sosyal
uygunluk da 6n sart haline geldi.

Bu konunun 6nemi ve imalatgiya
gereken destegin verilmesi igin
IHKIB, 6nci bir calismaya imza atti
ve Uluslararasi Calisma Orgtii ile
beraber sosyal uygunluk konulari ile
ilgili kitapciklari sektore kazandirdi. Bu
kitapgiklar hazirlanirken, konu ile ilgili
fazla bilgisi olmayan isletmeler icin
bile bir kilavuz niteliginde olmasina
Ozen gosterildi. Kitapgiklarin her biri
Sosyal Uygunluk Yonetim Sistemi’nde
yer alan konulari barindiriyor; 6rnegin
“Calisma Saatlerinin Diizenlenmesi”,
“Adil Ucretlendirme”, “Yabanci iscilerin
istihdami” her biri ayni birer kitapcik
olarak hazirlandi. Ayni zamanda
isletmenin denetim 6ncesi bir ic denetim
gerceklestirebilmesiicin denetim listesi
gibi pratik listeler ve gesitli sosyal
uygunluk konulari ile ilgili vaka analizleri
de kitapciklar icinde yer aliyor.

Kitapgiklar, sektori oldukca
zorlayan bazi denetimleri dikkate alarak
hazirlandi. Sektoriin bu kaynaktan en
iyi sekilde yararlanarak, ihracatlarini
gelistireceklerini umuyorum. Sektdre
hayirli olmasini diliyorum.

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

HULYA MUTLU -
YONETIM DANISMANI/EGITMEN

SOSYAL UYGUNLUK MUSTERI
KAZANIMI KONUSUNDA ONEMLI
BiR KRITER OLACAK

Kurumsal sosyal uygunluk standartlari tilkemizde
ihracat yapan bircok firmanin yurt disi misterisi
tarafindan ihracat sartlari arasinda yer aliyor.
Oniimiizdeki giinlerde firmalar adina, kurumsal
sosyal uygunluk sartlarini saglamak daha énemli bir
hal alacak ve bu konuda sistemi olmayan bir kisim
firmalar musteri bulmakta giicliik cekerken, bir kismi
ise var olan musterilerini kaybetmekle ilgili bir risk

ile karsi karsiya kalacak. Bu standartlarin firmalara
ekonomik getirileri oldugu gibi toplamsal dinamizm
icin gerekli olan sanat, spor etkinlikleri, sosyal adalet
mekanizmalarina katkida bulunarak sosyolojik katkisi
da bulunuyor. Bir diger 6nemli etki strdurtlebilirlikle
ilgili. Standartlarin etkin uygulanmasi siirdiirtilebilirlik
anlaminda 6nemli katkilar sagliyor. Ayrica kaynaklarin
daha verimli kullanilmasi ve siireglerin etkin
yonetilmesi ile ilgili de 6nemli katkilari bulunuyor.

iHKiB UYELERINi BILGILENDIREREK MOTIVE
OLMALARINI SAGLADIK

Gectigimiz aylarda gerceklestirdigimiz i¢ giyim ve
gomlek UR-GE faaliyetlerimize katilan firmalarimizin
tamami ihracat yapmaya istekli ve bunun gereklerine
gore sistem kurmak lizere géniillii yapilardi. Dolayisiyla
suirecte hizli yol aldik ve firmalarimizin biiyik bir
kismi, ilgili sertifikasyonlari tamamladi. Sertifika bir
cikti olarak onlar agisindan ihracati kolaylastiran bir
katki sagladi. Ancak bunun disinda alti ay devam eden
projemizde firmalarimiz kurumsallasma, karli olma ve
bunlari sirdirme adina ciddi mesafe aldilar. Yapilan
calismalar sadece dokiimantasyon bazinda igeriklerin
uretilmesi degil, alt yapi sorunlarinin giderilmesi,
verimlilik ve kaliteli is sonuglarina ulagsmak gibi degerli
ciktilari da beraberinde getirdi. Bu slirecte proje
kapsaminda galisan gelisimini saglamaya yonelik

bir dizi egitimler verildi. Bu siire¢, markalarimizi ve
firmalarimizi global dinamiklere uygun ¢alisma kaltara
yaratmak ile ilgili oldukga motive etti.
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EKONOMi KOSESI

MAVI OKYANUS,
KIRMIZI OKYANUS

Tiirkiye, Cin ve Hindistan ile birlikte, birinci ylizyildan
itibaren ekonomik, demografik ve tarihi kayitlari olan
bir lilke. Bu paha bicilmez tarihi ve toplumsal zenginlik,
Tiirkiye’yi “siyaset diplomasisi”, “giivenlik diplomasisi”,

“ticaret diplomasisi”, “kamu diplomasisi”, “medeniyet
diplomasisi” ve “kiiltiir diplomasisi” alanlarinin
tumiinde iddiasi, projesi ve birikimi olan ender lilkeler
arasinda ilk bese yerlestiriyor.

N
N
Qg& Q@\% icaret Bakanimiz Ruhsar Bunun yani sira, Asya ulkelerinin
'{jQQQ“ T Pekcan’in ev sahipliginde ABD’nin farkli bolgelerine ihrag Girtinlerini
S yapilan ABD Ticaret Bakani daha seri ulastirabilmek adina, biiytik
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TRILYON DOLAR
ABD’nin yillik ithalati

Wilbur Ross’un Tirkiye ziyareti,
pek cok acidan kritik dnemde. Oncelikle,
1940’liyillarin sonlarindan bu yana,
Turkiye-ABD iliskilerinin agirlikli olarak
“glivenlik” perspektifinden ylrlyor
olmasi, iki tilke arasindaki iliskilerin
sagligl acisindan kritik sorunlara sebep
olmaktaydi. Rahmetli Turgut Ozal, iki (ilke
arasindaki iliskilere “ticaret” perspektifi
kazandirmak icin caba sarf etmis olsa
da, ilk kez Cumhurbaskani Recep Tayyip
Erdogan ve ABD Baskani Donald Trump’in
ortaya koydugu liderlik ve kararlilikla
“100 milyar dolar ticaret hacmi” hedefine
dayali somut adimlar atiliyor.

Bakan Ross’un TiM Baskani ismail
Glille ve ihracatgi sektorlerimizin birlik
baskanlari ve 6nde gelen ihracatgi
sirket ve firmalarimizla gectigimiz
gerceklestirdigi temaslar, Tlrkiye’nin
klresel ticaret imkan ve kabiliyetlerinin,
ABD cephesinde muhatap gorilmesi
agisindan kritik 5nemdeydi.

ABD, diinyanin en biiyiik pazari
konumunda ve 2,5 trilyon dolarlik
ithalat gerceklestiriyor. ABD’ye
son dénemde daha yogun bir
tempoyla ihracat gergeklestiren Cin
ve Asya ekonomilerinin stratejileri
incelendiginde, daginik bir ihracatgi
ag) lizerinden ticaret yerine, 6lcek
ekonomisine dayali olarak, hayli yliiksek
miktarda ihracat yapabilme kabiliyeti
olan sirketler Uizerinden ticaret ag
kurulmasina agirlik verildigi goraltyor.

lojistik merkezleri olusturduklari da
gozlemleniyor. Bu durum, bir stiredir
satis pazarlama alaninda 6énemli bir
konu basligi olan “Mavi Okyanus Kirmizi
Okyanus” konusunu 6ne gikariyor.

Ulke ekonomisinde ve/veya diinya
ticaretinde, birbiriyle kiyasiya rekabet
eden binlerce sirket, firma yer aliyor. S6z
konusu firmalar, birbirinden musteri
calacak sekilde bir pazarlama satig
stratejisi, stirekli fiyat kirarak pazarda
kalma miicadelesi ortaya koyduklarinda,
okyanusta kdpek baliklarinin suirekli
birbirlerine saldirmalarindan dolayi,
okyanusun “kirmizi”ya dénismesine
benzer bir ortam olusuyor.

Oysa, bilhassa kiiresel ticarette
iddiali olabilmek igin, ayni sektordeki
firma ve sirketlerin, rekabet etseler
dahi, birlikte hareket etme kltlrd
olusturup, birbirlerine zarar verecek
olclide “fiyat kirma” yarisina girmek
yerine, ayni llkeden diinyaya yapilan
satista, gerek 6lcek ekonomisi gerekse
de ihracattan elde edilen kilogram
basina katma degeri gliclii kilmak igin
sinerji olusturmalari gerekiyor. Buna da
“mavi okyanus” stratejisi diyoruz. ABD
ile ylirittlen 100 milyar dolar pazar
hedefine dayali ticaret miizakereleri,
ihracatgilarimizin bu pazar igin “kirmizi
okyanus” taktikleri yerine, birlikte
hareket etme kltiiriine dayali mavi
okyanus stratejisi ile cok daha gliclu
sonuglar elde edeceklerine isaret ediyor.



TURKIVE’NIN “TiCARET VE ‘KULTUR”
DIPLOMASISININ GUCU

Tirkiye gibi bin yillik gliclii bir devlet
gelenegine ve 7 bin yillik tretim, ticaret,
kiltir zenginligine, tarih birikimine sahip
diinyada benzer ilke bulmak zor. Cin ve
Hindistan ile birlikte, birinci ylizyildan
itibaren ekonomik, demografik ve

tarihi kayitlari olan bir tilkeyiz. Bu paha
bicilmez tarihi ve toplumsal zenginlik,
Turkiye’yi “siyaset diplomasisi”, “glivenlik
diplomasisi”, “ticaret diplomasisi”,
“kamu diplomasisi”, “medeniyet
diplomasisi” ve “kiiltiir diplomasisi”
alanlarinin timinde iddiasi, projesi

ve birikimi olan ender llkeler arasinda
ilk bese yerlestiriyor. Tiirkiye, 229
diplomatik misyon temsilciligiyle,
ekonomik imkanlari kat ve kat gliglu
olan llkelerin timiini geride birakarak,
diinyada besinci sirada yer alan bir llke.

Turk Hava Yollar’nin, diinyada
tek noktadan 300’(in lizerinde ugus
noktasiyla kiiresel havayolu sirketleri
icerisinde birinci sirada yer almasi ve
istanbul Havalimani (IGA) ile 2030’da
200 milyon yolcu sayisina kosuyor
olmamiz; Tiirkiye’nin diplomasi
becerisinin lojistigi agisindan hayati
6nem tasiyor. Diinyanin her yerinde
kalici barisi tesis etmek ve Tiirkiye’nin
¢ok sayida gelismekte olan Ulkeye rol
model basarisiyla yol géstermesi adina,
onde gelen uluslararasi kuruluslarin
timuinde kurucu ve siirtikleyici
rolimuizl siyaset diplomasisi becerisiyle
yuritiyoruz. Tlrk Silahli Kuvvetlerimiz,
jandarmamiz, polisimiz ve Milli
istihbarat Bagkanligimiz ile diinyanin
her noktasinda terorle miicadeledeki
kararliligimiz ve basarimizla devredeyiz
ve NATO’nun en vazgegilmez li¢
llkesinden birisiyiz.

Turkiye Ihracatcilar Meclisi (TiM) ve
catisi altindaki 85 bin ihracat¢imizile
223 lilke, Ozel ticaret bolgesi ve serbest
bolgede, Tlrk bayraginin sallandig
etkin, rekorlara doymayan bir ticaret
diplomasisi yuritiiyoruz ve ABD ile
100 milyar dolar ticaret hacmi hedefi
icin uzun soluklu bir is birligi slirecine
soyunurken, Rusya ve Cin’den de gelen
benzer talepler igin Japonya ile serbest
ticaret anlasmasi icin miizakereleri
tamamlama asamasindayiz.

TIKA, AFAD, Kizilay, Maarif Vakfi ve
Yunus Emre Enstitiimizle, diinyanin dort
bir yaninda gticli, etkili bir medeniyet
ve kamu diplomasisi yurGtiyoruz.

ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI AYLIK DERGISI

Afrika, Asya, Orta Asya, Balkanlar

ve Kafkasya’da, dogal afetlerden
fakirlikle miicadeleye, egitim, saglik
ve alt yapi yatinmlarina yonelik cok
sayida projeyle, yliz binlerce insanin,
milyonlarin ylzini giildiriyoruz.
Son dénemde, Cumhurbagkanligimiz
binyesindeki “Iletisim Baskanligi”mizla,
Tirkiye’nin tiim bu kiresel imkan

ve kabiliyetlerini dlinya ve llkemiz
kamuoyuna etkili ve pozitif yonde sonug
verici olarak anlattigimiz, gliglu bir
farkindalik olusturdugumuz 6nemli bir
basariyi da yakaladik.

Yine, Cumhurbaskanligimiz
nezdinde, bir baska basarili alan da son
dénemde kiiltlr diplomasisi ile kendini
gosteriyor. Tim sanat dallarinin ve
Tirkiye’nin 6nde gelen sanatgilarinin
kucaklandigy, projelerinin 6ne cikarildig
bu siirecte, Turkiye’nin dlinya 6l¢egindeki
sanatgilari Gizerinden iddiali kilttr
diplomasisi ¢alismalarina imza atiyoruz.
Cumhurbaskanligimizin yurittigu
projelerden birisi olan, diinyaca meshur
fotograf sanatgimiz Ara Gliler Sergisi
serisi, bunun en 6nemli 6rneklerinden
birisi. Londra, Paris ve Kyoto’nun
ardindan, dordiincl duragi New York
olan bu serginin Birlesmis Milletler Genel
Kurulu’na denk getirilmesi ise, ayri bir
beceri. “Ara Giiler Uzerine Kiiltiirlerarasi
Sohbet” paneline ABD’nin taninmis
entelektiiel ve kiiltlir diinyasi insanlarinin
katiliyor olmasi 6nemli bir basari. Ticaret
ve kiiltir diplomasisine yonelik tim bu
projeler, Tirkiye’nin kiiresel algisini hig
suiphesiz bir iki sene icerisinde ¢cok daha
gliclii noktalara tasiyacak.

Diinya ticaretinde, birbiriyle
kiyasiya rekabet eden
binlerce sirket, firma yer
aliyor. S6z konusu firmalar,
birbirinden miisteri ¢alacak
sekilde bir pazarlama

satis stratejisi, stirekli

fiyat kirarak pazarda
kalma miicadelesi ortaya
koyduklarinda, okyanusta
kopek baliklarinin

surekli birbirlerine
saldirmalarindan dolayi,
okyanusun “kirmizi”’ya
doniismesine benzer bir
ortam olusuyor.



HUKUK KOSESI

TACIR YARDIMCILARI

KIMLERDIR?

Tacir yardimcilarinin farkli hukuki statiileri ve tanimlari
bulunmaktadir. Bu sebeple, verilen gorevler karsisinda tacir
yardimcilarina atfedilen sifatlar degiseceginden, beklenilen
sonuca uygun bir gorevlendirme ile tacir yardimcisiile olan
hukuki iliskinin kurulmasi ve buna uygun sozlesmelerin
yapilmasi biiyiik onem tagimaktadir.

odern ekonomide, gelisen
M rekabetci pazar ve yogun

alim satimiiliskileri, artik bir

tacirin, bitlin isleri tek basina
ylriitmesine imkan birakmamaktadir.
Bu sebepledir ki, bir isletmeyi tek basina
idare eden kisiler -hukuken “tacir” dahi
olsalar- glinliik yasamda “esnaf” olarak
adlandinlmaktadir.

Tim isleri kendisi yapamayacak olan
tacir, ticari isletmesiyle ilgili faaliyetleri
yUriitlirken, baska kisilerin (tacir
yardimcilari) emek ve mesailerinden de
yararlanir. Bu kisilere ise “tacir yardimcisi”
denilmektedir.

Tacir yardimcilarinin hukuki stattlerinin
belirlenmesi ve kimlerin tacir yardimcisi
olup olmadiginin tespiti, verilecek haklar ile
beklenilen yikimliiliklerin karsilanmasi
noktasinda biiylik 6nem arz etmektedir.

Bu yazimizda tacir yardimcilari
hususunda degerli okurlarimizi kisaca
bilgilendirmeye calisacag)z.

TACIR YARDIMCISININ GESITLERI
Tacir yardimcilar bagimli ve bagimsiz
olmak tizere ikiye ayrilmaktadir. Tacirin
verdigi talimat gercevesinde ve onun
gozetimi altinda calisan tacir yardimcilan
“bagimli”; kendi adlarina islettikleri ayri
bir isletmesi olan veya tacire organik
olarak bagli olmayanlar ise “bagimsiz tacir
yardimcilan” olarak adlandinlmaktadir.
Bagimli tacir yardimcilari, ticari
temsilci (ticari miimessil), ticari vekil
ve pazarlamacidir. Bagimsiz tacir
yardimcilari ise, simsar (tellal), acente ve
komisyoncudur.
Ticari temsilci, isletme sahibinin, ticari
isletmeyi yonetmek ve ticari temsil yetkisi
ile kendisini temsil ettirmek lizere agika

veya ortiill olarak yetki verdigi kisidir.
Ticari temsilci, sadece ticari isletmeye
atanir ve isletme sahibi, ticari temsilciyi
bizzat atar. Ayrica bir yetkilendirmeye gerek
duymadan kambiyo senetleri imzalayabilir,
borg alip verebilir, bir baska kisinin

borcu icin tacir adina kefalet verebilir,
personel alip ¢ikarabilir, ticari davada
isletme sahibini temsil edebilir, ticari

vekil atayabilir ve tasinmaz satin alabilir.
Buna karsilik 6zel yetki verilmedikge
isletmeyi devredemez, bir biitiin olarak
rehnedemez, tasinmaz devredemez ve
bunlar Gizerinde tictincii kisiler lehine

ayni haklar tesis edemez, tacirin iflasini
isteyemez, kendi yerine gececek baska bir
kisiyi ticari temsilci olarak atayamaz. Ayrica
onemle belirtmek gerekirse, tacirin iflasi,
ticari isletmenin devri ve tasfiyesi ticari
temsilcinin yetkisini sona erdirir.

Ticari vekil, tacirin kendisine
ticari temsilcilik yetkisi vermeksizin,
isletmenin olagan islerini yliritmek icin
yetkilendirdigi kisidir. Kendisine 6zel yetki
verilmemisse, ticari vekil 6diing veremez,
kambiyo senediimzalayamaz ve davada
taciri temsil edemez.

Pazarlamaci, ticari isletme sahibi
tarafindan atanir ve isveren adina
isletmenin disinda her tirlii islemin
yapilmasina aracilik etmeyi, licret
o6denmesi karsiliginda ustlenen kisidir.
Pazarlamaci ile ticari isletme sahibi
arasindaki iliski, hizmet sézlesmesidir
ve pazarlamaci faaliyetini stirekli olarak
surdiirmelidir. Pazarlamaci, misterilerin
ylkimliliklerini ifa etmemesinden dolayi
sorumlu degildir. Aksine, s6zlesmeye
konulacak kosul gecersizdir.

Simsar, bagimsiz tacir yardimcisidir.
Tacirle arasindaki iliski gegicidir. Taraflar



arasinda bir s6zlesme kurulmasi imkanini
hazirlayan veya kurulmasina aracilik
etmeyi Ustlenen ve bu s6zlesmenin
kurulmasi halinde ticrete hak kazanan
kisidir. Simsarin {icret talep edebilmesi
icin aracilik faaliyeti sonunda gegerli bir
sozlesmenin kurulmasi gerekmektedir.
Ayriyeten, taraflarin menfaatini korumakla
ylkimludiir; eger buna aykiri hareket
ederse, licret talep hakkiniyitirir. Simsarlik
sozlesmesinden dogan alacaklar, bes yillik
zaman asimina ugrar.

Acente, bir sozlesmeye dayanarak, belli
bir yer veya bolge icinde stirekli sekilde ticari
bir isletmeyi ilgilendiren sézlesmelerde
aracilik etmeyi veya bunlari o tacir
adina yapmayi meslek edinen kimsedir.
Hem gercek hem tiizel kisiler acente
olabilmektedir; lakin seyahat acenteleri
sadece tiizel kisiler olabilir. Acente, araci
acente ve sozlesme yapmaya yetkili acente
olmak uizere ikiye ayrilir. Araci acente tacirin
Urettigi veya pazarladigy trliniin ya da
sundugu hizmetin ulastinlacag) misterileri
bulur ve bunlari tacire yonlendirir. Tacirle
musterisi arasindaki iliski dogrudan
dogruya bu ikisi arasinda kurulur ve bunlar
tarafindan yartillr. Sézlesme yapmaya
yetkili acente ise, taciri temsilen, tacir adina
ve onun hesabina misteri ile s6zlesmeyi
yapar ve gerekirse ifa agsamasinda da
taciri temsil eder. Daha evvel yukarida da
belirttigimiz lizere, acente bagimsizdir;
dolayisiyla kendi isletmecilik anlayisina gére
isini kendisi sevk ve idare eder. Simsarin
aksine acente, s6zlesme akdetmese bile
misterinin kazanilmasinda etkin rol
oynamis ise ticrete hak kazanir.

Belirli suireli acentelik s6zlesmesinde,
yazili siirenin sona ermesi ile sézlesme
iliskisi yani acentelik ortadan kalkar. Belirsiz
stireli acentelik s6zlesmesinde, taraflardan
her biri, i ay 6nceden feshi, ihbarda
bulunarak sozlesmeyi sona erdirebilir.
Hakli bir sebebin ortaya ¢ikmasi halinde
ise, taraflardan her biri hem belirli hem
de belirsiz suireli acentelik s6zlesmesini,
herhangi bir ihbarda bulunmaksizin sona
erdirebilir. Hakli sebebin kusura dayanmasi
sart degildir, fakat kusur varsa tazminat
talep hakki dogar.

Tacir ile acente arasinda rekabet
yasag) sozlesmesi iki yil stire ile yazili
sekilde yapilabilir. Bu durumda tacir,
acenteye uygun bir tazminat 6demelidir.
Ayrica, acente temsil ettigi tacirin musteri
gevresini genislettigi ve bu hususta etkin
rol aldigindan &tiirt, hakkaniyete uygun bir
O6deme talebinde bulunabilir. Bu, bir nevi
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musteri tazminatidir ve bir defaya mahsus
olarak istenir. Bu 6demeye “denklestirme
talebi” denmektedir. Denklestirme talebinin
sozlesme iliskisinin bitiminden itibaren bir
yilicinde talep edilmesi gerekir. Acentelik
sozlesmesinden dogan diger talepler ise,
bes yillik zaman asimina tabidir.

Son olarak komisyoncu ise, licret
karsiliginda kendi namina ve tacir hesabina
(dolayli temsil) kiymetli evrak ve menkul
esya alim satimina aracilik etmeyi (istlenen
kimsedir. Ornegin, meyve sebze hallerinde
komisyonculuk yapan kimseler, Uireticiden
teslim aldiklari meyve sebzeleri, kendi
adlarina ve ureticiler hesabina manavlara
satarlar. Uriinle ilgili bir sorun ¢iktiginda
manav, retici ile muhatap olmaz,
dogrudan komisyoncu ile muhatap olur.
Komisyoncu, belirlenen asgari fiyattan daha
yuksek fiyatla satis yaparsa, aradaki bu fark
kendisine degil, muivekkil tacire ait olur.

Gorildigl Uzere, tacir yardimcilarinin
farkli hukuki statiileri ve tanimlari
bulunmaktadir. Bu sebeple, verilen gérevler
karsisinda tacir yardimcilarina atfedilen
sifatlar degiseceginden, beklenilen sonuca
uygun bir gorevlendirme ile tacir yardimcisi
ile olan hukuki iliskinin kurulmasi ve buna
uygun sozlesmelerin yapilmasi biylik 5nem
tasimaktadir.

Tacir yardimcilani
bagimli ve bagimsiz
olmak lizere ikiye
ayrilmaktadir. Tacirin
verdigi talimat
cercevesinde ve onun
gozetimi altinda calisan
tacir yardimcilari
“bagimli”’; kendi
adlarina islettikleri

ayn bir igletmesi olan
veya tacire organik
olarak baghi olmayanlar
ise “bagimsiz tacir
yardimcilan’ olarak
adlandinlmaktadir.



MEVZUAT

IS HAYATINDA YENI BIR

KAVRAM “VERB

S” NEDIR?

Veri sorumlusu; Kisisel Verilerin Korunmasi Kanunu’na
gore, kisisel verilerin isleme amaclarini ve vasitalarini
belirleyen, veri kayit sisteminin kurulmasindan ve
yonetilmesinden sorumlu olan gercek veya tiizel kisidir.

&
\@6\) eri Sorumlulan Sicil Bilgi bunun yani sira bu bilgileri de cergevesi
D & & Sistemi (VERBIS); kisisel kanunla gizilen sekilde korumakla
Q&’ (1,(9 verileri isleyen gercek ve yikumli olacaklar.
*S,le @\\V tlzel kisilerin, kisisel veri Veri sorumlusu; Kisisel Verilerin
D C;zﬁ\@* islemeye baslamadan 6nce kaydolmalari  Korunmasi Kanunu’na gore, kisisel
( ?'\\%\\)»&\<<\ gereken ve islemekte olduklar kisisel verilerin isleme amaglarini ve
q?o‘\\‘@ge& verilerle ilgili kategorik bazda bilgi girisi vasitalarini belirleyen, veri kayit
< (‘0\0\0\5\ yapacaklari bir kayit sistemidir. sisteminin kurulmasindan ve
*Q_’ B 6698 sayli Kisisel Verilerin Korunmasi  yonetilmesinden sorumlu olan gercek
A Kanunu’nun 16’nci maddesine gore, veya tiizel kisidir.
kisisel veri isleyen gercek ve tiizel
kisi veri sorumlularinin, kisisel veri VERBIS’E KIMLER HANGi TARIHE
islemeye baslamadan 6nce “Veri KADAR KAYIT OLMAK ZORUNDADIR?
Sorumlulari Sicili”ne kaydolmasi Mevcut gergek ve tiizel kisiler ile kamu
gerekmektedir. kurumlari igin;

Daha anlasilir bir dille anlatmak 6698 sayili Kisisel Verilerin Korunmasi
gerekirse, gercek veya tiizel kisiler rnegin  Kanunu’nun gegici 1’inci maddesinin
sirketler; calisanlarinin, musterilerinin 2’nci fikrasinda, Veri Sorumlulan Sicili'ne
veya baskalarinin kisisel bilgilerini (yas, kayit yukimlilGgliniin baslama tarihleri
parmak izi, kan grubu, mali bilgiler, hesap  ileilgili karar alma ve bunu ilan etme
numarasi, iletisim bilgisi, telefon numarasi,  gérev ve yetkisi Kisisel Verileri Koruma
dini inang, siyasi goriis vb.) cesitli Kurulu’na verilmistir.
nedenlerle almaktadirlar. Bu bilgilerin Kisisel Verileri Koruma Kurumu’nun
alinmasi, bilgilerin istismar edilme riskini (KVKK) internet sitesinde, 05 Eyliil 2019
de beraberinde getirmektedir. Bu verilerin  giinii yayinlanan duyuruya gére, Kisisel
yetkisiz kisiler tarafindan elde edilmesi, Verileri Koruma Kurulu’nun 03 Eyliil
kullanilmasi ve ifsa edilmesi, temel 2019 tarihli ve 2019/265 sayili karari ile
haklarin ihlali olarak kabul edilmektedir. yillik calisan sayisi ve yillik mali bilango
Artik bu bilgileri isleyen gergek veya tiizel toplamina gore, kurumlarin sisteme
kisiler, bu bilgileri aldiklarin, bilgisi alinan  kaydolmalariigin belirlenen tarih araliklar
kisiye bildirecekler ve onayini alacaklar asagidaki gibidir.

Veri Sorumlusu Kayit Baslangi¢ Siire Son Tarih
Yll.llk gal|§?n sayisi 50’den ¢ok veya yillik toplam bilango toplami 25 1.10.2018 152y 31.12.2019
milyon TL'den fazla olanlar

Yurt disinda yerlesik olanlar 1.10.2018 15ay 31.12.2019
Calisan sayisi §0’den az ve"yllllk'bilz?ngo.sq 25 mil'y.on TLnin altinda 1.01.2019 152y 31.03.2020
olup, ana faaliyet konusu 6zel nitelikli kisisel veri isleme olanlar

Kamu kurum ve kuruluslar 1.04.2019 15ay 30.06.2020



https://verbis.kvkk.gov.tr/
https://verbis.kvkk.gov.tr/

Yukaridaki tablodan da goriilecegi
lizere 50’den fazla galisani veya 25
milyondan fazla bilango toplami olan
sirketlerin 31 Aralik 2019 tarihine
kadar VERBIS sistemine kayrtlarini
yaptirmalari gerekmektedir.

VERI iSLEMEYE BASLAMADAN
ONCE VERBIS’E ASGARI OLARAK
HANGi VERILER VERILEREK KAYIT
OLUNMALI?

m Kanunun 16. maddesine ve kurum
tarafindan cikartilan Veri Sorumlulari
Sicili Hakkinda Yonetmeligi'ne gore,
kisisel verileri isleyen gercek ve tiizel
kisiler, veri islemeye baslamadan
dnce VERBIS’e asgari olarak asagidaki
bilgileri girerek kaydolmak zorundadir.
m Veri sorumlusu ve varsa temsilcisinin
kimlik ve adres bilgileri

m Kisisel verilerin hangi amagla
islenecegi

m Veri konusu kisi grubu ve gruplari

ile bu kisilere ait veri kategorileri
hakkindaki

aciklamalar

m Kisisel verilerin aktarilabilecegi alic
veya alici gruplar

m Yabanci iilkelere aktarimi 6ngoriilen
kisisel veriler

m Kisisel veri glivenligine iliskin alinan
tedbirler

m Kisisel verilerin islendikleri amag icin
gerekli olan azami siire
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VERBIS’E KAYIT OLMAMANIN

USUL VE ESASLARA UYMAMANIN
CEZASI NEDIR?

6698 sayili Kisisel Verilerin
Korunmasi Kanunu’nun 18’inci
maddesinin (¢) bendinde, Veri
Sorumlular Sicili'ne kayit ve bildirim
yikimlaligi kapsaminda olmasina
ragmen, bu yikimliligiind yerine
getirmeyen veri sorumlulari hakkinda
Kisisel Verileri Koruma Kurulu’nca 20
bin TLile 1 milyon TL arasinda idari
para cezasi uygulanacagi hiikkmiine
yer verilmistir.

Bu kapsamda, ileride olusabilecek
magduriyetlerin 6nlenebilmesi, kanun
ve yonetmelik hiikiimleri ile belirlenen
idari para cezalariile karsi karsiya
kalinmamasi agisindan kapsama
giren tiim sirketlerin ilgili kanun ve
yonetmelik hiiklimlerini incelemeleri
ve kanun ve yonetmelik hitkiimleri
dogrultusunda sorumluluklarini yerine
getirmeleri gerekmektedir.

6698 sayili Kisisel
Verilerin Korunmasi
Kanunu’nun 18’inci
maddesinin (¢) bendinde,
Veri Sorumlulari
Sicili’ne kayit ve

bildirim yiikiimliligii
kapsaminda

olmasina ragmen,

bu yiikiimliiliigiinii
yerine getirmeyen veri
sorumlulari hakkinda
Kisisel Verileri Koruma
Kurulu’nca20 binTLile 1
milyon TL arasinda idari
para cezasi uygulanacagi
hiikmiine yer verilmistir.



I iNFOGRAFIK

HAZIRGIYIM IHRACATI

Ocak-Eylul Eylil'de hazir
doneminde AB giyim ve
(28) lilkelerine konfeksiyon
yapilanihracat, bir § ihracati % 3,2
onceki yilin ayni artarak 1,5
donemine gore milyar dolar
% 2,6 geriledi. degerine ulasti.
IHRACATIMIZIN
EN FAZLA ARTTIGI ULKE
MACARISTAN
%65

Ocaak-Eyliil doneminde ilk 50 llke icinde hazir
giyim ve konfeksyon ihracatinin en ¢ok arttig
lilke % 65 ile Macaristan olurken, Slovakya'ya
ihracat % 60,2, Beyaz Rusya'ya ise % 59,4 artti.

TOPLAM GLKE
[HRACATINDA
HAZIRGIYiMiN PAY)

%10

OCAK-EYLUL 2019

OCAK-EYLUL DONEMINDE IHRACAT

Ocak-Eylul

doneminde

en ol haze YUZDE 0.4 ARTISLA
yapilan ilK uic tilke 13,3 M".YAR DOLARA
Almanya, Ispanya
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ALT URUN GRUPLARININ OCAK-EYLUL AYI IHRACATI

ORME GIYIM VE DOKUMA GIYIM DIGER HAZIR ESYALAR
AKSESUARLAR VE AKSESUARLARI VE EV TEKSTILI
67 49 15

MILYAR $ MILYAR $ MILYAR $



OCAK-EYLUL DONEMINDE iHRACAT

YUZDE 5,5 DUSUSLE
7,4 MILYAR DOLAR
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1,35
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Ocak-Eylul Ocak-Eylul Eylil
doneminde EskiDogu B dénemindeihracat ayinda tiriin
Bloku Ulkelerine yapilanilk 10 tilke gruplarindan ev
yapilanihracat %4,5 arasinda ingiltere, tekstiliihracati
oraninda artarak Misir ve Rusya’ya %]1,2, 6rme
756 milyon dolar ihracat arttisi kumasihracati
degerinde gerceklesti. N dikkat cekti. %0,4 artti.
=z O3 i
X IHRACATIMIZIN
: EN FAZLA ARTTIGI ULKE
KIRGIZISTAN
%179
le;’ > Ocak-Eyliil doneminde ilk 50 Ulke icinde tekstil
> § ve hammaddeleri ihracatinin en fazla arttig Glke
N % 179 ile Kirgizistan olurken, Rusya’ya ihracat

% 35, Suriye’ye ise % 18 artti.

TEKSTIL VE

TEKNIK HAMMAD_DEI.ERi SEKT@_R(]NUN

TEKSTIL GENEL IHRACATTAKI PAYI
0

17\ %58

M”.YAR $ OCAK-EYLOL 2019

TEKSTIL VE HAMMADDELERI [HRACAT]
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DERI MAMULLERI [HRACATI

Ocak-Eylil Ocak-Eyliil Ocak-Eylil OCAK-EYLOL DONEMINDE iHRACAT
dbnelminde-AB doneminde gléner?inde : -
pthcne | e e | o WU 0200
ar.tarak 533,6 (%8,4) ihra"ca"tlnl gecen yﬂm ayni ],3 MILYAR DOLAR
|| || OLIRAK GERGELEST.
0 i,
b‘\?\\&\\‘& /17/1}’0,1,0‘}5
HRACATIMIZIN NS __ " o
EN FAZLA ARTTIGI ULKE ULKELERE GORE

0CAK-EYLUL

s IHRACATI
Ocak-Eyliil doneminde ilk 50 iilke icinde = 9 V.: S
ihracatin en ¢ok arttigi tilke % 85 ile Niyerya \2%40_‘ QV;§
olurken, Ukrayna’ya ihracat % 49,6, iran’a ise 7 S
% 48,9 artti.

,,/12;4 %.b‘\\s

ALT URUN GRUPLARININ OCAK-EYLUL DONEMI HRACATI

VARISLENMIS/BTMS — DERIVEKRKTEN
AVAKKABI  DERIVEKDRK  SARACIVE  GIYIMESYALARI

41,4 194 111 166

MILYON § MILYON § MILYON § MILYON §

DER| MAMULLERININ
GENEL [HRACATTAKI PAYI

%1

OCAK-EYLOL 2019
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HALI HRACATI

OCAK-EYLUL DONEMINDE IHRACAT Ocak-Eylil Ocak-Eylil OcakEylil

doneminde %5,2 doneminde ABD’ye § doneminde el
I artisla Tuirkiye’nin gerceklestirilen halisi ihracati %0,6,
YUZDE ]0’4 AR“SI'A en biiyiik haliihracat § haliihracati, %11 makine halisi ihracati
],80 M".YAR DOl.AR pazari %30,4’luk artarak, 453, 4 %10,1, tufte hali
ALCDi payiyla Orta Dogu milyon dolara ihracatiise %13,6
DEGERINE ULAS“ ulkeleri oldu. ulasti. oraninda artti.

IHRACATIMIZIN

ULKELERE GO_BE EN FAZLA ARTTIGI ULKE
0CAK-EYLUL LiBYA

IHRACATI . o)

Z. ~ Ocak Eylil doneminde en fazla hali ihracatinin
6‘% [ §§ yapildigi ilk 10 tilke arasinda ABD’ye ihracat
7 S 11 artarken, Suudi Arabistan’a ihracat % 39,1,
Almanya'’ya ise % 26,1’lik artis dikkat gekti.
Q7 H
Wi o

ALT URUN GRUPLARININ OCAK-EYLUL DONEMI [HRACATI ;
TOPLAM ULKE

MAKINE TOFTE al [HRACATINDA
HALILARI HALILARI HALIS| HslININ PAYI
152 2449 38 % 1,4
MILYAR $ M“.YON $ M“.YON $ OCAK-EYLUL 2019
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ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI BIRLIKLERI (ITKIB)

Adres: Dis Ticaret Kompleksi B-Blok Cobancesme Mevkii Sanayi Cad. Yenibosna / istanbul

Telefon: 0212 454 02 00

Faks: 02124540201

e-mail: info@itkib.org.tr

Web: www.itkib.org.tr

TICARET BAKANLIGI

Adres: Dumlupinar Bulvari No: 151

Eskisehir Yolu 9. Km 06800 Gankaya/ANKARA

Bakanlik Santrali: +90 312 449 10 00

Bakanlik Genel Evrak Fax: +90 31244918 18

Web: www.gtb.gov.tr

TORKIYE IHRACATCILAR MECLISI (TiM)

Adres: Dis Ticaret Kompleksi Cobangesme Mevkii
Sanayi Cd. B Blok Kat: 9 P.K 34196 Yenibosna-istanbul

Tel: 0212 454 0490 / 454 04 91
Faks: 0212 454 04 13 / 454 04 83
e-mail: tim@tim.org.tr

Web: www.tim.org.tr

Akdeniz ihracatq Birlikleri (AKiB)
Tel: 03243253737

Faks: 03243254142

e-posta: akib@akib.org.tr

Web: www.akib.org.tr

Bati Akdeniz ihracatgilar
Birligi (BAiB)

Tel: 02423118000

Faks: 024231179 00
e-mail: baib@baib.gov.tr
Web: www.baib.gov.tr

Denizli ihracatgilar

Birligi (DENIB)

Tel: 0258274 66 88

Faks: 0258 274 72 22-62
e-posta: denib@denib.gov.tr
Web: www.denib.gov.tr

IHRACATCI BIRLIKLERI

Dogu Anadolu ihracatgilar
Birligi (DAIB)

Tel: 0442214 11 85-86

Faks: 0442214 11 89-90
e-posta: daibarge@daib.org.tr
Web: www.daib.org.tr

Dogu Karadeniz ihracatgilar
Birligi (DKiB)

Tel: 0462326 16 01

Faks: 0462 326 94 01 - 02
e-posta: dkib@dkib.org.tr
Web: www.dkib.org.tr

Ege ihracatqi Birlikleri (EiB)
Tel: 0232488 60 00

Faks: 0232488 61 00
e-posta: eib@egebirlik.org.tr
Web: www.egebirlik.org.tr

Giineydogu Anadolu ihracatgi
Birlikleri (GAIB)

Tel: 03422110500

Faks: 034221105 09

e-posta: gaibevrak@gaib.org.tr
Web: www.gaib.org.tr

istanbul Maden ve Metaller
ihracatqi Birlikleri (iMMiB)
Tel: 0212 454 00 00

Faks: 02124540001

e-posta: immib@immib.org.tr
Web: www.immib.org.tr

istanbul ihracatg Birlikleri (iiB)
Tel: 0212 454 05 00

Faks: 0212 454 0501

e-posta: iib@iib.org.tr

Web: www.iib.org.tr

Karadeniz ihracatgi
Birlikleri (KiB)

Tel: 045421624 26
Faks: 0454216 48 42
e-posta: kib@kib.org.tr
Web: www.kib.org.tr

Orta Anadolu ihracatgi

Birlikleri (OAiB)

Tel: 0312 447 27 40

Faks: 0 312 446 96 05

e-posta: oaibwebmaster@oaib.org.tr
Web: www.oaib.org.tr

Uludag ihracatg Birlikleri (UiB)
Tel: 02242191000

Faks: 02242191090

e-posta: uludag@uib.org.tr
Web: www.uib.org.tr

Ayakkabi Yan Sanayicileri
Dernegi (AYSAD)

Tel: 02125493612

Web: www.aysad.org

Bayrampasa Tekstilci ve Sanayici
is Adamlari Dernegi (BATIAD)

Tel: 02126139723

Web: www.batiad.org.tr

Birlesmis Markalar Dernegi (BMD)
Tel: 02123208200
Web: www.birlesmismarkalar.org.tr

Corap Sanayicileri Dernegi (GSD)
Tel: 02124383208
Web: www.csd.org.tr

iHKIB Egitim Vakfi
Tel: 0212 454 01 65-66
Web: www.ihkibev.org.tr

Kiirk Sanayicileri ve is Adamlari
Dernegi (KSIAD)

Tel: 02124158232

Web: www.ksiad.com

Konfeksiyon Yan Sanayicileri
Dernegi (KYSD)
Tel: 02124381296 - 97

\Web: www.kysd.org.tr

ILGILI KURUMLAR

Laleli Sanayici ve is Adamlan
Dernegi (LASIAD)

Tel: 02125169052 -53

Web: www.lasiad.org.tr

Merter Sanayici ve is Adamlan
Dernegi (MESIAD)

Tel: 0212 643 47 22

Web: www.mesiad.org.tr

Moda Tasarimcilari
Dernegi (MTD)

Tel: 0212 296 90 45
Web: www.mtd.org.tr

Osmanbey Tekstilci

is Adamlari Dernegi (OTIAD)
Tel: 02122319285

Web: www.otiad.org.tr

Orme Sanayicileri Dernegi (ORSAD)
Tel: 0212637 68 05
Web: www.orsad.org.tr

Saraciye Sanayicileri Dernegi (SSD)
Tel: 0212 54339 07
Web: www.saraciye.org.tr

Tescilli Markalar Dernegi (TMD)
Tel: 0212 24569 29
Web: www.tescillimarkalar.org.tr

Tiirkiye Ev Tekstili Sanayicileri
ve is Adamlan Dernegi (TETSIAD)
Tel: 0212 292 04 04 (pbx)

Web: www.tetsiad.org

Tiirkiye Denim Sanayici ve

is Adamlar Dernegi (DENiIMDER)
Tel: 02124747530

Web: www.denimder.org.tr

Tiim i¢ Giyim Sanayiciler
Dernegi (TiIGSAD)

Tel: 021243865 15

Web: www.tigsad.org

Tiirkiye Ayakkabi Sanayicileri
Dernegi (TASD)

Tel: 02125497171

Web: www.tasd.com.tr

Tiirk Deri Konfeksiyonculari
Dernegi (TDKD)

Tel: 0212 665 27 47

Web: www.tdkd.org.tr

Tiirkiye Tekstil, Hazir Giyim,
Deri Sanayi Teknoloji

ve Tasarim Arastirma
Gelistirme Vakfi (TARGEV)
Tel: 02324886123

Web: www.targev.org.tr

Tiirkiye Ayakkabi Sektorii Arastirma
Gelistirme ve Egitim Vakfi (TASEV)
Tel: 02124705153

Web: www.tasev.org.tr

Tiirkiye Giyim Sanayicileri Dernegi (TGSD)
Tel: 021263976 56
Web: www.tgsd.org.tr

Tiirkiye Deri Vakfi (TURDEV)
Tel: 0212 558 23 02
Web: www.turdev.org

Tiirkiye Triko Sanayicileri
Dernegi (TRISAD)

Tel: 021243806 60

Web: www.trisad.org

Tiirkiye Tekstil Terbiye Sanayicileri
Dernegi (TTTSD)

Tel: 0282 758 35 64

Web: www.tttsd.org.tr

Tiirk Tekstil Vakfi (TUTEV)
Tel: 021222706 05
Web: www.turktekstilvakfi.com

Zeytinburnu Tekstil Sanayici ve
is Adamlan Dernegi (ZETSIAD)
Tel: 02124834000

Web: www.zetsiad.org.tr
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