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ODUL TORENI

TURKIVE'NIN '\-
GIRISIMCILER]

ISTE TURKIYENIN
GIRISIMCILERI

Turkiye ihracatgilar Meclisi (TiM) ve Tiirk Ekonomi Bankasi (TEB) ortakliginda Tiirkiye'nin
girisimcilik, teknoloji ve ihracat alanlarinda gelisimine katki vermek amaciyla hayata

gecirilen TIM-TEB Girisim Evleri’'nin basanl girisimcileri 6dillendirildi.

T.C.Ticaret Bakanhgi'nin himayele-
rinde Ciragan Sarayl'nda duzenlenen
Turkiye’nin Girisimcileri Odil Téreni‘'ne
Tarkiye'nin girisimcilik ekosisteminden
500U agkin katilim gerceklesti. Gece-
nin acilis konusmalarini Ticaret Bakani
Ruhsar Pekcan, TIM Baskani ismail Giille
ve TEB Genel Muidiirii Umit Leblebici
gerceklestirirken, TIM-TEB Girisim
Evleri'nden 10 basarili girisimci 6dile
layik goraldi. Ayrica, lyilik Kolyeleriile
sosyal girisimcilik alaninda Ayse Arman
ve Turkiye Oyun Gelistiricileri Dernegi
Baskani Ali Erkin; ilham Veren Girisimci-

ler Odiltnd, istanbul Teknik Universitesi
ve Orta Dogu Teknik Universitesi ise
Ekosisteme Deger Katanlar Ozel Odiilii-
naaldi.

"Girigsimcilik bir ekonominin
yuklemidir”

Gecede konusan Ticaret Bakani Ruhsar
Pekcan, basta kadin girisimciler olmak
Uzere girisimcilige cok 6nem verdigini
belirterek, “Turkiye'nin 21. Ylzyilda mU-
reffeh gelecedini, Tarkiye'nin girisimcilik
kapasitesiyle dogrudan baglantili oldu-
gunu diasinayorum. Girisimcilik bir eko-

nomininytklemidir. YUklem olmadan
cUmle kuramazsiniz. Yeni trlnler, yeni
is yapma teknikler ve yeniliki fikirler
girisicilerin eseridir. Girisimci zihinler
bir Glkenin zenginleridir. Bu girisimci
fikirleri harekete gecgirecek tim yaratici
fikirleri desteklemeli, ylreklendirmeli
ve girisimci zihinler icin gerekli ek o-
sistemiyaratmak icin her tirlt ¢cabayi
birlikte géstermeliyiz. Bu nedenle TiM
ve TEB'in hayata gecirdigi ve bugln

10 ilimizde faaliyet gosteren Girisim
Evleri'ni Bakanlik olarak ¢cok 6nemsiyor
ve destekliyoruz” dedi.




> Ruhsar Pekcan
> Ticaret Bakani

"Girisim Evleri'nde 650’den
fazla girisimci yetisti”

TiM Baskani ismail Giille ise yaptigi
konusmada 2018 Kuresel Girisim-
cilik Endeksi‘ne gére Turkiye’'nin

137 tlke arasinda 37'nci sirada yer
aldigini, “start-up yetenekleri” ve
"yenilikgilik“te ise cok daha st sira-
larda oldugunu sdyledi. 2015 yilinda
TEB ileyola¢ikarak Tarkiye'nin gele-
cegineisik tutan girisimcilere katki
saglayacak TiIM-TEB Girisim Evleri'ni
acmaya basladiklarini belirten Gulle,
bugine kadar 650'den fazla girisimci
yetistirdiklerini vurguladi. TIM-TEB
Girisim Evleri bliinyesinde yer alan gi-

Girisimcilerin
toplam 20I7/ cirosu

332 milyon TL

Toplam calisan sayisi

3.550

Alinan yatinnm miktari

114,2 milyon TL

> ismail Giille
> TiM Bagkani

risimcilerin gectigimiz yil 330 milyon
TL ciroya ulastigini, ihracatlarininise
her gecen gun katlanarak arttigini be-
lirten Gulle, girisimcilerin bircok tek-
nolojik gelismeyi basariyla tamam-
ladiginivurguladi. Bir girisimcinin,
yapay zeka teknolojisiile gelistirdigi
akilli enerji yonetim sistemiile karbon
emisyonlarini 500 bin ton azaltugini,
bir bagka girisimcinin, demiryolu,
rizgar triblnu, denizcilik gibi alan-
larda yapay zeka ve bulut tabanli bir
yazilimile ariza erken uyari sistemleri
gelistirdigini, birdiger girisimcisinin
ise kronik acik yaralarin hizlive etkin
tedavisini saglayan biryara értdsu
gelistirdigini soyledi.

lik talimat;
girisimcilik izerine
TIM Baskani Gillle, Ticaret
Bakanimiz Sayin Ruhsar
Pekcan’ilk kez ziyaret
ettiklerinde kendilerine
verdigiilk talimatin
“Girisimcilik Gzerine
gerceklestirdiginiz
calismalariartrin,
yeni girisimcilik
projeleri hayata
gecirin” oldugu-
nusoylerken,
TiM‘in buydnde
yaptigi calismalara
yenilerini ekleyecegi-
niveyeninesle,"iyibirig
bulma hedefini” degil, “iyi
bir fikirile is kurma hedefini”
gostereceklerini vurguladi.
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TURKIYE'NIN

EN BASARILI

10 GIRISIMCISI
Gecede Tarkiye'nin en bagarili 10 girigimcisi,
oddllerini Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan, TIM
Bagkani Ismail Gllle ve TEB Genel Madurt
Umit Leblebici‘den aldilar.

* Tarkiye'nin en hizli bayuyen
girisimcisi 6dulunu DELPHISONIC,
* En yuksek ihracata ulasan
girisimci 6dulunt REM PEOPLE,
« En fazla Ulkeye ihracat yapan
girisimci édulunu MIOPS,

* En fazla yatinm alan

girisimci 6dulunt SEGMENTIFY,
« En motive edici basari hikayesi
6dilini DERMIS PHARMA,

+ Uctan uca girisimcilik

odulund INDISERA,

« Anka Kusu-kullerinden doganlar
odulunu SCOTTY,

« Ik g6z agrisi 6dulini
GASTROCLUB,

* Cevreye en duyarli

girisim 6dulunu REENGEN,

* En basarili kadin

girisimci 6dulunt ARTGE ald1.

ilham veren girisimciler 6dili Yazar Ayse
Arman ve Turkiye Oyun Geligtiriciler Dernegi
Yonetim IKurulu Baskani Ali Erkin‘e verilirken,
Tarkiye'nin girigimcilik ekosistemine )
yaptiklar katkilardan dolayi ITU ve ODTU'ye
6zel 6dul takdim edildi. ITU'ntn 6daland ITU
Rektory Prof. Dr. Mehmet Karaca, ODTU’'ndn
o6dulunud ise ODTU Rektdr Yardimcisi Prof. Dr.
Ahmet Yozgathgil aldi.
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Cumnurbaslsa Olf"--ll’ -

”l\/IiIIi Para le Ticaret” cagrising

IHKIB'DEN D

ESTEK

IHKIB Baskani Mustafa Giiltepe, “Cumhurbaskanimizin ‘milli para ile ticaret’ cagnsi dogrultusunda simdi
bir onemli adim daha attik ve komsumuz Rusya'ya Ruble ile ihracat donemini i¢ giyimle baslattik” dedi.

Tuarkiye hazir giyim endustrisi, Rusyaile
hazir giyim ihracatinda Ruble dénemini
baslatti. istanbul Hazir Giyim ve IKonfeksi-
yon ihracatgilari Birligi'nin (iHKiB) ic Giyim
Markalari Kimesi‘nde yer alan firmalar,
Antalya’da agirladiklarn 100’e yakin Rus
alictya dolar yerine Ruble ile satis yapti. iH-
KKiB Baskani Mustafa Giltepe, Antalya’da
yaptigi degerlendirmede Turkiye'nin en
buyuk ticaret partnerlerinden biri konu-

mundaki Rusya’nin hazir giyim endUstrisi
icin de cok 6nemli bir pazar oldugunu
vurguladi. Turkiye'den Rusya'ya 2018'in 9
ayinda 205 milyon dolarin Gzerinde hazir
giyimihracati gerceklestirildigini hatirla-
tan Gultepe s6yle devam etti: “Rusya’ya
hazirgiyimihracatimiz 2017 yilinda 196
milyon dolar olarak gerceklesti.2017'de
2016'ya gore ylzde 60 artis yakaladik. Ar-
tis trendimiz 2018'de de ayni hizla devam

ediyor.2018'in 9 aylik diliminde Rusya’ya
ihracatimiz 205 milyon dolari buldu. Yani
buyilin Gi¢ ceyreginde 2017°'nin tamamin-
dandahayuksek birihracatrakamina
ulasmis bulunuyoruz.2018'de 2017'ye
gore yuzde 50'nin Gzerinde bir artigla
300 milyondolar yakalayacagiz.” Rusya
ile ticarette milli paralarin kullaniimasi
énerisiniilk olarak IHKiB'in dile getirdigini
veyillardir bu talebin takipgisi olduklarini
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hatirlatan Gultepe, bankalar arasindaki
operasyonel guclikler nedeniyle 6nerinin
bir tirlG uygulamaya gecirilemedigini
soyledi.

"Ticarette birilkeimza attik”

iki Glke arasinda yiizyillara dayanan
siyasiveticariiliskilerde bugline ka-
darkien ust seviyeninyakalandigini
vurgulayan Giiltepe, sunlari séyledi: “iki
blyuk komsu ulke arasinda hem siyasi
hem deticarialandatarihte 6rnedine
tanik olmadigimiz dizeyde ¢ok olumlu
biriklimvar. Uluslararasi konjonktar
ulkelerimiz arasindaki bu yakinlagmanin
devam edecedini gosteriyor. Bizde bu

yakinlagsmaya ticaretimizle katki sunmak — o .
istiyoruz. Bilindigi gibi Cumhurbaska- > [HKIB Yonetim Kurulu Bagkani Mustafa Gultepe, IHKIB Yonetim Kurulu Bagkan Yardimcisi Ozkan Karaca,

nimiz Recep Tayyip Erdogan, bir stiredir III—|I<\BI\/onuet|m Kurulu Uyesi Na/zmj I<anpolat>/e”IHI<\.B Yonetim Kurulu U}/esw Mustafa P;§ahan, milli para ile
. S e ticaret’ cadrisl yaptilar ve Rusya'ya ihracatta buyuk bir sicrama yakalandigina dikkat cektiler.
ticarette milli para kullaniimasiyéoninde

cagrilaryapiyor. IHKIB olarak biz zaten

yillardir Rusyaile ticarette ulusal paralarin ~ Rusya’yai¢ giyim ihracati yakalandiginivurgulayan Kanpolat,
kullanilmasiniistiyoruz. Ancak talebimizi ~ yltzde 103 artti “Buyilin 9 aylik déneminde Rusya'ya i
cesitlinedenlerle bir turlu fiiliyata gegire- IHKIB Yénetim Kurulu Uyesi Nazim giyimihracatigecenyilin aynidénemine
memistik. Cumhurbaskanimizin ¢agrisi Kanpolatise 2017°deki toplam 685 gore yuzde 103 artisla 14,8 milyon dolara
dogrultusunda simdi bir 6nemli adim milyon dolarlk i¢ giyim ihracatinin 10 ulasti. 32 firmamizin katilimi ile baglat-
daha attik ve komsumuz Rusya’ya Ruble milyon dolarlik b8lumunin Rusya'ya tugimizig giyim sektérindekiikinci k-
ile ihracat doneminii¢ giyimle baslattik. gerceklestirildigini soyledi.2018’'detim  melenme projesinin yaratacagi sinerjiile
iHKIB i Giyim Markalari IKiimesi’nde yer kategorilerde oldugu gibi i¢ giyimde de gelecek yillarda da bu artis trendi devam
alan firmalarimizla Antalya’da agirladidi- Rusya'ya ihracatta buyuk bir sicrama edecek” dedi.

miz yaklasik 100 aliciya Ruble Gzerinden
satis yaptik. Ulusal paralarla ticarette

anlamli biradimaimza atugimiz igin cok 20]7’del(l [Op/am 685 mllyon dO/ar/I/(

mut-luyll.um.Biz kaplylarala(.jlll(.énu-rpl'jlz- - o ) i
oregonemashemacrmseernnse 1€ GIYIM ihracatinin 10 milyon dolariik
s mamorame rvvenesess - holtmu Rusya’ya gergeklestirildi,

— aw —— T
3 w, —
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IHIKIB Yonetim IKurulu ile Tirk Eximbank bulusmasi

HAZ
1Al

)

RAIYI

<KTORU
RCEKALTIN

DA

IHKIB Yénetim Kurulu tarafindan Tiirk Eximbank’a gerceklestirilen ziyarette, hazir giyim sektériiniin

talepleri mercek altina alind.

“Eximbank KKredileri ve Diger islemlerinde Hazirgiyim Sektorii Firmalarn

Tarafindan Yasanan Sorunlar ve Beklentiler” dosyasi Eximbank Genel Mudurt Adnan Yildinm'la paylasildi.

23 Ekim 2018 tarihinde iHKIB Yénetim KKu-
rulu tarafindan Tlrk Eximbank'a bir ziyaret
gerceklestirildi. S6z konusu toplantiya
IHKIB Yénetim IKurulu Baskani Mustafa
Giltepe, iIHKIB Yénetim IKurulu Baskan
Yardimcilari Ozkan Karacaile Jale Tuncel
basta olmak tizere IHKIB Yénetim Kurulu
Uyeleri Mustafa Pasahan, Sabri Sabi Yil-
maz, Nazin Kanpolat, ilker KKaratas, Erding
Tercan, Selcuk Mehmet Kaya, Birol Sezer,
Haldun Boz ve Timur Bozdemirile ITKIB
Genel Sekreter Yardimcisi Mustafa Secil-
mis ve ITKIB Genel Sekreterligi Hazirgiyim
ve Konfeksiyon Ar-Ge Subesi‘nden Burg
Demirkatildi. Tirk Eximbank tarafindaise
Tark Eximbank Genel MUdurd Adnan Yil-
dirrm, Tahsis Daire Bagkani Nuri Aydinlik,
Pazarlama Daire Bagkani Pervin Guroglu
ile Danismanlar Suat Gulduren ve Ertudrul
Balistirak ettiler.

Sorunlar ve beklentiler anlatildi
Toplantinin ana giindemini “Eximbank
KKredilerive Diger iglemlerinde Hazirgiyim
Sektort Firmalari Tarafindan Yasanan So-
runlarve Beklentiler” dosyasinda yeralan
maddeler olusturdu. iHIKIB Yénetim Kurulu
Bagkani Mustafa Gultepe tarafindan bu

EXIMBANK
X7

maddeler dile getirilirken, toplantinin
devaminda iHKIB Yénetim IKurulu Uyeleri
tarafindan Eximbank ileticariiliskilerde
yasanan sorunlarve talepler paylasildi.
Ayrica Adnan Yildirnm tarafindan payla-
silan sorunlarve talepler tGzerine gesitli
dederlendirmelerde de bulunuldu.

10 bin 600 ihracatgiya ulasiidi
Eximbank Genel Mudurid Adnan Yildirim;
buradayaptigi aciklamada suifadelere yer
verdi: 2017 yilinda Turk Eximbank 7 bin

700 ihracatgi firmaile calisirken, Agustos
ayinda aciklanan “100 Gunluk Acil Eylem
Plani” cercevesinde konulan hedeflere pa-
ralel olarak bugun 10 bin 600 ihracatglya
ulasmig durumdayiz. Tark Eximbank’tan
islemlerin hizli halledilmesi konusunda
beklenti olsada hem is hacminin bdytme-
sihemde Turk Eximbank yapisinin degis-
mesi nedeniyle gecikmeler s6z konusu
olabiliyor. Turk Eximbank, ihracatgilarimiza
ulasmak adinayakin zamanda 12 subeye
¢ikmig veithalat/ihracat kredileridisinda
normal bankacilik islemlerikonusundada
cesitliatihmlarda bulunmustur”

"Kreditahsis sureleri hizlandinimah”
iIHKIB Yénetim IKurulu Baskani Mustafa
Glltepe ise konusmasinda sektorun talep-
lerini dile getirdi. Gultepe’nin dile getirdidi
butalepler arasinda kredi tahsis sureleri-
nin hizlandiriimasi davardi. Gultepe; “Hiz
kavraminin 6nemlioldugu bir sektoériz.
Ozellikle limit tahsisinden sonra bir kul-
lanimigin bagvuruldugunda onay sureci
daha hizli olabilir. Ayrica EFT ile hesaba
indirilen kredilerde paralar hesaba ¢ok geg
dustyor,bunedenle EFT'lerindahaerken
yapilmasi 6nemli” dedi.
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SEKTOR

3N PRO)

ITHI

C| FR)

sektoru daha da yukari tastyacak

Turk Eximbank Genel Miidar(i Adnan Yildinm; iTHIB Yénetim Kurulu ile bir araya geldi. Yildinm; iTHiB'in
projelerinin sektorin ihracat ve Gretim potansiyelini daha yukariya tasimaya yonelik yerinde projeler
oldugunu soyledi.

ITHIB Yénetim KKurulu Baskani Ahmet Ok-
siiz,ITHIB Yoénetim Kurulu Baskan Yardim-
cisi Ahmet Sisman ve ITHIB Yénetim Kurulu
Uyeleri Vehbi Canpolat, Mustafa Denizer,
Natan Yakuppur, Orhan Aydin ve Zekeriya
Tannverdi'den olusan bir heyet, 23 Ekim
2018 tarihinde Turk Eximbank Genel MuduU-
ri Adnan Yildinm’tmakaminda ziyaret etti.
Ziyaret kapsaminda iTHIB Yénetim Kurulu
Bagkani Ahmet Okstiz, Eximbank kaynak-
larininin en verimli sekilde kullanilabilmesi-
ni teminen tekstilve hammaddeleri sektort
ihracatiniartirmaya yonelik gelistirilebile-
cek projeler hakkinda Adnan Yildinmiile fikir
alisverisinde bulundu. ITHIB Baskani Ahmet
Oksiiz gerceklestirilen toplantida, bahse
konu projelerin Eximbank finansmaniile
yapilabilmesi durumunda tekstil sektort ve
Tarkiye'nin Gretim gticune katkilarinin cok
yUksek olacaginivurguladi.

"Turkiye ihracatailesinin

bir parcasiyiz”

Eximbank Genel Muduri AdnanYildinm
toplantida, Eximbank'i Turkiye ihracat
ailesinin bir parcasi olarak konumlandirdik-
lariniifade ederken, ihracati destekleyici yeni

|r.3\ ’.‘

M@rnmwﬂ

uygulamalari ve projeleri hakkinda i THIB
Yénetim Kurulu Uyelerine bilgi verdi. ITHIB'in
projelerinin sektérinihracat ve Uretim 5
potansiyelinidaha yukari tasimaya yoénelik
son derece yerinde projeler oldugunu belirten
Yildirm, Eximbank'in bu projelere finansman
kaynadi saglanabilmesiyontnde konjuktorel
bir calisma gerceklestirecekleri bilgisine yer
verdi.Toplanti sonunda i THIB Baskani Ahmet
Oksliz tarafindan, Eximbank Genel Md(ir(i
Adnan Yildinm’a ginun anisina bir plaket
takdim edildi.

b
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Nebim V3 Guided Sales ile magazalarinizda miisterilerinize
kisisellestirilmis satis firsatlari sunun

iPhone, iPad ve Android icin gelistirilmis olan Nebim V3 Guided Sales uygulamasi sayesinde,
magazalarda calisan perakende satis danismanlari, firma merkezindeki Nebim V3 ERP yaziimi tarafindan
yonetilen Uirtin ve musteri bilgilerine gercek zamanda eriserek, magazadaki miisterilere kisisellestirilmis
satis firsatlari ve dahaiyi bir alisveris deneyimi sunabilirler.

Nebim V3 Guided Sales uygulamasi sayesinde;

- Satis danismanlarinin Uriin/stok hakkinda bilgi eksikliginden kaynaklanan satis kayiplari azaltilir,

- Birbirini tamamlayan Urunlerin capraz satisi ve stokta olmayan Urtinlerin alternatiflerinin satisi
sayesinde toplam ciro artirilir,

- Kisisellestirilmis satis yoluyla gelistirilen magaza/muisteri deneyimi ve muisteri memnuniyeti artirilir,

Nebim V3 Guided Sales uygulamasinin 6ne cikan ozellikleri:

- Urtin barkodundan kameraiile veya liriin kategorisi bazinda arama yaparak lokasyon bazli ve gercek zamanli
envanter, varyant ve fiyat sorgulayabilirsiniz.

- Misterikayitlarini, telefon veya e-postaile sorgulayabilir, varsa misteri karti okutarak cagirabilir veya
yeni misteri kaydi olusturabilirsiniz.

- Uriin ve miisteri bazli aktif tiim indirim kampanyalarini liriin veya miisteri cagirdiginizda gorebilir ve
uygulayabilirsiniz.

- Misteriye 6zel ya da uirtin bazli tirtin onerilerinde bulanabilir, incelenen trlinicin veya secilerek sepete eklenen
drtinler icin kombin ve alternatif tirlin dnerileri sunabilirsiniz.

- Misterininistedigi ve magazada rengi ya da bedeni olmayan trlinlerin hangi magazalarinizda stokunun
oldugunu gorebilir, stokunda olan magazalarinizdan aninda siparis olarak talepte bulunabilirsiniz.

- Sepete eklediginiz secilen Urtinlerden reyon fisi olusturarak Nebim V3 POS sistemine gonderiimesiyle
satis islemini kasada hizla sonlandirabilirsiniz.

#_ Download on the
@& App Store
m /NebimYazilim /blog .
le

|
www.nebim.com.tr I I E B I I I I
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TASARIM MERKEZI

Desteklerden yararlanmak icin

TEKKSTIL TASARIM
MERIKEZLERI ILE TANISIN

Ulkemizde 272 Tasanm Merkezi, 2 bin 350 projeyi sonuclandirarak Tiirkiye'nin tasarim kabiliyetini
yukseltiyor. Bin 800 projesi de yakin zamanda sonuclandirilacak olan Tasarim Merkezleri sadece ulke
ekonomisine katkida bulunmakla kalmiyor, tlke istihdamini da artirmalta 6ncti rol oynuyor.

TASARIM
MERKEZI

1. Vergi indirimi (tasarim
harcamalarinin tamami)
2. Sigorta Primi destedi
(isveren hissesinin yarisi
2023 yilina kadar Maliye
Bakanligi'nca karsilanir)
3. Gelir Vergisi Stopajl
Destedi

4. Damga Vergisi Istisnas

5. Gumrik Vergisi Istisnasi

Bugunkatma degerliihracat artisive kire- Girisimcileri Odil Téreni"nde konusan olarak destekler sunuyoruz”ifadelerinde
selrekabetgi sistemde firmalarin giiciint Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan; girisimci- bulunmustu. Sanayive Ticaret Bakani
artirabilmelerinin en 6nemliyapi taslarini lereihracat odaklidiisinebilme kultdrg, Mustafa Varank da, gectigimiz glinlerde
Ar-Ge, tasarim ve inovasyon olusturuyor. markalagma ve tasarima odaklanmalari Ar-Ge ve tasarimin 6nemineiliskin bir acik-
Buay; Tasarim Merkezleri'nimercek altina cadrisinda bulunarak “Girisimcilerimizin lamayaparak, Ar-Geile Tasarim Merkezi
aldik. Turkiye ihracatgilar Meclisiile Tirk ihracatciolabilmeleriicin heradimlarin- sayisinin artmasiniistediklerini soyledive
EkonomiBankasi'nin, TUrkiye'nineniyi da, pazar arastirmasindan markalasma ekledi:"Bazi tlkelerhammaddeyibizden

girisimcilerini 6dullendirdigi “Tarkiye'nin ve tasarim faaliyetlerine kadar Bakanlik alip, sanatgidokunusuyla tim diinyaya



> Ruhsar Pelkcan
> Ticaret Bakani

> "Turkiye olarak yeni
teknolojilere, tasarima yatirm
yapmaya kararlyiz ve haziriz.
Size ¢ok i dusUyor, biz hazinz.”

> Mustafa Varank
> Sanayi ve Ticaret Bakani

> "Tasarim, markalasma ve
buyUmenin vazgecilmezidir”

satabilecekleribir hale sokuyorlar.1
liralik hammaddeden 100 liralik katma
deder Uretiyorlar. Tasarim, markalasma
ve blyUmeninvazgecilmezidir.”

Tasanm Merkezisayisi

272'yeciku

Kisacasi; girisimcilik, girisimciligin yolu-
nun mutlaka Ar-Ge, tasarimve inovas-
yondan gectigi gercedinden hareketle
yapilanyatinimlar; TUrkiye ekonomisine,
ihracatinave akabindeistihdaminada
ciddikatkilarda bulunuyor. Her gecen
gun bukonudadaha ¢ok farkindalik
kazananis dunyasida; yatirimlarinibu
alanlarda dayaparak rekabetci gticlerine
gucgkatiyorlar. Hem de hizli birdontsim
ile...Eylulayisonuitibariyla TUrkiye'de
246 Tasarim Merkezi bulunurken; ara-
dan gecenbiraylik kisa bir sUreigerisin-
debusay1272'ye ciktive Ekim sonuitiba-
riylaacilan Tasarim Merkezisayisiyiizde
9 artig gosterdi. Bu tasarim merkezlerinin
57'sitekstil ve hammaddeleri sektortine,
7'side konfeksiyonve hazir giyim sek-
térlerine ait.imalat sanayisinde 33 tane
Tasarim Merkezibulunurken; Tarkiye
genelindeistihdam edilen sayiise 5bin
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TASARIM MERKEZI

en guclUaltyapisinasahip Turk tekstil
sektorl, Tasarim Merkezleriile basarila-
rinitaglandirmaya aday...

Tasanm faaliyetleri

destek kapsaminda

Her ay sayisi gozle gorulUr derecede
artan Tasarim Merkezleri'ne biraz daha
yakindan bakalim.26 Subat 2016 tarihin-
de Resmi Gazete ‘de yayinlanarak yasal-
lasan Ar-Ge Reform Paketikapsaminda
yapllandegisikliklerile basta 5746

saylli Arastirma, Gelistirme ve Tasarim
Faaliyetlerinin Desteklenmesi Hakkinda
IKanun olmak tzere tlkemiz Ar-Ge ve
yenilik ekosistemini gelistirecek pek
cok diizenleme getirildi. Bu dizenleme-
lerin baginda tasarim faaliyetlerinin de
Ar-Ge faaliyetleri gibi destek kapsamina
alinmasi geliyordu. Bu sayede, yuksek
katma degerli teknolojik Granlerin
Uretimi hedeflendi ve hedefinde gercek-
lestigini soylemek mumkun. Yine bu
kanunkapsaminda Tasarim Merkez-
lerikavrami mevzuata girdi ve Tasarim
Merkezleri'ne de bircok dnemlidestekler
getirildi. Ozel Sektor Tasarim Merkezleri;
Tasarim, teknolojiveinsan kaynaklarina

“Turkiye'de her 4 Tasarnm
Merkezinden I'i Tekstil

Sektortune ait”

600'den fazla. Tasarnm Merkezleri'nde
suanitibariyla devam eden proje sayisi
bin800.Tamamlanan proje sayisiise 2
bin350.

Turkiye ekonomisinin lokomotifi
konumundaki tekstil ve hazirgiyim
sektorlerininihracattakilogram bagi
birim fiyatlarinin Tarkiye ortalamasindan
6 katdahakatma degerliolmasinin sirri
datasarimve markalasmaya verdikleri
onemden kaynaklaniyor. Turkiye'deki
Tasarim Merkezleri'ninytzde 25'inin
tekstil sektortinde faaliyet gosteren
firmalarda olmasida, sektorin hedefinin
cok dahayuksek katma degerliihracatta
oldugunu gozler 6nine seriyor. Dinya-
nin en buyuk 8'nci, Avrupa Birligi'ninise
en buyuk 2'ncitedarikgisi konumundaki
Tarkiye tekstil ve hazirgiyim sektorleri,
tasarim atadiiledinyadailk 5'i hedef-
liyor. Avrupa’nin tekstil ve hazirgiyim
sektorlerinde modern tesisleri, nitelikli
istihdamive hizlitedarik kapasitesiile

yapilanyatinmlarin, teknolojik gelismis-
likk,yUksek rekabet glictive yuksek refah
seviyesi olarak geri dondugu anlayisiyla
hazirlanan 5746 sayili Kanunkapsa-
minda kuruldu ve faaliyet gostermeye
devam ediyor.

Tesvik vedestekler

Pekiasil soru su:5746 sayilikanun kap-
saminda saglanantesvik ve destekler
nelerdir? Bu sorunun cevabinimaddeler
halinde siralayalim:

1. Ar-Geindirimi: Ar-Ge ve Tasarim
Merkezleri, proje faaliyetleri kapsaminda
yaptiklartharcamalarin yliizde 100°Unu
Kurumlar Vergisi matrahindan indirebi-
liyor.

2. Gelirvergisistopaijitegviki: Ar-Ge
merkezlerinde calisan Ar-Ge ve destek
personeliile tasarim merkezlerinde
calisan tasarim ve destek personelinin;
bu calismalarikarsiliginda elde ettikleri
Ucretlerinin doktoraliolanlarile temel
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TASARIM MERKEZI

bilimleralanlarindan birindeenaz
yuksek lisans derecesine sahip olanlar
icin ylzde doksan besi,yuksek lisansli
olanlarile temel bilimleralanlarindan
birinde lisans derecesine sahip olanlar
icinylzde doksanivedigerleriicinylz-
de seksenigelirvergisinden mistesna.
3. Sigorta primi destegi: Ar-Ge ve tasa-
rim personeliile destek personelinin
[Kanun kapsamindaki faaliyetlerilkarsili-
ginda elde ettikleri tcretleri Gzerinden
hesaplanan sigorta primiisveren hisse-
sininyarisi, Maliye Bakanhgi butgesine
konulacak 6denektenkarsilanir.

4. Damgavergisiistisnasi: Ar-Ge ve Ta-
sarim Merkezleri igcin Kanun kapsamin-
daki hertdrlt Ar-Ge ve yenilik faaliyetleri
ile tasarim faaliyetlerineiliskin olarak
dizenlenenkagitlardan damga vergisi
alinmaz.

5. Glimriik Vergisi istisnasi: Kanun
kapsamindayurdtilen Ar-Ge, yenilik ve
tasarim projeleriileilgiliaragstirmalarda
kullaniimak Gzereithal edilen esya,
gumrlk vergisive her trlt fondan, bu
kapsamda dizenlenenkagditlarveya-
pilanislemlerdamga vergisive hargtan
istisna.

6. Temel Bilimler Destegi: Temel bilimler
alanlarinda en azlisans derecesine
sahip Ar-Ge personeliistihdam eden
Ar-Ge merkezlerine, bu personelin her
birine 6dedikleriaylik tGcretinoyiligin
uygulanan asgari Ucretin aylik brit tu-
tarikadarlik kismi, kamu personeli harig
olmak Uzere ikiyil streyle, Bakanlik blt-
cesinekonulacak 6denektenkarsilanir.

Tasarim Merkeziicin olmazsa
olmazlar

Birmerkezin Tasarnm Merkezi olabil-
mesi ve firmalarin Tasarim Merkezi
acabilmesiicin bu desteklerden yarar-
lanabilmesi icin belirli sartlari da yerine
getirmesi gerekiyor. Bumaddeleride su
sekilde siralayabilmek mamkan:

1. Tasarim Merkezinde tasarimci ve tek-
nisyen statUstnde calisacak enaz10
tam zaman es deger tasarim personeli-
ne sahip olunmasi

2.Tasanm Merkezinde tasarim projele-
rininbulunmasi

3.Tasarimve destek personelinin
Tasarnim Merkezinde calistidinin fiziki
kontrolUnuyapacak mekanizmalara
sahip olunmasi

4. Tasarnm faaliyetlerininyurticinde
gerceklestiriimesi

5.Tasarim Merkezlerinin ayr bir birim
seklinde 6rgutlenmis ve tek biryerleske
veya fizikimekaniginde yeralmasi.

“Turkiye‘deki
Tasarim
Merkezleri
sayisi 272°ye
ulastr”

Bu tasarim
merkezlerinden
57'si tekstil ve
hammaddeleri
sektorune ait.

Turkiye'de

her 4 tasarim
merkezinden T
tekstil sektorune ait.

Tasarim
Merkezlerinde
devam eden proje
sayisi: 1800

Tamamlanan proje
sayisl: 2350

Tasarim
Merkezlerinde
istihdam edilen kisi
sayisl: 5.600'den
fazla

> Atila Tirkmen
> Turkmen Holding
Yonetim Kurulu Bagkani

En buyuk sorumlulugumuz:
Tasarimi desteklemelk

> "Tarkmen Crup ailesi olarak 40 yili agkin stredir
tasarima verdigimiz degerle, tasarimclya verdigimiz
tam destekle yol almaktayiz. Durmaksizin
caligmamizin meyvesi olarak Att Tekstil bunyesinde,
biri Kasim 2017 Cerkezkdy'de digeri Ocak 2018
istanbul'da, iki ayri Tasarim Merkezi Gnvanini almanin
gururunu yaslyoruz. Tasarim ve inovasyonun oneminin
her gecen gun arttdl bu gunlerde, biz sanayicilere
dusen en buyuk sorumlulugun, tasarimi desteklemek,
yenilik¢i olmak, yeni projelerle tekstil sektorint daha
da ileriye géturmeyi basarmak olduguna inaniyoruz.”

> Mine ®zoguz
> Aydin Orme
Ar-Ge Mudurt

Yeni fikirler Tasarim Merkezi
ile firsata gevriliyor

>"Aydin Orme, kendi bunyesinde bulunan iplik, dokuma,
¢Ozgult 6rme, yuvarlak 6rme, dantel Uretim makinalar

ve boyahane tesisiyle Turkiye'nin dnde gelen tekstil
Ureticilerinden. 2 Ekim 2017 tarihinde Aydin Orme 13 kisilik
tasarnm kadrosuyla Tasanm Merkezi olmaya hak kazandi.
Tasarnm Merkezi olarak 2018 senesinde 10 adet projeyi
tamamladik, 8 adet projemizde devam etmekte. Tasarim
Merkezi olarak strekli proje Uretmek, projelerimizi takip
etmek artik tam olarak aliskanlik haline gelmeye bagladi.
Bu vesileyle bircok yeni fikri uygulamakta sikint gekmiyor,
firsata cevirmeye calislyoruz.”

Veriler, T.C. Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanlidi Bilim ve Teknoloji Genel MUdurligi'nden alinmistir. Veriler surekli gincellenmektedir.



NRW.INVEST

GERMANY

Kuzey Ren-Vestfalya’'da Yeni Yatirim Firsatlari
Avrupa’daki Yatirim Merkeziniz

Bir bolgeyi guglu bir yatirnm merkezi yapan en 6nemli sey; ekonomik gug, altyapi ve kulturel yagam
gibi faktorlerin mikemmel etkilesimidir. Bu bakimdan Kuzey Ren-Vestfalya bircok agidan egsizdir.
Almanya’nin bu en kalabalik nlifusa sahip olan eyaletinin size sundugu sayisiz imkan ve kosullardan
faydalanin. Hangi sektor veya proje igin olursa olsun, yeni firsatlar igin ideal yatirirm ortamini burada
bulacaksiniz. Yaklagik 20.000 yabanci girket tercihini metropol bélge Kuzey Ren-Vestfalya lehine kullandi.
Bizimle iletisime gecin ve sizi de memnuniyetle bilgilendirelim. Bir One-Stop-Acentesi olarak yatirim
projelerinizde size destek veriyoruz: www.nrwinvest.com

NORDRHEIN-WESTFALEN
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SEMINER

Gumruk personeline ozel;

—KSTIL VEHAZIR
GIYIM SEMINERLERI

Gumruklerde calisan personelin tekstil ve hazir giyim
sektorleri hakkinda bilgilerini artirmak amaciyla iTKIB
ve Ekoteks Laboratuvar ve Gozetim Hizmetleri A.S.
tarafindan Igdir'da bilgilendirici bir seminer verildi.

Hedef; bu seminerlerin tiim Turkiye'ye yayilimasi.

ITKIB ve Ekoteks Laboratuvar ve Gdzetim Hizmetleri AS.is
birligiile tilkemiz sinirlariigerisinde faaliyet gosteren guim-
riklerde calismakta olan personelin Glkemizin en 6nemli
ihracatkalemleri arasinda yer alan tekstil ve hazir giyim sek-
torleri hakkinda sahip olduklari kalifikasyonlarin artiriima-
siniamaclayan egitim seminerlerinin dérdinctst 13 EKim
2018 tarihinde Igdir'da gergeklestirildi. Glrbulak Gumrik ve
Ticaret Bélge Mudurliagu ve baglh Gumruk MudarlUkleri'nde
calismakta olan personele yonelik Igdir Ticaret ve Sanayi
Odasi Konferans Salonu’nda gergeklestirilen seminereiilgi
buUyuktd. Seminerin basinda s6z alan Gurbulak Gimruk ve
Ticaret Bolge Mudurl Osman Bolukbasi Dara, seminerin

gumruk ga“gan'an |§|n gok fayda“ Sonuglar doguracag|na > Seminerde , Prof. Dr. Bulent Ozipel& ve Ekoteks Laboratuvar Yonetim
[Kurulu Bagkani Nilgtin Ozdemir tarafindan katiimcilara sertifika verildi.
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inandigini belirterek, edinilecek bilgiler sayesinde ihracat
islemlerinde ihracatgi firmalarimiza bayuk kolayliklar sag-
lanabileceginive bununyani siraithalatislemlerinde de
edinilecek bu bilgilerle birlikte olusmasi muhtemel vergi
kaybinin 6nlenebilecegini kaydetti.

Hedef: Tiirkiye'nin dortbiryani

Dara’'dan sonra s6z alan Ekoteks Laboratuvar ve Gozetim
Hizmetleri A.S. Yénetim Kurulu Baskani Nilgiin Ozdemir
ise yaptidi konusmada, her gimrik ¢alisanina Glkemizin
haksizrekabetkosullarindan etkilenmemesi adina cok
blyik gérevler diistigiini sdyledi. Ozdemir, Tirkiye'nin
tekstil ve hazir giyim sektdrlerinde diinyanin en guiclt

ulkeleri arasinda yer almasinaragmen tlkemizde Gretimi

bulunmayan veya hammadde niteligi tagltyan bazi Grinle-

rinithal edilmek zorunda kalindigini ve kansere yaka-

lanma oraninin hergecenyil arttigi giinimuzde saghda :
zararliazo boyar madde kullanimikonusunda tlkemiz k)
Ureticilerinin uluslararasi standartlara uygun sekilde tre- é

tim yaptigindan hareketle Glkemize ithal edilen esyanin
da aynistandartlara uygun olmasi gerektigini belirtti.
Ozdemirson olarak, daha 6nce istanbul'da, Bursa’dave
izmir'de gerceklestirilen egitim seminerlerinin Tirkiye'nin International Fashion Trade Show
dortbiryaninda faaliyet gésteren tim gumrtik calisan- Moscow

larina ulagsana dek devam etmesinin hedeflendigini de
sozlerine ekledi.

“Seminerler Turkiye'nin dort bir
yaninda faaliyet gosteren tim
gumruk ¢alisanlarina ulasana
dek devam edecek.”

> Ekoteks Laboratuvar Bagkani Nilgiin ©®zdemir

"Riske Dayali Denetim Sistemi” mercek altinda
Acilis konusmalarinin ardindan iTKIB Uygulama Sube
Uzmani Oner Oztiirk, tekstil, konfeksiyon, deri, hali ve
ayakkabi esyasinailiskinithalat kayit belgesi uygulamasi
ile birlikte Riske Dayali Denetim Sistemi kapsaminda
bahse konu esyaninithalatiasamasinda gerceklestirilen
kanserojen madde analizleri hakkinda sunumunu yapti.
Sonrasinda séz alan iITKiB Hazir Giyim ve IKonfek siyon
Ar-Ge ve Mevzuat Sube Sefi Burg Demir tekstil ve konfek-
siyon esyasinin tarifelendirilmesi noktasinda gz 6niinde
bulundurulmasi gereken pifnoktalariniigeren sunumunu
gerceklestirdi.

1™ IGEDO

| = company SREMIERE

Tekstilde kalite kontrol S
Egitim seminerinin ikinci bdluma, ITU Tekstil Teknoloji-
leri ve Tasarimi Fakiltesi Ogretim Uyesi Prof. Dr. Bllent
Ozipek'in, tabiive yapay lifturleri,islem géormus kumas ve
geneliplik ile kalite degerlendirme konulariniiceren genel
tekstil bilgisi ve tekstilde kalite kontrol baslikl sunumu

ile devam etti. Seminer, Prof. Dr. Bulent ("Jzipek tarafindan
yapilan pratik elyafanalizive fiziksel iplik ile ham kumas
test uygulamalarinin ardindan katilimcilara sertifikalarinin
takdim edilmesiile son buldu.
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SEKTOR

2025 ongoruleri

TURKIY
AVANTAJ

=YIHAZIR GIYIM
“RIYOR

| COST

Uluslararasi bir danismanlik sirketi tarafindan hazirlanan “Hazir Giyim Uretimi Merkez Ulkelere Mi
Dénuyor? Yakindan Tedarilk, Otomasyon ve Surddirtlebilirlik - Talep Odakli Hazir Giyim Deger Zinciri
Kurmak" adli rapor; Turk hazir giyim sektorinun gucunu bir kez daha gosterdi.

Uluslararasidanismanlik sirketi
McKinsey tarafindan hazirlanan “Ha-
zir Giyim Uretimi Merkez Ulkelere Mi
Dondyor? Yakindan Tedarik, Otomasyon
ve Surdurdlebilirlik - Talep Odakh Hazir
Giyim Deger Zinciri IKurmak” adli rapor;
Tark hazirgiyim sektérintn gicinu bir
kez dahagosterdi. Raporda; Turk hazir
giyim sektortiinden avantajlive kazanan
bir sektor olarak bahsedildi.

Buna gore 20 vyilkadardnce ABD’live

Avrupali markalar maliyet avantajlari
nedeniyle Gretimlerini mumkin mertebe
Asya'yatasirken,gunimuzde sektor bir
yol ayrimina geldi. Uretimde ve tedarikte
hiz, maliyet avantajindan daha énemli bir
konuma yukseldive ¢evresel konulara
asgari uyumun yerini entegre surdurulebi-
lirlik stratejisi aldi. Gegmiste ucuz tedarik
yapilan Asya ulkelerinde de Uretim ve isci-
lik maliyetlerinin yukselmeye baslamasi
markalari, alim ofislerini ve perakendeci-

D)

leri Gretim ve tedarik modellerini
yeniden distnmeye zorladl.

Neyapabilirler?
Bircok hazir giyim sirketi ve mar-
kasinin tedarik suregleriuzun,
uretim surecleriemek yogunve
lineer.Ne yapabilirler? Rapora
gore cevap busirketlerin cesur
amadisiplinlive dengeli
adimlar atarak yakindan te-



darik, otomasyon ve surdurulebilirlik alanlarinda acilen
yatinmlaryapmalari. Daha hizlimodave sezonu yakala-
yabilme tUketicilere cazibe sunabilmek ve basarili ola-
bilmek icin sektorde gerekliiki 6zellik. Sirketler ancak
klasik tedarike dayali odak noktalarini tiketici ve talep
odakli perspektife cevirebilirlerse basaril olacaklar.
Gegmisin ucuziscilige dayanan tedarik merkezlerinde
de artan maliyetler markalarin ve alim gruplarini sikisti-
rirken, Avrupave ABD pazarlariigin iki ¢6zim yakindan
tedarik ve otomasyona dayali tretim olarak 6ne ¢ikiyor.
Uzakdogu Asya'da Uretim eskisi gibi verimli degil. Ozel-
likle Cin'deiscililk maliyetleri son yillarda hizla artmis
durumda. Ornegin 2005 yilinda Cin'deki ortalama isci
maliyetleri ABD'nin onda biri dUzeyindeyken, bugtnise
ABD'nin tg¢te biri seviyesine yukselmis bulunmakta.

Tuarkiye avantajli cinka...
Raporda; Turkiye'nin neden daha ekonomik ve mantikl
oldugu su sdzlerle anlatildi: "GUnumuzde artik sadece
uretim veiscilik maliyetine dayanan uretim ve teda-
rik modeli gecerli olmayip yakin Glkelerden tedarik
modeli daha mantikliolmakta. ABD’li birmarka
icinjeans tedarikini Banglades veya Cinyerine
Meksika’dan yapmalk daha mantikli olmak
Uzere. Avrupaicinse Banglades'ten jeanste-
darikihala dahaucuzagelsede Cin‘denyapi-
lan tedarik yerine yakindan tedarik ile jeans’i
Turkiye'dentedarik etmek daha ekonomil
ve mantikliolmakta. Digeryandan, tretimi
¥ direk Almanyaveya ABD’ye getirmek ayni
*%._ maliyeti saglamamakta. Nitekim bu merkez
ulkelerdeiscilik maliyetleri cok yuksek. Bu
durumda Avrupaicin yakindan
b tedarik yapacagi Turkiye, iscilik
k*‘?“ ve Uretim maliyetleri avantajini
L

8\ kaybeden Asyaileiscilik
maliyetlerinin sektore gore
cok yuksek oldugu Bati

2 Avrupa llkeleriiginideal
birtedarik secenegi
olarak 6ne ¢cikmakta.”

Bulkriterlere
dikkat
Raporda;yakin
gelecekte mar-
kalarnnvealim
ofislerinin Gretim
ve tedarik
kararlarininiki
kritere da-
yanmasi gerektigi
ozellikle belirtiliyor.
Bukriterler:yakindan
tedarikte maliyetin ne
kadarduagtugi ve te-
darik stresinindiger
/ alternatiflere gére ne
orandakisaldigiola-
rak ifade ediliyor. Ve
bunoktadadakarsimiza
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V/
T ‘Yapilan
yine Turkiye'nin hazir giyim .
ktorucll . Acikl -
rasbyle devar ecior ankete gore
"Yakindan tedarik ek o-
nomisi modelinde tabii 2025 ylllnln

kisorunlarve zorluklar
dabulunmakta. Yakindan

teclariltjyar?abilecgl(; Ulll(elerin en a VantajIISI
' Turkiye”

vediger girdiler agisindan basta
Cinolmak tzere Asya Ulkelerine
bagimlilik mevcut. Ancak hammadde
ve girdi tedarik sorununu ¢6zmisve tam
hizla,anahtar teslim ve esnek hizmet verebi-
lenyakindan tedarik Ulkeleri gelecekte basarili
olacak.Bunoktada Turkiye diger yakindan tedarik
Ulkelerine gore daha avantajligorinmekte.”

Turkiye'den tedarik cazip olacak

Ulkemizin neden daha avantaijli oldugunun diger yanitla-
rintise buverilerisiginda su sekilde 6zetlemek mumiktn:
*Avrupa pazariicin halen Banglades'ten tedarik cazip
gorunse de, drnedin Avrupa’nin en onemliyakindan
tedarik Glkesi TUrkiye'de yapilacak olan dijitallesme ve
otomasyon yatirimlariyla dnumuzdeki donemde aradaki
marjkapanabilecek ve Turkiye'den tedarik maliyet olarak
da avantajlive cazip hale gelebilecek.

*Yakindan tedarik yapilan Ulkelerde tretim veiscilik
maliyetleri hala Cin'den fazla olsa bile aradaki ugurum
azalmis durumda. 2005 yilinda Turkiye'deki ortalama
iscililk maliyetleri Cin‘deki ortalamaiscilik maliyetlerinin 5
katiyken,2017 yihinda bu oran1/1,7'ye gerilemis bulun-
makta.

*McKinsey Arastirma Sirketiile SourcingJournal Dergi-
sinin Eylul ayinda yapugi ortak arastirmaya gore sektor
uzmanlarive dergi okuyucularininyizde 79'u yakindan
tedarik Glkelerinin 2025 yilina gelindiginde sektoérde
daha avantajlikonuma gelecegine inanmalkta. Avrupa
pazariiginanketekatilanlarinytizde 29°u 2025 yilina
gelindiginde en ¢ok avantajli yakindan tedarik Ulkesinin
Turkiye olacagini belirtirken, ylizde 10°u Fas, yuzde 7'si
Ingiltere cevabini veriyor. IKaynak: www.mckinsey.com
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IHKIB ile modada

SCOUTDONEMI
BASLIYOR

istanbul Hazir Giyim Ve Konfeksiyon ihracatcilan Birligi (IHKIB),
Turk tasanmcilarini yurt disinda tanitmalk amaciyla yeni bir
projenin startini veriyor.

Herseneikidefadiizenlenenve gectigimizEylilayinda
12'ncisezonu gerceklesen Mercedes BenzFashion - | \
Week Istanbul’u biraktigimiz yerden aliyor ve y’ G
moda yolculugumuzakaldigimizyerdendevam
ediyoruz. S6z; MBFWI ve The Core istanbul
I<omite Baskani olmasinin yanisira iIHKIB
Yonetim Kurulu Uyesi olan M. Cem Altan’in.
Sektord tantyan, bilenve TUrk tasarimcilari-
ninhak ettigi degeridiinyacapindagormesi = -~
icin canla basla galisan birisim Cem Altan... ! .
Ve sdyle bagliyor cimlelerine: “Fashion

Week'in bu sezonunu ge¢cmis sezonlarla
karsilastirirsak daha olumlu gecti diyebiliriz. \
Moda haftasi,moda endUstrisinin en 6nem- ‘\
lietkinliklerinden bir tanesi. Tasarimcilarin, \\ B
markalarin,moda evlerinin en son koleksiyonlarini @i
defilelerle, gosterilerle ve teshirlerle satin almacila-
rave medyaya gosterdikleri bir etkinlik. Dinyadaki en
onemli moda haftalari New York,_ Londra, Milano ve Paris > M. Cem Altan .
moda haftalarl. Son zamanlarda Istanbul, Mumbai, Berlin, > MBFWI ve The Core
Beyrut, Los Angeles, Roma, Sao Paulo,Sangayve Tokyo ~ Istanbul iKomite Bagkan
gibi sehirlerde 4 bilyilk moda haftasi sehirlerinin arkasin- > IH<IB Yonetim Kurulu Uyesi
danyerlerini almak icin ¢aligiyorlar. Bizim amacimiz bu

arenada 5'inci siray1almak.”

"Gelecek i¢in umutluyuz”

Altan’in birde ktigUk bir elestirisi var. Cok yeteneklive
gelecek vaat eden tasarimcilarimiz olmasinaragmen,
kendisininifadesiile ne yazikkiuluslararasi platform-
larda isim yapmis tasarimcilarimiz istanbul Moda
HaftasI’'nailgi gostermiyor. Altan agiklamalarina séyle
devam ediyor: “"Her sene ayni tasarimci katilimlariylave
yeni eklemeye calistigimiz geng tasarimcilarla moda
haftasini gerceklestirmeye calisiyoruz. Bu sene iHKIB
olarak daha fazla gengtasarimcilara destek verdik.
Bunun da meyvelerini almaya galisiyoruz.Yurt disindaki
pazarlarimizdan satin almacilar ve editorler davet ettik.
Amerika’dan, Kanada’'dan, Almanya’dan, ingiltere’den,
italya‘dan, isvicre’den gelen misafirlerimiz dzellikle geng



tasarimcilari colk yetenekli ve Gmit verici
buldular.Bu kritikleri duymak benimigin
cok 6nemliydi. Bircok dergide tasarimci-
larimizi dven yazilar yayinlandi. Bu da bizi
gelecek icin cok umutlandirdi.”

IKendimodasini
yaratanvesatan...
ihtiyaC|m|2|n;yurtd|§|ndaki alicilara
kendimizidahaiyi tanitmak ve Tirk moda
sektortinun dunyadaki yerini almasini
saglamak oldugunu 6zellikle vurgulayan
Altan; ”Amacimiz dinyada Turkiye'yi bir
fason Ulkesidegil, kendi modasiniyaratan
ve satan, tasarimlariyla katma degeri
artrip ihracat birim fiyatlarinidaha yukari
seviyelere ¢cikartan bir Ulke haline getirmek.
Turk modasi algisini diinyada ne kadar ¢ok
. gelistirisek, Ttrkiye'ye ne kadar ¢ok alic
“. vemoda editoru getirisek basarimizdao
" dereceartar” dedive goyle devam etti: “IH-
. KiBolarak bizim amacimiz, katma degerli
| UrGnlerin satisinin artmasi.Tasarimcila-
| nmizkatma degerli Grlinler satiyorlarve
| dahayilksek fiyatlara satiyorlar. Bizim
| arzumuzonlarin istanbul
‘ Moda Haftasi'na dahafazla
ilgi gostermesi, moda haf-
@ tamizizenginlestirme-
leri. Bu sekilde Glkemize
dahafazlasatnalmaci
ve medya editorleri
" gelecektirTanitim
. nekadarartarsa
S | Salislarmizo
kadar artar
ve Turkiye
elkonomi-
sinekatkisio
derece artar.”

Tark tasa-
. rnimcilari
T8 diinyaya
E“éx aciliyor
T Tark
tasarim-
cillarinin
 glcdnd
. % gOster-
mek
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> IHKIB Yonetim Kurulu Uyesi Cem Altan, 14-18 Eylul 2018 tarihlerinde dlizenlenen Londra Moda
Haftas'na IHKIB Bagkani Mustafa Gultepe ile birlikte katilmig ve defileleri izleyerek "Turk tasarmcisinin
katilimini saglamak icin neler yapilabilir?” sorusuna cevap aramislardi.

ve destekte bulunmak icin Londra Moda
Haftasi'na dakatihm saglayan Cem Altan;
¢ok 6nemli bir projeyi de Hedef Dergisi
okurlarrigin paylasti: “Tasarimcilarimizigin
bir bagka projemizde, yine onlari yurt di-
sinda tanitmak icin bahsettigim New York,
Londra, Milano ve Paris gibi moda hafta-
larina katilmalarini saglamak,oralardaki
moda haftalari sirasinda kendi show
programlarimizive sergilerimizi eszamanh
gerceklestirmek. Bukonudaki¢alisma-

larimiza bagladik veilk olarak Londra‘da
Fashion Scout adi altinda Londra Moda
Haftasi sirasinda defilelerin diizenlendigi
bir platform ile gérismelere basladik. Cok
yakinda yetkililer Turkiye'yi ziyaret edecek-
lerve tasanimcilarimizla gorusecekler.
Onlara moda sektorimuzi daha yakindan
tanitmak imkani saglayacagiz ve onlarin
sectikleritasarimcilari Londra’ya defile
yapmak ve showroomlarda yer almak icin
anlasacagiz.”

“Amacimiz, kendi modasini
yaratan ve satan bir Turkiye”

> HKIB Yénetim Kurulu Uyesi M. Cem Altan
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Corapcilanin New York sinerjisiyle

DYE HIRAC
RTACAK

New York’a, Corap URGE Projesi'nde yer alan firma temsilcilerinin
duzenledigi Ticaret Heyeti; beklenenin Gizerinde bir ilgiyle karsilasti.
Burada yaratilan sinerji ile ABD'ye corap ihracatinin yizde 70 artisla

22 milyon dolarin Gzerine ¢ikmasi bekleniyor.

Corap URGE Projesi’'nde yer alan firma tem-
silcileri; ABD’ye birticaret heyeti diizen-
ledi. Heyet 13 kiime firmasi ve iHKiB'den
toplamda 19 kisinin katihmi ile gerceklesti.
Beklenenin tzerinde katilimin oldugu
New York'ta 45 aliciyla verimli gorismeler
yapildive temsilciler cok buyuk siparislerle
Turkiye'ye dénduler.IHKIB Baskan Yar-
dimcisive Corap URGE Komitesi Baskani
Ozkan Karaca; Tarkiye'nin ABD'nin12'nci
buyuk ¢orap tedarikg¢isi oldugunu belirte-
rek, “12-15 Agustos’ta dizenlenen Magic
Show'dan biray sonrayeniisbirligi kanal-
larragmak icin Corap URGE Projesi'nde
yeralan 13 firmamizin temsilcileriile New
York’u ziyaret ettik. New York'ta en fazla
20 aliaylaikiliis gortismesi (B2B) planli-
yorduk. Bekledigimizin ¢cok tizerinde bir
ilgiyle karsilastik.20 yerine 45 aliciyla cok
verimligorismeleryaptik. Programimizi
iki saat uzatmamizaragmen B2B taleple-
rini karsilamakta zorlandik. Program bir
gune sigmayinca firmalarimiz ertesi gun
alim gruplarinin ofislerinde agirlanarak
gorusmelerini tamamlayabildi. Cok buyuk
sipariglerle Turkiye'ye donduk. New York
organizasyonumuzun yaratacadi sinerji
sayesinde buyil ABD'ye ¢orap ihracati-
mizinytzde 70 artigla 22 milyon dolarin
Uzerine ¢ilkacagini dngoruyorum. ABD'li
alicilarla aramizda olusanis birligi ortami-
nin asil meyvelerini 5nimuzdekiyillarda
toplayacagiz.5yilicinde ABD'yi Turkiye'nin
en buUyuk ¢orap pazari siralamasindaiilk
5'ini¢ine sokacagimizainaniyorum® dedi.

IKisa stirede buyulk basari
New York'tayogun birilgiyle karsilanma-

larinda firmalarin 6zel koleksiyonlarinin

onemlikatkisi oldugunuifade eden Karaca,

koleksiyon kapasitelerinin artmasinda
Corap URGE Projesi'nin buyuk rolt bulun-
dugunu kaydetti. Karaca, URGE Projesi’'ne
katilan firmalarakisisel ve kurumsal geli-
sim, sosyal sorumluluk, tasarim ve Ar-Ge,
katma degerli Gretim ve teknik ¢orap konu-
sunda danismanlik verdiklerini belirterek,
“Firmalarnmiza 3 yilda adeta sinif atlattik ve
ardindan pazarlama faaliyetlerini hizlandir-
dik. Projemize katkilari nedeniyle Ticaret
Bakanhgi'mizatesekkirediyorum” dedi.

Turkiye’'nin corap ihracati
2milyardolara cikacak
Karaca,”"Onumuzdeki5yilda Turkiye’'nin

“Turkiye'nin
corap ihracati
5 yilda yillik 2
milyar dolara

clkacak.”

corap ihracatini yillik 2 milyar dolara,
dlinya corap ihracatindaki payimizida
yuzde 15’e ¢cikarmayi hedefliyoruz” dedi.
IKaraca, yaptigi aciklamada, Turkiye'nin,
dunyanin 5’inci bayUk hazir giyimve
konfeksiyon tedarikgisi oldugunu ifade
ederek, dlinya hazir giyim ihracatin-
danyuzde 3,3 pay aldiklarini sdyledi.
Sektorun bir alt kategorisi olan ¢corapta
ise cok daha iyi bir konumda bulun-
duklarinivurgulayan Karaca, “Ulkemiz,
Cin‘in ardindan dunyanin ikinci buyuk
¢orap tedarik¢isi durumunda bulunuyor.
Gecenyil 13,3 milyar dolarolan dinya
corap ihracatinin yaklasik ytzde 10°unu,
yani 1,06 milyar dolarhk kismini Turkiye
gerceklestirdi” dedi.
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ITHIB, sektoriin beklentilerini

ANIKARAYA ILETT

ITHIB Yonetim IKurulu Baskani Ahmet Oksiiz ve Yonetim IKurulu Uyelerinden olusan bir heyet,
Ticaret Bakanlgi Bakkan Yardimcilar Gonca Yilmaz Batur ve Fatih Metin ile Ithalat Genel Muduru
Ahmet Cetinkayis'lt Ankara'da ziyaret etti. Ziyaretin ana gundem maddesini, tekstil sektoruntn

mevcut durumu ile ihracatcilarin beklentileri ve ihtiyacglan olusturdu.

istanbul Tekstil ve Hammaddeleri
ihracatcilari Birligi Yénetim KKurulu
Baskani Ahmet Oksiiz, Yénetim Kuru-
lu Bagkan Yardimcilari Fatih Bilicive
Ahmet Sisman, Yénetim Kurulu Uye-
leri Mustafa Denizer, Ali Sami Aydin ve
Orhan Aydinile birlikte 18 Ekim 2018
tarihinde Ticaret Bakanhgi Bakan Yar-

dimcilari Gonca Yilmaz Batur ve Fatih

Metin ile ithalat Genel Miidirii Ahmet
Cetinkayis’'a makamlarinda bir ziyaret
gerceklestirdiler.

Ahmet Oksiiz'den giiniin anisina
Ziyarette ITHIB Bagkani Ahmet Oksuiz
ve Yonetim Kurulu Uyeleri tarafindan

> Ticaret Bakan Yardimcisi Gonca Yilmaz Batur

guncel gelismelerisiginda tekstil sek-
térantn mevcut durumu, ihracatgilarin
beklentileriile ihtiyaclari hakkinda bilgi
verildive yurattlmekte olunan proje-
lerve ihracat hedefleri degerlendirildi.
Toplantisonunda Bagkan Ahmet Oksiiz,
Bakan Yardimcilarina glintin anisina
birer hediye takdim etti.
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> Ticaret Bakan Yardimcisi Fatih Metin'e,
ITHIB Yonetim Kurulu Baskani Ahmet Oksiiz
tarafindan tekstil sektorinun meveut durumu
ve ihracatgllarin beklentileri ile ihtiyaclar
hakkinda bilgi verildi.

> Ticaret Bakan Yardimgisi Gonca Yilmaz Batur

> Ithalat Genel Mdurt Ahmet [
Cetinkayis ile de bir araya gelen ITHIB
Yonetim Kurulu'nun gindeminde yine
tekstil sektort ve ihracatgilanmiz vardi.
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Tekstil muhendisligi ogrencilerine

SURS VE
S GARANTIS]

Tark Tekstil Sektory, tekstil ve hammaddeleri sektorinde kalifiye miihendis
acigini kapatabilmek adina YOKile is birligine imza atti.

N =

,—/’/f

Turkiye'ninkatma degeri en yiksek
sektdrlerinden biri olan tekstil ve ham-
maddeleri sektérinin ¢ézmeye calistigl
problemlerin basinda, kalifiye mihendis
bulmadayasanan sorunlar geliyor. Sek-
tor algisinin yukseltilmesi ve genclerin
gelisimlerine katkida bulunmak ve

s0z konusu bu problemi kapatabilmek
amaciyla gectigimiz ginlerde Tekstil
Sektor Kurulu, galistaylar duzenleyerek
problemleri masaya yatirdi. Daha sonra
Yiksekogretim Kurumu (YOK) ile bir
araya gelen Tekstil Sektor Kurulu Egitim
[Komitesi, Sektorel Dernekler ve Teks-

til MUhendisligi Faklltelerinin Bolim
Baskanlari; YOK Yuriitme Kurulu Uyesi
Prof. Dr. Omer Acikgéz'iin Baskanli-
ginda birkag ¢alistay gerceklegtirerek
selktore yonelik alginin ytkseltiimesi,
selktorun tekstil mthendisi ihtiyacinin
karsilanabilmesi amaciile yol haritasini
cizmeye basladl. TUm sektor paydasla-
rinin bir araya gelerek olusturdugu bu
calistaylar hakkinda dederlendirmelerde
bulunan istanbul Tekstil ve Hammadde-
leri ihracatcilan Birligi (iTHIB) Baskani
Ahmet Okstiz, “Universitelerdeki Tekstil
MuUhendisligi bolumu yillardir kan kaybe-

den bir bolim. Olusturulan olumsuz algi
sebebiyle 6grenciler tekstil muhendisligi
boélumunu artik tercih etmiyor. Hal boy-
leyken sektorde tekstil mihendislerinin
is bulamama gibi bir sorunu olmamakla
beraber, sektorinde tekstil mihen-
dislerineihtiyaci her gecen guin artiyor.
IKontenjanlar bu sene yarinin altinda
kaldi. Hem kaliteyi hem de kontenjanlari
artirma adina burs ve is garantisi prog-
rami baslattik. Oniimizdeki yil devreye
girecek. YOKile is birligi yaptik. Ogrenci-
ye is garantisi ve basari derecesine gore
ogrenim hayati boyunca burs verecegiz.
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Ogrenciler, 8 ddnemin 7 dénemini
okuldaldéneminisanayide gegi-
recek.Basarlliise is yerinde devam
etme imkani olacak. Sektor olarak
gelecege umutla bakiyoruz. Cari

acigi daha fazla kapatabilmek adina
kalifiye mthendislere ihtiyacimiz var”
dedi.

Rakamlarla Gniversitelerimizde
Tekstil Mahendisligi
TekstilMUhendisligi'ne olanilgine
yazik kiher gecenyil azalis gésteriyor.
Sozlerimizirakamlar da kanitliyor.
Turkiye'deki Tekstil Mthendisligi I~ v . . . .
bélimleri gectigimiz yil yiizde 86 dolu- Ogrenc,ye /§ garan tisl ve
luk oranina sahipken, burakam 2018

yilinda g6zle goéralir derecede azaldi

ve doluluk oraniylzde 42'ye kadar ba§arl d@fECESine gdl’e ngenim

dlstu. 2017 yihinda 312 6grenci Tekstil P
Muhendisligi'ne yerlesirken, bu yil =7
yerlesen 6grenci sayisiise 228 olarak hayatl boyunca burs Vereceglz-

aciklandu. > ITHIB Bagkani Ahmet Oksiiz

> [THIB Baskani Ahmet Okstiz; PV Istanbul’a katilan Marmara ve Okan Universitelerinin stantlarini ziyaret ederek, genclerle bir araya gelmisti.
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IHKIB'IN YATIRIM ODAGINDA
SIRBISTAN VAR

Sirbistan Bagbakan Yardimcisi

ve Sirbistan Ticaret, Turizmve
TelekomuUnikasyon BakaniRasim
Ljajic, DEIKK Turkiye-Sirbistanis
IKonseyi Baskani Bayram Akgulve
beraberindeki heyet iHKIB Yénetim
IKurulu Bagkani Mustafa Gultepe
ve IHKIB Yénetim Kurulu tiyele-
riyle biraraya geldi. Rasim Ljajic,
Sirbistan’daki yatirim firsatlarindan,
hangikosullarda devletin ne gibi
tesvikler sagladigindan bahsetti ve
Tark yatirimailaricin bu kosullarin
oldukca elverigli bir yatirim ortami
sundugunu soyledi.

"Ticariiligkiler desteklenmeli”
DEiK Turkiye-Sirbistan is IKonseyi
Baskani Bayram Akgulise Turkiye-
Sirbistan arasindakiiligkilerin sade-
ceticarioldugu gibi pek cok acidan
dagelistigini aktardi. Bu
dogrultuda gercekle-

> Sirbistan Bagbakan Yardimcisi
Rasim Ljajic

Rasim
Ljajic: “Tark
yatirrmcilar
icin kosullar
oldukc¢a
elverisli.”

secek olanticari
iliskilerin des-
teklenmesi
gerektigini
desozleri-
ne ekledi.
IHKIB
Yonetim
Kurulu
Baskani
Mustafa Gul-
tepe ozellikle
lkurartigi nedeniyle
yatirimlarda belli bir
duraklama oldugunu

ancak yinede Sirbistan’in yatinm
odagindaki tlkelerden biri oldugunu
soyledi. IHKIB Yénetim Kurulu Uye-
siNejdet Ayaydin‘in Sirbistan‘daki
finansman sartlarini ve bankalardan
finansman saglamanin zorlugu ko-
nusundakisorusuna Ljajic, devletin
ozel bankalarin finansman sagla-
madakikosullara etkisi olmadigini
ancak devlet olarak pek ¢ok tesvik
sagladiklarini belirtti.

Akillardakisorular cevap buldu
IHKIB Yénetim Kurulu Baskan
YardimcisiJale Tuncel’inithalata

dayaliihracat modelinde serbest
boélgelerin kullanimi konusunda-
ki sorusunada Ljajic, fabrikanin
serbest ticaret bélgesinde olmasi
durumunda tim vergilerden muaf
olarak ithalata dayaliihracatin
mumkun oldugunu soyleyerek
yanitladi. Ljajic, serbest bolgelerde
Uretilen drunlerin Sirbistan paza-
rina gonderilmesi durumundaise
KDV'nin 6denmesi gerektigini de
sozlerine ekledi. Karsilikliiligkile-
rin artirilmasina yonelik dileklerin
bildirilmesi sonrasinda toplanti
sona erdi.
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GANA'DAN IS BIRLIGI VE
YATIRIM DAVET

Dig Ticaret Kompleksi Marmara yon sektorinunistihdamyaratma alicisiolan Avrupa Birligi ve Amerika
Toplanti Salonu’nda 9 Ekim 2018 konusundaki potansiyeli nedeniyle Birlesik Devletleri gibi pazarlarile
tarihinde Gana Ticaretve Sanayi bu sektérden gelebilecek olan ikili ticarianlasmalar sayesinde bu
Bakani AlanKyerematenve be- yatirimlarin geng bir ntifusa sahip pazarlarayonelik ticarette Gana’'nin
raberindeki heyet iIHKIB Yonetim olan Gana acisinda oldukc¢a degerli avantajinin yuksek oldugunada
IKurulu Bagkani Mustafa Gultepe ve oldugunu belirtti. TUrk Ureticilerin vurgu yapildi.

Yoénetim Kurulu Uyeleriile bir araya
geldi. Toplantida Gana‘daki yatirim
firsatlanyla birlikte ikili ticariiliskileri
artirabilecek faaliyetler Gzerine go-
rasuldd. Toplantiacilis konusmasini
gerceklestiren IHKIB Yonetim Kuru-
lubaskani Mustafa Gultepe, Ganaile
Turkiye arasindakiolumluiligkilerin
ikili ticariiligkilerin de gelismesiyle
cok dahaiyibirseviyeye gelebilece-
gini soyledi.

Kyerematen:

"Hazir giyim
sektérdnden gelecek
yatinmlar, geng bir
ntifusa sahip olan
Gana agisindan
olduk¢a

degerli.”

Gana’'nin avantaijlari
gundemde

IKyerematen ise konusmasinda
ozellikle hazir giyim ve konfeksi-
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B UGANDA TURK HAZIR GIYIM
URUNLERINE TALIP

Uganda Kampalaliig kadinlarindan arzusunda olduklarini dile getirdi. ledi. Kampala is IKadinlari Dernegi
olusan birheyet hem Turkiye'den Ozellikle navlun ve lojistik acisindan  Baskani Akankwasa Namulindwa
alimyapmak hemde Uganda'ya Tarkiye'nin Cinveya Hindistan’dan Hajaraise iIHKiBile dernekleri
yapllabilecek yatnimlari aktarmak cok daha avantajli birkonumda ol- arasinda bir mutabakatimzalayarak
Uzere bir ziyaret gerceklestirdiler. dugunu belirten Hillary, Tarkiye'deki ileride gerceklesebilecek iliskilere
istanbul Hazir Giyim ve IKonfeksiyon  Griinlerin kalitesinin diger tilkelere bir temel olusturmasiniistediklerini
Ihracatgilar Birligi Yonetim IKurulu gore ¢colk dahaiyi oldugunu da sdy- belirtti.

Uyesi Sabri Sami Yilmaz'in baskan-
llginiyapugi gérismede, ikili ticari
iliskileri gelistirebilecek pek ¢ok
konu hakkinda gérusuldu.

"“Tuarl Granlerinin kalitesi
colciyi”

Uganda Baskan Yardimcisi Musoke
Emma Hillary, Uganda’nin hazir
giyimve konfeksiyon trlinlerinde
en ¢cok Cinve Hindistan gibi uzak
dogu ulkelerinden alim yaptigini
ancak Turkiye'den alimyapmak

KOLOMBIYA 1S FORUMU'NDA
IHKIB RUZGARI

Istanbul IKongre Merkezi'nde 17 Ekim  farkli sektorlerden pek cok is insani oturumda IHKIB Yénetim KKurulu
2018 tarihinde IKolombiya HUk G- biraraya geldive Turkiye'deki ticari Uyesi Cem Altan hem iHKiB'i hem de
metinin de destegiyle Kolombiya i§ yapi Uzerine gerceklesen oturumlara  sektoru tanitici bir sunum gercekles-
Forumu gerceklestirildi. Forumda katildi. Hazir giyim ve moda konulu tirdi.
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TEKSTIL SEKTOR ALGISININ

GUCLENMESIICIN

UNIVERSITE SANAYI IS BIRLI

%

istanbul Tekstil ve Hammaddeleri
ihracatcilari Birligi Yonetim IKurulu
Baskani Ahmet Oksiiz, Yonetim
KKurulu Bagkan Yardimcilar Fatih
Bilicive Ahmet Sisman, Yonetim
[Kurulu Muhasip Uyesi Mustafa
Denizer ve istanbul Tekstil ve
Konfeksiyon ihracatci Birlikleri
Genel Sekreterligi'nden olugan bir
heyetile birlikte istanbul Teknik
Universitesi (iTU) Rektéri Prof.
Dr.Mehmet Karaca'ya bir ziyaret
gerceklestirdiler.

"Universitelere blyulk
gorevlerdusuyor”

ITU Rektor Yardimceisi Tayfun
[Kindap, iTU Tekstil Teknolojileri ve
Tasarim Faklltesi Dekani Prof. Dr.
Omer Berk Berkalp ve 6gretim go-
revlilerinin deistirak ettigi toplan-
tida Universite - sanayi ig birligi ve
iTHiB istiraklerinden iTA istanbul
Tekstil Arastirma Gelistirme ve
Egitim AS'yeiliskin goris alisve-
risinde bulunuldu. ITHIB Baskani
Ahmet Oksiiz'iin tekstil sektdriin-
dekialginin gtclendirilmesiigin
sanayisektorunden Universitelere
ciddi gorevlerdustugunuifade et-
tigi toplantida, tekstil mthendisligi

kontenjanlari hakkinda iTU Rekté-
ra Prof. Dr. Mehmet Karaca'ya bilgi
verdi. Universite - sanayi is birligi
cercevesinde ITHIB olarak Univer-
sitelere herturlt destedi sagla-
diklarini, saglamaya da devam
edecekleriniifade eden Oksliz,
onumuzdekidénemde hangialan-
lardaig birligi saglanabilecegdine
fikir aligverisinde bulundu. Toplanti
sonunda Baskan Ahmet Oksliz,
gundn anisina iTU Rektori Prof.
Dr.Mehmet Karaca'ya bir plaket
takdim etti.

>istanbul Teknik Universitesi (ITU) Rektdrt
Prof. Dr. Mehmet Karaca
| ||
==
=1
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key of sustainable
improvements

Kurumsal Sosyal Uygunluk
Denetim ¢Egitim *Danigmanlik *Fabrika Gelistirme
Projeler(Workers'Dialougue, Women Empowerment,
Supply Chain Mapping, Specific Sustainability Projects)
Tedarik Zinciri Yonetimi

ULUSLARARASI PAZARLARA ACILAN KAPININ ANAHTARI K S | iLE ELINiZDE
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AYDIN UNIVERSITES| VE ITHIBIN

CUNDEMI: "TEKSTIL MUHENDISLIG

Aydin Universitesi Tekstil Miihen-
disligi Bolimu ile ITHIB Yénetim
Kurulu gectigimiz gunlerde bir ara-
ya geldi.istanbul Aydin Universite-
si Guzel Sanatlar Fakultesi Dekani
Prof. Dr. Ozer Kanburoglu, Tekstil
Muhendisligi Bolum Baskani Prof.
Dr. Mustafa Nazmi Ercan ve Uni-
versite Sanayi is Birligi Koordina-
toru Elif Tastan; istanbul Tekstil ve
Hammaddeleri ihracatcilari Birligi
(ITHIB) Egitim IKomitesi’'ne bir ziya-
ret gerceklestirdiler.

Calisma grubu olusturulacalk
iTHIB Egitim I<omitesi Baskani
Vehbi Canpolat'in ITHIB'in egitim
faaliyetleri hakkinda tGniversite
yetkililerine bilgi verdigi toplanti-
da, tekstil muhendisligi algisinin
yukseltilmesine yonelik Yuksek
6gretim IKurumu (YOK) Baskanli-
ginda organize edilen calistaylara
ve calisma grubunailigkin Aydin

Universitesi yetkililerine bilgi veril-

di. ITHIB Yénetim Kurulu Uyeleri-
nin de kauldigi toplantida, Aydin
Universitesi yetkililerine sektoriin
ihtiyaci olan nitelikte personel
bulmakta zorluk ¢ekildigi, dolayisi
ile YOK is birligi ile gerceklestiri-

len calistay sonuclarindan buyuk
beklentilerin olundugu ifade
edildi. Sektdrihracatinin daha
katma degerli biryapiya ulagsmasi
icin Universite — sanayi is birligi-
nedikkat ceken ITHIB Yoénetim
KKurulu Uyesi Vehbi Canpolat; bu
kapsamda egitim kurumlariileis
birligi icerisinde olmanin, ortak

projeler gerceklestirerek sektore
yenibirvizyon kazandirmanin
onemine degindi. Toplanti sonun-
da kurumlar arasiis birligini artir-
mak ve ortak projeleryuritmek
amaciyla istanbul Aydin Universi-
tesiile bir calisma grubu olusturu-
lup 6n calismalarin baslatilmasina
kkarar verildi.
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TEKSTIL MUHENDISLERI ODASINDAN
THIBE ANLAMLI ZIYARET

Sondoénemdeyaptigi calismalarla
tekstil sektorinun ve Universitelerin
tekstilmuhendisligi bolumlerinin
algisininyudkseltilmesiniamaclayan
ve budogrultuda hareket etmeye
devam eden istanbul Tekstil ve
Hammaddeleri ihracatgilari Birligi
(ITHIB) bukapsamda Tekstil M-
hendisleri Odasi yetkilileriile bir go-
riisme gerceklestirdi. ITHIB Baskani
Ahmet Oksliz tekstil mithendisligi-
nin hak ettigi degeri elde edebilme-
sinde Universite — sanayiis birliginin
yanisirasektorun diger paydasla-
rinin da bir araya gelecegi ortamlar
olusturularak goéruslerinin alinmasi
gerekliligine de dikkat ¢el<ti.

“Niteliklimuhendislere
ihtiyagvar”

Tekstil mihendisligi algisindaki
gerilemeninyalnizca firmalarigin
sorun teskil etmedigine dikkat
celken Tekstil MUhendisleri Odasi
yetkilileriise hem firmalarin hem de

universitelerin bu durumdan olum-
suz etkilenmemeleriicin bir araya
gelerek daha sik goérus alisverisin-
de bulunmalari gerektigini ifade
ettiler. Tekstil sanayiinin ulusal
cikarlarauygun yonde gelismesini,
Uretimin artirilmasini ve meslegin
gelismesini saglamalk amaclariyla

sektorun nitelikli tekstil mihen-
dislerine ihtiya¢ duydugunun altini
birkez daha cizen ITHIB Yoénetim
IKurulu Baskani Ahmet Okstiz bu
konuda sektdr temsilcileri olarak
gereklisorumlulugu Ustlenmeye
hazirolduklarinida birkez daha
belirtti.

KSIAD VE IDMIBTEN KURK
KONFEKSIYONA BAKIS

KKirk Sanayicileri ve isadamlari Der-
nedi Baskani Ayfer Gumruk ve Yo-
netim Kurulu Uyeleri IKadri Kilig, Ali
Yavuz Boynukisa, Eytp Demir'den
olusanbir heyet, istanbul Derive
Deri Mamulleri ihracatcilar Birligi
Yonetim Kurulu Bagkani Mustafa

Senocak’i ziyaret etti. IDMIB Baska-
ni Mustafa Senocak’in deri ve deri
mamulleriihracatiicerisinde krk
konfeksiyonunun ¢olkk 6nemli bir

yerioldugunu ifade ettigi toplantida,

sektorun katma degerliihracatina
en buyuk katkilardan birinin kdrk

konfeksiyonundan geldigi belirtildi.
Mustafa Senocak konusmasinin
devaminda deri ve deri mamulleri
sektorundn heryil dis ticaret fazlasi
vererek Turkiye ekonomisine ver-
digi katkinin 6neminivurgulayarak
derive kirk konfeksiyon ithalati-
nin deri ve deri mamulleri sektort
icerisinde en dusuk ithalat gergek-
lestirilen alt Griin grubu olduguicin
duydugu memnuniyeti dile getirdi.
Toplantinin devaminda Kurk Sana-
yicilerive i§adamlar| Dernegdi'nin
sektorel taleplerineiligkin gorus
alisverisinde bulunan iDMIB
Baskani Senocak, kurumlar arasiis
birliginin gelistiriimesiicin sektorel
kuruluslarin sik sik bir araya gelme-
sive ortak projeler tretilmesiicin

is birliginin artinlmasi hususunda
gorus birligine varildigini bildirdi.



Biz Kimiz?

Bir aile firmasi olan Aygenteks 1973
yilinda Metin Cenap Aygen tarafindan
kurulmustur. Firma ilk olarak tekstil iplik
firmalarina danismanlik hizmeti vermek
Uzerine yogunlagsmistir. 1988-1989
yillarinda Aygenteks, firma yapisi ve
aktivite degisikligi yapma kararlari
almistir. 1990 yilinda ikinci kusak yone-
tim ile birlikte hizmet alanini danisman-
iktan cok tekstil firmalan icin kalite
kontrol ve laboratuvar test cihazlar mi-
messilligi - distribiitorligi olarak gelis-
tirmistir. Buna bagli olarak yedek parca,
sarf malzemesi stok ve satis sonrasi
teknik servis hizmet béliimleri de yapi-
landirlmistir. Verilen miisteri odakl hiz-
metin yaninda firma 2006 yilinda tekstil
disindaki sektérlerin de kalite kontrol
ve laboratuvarlarina cihaz, egitim,
servis hizmetleri verme karari almistir.
Bu karara bagl olarak Aygenteks gec-
misten gelen birikim, tecriibe ve
glivene dayanarak ambalaj, gida amba-
laj, medikal ambalaj, matbaa,
kagit-karton, gida, plastik, kaucguk, deri,
otomotiv, havacilik, makine gibi sektor-
ler icin de laboratuvar test cihazlan
konusunda c¢éziimler iireten bir firma
haline gelmistir.
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Kisaca Aygen Teknik Kimdir?

TS EN ISO 17025 (2017) standardina
uygun kalibrasyon hizmeti verme kapsa-
minda TURKAK Akreditasyonu hazirlik
stirecinde olup, 2018 yili sonbahar déne-
minde resmi basvurusunu yaparak TUR-
KAK'tan akredite olmayi planlamaktadir.
Aygen Teknik tarafindan sadece dogru-
lama ve kalibrasyon hizmeti sunulacak;
Aygenteks tarafindan da cihaz, yedek
parca, sarf malzeme satislan, cihaz kuru-
lum, egitim, teknik servis gibi diger
destek hizmetleri ayni hassasiyet ile

verilmeye devam edilecektir.

www.aygenteknik.com

I www.ayggenteks.com
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TEKSTIL URUNLER] IHRACATINDA
HEDEF: RUSYA

10-12 Ekim 2018 tarihlerinde istan-
bul Kongre Merkezi'nde bu yil do-
kuzuncu sezonunu acan Premiere
Vision istanbul Fuar'nda istanbul
Tekstil ve Hammaddeleri ihracat-
cilar Birligi (ITHIB) ile Rusya Tekstil
Birligi yetkilileride bir araya gelme
firsati buldu. ITHIB Yénetim Kurulu
Baskani Ahmet Oksiiz iki tilke ara-
sindakidiyalogun artiriimasi ve var
olanisiligkilerinin gt¢lendirilmesi
amaciyla bir araya geldiklerini belirt-
ti. Okstiz, Tlirk tekstilinin kalitesiyle

ve bukalitesini uzun stre muhafaza
edebilmesiyle hali hazirda Rusya
pazarinda begenildigi degerlendir-
mesinde bulundu.

Turk tekstil firmalarina davet

i§ birligini gelistirmek amaciyla
dizenlenen fuarlarile yakalanan bu
diyalogun surdUridlmesi gerektigine
inandiklarini belirten Rusya Tekstil
Birligi Bagkan Yardimcisi ve Textile
Salon Fuari Bagkani Vadim Alexand-
rovich Efremenkovise bukapsamda

Turk tekstil firmalariniyilda iki defa
Moskova'da dizenlenen Textile
Salon fuarinda yer almaya davet

etti. Ayni sektorde faaliyet goste-
renikiUlke birliklerinin Tarkiye'de
gérisme imkani bulmasindan ayrica
memnuniyet duydugunu belirten ev
sahibi Oksliz, 144 milyon ntfusuile
Rusya’nin Turk tekstil ihracatinda
onemlibiryere sahip oldugunu sozle-
rine ekleyerek 6nimuzdeki donemde
de Rusya Tekstil Birligiile temaslarina
devam edecekleriniifade etti.

IHKIB ILE MEB'IN MESLEKI EGITIMDE
S BIRLIGI DEVAM EDECEK

iHKiB Baskani Mustafa Giiltepe, is-
tanbul il Milli Egitim Miidr( Levent
Yazic'yimakaminda ziyaret ederek
hayirli olsun temennisinde bulundu.
Ziyarette iHKIB Baskani Giiltepe
IHKiB'in meslekiegitimeiliskin calis-
malarkonusunda detayli aciklama-
larda bulunarak, sektoragisindan
mesleki egitimin dnemivurguladi. is-
tanbul il Milli Egitim Miidri Levent
Yazicida IHKIB'in mesleki egitime
olankatkilarini farkinda olduklarini
belirterek bundan sonra dakarsilikli
is birliginin devam edecegini ifade
etti. Gorusme karsilikliiyi dileklerle
ve birlikte calisma yonundekitemen-
nilerle sona erdi.

n
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FURATEX ILE DAHA GUCLU
DAHA ETKIN BIR DONEME DOGRU

8 Ekim 2018 tarihinde iTKIB Genel
Sekreterligi'nde, iIHKIB Yénetim
Kurulu Bagkani Mustafa Gultepe,
iTHIB Yénetim KKurulu Baskani Ah-
met Oksliz, Euratex Yonetim Kurulu
Baskan Yardimcisi Rusen Cetin,
ITHIB Baskan Yardimcisi Ahmet
Sisman, IHKIB Yonetim KKurulu Uye-
si ismail IKolunsag, TGSD Y6netim
Kurulu Bagkani Hadi Karasuve
TTSIS Danisma Kurulu Uyesi Harun

Tavasikatihmlarinda “EURATEX
Strateji Toplantisi” gerceklestirildi.
ITKIB Briksel Temsilcisi Haluk
Ozelci'nin de uzaktan online erisim
ile katihm sagladigi toplantida
EURATEX'te yasanan son gelisme-
ler hakkinda bilgi alindi. EURATEX
uyesi Turkiye kurumlarinin AB
ulkelerine kiyasla daha guclu ve
etkin bir fayda saglamakta oldugu,
bu faydalarin EURATEX Yonetimi

ve Genel Sekreterligi'nde daha etkin
birrolalmak tzere ortaya konulmasi
yonunde ortak gorus olusturuldu.
Bukapsamda EURATEX Yonetimi
ve Genel Sekreterligi'nin yeniden
yapilandirilmasi strecinde atilmasi
gereken adimlar hakkinda stratejik
yol haritasi belirlenerek, sektorlerin
Avrupa Birligi'nde s6z sahibi olmasi
amaciyla calismalarin devam edece-
gi bildirildi.

DERI SEKTORU “DAHILDE ISLEME 1ZIN
BELGESINI" MERCEK ALTINA ALDI

Ticaret Bakanligi ihracat Genel Mii-
dirliigi Sube Midiirii Suat Oktem
ile IDMIB yetkilileri ve sektdr tem-
silcisi firmalarin katilmiile ‘Deri Ve
Deri Urlinleri Sektoriine Yonelik
Dahilde isleme izin Belgesi’ top-
lantisi gerceklestirildi.2 Ekim’de
gerceklestirilenilgili toplantida

oncelikli olarak Bakanlik yetkili-
leri tarafindan Bolge Madurltgu
personeline derive deri mamulleri
urdnlerikapsaminda kullanilan
Dahilde isleme izin Belgesi kapat-
ma islemlerine yonelik bilgilendir-
me yapildi. Akabinde derive deri
mamulleri sektord temsilcilerinin

Dahilde isleme izin Belgesikulla-
nimi kapsaminda karsilastiklari
sorunlarve bu sorunlarin ¢6ztmau-
neyonelik 6neriler degerlendirildi.
3 Ekim’de ise istanbul’da yerlesik
Derive Deri Mamulleri ihracatgilari
Birligi Gyesi firmalar yerinde ziyaret
edildi.
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Duzenlendigi
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Premiere Vision Istanbul, @z

Istanbul
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Tekstil sektérinden

1I2’DENVURDU &

Ddnyanin 6nde gelen moda ve tekstil fuarlari arasinda yer alan Premiére Vision Istanbul, 9'uncu kez
kkapilarini Istanbul IKongre Merkezi’'nde acti. Fuar; yurt disindan hazir giyim markalarini Tarkiye'ye
celkmeyi basararak hedefi tam 12'den vurdu.

Moda ve tekstil sektorlerinin dncu Premiére Vision istanbul‘a,2019/20 yenikatihmciile tekstil ve moda ala-
organizasyonu Premiere Vision, Sonbahar - Kis sezonunun trendlerini ninda toplamda eniyi 85 seckin yerlive
istanbul’da 9'uncu sezonuna, 'merha- sergileyeniplik — elyaf, kumas, denim, yabanciismin boy gdsterdigi Premiére
ba’dedi.10 - 12 Ekim tarihleri arasinda aksesuar ve konfeksiyon alanindaki Vision Istanbul yurt disindan hazir
istanbul Kongre Merkezi'nde gercek- basarili oyuncular katildi. Bu sezonilk giyim markalarini Tarkiye'ye cekmeyi
lesen fuara ITHIB, iTKIB, UTIB, ATHIB, olarak 11 konfeksiyon Ureticisi, yeni hedefledi.2014 yilindan bu yana sene-
EiB, TOBBve TGSD gibi sektorun sezon orneklerini, bu 6nemli fuarda deikidefadizenlenen Premiere Vision

onde gelen kuruluslari destek verdi. ziyaretcilere sunma firsati buldu. 30 Istanbul’un bu sezonunda yabanci




alicilarin fuara katihmi noktasinda ger-
ceklestirilen calismalar genisletilerek,
yurtdisindan hazir giyim markalarinin
fuara katilimi saglanmis oldu. iTKIB
Hedef Dergisi’'ne 6zel aciklamalarda
bulunan iTHIB Baskani Ahmet Oksiiz,

> Ahmet Oksiiz
> [THIB Bagkani

> "Premiere Vision, 6Gnemli bir
marka. istanbul'da gercek lesmesinin
de sektér adina 6Gneminin blyUk
oldugunu dusunuyorum. Premiere
Vision Istanbul ile yabanci alicilarin
ilgisinin yogun oldugunu gorlyoruz.
Bu tdr organizasyonlarin amaci,
ihracatimizi artirmak.”
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> Ticaret Bakan Yardimcisi Gonca Yilmaz Batur ve TiM Baskani Ismail Giille, Premiére Vision Istanbul fuar agilisi sonrasinda bir
ziyaret gerceklestirerek ITHIB Baskani Ahmet OksUz ile birlikte firmalarin stantlarini ziyaret etti.

ettigini soyledi.

> Fatih Bilici
> [THIB Baskan Yardimcisi

> "TUrkiye'deki en Gnemli tekstil fuari
Premiere Vision'un yapmis oldugu
bu fuar. Biz de bu organizasyonu
firmamiz ve de ITKIB olarak devamli
destekledik. Bu fuarla birlikte 6zellikle
son yillarda yabanci musterilerin
Ulkemize gelmemesini yavas yavas
kirdigimizi gbézlemliyoruz.”

iTHIB Baskan Yardimcisi Fatih Bilici ve
KYSD Baskani Murat Ozpehlivan; PV
Istanbul’un bu sezonunun hedefil2’den
vurdugunu ve gecmis yillara gére daha
cok yabancialicinin PV Istanbul’u tercih

Tekstil ve modanin

her biryapitasi PV'de

Premiére Vision Uluslararasi Fuarlar
Direktort Guglielmo Olearo, Premiére
Vision Istanbul’'un dortyilicerisinde,

yakin tedarik icin 6nemli ve vazgecilmez

> Murat Ozpehlivan
> KYSD Bagkani

> "Marka dederi olan bir fuar. Bu yil
daha ¢ok yabanci ziyaret¢i noktasinda
calisma yapildigini gortyoruz.
Ozellikle Avrupali alicilarin ilgisi

fazla. Ukemizde tekstil ve aksesuar
sektort gergekten ¢ok kuvvetli. Bunu
sunabilecegimiz fuarlardan bir tanesi
de Premiere Vision.”

> Pinar Tagdelen Engin
> UTIB Baskan

> "2011 yilinda bunun ilk adimlarini
attk ve bir fuar organizasyonu
gerceklestirdik. Gayet de basarlli
oldu. 2014 yilinda da bu alanda
dunyanin en iyi sirketi olan
Premiere Vision devreye girdi.

O tarihten buyana fuarin basari
artarak devam ediyor.”
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Premiére Vision
Istanbul’dan satir baglan

/ iplik-elyaf, kumas, denim, akse-
suar ve konfeksiyon gibi cesitli ve
farklr alanlardan basaril oyuncu-
lar Premiére Vision Istanbul'da
2019/20 Sonbahar - Kig sezo-
nunun orneklerini sergiledi. Her yil
oldugu gibi trend alaninda sezonun
ana trendleri ve renk paletleri hak-
kinda da ipuclar verildi.

/ Premiere Vision Istanbul'daki
Klasiklesmis etkinliklerden biri de
“Let’s Talk About Fashion” oldu.
Fuarin gerceklestirildigi Gg gun
boyunca Premiere Vision Moda
Departmani Direktor Yardimcisi Julie
Greux, I'er saat boyunca Sonbahar —
KKis Sezonu'nu, 360 derecelik bakis
acislyla anlatt.

/ Premiere Vision Istanbul'da ayrica
gectigimiz sezon istanbul Modem
is birligiyle blyuk yanki uyandiran
“Motivasyonel Sanat Atdlyeleri” bu
sezon da devam etti. Seckin Pirim,
Gagn Kugtksayrag gibi sanatgilarn
yonetimindeki atolyelerde kumas,
doku, ylzey ve tasarim kavramlari
cercevesinde katlimcilara hayal
guclerini tetikleyen, yaratciliklari-
nikullanabilecekleri deneyimler
sunuldu.

/ Buyil Premiére Vision Istanbul'un

Ekim 2017 sezonundan bu yana
YKK ile gerceklestirdigi Open
Fashion Studio, bu defa hem Okan
Universitesi hem de Marmara
Universitesi is birliginde gercek lesti
ve canli tasarim performanslari
Premiére Vision Istanbul'da sahne
aldi. Atdlye calismasinda moda
tasarimi 6grencilerinden olugan dort
ekip, fuar stresince Gokhan Tekstil,
Ozel Tekstil, Ulteks, Ozlem Kumas,
Yalgin Tekstil, Satab gibi projeye
destek veren fuar katlimailarinin
sagladigi kumaslar kullanarak
sUrdUrebilirlik temasiyla bomber
ceket tasarladl. ITHIB Baskan!
Ahmet Okstiz, PV Istanbul agllisi
sonrasinda Okan Universitesi ve
Marmara Universitesi‘nin standini
gezerek yeltkililer ve 6drencilerle bir
araya geldi.

/ Sezonun en yenilikgi ardn-
lerinin ziyaretcilerle bulustugu
fuara, Turkiye'nin yani sira Fransa,
Hindistan ve GUney Kore gibi Ulke-
lerden 120 firma katild. istanbul ve
Tarkiye'nin tekstil sektort agisindan
daha 6nemli bir hale gelmesi ve
|stanbul'un moda pazarinin merkezi
rolUnU Ustlenmesini hedefleyen
fuara, moda dunyasinin énemli
merkezlerinden Almanya, ingiltere,
Fransa, italya, ispanya, Danimarka,
isveg, Portekiz'in oldugu 8 tlkeden
secilmis alicilar da katld.

bir platform olmayi basardigini belirtti. Bu
sezon, hazir giyim Ureticilerinin de fuara genis
saylda katilimiile talepkarve hizli teslimat
konusunda hassas olan moda markalarinin
yuksek beklentilerinin karsilanacaginida
belirten Olearo, Premiéere Vision'un ylkselen
basari grafigiileilgilide 'Turk moda sektoru
ile paylastigimiz ortak vizyonun bir gdsterge-
si'dedi. Fuarin acilisinda birkonugsma yapan
UTIB Baskani Pinar Tasdelen Enginise UTIB
olarak uzunyillardan beri Turkiye'nin giyimlik
kumasglar alaninda bir fuara sahip olmasi
gerektigini savunduklarini sdyledi. Engin,
“2011 yihinda bunun ilk adimlarini attk ve bir
fuar organizasyonu gergeklestirdik. Gayet

de basariliolduve dinyanin 6nde gelen fuar
sirketlerinin dikkatini gekti. 2014 yilinda da bu
alanda dinyanin eniyi sirketi olan Premiere
Vision devreye girdi. O tarihten bu yana fuarin
basarisi artarak devam ediyor. Biz de fuara
destek vermeyi surdurecediz” dedi.

"Ne kadar gururlansak az”

Fuar acilisini gerceklestiren isimlerden

biri olan ITHIB Baskani Ahmet Oksiiz; ise
aciklamalarina “Premiére Vision,dlnyada
en onemli tekstil fuarlarinin basinda gelmek-
tedir. Bu anlamda istanbul’da diizenleniyor

olmasihem sektorimuz hem de Ulkemiz

adina oldukca prestijli.Fuara, her gecen giin
ilgi artmakta. Turk treticileri dinyanin dort bir
tarafinda cirit atmakta ve ihracatimizida buna
paralel olarak yukseltmekteyiz” diyerek bas-
ladi. Tekstil ve konfeksiyon sektort olarak bu
yil 27 milyar dolar ihracata imza atacaklarini
vurgulayan Oksiiz; “Hali hazirda diinyaninen
buyuk yedinci, Avrupa’ninise ikinci tedarikgi-
siyiz. Ne kadar gururlansak azdir.2 milyonis-
tihdamlayilda 15 milyar dolar net doviz girdisi
ile cok dnemli bir yere sahibiz. Ortalama birim
fiyatimiz, 8,6 dolar. Bu TUrkiye ortalamasinin
6 katuzerinde. Biz katma dederi yuksek trin
Uretiyoruz. Bu daiceride ciddi biristihdam
saglamak demek. Tekstil sektort cok ciddi
anlamda istihdam yaratiyor. Ayni zamanda
246 tane tasarim merkezimiz var. Bunlarin 62
tanesitekstil ve hazir giyim sektorlerinden
olusmakta. Bu dayine sektérimuzun 6ne-
mini gostermektedir. 2018 yilinda da hedefi-
miz, yenirekorlar kirmak. Turk ekonomisine
kattigi katma dederi, modern tesisleriyle

Turk sanayisinin yldz aki olan tekstil sektora
bircok sektorun rol ve 6nct modelidir. Bizler
istanbul Tekstil ve Hammaddeleri ihracatcilar
Birligi olarak sektérimuzigin her zaman tim
imkanlari seferber ediyoruz” dedi.

“Dovizin arttigi bu donemde sureci iyi
kullanmamiz gerekiyor. Bu anlamda da

fuarlar cok degerli.”

> ITHIB Yénetim Kurulu Baskani Ahmet Oksiiz
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PV Paris Fuarn’na katilim
saglayan deri firmalari

19-21 EylUl tarihleri arasinda Premiere Vision'un Paris aya-
gina katilan deri firmalan da Turk Urdnlerinin kalitesini tim
dunyaya bir kez daha gostermenin hakli gururunu yasadi.
iste Milli Katim gerceklestiren o firmalar:

+ Arpel Deri » Melsa

* As Erdogan Deri » Mender Deri

» Aspells » Naturca By Aysen Butik
+ Ckd Cetinkaya » Ons Pell

+ Cea * RG Deri

> Marmara Universitesi Glizel Sanatlar Fak (iltesi Tekstil Boltim Baskani Prof. Dr. » Derisay Deri * Selina Lgather
Biret Tavman, "Bolumumuz ve égrencilerimiz i¢in cok énemli ve dederli bir tecriube * Egedamla Leather * Sen Deri

oldu. Ogrenciler sektér ile birlikte olmanin deneyimini yagadilar” dedi. + Emelda Tannery + Soydan
+ Ensari Deri * Tess

» Gar Deri » Toprak Kurk

+ Unipel » UCD Usak Cevahir Deri
» Gunduz Kurk * Yesiller Deri

« Lider Deri « Yildiz Deri

» Marmara Deri

> Okan Universitesi Moda Tasarim Bolumd Ogretim Gorevlisi Sema Yalgin;
"Odrencilerimizin sektorle bir araya gelmesi ve neler yapabildiklerini gorebilmeleri
acgisindan PV Istanbul bizim icin cok degerli” diye konustu.

> ATHIB Dokuma Kumas Tasarim Yarismasi finalistleri Premiére Vision Fuar’nda
finale kalan eserlerini sergileme firsati buldular.
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Binden fazla marka

20 bin 680

EMIN B
ADIMLARLA

“ULUSLARARASI
AYAKIKABI MODA FUARI”

Birbirinden renkli, farkl ve yaratici
ayakkabilar bu yil 60'inci kez
gerceklestirilen Uluslararasi Ayaklkabi
Moda Fuari'nda gorucuye cikti. Fuar,
bu sezonunda 2023 yilinda 2,5 milyar
dolar ihracat hedefine emin adimlarla
ilerledigini bir kez daha gosterdi.

Uluslararasi Ayakkabi Moda Fuari, 60‘incikez CNR
EXPO Yesilkoy'de kapilariniacti. 2023 yilinda 2,5
milyar dolarihracat hedefleyen ayakkabi sektort
icinyurtdisialim heyeti calismalarina yogun bir
mesai harcayan iDMIiB, CNR Holding ve TASD, bu
galismalarin sonucunda aralarinda Afrika, Almanya,
Azerbeycan, Arnavutluk, Belarus, Beyaz Rusya, Bey-
rut, Ermenistan, Dubai, Fransa, Hirvatistan, Irak, iran,
israil, italya, Kazakistan, Kirgizistan, Pakistan, Pekin,
Romanya, Rusya, Ukrayna’nin da bulundugu 80'in



Uzerinde Ulkeden 600 kisilik alim heyetini
AYMOD Fuari’'na getirdi. Yerlive yabanci
400'Un Gzerinde firmanin binden fazla
markasinin yer aldigi fuarda, 2019-2020
ilkbahar/Yaz sezonu ayakkabi modelleri
sergilenerek ziyaretcilerin begenisine
sunuldu. En guizel gelisme ise yabanci
alicilarin sayisinda gergeklesti,yabanci
alicilarin sayisiyuzde 32 artig gosterdi.

Hedef; disticaret fazlasiveren

bir Ttrkiye

AYMOD fuarini ziyaret eden Turkiye
ihracatcilar Meclisi Bagkani ismail Gillle,
firmalari ziyareti sirasinda fuar hakkinda
aciklamalarda bulundu. Fuari degerlendi-
ren Gulle, "Hedefimiz, cari agik vermeyen
hatta dig ticaret fazlasi veren bir tlke ola-
bilmek.Bu hedefe ulasmak icin Glkemizde
gerceklestirilen batun fuarlar blyuk 6nem
tastyor. Basta istanbul Deri ve Deri Ma-
mulleri ihracatcilari Birligi (IDMIB), Tirkiye
Ayakkabi Sanayicileri Dernegi (TASD)

Lk (g |

-
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> TIM Baskani ismail Gillle, IDMIB Baskani Mustafa Senocak ve beraberindekilerle birlikte stantlar tek tek

ziyaret etti ve ayakkabilari inceledi.

ve CNR Holding'i gerceklestirdikleri bu
basarili fuaricin tebrik ediyorum. Ayakkabi
sektorumuze ve ihracatimiza ¢ok ciddi
katkisaglayacaginainaniyorum” dedi.

"Buyil citayi yukari celtik”
CNRHolding icra Kurulu Baslkani Ali Bulut,
2018 yilinda dlizenledikleri fuarlarin ol-
dukca bereketli gectigini dile getirdi. Bulut,
“Bir fuarin basarisi, fuara gelen uluslararasi
alicioraniyla él¢ctlir. AYMOD Uluslarara-
si Ayakkabi Moda Fuari'nda bu yil citayi
cok yukarilara gektik. Fuarin yabancialici
rakamlarinda, gecenyila oranlaylizde
32'lik gibi cok 6nemli bir artis yakaladik.
Bu, ayakkabi sektortiinin ihracat oranlari

acisindan ¢cok énemli bir artis. Zira fuarda,
ozellikleyabanci alicilarla saglananis
baglantilaridirektihracata dontyor. Bu
isiliskisiise yllboyunca artarak devam
ediyor” dedi.

Fuarayenibir gli¢ kaynagi

Fuar hakkinda degerlendirmelerde
bulunan Turkiye Ayakkabi Sanayicileri
Dernegi (TASD) Bagkani Sabur Endicanise
“60 bin metrekare alanda gergeklestirilen
AYMOD'da kadin-erkek ayakkabisindan,
cocuk ayaklkabisina, terlikten cantaya
kadaryuzlerce yeni model sergilendi. Fuar,
ic pazardayasanilan daralmayiasmak icin
sektore yeni bir glic kaynadi sagliyor” dedi.

“80'n Uzerinde
ulkeden
20 bin 680

ayakkabi alicisi
AYMODdaydr”
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Dericilerin gundeminde

L ‘ N _/ \‘ Toplam Fuar Alani:

48.552 m?

ltalya her yil dgri §gkt6rﬁnﬁn en prestijli Tahsggg;mg‘;gﬁ n
fuanna ev sthphgl yaplyor. Lineapelle . | : 656 m2
Fuar’na ITKIB organizasyonu ile milli , "
katim gerceklestiren Tirk firmalan Te | TRy e R P
yine g6z doldurdu.

Dunya deri sektdérunin en 6nemlive de en prestijli
fuarlarindan biri Lineapelle...Heryilyildaikikez
gerceklesen fuar; en son 25-27 Eylal 2018 tarihleri
arasinda Milano’da diizenlendi. Ge¢mis senelerde
italya’nin Bologna sehrinde gerceklesen Linea-
pelle; 8 donemdir moda denildigi zaman akillara
illk gelen sehirlerden biri olan Milano’da diizenle-
niyor. 48 farkh Glkeden toplamda bin 306 Uretici
firmanin stant actigi fuara, ITKIB tarafindan milli
katihm organizasyonu gerceklesti.16'si deride, 8'i
ise aksesuarda olmak tGizere 24 Tirk firmasi, fuara
damgasinivurdu. Lineapelle Fuariicin toplamda
6 farklisalon tahsis edilirken, milli katihma dahil
olan Turk firmalan 4 farkli salondayer aldilarve
urdnlerini katiimcilarin begenisine sundular. Milli

Fuara Milli IKatihm Gergeklestiren Firmalar

|
|
. L '« Anka Leather + Goryakinlar Deri + Akform Insoles
katiimorganizasyonuigerisindeyeralanfirmalara 1 | B . Mav Deri . Cks Sol
ITKIB tarafindan, bilgilendirici birkatalog dagitidi ' . ~--c o AN
anraeth 9 9 - g  * Enes Leather + Selina Leather + Sotas Adhesives

ve fuarsgresmce ﬂrmalgrlnl(ullanlnjlna bilgisayar | . Karizma - Sepiciler « Tek-Or Insoles
vekirtasiye malzemelerisunuldu.Lineapelle Fuart 1 . Cevahir Tannery/Elc - Soydan « KKord iplik
esnasindatanitim faaliyetlerineyerverilerek Tirk ' - Dabbagh Deri « Turgut Kardegler - Ozeniplik
deri sektérinun yurt disindaki bilinirliliginin ve : + Der-Ay « Uyguner + Ues Foils
kalite algisininylkseltilmesi hedeflendi. |+ Egedamla Leather + Yesiller Deri + Ustasan Soles & Insoles

\[HER

THERE IS NO BETTER

i_-:- "'-.'_E APELLE

I DHTE

Pl g - | : : > Giiven Karaca / IDMIB Bagkan Yardimcis|

i > “Lineapelle Fuar, dinyanin deri sektérd agisindan
en énemli fuarlarindan biri. Sadece Italya fuari
olarak degerlendirmemek lazim, Tum Avrupa bir
sekilde bu fuar ziyaret ediyor ve ¢ok ciddi bir pazar.
Her gecen yil katlimcilanmizin da ilgisi artiyor.”
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knitelligence®

STOLL knitelligence® teknolojisi ile birlikte, yazilim cozimlerimizi tek bir
platform altinda toplayan ve bUtln diz 6rme tedarik zincirini kapsayan
moduler bir sistem yarattik.

knitelligence®, tasarimdan Uretime, musterinin var olan tim imalat
sUreclerine entegre bir sekilde calismaktadir.

Orgl dunyasinin gelecegine ydn verecek knitelligence® teknolojimizi ilk
defa canli deneyimleyen kisilerden olmaniz icin sizleri 11 ve 12 Aralik’ta
temsilcimiz Mayer Mumessillikin  Giyimkent (istanbul) ofisinde
diUzenlenecek “Mdusteri Glnleri”’ne davet ediyoruz!

f i Sl 6| 1ee | n» “Q‘)

artwork | |autocreate| [ M1plus GKS SIN PPS APM EKC

WWW.STOLL.COM
WWW.MAYERTR.COM
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Tekstil kimyacilanlannin dunyaya acilan kapisi

> Vehbi Canpolat
>TTSD Basgkani

25-2

VILI KANUN GEREGIN

= 6 TEXT
“URASIA

AR BIRLIGH DENETIMINDE DU ZESLENA

-XTILE

. Fuarn
Duzenlendigi
Ulke:

Y
W >%
Fuar Alan: ‘IO BIN m2
_ Kaulimailar: 600 Tekstil Firmasi

Tarkiye /
Istanbul

Tekstil kimyacilarini bulusturan InterDye & Textile Printing Eurasia Fuari, 600 tekstil firmasi ile 116 yabanci
Ureticiyi Istanbul’da bir araya getirdi. TTSD Bagkani Vehbi Canpolat; bu fuarin diinyaya acilan bir kapi

oldugunu soyled..

Tarkiye Tekstil Terbiye Sanayicileri Dernedi (TTTSD) tarafin-
dan buyil 5’'incikez “InterDye & Textile Printing Eurasia Fuari”
gerceklestirildi. TTSD Baskani Vehbi Canpolat, fuarin, tekstil
terbiye sektoru icin cok 6nemli oldugunu sdyledive ekledi:
“Tekstil terbiye sektorl olarak bu fuariana ham madde olan
boya kimyasal kisminda dinyaya aclima kapisi olarak goruyo-
ruz.” Canpolat, fuarda 6n plandaki tlkelerin Cin ve Hindistan’in
oldugunu kaydederek, yerli firmalarin fuara daha fazla katilmasi
gerektigini vurguladi. Fuar sayesinde yabanci katihimcilarla ile-
tisim kurduklarini da aktaran Canpolat, “Tekstil fabrikasinin en
onemli ham maddelerinden olan tekstil boyasi ve kimyasallari-
nin tedarikini kolaylastirabilmek adina tlkemizden 600 tekstil
firmasini burada 116 yabanci Greticiyle bulusturduk” ifadelerini
kullandi.

"Tekstilde Tuirkiye’'nin potansiyeli cok yliksek”

Sarex Chemicals Pazarlama Midirl Parkash Sarafda
Hindistan'dan Turkiye'ye uzun yillardir tekstil kimyasallariihrag
ettiklerini belirterek, sunlari kaydetti: “Turkiye, bizim ¢ok uzun

yillardir Griin génderdigimiz bir pazar ve potansiyeli gercekten
cok yukselk. ihracat yaptigimiz 40 lilke arasinda ilk 5'in icerisin-
de. Turkiye'yi tekstil sektériinde ¢ok ciddi bir gti¢ olarak géruyo-
rum fakat, son donemlerde gerceklesen alimlarda biraz azalma
oldu. Bu fuardan sonra artis gosterecedine inantyorum.”




THTIL B0 153 HOHERS TR HITE

Aba Tekstil @

Tmad o v RETIT

ORME SAN. VE TiC. A.S. Remasas s —t

Open End ve Vorteks viskon iplik dretimi
bulunan isletmemizde son teknoloji ve yiiksek kalite ile
NE 10-40 numara arasi iplik diretilmektedir.

Sidprem, iki iplik, interlok, celikliinterlok, dalgic, puntali vb.
orme kumas kaliteleri iiretitmektedir,

Toplam kapasitesi 4000 kg /giin olan makinelerimizde farkl: iplik gruplar
dedisik hiz ve barlarda hava ile puntalanarak efektli iplikler olusturulmaktadir.

Adres: Yenibosna Merkez Mahallesi,
Profesér Doktor M. Nevzat Pisak Caddesi No: 14 Bahcelievier / Istanbul

Tel: 0{212) 654 B0 81 Fax: 0{212) 654 88 28
www.abatekstil.com.tr
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Ihracata 250 Milyon Dolarlik IKatka

TGSD tarafindan diizenlenen ve bu yil 1'incisi gerceklesen istanbul Moda IKonferansi’'nda
buyuk bir basarlya imza atildi ve B2B gorismelerinde i¢ pazara 150 milyon dolar, ihracata
ise 250 milyon dolar ek ciro sagland..

4pTGSD

2008 yilindan buyana Turkiye Giyim Sa-
nayicileri Dernedi ( TGSD ) tarafindan ger-
ceklestirilen istanbul Moda IKonferansi'nin
1l'incisi 3-4 EKim tarihlerinde “Responsible
Fashion” temasiile dilzenlendi.ikigln
boyuncakonferans kapsaminda gercgekle-
sen B2B gorusmeleriig pazara 150 milyon
dolar,ihracataise 250 milyon dolar ek

ciro sagladi. Sektor temsilcilerinin,moda
tasarimcilarinin, yerli ve yabancikonuklarin
katiimi ile gerceklesen 11.istanbul Moda

IKonferansi'nin saglamis oldugu bu katki,
20yenifabrikanin agilmasive toplamda 8
binkisiye istihdam saglanmasinin mim-
kUn oldugu anlamina geliyor.

Tasarimveinovasyonla gelen basari
IKonferansin agilis konusmasini Turkiye
ihracatcilar Meclisi Baskani ismail Gille
yapti. Gllle, konusmasina tekstil sektorinin
otomotivden sonra TUrkiye'ninikinci bayUk
ihracatgl sektér oldugunu sdyleyerek bas-

B2B gortusmelerinde
i¢ pazara 150 milyon
dolar, ihracata ise
250 milyon dolar ek

' ciro saglandi.

ladive sdyle
devam etti:
"Tekstil ve hazir
giyim sektorlerinin
ihracati 26 milyar dolar
seviyesinde. Burakamlariasmamiz gere-
kiyor. Bundan sonraki strecte icimizden
cikan markalarinyurt disindaki calisma-
larlyla bunu yakalayacagiz. Hala tekstil
sektorl olarak yatirimlara devam ediyoruz.
Dunyanin Gglncl bUyuk denim hazir giyim



Tiirkiye
Turkish

RESPONSIBLI

> "DUnyanin besinci buyuk
konfeksiyon Ureticisiyiz. Avrupa’nin
ikinci buyUk tekstil Greticisiyiz.”

hikaye yazacagiz."

Ureticisi olduk. DUnyanin besinci buyik konfeksi-
yon uUreticisiyiz. Avrupa’ninikinci blyuk tekstil Gre-
ticisiyiz. Bukadar 6nemli sifatlara sahip bu glictin
daha fazlasiniyapiyor olmasi gerekiyor. Bunu hep
birlikte gerceklestirecediz” TiM olarak tasarimave
inovasyona 6zellikle 5nem verdiklerini sdyleyen
Gille; Turkiye ihracatcilar Meclisi‘nin ihracat yapan
sektorlerin sorunlarinin ¢cézUmunde is adamlarinin
yaninda olduguna ve tlkemizde ihracatgl sayisinin
gun gectikce arttigina dikkat ¢cekti.

"Istanbul modanin merkeziolacak”
istanbul Hazir Giyim ve Konfeksiyon ihra-
catgilan Birligi Baskani Mustafa Gultepe ise
konusmasina istanbul’'un moda merkezi,
Anadolu’nunise Uretim Ussu olacagini soyle-
yerek basladi. Gultepe; “Hazir giyim endustri-
mizicin yeni hikaye yazacagiz. Markalasma
stratejik programini, konsept fuar modelini
ve global algi yénetimi gelistirecegiz. Ulke-
mizden kuUresel dlcekte 5 buyuk hazir giyim
markasinin altyapisini olugturacagiz” seklinde
konustu. Konusmasindaihracatverilerine

RESPONSIBLE
fashiorn fashion

> ismail Giille > Mustafa Giiltepe
> TIM Basgkan > IHKIB Bagkani

> "Hazir giyim endustrimiz i¢in yeni bir

> Hadi Karasu
> TGSD Bagkani

"2023 yilinda hazir giyim ihracatimiz
25 milyar dolara ulasacak”

de deginen Gultepe, 2018 icin dngdrdukleri19
milyar dolarlik ihracat hedefine yaklasacaklari-
nidavurgulad.

2023'te hazirgiyimihracati

25 milyardolarolacal<

Tarkiye Giyim Sanayicileri Dernegi Baskani

Hadi Karasu dabinin Uzerinde is gérismesinin
yapildigi istanbul Moda Konferansi'nda B2B
etkinligininihracatave i¢ pazar satislarinaolan
katkisindan bahsetti. Karasu; “IKonferansimizda
dunyanin buyuk alim gruplari ile sanayicileri B2B
gorismeleri gerceklestiriyor. Bu platformda her
yilyeniis baglantilari kuruluyor. 2023 yilinda yani
5yilsonra, 2012 -2017 dénemikayiplarini da telafi
edebilirsek ve gelecek begyilda da dunyaihracat
artis seviyesinde buylme gosterirsek, hazir giyim
ihracatimiz 25 milyar dolara ulasacak. Bu hedefe
ulasabilmek icin sektorimutze sundugumuz
stratejik eylem plani; kaybettigimiz pazarlari geri
kazanmak ve yeni hedefpazarlara girmek, katma
deger artigsi saglamak ve nihayet buyimeyi sur-
durulebilirhale getirmek olmahdir” dedi.

RESPONSIBL
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Dinya devleri
Istanbul’daydi

iki gtin stiren 11.istanbul
Moda Konferansi’'nin ikinci
gununde gerceklesen

B2B gorusmeleri sektére
ve Turkiye ekonomisi ile
istihdamina ciddi katk-
larda bulundu. Bu gorus-
melere katilan marka ve
alim ofisleri arasinda Best
Seller, H&M, Nike, Adil

Isik, Groupe Beaumanair,
Boyner, Connor Internati-
onal, Decathlon, DeFacto,
El Corte Ingles, French
Connection, Gaia Sourcing,
Hermes-Otto, Koton, LCW,
New Look, Nike, Shop
Direct, Spring Near East
Manufacturing, Tureks,
Varner gibi dev markalar
vardl. Alim ofisleri arasin-
da ise Almanya, ingiltere,
italya, Ispanya, Hollanda ve
iskandinav tlkeleri yer ald.

Istanbul
Moda IKonferansi
Her yil ortalama,

katihmci

yerligyabanci alim ofisi

sponsor&destekci
kurulus

yerli & yabanci
konusmaci

B2B ikili is gortismesi

‘den fazla
temsilci
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mtumhlrlnll .

Ihracatta engelleri asmakigin

440 DELEGENIN

TARIHI BULUSMAS

Tirkiye ihracatcilar Meclisi‘nin, 71 bin ihracatcisini temsil eden 440 delegesi ‘ihracatta engelleri asmak
i_gin’ bir araya geldi. Delegeler Calistayi'na katilan IHKIB Baskani Mustafa Gultepe; ITHIB Baskani Ahmet
Oksuz ve IDMIB Baskani Mustafa Senocak, sektor sorunlarini ve taleplerini katlimcilarla paylastilar.

Tarkiye ihracatgilar Meclisi (TiM) Dele-
geler Calistayi, buyililk kez istanbul'da
dizenlendi. TIM Baskani ismail Giille'nin
ev sahipliginde Cumhurbagkani Yardim-
cist Fuat Oktay ve Ticaret Bakani Ruhsar
Pekcan’in katilimiyla gerceklestirilen
Calistay’a, TiM (iyesi 71 bin ihracatgiy!
temsilen 440 delege katildi. Genig bir
katihmin oldugu Calistay’'daihracatgila-
rin sorunlarive énerileri masaya yatirildi.
Gahstay acisinda konusan Cumhurbas-
kani Yardimcisi Fuat Oktay, “Uzerimizde
oynanmaya calisilan oyunlari goérduk,

yasanan manipulatif dalgalanmalari
bertaraf etmeye yonelik olarak gereken
tedbirleri aldik ve yeni ekonomik reform-
lariuygulamaya koyduk” diyerek yeni
ekonomik ve ticari diizende Turkiye’'nin
onunu acacak kilit alanlarin Ar-Ge,
yenilik, yiksek teknoloji, katma deger,
tasarim, Uretim ve markalasma olduguna
isaret etti. Fuat Oktay soyle devam etti:
“"Bubaglamda, yatirim-uretim-istihdam-
ihracat deger zincirini 6n plana ¢ikaran,
Ar-Ge, yenilik, tasarim ve markalasma
odakli biryaklasimi 6ne cikariyoruz. Ve

buyaklasimla yenidevlet desteklerikur-
guluyor, mevcut desteklerde iyilestirme-
lere gidiyoruz. Bunun yani sira, ihracatgl-
larimiza saglanan hizmetlerde basitles-
tirmelere gidiyor, hizmetlere daha hizl
ulasilmasina donik ¢alismalar strdu-
riyoruz. Her ne pahasinaolursaolsun
orta gelirtuzagindan kurtularak, yeni bir
ruhve atilimla yeni bir hikaye yazacagiz.
Bu cercevede, Uretim ve ihracata dayali
blylme hedefimiz yiksek teknolojiye
dayalive yuksek katma degerli Grlnleri-
mizle hayata ge¢melidir.”
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"Hepimize buyuk is dusuyor”

Kuresel konjonkttrdeki tim olumsuzluklara ragmen énemli
bagarilar sergileyebilen Turk ihracatgisinin, 5Snimuzdeki stregte
yeni basarilaraimza atacak guce sahip oldugunu soyleyen
Ticaret Bakani Ruhsar Pekcanise “Biz de Bakanlik olarak,
ihracatimizi hem nicelik hem de nitelik agisindan artirmak adina
politikalanmizi kararlihkla ytrttecek, sizlerin yaninda olmaya
devam edecegiz. Bu toplantiyi, ihracat ailemizin bir araya gelip
fikir alisverisinde bulunabilecegi, 5Snimuzdeki zorlu ama umit
vadeden surece yonelik istisareler yapilabilecek 6nemli bir
bulusma olarak gérdiigimi belirtmek istiyorum. Oniimiizdeki
surecte gugla bir Turkiye'nin varligiicin cok daha fazla calis-
mamiz, cok daha fazla akil yormamiz gerekmektedir. Bu yeni
dénemde hepimize bilyiik is diistyor. inaniyorum ki sizler de

bu disuUncelerimi paylasiyorsunuz ve bu dénemde de bizimle
birlikte yurtuyeceksiniz"” dedi.

> Mustafa Gliltepe
> HKIB Yénetim Kurulu Baskan

“Gliclii bir Tiirkiye'nin varlid HAZIR GIYIM SEKTORU
AB PAZARININ EN BUYUK

icin cok daha fazla calismamiz, KAZ ANANI OLACAK
cok daha fazla akil yormamiz el it

. lokallestigini sdylerek basladi. Gultepe, uluslararasi kuruluslarca

gerel( me/( [edlr ” hazirlanan raporlarda da Tark hazwrgiyim sektoriinde otomasyon ve
= dijitallemeye donuk yatrmlar yapildigi takdirde AB pazarinda en bu-

yuk kazanan olacaklarinin vurgusunu yapti ve bu dénemde neler talep

> Ticaret Balkkani Ruhsar Pekkcan ettiklerini su s6zlerle birlikte anlati: “Dunyadaki bu geligmeler gerceve-
sinde Ulkemizin dretime donUk blyUme perspektifinde; sektorimizin

otomasyon ve dijitallesmeye dénuk yatinmlarnnin stratejik yatirmlar

olarak desteklenmesini, mevcut yatinm tesviklerinde 6'nci bolgeye uy-

gulanan desteklerin hazir giyime 6zel olmak Uzere Tinci bolge hari¢ tim

Hedef: d|§ ticaret fazlasiveren birTurkiye bolgelerde uygulanmasini, basta kadin istihdami olmak tzere konfeksi-
TiM Baskani ismail Giille de konusmasinda ihracat ailesinin yon sektértne 6zel, OSB yaninda OSB digindaki mahalle ve ilcelere OSB

Tarkiye'nin yerli giicii ve Tarkiye'nin milli giicti oldugunu belir- tesvikinin verilmesini, aneden yatinm yapanlar ile yeni yat\_nmvyapanlar
e 0 : - - arasinda olusan tesvik kaynakli haksiz rekabet ve adaletsizlige makul

terek “Hicbir tereddlttim olmadan sunu ifade etmeliyim ki, bir ¢6zUm bulunmasini, istihdam potansiyeli olan ilce ve illerde TOKI'nin
ihracatailesi ilkemize kurulacak tuzaklari bozacak en kritik konfeksiyon atolyelerine uygun modern binalar yapip, kuguk konfeksiyon
yapilardan biridir. Déviz kurlari izerinden tilkemize karsi oyna- isletmelerine kiralamasini ve sanayi ve Uretimde calismayi tesvik icin 2vy|,|,
nan oyunlari, déviz kazandirici faaliyetleri genisleterek yine sanayide calismayi askerlik hizmetine sayilmasini istemekteyiz.

biz bozacadiz. Bundan kimsenin siphesi olmasin. Hedefimiz _
bellidir: Hedef dis ticaret fazlasi veren Turkiye'dir” dedi. Dijitallesme ve otomasyon yatinmlarina destek talebi

Sektortin algisinin yukseltiimesi igin glctnun ve potansiyelinin tst duzeyde

"Gergekihracat rakamimiza ulagmakistiyoruz" Se__slepdirilmesim’ talep ettil«lerinvi belirten Gultepe; ”Hazw_g_'\yim S_elat('jru hizli bir
e .. . sektordur. AB pazarindaki avantajimiz da hizli hareket kabiliyetimizden kaynak-
Tark ihracatcilari olarak dinyadakive komgularimizda- laniyor. Bunun icin giimrik stireclerinde hizliliga bagli rekabet Ustinligimizi en-
kikarmagik ve olumsuz kosullararagmen devletimize gellemeyecek bir yapi ve kontrol mekanizmasi istiyoruz. Ham madde tedarikinden
glvenle yola devam ediyoruz, edecediz” diyen Glle, ihracata tim operasyonel asamalarda, dahilde isleme rejimi, gumrtklerde yapilan

2023 hedefleri dogrultusunda bundan sonra atacaklari kontroller ve esyalarin Iur_m|2| ha_ta yén\endir’\\mesi g@b{ sL"J_reg\erm glvene dayall ve

.. : T . sonradan kontrol mekanizmasi ile gerceklestiriimesini istiyoruz. Devlet yardimlari
adlm__larl §u__S°ZIe_r'y|e S'ralac_'" IKatma degeri yl’_'kSEK prosedurunun sadelestiriimesini talep ediyoruz. inceleme / onay asamalarini igeren
sektorlere oncelik verecek; ihracatimizi Ar-Ge, ino- otomasyon surecinin Gnemli buluyoruz ve bir an 6nce tamamlanmasini bek liyo-
vasyon, tasarim ve markalagsma temeline oturtarak ruz. Ayrica diger bakanliklarla da iligkisinin kurularak ihracatginin evrak ydkinin

girisimcilige yogunlasacagiz. Sektorlerimizin tek Uzerinden alinmasinda fayda oldugunu dustntyoruz. Konfeksiyon Ureticisine dinya

bir pazara bagli kalmamasi icin pazar cesitlendir- fiyatlarindan kumas ve iplik alma hakki verilmesini, ithalatta ilave gumrtk vergisi 6n-

. N o . lemlerinin ihracat performansina bagli olarak ihracatin belli bir oranina kadar uygulan-
mesi calismalarina agirlik verecegiz. Ihracatin tim ramasini istemek teyiz” dedi.

Glkeye yayillmasini t§§vik etmek icin b_irr_nentérl[lk ” . » L. »
B o sl carerve KKonfeksiyon Cireticisine dtinya
Biz bunlarinkayit altina alinmasiigin calismalar ﬁyatlarlndan Ip/l/( Ve /( uma§ a/ma

baslattik. Verileri Bakanligimiz dnculuginde

gelistirerek gercek ihracat rakamimiza ulasmak ha/(/(l Verllmeli. ”

istiyoruz.”

> [HKiB Baskani Mustafa Giiltepe
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DERI SEKTORU; IHRACAT HEDEFLERINE
EMIN ADIMLARLA ILERLIYOR

Sektor sorun ve taleplerini dile getiren isimlerden biri de IDMIB Bagkani Mustafa Senocak oldu.
Senocak; konusmasina deri sektorintn ihracat rakamlarini paylasarak basladi: “Deri sektorumtzun
ihracatinda 2017 yilinda yuzde 10 oraninda artis kaydedildi. 2018 yili Ocak- EylUl ddneminde ise
sektorumuzde yUzde 12l ihracat artisi yasandl. 2018 yilinda ise hedefimiz olan yuzde 15 oranin-

da ihracat artisin yil sonunda yakalayacadiz. Yakin zamanda nihayete erecedine inandigimiz
sorunlanmizin ¢ozulmesi ile de bu artisi 2019 yilinda daha da yukarlya taglyacagimiza inaniyoruz”
Senocak, sektortn en énemli sorununun finansmana erisim oldugunu soyledi ve sozlerine soyle
devam etti: "Sektor olarak yatrnm tesviginden cok, kurulu kapasitelerin Gretimini artiracak tesvik-
lere ihtiyacimiz bulunmakta. Sektérimuz yizde 50-60 kapasite ile galiglyorken, yatnm tesvik
kapsaminda yeni Uretim tesisi kurulmasina yonelik destek talepleri kabul edilmemelidir. Deri
sektorumuzde yeni kapasite kurulmasina yonelik organize sanayi bolgeleri kurulmasi, ayrica
atl kapasite yaratilmasina neden olacakar.”

> Ahmet Oksiiz " L. .. ..
> ITHIB Yénetim Kurulu Baskani Mesleki egitim mufredati degismeli

IDMIB Bagkani Mustafa Senocak; pazar payini artirmak igin sektor olarak OTV'nin kaldiril-
masini dedil, yeni bir duzenleme getiriimesini istediklerini sdyledi. Senocak; deri sektorinun
diger isteklerini ise soyle siraladr: "Devlet yardimlar mekanizmasinin sadelestiriimesini ve
basitlegtiriimesini istiyoruz. Devlet yardimlarina iliskin tebliglerin birlestiriimesi, TURQUA-

[ ] ] [ V] (1] -
I$SI ZLIGI N ON U N E LITY Otomasyon Sistemine benzer bir sisteme gegilmesi gerekmektedir. Ozel fatura ile
yapllan ihracatin, Gumrtk Beyannameli ¢ikislar gibi ihracat sayllmasini, ham deri ticaretin

GEC ECEI( PROJ E belgelendiriimesini, KDV'nin ytzde I'e indiriimesini, elektronik ticarette iade sureglerinin
sadelestiriimesini ve kargo maliyetlerinin dusurtimesini talep ediyoruz.” Senocak;

|—|_ | | BIDE N konusmasinda ayrica haksiz rekabetin Gnlenmesi gerektigini ve sektortin en Gnemli so-
runlarindan biri olan yetismis ara eleman istindami igin harekete gegilmesi gerektigini

soyledi. Mustafa Senocak; "Meslek liselerinin sektordn ihtiyag duydudu elemani yetis-
THIB Baskani Ahmet Okstiz de, tekstil ve hammaddeleri [ir_ec_glg muUfredata sahip er_rjan_jag ve mesle_!« Hse\_eri_He sektor bi(lil«lerirﬂn do_gjrudan i§_
sektoranin karsilastd sorunlarn ve sektor temsilcileri olarak birligi yapamamasi sektorimuz agisindan onemli bir sorun tegkil ermektedir. Mesleki
neler istedik lerini katilimcilarla paylasti. Okstiz; “Tekstil egitimde mufredatin sektor ihtiyaglarini karsilayacak sekilde revize edilmesine, sek-

sektrimiiziin ana girdilerinden pamuk ipligi ve suni sentetik tér_ih_t'\\/aglamm Karglaya_calx sekilde revize edilmesine__, sektor ile me_slek liselerinin
devamsiz liflerden iplik Gretim kapasitemiz ithalat kaynakli ) bm\kte hareket e[m§5|n| kolaylastiracak mevzuat duzenleme\ennln yapilmasina
haksiz rekabet baskisiyla karsi karslyadir. Pamuk ve suni sentetik ihtiya¢ duyulmaktadir agiklamasinda bulunan Senocak; hay\_/(;a_n;mgm da mutlaka
devamsiz liflerden iplik ithalati acil olarak ek vergi kapsamina korunmasi ve geligtirimesi gerektigini sozlerine ekledi.
alinmall, boylece kurulu Gretim kapasitesi ithalat baskisina karsi

korunmalidir” dedi. Okstiz konusmasinda ayrica ITHIB olarak hayata l’D / Y d /
gecirmek istedikleri “Tersine Gog” projesini de anlatti. Ahmet Oksuz; ev et ar Il , , arl
“Devletimizin diger bolgesel tesviklerden ayri olarak Guneydogu .

ve Dogu Anadolu Bolgesi'nde verdigdi issizlik maaslarinin Gretime

kazandiriimasi gerekiyor. Bu kapsamda hem igsizligin hem de kaynak Me/( anIZl , ,as,
israfinin dnune gegecek bir projemiz bulunuyor. Projemiz ile 6zellikle

geng issizlik oranlarini azaltmay hedefliyoruz. Projemizde, igverenler d / y '/ /' 4
igsizlik maasinin haricindeki maliyetleri Ustelenecek. Issizlik maasl, yeni Sa e E§[Irl I , ,e I,
kurulacak isletmelerde istihdam yaratilacak personele kullanilacak ve

bu butge Uretime ve istihdama kazandirilacak. Kaynak israfinin éntne > IDMIB Bagkani Mustafa Senocak
gecmek amacl ile projemizde kamu binalarinin kullaniimasini éneriyoruz.
Projemiz ile hedefimiz dogrudan butin Dogu ve GUneydogu Anadolu’nun
tesvik kapsamina alinmasi dedil; glvenlik ve issizlik sorunu hangi ilgede

yogunluk gosteriyorsa biz isverenler olarak bu proje kapsaminda oraya
fabrika agmaya talibiz” dedi.

Sektor algisinin yukseltilmesi icin...

Oksuz ayrica Serbest Ticaret Anlasmalari’nda tekstil sektorundn taviz
verilecek sektorler listesinden ¢ikariimasini talep etti ve séyle dedi:

"Ulkemizde yeterli Uretim kapasitesine sahip ve yuksek ihracat yapan emek
yogun imalat sanayi sektorlerinin STA yapilacak Ulkelerde muafiyet kapsamina
alinmalidir. llgili tlkelerle gerceklestirilmesi planlanan STA'lar, sektordmuzin
yerli imalatgl ve ihracatcilarini son derece olumsuz etkileyecektir.” Okstiz
konusmasinda ayrica devreden KDV'lerin iadesinin tamamlanmasini, déviz
kurlarinda ongorulebilir bir ortamin yaratilmasini ve tekstil sektorintn algisinin
yukseltilmesi icin tekstil muhendisligi fak Ultelerine gereken énem ve dederin
verilmesi gerektigini de ifade etti.

“Tekstil Muhendisligi

algisi yukseltiimeli”

. > Mustafa Senocalk
> IDMIB Yénetim Kurulu Baskan

> [THIB Baskani Ahmet Oksiiz
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2018 yilininilk dokuz ayinda170
ulkeye, 703 milyondolar
degerinde ayakkabi
| ihracati gerceklestirildi.
' Turkiye,ayakkabisek-
térunde bugin din-
’ yaningiftbazindaen
buyuk 6'nci Ureticisi
ve 8'inciihracatgisi.
Burakamlarytz-
. lerimizi gtldurse
\ de;"yetmez”
diyerek dur-
madan calisan
birsektorden
bahsediyoruz:
Tarkiye ekonomisine
| veistihdamina ciddi
| katkilarda bulunanve
dederitasarim,inovasyonla
dahada artan, olmazsa ol-
| mazimiz,insanoglu var oldu-
gu surece olanvedeolacak
olan ayakkabi sektoru
| simdikalemimizinucunda
| vesektérgectigimiz
\ 9Unlerde muhtegem bir
organizasyonaimza atti:
"3.Uluslararasi Ayakkabi
Tasarim Yarismasi” Turk ayak-
kabi sektériinin dinya ¢apinda
& | [ rekabetedilebilirligini arurmak,
/N e sektordetasarimveinovasyona
katkida bulunmak ve tabii
kigengtasarimcilariytrek-

&G - } i
L

LS ‘&.n‘l

lendirerek onlarin gelisim yolculuklarina
katkida bulunmak amaciyla yola ¢ikan bir
hikaye aslinda onlarinki...

Basarininyolu, tasarimve
inovasyondan geciyor

iste bu hedeflerle yola cikan ve buyil
Uclincu kez Ticaret Bakanhgi destekleriile
istanbul Deri ve Deri Mamulleri ihracatgilar
Birligi'nin bunyesinde dlizenlenen “Ulusla-
rarasi Ayakkabi Tasarim Yarismas|” buyuk
birilgiyle kargilandi. Muhtesem bir geceile
son bulanyarismaninilk dakikasindan son
anina kadar, buyuk birrenk cimbusuive de
heyecan vardi. Birbirinden 6zel konuklarin
ve dev jurikadrosununyer aldigi 3. Ulus-
lararasi Ayakkabi Tasarim Yarismasi'nin
finalinde 10 geng tasarimcidan sadece
6'sikadinve erkek kategorilerinde
siralamaya girmeyi basardi ve 6dul-
lendirildi. Burada arti parantez
acarak heriki farkli kategoride
yarisan 10 geng tasarimcinin
120'ye yakin yapilan mUracat
icerisinden titizlikle secildi-
ginide 6zellikle belirtelim.
Sektor temsilcilerinin
dedigigibi busadece bir
baslangictionlaricinve bu
baslangicionlara sunan bas-
taIDMIB olmak (izere ihracatgi
Birlikleri'nin ortak mesaiji; tasarima
ve inovasyona heralandayatirim
yaparsak basarlyi da yakalayacadi-
miz seklinde oldu.
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Ihracatci Birlikleri’'nin Baskanlan
yalnizbirakmadi

Organizasyona istanbul Hazir Giyim ve
IKonfeksiyon ihracatcilari Birligi, istanbul
Tekstilve Hammaddeleri ihracatcilari Birli-
give istanbul Hali ihracatgilar Birligi Yone-
tim IKurulu Bagkanlari bagta olmak Gzere
bircok ihracatci Birligi ve sektdr temsilcisi
dekatilarak gencleri yalniz birakmadilar.
JUride ise; sektorin duayen isimlerivardi.
iDMIB Yénetim KKurulu Baskan Yardimcisi
islam Selcer bagkanhgindaki juri heyetinde
Zeynep Uner,GUIgen, Edis,Hakan Bahar,
Mehmet Yucebasodglu, TamerYiimaz,

Kimi leyleklerden,

flamingolardan ilham aldl,
kimi insan vdcudundan

esinlend....

Birbirinden basarili 10 geng

tasarimcinin hayalleri,

3. Uluslararasi Ayakkabi

Tasarim Yarismasi’nda
gercege dondustu.
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Mehtap Elaidi, Ozlem Kaya,
C")zgilr Masur, Kaner Kivang,
Ezgi Apa, Emre GUven, Erkan
Zandar, Abdulsabur Endican,
Tan Erdogdu, Suleyman Orak-
cloglu, Ertugrul Ozkok, Hakan
Yildinm gibi degerliisimler
gorev aldi. Jurinintitizincele-
meleri sonucu finalekalan10
tasarimcinin eserlerinin deger-
lendirildigi yarismadakadin
kategorisinde Dila [Korkmaz'in,
erkek kategorisinde ise Oya
Cevizkaya'nintasarimlari 'inci
oldu. Yarismanin kreatif direk-
torlugundise Hakan Yildirnm
ustlendi.

"lhracattarekorlarkirmaya
devam ediyoruz”

Simdien basa, 6dul térenine
geridoénelim...Geceninacilis
konusmasini, yarismanin ayni
zamanda ev sahibi olan IDMIB
Baskani Mustafa Senocak
yaptl. Senocak gururla soéyle
dedi:"Sektor olarak ihracatta
katmadederigintasarimin
onemineyurekten inaniyoruz.
ihracatcilarimiz yasadigi her
tarlt zorluga ragmen, Gretme-
ye, ihracattarekorlar kirmaya
veyenibasari hikayeleri
yazmayadevam ediyor. Ayak-
kabisektorumuzde cift basina
60 dolaravaran ¢ok yuksek
ihracat degerlerine ulastik.

> IDMIB Basgkani
Mustafa Senocak:
"Sektor olarak
ihracatta katma
deger igin tasarmin
6nemine yurekten
inaniyoruz.”

Burakamidahadayukarilara
tasimanin yolu tasarimdan
geciyor.Sektérimuzinen
o6nemlialt bilesenlerinin
basinda hi¢ suphesiz ayak-
kabisektoru geliyor.2018
yihninilk dokuz ayinda170
ulkeye, 703 milyon dolar
degerinde ayakkabi ihracati
gerceklegtirdik, buihracatile

2016 yiliihracatimiziyakaladik.

insallah dniimiizdekilayda
2017 yilrihracatimizin tama-
miniasacagizve 2018 yilini siz
ihracatgilarimizin gayretleriile
tum zamanlarin ayakkabi ihra-
catrekoruilekapatacagiz. Her
ne kadarihracatimizdakiartis
hepimizi sevindirse de; biz bu
artisi yeterli gérmilyoruz. ihra-
catimizi sadece nicelik olarak
dedil, nitelik olarak da artirmak
zorundayiz.Sizlerle bu aksam
birarada olmamizin en dnemli
sebebideiste bu zorunluluk.
Tarkiye'ninayakkabi sektort
buglin diinyanin cift bazinda
en buyuk 6'nci Ureticisive
8'inciihracatgisi. Ancak deger
bazinda 25’incisiradayerali-
yoruz. Budurumu degistirmek
zorundayiz. Bunuda ancak
katma degerliihracatimizi
artirarak yapabiliriz. Bunu yap-
manin en etkiliyolu da tasarim
gliciimiizt artirmak. Uglinci-
sunu gergeklestirdigimiz bu
yarisma ile buamacakatki
saglamaya calisiyoruz.”

"IDMIB ailesine
tesekkiir
ediyorum”
Senocak’in
ardindan s6z
alanTurkiye
ihracatcilar
Meclisi
Bagkani
ismail
Gulle;
“Once-
likle ait
oldugum
bircamianin
boyle glizel bir
organizasyonunda
birlikte olmak benim
icin buyuk mutluluk”
diyerek basladigi konus-
masina soyle devam etti:
"Tasarimin glclneve Ar-Ge'ye

> TIM Baskan! ismail
Gulle: "Cenclerimizi
sektorimuze

kazandirmanin en iyi
yolu bu yarigmalardir.”

herzamaninandik.
Tasarim, malin artisi
vefikrin parasal karsiligi.
Tasarim, Ar-Ge ve inovas-
yonileilgilisdyleyecek ve
yapilacak ¢ok sey var. Boyle bir
organizasyonu baslattiklariigin
iDMIB ailesine tesekk ir ediyo-
rum. Tarkiye olarak dahafazla |
ihracat yapmamiz gerektigine
inaniyoruz. Bunun daikiyolu
var. Yamiktar bazinda cok
yapacagiz yadasattigimizi
degerliyapacagiz.
Dunyaile birlikte her
seydegisiyor. Yeni
dunyada tuketici
isteklerive talep-
lerion planda. Ta-
sarimave modaya
yonverenkualtarin
icerisinde olmamiz
gerekiyor. TiM ola-
rak tim sektorlerde
tasarimi destekli-
yoruz. Biliyoruz ki
gelecek tasarlan-
mis Urlnlerde. Bu
isiyapacak olanlar
dagenclerdir.
Genclerimizisek-
torimuze kazan-
dirmanineniyiyolu
buyarismalardir. Tasarim
bilincini artirmak adina '\.
TiM olarak Tasarim Haftasi { .
diizenliyoruz. Ontimiizdeki |

ay tum sektorlerin tasarlan-
mis urdinlerinigéz 6nuine

clkartacagiz. Turkiye'nin
ihracatiniinovasyonla,
katmadederle ve tasarimla
blyutecedine inaniyoruz.
Sektorin bu konuda sonun
kadar arkasindayiz.” 1




IKadin kategorisi: Erkek kategorisi:

I. Dila Korkmaz 1. Oya Cevizkaya
2. Melih Oz 2. Kaan Eratalay
3. Gamze Gurtasar 3. Alparslan Sendadli

WV yiaizi/za

Koy

1 I.'I II-
1 .'f

'.

]

NJTL'

yuridisi
egitim
odili
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En zor secim: buyuk odule dogru...

IDMIB Yénetim KKurulu Baskan Yardimcisi islam Seker baskanligindaki jiiri heyetinde yer alan Zeynep Uner, Giilsen, Edis, Hakan Bahar, Mehmet
Yucebasoglu, Tamer Yilmaz, Mehtap Elaidi, Ozlem I(aya,Ozgt'Jr Masur, Kaner Kivang, Ezgi Apa, Emre Glven, Erkan Zandar, Abdulsabur Endican, Tan
Erdogdu, Stileyman Orakgioglu, Ertugrul Ozkék, Hakan Yildirim gibi degerliisimler ddiiltéreni dncesinde 10 finalistin tasarimlarini tek tek incelediler. Bir
haylititizdegerlendirmenin sonrasinda hem kadinlar hem de erkekler kategorisinde éduller sahiplerini buldu. Degerlendirme esnasinda, genclerden
birebir tasarimlar hakkinda bilgi edinen jiri heyeti, karar vermekte olduk¢a zorlandi. Genglerin ise heyecani gérilmeye degerdi.
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BiR TERLIKTEN DAHA

slararasi Aya

> jstanbul 3. Ulu
Dila IKorkmaz birinci oldu. [Kor
Yagmuru” temast ile katilimcilarin
sekilde IS mimarlik yapan Dila; Gift fonksiyon
yakkabl tasarmi, standart terlik ilevinin

ulunan burgulu parca gorap gibi yukar! ce

lerek bilekten ayak ucuna Kadar yagmur

lu terlik tasa

W
A4

v

& b

ENIZ DALGALARNDAN GELEN ILHAM

sinin birincisi Oya Cevizl

2m kavramlar ardigi tasanmi!

| tasarlmlarmda ba Cevizkaya, deniz

u hayalinden h kkabi tabanina bagli §effafgeritler
rasarimclya birinciligi getirdi.

verdidi ayakkabi t

|

4‘.'
e 3 s

> Erkek Kkategori
varolug vé dinami
fark attl. Ayakkab
dalgalarni hayal etti vé b
tasarladl. Dinamizm adini

areketle aya
3sarimi, gens

yani sira’ya
kiliyor ve terligi
Juk malzemesi
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TOPUKLU AYAKIKAB DILE GELDI

adin Kategorisinde Melih Oz oldu. Geng tasanmdl, Stork @
i i klerin psil«oloiil« ve

dan marubu V€ flaming de leylel
sosyolojik davraniglarn da izlemeyi ihmal etmeyen geng t da ayakkabl topuklar bir hayli
dikkat gel«idydi. Odul toreninde inovatif bir sekilde tasarm en Melih Oz'un sozlerine dikkat: "Bir

C konugmadan

kadinin topukliu ayakkabl ile yUrUyUgu grrasinda her adimin dan gelen ses, aslinda
dzguveninin ve glglu durusunun manifestosudur.”

|di. Tasarm sdrecin
nin tasarnmin
lanni sergiley
da topuklarnn

> Dev yarigmanin Kk
leylekgiller familyasin

BIRBALIK MANIFESTOSU ,
ckis noktasinin bir \ N J

> Erkel kategorisinin 2 i cisi [<aan Eratalay, koleksiyonunun

ballk manifestosu oldugunu soyllyor. Eratalay; Pasifik Okyanusunun en renkli
canlilarindan biri olan enklerinden ilham ald1. KKendi

i hisini tasarlayan Eratalay; “Kendine
io deri dokusu Ve renklerin uyumu ile sinirsiz bir dongu icindeki
kaynagim oldu” diyor gururve mutlulukla.

yonum icin ilham
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—

SIKLIGH ARAYAN K ADINLARA ITHAFEN

Uluslararas! Ayakkab! Tasarnm Yarigmas!nin UgUncUsu olan isim.
hem glk hem de konforu tercih eden kadinlara ithafen hazirland!.
(nd de kadinlar hala siklik ve konfor arasinda gelgitler
yag:ayaral« hem $ Kkabi arayigind giriyorlar. Bu aray!s genelde birinin
eksikligi ne i in etmiyor. [Koleksiyonum dabu nedenle sezonun getirdkji
daha guglu ve sert detaylara sahip gérUnUmler ile birlikte yine kadinlarin zarif
sevklerini goz ardi etmeden hazwlanmlgnr.“

t L]

> Gamze Girtagar:

Gamze'nin tasanml
Gurtasar soyle diyor: “GUnimuz
ik hem rahat aya

I<ARANLIGIN GUCUNU KESFE DOGRU
> \esirada erkek kategorisinin U (ncust endagli'da... 5endagll,
renkli manzaralarin ortaya ckudi Holi
ik cemasinin i =
\&

koleksiyonunda Hindistan'da gerce
olusturan kotd

Festivalini ele larinda festivali
bir kargaga Ve k ele alindigin! soyleyen 5enda@\|,

kadar renk olursa rini orten, kotilugu sembolize ed

3ldi. Tasarnm
Karanlik olara "Tasarnmlarn icinde né
Idi" dedi.

olsun Ustle

en bir alana yer veri




!
' i \
m ayn edilmis yeni
ct polyester dokuma
asan reflektér uygula
) yepyeni bir dénem agiyor.
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GENCLERI YALNIZ

iza Gem vermeye devarm edecediz. Genc. 3. Uluslararasi Ayakkabl Tasarim Yar|§ma5|’ncla sanatveis
lerimiz bu tdr yangmalara dunyasinin degerli isimleri de gencleri yalniz birakmadi.

katilarak kendilerini
gelistirebilecek
alanlara kendileri-
ni acabilirler. Bu
ylzden geng-
lerimiz mutlaka
[ bu yarigmalara
katlmali ve
morallerini boz-
mamalilar.

> Mustafa Senocak: ihracat igin tasarim,
moda, katma deder sart diyoruz. Bunun
icinde yarismalar ¢cok 6nemli. JUrimiz ciddi bir
inceleme yapt. Hepsi bizim igin ok degerli.

ihracatta katma dederimiz icin olmazsa olma-

> Mustafa Giiltepe: Bu _4
yarismalar genclerin & "
sektore katlimlarr igin ‘
cok guzel gelismeler. I :
Diizenledigimiz = (e
yarismalarla birlikte k ; 3
marka tasarimcilari
ortaya glkiyor. Bu
yUzden yarismalarin
yapilmasi gerektigini
dusundyorum.

> Ahmet Oksiiz: Giizel bir yarisma
oldu. Bu tlr organizasyonlarla
sektor bir araya geliyor.
Genglerimizi ozellikle
tasarima yonlendirmek icin
gUzel aktiviteler. Biliyorsunuz,
tasarim urtine katma deger
katyor. Bu anlamda ¢ok
basarill gectigini soyleyebiliriz,
devamini da diliyoruz.

> Suileyman Orakgloglu: Uluslararasi
Ayakkabi Tasarim Yarigmasi'nin sektor
adina énemli bir organizasyon
oldugunu dustntyorum. Tasarimci
ve endustri is birligi gelecekte
daha katma degerli koleksiyon
ve Urln yapma konusunda
ayakkabi sektorinu gelistirecektir.
Emegi gecen herkese tegekkr
ederim. Katilan yanismacilari da
cesaretlerinden dolayi kutlar, gelecek
kariyer hayatlarinda basarilar dilerim.
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> Ertugrul Ozkok: Oncelikle sunu séylemeliyim,
benim dinyada en zor sectigim sey
ayakkabidir. Gémlegi, kazadl 3 dakikada
secerim. Ayakkabi segmek dinyanin en zor
isidir. CUnkU ayakkabl kostumun en ince
ayrinusidir. Yeni trend artik herseyi herseyle
giyme trendi. Bu benim ¢cok hosuma gidiyor.
Bu insanlarl monotonluktan kagiryor, kendiniz
bir kombin yaplyorsunuz. Zarif ayakkabilar cok
seviyorum. Ayni zamanda spor ayakkabillari

da gok seviyorum:. ikisi birden insanin hayatini
cok zenginlestiriyor. Eskiden insanlarin sadece
bir cift ayakkabisi olurdu, ama
artk éyle degil. Benim
evde bir de ayakkabl
delisi var, o da karm.
Onun ayakkabilarini
koymak i¢in ayri

Ayakkabr insana
karakter veren en
onemli seylerden biri.
Ayakkabida kendini
farkllagtirabiliyorsun.

> Gilsen: Kadin ve erkek

kategorilerinde de benim
begendiklerim birinci oldu.
Oncelikle secimlerimden
dolayi kendimle gurur
duyuyorum. Bana
heyecan veren ve
fikirlerini begendigim
tasarimlara 100
puan verdim. GUzel bir
organizasyon oldu. iginde yer
almaktan da ¢ok mutlu oldum.

> Erkan Zandar: Amag, sektore
yeni kisiler kazandirmak.
Butdn tasarim
yarismalarinin amaci bu.
Bu yarigmada benim
gordigum genglerin
hevesli oldugu ve iyi
hazirlandiklari. 10 tane
finalist igerisinde 8 ve
9 tanesi tatmin ediciydi.
Genglerimiz umut vad ediyor.

> Edis: Kendi hayatimda en
cok dikkat ettigim parca,
ayakkabidir. Ayakkabilar,
tarih boyunca insanlarin en
onemli aksesuarlarindan
biri olmustur. Yarismada
daha ¢ok hikayesiyle icrada
bulunan tasarimcilar benim
icin 6n plandaydi.
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“RININ ONUR C

=G|

“"IHRACATTA FARK
YARATANLAR”

Istanbul Deri ve Deri Mamulleri ihracatcilari Birligi (IDMiB), 5 Farkli kategoride, 2017 yilinin 333 basarili
firmasini “ihracatta Fark Yaratanlar” Odiil Téreni ile 6diillendirdi.

Derive derimamulleri sektérantn 2017 yil
icerisinde gerceklestirdigil,5 milyar dolarlik
ihracata katkiyapan firmalarin 6dullendiril-
digi gecede istanbul Deri ve Deri Mamulleri
ihracatcilari Birligi (IDMIB), platin, altin,
gumds, bronz ve basari sertifikasiile 5 farkl
kategoride 333 ihracatglyl 6dullendirdi.
Térenin agilisinda konusan istanbul Derive
Deri Mamulleri ihracatcilan Birligi Baskani
Mustafa Senocak, “Buguinihracat 6duilu
alan firmalarimiz arasinda son 1yilda 50'nin
Uzerinde Ulkeye ihracat gerceklestiren, ih-

racatta kilogram bagi birim fiyat1 300 dolari
asan,son 3yildirihracat gerceklestiriime-
yen Gambiya, Lihtenstayn, Togo gibi tlkele-
reihracatyapan firmalarimiz var” dedi.

lhracattarekorlarkirmaya

devam ediyor

Derive deri mamulleri sektérintnihracat
rakamlarini dederlendiren Mustafa Se-
nocak, “Dunyadaki ekonomik daralmaya
veticaret savaslarinaragmen, derive deri
mamulleri sektorl ihracatta rekorlarkir-

maya devam ediyor. Derive deri mamulleri
ihracatimiz10cak - 23 Ekim doneminde
yuzde 11,6 oraninda artarak 1,4 milyar
dolara yukseldi. Bu gayretli calismalariniz
sonucunda Kasim ayiile birlikte 2017 yih
toplam ihracatimizi kolaylikla asacagiz.
ihracatta yeni pazarlar, yeni hedeflere
ulagabilmek amaciyla, 65 tUye firmamiz-

la birlikte, 3 URGE projemizi de hayata
gecirdik. IDMIB olarak diinyanin en énemli
fuarlarina milli katilim organizasyonu
duzenliyoruz” diye konustu.



> ismail Giille
> TiM Bagkani

Bugiin 6dul alan firmalarn

ne yaptiklarina ve nasil

gaptlklarlna daha yakindan
alkmak lazim

> "Deri ve deri mamulleri kokIU bir sek-
tr. Istihdama katkisi ve katma degjer
yaratma potansiyeli agisindan ayrica
cok degerli. Turk dericiligi 90'lardan

bu yana cok calkantli gunler yasadi.
Pazarin hareketliligi ve degiskenligi
sebebiyle strekli yeni duruma uyum
¢abasii¢inde oldular. Fakat artik

hedef daha net. Sektérin moda ve
marka yaratma kapasitesi de yetenedi
de iyi durumda. Ekonomik istikrar
korundugu, sektérin kisa vadeli
talepleri karsilandidi sirece deri ve deri
mamullerinde ihracat performansimizi
ikiye katlamanin éntnde bir engel kal-
mayacaktir. Bugtn 6dul alan firmalarin
ne yaptklarina nasil yaptiklarina daha
yakindan bakmak lazim. Bir bagar
OykUsU ve calisma konusu olarak bu
firmalar ele alip bagarya giden yol
haritasini gozden gegirmek lazim.”

> Mustafa Senocalk
> IDMIB Bagkani

Sektoriin desteklenmesi
durumunda ¢olk 6nemli el
ihracat geliri yaratacagina
inaniyorum.

> "Sektérumuzun birligi, ortak vizyo-
numuzun belirlenmesi, kisa vadeli
taleplerimizin karsilanmas icin IDMIB
olarak elden geleni yapiyoruz. Sekto-
run rekabet olanaklarinin geligtiriimesi
lazim. Bir bagari saglanacaksa bu
buttn kesimlerin birlikte hareket et-
mesiyle mimkun. Bir ya da iki firmanin
basarisi ayri bir konu, deri sektorun-
de Turkiye markasi yaratmak ayri...
Deri sektort konfeksiyondan kirke,
ayakkabidan saraciyeye ¢ok genis

bir alan. Girdi maliyetleri, ithalata bagli
isleme kalemlerinde yasanan sikintlar,
sektorun mesleki glcint gosterme-
sini engelliyor. Sektorun Uzerindeki
baskilardan kurtulmasl durumunda
Ulkemiz icin cok 6nemli ek gelir yara-
tacagina yurekten inaniyorum. Butin
meslektaslarmi kutluyorum. Her tarlt
oOvguyu hak ediyorlar.”

> Mehmet Buyukeksi

Deri ve deri mamulleri
sektérunin basarisinin
altini cizmek icin bu oddil
toreni iyi bir firsattr

> "Turk deri ve deri mamulleri sektoru
hem zanaat hem de sanayi yonuyle
Turkiye icin vazgecilmez 6nemdedir.
Kurulu kapasitesi, sagladigi istihdam,
yapugi ihracat ve elde ettigi pazarlar
itibariyle sektortn basarisi tartigmasiz
bir sekilde ortadadir. Konfeksiyon,
ayakkabi, saraciye gibi her biri ayri
ayr guclu alt sektorlere sahip ve her
biri icin ayri ayr basari hikayesine
sahip olan bu sektérun hakkini teslim
etmek gerekir. Tasarim, markalagma,
magazalasma gibi butdn alanlarda
bu sektor Uzerine duseni fazlasiyla
yaptl. Deri ve deri mamulleri sektord
ile ilgili basarilarin aluni cizmek, yeni
hedefleri gérmek agisindan bu 6dul
toreniiyi bir firsattir. Bu vesile ile

ben de 6dul alan butdn firmalarmizi
kutluyorum ve basarilarinin devamini
diliyorum.”

iTKIBHEDEF 71

iDMIB ODUL

> Niizhet Kodalak
> IDMIB Eski Bagkani

Ticaret Savaslari deri
sektdrine yarayacak,
buna hazirlikh olmalk
lazim

> "Biz deri sektorune hizmet etmek
icin bayragi gururla tasidik. 90'lar
piyasa agisindan daha iyi gibi gorunse
de o donemde de dnemli krizler,
belirsizlikler yasandi. Fakat IDMIB
basta olmak Uzere sektorin butin
dernekleri, birlikleri, vakiflari canla bagla
caligarak sektort bir arada tutmayi
basardilar. Tasarim anlayisi, tasarmci
yetistirilmesi gibi alanlarda hep bir
onceki yildan iyi olduk. Markalasma,
magazalasma gibi konularda da
sektorun ileri gittigi gozle géruluyor.
Ticaret Savaslari diye bilinen
konunun uzun vadede sektérumuze
yarayacagina inaniyorum. Su an bile
yeni siparislerin, yani talebin kaymaya
bagladigini gozluyoruz. Bu trend
artarak devam edecek. Sektortin

bu durumu karsllayacak hazirhginin
olmasl lazm.”

2019 yilinda hedef: 2 milyardolar
ihracat

Derisektort olarak ihracatidahada
artirmak icin calismalarina hiz verdiklerini
ifade eden Senocak, 2019 yilinda 2 milyar
dolarihracat hedefledikleribilgisini verdi.
Altsektorlerdekiihracatartisinadavurgu
yapan Senocak, “Ayakkabi sektortihra-
catimizbirkag haftaicerisinde, 2017 yili
ihracatinin tamamini da asarak, ttim za-
manlarinihracatrekorunu kiracak.1Ocak
—23 Ekim tarihleri arasinda 756 milyon

dolarihracat gerceklestirdik. 2017 yilinda
ise 769 milyon dolar ihracat gergekles-
tirmistik. IKisa bir sUre icerisinde saraciye
veislenmis kurk ihracatimiz da 2017 yili
ihracatimizi kolaylikla asacak. Saraciye
sektoérunde yuzde 15'lik artisla 172 milyon
dolarihracat,igslenmis yunlt derideise
50 milyon dolarihracat gerceklestirdik.
Afrika'ya derive derimamulleriihraca-
tinda 2017 yilhihracatinida asarak, yuzde
38’lik bir artigla 100 milyon dolarihracat
gerceklestirdik” diye konustu.

Oduil téreninde konusan TiM Bagkan

Vekili ibrahim Pektas, “IDMIiB tarafindan
dizenlenen bu anlamlitérende aranizda
olmaktan mutluyum. Fark yaratmak, her
seyde Uretilemeyeni Gretmek, gidilemeyen
yere gitmeltir. Bunu basardiginiz takdirde
ozaman bu farkindaligi saglamis olursu-
nuz. Dolayisiyla bu farkindalik Ttrkiye’nin
ihracatinin artmasina katkida bulunuyor. Bu
dusuncelerle bu térenin hazirlanmasinda
emedi gecenve fark yaratan herkese tesek-
kkUr ediyorum” dedi.

“Hedefimiz 2019 yilinda 2 milyar dolar ihracat”

> IDMIB Baskani Mustafa Senocak
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IDMIB ODUL

DERI IHRACATININ SAMPIYONLARI: PLATIN

1- TGS DIS TIC. AS. 8- MARMARA DERI SAN. VE TiC. LTD. STI. 15- METIN AYAKKABI VE TEKS. SAN. TIC LTD. ST

2- FLO MAGAZACILIK VE PAZARLAMA AS 9- MATRAS DIS TiC. AS 16- PRIMA DERI SAN. VE TiC. AS.

3- DSD DERI SANAYICILERI DIS TIC. AS. 10- MATRAS DERI MAM. SAN, VE TiC. AS 17- AYDINLI DERI KONF. SAN. VE TIC. AS

4- GEZER AYAKIKABI DERI SANAYI VE TICARETAS.  11- ILERI GIYiM SAN VE DIS TIC. AS. 18- AYDEMIR DERI SAN. VE TiC. AS.

5- LC WAIKIKI MAGAZACILIK HiZM. TiC. AS. 12- BIRGI BIRLESIK GIYIM IHR. DIS TIC. AS. 19- EREN DERI KONF.SAN. VE TIC. AS.

6- ADESA MAG. TEKS. VE DERI SAN. TIC. AS 13- LOTA AYAKKABI VE DERI SAN. TiC. AS. 20- TURGUT KARDESLER DERI VE AYAKKABI SAN. TiC. LTD. STi

7- DESA DERI SAN. VE TIC. AS. 14- SUED MOD DERICILIK SAN. VE TIC. LTD. STi 21- MUYA POLIURETAN KAUCUK SAN. VE TIC. AS




KESIMHANE OTOMASYONU
COZUMLERI

OROX SIRIUS
OTOMATIK KESIM
MAKINAS]

7 - -
DZb"'m Glrpinar, Adnan Katweck Mah, Mehmetcik Cad. Sirin Sanayi Sitesi-No 261 Beydikddai-tstanbol TORKIVE
Ted: +90 [212) B55 4243 - 35548 78 Fax: +20 (2112 B55 3638 e-Mal : imfoeabilim,com

TEKSTIL MAKINALARI SAN. T!CLTH$T| www.ozbilim.com = info@ozbilim.com
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IDMIB ODUL

DERI IHRACATININ SAMPIYONLARI: ALTIN

I- PUNTO DERI SANAYI VE TICARET A'S 10- DERLUKS DERI KONF. SAN. VE DIS TIC. LTD. STI 19- CIHAN DERI LTD. STI.

2- BLUE STONE AYAKKABICILIK SANAYI VEDISTIC.AS.  11- ISKEFE DERI SANAYI VE TICARET AS. 20- UNIPEL DERI URUNLERI SAN. VE TIC. AS.
3- KAMPANA DERI VE KOSELE SANAYI VE TICARET AS 12- DEPAR GROUP AYAKK. TEKS. INS. SAN. VE TIC. LTD. STi. 21 ERKMAN DERI SAN. VE TiC. LTD. STi.

4- ORJIN DERI KONF. SANAYI VE TICARET. AS 13- KT DERI TEKS. KONF. SANAYI VE TIC. AS. 22- KIRCILAR DERI KURK GIYIM SAN. AS

5- UYGUNER DERI SANAYI VE TICARET AS 14- ECRIN AYAKKABI VE DERI SAN. TiC. LTD. STI. 23- ETHEM AYAKIKABI DERI TEKSTIL SANAYi VE
6- ADAMO DERI SANAYI VE TICARET AS 15- GUNDUZ KURK SANAYI VE TICARET AS. TICARET LTD. STi

7- LEVINSON DERI SANAYI VE TICARET AS. 16- BILGIN TEKS.DERI SAN VE TiC. LTD. STI. 24- AKASYA AYAKKABI SANAYT VE DIS

TICARET LTD. ST

8- SEN DERI VE KONF. SANAYI VE TICARET AS 17- ViZYON DERI SANAYI VE TICARET AS. _ o
25- MENDER DERI SANAYI VE TICARET AS

9- PANDAS DERI TEKS. URUN. VE TURZ. SAN. TIC. LTD. STi. 18- CIHAN DERI SAN. AS.
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MODAICIN

YASIYOR
ISMAIL KUTLU |

Bugun, sadece ulkemizde dedil, dunyada bir ilki bagararak Tuirk tasarimcilarini
ayni cati altinda toplayan ve sinirlar étesine tasayan bir adamin; ismail
IKutlu'nun herkese oérnek olacak hikayesini okuyacaksiniz. Hayata, sektére ve
tabii ki modaya dair!

1966 yilinda Malatyali manifaturaci bir ailenin kulaklarinikapadive inandigi yolda ylirimeye
14'Gncu cocugu olarak dunyaya geldi. Kendisinin devam etti. Hala bu yolda ydrimeye devam ediyor.
deifadesiile bu ylizden sabretmeyi cok iyi biliyor. Turk tasarimcilarinidinyaya agan bir kapi misyo-

Kiclklugunden bu yana higcbir zaman pes etme- nu edinenvedilekolay 110 tasarimcinin yer aldigi

yenve hep inandigi seyin arkasindan giden bir Gizia Gate'de Kutlu’'nun 6nce hayal edip, sonra

adamin herkese 6rnek olacak basari hikayesini basardigi ve Ulkemize armagan ettigi en glizel,en

okuyacaksiniz. Onun adi ismail Kutlu. Genis bir anlamli projelerden sadece biri.

cografyada300’e yakin satis noktasiile Turk KKisacasi bu sayimizda sadece yureginin sesini ¢
modasinin dinyadaki ¢cagdas yuzu Gizia'nin ku- dinleyen ve bugtin kazanmanin hakligururuve

rucusu ve ayni zamanda Yonetim KKurulu Bagkani de mutlulugunu yasayan ismail IKutluyu misafir

olan ismail Kutlu’dan bahsediyoruz... Kutlu, ayni ediyoruz.

zamanda ulkemize moda haftasini kazandiran Simdi en basa donelim. Tabiiki; bu surec-
yegane isim. Fashion Week Istanbul’'un yarati- ler kolay olmadi.ilk dilkkani Beyazit'ta
cist ismail KKutlu; hayatinin pek ¢cok déneminde; Kapaligarsi'daydi. S6yle diyor o gunleri
“olmaz”"imkansiz” kelimeleriile karsilasti, fakat hatirladigi zaman: “Manifaturaci k6-
kenli bir ailenin cocuguyum. Ailede o 5 /1,

hazir giyim yapan tek benim.ise, Allemln 14 Uncu
Marmara Carsisi'nin bodrum v
katinda birmagazaile bagladim. gocuguyum_

15 metrekareydi. O kadar ktguk
ve dardi ki, kollarimiuzattugim

zaman madazanin ikitarafina SabrE[ , eSini
degiyordu. Arada sadece yuruyebile- o0 o =
Iyi bilirim.

ceginizkadardarbirkoridorvard..”
Bugun Gizia’'nin Turkiye'deki magazalari;
istanbul'un en liiks ve A plusa hizmet eden
semtlerinde ve magazalarin metrekareleriise
300ile 2500 metrekare arasinda... Peki, nasil
basardi? Aileden gelen bir destek mivardi?
isterseniz, kendisinden dinlemeye devam edelim:
“Ailemin ge¢misinin manifatura olmasibenimigin




WS
.

buyUk biravantajdi. Gizia, sonradan tekstile
girmis bir firma degil. Tam ¢ekirdekten ye-
tismeyiz. Aileden bir sermaye alindimi der-
seniz, hi¢alinmad.. Sifir... Ben Malatya'dan
istanbul'a geldigimde ailemden bir kurus
dahialmadim. Baglarken de dyle buyuk bir
sermayem yoktu.”

Misir piramitlerinden gelen bagar
Istanbul‘ailk geldigiyillarda 6nce agabeyi-

Hep inandigim seyleri
gittim. Bana imkansiz
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kasindan
venleri

dinlemedim.

> Ismail Kutlu

>Gizia Yonetim I<uru\uI Bagkani

=

nin Kapaligarsi'daki manifaturacimagaza-
sinda calisti. 1994 yilinda isin sadece al-sat
kisminda yer almak istemedigine ve mut-
faginda calismak istedigine karar verdive
Osmanbey’'de kiraladigi magazada imalata
basladl.1994 ve 2004 yillar cok calismakla
ve sektort analizetmekle geciyorve en
sonunda tarih 2005 yilini gosterdigi zaman
Gizia kuruluyor. Gizia; Misir‘da piramitlerin
oldugu sehrin adi. Hafif gizemli, hafif sirli

ve hafiffeminenyapisiile kulaga cok hos
geliyorvekisa surede sektorde begeniliyor,
kendine saglam bir yer ediniyor. Kutlu; ba-
sarisinin sirrini su sdzlerle anlatiyor: “Once
hayal edeceksin, sonra hedefkoyacaksin.
Hayal ile hedefin bir arada olmasilazim. Ha-
yal etmeden hedefte koysaniz olmaz, hedef
koysaniz hayaliniz olmazsayine olmaz.
Hem hayal edip, hem hedefkoydugunuz
zaman birde calistiginizzaman basariyi
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yakaliyorsunuz. Cok ¢alismaniz gerekiyor.
Diger taraftan isin temelinin daristlik
oldugunudugunidyorum. Ben herzaman
¢ocuklarimadabunu séylerim. Drast
olmalisiniz. En buyuk sermaye durstlik.
istediginiz kadar paraniz olsun, eger diirlist
degilseniz birgiin duvara carparsaniz. Ve
birglin o parabiter zaten. Daha da ne kredi
bulabilirsiniz, ne de ig bulabilirsiniz.”

lyi birekip kurduk ve...
Gizia'ninbugun kisa strede birdlinya mar-
kasiolmasinin arkasindayatan nedenler

Ismail IKutlu ile
kisakisa

MODA: En blydk
heyecan

TASARIM: Yernedin
tuzu... Olmazsa
olmazimiz...

BASARININ SIRRI:
Ddrustiuk, sabir ve
kararlilk

GENCLERE MESAJ:
Tembelligi birakin.
Calisacaksiniz.
"“Olmadi, olmuyor”
demeyin. Ne kadar
denedin? Denemeye
devam et

“lnandigindan
vazgecme.”

arasinda; Kutlu’'nun daifadesiile iyi bir ekip
calismasida geliyor. IKuruldugu guinden
bugiine; Kutlu'yu aslayalniz birakmayan
blyuk birekibivar Gizia'nin. Kutlu; “"En
bliyiik avantaj ekibimiz. lyi bir ekip kurduk,
iyi bir takim olduk. Ve o takim firmasini
sevdi. Gizia'yi kurdugumuz zaman 100
kisiydik. O takimin markasina karsi bir
aidiyat duygusu vardi. Bir sadakati olugtu
ve hala o sadakatte devam ediyor. Bu basari
aslinda ekibin basarisi. Mutlaka benimde
etkim vardirama ben 0100 kisiden sadece
birkisiydim.”

IKatma degerli Giriintin adresi: Gizia
Gizia'nin basarn yolculugundadikkat gceken
¢ok onemli bir husus var. Kurulduguiilk yil-
dan 201l yilina kadar sadece ihracatyapan
bir sirkketten bahsediyoruz. Tamamen ihra-
catla ¢alisan Gizia, i¢ piyasaya 2011yilinda
girdive Kutlu'nundaifadesiile Turkiye'de
yapilmayaniyapti. Kutlu; “Biz Turkiye'de
yapilmayaniyaptik ve katma degeri ylksek
urun drettik. Amacg kendi markamizi yara-
up, kendi markamiziihrag etmekti. Bunu
yaparkende en zor olani sectik, en blyuk
riskialdik: katma dederiyuksek olan Griin
urettik. Suanda Turkiye'de katma degeri
yUksek trtin Greten markalar arasindailk
Uclnicerisindeyiz.”

ismail Kutlu, stirekli yurt disina gidiyor ve
son trendleri yakindan takip ediyor. Bu
gezilerinde Turk markalariniyurtdisinda
gorememek Kutluyu derinden tzUyor.

Bu Gzuntu sonrasinda sadece ulkemizde
degil, dinyadadabirilk olacak bir proje-
nin startini veriyor: Gizia Gate! isminden
de anlayacadiniz Gzere aslinda bu bir
kapl.Hem de bu kapi diinyaya aciliyor.
Soyle anlatiyor Kutlu: “Turkiye'dekien
blyuk sikinti, patronlarla tasarimcilarinis
birligini cok az yapmalari. Donem dénem,
sezon sezonyaplyorlar. Mesela bir firma
birtasarimciile bir sezon anlagma yapiyor
ama ikincisezon géremiyorsunuz. Tasa-
rimcilarimizin hak ettikleri yerde olmadi-
ginidusunuyordum. Gate'in baslangici

da buradan c¢ikti. Birde; her zaman tlke
tasariminave Turk tasarimcilarina karsi
birvefa borcum var gibi diisiniyordum.
Hep, Tark tasarimini 6n plana ¢itkarmamiz
gerektigine inaniyordum. 2015 yilinda
Abdi ipekci‘de ikikatli 2 bin metrekarelik
biryer tuttum ve burada Turk tasarimcilari
ile beraber bir seyler yapabilecegimizi du-
stiindim. Gizia Gate; dlnyaya acllan yeni
birkapi. Burada amag; Turk tasarimcilarini
yurt disina agmakti ve bugtin hedefleri-
mizi fazlasiyla astik. Su anda geldigimiz
noktada 110 tasarimciya ulastik. Giderek
buyuyen bir proje oldu.”



12 ay fuaralani: Gizia Gate

Bu projeyiyaparken, tlkemizdeki pek ¢cok
patronun ve 6nemliismin kendisini uyardigini
ve “Oglum sakin yapma, cok tehlikeli, cok blyuk
biryatinm bu, asla ise yaramaz” dedigini 6zel-
likle belirten ismail IKutlu; gururla ve mutlulukla
soyle devam ediyor sdzlerine:"Ama ben hep
inandigim seyin arkasinda dururum. Mutlaka
yorarama o yorgunluga deddi midiye sorar-
saniz deddi. Ben o magazadan keyif aliyorum.
Yurtdigsinda su anda bir stirt baglantiyapan
tasarimcilarimiz var. Biz burada katma degeri
yuksek Urlin istiyorduk ve bunu bulamiyorduk.
Ama buraya bir giriyorsunuz 110 tane tasarimcli
ile karsilasiyorsunuz. Aslinda burasi Turk tasari-
miagisindan 12 ay bir fuar alani. Biz Gizia olarak
Turk tasarimina ¢ok ciddi katkida bulundugu-
muzu dusunuyoruz. Birilk ve evet burasi bir kapi.
Burasitamamen yurt disina acilan birkap1. Ve
yurticine agilan bir tasarim kapisi. Gate farkinda
olmadan aslinda bin kisiye ekmek kapisi agti.
Tasarimdan vazge¢cmek isteyenler tekrardan ta-
sarima dondu. Orada dyle zengin bir mutfak ikt
ki. Farkinda olmadan yerel markalara da buyuk
bir destek sagladi. Markalar artik tasarimcilarla
daha cok is birligi yapmaya basladilar. Burada
Gate'inrolt cok bayuk. Gate krizlere ve prob-
lemlereragmen her yil yiizde 200 buytyerek bu

> Enflasyonla TopyekUn Mucadeleye'ye
destek veren ilk firmalardan biri Gizia
oldu. Ismail Kutlu; “Milletimizin ve
devletimizin yanindayiz. Bu Ulke her
zaman birlik ve beraberlik icerisinde
oldu. Bunu bozmaya kimsenin gucu
yetmez"” dedi.

noktalara geldi.12 tasarimcidan 110 tasarimciya
geldik. Hem cirosunu artirdi hem de tasarimci
sayisini artirdi. Bir de misafir tasarimcilar aliyo-
ruz. Gate'in boyle bir 6zelligi daha var. Sadece bir
sezon aliyoruz. Gengler daha yenibaglayanlar
‘misafirtasarimci’ olarak Gizia Gate'e geliyorlar.
Boylelikle genclerimizi de vitrine ¢ikarmis oluyo-
ruz.Gizia Gate'de amag sadece para kazanmak
degil. Bu aslinda bir sosyal sorumluluk projesi.
Burasi bir okul. Bizim Gizia olarak amacimiz
sadece para kazanmak olsaydi bu projeyiyap-
mamiz dogru degildi.”

> CGizia Gate'in aglligina ozel
hazirlanan kampanyada; birbirinden
Unld moda tasarimcilarini bir
insaat icerisinde ellerinde balta

ve kUrekle gortrstintz. Bu
kampanyanin, muhtegem fikrin,
fikir babasi lsmail Kutlu. Séyle
anlatiyor Kutlu: "Magazanin ingaatl
hala devam ediyordu ve agllisimiz
icin birkampanya yapmamiz
gerekiyordu. Arkadaslanmizla
toplantr yapryorduk, ben orada bir
Oneride bulundum. Yeni bir sey
inga ediyorduk. Olmayan bir sey
yaplyorduk. Farkli ve sira disi bir
kampanyanin olmasi gerekiyordu.
Dedim ki, bu ¢ekimi ingaatin
icerisinde yapalim! Tasarimcilarin her
birinin eline kazmay, ktregi verdik.
Hepsini topladik insaat alanina.
Nihat Odabagl da fotograflar cekti.
Boylelikle Gizia Gate basladl”
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“BUNU ANCAK
DELILER YAPAR"

2009 yilindan bu yana gelenek-
sel bir sekilde gerceklesen ve
dunya moda haftalari listesine
girmeyi basaran Fashion Week
|stanbul'un yaraticisinin ve fikir ba-
basinin ismail Kutlu oldugunu bili-
yor muydunuz? ismail Kutlu; yine
"imkansiz” diyenleri dinlemedi ve
kollari sivady, basladi calismaya. O
gunleri soyle anlatiyor basarili isim:
“Fashion Week', yonetimdeyken
ITKiB'e ben 6nermistim. Fashion
Week'e 2009 yilinda basladik.

ilk; Fashion Week Istanbul'u ok
iyl hatirliyorum, Agustos ayinda
yapmistik. Hem de Ramazan'di.
Bircok kisi 0 zamanlarda da bana,
"boyle bir sey hayal etme, dnceki
yonetimlerde bunu hayal etti,ama
yapamadilar.” O zaman Bas-

kan Hikmet Tanrverdi'ydi. Ona,
‘Sizden sadece destek istiyorum.
jstanbul'un bir moda haftasi olma-
II"dedim. Paramiz yoktu. Kimse,
Turkiye'deki tasarimcilari bir araya
getirebilecegimize inanamiyordu.
Qysa bir Moda Haftasi yapmak
istiyorsak, tasarimcilari bir araya
getirmek zorundaydik. Hemen
moda tasarimcilarimizla bir
toplanti ayarladik. ik toplantimiza
20 tasarimcimiz katldl. Onlara
yapmak istedigimi anlattm. O
gunu hig unutamiyorum. Soyle
demistim, ‘'Sizin icin 3 kisi bir araya
gelmez diyorlardi, bugiin 20'ye
yakin tasarimci burada." Nasil oldu
diye de sordum. Arzu Kaprol; Biz
artik akillandik, eskisi gibi degiliz’
demisti. Netice itibarlyla tasarim-
cllari bir araya topladik ve sirada
markalar da bir araya getirmek
vardi. Hala paramiz yoktu. Paray!
nasil bulacagiz diye dusinmeye
basladik. Dedik ki, defileleri agik
artirmaya ¢lkaralim. Tasarimcilari-
miza herseyi bedava sunmaliydik.
Marka sahipleri ile bir yemek
organizasyonu ayarlayarak, onlara
da bir Moda Haftasl yapmak iste-
digimizi anlattik. Dedik ki, Boyle
bir projemiz var ama paramiz yok.
Sizden destek istiyoruz’ Agllis
defilesini agk artirmaya gikarttik.
[Koton o guin agllis defilesini satin
aldi. Ve diger tim defileler de satil-
di. Aksaminda istedigimiz butgeyi
ayarlamistik. © donemin Bakani
Zafer Caglayan'di. Caglayan; bize
cok destekte bulundu. Onun bize
0 gunlerde soyledigi su sozleri
unutamiyorum. Soyle demisti: ‘Bu
bir delilik. Ama ben delileri seve-
rim. Deliler cesaretli olur.” Bugun
artik bir moda haftamiz var.”
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ITHIB'den “lIkbahar-Yaz 2020" tekstil trendleri

| bt 7 N TR I
ILkBAHAR-vAZ 2020 R ;
KUMAS
TREND SEMINERi

woEn [THIl wesd - (TH)

Ayakkab,

istanbul Tekstil ve Hammaddeleri ihracatcilari Birligi, 24 Ekim 2018 tarihinde d e rl Ve
Ritz Carlton Otel'de WGSN is birligi ile tekstil sektoértine yonelik olarak trend

semineri diizenledi. ilkbahar-Yaz 2020 trendlerinin incelendigi seminer,

saraclyede
son trendler

istanbul Deri ve Deri Mamulleri ihracatcilari Birligi, 23 Ekim
2018 tarihinde WGSN is birligi ile ayakkabi, deri konfek siyon
ve saraciye sektorlerine yonelik olarak trend semineri diizenledi.
ilkbahar-Yaz 2020 trendlerinin incelendigi seminer WGSN Live
Yoneticisi Kim Mannino tarafindan gerceklestirildi. Trend semineri
katihmcilar tarafindan yogunilgi ile kargiland.
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IKuzey Amerika, tekstilini

NAFTA 2.0 ILE
KORUYACAK

IKuzey Amerika Serbest Ticaret Anlasmasi NAFTA'nin yerini alacak olan USMCA anlasmasinda
mutabakat saglandi. NAFTA 2.0 olarak da anilan yeni anlasma “Made in USA" etiketli tekstil ve hazir
giyim urdnlerine avantaj saglayacak.

ABD, Meksika ve Kanada arasinda yurur-
likte olan “Kuzey Amerika Serbest Ticaret
Anlasmasi”nin (NAFTA)yerini alacak yeni
ticaret anlasmasinda mutabakat sagland..
Ekim ayibaginda Beyaz Saray’daduzen-
lenen etkinlikle mutabakatikamuoyuna
duyuran ABD Bagkani Donald Trump yeni
anlasmayi “ABD tarihinin en 6nemliticaret
anlasmasi” olarak niteledi. Yenianlasmanin
tum taraflaricin cok iyi oldugunu belirten
Trump, Meksika Devlet Bagkani Enrique Pe-
na Nieto ve Kanada Bagbaka-
niJustin Trudeau'yada
cabalanicintesek-
kuretti. Trump,
USMCAadi
verilen
yenian-
lasmanin
ozellikle
Ameri-

kan tarim ve otomotiv sektorleriicin “blyuk
bir zafer” anlamina geldiginivurguladi.

En cok otomotiv

sektoru etkilenecek

Yenianlasmanin, NAFTA'dan 4 temel farki

bulunuyor. Bu farklar arasinda serbest

ticareticin en buyulk ve olumsuz etkiyi,

otomobil sektorine getirilen daha yuksek

vergi standartlarinin yaratacadi belirtiliyor.

USMCA cercevesindekiyenilkurallara gore,
otomobil ticaretinin tye Ulkeler arasinda

“sifirgiimrik vergisi”ile yapilabil-

mesiigin parcalarinin en az ytizde 75'inin
IKuzey Amerikakitasinda tretilmesi gere-
kiyor. ABD'nin, NAFTA'daylizde 62,5 olan
bu oranin yukseltilmesini,Meksika'ya Cin,
Japonyave Guney IKore'den gelen otomobil
parcalarini kisitlamak igin istedigi biliniyor.
Sifirgumriik vergisineiliskin yenidiizenle-
me, ayrica otomobil parcalarinin ylizde 40
ila45'inin saatte enaz 16 dolar tcret 6denen
iscilerce yapilmasini sart kosuyor. Bu iki
kuralin, sadece Meksika’'nin otomotiv sek-
térine zararvermekle kalmayip timkitada
otomobil fiyatlariniylkseltmesi bekleniyor.

i
T
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Kanada ile dis ticaret acigl

/1 milyar dolar
Meksika ile

dis ticaret acig
18 milyar dolar

Fiyatlardakiartisin ise talebi dugturmelk
suretiyle otomotiv sektdérunun aleyhine
isleyecedibelirtiliyor.

Ote yandan,anlasma, ABD’'ninithal oto-
mobillere ek vergi getirme ihtimaline karsi
birhukum iceriyor. 56z konusu hikadm,
I[Kanadave Meksika'nin her birinin ABD’ye
yilda 2,6 milyon adet otomobili, olasi
vergilerden muafgekilde ihrag etmesini
saglayacak. Uluslararasi Motorlu Tasit
Ureticileri Orgiiti'niin verilerine gére, 2017
yilinda ABD 11 milyon 190 bin motorlu arag
Uretirken, Meksika'nin arag tretimi 4 mil-
yon 68 milyon ve IKanada’ninise 2 milyon
200bin oldu.

Tekstil ve hazir giyimicin 6zel bolim
Yenianlasma, IKuzey Amerika ulkeleri
arasindaki tekstil ticaretine yonelik 6nemli
dedisiklikleri de beraberinde getiriyor.
Anlasmanin 6ziinde “IKuzey Amerika
Ulkelerinde uretilmis tekstil trdnlerinin
kullaniminiartirmak” yer aliyor. En temel
dedisiklik otomotiv sektdrinde oldugu
gibi bir Grindn “tercihli” sayilabilmesive
vergiden muaftutulmasiiginihtiva etmesi
gereken “Kuzey Amerika iceriginin” artiril-
mis olmasi. Onceki anlasmada herhangi bir
duzenlemeye tabi tutulmayan “dikis ipligi,
cep kumasgi, dar elastik bantlarve astar”

gibi Grunlericinyenianlasmada sinirlandi-

rilmalar getiriliyor. Bu dtizenlemelerin temel

hedefinin USMCA bdlgesidisindan gelen
malzemelerin kullanimini sinirlandirarak
ozellikle “Made in USA” iplik ve kumasglarin
daha fazlakullaniimasini tesvik etmek gibi
gorunuyor.

Bu maddenin uygulanmasini kesinlegtir-
melk adina USMCA'da 6ncekianlasmada
olmayan yeni bir dizenlemeye yer verilmis.
Buna goére, USMCA lyesiithalatgi tlke,
anlasma kosullarina uymadigini disundu-
gu drtnlerin tesislerinde denetimyapma
yetkisine sahip olacak. Dahadailgingolani
ise bukatidizenlemenin sadece tekstil
sektdriiicin 6ngorilmiis olmasi. Ustelik
denetleyici tarafin hangiihracatgiyada
Ureticileri ziyaret edebilecegdi konusunda
bilgilendirme yapma zorunlulugu bulun-
muyor. Tekstil disi Grtnlericin,denetim
kurallar cok daha belirsiz tutulmus ve
ihracatcgi Ulke tarafindan belirlenecek gibi
gorunuyor. Zaten USMCA'yINAFTA'dan
aylrantemel 6zelliklerden birisi de tekstil
ve hazir giyim sektorlerine iliskin 6zel bir
bolimun olusturulmus olmasi. Altinci bo-
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Iimdeki dizenlenmelerin yani sira tekstil
ticaretini duzenleyen yeniyonetmeliklerin
deanlasmaninyurtrlige girmesinin ardin-
danhazirlanmasi bekleniyor.
USMCA Anlagsmasinda NAFTA'dan
farkliolarak tekstil ve hazir giyim ticaretine
iliskin dizenlemeleri gézden gecirecek

ve gerekirse guncelleyecek bir komitenin
teskil edilmesi 6ngorulmus. IKomite Uyeleri,
anlasmaya taraf olan tg Ulkeden secil-

mis temsilcilerden olugsacak ve anlasma
onaylandiktanve yUrirlige girdikten sonra
yilda en az birkez toplanacak. Komitenin
illk gorevlerinden biri, USMCA Uilkeleri ara-
sindaikinci el kiyafetlerin ticaretine yonelik
duzenlemeleri gézden gecirmek olacak.

Finanssirketleride kapsamaalindi
Tekstil ve otomotiv disinda da USMCA
Anlasmasi’'nda NAFTA’dan farkli dliizenle-
meleryer aliyor. Yeni anlagsmada Trump’in
kazanimlarindan biri de IKanada’nin stt
uranlerininithalatina yonelik bariyerleri
azaltarak Amerikali treticilere Glke paza-
rininytzde 3,6’sina erisim yolunu agmasi
oldu. Ayrica, IKanadali sut Ureticilerine

USMCA uyesi ithalatc tlke,
kosullara uymadigini dusundugu
urunlerin tesislerini denetleyebilecek.
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hdkdmet tarafindan herhangi bir tesvik
verilmesiyasaklandi. Ancak uzman-
lars6z konusu degisikligin, ABD'nin
IKanada'ya yonelik st tranleriithalatini
sadece 70 milyar dolar artiracagini,
ABD'ye verilen tavizin sembolik oldugu
gOrusunu paylasiyor. Telifhaklari
konusunda yapilan dedisiklik ile haklar
kisinin 6ltmunden 50 degil, 70 yil
sonra gecerliligini yitirecek. USMCA'da
yapilan birdiger degisiklik, finansal
hizmetlerinticaretine yonelik. Bu ger-
cevede, Meksika ve Kanada'da faaliyet
gosteren Amerikan finans sirketlerinin
yerel sirketlerle aynimuameleyi gérme-
sikararlastnidi.

NAFTA ile USMCA Anlasmasi arasin-
dakison onemli farkhlik ise gecerlilik
suresi.10cak 1994'te yururluge giren
NAFTA, herhangi birgdzden gecirme
veya gecerlilik tarihiicermiyordu.
USMCA Anlasmasiise taraflara her 6
yilda biranlasmayi gézden gecirerek
revize etme hakki taniyor. Anlasma,
uzatilmamasi halinde yrarlGge girdigi
tarihtenitibaren 16 yilicerisinde iptal
olacak. Burevizyonun,yenianlasmanin

ABD’nin hazir giyim ithalatinda illk 6

Vietham

%144
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Cin
%33,7
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Wiz;z;zzzzxzé

NAFTA gibi zamanin gerisinde kalma-
masticinyapildidi belirtiliyor.

12 yenibo6lim eklendi

USMCA Anlasmasi’'nda, eski madde-
lere yapilan degisiklikler kkadar yeni
boélumler de dikkati ¢ekiyor.
NAFTA'daki22 bélume aralarinda
dijital ticaretin de yer aldigi 12 yeni
bolumun eklendigi yeni anlasma, alani
genigletildigiicin "NAFTA 2.0” olarak
daadlandiriliyor.

Yenieklemelerden en 6nemlisi olarak
kabul edilen “dijital ticaret” bélumda,
elektronik kitap, video, muzik, yazilim,
oyunve benzeri dijital Grinlere yonelik
gumruk vergilerini ve digerayrimci
onlemleriyasakliyor. Ayrica, verilerin
Ulkeler arasidolasiminayodnelik kisit-
lamalarin azaltilmasi, siber guvenlik
konusundaig birligi, halka acik veri
tabanlarive kuresel dijital ekosistemin
desteklenmesitesvik ediliyor. Yeni
bolumler arasinda “yolsuzluk karsithg,
makroekonomik politikalar ve doéviz
kurlar, is guctveticaretiiyilestirme
yollar” gibi bagliklar da yeraliyor.

Banglades
%6,3 %5,7

Wixxzp;zzzzxz2

Endonezya ' Hindistan

Wiz

TEKSTIL VE HAZIR GiYIMDE
NAFTA/USMCA FARKI

« Tekstil ve hazir giyim Urunlerinin ihtiva etmesi
gereken "Kuzey Amerika icerigi” aritlyor.

+ Serbest bolge disi Grunler sinirlandirilarak bolge
arunlerinin 6nU aglliyor.

- ithalatci Glkeye Uretici/ihracatci firma
tesislerinde denetim yetkisi taniyor.

+ USMCA'da sadece tekstil ve hazir giyimi
duzenleyen bir bolum yer aliyor.

« Mense kurallarina karar vermek icin taraflara
toplanti ¢cagrisi hakki taniniyor.

« Tekstil ve hazir giyim duzenlemelerini gozden
gegirecek komite kurulmasi dngoruluyor.

Ralkamlarla NAFTA

NAFTA Uyeleri
arasindak | ticaret

201/de

1,2 trilyon dolar.

Uc Ulke arasindaki ticaret
1993Ten 201 /ye
76390 art.

ulke

Meksika
%45
W 22/

%460

“Hazir giyim ithalati 80,3 milyar dolar
“Tekstil ithalati 25,7 milyar dolar
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Yenidodan Mah, Ferhalpasa Cad.
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Makina Parkuru

Adet Marka Pus/Fein Sistem Aciklama

2 2015 Terrot 34" 10F 54 A.En Elk.Jakar Siiprem,F.Elastan,Mesh Kitli
2 2015 Terrot 34" 7F 54 A.En Elk.Jakar Siiprem,F.Elastan,Mesh Kitli
4 2011 Pilotelli 34" 10F 102 A.En Suprem,F.Elastan

4 2009 Pilotelli 34" 14F 102 A.En Siiprem,F.Elastan

2 2007 Pilotelli 34" 18F 102 A.En Siiprem,F.Elastan

3 2000 Pilotelli 36" 10F 60 Interrib,F.Elastan,Ribana-Kaskorse

B

2000 Mayer 30" 12F 48 Interrib,F.Elastan,Ribana-Kaskorse

KALIN FEIN FANTAZI KUMASTA
YUKSEK KALITE, KUSURSUZ HIZMET

www.cavusogluorme.com
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Cinli e-tuketicilere

NASIL ULASILIRP

Tarkiye'de e-ihracata yonelen firma sayisi hizli bir sekilde artiyor. Bu firmalar icin Cin 6nemli
bir pazar olarak 6ne cikiyor. Cinkt alim guct yuksek 350 milyon kisinin bulundugu tlkenin
2020 yilinda diinyanin en buyuk sinir 6tesi B2C pazari olmasi bekleniyor.

internet altyapisinin gelismesiile
birlikkte lojistik sektériinde yasanan
hizlidegisimin sonucu olarak énce
e-ticaret,son donemde ise sinir otesi
e-ticaret ya da diger adiyla “e-ihracat”
giderek hayatimizda daha fazla yer

L tutmaya basladi.

‘-,; E-ihracat, yeni pazarlaraulasmanin
kacginilmaz oldugu gunumiizde mus-
teri potansiyelini artirmak isteyen
her firma icin alternatiften 6te bir zo-
runluluk haline geldi. Bugun Avrupali
KOBI'lerin yuzde 14,5’ e-ticaret, Bu
IKOBI'lerin de yaklasik yarisiise
yurtdisina satig yani e-ihracat
yaplyor.

Turkiye'de e-ihracatyapan
firma sayisihenliz az
olsadabuyodnde ¢ok
onemlibiristek varve
e-ihracataydnelen
firma sayisi ¢cok

2018 yilinda e-ihracata

sayisl,
gorey

— < L.
Dy i JD.COM —

TMALL JD Wordwide Amazon China

hizlibir sekilde artiyor.

CIN‘IN ONDE GELEN

baglayan firma sayisi, 2017 sonuna
gore yuzde 40 artti. 2018 sonunda
e-ihracat cirosunun gecenyilakiyasla
yuzde 150'den fazla artmasi bekleni-
yor.

Ancak asil patlama, dlinyaninen
bayukleri arasindayerini almaya
hazirlanan Uciincii Havalimaninin
devreye girmesiyle yasanacak ¢unku
e-ihracatin olmazsa olmazi ¢ok iyi

bir lojistik destegi. E-ihracat Eylem
Plani’'nda da belirtildigi gibi basta
Uciincii Havalimani olmak Gizere
belirlenen bolgelerin “bélgesel lojistik
merkezleri” haline getirilmesiyle
e-ihracatyapan sirketlerimiz genis bir
bolgeye dusuk maliyet ve yuksek bir
hizla erisim olanagina kavusacaklar.

Dinyanin en buyulk

e-ihracat pazari

Ancak e-ihracaticin sadece bilisim
ve lojistik altyapinizin hazir olmasi
tabi ki yeterli degil. Rekabetin daginik

& i

KACHLA

IKaola.com

Tmall, Cin'de operasyonu
olmayan uluslararasi markalarin
Cinli ttketicilere ulasmasini
sagliyor. Pazar, her magaza igin

bir alt alan sadlarken Alipay'e ve
Alibaba’nin teslimat araglarina
yonlendiriyor.

JD.com'un guclt yonlerinden

biri, Cin’in buyudk sosyal medya
platformu WeChat'a bagli olmasi.
JD.com'daki trtnlere WeChat

icinden erisilebiliyor. WeChat Uze-

rinden yapilan e-ticaretin ylzde
32'sini JD.com olusturuyor.

Amazon, perakende satislarda
yUzde 3 pazar payina sahip. Cin'de
ozellikle premium ve otantik ithal
Urtnler alaninda guglu bir tne
sahip olan Amazon.cn fiyat duyarli
musterilerden ¢ok satin alma gucu
yUksek kesime hitap ediyor.

IKaola, cogunlukla Batil markalari
sunuyor. Saticilarin trdnlerini bircok
cevrimici forum, portal ve pazarlama
kanalinda sergilemelerini saglayan
IKaola U¢ is modeli sunuyor: Toptan
satlg, cevrimici pazar yeri veya
saticinin web sitesiyle entegrasyon.



veyogunyasandigi bu sektdrde 6ne
gecmek icin 6ncelikle en dogru hedef
pazari se¢gmek ve hedef pazariniz
hakkinda yeterli bilgiye sahip olmak
gerekiyor.

Buglindunyanin en buyuk ve en hizli
buyuyen e-ticaret pazariolan Cin Halk
Cumbhuriyeti’'nde sinir 6tesi e-ticaretile
Urdn satin alan tuketicilerin orani 2015
yilinda yuzde 34 iken 2017'de ylzde
67'ye ulasmis durumda. Cin'in 2020
yilina kadar dinyadakien blyuk sinir
Otesi B2C pazari olmasi bekleniyor.
Cin dzellikle luks segmentte Uretim
yapan uUreticilericin avantajli bir pazar
olara 6ne ¢ikiyor. Bir buguk milyar
nifuslu Cin'de kaliteli Grlinlere para
harcamak isteyen 350 milyon orta ge-
lirdGzeyinde insan bulunuyor. Kaliteli,
l0ks markalara para harcamak isteyen
bu kesim; tekstil ve deri gibi iddiali ol-
dugumuz kategorilerde e-ihracatigin
onemli bir potansiyel olusturuyor. Peki
bu pazara girebilmek icin nelere dikkat
etmek gerekiyor?

Cin pazarina erisimenin yollari
Sinir dtesi e-ticaret, Cin online tUketici
pazarina dogrudan ve uygun maliyetli
erismek i¢in yeni biryol sunuyor. Sinir
Otesi e-ticaret Uzerinden ihracat yapan
bir satici, geleneksel strecleri kullana-
rak yapilanihracata kiyasla, lojistik ve
finansal maliyetlerde ylizde 30’avaran
birtasarrufsaglarken Grinind de
denetimler dahil olmak tGzere cok daha
kisa surede gdénderebiliyor.

Bu pazarda basariya ulagsmak icin bir
sirketin cok esnek bir yapida olmasi
ve strekli degisen e-ticaret diizen-
lemelerive trendlerini takip ederek
kendisini yenilemesi, bununyanisira
stratejisini Cin pazarinin yerel aliskan-

liklarina uyarlamasini gerekiyor. Genel
olarak Cin'de is yapma bicimleri henlz
tamamen kurumsal zeminde ilerleme-
didiicinis yaparkenkisisel iligkiler 6n
plana cikiyor. Bu nedenle “networking”
pazara giris ve tutunma icin bayuk
onem tasiyor.

Dikkat edilmesi gereken bir baska hu-
sus da kurallar ¢ok iyi tanimlanmadigi
yadaiyianlasilmadigiicin, yabanci
birisletme, genellikle gri bir bdlgede
calistigi hissine sahip olabiliyor. Bu
asamada yerel kulturd ve pazarin
karmasikhgini anlayan yerel bir orta-
giniligkilerin kurulmasinda devreye
girmesiisleri kolaylastiriyor. Yerel
ortak ayni zamanda bazi pazaryerleri-
ne giriste de anahtar goérevi Ustlenebi-
liyor. Ornegin, yerel bir pazaryeri olan
Taobao.com’ave sosyal medya sitesi
WeChat'e Uyelik i¢in Cin vatandasi ol-
ma sarti araniyor. Bu gibi durumlarda,
yabancisirket Cinli bir calisan istih-
dam edebilecedi gibi servis saglayicisi
sirketile de anlasabilir.

Tanitimve génderide

bunlara dikkat

Cinli tuketiciler ayrintilara odaklan-
mayi sever. Bunedenle satici irinln
gorselikonusunda ¢ok titizdavran-
mali, rinun detay fotograflarina yer
vermelidir. Bir rdn igin 6-20 arasinda
fotografyayinlamaya hazirolun.Cin'e
yonelik internet sitelerinde diger
Ulkelere nazaran ylzde 70 daha fazla
fotografyer almaktadir.

Uriin bilgisi de ayni sekilde 6nemlidir
¢unku iyi bir Mandarin tercimesinin
yeterli olacadini saniyorsaniz yanilirsi-
niz. Cinli tuketiciler ne kadar basa-

rili olursa olsun, iyi tercime edilmis
degil, yerel dil ve kulttre hakim biri

B2C PLATFORMLARI

xiu.com &=

TN R

Yangmatou Xiu

SHAMGPIM.COM
Shangpin
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E-ihracatta ilk 10 pazar

« ABD

+ Almanya

« Ingiltere

* Awvustralya
+ IKanada

+  Fransa

*+ Rusya

« Cin

+ Jtalya

+ Diger

E-ihracatta ilk 10 urun

+  Giyim, ayakkabi ve aksesuar
*  Mucevher ve saat

+  Otomobil parcalari

+ Antikalar

* Mobilya ve dekorasyon

* Hobi ve zanaat Urunleri

« Tuketici elektronigi

+ Bilgisayar

+  Muzik aletleri

+  Guzellik ve bakim tranleri

Vipshop

Gin'in sinir otesi ticaret alanindaki

ilk sitelerinden olan Yangmatovu,
bebekurtnleri, kozmetik, giysi,

ayakkabi ve ¢cantalara odaklaniyor.

Yangmatou'nun is modeli, rdnleri
dogrudan tedarik etmeye ve satin
almaya dayaniyor.

Xiu.com, konfeksiyon, ayakkabi,
canta, aksesuar ve mucevher dahil
olmak Uzere Ust gelir gruplarina hi-
tap ediyor. Xiu.com, kendilerine diger
platformlarda satmama konusunda
taahhut veren markalarin pazarlama
butcesini Ustleniyor.

Shangpin, Xiu.com'un rakibi ve Cin'in
onde gelen orta ve Ust duzey moda
ve lUks cevrimigi platformlarindan
biri. 1.400'den fazla markanin
Urtnlerine yer veren Shangpin, Batl
markalari igin bir drop-ship modeli
sunuyor.

New York Borsasi'nda yer alan
Vip.com Gin‘deki kadin tdketicilere
populer markali trdnler hakkinda
kisa vadeli teklifler sunan (Flas
satis) bir e-ticaret sitesi. Cevrimici
flag satis stresi normalde 4-5 guin
olsa da 12 gune kadar uzayabiliyor.
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tarafindan dogrudan kendileriicin yazilmig
metinlere glivenir. Ornegin giyim ve ayak-
kabikonusunda uluslararasi élclleri sagla-
mak yeterli dedildir, mimkin olan en kiguk
numaralarayer verdiginizden emin olmaniz
gerekir. Cin kdltdrunde aile hala dnemli bir
yer tuttugundan blyuk anne ve babalar dahil
tim aileyi kapsayacak sekilde bir bilgilendir-
me kdltdrd 6zimsediginiz konusunda iyi bir
isaret olacaktir. Ayrica uriin bilgisi yazarken
muUmkin olan her tlrlt faydasindan bahsedin
ve bu Urinun neden gerekli oldugunu vurgu-
lamaktan ¢cekinmeyin.

Cin’de aligveris kiltard, ¢esitlipromosyon ve
hediyelere ¢ok fazla yerverdiginden bu konu-
dayuksek bir beklenti olusmustur. MUmkun
oldugunca hediye sunmak ve kampanyalar
diuzenlemek pazara giriste basariicin 6nemli
bir anahtar haline gelebilir. Uriinin paketlen-
mesine gosterdiginiz 6zen de Cinli etlketici
icin dnemli olabilir. Kaliteli Grinlerle yapilmis
cekicive 6zenli bir paket, icindeki trinun
kalite algisini da dogrudan etkileyecektir.
Ozellikle "agir” paketlerin bir “kalite belgesi”
gibi degerlendirilmesine sasirmayin.

1100 urin beyazlistede

Pazaryerleri veya cevrimici dagiticilarla ileti-
sim kurduktan sonra, bir saticinin sirketini ve
urunlerini Cin piyasasina uyarlamasi gereki-
yor. Cin gimruk otoritelerine ulasmadan 6nce,
e-ihracatgilarin mense sertifikalari, gimruak
beyannameleri, satis s6zlesmeleri, konsi-
mentolar, faturalar ve paketleme listelerini
hazirlamalari bekleniyor. ithalatizinlerive
sertifikalar genellikle Cin Halk Cumhuriyeti
IKalite Denetimi ve Karantina Genel Muduarlaga
(AQSIQ) tarafindan saglaniyor.

Cin HUukUmeti Nisan 2016’da sinir 6tesi
e-ticareti kolaylastiran yeni bir vergi rejimi
uygulamaya koydu. Giyim, yiyecek ve icecek,
kisisel elektronik, ayakkabl, sapka, moda ak-
sesuarlari,oyuncaklar ve bazi kozmetik turleri
gibi irin kategorilerinde yeralan1100’den
fazla Grlnuiceren beyazliste yayinlandi. Bu
duzenlemeyle islem basina 2 bin yen ve yillik

3!
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kisi basina 20 bin yen sinir
olarak belirlendive bu li-
mit dahilindekiislemler
icin gumruk vergisi si-
firlandi. Ancak ithalat
katma deder vergisi
(KDV) uygulamasi
devam ediyor. Bir Cinli
tuketicinin siparis
ettigi mallarin tutaribu
limitleri asarsa artik sinir
otesi e-ticaret kurallari gecerli
olmuyor.

E-ihracatgl, her siparisturtiginen
iyi gonderim ve teslimat turina belir-
lemek durumunda. Eger musteri kimlik
bilgilerini paylasmaya istekli ise, vergiler ve
nakliye masraflarinin uygun olmasi nedeniyle
B2C ve gumrukli depo yontemleri en uygun
secenek olarak dne cikiyor. ithalat sertifikalar
ve alici kimlik belgelerinin mevcut olmamasi
durumunda, eniyi yéntem olarak posta génde-
risione gikiyor.

Cinde, e-ticaret
Ile uran alanlarin
orani 2015te
yUzde 34 iken
201/de yuzde

6/ye ulasti

E-ihracatta basarinin yollar

Yabanci dilde site

Guvenli deme altyapisi

Cokuluslu kargo hizmeti

Yabanci dilde SEO

Yabancl Kredi karti

GUumruk mevzuati

Musteri hizmetleri

KUresel Odeme sistemi

Ulke ici kargo hizmeti

Sik Sorulan Sorular

Yabanci Vergi sistemi

Yurt digl iade imkani




Kesimhaneler i¢in
gelistiriimis
ROBOT

KP-X2025 Tam otomatik cutter

Ykktkilyl retilen tF b btlm DZEl

YINENGTECH it 20 ocjo e
TURKIYE DISTRIBUTORI
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ARASTIRMA

—(

CALISAN
ROBOTLAR

ASEAN ulkelerinde son yillarda 6zellikle hazir
giyim ve otomotiv sanayilerinde artan robotlasma
ve otomasyonun iscilerin is guvencesini tehdit
edecek duzeylere gelecegi belirtiliyor.

. > Konfeksiyon Ar-Ge Subesi

ingiltere merkezlirisk danismanlik sirketi
Verisk Maplecroft tarafindan yapilan bir
arastirmaya gore basta otomotiv ve hazir
giyim olmak Gzere birgok sektorde robot-
lasma ve otomasyon halihazirda zaten
ciddiis kayiplarina neden olmakta ve bu
kayiplarin gelecekte daha da artacagi
belirtiliyor.

Sorunlarartacak
Uluslararasi Calisma Orgutu (ILO)
verilerine gére ASEAN ulkeleriolan

\J =

I\

R

IKambocya, Endonezya, Tayland, Vi-
etnam ve Filipinler'de 6niimuzdeki 20
yillilk dénemde iscilerin enazyarisinin
robotlasma ve otomasyon nedeniyle
islerini kaybetmeyle karsi karsiya oldugu
soyleniyor.

Budurumunigsizlik kadariglerini kaybet-
meseler bileiscilerin daha fazla isveren
baskisina maruz kalacaklarive igyerle-
rindeki ‘modern kolelik’ sisteminin daha
da agirlasacagi ve 6nimuzdeki donemde
Ucretlerin daha da fazla baski altinda

kalacadi belirtiliyor.

So6z konusu arastirmaya gore ASEAN
Ulkeleri olan Kambogya, Endonezya,
Tayland, Vietnam ve Filipinler'de isci
suiistimalleri, isveren baskisi ve dusuk
Ucretler halihazirda zaten mevcut sorun-
lar olup otomasyonun ve robotlasmanin
artistyla d6nimuzdeki yillarda bu sorunla-
rin daha da agirlasarak artmasi 6ngoru-
liyor. Bu kapsamda bu tilkelerde kadin
iscilerin daha fazla tehdit altinda oldugu
da soyleniyor.
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ABYI TERK ETMENIN
BEDELI COIK YUIKSEKK
OLABILIR

Brexit muzakerelerinde artik son kartlar oynaniyor,ama hala gértinirde biranlasma
yok. Gerek Birlesilk KKrallik (BKK), gerekse AB durduklari noktadan geri adim atma-
malkta kararli. Basbakan May, gecen EylUl ayinda Salzburg'da yapilan zirve toplan-
tisinda bir kere daha mallarin ve sermayenin dolasimini Gngoéren ama insanlarin
serbestdolagsiminiicermeyen bir serbest pazar (single market) 6nerisinde israrli
oldugunu tekrarladi. May'in, Brexit sonrasi i¢in ortaya koydugu “serbest ticaret
bolgesi 6nerisi” sanayi mallari ve tarim Urtinlerini kapsiyor ama hizmet sektérind
icermiyor. AB butgesine katki konusu ise gindemde bile degil. Bir bagka 6nemli
konu irlanda Cumhuriyeti ile Kuzey irflanda arasinda halen uygulanan, glimriik
kontrolline tabi olmayan ticaret ve gecgisler. Bagbakan, BIK'nin iki taraf arasinda kati
siniruygulamasi ve gumrik kontrolinud kesinlikle kabul etmeyecegini vurguladi.
AB liderlerinin durusunda da bir degisiklik yok. IKonsey Baskani Tusk, ortak bir tavir
aldiklarinive Bagbakan May'in dnerilerini kabul etmeyeceklerini kararl bir tonda
ifade etti. Zirvenin ardindan basina konusan bagbakan, BK'nin anlasma olmasa bile
(nodeal) AB'ni terk edebilecegini vurguladi ve bu konuda hig teredditleri olmadigi-
nadikkat ceketi.

~ >Haluk OZELC
> [TKIB Bruksel Temsilcisi
> itkibbxi@skynetbe

BK, anlasma olmadan AB disinda kalirsa ne olur?

Lizbon Anlasmasinin 50. maddesi, taraflara ayrilma konusundaki kosullari belir-
lemek icinikiyil stre taniyor. Bagbakan May, Brexitile ilgili islemleri 29 Mart 2017
tarihinde baslatmisti. Buna goére BIK, 29 Mart 2019 aksami saat 24.00°te (Bruksel
saati) AB disinda kalacak. ikiyillik siire, taraflarin istemesi halinde uzatilabiliyor,
ancak bu konu henltizgiindemde degil. Zirvenin sonucunun May icin bir hayal kirik-
lig1 oldugunu sdylemek yanlis olmaz. Toplantinin hemen ardindan “sterlin” bty tk
dederyitirdi. Yatinmcilar, “anlasma olmayabilir” senaryosu Gizerinde kafa yormaya
basladilar.

BKicinanlasma olmadan AB disinda kalmanin bedeli ytuksek olabilirancak, 6zellik-
le bu llkeyle olan savunmaiis birliginin ve ticari iliskilerin belirsizlik icine girmesinin
maliyeti AB icin de sorun yaratacaktir. AB, bir Uye ayrilsa bile Toplulugun temel ku-
rallari ve degerleriyle sirdurtlmesinin sart oldugu inancinda. Aksine bir yaklasimin,
Avrupa Projesini sarsintiya ugratabilecedi hatta sona erdirebilecedinden endise
duyuyor. Bunedenle, Tek Pazar’in (single market) dért kuralini, “mallarin, sermaye-
nin, hizmetlerin ve insanlarin serbest dolasiminin” tartismaya bile agmak istemiyor.
Fransa Baskani Macron, Salzburg zirvesinde Brexit'in bir konuyu herkese ¢ok agik
sekilde gosterdigini su sozlerle acikladi; “AB'yi terk etmek kolay degil, bunun ¢ok
onemli sonuclarive olduk¢a yuksek bir bedelivar”.
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MARKA-TASARIM |
INOVASYON VE TEKNOLOJI

NEDEN ONEMLI ?...”

> Prof. Dr. Emre Aliin Belkide yilinilk ceyregine damga vuran en énemli gelismelerden biri, 2014 yilindan

beri enyiiksek cari acikk akimina ulasmamizdi. Her ne kadar ihracatta rekorlar kirdigi-
mizi soyleyerek kendimizi avutsak da, ithalatin da dolu dizgin arttigini ve daha 6nemli
rekorlarkirdiginidaha 6ncekiraporlarimda bahsetmistim.

Gok uzun zamandir davranigsal iktisat konularinda makaleler yazdigim ve ¢alismalar
yaptigim icin, teshis veya tani koymalk zamani geldiginde herkesin hakl kilacak bir
yadaikiolumlu gelismeye odaklandigini gérebiliyorum. Bu neye benziyor ? Bulutlara
bakip sekiller gérmek veya tanidiklarinizin ytzlerini gérmeye benziyor.

ithalata konulan ek vergiler ve giimriik engelleriile dis ticaret agigini daraltacagini
diisiinen bir idare biciminin basarisiz olacagini size sayisiz defalar altini gize gize
anlattim. Ancak ne zaman ki ben boyle birargiimani masaya sursem, bu uygulama-
larin taraftari olan kesimlerihracatin ne kadar ¢ok arttigini 6ne surerek hakhhgini
kanitlamaya calistilar. Belki yapacagim yorum onlarin kalplerini kiracak ama, 1-2
milyar dolarlik ihracat artigtigin dun itibariyle 51 milyar dolarlik cari agik vermis olduk.
isin gercedibu. Keske ortaya ¢ikan olumsuz durum bununla sinirli olsa. ilave giimriik
vergileri sebebiyle artan hayat pahaliligi ve enflasyon, tarife disi engeller sebe-

biyle sikintiya diisen firmalar, karliligin diismesi sebebiyle isten ¢ikarilan insanlar
uygulananyanlig recetenin faturasi oldu. Kimse kusura bakmasin, gectigimiz 4 yilda
ne zaman ki uygulanan politikalarlailgili elestiri yapsam bazi isadamlari “ithal mal
isteyen faturasini 6deyecek” seklinde cevap verdiler. Kimse dukkanlardan veresiye
alig veris etmiyorki.

"Sahsi menfaatile toplum menfaati gelisir...”

Dahadaiileriye gottrecegim: Turkiye'de talebe yetecek kapasiteleri olmadigi halde,
firmalari ayakta kalsin diye olusan hayat pahaliligiileilgili ne distnuyorlar ? Sunu an-
lamakta zorlu cektikleri belli: ithalati pahali hale getirmek yerine, yerli iretimi rekabet-
ci hale getirmek gerekiyordu. Ancak onlardaha ucuz tretim istemediler,daha pahal
ithalatistediler. Halbukiboyle bir adim, kiiresel rekabette onlari geride birakacakti.
Son 40-50yildir Tarkiye'deki is dinyasinin geneli “kamuyu kacgudltdn, vergileriman-
tklrhale getirin, Gretimin maliyetini disurin” demedi. Cink U devletin blyuimesinden
memnundurlar. Devlet ne kadar buytrse onlara da o kadaris olanadi ¢cikacaktl. Bugin
iserekabetci Uretim yapamadiklariigin, Ankara'dan adeta “ek yagsam suresi” ister
duruma geldiler.

Ancak elle sayilabilecek kadar azkisi, marka-tasarim-inovasyon ve ar-ge tarafinda
mariifetliisler yaparak “gelecegin firmasi” olabilmek icin nemli adimlar atti.
"Bizrekabet edemiyoruz,ithal mallari pahali hale gelsin” diyerek dizltge ¢ilkmis hig-
birekonomiyok dunya tarihinde. Bunaragmen enflasyonu artiran, dis ticaret ve cari
acigi artiran bu politikalarda israr edildi.

Emtia ve enerjide ylkselen fiyatlar, tarimdan sanayiye kadar bircok sektorde ortaya
cikan piyasa bozucu davranislar, cok yiksek ithalat vergileri enflasyonun baslica
sebebi. Bunun Gzerine strekliyUkselen doviz kurlari da eklersek, denklemin kolay
olmadigini gorebiliriz.




"Peki nasil katma deger
Uretecegiz?...”

Mutlaka Uretici tarafindaki dolayli vergi-
lerin ve hammadde-aramali-yatirrm mali
Uzerindekiithalat vergilerinin dasurtlmesi
gerekiyor. Baziig cevrelerinin kendilerini
korumak icin yukselttigi gimruk vergileri
bugun Turkiye'ye ciddi zararlar vermeye
bagladi. Dolayisiyla enflasyonlamiicadele
icin 6nce tretenin maliyetlerini disirmel<
gerekir.

Elbette faiz de maliyetlerin basinda geli-
yor. Ancak enflasyon diisirmeden faizleri
dustrmek mumkdn degil. Dolayisiyla, var
gUcumuzle tretim maliyetlerini disUrecek
adimlariatmaliyiz.

Belkisu-
rekli

GIGEIEWERE]
hale getirmek

yerine, yerli

uretimi rekabetgi
hale getirmek

gerekiyor.”
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tekrar ediyorumama, UFE’nin 3 haneli
rakamlara ylkselmesinden korkuyorum.
[Kamunun bu konuda ciddi biradim
atmasi veithalatvergilerinden, dolayl
vergilere kadar Uretenin maliyetini dlsu-
recek rahatlamalaryapmasi gerekiyor.
Bundan bagka elastikiyeti dusuk olan,
yani zorunlu mal ve hizmet kategorisin-
deolankalemlericin mutlaka dolayli
vergileridisurmek gerekiyor. Buayni
zamanda devletin kiiciilmesi anlamina
geliyor. Bunu kabul etmek zorama baska
careyok gibi gozukuyor.

"Tarkiye hakkinda bazi bilgiler...”
Turkiye aynimevkide ¢alisan kadin ve er-
kek arasindakian az maas/Ucret farkinin
yasandigi ulkelerden biri. Ancalk, yine
de anketlere gore kadinin erkekten
dahafazlakazanmasiaileigin-
de sorunlara neden olabiliyor.
Ciddi birgencg nufusa sahip
ve 2050yilindadabu
potansiyelini strdure-
cek olan Turkiye'de,
“iki haftadayarim
saat sporyaptiniz
mi?” seklindeki
soruya cevap ve-
renlerarasinda son
siradayeraliyor.
Calisanlararasinda
sporyapanlarin sayisi
olduk¢aaz.
“Dijitallesmede neredeyiz”
sorusunun cevabiniinsan
kaynaklariagisindan inceledi-
gimizde, Bilgi islem Personelinin
Toplam Personeligindekioranina

itkibhedef 95

MAIKKALE

bakarsan OECD’de Turkiye son sirada
yer aliyor. Bir firmada 100 kisi calisiyorsa
ortalama olarak Ttirk Sirketleri 1 tane bilgi
islem uzmani calistinyor. Bu oranin kabul
edilebilir seviyesiyuzde 3-4 civarinda.
Turlkk Halki genelde mutlu ve gelecege
umutla bakiyor. Hem OECD hem de

diger anketlerde “gelecek nasil olacak?”
sorusuna Turklerylzde 56 nispetinde
“iyiolacak” diye cevap veriyorlar. Turkiye,
OECD ulkeleri arasinda orta gelir seviye-
sinde olmasa dakendini dyle sananlarin
en yogun oldugu Ulke. Gercekte orta gelir
seviyesinde olanlaryuzde 48 civarinda
ama, halkinytizde 78'ikendinibdyle kabul
ediyor. Dolayisiyla tuketimi doviz kurla-
rininyukselisi haricinde durduracak bir
gelismeyok gibi gdézukuyor.

Dulnyaya bir goz atarsak: Uzmanlar gele-
cegin ekonomisini olusturacak bilesenleri
soyletarifediyorlar:

1.insansiz Hava Araclari

2.Blockchain ve Kripto Paralar

3.BigData

4. Arurilmis Gergeklik

5.3 Boyutlu Yazicl

6.Sanal Gergeklilik

7.Yapay Zeka

8.Robotlar

9.Nesnelerin interneti

10. Genetik

Tum bu gelismelerin giinlik operasyonlari
hatta taktik ve stratejik kararlari etkileye-
cek, seklini degistirecelk, bazi meslekleri
yok edecek, baziyeni meslekleri ortaya
cikaracak, is yasaminibasgtan agsagi degis-
tirecek guicti oldugu séyleniyor.

Gelecek aykisayilarda bu detaylarlada
deginecegim.
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LR EYLUL AYINDA
HAZIRGIYIM [HRACAT! g

YUZDE 13,8 ARTISLA

> Eyliil 2018 doneminde AB28 ihracati yliizde 10,7 artisla 1,1 I
milyar dolar oldu. ]'5 MILYARDOLAR
> Eyliil 2018 doneminde, alt mal gruplannda en fazla ihracat, OLARAK
783 milyon dolarla 6rme giyim egyalan gerceklestirdi. GERQEKLESTL

> 2018 Eyliil doneminde, hazir giyim ve konfeksiyon
ihracatinin Turkiye genel ihracatindaki payi ytizde 10,1 oldu.

IHRACATIMIZIN
ENFAZLA
ARTTIGI ULKE

URDUN
%1238

EylUl ayinda ilk 50
ulke icinde ihracatin
en fazla artugi Ulke
yuzde 1238 e
Urdun olurken, bu
Ulkeyi ylzde 944 le
Iran, yUzde 84,2 ile
Beyaz Rusya izledi.

ALMANYA
2508 MILYON $

ITALYA iISPANYA
416 2425
== MILYON $ MILYON $
ULIKKELERE
GO RE IRAK iINGILTERE
am 3' 2,6
EYLUL ViLYON VILYONS
IHRACATI
ABD HOLLANDA
478 716
MILYON $ MILYON $
FRANSA
692 MILYON $

ORME GiYIM VE

I H I(I B' I N AKSESUARLARI

OCAIK-EYLUL

%5

ALT MAL 783,] MILYON $

IHRACAT PAYI GRUPLARININ ) 56, yma civim ve
EYLUL AYI AKSESUARLARI
IHRACATI 50],2 MILYON s
DIGER HAZIR ESYALAR
VE EV TEKSTILI

]64,2 MILYON $



EYLUL AYINDA
IHRACAT,

YUZDE 72 ARTISLA

883 MILYON DOLAR
OLARAK
GERCEKLESTI.

ITALYA
793 MILYON'$

HOLLANDA
259
MILYON $

ROMANYA
266
MILYON$
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TEIKSTIL IHRACATI

> Eylul 2018 doneminde AB28 ihracati yiizde 4, artisla 459,2
milyon dolar oldu.

> Eyltil 2018 doneminde, alt mal gruplarinda en fazla ihracat,
214,8 milyon dolarla dokkuma kumas Urtinlerinde gerceklestirildi.
> 2018 Eylul doneminde, tekstil ve hammaddeleri ihracatinin
Turkiye genel ihracatindaki payi ytzde 6,1 oldu.

IHRACATIMIZIN
ENFAZLA
ALMANYA ARTTIGI ULKE

s ULIKELERE PAKISTAN
ABD GO RE % 151 ,9

512

MILYON $ EYLU L Eylulayinda ik 50

ulke icinde ihracatin

IH RACATI en fazla artud

ulke yuzde 1519 ile

ISPANYA BULGARISTAN Pakistan olurken,
274 419 bu Ulkeyi ylzde
THaTEINE: aTEIe 1452 ile Hindistan,
iNGILTERE yzdels52le
376 MILYON $ Rusya izledi.
DOKUMA
KUMASLAR
2]4 8 MILYON s
|
ALT MAL
IPLIK GRUPLARININ
]69,4 miLyons — EYLUL AVI
IHRACATI
EV
TEIKSTILI

]5],3 MILYON $
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DERI IHRACATI

> Eylil 2018 doneminde AB28 ihracati yiizde 14,8
artisla 54,5 milyon dolar oldu.

> Eyllil 2018 déneminde, alt mal gruplannda en fazla
ihracati, 64 milyon dolarla ayakkabi gerceklestirdi.

> 2018 Eyliil doneminde, deri ve riinleri ihracatinin
Turkiye genel ihracatindaki payi ytizde 1,0 oldu.

i RUSYA
IHRACATIMIZIN 242MILYON $
I/E-\IFI{'IEI'/.I\(%IL(/J\LI <E RONL/}NYA ALMQ/})NYA
MILYON $ MILYON $
PEOMIAKEA ULIKELERE
o, o
/° 2"" GO RE INGILTERE FR/;J;SA
Fylil ayndaik 50 EYLUL MILYON'$ * MILYON'$
ulke icinde ihracatin 1
en fazla arttd| IH RACATI
Ulke yUzde 2111 ile '
Slovakya olurken, bu ABD ITALYA
(lkeyi yiizde 1980 50MILYON $ 70MILYON $
ile Avustralya, yUzde
1853 ile Dom_inila | RAK
Cumhuriyeti izledi. 57 MILYON S
- . . AYAKIKKABI
IDMIB'iN 640 won
= DERI VE KURKTEN
OCAK-EYLUL ALTMAL GiYiM ESYALARI
IHRACAT PAYI GRUPLARININ 37,6 viLvons
E.YLUL AYI YARI ISLENMIS/BITMIS
O/ IHRACATI DERI VE KURK
(o Y | 20,8 MILYON $
SARACIYE

EYLUL AYINDA

 IHRACAT,
YUZDE 255 ARTISLA

139 MILYON DOLAR
OLARAK
GERCEILESTI.

]6,5 MILYON $



EYLUL AYINDA

~ IHRACAT,
YUZDE 145 ARTISLA

194 MILYON DOLAR
OLARAK
GERCEKLESTI.

ABD
552 MILYON'$

MISIR
49
MILYON §

BAE
55
MILYON'$

IRAN
78 MILYON $

INGILTERE
8,6MILYON$

MAKINE
HALILARI

]64,4 MILYON $

TUFTE
HALILARI

26,3 MILYON $

EL HALISI

3,2 MILYON $
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HALI IHRACAT]

> Eyliil 2018 doneminde AB28 ihracati ytizde 9 dustigle
38,1 milyon dolar oldu.

> Eyllil 2018 doneminde, alt mal gruplarinda en fazla
ihracati, 164,4 milyon dolarla makine halilan gerceklestirdi.
> 2018 Eyliil doneminde, hali ihracatinin Trkiye genel
ihracatindaki payi yuizde 1,3 oldu.

IHRACATIMIZIN
EN FAZLA
IRAK ARTTIGI ULKE
MiL]%Ns f _
ULKELERE o 73’3""]'
suUDi GORE 2 2
ARABISTAN .-
178 MILYON'$ EYLUL Eylil ayinda ik
k 50 Ulke igind
IH RACATI ihracatljnxgrlwggzl:
artgr Ulke yuzde
ALMANYA /03] ile Iran
92MILYON $ olurken, bu tilkeyi
yUzde 161 ile Misr,
yuzde 136 ile
Rusya izledi.
ALT MAL
GRUPLARININ
EYLULAYI
IHRACATI
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ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATG! BIRLIKLERI

istanbul Tekstil ve IKonfeksiyon

ihracatci Birlikleri (ITKIB)

Ticaret Bakanhgi

Adres: Dumlupinar Bulvari No: 151

Eskisehir Yolu 9. Km 06800 Cankaya/ANIKARA

Bakanlik Santrali: + 90 312 449 10 OO0

Bakanlik Genel Evrak Fax: +90 312 44918 18 I

Web: www.gtb.gov.tr

TICARET BAKANLIG)

Adres: Dig Ticaret Kompleksi B-Blok Cobangesme
Mevkii Sanayi Cad. Yenibosna / Istanbul

Telefon: O 212 454 02 00
Faks: O 212 454 02 O1
e-mail: info@itkib.org.tr
Web: wwwi.itkib.org.tr

Tiirkiye ihracatgilar Meclisi (TiM)

Adres: Dig Ticaret IKompleksi Cobangegme Mevkii
Sanayi Cd. B Blok Kat: 9 P.K 34196 Yenibosna-Istanbul

Tel: 0212 454 04 90 / 454 04 91
Faks: 0212 454 0413 / 454 04 83
e-mail: tim@tim.org.tr

internet: www.tim.org.tr

M=

IHRACATCI BIRLIKLERI

Akdeniz ihracatgi
Birlikleri (AKIB)

Tel: 03243253737
Faks: 0324 32541 42
e-posta: akib@akib.org.tr
Web: www.akib.org.tr

Bati Akdeniz ihracatgilar Birligi (BAIB)
Tel: 0242 311 80 00

Faks: 0242 311 79 00

e-mail: baib@baib.gov.tr

Web: www.baib.gov.tr

Denizli ihracatgilar

Birligi (DENIB)

Tel: 0258 274 66 88

Faks: 0 258 274 72 22-62
e-posta: denib@denib.gov.tr
Web: www.denib.gov.tr

Dogu Anadolu ihracatgilar
Birligi (DAIB)

Tel: 044221411 85-86

Faks: 0442 214 11 89-90
e-posta: daibarge@daib.org.tr
Web: www.daib.org.tr

Dogu Karadeniz ihracatilar
Birligi (DKIB)

Tel: 0462 326 16 01

Faks: 0462 326 94 01 - 02
e-posta: dkib@dkib.org.tr
Web: www.dkib.org.tr

Ege ihracatci Birlikleri (EiB)
Tel: 0232 488 60 00

Faks: 023248861 00
e-posta: eib@egebirlik.org.tr
Web: www.egebirlik.org.tr

ILGILI KURUMLAR

Ayalkkabi Yan Sanayicileri
Dernegi (AYSAD)
Tel:021254936 12
e-posta: info@aysad.org
Web: www.aysad.org

Bayrampaga Tekstilci ve Sanayici
Is Adamlar Dernegi (BATIAD)
Tel: 021261397 23

Web: www.batiad.org.tr

Birlesmis Markalar

Dernegi (BMD)

Tel: 02123208200

Web: www.birlesmismarkalar.org.tr

Corap Sanayicileri Dernegi (CSD)
Tel: 02124383208

e-posta: csd@csd.org.tr

Web: www.csd.org.tr

IHKIB Egitim Vakfi

Tel: 0212 454 01 65-66
e-posta: vakif@itkib.org.tr
Web: www.ihkibev.org.tr

IKonfeksiyon Yan Sanayicileri
Dernegi (KYSD)
Tel:02124381296-97
e-posta: kysd@kysd.org.tr
Web: www.kysd.org.tr

Laleli Sanayici ve is Adamlar Demegi
(LASIAD)

Tel:0212516 90 52-53

e-posta: lasiad@lasiad.org.tr

Merter Sanayici ve Is Adamlan
Dermegi (MESIAD)
Tel:0212643 47 22

Web: www.mesiad.org.tr

Moda Tasarimcilan Dermegi (MTD)
Tel: 0212 296 90 45
Web: www.mtd.org.tr

Osmanbey Tekstilci

Is Adamlan Demegi (OTIAD)
Tel:02122319285

Web: www.otiad.org.tr

Orme Sanayicileri Dernegi (ORSAD)
Tel: 0212 637 68 05
Web: www.orsad.org.tr

Tescilli Markalar Dernegi (TMD)
Tel:0212 24569 29
Web: www.tescillimarkalar.org.tr

Trkiye Ev Tekstili Sanayicileri

ve Is Adamlar Dernegi (TETSIAD)
Tel: 0212 292 04 04 (pbx)

Web: www.tetsiad.org

Glineydogu Anadolu ihracatg
Birlikleri (GAIB)

Tel: 0342211 05 00

Faks: 03422110509

e-posta: gaibevrak@gaib.org.tr
Web: www.gaib.org.tr

istanbul Maden ve Metaller
ihracatci Birlikleri (IMMIB)
Tel: 0212 454 00 00

Faks: 0212 454 00 01
e-posta: immib@immib.org.tr
Web: www.immib.org.tr

istanbul ihracatgi Birlikleri (iiB)
Tel: 0212 454 05 00

Faks: 0212 454 05 01

e-posta: iib@iib.org.tr

Web: www.iib.org.tr

Tarkiye Denim Sanayici ve

Is Adamlan Demegi (DENIMDER)
Tel:0212 4747530

e-posta: info@denimder.com
Web: www.denimder.org.tr

Tm i¢ Giyim Sanayiciler
Demegji (TIGSAD)

Tel: 021243865 15
e-posta: info@tigsad.org
Web: www.tigsad.org

Turkiye Ayakkabi Sanayicileri
Dernegi (TASD)

Tel: 02125497171

e-posta: info@tasd.com.tr
Web: www.tasd.com.tr

Turk Deri IKonfeksiyonculari
Dernegi (TDKD)

Tel: 0212 665 27 47
e-posta: info@tdkd.org.tr
Web: www.tdkd.org.tr

Turkiye Tekstil, Hazir Giyim, Deri
Sanayi Teknoloji ve Tasarim
Arastirma Gelistirme Vakfi
TARGEV)

Tel: 0232488 61 23

e-posta: targev@targev.org.tr
Web: www.targev.org.tr

KKaradeniz ihracatl
Birlikleri (KiB)

Tel: 0454 216 24 26
Faks: 0454 216 48 42
e-posta: kib@kib.org.tr
Web: www.kib.org.tr

Orta Anadolu ihracatcl

Birlikleri (OAIB)

Tel: 0312 447 27 40

Faks: 0 312 446 96 05

e-posta: oaibwebmaster@oaib.org.tr
Web: www.oaib.org.tr

Uludag ihracatgi Birlikleri (UIB)
Tel: 0224219 10 00

Faks: 0224219 10 90

e-posta: uludag@uib.org.tr
Web: www.uib.org.tr

Tarkiye Ayakkabi Sektért Aragtirma
Geligtirme ve Egitim Vakfi (TASEV)
Tel:021247051 53

Web: www.tasev.org.tr

Turkiye Giyim Sanayicileri Dernegi (TGSD)
Tel:0212 63976 56
Web: www.tgsd.org.tr

Tiirkiye Deri Vakfi (TURDEV)
Tel: 0212558 23 02
Web: www.turdev.org

Tarkiye Triko Sanayicileri
Dernegi (TRISAD)

Tel: 021243806 60
Web: www.trisad.org

Tarkiye Tekstil Terbiye Sanayicileri
Dermegi (TTTSD)

Tel: 0282 758 35 64

Web: www.tttsd.org.tr

Tiirk Tekstil Vakfi (TUTEV)
Tel: 0212 227 06 05
Web: www.turktekstilvakfi.com

Zeytinburnu Tekstil Sanayici ve
Is Adamlan Demnegi (ZETSIAD)
Tel: 02124834000

Web: www.zetsiad.org.tr




N7, /f A/ /)

LLAL /7 ;////’//

rj' er.jr!’\} Hr\.’n\f“_r\l‘llr\ r\ 3
150K I (54550 Istan



ZIPPERS /ACCESSORIES

#Wtoﬁ%n%w



	on
	1-3
	4-5
	6-7
	8-9
	10-11
	12-15
	16-17
	18-19
	20-21
	22-23
	24-25
	26-27
	28-41
	42-45
	46-47
	48-49
	50-51
	52-53
	54-57
	58-69
	70-75
	76-79
	80-81
	82-85
	86-89
	90-91
	92-93
	94-95
	96-100
	arka

