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I.GİRİŞ

Bu rapor, GSYİH bakımından 2006 yılında dünyanın en büyük 8. ekonomisi olmasının yanı sıra kişi başına düşen 24.200 Euro’luk geliriyle de alım gücü yüksek, coğrafi açıdan yakın ve ülkemiz açısından önemli bir pazar olan İspanya’nın ülkemiz deri ve deri eşya sektöründe faaliyet gösteren ihracatçılara tanıtılması amacıyla yazılmıştır.

Raporda birbiriyle bağlantılı olan deri işleme ve deri eşya sektörleri birlikte ve ayrı ayrı olarak el alınmaktadır. İhracatımızın arttırılarak sürdürülebilmesi açısından dikkat edilecek noktalar, genel bilgiler ve ülkedeki ithalatçı ve distribütörlere ilişkin güncel bilgiler raporumuzda kullanıcıların bilgisine sunulmuştur.

II. ÜLKE EKONOMİSİNİN GENEL DEĞERLENDİRİLMESİ

1. Ekonomik Yapısı

İspanya 1986 yılında AET’ye üye olmasının ardından, Topluluktan sağlanan ekonomik yardımlar ve özellikle Topluluk kaynaklı yabancı sermayenin de etkisi ile 1990’a kadar olan dönemde önemli büyüme artışları kaydetmiş ve yıllık ortalama %5 oranında büyüyerek sanayileşmiş bir ekonomik yapıya sahip olmuştur. İspanya, 2007 yılına kadar AB fonlarının ana kullanıcılarından biri olmuştur. 2007-2013 yılları arasında da yardım almaya devam edecek olan İspanya’nın bu dönemde alacağı yardım miktarının 60.011 milyon Euro’dan 31.356 milyon Euro’ya düşmesi beklenmektedir. İspanya ayrıca, AB ortak para birimine ilk katılan ülkeler arasında yer almayı başarmıştır. Doğrudan yabancı yatırım alanında da 2006 yılında dünyanın en çok dış yatırım alan 9. ülkesi, en çok da yatırım yapan 8. ülkesi olmuştur.

OECD rakamlarına göre, İspanya GSYİH bakımından 2006 yılında dünyanın en büyük 8. ekonomisi olmuş ve %3,9 oranında büyüyerek AB (%2,9) ve Euro bölgesi (%2,7) ortalamasının üstüne çıkmıştır. IMF raporlarına göre, İspanya son 3 yılda yavaşlayan dünya ekonomisindeki engellere rağmen ekonomisini iyi idare ederek büyüme hedeflerini gerçekleştirebilmiş ve istihdam yaratmayı başarabilmiştir. 2004 yılında kişi başına geliri 19.637 Euro olan İspanya’nın 2006 yılında kişi başı geliri artarak 24.200 Euro olmuştur. Yıllık enflasyon, 2006 yılında ortalama %2,5 olarak gerçekleşmiştir.

Tablo-1.Ödemeler Dengesi (milyon Euro) (Kaynak:Banco de Espana)

	
	2004
	2005
	2006 

	I-Cari İşlemler
	(-)44.450,7
	(-)68.952
	(-)86.026

	Ticaret Dengesi
	(-)52.937,1
	(-)69.834,4
	(-)80.544

	Hizmetler
	22.230,9
	21.089,2
	20.115

	Gelirler
	(-)13.700
	(-)18,163,7
	(-)20.429

	Cari Transferler
	(-)43,8
	(-)2.043,1
	(-)5.168

	II. Sermaye Hesapları
	8.547,6
	8.163,3
	6.158,4

	III.Mali Hesaplar
	36.834
	60.640,8
	83.211

	Doğrudan Yatırımlar

-İspanya’nın

-İspanya’ya
	(-)26.345,1

(-)39.825,1

13.480
	(-)10.593,9

(-)25.723,5

15.129,7
	(-)47.847

(-)61.437

13.591

	Portföy Yatırımları

-İspanya’nın

-İspanya’ya
	85.804.6

(-)24.980,9

110.785,5
	45.596,5

(-)78.829,4

124.426
	185.847

1.666

184.181

	Diğer Yatırımlar

-İspanya’nın

-İspanya’ya
	(-)9.776,7

(-)27.309,7

17.533,1
	27.205,1

(-)30.103,8

57.308,9
	(-)30.675

(-)64.805

34.130

	Mali Değişkenler
	1.161,2
	547,5
	1.701

	Merkez Bankası Rezervleri
	5.147
	1.439,3
	(-)480,4

	Eurosistemden Alacaklar
	(-)13.760
	14.855
	(-)12.327

	Diğer Net Alacaklar
	(-)5.397
	(-)18.408
	(-)13.007

	IV. Net Hata ve İhmaller
	(-)930,9
	(-)895,7
	(-)3.343,2


İspanyol ekonomisi gelişmiş ülkelerin genel yapısına sahip olup, hizmet sektörü GSYİH içinde ilk sırayı alırken onu sanayi üretimi izlemektedir. Bu iki sektörün GSYİH içindeki payı yaklaşık %85’dir. Ülkenin göstermiş olduğu ekonomik gelişmeyle beraber tarımın hasıladaki payı oldukça düşerken, inşaat sektörü de gelişen sektörler arasında yer almıştır.

İspanya, nüfus olarak da AB’deki 5. büyük nüfus ve 2. en büyük nüfus büyüme hızına sahip ülke konumundadır. 

Dünya ticareti açısından dünyanın en büyük 17. ihracatçısı ve 12. ithalatçısı olan İspanya’nın dış ticareti içinde AB önemli bir yer tutmaktadır. Nitekim İspanya’nın ihracatının %72’si ve ithalatının %58’i AB ile gerçekleşmektedir. AB’yi ihracatının %4,8’i ve ithalatının %4,5’i ile Latin Amerika ve ihracatının %4,4’ü ve ithalatının %3,4’ü ile ABD izlemektedir. 

Tablo-2. Genel Dış Ticaret

	Yıllar
	Genel İhracat

(milyon Euro)
	Genel İthalat

(milyon Euro)
	Dış Ticaret Hacmi

(milyon Euro)

	2002
	130.814
	172.789
	303.603

	2003
	137.815
	184.095
	321.910

	2004
	146.460
	207.130
	353.590

	2005
	153.559
	231.372
	384.931

	2006 
	169.772
	259.483
	429.255



Tablo-3. Ülkelere göre Dış Ticaret Değerleri (2006)

	Ülkeler
	İspanya’nın İhracatı

(bin Euro)
	İspanya’nın İthalatı

(bin Euro)
	Dış Ticaret Hacmi

(bin Euro)

	Fransa
	31.754.198
	33.163.321
	64.917.519

	Almanya
	18.486.389
	36.928.792
	55.415.181

	İtalya
	14.483.544
	21.205.649
	35.689.193

	İngiltere
	13.414.532
	12.753.786
	26.168.318

	Portekiz
	14.972.394
	8.730.202
	23.702.596

	ABD
	7.498.063
	8.475.896
	15.973.959

	Çin
	1.670.712
	14.301.895
	15.972.607

	Hollanda
	5.546.051
	10.354.684
	15.900.735

	Belçika
	4.958.038
	7.550.008
	12.508.046

	Rusya
	1.509.718
	7.342.926
	8.852.644

	Japonya
	1.346.700
	5.840.728
	7.187.428

	Türkiye
	2.751.762
	3.552.109
	6.303.871


2. Türkiye ile Ekonomik ve Ticari İlişkiler

Türkiye ile İspanya arasındaki ticari ilişkiler, özellikle son yıllarda önemli artış kaydetmiştir. İki ülke arasındaki ticaret hacmi 2001 yılında 2,3 milyar Euro iken %178’lik bir artış kaydederek 2006 yılında 6,3 milyar Euro’ya çıkmıştır. Ticaret hacmindeki artışın son yıllarda ülkemiz lehine oluştuğu görülmektedir. 2001-2006 yılları arasında, İspanya’nın ülkemize olan ihracatı artarak 1 milyar Euro’dan, 2.7 milyar Euro’ya ulaşırken, aynı dönemde ülkemizin ihracatı 1 milyar Euro’dan, 3,5 milyar Euro’ya çıkmıştır. İspanya 2006 yılında, ülkemiz ithalatında 9. ve ihracatında 6. olurken ülkemiz İspanya’nın ithalatında 16., ihracatı içerisinde ise 10. olmuştur.


Tablo-4. İki Ülke Arasındaki Dış Ticaret Hacmi (Genel)

	Yıllar
	Türkiye’ye İhracat

(milyon Euro)
	Türkiye’den İthalat

(milyon Euro)
	Dış Ticaret Hacmi

(milyon Euro)

	2001
	1.112
	1.154
	2.266

	2002
	1.454
	1.409
	2.863

	2003
	1.738
	1.798
	3.535

	2004
	2.599
	2.457
	5.055

	2005
	2.691
	2.884
	5.575

	2006 
	2.752
	3.552
	6.303


III. SEKTÖRÜN YAPISI VE ÖZELLİKLERİ

1. Sektörün Tanımı

i) Deri İşleme Sektörü: Sektör, İspanya’nın geleneksel sektörlerinden olup, varlığı çok uzun yıllara dayanmaktadır. Tamamıyla el işçiliği ile başlayan sektör sürekli gelişerek bugünkü yüksek teknolojili üretim aşamasına gelmiştir. Sektör, işlem gören hayvanların cinsine göre alt dallara ayrılmıştır: 

-Sığır Derisi: Yapılan işlem nihai ürünün kullanım yerine göre farklılık göstermektedir. Nitekim, dayanıklılık ve sertlik gerektiren ayakkabı ve deri eşyalarda kullanılacak deriler için bitkisel  bir işlem yapılırken, daha yumuşak ve esnek ürünlere ihtiyaç duyan deri eşyalar, döşeme ve konfeksiyon sektörleri için ise mineral bir işlem gerçekleştirilmektedir.

-Kuzu Derisi (yünlü ve yünsüz): Kuzu derisindeki ayrım derinin yünle kaplı olması veya olmamasından kaynaklanmaktadır.Yünlü kuzu derisi, çoğunlukla çift taraflı ürünlerin üretiminde kullanılmakta ve bu sektör de İspanyol deri işleme sektörünün dünyada ünlü olduğu alanların başında gelmektedir. Bu ün aslen İspanyol merinos koyununun yününün kalitesinden ve işleme tekniğinden kaynaklanmaktadır. Ana kullanım yeri konfeksiyon ve ayakkabı astarıdır. Yünsüz kuzu derisinin ana kullanım yerleri ise süet, napa, konfeksiyon,eldiven, ayakkabı astar ve kılıfları ile temizlik bezleridir.

-Keçi Derisi: Ana kullanım yeri, ayakkabı sektörü olmakla birlikte deri eşya ve konfeksiyonda da  kullanılmaktadır. Sektörün üretimi modaya ve bu doğrultuda değişim gösteren ayakkabı sektörüne çok bağlıdır.

-Diğer Hayvanların Derileri (domuz, tavşan, sürüngen vs.): Domuz derisi deri eşya, konfeksiyon, astar ve kılıf yapımında; son yıllarda özellikle çok popüler olan tavşan derisi konfeksiyon; sürüngenlerin derileri de deri eşya ve ayakkabı yapımında kullanılmaktadır. Devekuşu ve bazı balıkların derileri, fazla talep olmadığından işlenmemektedir.

Diğer bir sınıflandırma da ürünün nihai kullanım yerine göre yapılmıştır. İspanyol tabaklanmış derisinin ana kullanım yeri ayakkabı olurken, onu konfeksiyon, deri eşya ve döşemecilik sektörleri izlemektedir. Ayakkabı sektörünün talebi genelde sektörün gücüyle de doğru orantılı olarak nispeten istikrarlı iken, diğer sektörlerin talebi daha çok ihracata dayalı olduğundan değişkenlik arz etmektedir. Ancak, son zamanlarda ayakkabı sektöründe görülen gerileme işlenmiş deri talebinde de gerileme yaratmaktadır.

ii) Deri Eşya Sektörü: Sektörün ana üretim kalemleri bavullar, valizler, çantalar, küçük deri eşyalar, eldivenler ve kemerlerdir. Sektör, kaliteli malzeme kullanımı ve titiz işçiliği sayesinde dünyada iyi bir üne sahiptir. Son derece rekabetçi olan sektörde ayakta kalabilmek için sektör  son yıllarda tasarım ve kalite üzerinde yoğunlaşmıştır. 

2. Sektörün Yapısı ve Özellikleri

i) Deri İşleme Sektörü: Sektörde 2005 yılı itibariyle 156 firma  faaliyet göstermekte ve 4.678 kişi istihdam edilmektedir. Firmalar, Katalunya (70 firma), Valensiya (47 firma), Murcia (19 firma) ve Madrid’de (3 firma) yoğunlaşmıştır. Sektör, genel olarak küçük ve orta büyüklükteki şirketlerden oluşmaktadır. 1-10 arası işçi çalıştıran firma sayısı 65, 11-20 arası işçi çalıştıran firma sayısı 32, 21-50 arası işçi çalıştıran firma sayısı 31, 51-100 arası işçi çalıştıran firma sayısı 14, 101-200 arası işçi çalıştıran firma sayısı 11 olurken, 200’den fazla işçi çalıştıran 1 firma vardır. Sektör temel bilgilerini içeren bir tablo aşağıda yer almaktadır: 

Tablo-5. Deri İşleme Sektörü Yapısı

	
	2004
	2005
	05/04 

(%)

	Firmalar
	168
	156
	-7

	İstihdam
	5.205
	4.678
	-10

	Üretim ( Euro)
	957.679.000
	903.605.000
	-6

	İhracat (Euro)
	320.112.000
	299.995.000
	-6

	İthalat (Euro)
	311.360.000
	287.698.000
	-8

	Dış Ticaret Dengesi (Euro)
	8.752.000
	12.297.000
	41

	Tüketim (Euro)
	948.927.000
	891.308.000
	-6

	İhracat/İthalat
	33,4
	33,2
	-1

	İthalat/Tüketim
	32,8
	32,3
	-2


Kaynak: CEC-FECUR

ii) Deri Eşya Sektörü: İspanyol deri eşya sektöründe, 2005 yılı itibariyle, büyük çoğunluğu küçük atölyeler olmak üzere, 1.725 işletme faaliyet göstermekte ve 15.541 kişiye istihdam sağlanmaktadır. Bölgesel olarak, işletmelerin büyük çoğunluğu Endülüs’te (512 firma) yoğunlaşırken, onu Valensiya (457 firma), Katalunya (303 firma) ve Madrid (233 firma) izlemektedir. İşletmelerin %82’sinden fazlası 1-10 arası işçi istihdam eden küçük çaplı işletmeler olurken, 10-49 arası işçi çalıştıran  orta ölçekli işletmeler sektörün %16,5’ini, 49’dan fazla işçi istihdam eden işletmeler de sektörün %1,3’ünü oluşturmaktadır. 

Tablo-6. Deri Eşya Sektörü 

	
	2004
	2005
	05/04 

(%)

	Firmalar
	1.753
	1.725
	-1,59

	İstihdam
	16.624
	15.541
	-6,51

	Üretim (Milyon Euro)
	1.738
	1.811
	4,19

	İhracat (Milyon Euro)
	323
	310
	-4,3

	İthalat (Milyon Euro)
	616
	701
	13,8

	Dış Ticaret Dengesi (Milyon Euro)
	-293
	-391
	-33,7

	Tüketim (Milyon Euro)
	2.031
	2.205
	8,5

	İhracat/Üretim
	%18,6
	%17,1
	-8,11

	İthalat/Tüketim
	%30,3
	%31,8
	4,9


Kaynak: ASEFMA

3. Sektörde Uygulanan Politika ve Stratejiler

İspanya’nın geleneksel sektörlerden olan deri  işleme ve deri eşya sektörleri genelde küçük ve orta büyüklükteki çok sayıda işletmelerden oluşmaktadır. Bu işletmeler hem iç pazardaki paylarını korumak hem de ihracattaki rekabete ayak uydurabilmek adına çeşitli dernek ve birlikler altında toplanmışlardır. İspanya’da bu alanda faaliyet gösteren en önemli Dernekler:

-Deri İşleme Sektörünün temsilcisi 211 üyeli İspanyol Deri İşleyicileri Konfederasyonu
 (CEC-FECUR)’dur. Konfederasyon, Deri İşleme Derneklerini çatısı altında birleştirmektedir. Konfederasyon’un üyeleri aynı zamanda İspanya’nın Deri Sanayi Dış Ticaret Derneği’nin (ACEXPIEL) de üyeleridir. Konfederasyon, ACEXPIEL ile işbirliği içerisinde sektörün haklarını ulusal ve uluslararası özel ve idari tüm mercilere karşı korumanın yanı sıra, eğitim, seminer, ticaret heyetleri ve fuarlara katılım gibi tüm konularda sektöre yardımcı olmaktadır.

-İspanyol deri eşya üreticileri de İspanyol Saraciye, Bavul ve Deri Eşya Üreticileri (ASEFMA
) çatısı altında birleşmişlerdir. Ayrıca, İspanyol Deri Eşya İhracatçıları Derneği (GEME
) de bu derneğe bağlı olarak faaliyet göstermektedir.  ASEFMA, genel olarak üyelerine çeşitli yerli ve yabancı kurum ve kuruluşlar ile bilgi ve istatistik sağlamak, pazar araştırmaları yapmak, İspanya ve AB nezdinde verilen teşviklerle ilgili üyelerini bilgilendirmek, internet sayfasının güncelliğini sağlamak gibi hizmetler verirken, GEME de ihracatçıların uluslararası fuarlara katılımlarının koordinasyonu ve stand düzenlenmesi, fuarlarla ilgili tanıtım çalışmaları yürütülmesi, sektörün basında ve yabancı profesyoneller nezdinde tanıtımının yapılması, defile ve diğer aktivitelere katılımın organize edilmesi ve  diğer ülkelerdeki acenta ve temsilcilerle yapılacak anlaşmaların düzenlenmesi gibi konularda çalışmalar yapmaktadır.  

-Ayrıca, bölgesel üreticilerin bir araya geldiği Dernekler de bulunmaktadır. Bunlar arasında Katalunya bölgesindeki Union D’adobadors de Catalunya, Valensiya’daki Asociacion de Curtidores de Valencia y Zona Centro, Murcia’daki Curtidor Asociado al Germio de Lorca ve kuzeydeki üreticileri bir araya toplayan Asociacion Interregional de Industrias Curtidoras sayılabilir.

-İspanyol deri eşya sektörünün tanıtımı amacıyla başlatılmış olan ‘Leather Made in Spain’ kampanyası çerçevesinde her yıl bir tema işlenmektedir. Bu senenin teması deriden yapılmış çiçek motifleri olup, kampanyanın tanıtımı ‘Flower Leather Book’ adıyla yapılmıştır.   

-Sektörün İspanya’daki en önemli fuarı Madrid Fuar İdaresi
 tarafından senede 2 kez düzenlenen Semana Internacional del Calzado y la Marroquineria’dır. Bu fuar dışında yine Madrid Fuar idaresi tarafından düzenlenen SIMM (Madrid Uluslararası Moda Haftası) fuarında ve Barcelona’da düzenlenen Bread  and Butter
 fuarında, deri giyim ağırlıklı olmak üzere deri aksesuar ve eşyaya da yer verilmektedir.

4. Üretim, İç Pazar ve Talep Durumu

i) Deri İşleme Sektörü: İspanya ve Avrupa genelindeki işlenmiş deri sektöründe son yıllarda görülen genel gelişmeler, sektörün dünya çapında değişen aktiviteleri ile yakından ilgilidir.  Deri işleme sektörü, büyük miktarlarda brüt deri üreten, ucuz iş gücüne sahip ve çevre düzenlemeleri olmayan ülkelerde gittikçe gelişmektedir. Bu bağlamda, Çin sektörde dünya lideri olurken, onu Hindistan, Kore ve Brezilya izlemektedir. Avrupa’da sadece İtalya ve İspanya, büyük ölçeklerde üretim gerçekleştirerek Uzakdoğu ve Asya ile rekabet edebilmektedir.

Sektördeki diğer bir önemli yapısal değişim de, işlenmiş deri sektörünün nihai kullanıcılarının rekabet üstünlüğü elde edebilmek adına üretimlerini el işçiliğinin daha  ucuz olduğu ülkelere kaydırmasıdır.  Dolayısıyla, Avrupa’nın deri işlemeciliği sektörü hem doğrudan ithal işlenmiş deri ile hem de nihai kullanıcıların üretim faaliyetlerini başka ülkelere kaydırmasıyla beraber ortaya çıkan müşteri kaybıyla iki türlü rekabete maruz kalmaktadır. 

Bu gelişmeler ışığında, İspanyol işlenmiş deri endüstrisi 2005 yılını derinin üretim zincirindeki artan globalleşmesinden kaynaklanan yeni koşullara uyum sağlayabilmek için  yoğun çaba sarf ederek geçirmiştir. 2001 yılından bu yana sektör, ihracatındaki gerileme dolayısıyla üretiminde de sürekli olarak düşüşler yaşamaktadır. Sanayi faaliyetlerindeki düşüş  brüt ya da yarı işlenmiş deri ithalatında da düşüşlere yol açmaktadır. 2005 yılında ithalat %20 oranında düşmüş ve 214 milyon Euro olarak gerçekleşmiştir. Her ne kadar, ana göstergeler önceki yıllara göre düşüş gösterse de, kayıp çok yüksek oranlara çıkmamış ve deri işleme sektörünü çok olumsuz anlamda etkilememiştir. Bunda deri işleme sektörünün ana müşterileri olan deri eşya ve deri konfeksiyon sektörlerinin yeni ürünlerle gelişimini sürdürmelerinin büyük etkisi bulunmaktadır. 

Deri işleme sektörünün ana ham maddeleri, %50 oranında sığır derisi ve %33 oranında yünlü ve yünsüz kuzu derisi olurken kalan kısım keçi, domuz, tavşan ve sürüngenlerin derilerinden oluşmaktadır. 2005 yılında genel anlamda deri işleme sektörü, bir önceki yıla oranla değer bazında %6 ve miktar bazında %4 oranında bir düşüş kaydetmiştir. Aynı dönemde işlenmiş deri sektörüne yönelik iç pazardaki tüketim de %6 oranında düşmüştür.

Tablo-7. Deri İşleme Sektörü Üretimi

	Üretilen Ürün Tipleri
	2004

(Bin Euro)
	2005

(Bin euro)
	05/04

%

	Sığır derisi
	490.405
	500.213
	2

	Kuzu Derisi (Yünsüz)
	204.357
	173.703
	-15

	Kuzu Derisi (Yünlü)
	110.176
	95.853
	-13

	Keçi Derisi
	72.072
	57.658
	-20

	Diğer
	49.650
	45.678
	-8

	Tabanlık ve Bitkisel İşlem Görmüş Malzeme
	31.019
	30.500
	-2

	Toplam Değer 
	957.679
	903.605
	-6


Kaynak: CEC-FECUR

ii)
Deri Eşya Sektörü: İspanyol deri eşya sektörü bütün dünyada kaliteli malzemesi ve rafine işçiliğiyle büyük bir üne sahiptir. Sektördeki yoğun rekabete ayak uydurabilmek adına tasarım ve kaliteye yatırım yapmanın tek seçim haline geldiğinin bilinciyle sektör uzun bir dönüşüm sürecinden geçmiştir. Deri eşya sektörü, tüketicinin değişen talepleri de dikkate alınarak sürekli gelişen bir ürün yelpazesine sahiptir. Bu sektördeki geleneksel üretim alanları iş çantaları, bayan çantaları, bavullar, kemerler, eldivenler ve cüzdanlar olurken son zamanlarda bu ürünlere kredi kartlıkları, gözlük kılıfları, cep telefonu kılıfları, dizüstü bilgisayar çantaları ve MP-3 çalar kılıfları gibi yeni ürünler eklenmeye başlamıştır.


Son dönemlerde üretim %4,2 oranında bir artış göstermiş ve 1.811,22 milyon Euro’luk ciroya ulaşmıştır. İç enflasyon dikkate alındığında ise büyümenin çok fazla olmadığı ve üretimde bir durgunluk yaşandığı görülmektedir. Üretimin yaklaşık %30’u, ağırlığı gittikçe azalmakta olsa da, deri eşya satan küçük dükkanlara yönelik ürünler olmuş ve değeri 2004 yılına oranla %8 oranında azalarak 552,20 milyon Euro olarak gerçekleşmiştir. Onu, 512,92 milyon Euro’luk değeri ve üretimdeki %29’luk payıyla çanta üretimi izlemiştir. 2005 yılındaki toplam üretimin %83’ü iç pazarda tüketilmektedir. Toplam üretimin %3’ü düşük, %51’i orta, %28’i yüksek kalitede, %18’i de lüks sınıftaki ürünlerden oluşmaktadır.

2005 yılında, iç pazardaki tüketim (üretim+ithalat) 2004 yılına kıyasla %8,45 oranında artmıştır. 

Tablo-8. Üretilen Ürün Tipleri ve Değerleri: (Milyon Euro)
	Ürünler
	2004
	2005
	05/04 (%)

	Seyahat Çantaları
	202,14
	199,15
	-1,5

	Çantalar
	425,40
	515,92
	21,3

	Küçük Saraciye
	602,48
	552,20
	-8,3

	Eldivenler
	86,12
	88,16
	2,4

	Kemerler
	168,82
	173,25
	2,6

	Diğer Ürünler
	253,26
	282,54
	11,6

	TOPLAM
	1.738,22
	1.811,22
	4,5


Tablo-9. Genel Üretim ve Pazar Durumu (Milyon Euro)

	Yıllar
	Üretim
	İthalat      
	İhracat
	Tüketim

	2003
	1.657,8
	549,03
	295,1
	2.501,9

	2004
	1.738,2
	616,14
	323,5
	2.030,9

	2005
	1.811,2
	701,12
	309,6
	2.204,7


5. Sektör Girdileri

Deri işlemecilik sektörünün en önemli ham maddesi işlenmemiş ham derilerdir. İspanya, özellikle kuzu ve keçi derisinin yüksek kalitesi sebebiyle deri işlemecilik sektöründe rakiplerine karşı büyük avantaj sahibidir. Ancak bu derilerin üretiminin kısıtlı olması fiyatlarının da yükselmesine yol açmaktadır. Öte yandan, diğer önemli girdi olan sığır derisi sektör ihtiyaçlarını karşılamaya yeterli olmadığından dolayı talebin büyük kısmı ithalatla karşılanmaktadır. Zaman zaman kaliteli ham madde sıkıntısı çekilmektedir. Tiplerine göre ham madde ithalatı incelendiğinde, 2005 yılında sığır ve atların ham derilerinin
 378 milyon Euro, koyun ve kuzu ham derilerinin
 ithalatının 25 milyon Euro ve keçi, oğlak, domuz, sürüngen vb. hayvanların ham derilerinin
 ithalatının ise 4 milyon Euro olduğu görülmektedir.

Tablo-10. 4101-Sığırların ve Atların Ham Derileri İthalatı (Bin Euro)

	2005
	2006

	FRANSA
	7.252
	İNGİLTERE
	10.148

	İNGİLTERE
	7.102
	FRANSA
	7.185

	ALMANYA
	5.060
	PORTEKİZ
	4.639

	PORTEKİZ
	3.259
	İTALYA
	3.740

	İTALYA
	2.848
	ALMANYA
	3.454

	BELÇİKA
	1.748
	POLONYA
	2.899

	AVUSTURYA
	1.698
	BELÇİKA
	2.326

	POLONYA
	1.244
	AVUSTURYA
	2.132

	İRLANDA
	1.198
	İRLANDA
	1.395

	ABD
	975
	ABD
	1.396

	TOPLAM
	37.746
	TOPLAM
	44.846


Tablo-11. 4102 Koyun ve Kuzuların Ham Derileri İthalatı (Bin Euro)

	2005                                    
	2006                   

	İNGİLTERE
	8.833
	İNGİLTERE
	6.634

	İTALYA
	3.548
	FRANSA
	4.800

	FRANSA
	3.521
	İTALYA
	6.085

	YUNANİSTAN
	2.165
	YUNANİSTAN
	2.142

	G. AFRİKA
	1.376
	PORTEKİZ
	1.868

	TÜRKİYE
	1.366
	İZLANDA
	881

	PORTEKİZ
	960
	TÜRKİYE
	636

	AVUSTRALYA
	706
	HOLLANDA
	485

	ŞİLİ
	414
	AVUSTRALYA
	391

	HOLLANDA
	344
	G. AFRİKA
	557

	TOPLAM
	24.530
	TOPLAM
	25.404


Tablo-12. 4103 Diğer Ham Derilerin İthalatı (Bin Euro)
	2005                                     
	2006 

	ENDONEZYA
	769
	İTALYA
	1.121

	İTALYA
	670
	İNGİLTERE
	297

	AVUSTRALYA
	443
	HOLLANDA
	347

	FRANSA
	414
	FRANSA
	324

	HOLLANDA
	356
	ABD
	221

	YUNANİSTAN
	336
	ENDONEZYA
	407

	FAS
	220
	VİETNAM
	177

	VIETNAM
	162
	KIBRIS RUM
	88

	SLOVAKYA
	155
	SLOVAKYA
	92

	BELÇİKA
	142
	BELÇİKA
	70

	TOPLAM
	4.365
	TOPLAM
	3.582


6. Sektörün Dış Ticaret İlişkileri ve Dışa Açıklığı

i) Deri İşleme Sektörü: 2005 yılında deri işleme sektörünün dış ticareti sektördeki genel durgunluğu yansıtmaktadır. 2005 yılında sektörün ihracatı 2004 yılına oranla %6 oranında düşerek 300 milyon Euro olmuş, ithalatı da aynı dönemde, %8 oranında düşerek 288 milyon Euro olmuştur. İhracatın ithalatı karşılama oranı 2005 yılında %104,2’dir. 

İşlenen deriler tip bazında incelendiğinde ise, üretimdeki düşüşün özellikle kuzu derisini (%17) etkilediği görülmektedir. Sığır derisi ise olumlu gelişme göstermiş ve işlenmiş sığır derisine olan dış talep %1 oranında artmıştır. Keçi ve oğlak derilerine olan dış talep ise %8 oranında azalmıştır. İhracatı artan diğer bir tip deri ise %42 ile domuz derisi olmuştur. Değer artışları miktardaki artışları tam olarak yansımamaktadır, bu da genel olarak uluslararası talepteki düşüşe bağlı olarak fiyatların düştüğünü göstermektedir.  

İspanya işlenmiş deri sektörünün ana müşterisi, toplam ihracatının %70’i ile AB ülkeleridir. İtalya, Fransa, Portekiz ve Türkiye, İspanya’nın en önemli müşterilerinden olup, İspanya’nın toplam işlenmiş deri ihracatının yarısından fazlası bu ülkelere yapılmaktadır. 

İspanya işlenmiş deri sektörünün AB ülkeleri haricindeki en önemli müşterileri Hong Kong ve Çin’dir. Hong Kong, 2005 yılında bir önceki yıla oranla %8 oranında düşüş kaydetmekle beraber, İspanya’nın ihracatında Fransa’nın ardından 3. sırada yer almaktadır. Özellikle Çin, 2005 yılında, pazarda sığır derisine oluşan  talebin artışıyla doğru orantılı olarak İspanya’dan olan ithalatını %43 oranında arttırmıştır.

Alıcılarına göre deri tipleri incelendiğinde ise, Fransa ve Portekiz ile ikinci sıraya yerleşen Hong Kong, işlenmiş sığır derisinin ana müşterileridir. Hong Kong 2005 yılında sığır derisine olan talebini %40 oranında arttırırken, Portekiz’in talebi bir önceki yıla oranla %25 oranında düşmüştür.

Kuzu derisi, 2004 yılında ihracatının değer bazında %13 artmasıyla oluşan toparlanmanın ardından, 2005 yılında ihracatında görülen %17’lik düşüşle, ihracatında en büyük düşüşü yaşayan deri tipi olmuştur. Özellikle, kuzu derisinin en büyük ithalatçılarından olan İtalya’nın ithalatı %18, onu takip eden Hong Kong’un ithalatı da %60 oranında düşmüştür.

Keçi ve oğlak derisi ihracatında ise 2005 yılında İtalya, İspanya’dan olan ithalatını %25 oranında arttırarak 1. sıraya yerleşirken, onu Portekiz, Hong Kong ve Fransa izlemiştir.  

Çift taraflı deri ihracatının da 2005 yılında düşüş kaydettiği görülmektedir. Özellikle ürünün ana müşterileri olan İtalya ve Türkiye’nin ithalatlarını sırasıyla %16 ve %25 oranında düşürmüş olmaları bu düşüşte etkili olmuştur. Diğer önemli alıcılar olan Fransa ve Hong Kong’un ithalatlarında da sırasıyla %3 ve %22 oranlarında düşüş gözlenmiştir.

İşlenmiş deri ithalatı incelendiğinde ise ithalatın, 2005 yılında 288 milyon Euro civarında seyrettiği ve İspanya’nın ana tedarikçilerinin İtalya, Çin ve Hindistan olduğu görülmektedir. İtalya arzın %51’i ile sığır derisi haricinde diğer bütün deri tiplerinde 1. sırayı alırken, sadece sığır derisinde birinciliği Nijerya’ya kaptırdığı görülmektedir. 

Tablo-13. Dabaklama ve Ara Kurutmalı (daha ileri işlem görmemiş) Derilerin Dış Ticaret Değerleri: 

	 
	Sığır Derisi
	Kuzu Derisi
	Keçi ve Diğer Hayvanların Derileri

	(Bin Euro)
	İhracat
	İthalat
	İhracat
	İthalat
	İhracat
	İthalat

	2004
	41.825
	122.400
	39.814
	28.003
	12.264
	23.539

	2005
	37.332
	108.345
	35.870
	16.622
	10.480
	23.765

	2006 
	43.016
	124.102
	30.077
	16.225
	9.717
	23.387


Gümrük Tarife Pozisyonları; Sığır Derileri: 4104, Kuzu Derileri: 4105, Keçi ve Diğer Hayvanların Derileri: 4106

Tablo-14. Dabaklama veya Ara Kurutmadan Sonra İleri Derecede Hazırlanmış Derilerin Dış Ticaret Değerleri:

	 
	Sığır Derisi
	Kuzu Derisi
	Keçi ve Diğer Hayvanların Derileri

	(Bin Euro)
	İhracat
	İthalat
	İhracat
	İthalat
	İhracat
	İthalat

	2004
	114.680
	163.746
	59.314
	27.594
	21.974
	84.917

	2005
	123.752
	161.814
	50.612
	22.991
	27.615
	77.615

	2006 
	145.356
	162.386
	51.479
	20.054
	28.228
	76.163


Gümrük Tarife Pozisyonları; Sığır Derileri: 4107, Kuzu Derileri: 4112, Keçi ve Diğer Hayvanların Derileri: 4113

ii) Deri Eşya Sektörü: İspanyol deri eşya sektörünün dış ticareti genel olarak incelendiğinde, İspanya’nın en önemli müşterileri olan ülkelerin her geçen sene alımlarını Uzakdoğu ve Asya ülkelerine doğru kaydırmaya başladığı ve bu durumun da İspanyol ihracatını olumsuz yönde etkilediği görülmektedir.

Oransal olarak bakıldığında ise, İspanya’nın sektördeki ithalatının 2005 yılında, 2004 yılına oranla %14,5 oranında artarak 701,13 milyon Euro’ya ulaştığı, ihracatının ise aynı dönemde %1,2 oranında düştüğü  görülmektedir. Ancak, ihracattaki düşüş ve ithalattaki artışa rağmen, sektörün gelirlerinde önemli bir kayıp olmadığı bunun da artan iç talepten kaynaklandığı gözlemlenmektedir. Sektörün 2005 yılındaki toplam üretiminin %17,09’u (309,65 milyon Euro) ihraç edilmiştir. Bu rakam bir önceki yıla kıyasla %4,27 oranında düşüş göstermektedir. İthalattaki %17,09’luk artışa rağmen, ihracattaki artışın %4,27 oranında kalması dış ticaret açığını arttırmıştır.

Bazı AB ülkelerindeki talep ve tüketim konusundaki kriz, Euro/Dolar paritesindeki Euro aleyhine değişiklikler, Asya ülkelerindeki üretimin ve bu ülkeler menşeli ürünlerin piyasaya dağılımının artması (Çin ve Hindistan başta olmak üzere), bir yandan İspanyol ihracatını olumsuz etkilerken diğer yandan da ithalatın artması dış ticaret dengesindeki açığın büyümesine yol açmaktadır. 

İspanya’nın en önemli ihracat pazarları 106,97 milyon Euro ile Fransa ve 43,20 milyon Euro ile Portekiz olurken her iki ülkeye yapılan ihracat da 2005 yılında 2004 yılına kıyasla %1,2 ve %6,1 oranlarında düşüş kaydetmiştir. Bu iki ülkeyi İngiltere (19,94 milyon Euro), Japonya (17,05 milyon Euro), ABD (12,16 milyon Euro) ve Almanya (11,9 milyon Euro) takip etmiştir. Almanya haricinde diğer ülkelere yapılan ihracat da genelde düşüş kaydedilirken, İtalya, Belçika ve Meksika’ya yapılan ihracatta ise artış kaydedilmiştir. (Tablo 15)

Bahse konu ürünlerin ithalatı incelendiğinde ise ithalatın artarak 701,13 milyon Euro’ya ulaştığı ve en çok ithalat yapılan ülkeler sıralamasında 370,69 milyon Euro ve bir önceki yıla kıyasla %16,8 oranında artışla Çin’den yapılan ithalatın başı çektiği görülmektedir. Çin’den yapılan ithalatı, İtalya (61,70 milyon Euro) ve Hindistan’dan (53,6 milyon Euro) yapılan ithalat izlemektedir. İthalattaki bu artışın bir kısmının bu ülkelere yatırım yapan İspanyol firmalarından kaynaklandığı bilinmekte olup, önümüzdeki yıllarda da bu yatırımların maliyetler ve rekabet edebilirlik gibi faktörler dolayısıyla artması beklenmektedir. İspanya, iş gücünün ucuz olduğu Hindistan, Çin ve Vietnam’la rekabet edebilmek adına bu ülkelerde yatırım yapmanın yanı sıra daha kaliteli ve yüksek fiyatlı ürünlerin üretimine yönelirken, yüksek fiyatlı ürünlerde de İtalya’nın rekabetiyle karşı karşıya kalmaktadır.

Tablo-15. İspanya’nın Deri Eşya İhraç Ettiği Ülkeler 

	Ülkeler
	2003

Milyon Euro
	2004

Milyon Euro
	2005

Milyon Euro
	05/04 

%

	Fransa
	100,86
	113,26
	106,97
	-1,20

	Portekiz
	42,86
	40,07
	43,20
	-6,10

	İngiltere
	19,34
	18,48
	19,94
	7,80

	Japonya
	22,35
	24,65
	17,05
	-30,8

	Hong Kong
	9,14
	13,83
	13,07
	5,60

	ABD
	18,16
	14,89
	12,16
	-18,4

	Almanya
	12,61
	10,64
	11,99
	5,3

	İtalya
	7,14
	7,79
	9,19
	16,1

	Meksika
	6,26
	7,99
	8,57
	6,9

	Diğer Ülkeler
	44,17
	59,96
	50,74
	-15,37

	TOPLAM
	294,05
	323,45
	309,65
	-4,27


Tablo-16. İspanya’nın Deri Eşya İthal Ettiği Ülkeler

	Ülkeler
	2003

Milyon Euro
	2004

Milyon Euro
	2005

Milyon Euro
	05/04 

%

	Çin
	278,707
	316,87
	370,69
	16,8

	İtalya
	51,596
	52,80
	61,70
	15

	Hindistan
	45,947
	44,87
	53,37
	18,8

	Fransa
	49,140
	51,63
	50,18
	12,3

	Belçika
	24,228
	25,35
	29,40
	15,9

	Almanya
	16,272
	20,89
	19,84
	-5,6

	Vietnam
	20,166
	18,41
	19,35
	5

	Hollanda
	8,100
	13,88
	17,10
	21,7

	İngiltere
	9,963
	7,46
	11,33
	51,8

	Hong Kong
	6,620
	10,11
	10,21
	0,5

	ABD
	8,497
	8,12
	9
	9,2

	Türkiye
	6,586
	7,74
	6,08
	-21,4

	Diğer Ülkeler
	17,117
	32,48
	33,52
	3,22

	TOPLAM
	549,028
	616,14
	701,12
	14,5



Ürünler bazında dış ticaret rakamları incelendiğinde ise, 2005 yılında 2004 yılına kıyasla toplamda %4 oranında düşüş kaydedilirken, bu düşüşün küçük saraciye ürünlerinin ihracatında %11, seyahat malzemeleri ihracatında %12 ve diğer malzemelerin ihracatında ise %44 oranında gerçekleştiği görülmektedir. Öte yandan, aynı dönemde çanta (%16), kemer (%6) ve eldivenlerin (%21) ihracatı ise artış kaydetmiştir. 

Tablo-17. Ürünler Bazında İhracat Değerleri:

	Ürünler
	2003

Milyon Euro
	2004

Milyon Euro
	2005

Milyon Euro
	05/04 %

	Küçük Saraciye
	99,24
	96,49
	86,19
	-10,67

	Çantalar
	89,42
	98,10
	114,16
	16,37

	Kemerler
	41,80
	44,20
	46,70
	5,65

	Seyahat Çantaları
	39,02
	37,10
	32,66
	-11,96

	Eldivenler
	1,18
	5,11
	6,18
	20,94

	Diğer Ürünler
	23,39
	42,45
	23,66
	-44,02

	TOPLAM
	295,05
	323,45
	309,65
	-4,27


7. Türkiye ile Ticari İlişkiler

İşlenmiş deri ve deri eşyaların ülkemizden İspanya’ya ihracatında gümrük vergisi Gümrük Birliği kapsamında %0 olup, ithal esnasında ödenecek KDV (IVA) oranı %16’dır.
i) Deri İşleme Sektörü:
Deri giyim ve eşya sektörünün ana hammaddesi olan derinin giysilik veya ayakkabılık deri ya da deri eşyada kullanılabilecek bir malzeme hale getirilmesi süreci uzun ve zahmetli bir süreç olup, deri işleme sektörü önemli bir tecrübe birikimi ve çalışma geleneği gerektirmektedir. Ülkemiz de geçmişinden  kaynaklanan geleneğiyle bugün kaliteli deri üretiminde Dünya’nın en iddialı ülkeleri arasında yer almaktadır. Özellikle küçük baş deri işlemede, Avrupa’da İtalya’nın ardından 2., dünyada ise İtalya, Çin ve Hindistan’ın ardından 4. konumdadır. Sektör, deri işleme kapasitesi açısından önemli bir kapasiteye ve geleneğe sahip olmasına karşın kapasitenin büyüklüğü ihracata çok fazla yansımamaktadır. 2005 yılı itibariyle toplam 65 milyon $’lık işlenmiş deri ihracatı gerçekleşmiştir. Türkiye’de İspanyol derileri, İtalyan derileri ile beraber dünyanın en iyi derileri arasında görülmektedir. Emek yoğun bir sektör olan deri işleme sektöründe İspanya, özellikle son yıllarda ülkemiz ve Çin gibi, İspanya’ya kıyasla işçilik ücretleri açısından daha rekabetçi ülkelerle rekabet etmekte zorlanmakta, bu da sektörün üretiminin giderek azalmasına yol açmaktadır. Dolayısıyla, İspanya deri işleme sektöründe gerilerken, derisinin yüksek kalitesinin de katkısıyla, deri eşya ve yüksek kaliteli ürünlerin üretiminde kendini geliştirmektedir. 


Bu bağlamda, ülkemiz ile İspanya arasındaki işlenmiş deri ticaretine ilişkin istatistikler aşağıda yer almaktadır. Tablodan da görüleceği üzere, iki ülke arasındaki dış ticaret hacmi 2004 yılında 376 Ton ve 4 milyon Euro iken 2006 yılında 1.006 Ton ve 11 milyon Euro olmuştur. Ülkemizin ihracatı aynı dönemde 115 Ton ve 819 bin Euro’dan 76 Ton ve 811 bin Euro’ya gerilerken, İspanya’nın ülkemize olan ihracatı 2004 yılında 261 Ton ve 4 milyon Euro’dan 2006 yılında 930 Ton ve 11 milyon Euro’ya çıkmıştır.

Tablo-18. İspanya’nın Ülkemizden İthalatı (Bin Euro)

	
	2004
	2005
	2006

	
	Miktar

(Ton)
	Değer


	Miktar

(Ton)
	Değer


	Miktar

(Ton)
	Değer



	4104
	55,6
	50
	19,9
	31
	28,1
	9

	4105
	53,5
	413,2
	1,3
	77
	29,8
	237

	4106
	0,2
	1,8
	1,4
	87
	0
	0

	4107
	0,5
	12,7
	19,2
	125
	0,1
	3

	4112
	4,8
	340,2
	13,8
	749
	6
	323

	4113
	0,1
	0,7
	0,1
	14
	11,8
	240


Gümrük Tarife Pozisyonları; Sığır Derileri: 4104,4107 Kuzu Derileri: 4105,4112 Keçi ve Diğer Hayvanların Derileri: 4106,4113
Tablo-19. İspanya’nın Ülkemize İhracatı (Bin Euro)

	
	2004
	2005
	2006

	
	Miktar

(Ton)
	Değer


	Miktar

(Ton)
	Değer


	Miktar

(Ton)
	Değer



	4104
	29,2
	361
	9,8
	156
	24,2
	346

	4105
	183,8
	1.970
	577,7
	4.131
	276,9
	3.498

	4106
	9,6
	185
	41,7
	757
	519,9
	3.096

	4107
	18,2
	410
	29,2
	647
	43,6
	779

	4112
	11,2
	868
	36,2
	1.881
	51,6
	2.408

	4113
	9,2
	154
	12,6
	296
	13,7
	385


Gümrük Tarife Pozisyonları; Sığır Derileri: 4104,4107 Kuzu Derileri: 4105,4112 Keçi ve Diğer Hayvanların Derileri: 4106,4113
ii) Deri Eşya Sektörü: Deri eşya sektörünün ürün yapısına bakıldığında, sektörün, toplumun ihtiyaçlarının artması ve çeşitlenmesi, teknolojik değişimler, moda kavramının ortaya çıkması, farklı ham ve yardımcı maddelerin kullanılır olmasıyla günümüzde bavul, sandık ve valizden, okul ve evrak çantalarına, el çantaları ve portföylerden, cüzdan, eldiven ve kemerlere uzanan çok geniş bir yelpazede değişen ürün gruplarını içerdiği görülmektedir. Ürün yelpazesinin genişliği ve daha çok el işlemeciliğine dayalı bir sektör olması ülkemizde sektörün çok sayıda küçük firmadan oluşmasına neden olmuştur. Sektörün diğer bir özelliği üretimde yerli girdilerin ağırlıklı olarak kullanılmasıdır. Halihazırda üretim girdilerinin %70’i yerli, %30’u ithaldir. Ülkemiz deri eşya sektörü 2006 yılında 360 milyon $’lık ihracat gerçekleştirmiştir. Son yıllarda deri eşya ithalatının da önemli ölçüde arttığı görülmektedir. 2003 yılında ülkemizin deri eşya ithalatı         23 milyon $ iken bu rakam 2006 yılında 296 milyon $ olmuştur. 


Önemli bir deri eşya üreticisi ve aynı zamanda kullanıcısı olan İspanya ile ikili ticaretimiz incelendiğinde ise, dış ticaretin İspanya lehine geliştiği görülmektedir. İki ülke arasındaki dış ticaret hacmi 2006 yılında 24 milyon Euro’ya ulaşırken, aynı dönemde İspanya’nın ülkemizden ithalatı 22 milyon Euro’dan 18 milyon Euro’ya düşmüş, ülkemize olan ihracatı ise 1 milyon Euro’dan 6 milyon Euro’ya çıkmıştır. 

Tablo-20. Türkiye-İspanya Deri Eşya Dış Ticareti* (Bin Euro)

	
	2004
	2005
	2006

	
	Miktar

(Ton)
	Değer

(Euro)
	Miktar

(Ton)
	Değer

(Euro)
	Miktar

(Ton)
	Değer

(Euro)

	İspanya’nın Tr’den İthalatı
	450
	22.373
	389
	20.158
	316
	17.679

	İspanya’nın Tr’ye İhracatı
	52
	1.227
	90
	2.301
	253
	5.965

	Toplam Ticaret Hacmi
	502
	23.600
	479
	22.459
	569
	23.644


*Deri Eşya (Fasıl No: 42)
IV.   SONUÇ
1.
Tespit Edilen Bulgular


İspanyol deri işleme ve deri eşya sektörlerinin genel olarak sıkıntılı dönemler geçirdiği ve artan dış rekabete ayak uydurmakta zorlandığı gözlemlenmektedir. Bu durumun baş sorumluları olarak artan üretim maliyetleri, AB ortalamasının üzerinde seyreden yıllık enflasyon oranı, Euro/Dolar paritesindeki Euro aleyhine gelişen denge ve özellikle Çin, Hindistan, Vietnam gibi Asya ve Uzakdoğu ülkeleri menşeli ucuz ürünlerin hem İspanya’da hem de tüm dünyada artan tüketimi gösterilmektedir. Öte yandan, Sovyetler Birliği’nin dağılmasıyla beraber pazar ekonomisine geçen ülkeler, yükselen alım güçleri doğrultusunda deri ile ilgili kalite beklentilerini de arttırmış bulunmaktadırlar. Nitekim, daha önceleri İtalyan derisini tercih eden ekonomik gücü yüksek Ruslar, İspanyol derilerinin de benzer kalite ve tasarımlara sahip olduklarını ve %40 oranında da ucuz olduğunu görerek son zamanlarda İspanyol derisine olan taleplerini arttırmışlardır. Bu artış sayesinde İspanyol deri sektörü ABD ve Kanada gibi önemli pazarlarda yaşadığı düşüşlerin olumsuz etkilerini atlatabilmiştir. Ülkemiz de konumu itibariyle, işlenmiş deriyi İspanya’dan alıp deri giyim ve deri eşya haline getirerek eski Doğu Bloku ülkelerine satmakta ve İspanya ile bu ülkeler arasında aracı vazifesi görmektedir. 

Öte yandan, İspanyol deri eşya iç tüketimi 2005 yılında %8,4 oranında büyümüştür. Deri eşya sektöründe özellikle çanta üretimi 2005 yılında 2004 yılına oranla rekor bir artış göstererek %21,2 oranında artmış ve 512 milyon adete ulaşmıştır. Aynı dönemde, eldiven üretimi %2,4, kemer  üretimi %2,6 ve diğer ürünlerin üretimi de %11,5 oranında artmıştır. Sektörün üretimi, tüketicilerin talepleri doğrultusunda düşük kaliteden orta ve yüksek kaliteye doğru kaymaktadır. 2005 yılı üretiminin %17’si ihracata yönlenirken %83’ü iç piyasada tüketilmiştir. Sektörün dış ticaret dengesi ise artan ithalat dolayısıyla bir önceki yıla kıyasla %33 oranında gerilemiştir.    

İspanyol deri işleme ve deri eşya sektörlerinin tespit edilen güçlü ve zayıf yönleri aşağıda irdelenmektedir.

İspanyol Deri İşleme Sektörünün Güçlü Yönleri:

· Kaliteli Hammadde: İspanyol koyun ve keçi derilerinin yüksek kaliteleri nedeniyle sektörde kaliteli hammadde sıkıntısı yaşanmamaktadır. Bu deriler, yerel olduğu kadar uluslararası alanda da çok talep görmektedirler.

· Bilgi Birikimi: İspanyol deri sektörü, sektörün geçmişinin çok uzun yıllara dayanması sebebiyle, yüksek seviyede bilgi birikimine, uzmanlığa ve aynı zamanda da üretimde çeşitliliğe sahiptir. Sektördeki firmalar da dünyadaki gelişmeleri yakından takip ederek kendilerini sürekli olarak yenilemektedirler.

· Teknoloji: Teknolojik anlamda en büyük yeniliklerin uygulandığı önemli uzmanlık alanları olan yünlü koyun derisi ve çift yüzlü deri (double face) sektörlerinde temiz teknoloji ve atıkların azaltılarak çevreye verilen zararın en aza indirilmesi amacıyla son yıllarda İspanya’da önemli yatırımlar yapılmaktadır. Her geçen gün daha fazla firma ISO 9000 sertifikasını alırken, diğer bir çok firma da ISO 14001 çevre kalitesi sertifikasına başvurmaktadır.
· Tasarım: İspanyol derileri son yenilikler doğrultusunda işlenerek tasarım, renk ve dokularıyla ayakkabı, konfeksiyon, saraciye ve döşeme sektörlerine yönlendirilmektedirler.
· Pazara Yakınlık: Kaliteli ürün talebine hızlı bir şekilde cevap verebilmek açısından, pazara yakın olmak büyük önem taşımaktadır. İspanyol Deri Sanayisi kaliteli ürün tüketim pazarına yakınlığını bir avantaj olarak kullanmaktadır.
· Sanayide Bütünlük (Integration): Sektördeki bazı firmaların bütünleşmiş bir üretim yapısına sahip olmaları bu firmalara ürünleri her aşamada işleyebilme kolaylığı sağlamakta olup, firmalar ürünü ham deri olarak alıp her türlü işlemi bir arada yapabilmektedirler.
İspanyol Deri İşleme Sektörünün Zayıf Yönleri:

· Hammadde: Koyun ve keçi derileri son derece iyi kalitede olmakla birlikte üretimi kısıtlıdır. Talebin çokluğuyla doğru orantılı olarak da fiyat artmaktadır. Sığır derileri ise talebi karşılamaya yetmemekte ve talep fazlası ithalatla karşılanmaktadır. Dolayısıyla, kaliteli hammaddenin öngörülebilirliği son derece kısıtlıdır.

· Üçüncü Ülkelerle Rekabet: Önemli deri üreticileri olan bir çok ülkenin uyguladığı ihracat kısıtlamaları bu ülkeler lehine bir rekabet avantajı yaratmaktadır. Öte yandan, iş gücünün bu ülkelerde çok düşük fiyatlarda olması da bu ülkelerle rekabeti imkansızlaştırmaktadır.
· Mevsimsel Faktörlere Bağımlılık ve Moda: Bu faktörler özellikle konfeksiyon için kullanılan  çift taraflı deriler ve ayakkabı sektöründe kullanılan deriler için büyük önem taşımaktadır.
· Uluslararası Krizler Karşısında Zarar Görebilirlik: Özellikle pazar çeşitlendirmesi olmayan ve iki ya da üç pazara bağımlı ürünler uluslararası piyasalarda ortaya çıkan krizlerden daha çok etkilenmektedirler. 
· Çevreye Uyum Şartları: Çevre ile ilgili düzenlemelere uyum sağlamak adına İspanyol deri işleme sektörü büyük yatırımlar gerçekleştirmek zorundayken İspanya’nın rakibi konumundaki bir çok ülkede zorunlu çevre kuralları uygulanmamakta, bu da İspanyol deri işleme sektörü açısından rekabeti olumsuz etkileyen diğer bir faktör olarak ortaya çıkmaktadır.
2.
Ülkemiz Yönünden Sektörün Önemi

Deri ve deri eşya sektörü Türkiye’nin en büyük sanayi kolları arasında yer almaktadır. Deri işleme sektörü yıllık 400 bin Ton işleme kapasitesine sahip olup, 1.300 tabakhanede 20.000 kişi istihdam edilmektedir. Tabakhane sayısının bu denli fazla olmasında en büyük etken 1990’lı yılların sonunda Sovyetler Birliği’nin dağılmasının ardından serbest pazar ekonomisine geçen Rusya ve komşu ülkelerde başlayan deri ve deri ürünlerine yönelik talep patlamasıdır. Ülkemiz deri işleme sektörünün esnek üretim yapabilme kabiliyeti ve üretim kalitesinin ortalama düzeyin üzerinde olması sayesinde dünya küçükbaş hayvan deri üretiminin %22’si Türkiye’de işlenmektedir. Deri eşya sektöründe de halen 4.500 firma faaliyet göstermekte ve yaklaşık 20.000 kişiye istihdam sağlanmaktadır. Ülkemizin saraciye sektörü ihracatı açısından en önemli avantajı, dünya pazarlarının ortasında yer alan coğrafi konumudur. Bununla beraber, saraciye sanayicilerinin esnek üretim ve hızlı teslim yapabilme özellikleri de ülkemizin rekabet avantajları arasında sayılabilir. Ancak, özellikle deri işleme sektörü ham madde açısından ciddi sıkıntılar yaşamaktadır. Kapasite kullanım oranı mevcut kapasitelerin altında gerçekleşmekte bu da sektörün verimini düşürmektedir. Her iki sektör de büyük ölçüde el işçiliğine bağımlı olup, makineleşme tam olarak gerçekleşmemiştir. Sektör yeni pazarlara girmekte sorunlarla karşılaşmakta, bu da sektörü mevcut pazarlara bağımlı hale getirmektedir. Öte yandan, Çin ve Hindistan gibi ülkeler düşük maliyetleri ve büyük ölçeklerdeki üretimleriyle önümüzdeki dönemde ülkemiz sanayicilerin önündeki en önemli tehditlerden biri olarak yer almaktadır.

V. GÖRÜŞ VE ÖNERİLER

İhracatımızda 6. sırayı alan İspanya’ya olan ihracatımızın halen gerçek potansiyelinin altında olduğu düşünülmektedir. Nitekim, çeşitli vesilelerle bir araya gelinen İspanyol iş çevrelerinin ülkemize olan ilgisinin son derece yüksek olduğu ancak bilgi eksikliğinin olduğu gözlemlenmektedir. Her iki ülkenin iş adamları arasında gerekli diyalog olmamasından dolayı bazı İspanyol iş adamları Türkiye’nin ticari potansiyeline şüphe ile bakmaktadırlar.

İspanya’nın kaliteli derisi ülkemiz deri işleme sanayisi açısından önemli bir ham madde olurken, alım gücü yüksek İspanyolların deri ürün kullanma geleneği de deri eşya üretim sektörümüz ürünleri açısından önemli bir pazar imkanı oluşturmaktadır. Gerek mevcut piyasamızı Asya ülkelerine kaptırmamak gerekse pazarımızı arttırmak adına daha aktif politikalar izlenmesi gerektiği düşünülmektedir. İspanya pazarının diğer bir özelliği de kültürel ve tarihi bağları dolayısıyla Güney Amerika ülkeleri ile olan yakınlığı ve karşılıklı etkileşimidir. Dolayısıyla, İspanya pazarında tutulan ürünlerin bu ülkelere açılma şansı da çok yüksek olmaktadır.

İspanya pazarına girerken dikkat edilmesi gereken bazı hususlar aşağıda yer almaktadır:

-İspanyollar kendileri ile yüz yüze yapılan görüşmelerden daha çok etkilenmekte ve karşı tarafa güvenleri artmaktadır. Bu nedenle iş adamlarımızın İspanyol firmalarını ziyaret etmeleri ya da fuarlarda tanışmaları iş ilişkilerinin kurulmasına yardımcı olacaktır. 

-Fuarlara katılım ve katılımda devamlılık sağlanması büyük önem taşımaktadır. Firmaların fuarlara katılımının sürekli olması güvenilirliklerini artırmaktadır.

-İspanyollar genellikle ikinci bir yabancı dil konuşmadıklarından İspanyollarla yapılan yazışmaların İspanyolca olmasında fayda bulunmaktadır.

-Firmaların e-postalarla ürün bilgilerini pek çok potansiyel ithalatçıya geçmeleri yöntemi hem dil engeli hem de firmaların satıcı firmaları tanımak ve karşılıklı güveni elde etmek istemelerinden dolayı kısa zamanda istenen sonucu vermemektedir. İspanyol firması ilgili ürün için bir talepte bulunmamış ise ülkemiz firmalarına geri dönmeleri zor olacaktır. Bu nedenle öncelikle telefonla satın alma bölümlerine ulaşıp gerekli açıklamaları yapmaları daha faydalı olabilecektir

-Firmalarımızın ticarette en güvenilir uluslararası kabul görmüş ödeme yöntemlerini kullanmalarında fayda bulunmaktadır. 

-Vize temininde zaman zaman güçlükler yaşanmaktadır. Firmalarımızın İspanya ziyaretleri öncesi İspanyol firmalarından davetiye temin etmeleri ve vize için erken başvurmalarında fayda bulunmaktadır.

EKLER :

-Potansiyel İthalatçı Listeleri

- İşlenmiş Deri İthalatçıları Listesi

(2005 yılında 1 milyon Euro’nun üzerinde ithalat yapan )

SANTIAGO PONS QUINTANA SA

Tlf:  971 372 659
Fax: 971 372 659

spq@ponsquintana.com
www.ponsquintana.com
CROMOGENIA UNITS SA

Tlf: 934 329 400 
E-Mail:cromogenia@cromogenia.com
Web:www.cromogenia.com
Fax: 934 226 014

COLOMER Y MUNMANY SA

Tlf: 938 814 646 
E-Mail:cymsa@colomer.com
Web:www.colomer.com
Fax: 938 814 640

CURTIDOS CODINA SA

Tlf: 938 833 286 
E-Mail:codina@curtidoscodina.com
Web:www.curtidoscodina.com
Fax: 938 833 161

TENERIAS ALFA SA

Tlf: 958 466 536 

Fax: 958 466 554
E-Mail:t.alfa@lederval.es
Web: www.lederval.es
CALZADOS HERGAR SA

Tlf: 941 383 500 
E-Mail:hergar@hergar.com
Web:www.hergar.com
Fax: 941 384 523

INDUSTRIAS Y CONFECCIONES SA

46015 - VALENCIA
VALENCIA
Tlf: 963 478 461 
Web:www.induyco.com
FRANCISCO RAMIREZ CONEJO SA

Tlf: 952 723 200 
E-Mail:zerimar@zerimar.es
Web:www.zerimar.es
TENERIAS OMEGA SA

Tlf. 948 546 051

Fax: 948 546 144

E-Mail: info@teneriasomega.com

Web: www.teneriasomega.com
ADOLFO DOMINGUEZ SA

Tlf: 988 398 704 
E-Mail:sac@adolfodominguez.com
Web:www.adolfo-dominguez.com
CLARIANT IBERICA SA

Tlf: 934 798 211 
E-Mail:clariant@clariant.com
Web:www.clariant.es
Fax: 934 798 211

CALZADOS DANUBIO SL

Tlf: 965 683 911 
E-Mail:wonders@wonders.com
Web:www.wonders.com
Fax: 965 685 102

FLORENCIA MARCO SL

Tlf: 965 383 837 
E-Mail:clientes@rebecasanver.com
Web:www.rebecasanver.com
Fax: 965 395 758

CURTIDOS ELDA S.L.

Tlf: 965 397 936

FLUXA FOOTWEAR SA
Tlf: 966 630 111
E-Mail:info@fluxa.com
Web:www.fluxa.com
Fax: 966 635 907

SEBASTIAN MESQUIDA SA

Tlf: 971 381 612 
E-Mail:info@looky.es
Web:www.looky.es
Fax: 971 386 496

JAIME MASCARO SA

Tlf:  971 374 500
Fax1: 971 373 859

E-Mail:jaime@jmascaro.com
LOUTTUSSE SA UNPERSONAL

Tlf: 971 507 001 
E-Mail:correo@lottusse.com
Web:www.lottusse.com
Fax: 971 505 412

COMERCIAL COMPTE SA

Tlf: 914 410 568

CALZADOS EVORI SA

Tlf: 941 385 151 
E-Mail:brako@brako.com
Web:www.brako.com
Fax: 941 385 150

PIKOLINO’S INTERCONTINENTAL SA

Tlf: 965 683 231 
E-Mail:pikolinos@pikolinos.com
Web:www.pikolinos.com
Fax: 965 683 156

IGMAPA SL

Tlf: 967 341 408 
E-Mail:info@pertini.es
Web:www.pertini.es
Fax: 967 343 369

PEDRO MIRALLES SL

Tlf:  966 630 911

CALZADOS DANUBIO SL

Tlf: 965 683 911 
E-Mail:wonders@wonders.com
Web:www.wonders.com
Fax: 965 685 102

OLGA GODOY SL

Tlf: 956 461 086 
E-Mail:olgagodoy@godoy.e.telefonica.net
MARSHOES SL

Tlf: 965 681 410 
E-Mail:medina@rasshoes.com
Web:www.rasshoes.com
Fax: 965 685 191

HIJOS DE OSCAR BOTELLA SEMPERE SL

Tlf: 966 660 421 
E-Mail:hosbo@oscarbotella.com
Web:www.oscarbotella.com
Fax: 965 431 316

INTERPIEL LIMITED SL

Tlf: 938 888 128 
E-Mail:interpelltd@logiccontrol.es
Fax: 938 122 152

GENIS ANTEL SA

Tlf: 938 866 029 
E-Mail:ga@genisatel.com
Web: www.genisantel.com

SYMOR LINEA SA

Tlf: 932 323 851 
Fax: 932 653 804

CURTIDOS JOMAR SL

Tlf: 965 346 341 
Fax: 965 806 158

ACABADOS EUROPIEL SL

Tlf: 965 387 448 
Web:www.europiel(arroba)inexcop.es
PIEL COLOR SA

Tlf: 935 806 727 
E-Mail:pielcolor@pielcolor.com
Fax: 936 912 007

SEBASTIAN GARCIA E HIJOS SA

Tlf: 965 460 344 
Fax: 965 467 703

OUT-STOCK SL

Tlf: 935 640 462 
E-Mail:outstock@outstock.es
Web:www.outstock.es
ALHAMBRA INTERNACIONAL

Tlf: 965 107 004 
Web:www.alhambrainternacional.com
Fax: 965 105 039

CALZADOS BESTARD SA

Tlf: 971 514 044 
E-Mail:mats@bestard.com
Web:www.bestard.com
Fax: 971 514 414
- Deri Eşya İthalatçıları Listesi

(2005 yılında 1 milyon Euro’nun üzerinde ithalat yapan )

BIG GRAPHIC EUROPE SA
Tlf: 935 883 626 
Fax: 936 993 566

VIVES VIDAL VIVESA SA

Tlf: 938 052 300 
Web:www.lou-lingerie.com
LABORATORIOS EXPANSCIENCE SA

Tlf: 916 011 070 
E-Mail:jgarcia@expanscience.es
Web:www.mustela.es
Fax: 916 011 076

ELECTRO DH SA

www.electrodh.com
COMERCIAL JACINTO PARERA SA

Tlf: 932 658 400 
E-Mail:jparer@jparera.com
Web:www.jparera.com
VIRUTEX SA

Tlf: 934 329 898 
E-Mail:info@virutex.es
Web:www.virutex.es
Fax: 934 329 899

SUMINISTROS ARSAM SA

Tlf: 935 799 100 
Fax: 935 683 309

PEDRO DURAN SA

Tlf:  941 255 875
Tlf:  607 448 849
 E-mail: agencia@pedroduran.net
Web: www.pedroduran.net
CARL ZEISS SA

Tlf: 934 178 398 
Fax: 934 178 398

CIMAT FOTO SA

Tlf: 913 610 515 
Fax: 913 610 460

IMEX CLINIC SL

Tlf: 963 690 696 
E-Mail:info@imexclinic.com
Web:www.imexclinic.com
Fax: 963 891 886

CAPICUA GRAPHICS STAR SL

Tlf: 963 660 663 
E-Mail:capicua@infonefocio.com
Fax: 963 650 403

MUNDI CHINA SL

Tlf: 962 244 348 
Web:www.mundichina.com
IMPORTACIONES LA COSTERA

Tlf: 962 243 752 
E-Mail:comercial@costera.net
Web:www.costera.net
Fax: 962 244 353

IMPORTACIONES PALACIO ORIENTAL SL

Tlf: 961 341 212 
E-Mail:correo@ipalacio.es
Web:www.ipalacio.es
Fax: 961 340 897

THREE SIXTY  SL

Tlf: 902 360 180 
E-Mail:rosa@360.e.telefonica.net
MAYORITY IMPORT SL

Tlf: 916 424 947 
E-Mail:mayority@enveso.infonegocio.com
Fax: 916 422 915

GINA MARTELI SL

Tlf: 962 201 592 
E-Mail:ginamarteli@ginamarteli.com
Fax: 962 200 996

TEXTIL ANTILO SL

Tlf: 962 356 513

DOCIAN SL

Tlf: 928 122 100 
E-Mail:info@docian.com
Web:www.docian.com
Fax: 928 122 102

ERMA SL

Tlf: 943 333 730 
E-Mail:euskolex@euskoflex.com
MOTO ELITE SL

Tlf:  986 212 102
 www.motoline.es
B.ORLY SL

Tel: +34 976 51 99 52

http://www.orlynet.com/
info@orlynet.com 
ATLANTIC TRADERS SL

www.atlantictraders.es
CHULOOS SL

Tlf: 942 260 010 
E-Mail:chuloos@chuloos.com
PRODUCTOS BENZI SL

Tlf: 942 581 557 
E-Mail:benzibag@sarenet.es
Web:www.benzibag.com
IMPORHESUR SL

Tlf: 955 996 647 
E-Mail:ihs@ihs.e.telefonica.net
Web:www.grupoimporhersur.com
BERSHKA BSK ESPAÑA SA

Tlf: 933 608 150 
Web:www.bershka.com
Fax: 933 608 141

GRUPO ESCADA ESPAÑA SA

Tlf: 934 511 528 
Web:www.escada.com
CONFECCIONES ASENSIO SA

Tlf: 943 791 072 
Fax: 943 791 072

PLAY BY PLAY TOYS AND NOVELTIES EUROPE S

Tlf: 961 668 522 
E-Mail:play@pbpes.com
Web:www.pbpes.com
Fax: 961 665 194

MARY KAY COSMETICS DE ESPAÑA SA

Tlf: 916 421 245

Fax1: 915 766 293

Tlf: 915 766 293 
E-Mail:monica.colomer@mkcorp.com
Web:www.marykaycosmeticos.com
FORUM WATCH SA

Tlf: 933 103 536 
E-Mail:comercial@forumwatch.es
Web:www.forumwatch.es
INTERMECH TECHNOLOGIES SA

Tlf: 934 103 797 
E-Mail:prensa.spain@intermec.com
Web:www.intermec.es
TONE WATCH SA

Tlf: 913 270 784 
Web:www.tonewatch.com
Fax: 913 040 018

IMATION IBERIA SA

Tlf: 913 828 400 
E-Mail:infoes@imation.com
Web:www.imation.es
Fax: 913 828 424

IDEA PROMOCIONAL SA

Tlf: 913 038 475 
E-Mail:rde.prom@teline.es
Fax: 917 774 059

SANTIAGO CINTRA IBERICA SA

Tlf: 934 328 962 
Web:www.santiagoecintra.es
Fax: 934 328 968

REDIPRO SL

Tlf: 916 620 693 
E-Mail:marketing@redipro.net
Web:www.redipro.net
Fax: 916 621 020

MAYUELA SL

Tlf: 916 568 481 
E-Mail:mayuela@teleline.es
Fax: 916 568 257

MUSICMANIA SL

Tlf: 916 801 505 
E-Mail:MUSICMN@arrakis.es
Fax: 916 807 626

EPIDOR SA

Tlf: 938 641 111 
E-Mail:epidor@epidor.com
Fax: 938 641 115

IREGA SA

Tlf: 938 911 733 
Fax: 938 911 733

ARCOS HERMANOS SA

Tlf:  967 210 261
Fax1: 967 241 318

http://www.arcos.es
JUGUETES INDUSTRIALES SA

Tlf: 965 550 675 
E-Mail:unimasa@teleline.es
Web:www.juinsa.es
SIGNES GRIMALT ARTESANIA SA

Tlf: 965 760 566 
E-Mail:signesg@signes-grimalt.com
Web:www.signes-grimalt.com
Fax: 965 761 135

FLUXA FOOTWEAR SA

Tlf:  966 630 111

E-Mail:info@fluxa.com
Web:www.fluxa.com
Fax: 966 635 907

INDOPTICA SA

Tlf: 932 982 600 
E-Mail:indo@indo.es
Web:www.indo.es
LOTTUSSE SA UNIPERSONAL

Tlf: 971 507 001 
E-Mail:correo@lottusse.com
Web:www.lottusse.com
Fax: 971 505 412

NOGUERA Y VINTRO SA

Tlf: 933 005 511 
E-Mail:noguera-cial@noguerayvintro.com
Web:www.noguerayvintro.com
Fax: 933 004 057

BIC IBERIA SA

Tlf: 934 706 400 
Web:www.bicworld.com
Fax: 933 729 473

COMERCIAL ATHENEUM SA

Tlf: 936 541 291 
E-Mail:canariasdistr@jpcnet.com
Web:www.decsl.com
Fax: 936 524 525

SADEPRA SA

Tlf: 916 667 012 
Fax: 916 667 012

E-Mail:sadepra@sadepra.com
Web:www.sadepra.com
SUTELCO SA

Tlf: 933 458 433 
Web:www.sutelco.com
Fax: 933 459 616

OVELAR SA

Tlf: 918 760 330 
E-Mail:info@ovelar.es
Web:www.ovelar.com
Fax: 918 760 344

ESSELTE SA

Tlf: 932 384 440 
Web:www.esselte.es
Fax: 932 172 846

EDITORIAL PLANETA SA

Tlf: 976 562 639 
Fax: 976 568 111

RODOLFO BIBER SA

Tlf: 944 472 747 
E-Mail:fgarcia@robisa.es
Web:www.robisa.es
ISIDORO SANCHEZ SA

Tlf: 902 103 930 
Web:www.isidoro-sanchez.com
STAG SA

Tlf: 913 053 609 
Web:www.stagi.com
IMPORTADORA TUDELANA SA

Tlf: 948 827 208 
E-Mail:impotusa@importudela.es
Web:www.importudela.es
HISPANO HIPICA SA

Tlf: 923 184 183 
E-Mail:sales@hispanohipica.com
ITURRI SA

http://www.iturri.com/
VILELLA SA

Tlf: 934 743 589 
E-Mail:mizunocomercial@grupovilella.es
Web:www.mizunovilella.com
Fax: 933 778 085

MALETAS QUERALT SA

Tlf: 977 860 149 
E-Mail:info@maletas-queralt.com
Web:www.maletas-queralt.com
Fax: 977 862 449

EXPORTMIM SA

Tlf:  962 295 035
Fax1: 962 260 033

Tlf: 962 295 144 
E-Mail:comercial@expormim.es
Web:www.expormim.es
Fax: 962 260 033

ZAFRILLA SL

Tlf: 967 217 211 
Fax: 967 210 140

PUNTO-FA SL

Tlf: 950 230 060 
Web:www.mango.com
GERIMPORT SL

Tlf: 968 601 560 
Fax: 968 601 555

Tlf: 968 600 765 
E-Mail:gerimpor@gerimpor.com
Web:www.gerimpor.com
YAMBO IMPORT SL

Tlf: 943 311 680 
E-Mail:yambo@yambo.e.telefonica.net
Fax: 943 311 130

NAUTICAS MARINA CENTER SL

Tlf: 968 142 423 
E-Mail:mcenter@distrito.com
Web:www.marinacenter.com
Fax: 968 145 088
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